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CASO  – MOCA EXPORT



MOCA EXPORT S.A.C.
El 13 de Julio del 2011, Paco Requejon Gerente de Moca Export SAC., fue

sorprendido por un email de la Compañía Francesa – Bisous Inc., solicitando la

cotización de 10,000 polos de la Ref. 3011- Catalogo Virtual-, a ser entregadas en

Paris, en un plazo no mayor a 30 días después del cierre de la oferta.

El correo como sigue:

Estimado Sr. Paco,

Mediante la presente le solicitamos la siguiente cotización:

Producto: Polos de hombre – Ref. 3011 Catalogo virtual ww.mocaexportsac.com

Cantidad: 10,000 prendas

Incoterm: DDP

Dirección de entrega: 3 Rue de Remblai – France / Paris

Cierre de ofertas: 01 de Agosto del 2011

Maraka Lumik

Comercial Manager

Bisous Inc.

France 

http://www.mocaexportsac.com/
http://www.mocaexportsac.com/
http://www.mocaexportsac.com/
http://www.mocaexportsac.com/
http://www.mocaexportsac.com/


Vendedor
LIMA

•

Comprador
PARIS

DISTRIBUCION FISICA INTERNACIONAL



PRIMER PASO 

DEFINIR EL PRECIO Y LA INFORMACION 
DEL PRODUCTO A EXPORTAR 

EL COSTO POR POLO ES DE :

USD 3.00



PRECIO DE EXPORTACIÒN

COSTO DE PRODUCCION POR PRENDA USD 2.50

UTILIDAD 30% USD 0.75

------------------------------------------------------------------------------

VALOR EXWORKS USD 3.25

CONTRAPROPUESTA

DESCUENTO

USD 0.25

VALOR DE VENTA: USD 3.00

http://images.google.com.pe/imgres?imgurl=http://www.carlosleopoldo.com/wp-content/uploads/2007/12/handshake.jpg&imgrefurl=http://audiosaurius.ymipollo.com/119733.imagenes-de-cliche.html&usg=__wB-s_SUOhGdy3SZp9bgZ721DmfY=&h=204&w=450&sz=30&hl=es&start=3&um=1&tbnid=WrjVqpDHxsvYHM:&tbnh=58&tbnw=127&prev=/images?q=cerrando+un+negocio&hl=es&sa=N&um=1


CARACTERÍSTICAS DEL
PRODUCTO

• Posición Arancelaria Peru : 61.09.10.00.00

T shirts” y camisetas de punto de algodón”

• Unidad Comercial: Polo

• Peso Neto: 200 Gr. c/u

• Valor Ex Works: US$3.90 c/u

Tipo de cambio US$1 = S/. 2.75



CARACTERÍSTICAS DEL

MERCADO Y CLIENTE
• Mercado: Francia

• Posición Arancelaria – HS CODE:

610010

• Nombre: “T shirt – camisetas “

• Tratado: SGP UE – Preferencia 

arancelaria

Por lo tanto los impuestos que deberá 

cancelar en Francia serian:

• Gravamen: 0%

• VAT: 16%

http://images.google.com.pe/imgres?imgurl=http://bp0.blogger.com/_-JQqeP7gWKQ/SCeBxefSdWI/AAAAAAAAAEY/pMPiQ6WsGS0/s320/eiffel.jpg&imgrefurl=http://ideasarquitectonicas.blogspot.com/2008_05_01_archive.html&usg=__dgc6-BxJiScj5Hu_8NY3PFKfJAg=&h=320&w=213&sz=14&hl=es&start=80&um=1&tbnid=rEBZTy3FK77ydM:&tbnh=118&tbnw=79&prev=/images?q=torre+eiffel+dibujada&ndsp=18&hl=es&sa=N&start=72&um=1


SEGUNDO PASO 

DEFINIR LOS DATOS DEL EMBARQUE 
PARA PODER SOLICITAR UNA 

COTIZACION PARA LA DFI



DATOS DEL EMBARQUE

• Cantidad : 10,000 polos

DATOS PARA EMBARQUE AEREO

• Peso Neto : 3,000 Kg

• Cajas : 300 cajas

• Dimensiones : 60*40*50

• Peso/Volumen : 60*40*50 /6000 * 300 = 6,000 Kg

DATOS PARA EMBARQUE MARITIMO

• Embalaje : Paletas de madera

• Cantidad : 42 paletas

• Dimensión : 1.00 * 0.80 * 1.10 Mts

• Volumen : LA x AN x AL = 0.88mt3*42= 36.96mts3

• 1x20’ST : 37.5 Mt3



PUNTOS IMPORTANTES 

QUE AFECTAN LA DFI



CARACTERÍSTICAS DEL

MERCADO, PRODUCTO Y CLIENTE

QUE AFECTAN LA DFI

• Termino de Venta : DDP

• Forma de Pago : Carta de crédito

• Tiempo de Entrega : 30 días

• Moneda de negociación : USD 

• Margen sobre precio del importador



EMPAQUE

•Materiales y Diseño

Normas Técnicas

•Legislación Ecológica

•Protección DFI



EMPAQUE-MARCADO



EMBALAJE EXTERNO

• Modo de Transporte
• Materiales

• Carga

• Normalización



DOCUMENTACIÓN

• EXIGENCIAS

• EXACTITUD

• CLARIDAD 

• CONSISTENCIA

1. LISTA DE EMPAQUE 

2. FACTURA COMERCIAL

3. CERTIFICADO DE ORIGEN



MANIPULEO Y TRANSPORTE

LOCAL

• TIPO DE CARGA

• TIPO DE TRANSPORTE

• EQUIPOS ADECUADOS



SEGUROS

• TIPO DE CARGA

• SINIESTRALIDAD

• RUTA
•

•

MODO DE
TRANSPORTE

COBERTURA

T M

Prima   0.30% : US$ 93.00

T A

Prima    0.15 %:      US$ 46.00

http://blog.educastur.es/econoblog/files/2009/03/barco-contenedores.JPG


BANCARIOS

• CONDICIONES VENTA

• INSTRUMENTOS

• TIPO Intermediario

COMISIONES %

•TA US$ 207.00
•TM US$ 308.00

http://images.google.com.pe/imgres?imgurl=http://www.periodismoenred.com.ar/images/stories/dolares11.jpg&imgrefurl=http://www.periodismoenred.com.ar/index.php?option=com_content&view=article&id=807:banco-central-argentino-interviene-para-frenar-al-dolar&catid=35:nacional&Itemid=54&usg=__ZBmSdKEVzfkMFQYOsUDkBygqIys=&h=240&w=320&sz=24&hl=es&start=127&um=1&tbnid=S8Y3dHzVrKCtxM:&tbnh=89&tbnw=118&prev=/images?q=dolares&ndsp=18&hl=es&sa=N&start=126&um=1


AGENTES DE CARGA 

INTERNACIONAL

º Normas regulatorias

º Capacidad

º Infraestructura

º Idoneidadº Especialidad



CADENA TRANSPORTE

FLETE
RECARGOS

• CARGA

• VOLUMEN

• TIEMPO 

• COSTO

• RUTAS

• OFERTA



Vendedor
LIMA

•

Comprador
PARIS

DISTRIBUCION FISICA INTERNACIONAL



GASTOS EN ORIGEN

CONCEPTO USD KG DIAS

Aéreo Pick up - recojo 350.00 Usd $ / Kg 1

Maritimo Pick up - recojo 150.00

Usd $ / 1x20 

St FCL 1

Aereo  y Maritimo

Agenciamiento de 

aduanas 150.00

Del Valor 

FOB / FCA 1

Aéreo y Marítimo Emision de AWB 100.00

Usd $ Por 

embarque 0

Maritimo

Derechos de 

embarque 300.00

Usd $ Ton / 

M3 1

Maritimo Vistos Buenos 350.00

Usd $ Ton / 

M4 1

Maritimo Courier 50.00

Usd $ Por 

embarque 0

Aereo y Maritimo Gastos Operativos 200.00

Usd $ Por 

embarque 0



FLETE INTERNACIONAL

FLETE AEREO

(todo incluido) 2.50 Usd $ / Kg

Tiempo de transito 2 días Tiempo de transito

Seguro Aéreo 1.00 % Valor EXW

FLETE MARITIMO FCL 

(todo incluido) 2,000.00

Usd $ / 1x20 St -

(capacidad 37 M3)

Tiempo de transito 45 días Tiempo de transito

Seguro Maritimo 0.50% Del valor EXW



GASTOS EN DESTINO 

CONCEPTO DIAS

Aéreo y Marítimo

Customs 

Brokerage 0.50%

Del Valor 

CIF / CIP 1

Aéreo y Marítimo Duties and Taxes 16%

Del Valor 

CIF / CIP 1

Aéreo Storage 0.50 Usd $ /Kg 1

Maritimo

Unloading and 

phisical 

recognition 150.00

us$ Por 

embarque 1

Marítimo Demurrage 350.00

us$ / 1x20 

St FCL 1

Aereo Delivery 0.20 us$ / Kg 1

Maritimo Delivery 250.00

us$ / 1x20 

St FCL 1



Costos Costos

Vía Aérea Tiempos

Vía 

Marítima Tiempos

Costo EXW 30,000.00 30,000.00

Gastos en origen 800.00 2 1,300.00 3

Costo FOB / FCA 30,800.00 31,300.00

Flete Internacional 15,000.00 2 2,000.00 45

Seguro Internacional 300.00 0 150.00 0

Costo CIF/CIP 46,100.00 33,450.00

Gastos en destino 740.10 2 626.80 4

Costo DDU 46,840.10 34,076.80

Impuestos 7,494.42 1 5,452.29 1

Total Costo DDP 54,334.52 7 39,529.09 53

MATRIZ DFI 



Costo DDP Unitario 181.12 131.76 Por Unidad Comercial

Costo DDP / pieza 5.43 3.95 Por Pieza

Margen de Utilidad 1.36 0.99 25%

Precio de Venta Internacional 6.79 4.94 Por Unidad

RESULTADO DEL NEGOCIO



RESULTADO DEL NEGOCIO

AEREO MARÍTIMO
US$ US$

VALOR DDP CAMISETA 54,334.52 39,529.09

VALOR DDP VENDIDO 67,900.00 49,400.00

UTILIDAD OPERATIVA 13,565.48 9,870.91




