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Tabla de contenido

Exportando

paso a paso

Asi, todos

podemos hacerlo

DONE
Formalizacion

de tu empresa

Ankes que nada, debes estar
formaligado como persona natural o
Juridica. Tu empresa Hene que estar
reconoclda Legalmente y contar con
niimero de RUC. Asimisma, debes estar
habilitode para emibir boletas de venta
o fockuras comerdiales. Este
pprocedimiento se realiza en la SUNAT.

DONE

v
12/

Estudio del
mercado

Tienes que realigor un andlisis del
mercado Internacional para determinar
la demanda potencial y las
oportunidades de negocios. Para ells,
debes consultar con fuentes de
Informacion, tales como estadisticas y
bibliografia especializada, asi coma
asishir o actiidades de capacitacon.
Todo esto Informocién esta disponible
para b en el portal SHCEX:
wwuslicex gob.pe.

DONE

{
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Perfil de tu
producto

Debes efectuar un andlisis sobre las
caractersticos de bu producto para
determinar sl es exportable:

« iResponde o los necesidades, gustos y
preferencios, modas y kendenclas de
consuma en el exterior?

- iSediferencia en algo con respecto a
Los productos de Lo competencia?

= iSe ajusta a los requerimientos de
cantidod, calidad, ebiquetado
protecodn del medioambiente?

EN coso de no contar adn con un
producto, te sugerimos considerar la
etapa de bisqueda y seleccion de
proveedores Locales y Lo odaptacién del
producta a Los requerimientos del
mercodo Internacional.

Promocion de
tu producto

Para que bu mercancia pueda ser
conocida en el mercado Interacional es
necesarlo utlligar herramientas de
promockon comercial, como las ferlas
Internacionales, que ne solo permiten
exhibir bu producto sino tamixén
estoblecer contacte con potenciales
compradores, asi como evaluor a Lo

competencia.

También existen otras formas de
contoctor clientes, por glemplo, o trovés
de la participacion en nuedas de
negocios, misiones empresariales o
Incluso con una promocion directa,
hoclendo uso de los tecnologios de lo
Informocion. Asi, Inkernet se conulerte en
una hermomienta alternativa que te
permikte reduclr costos y tener una
apraxmacion virtual o bus
comprodores,

©

Contacto
comercial

una veg estoblecdo el contacto con el
comprador potencial y enuiada Lo
Informacion sobre tu empresa y tus
|productos (cotigoaon, catdlogos, ficha
Itécnica, mueskras), debes desarrollarun
contrato de compra-vento
Inkernacional.

Sl el monto exportado es mayor a

US$ 5 000, tienes que Iniclar el tramite
operatiuo con un agente de aduanas.
Para montos menares, cuentos con el
Serukcko Exporta Facil, que te
explicaremos mas adelante.

°&

Tramites
de aduana

Como exportodor, debes envlar a bu
ogencla de aduanas o agencla de carga
Los documentos comerclales de
embarque exigidos por el iImportador. En
base a ellos, la agencia de aduanas
realiza Los tramites ante Lo SUNAT,
solicibando Lo Declaracion Aduanera de
Mercancias (DAM), documento oficial
para regularizar la salida legal de bus
productos. En caso de gue el despacho
seaInferior a US$ 5 000, bl misma
puedes realizar el tramite de
exportocion ante Lo SUNAT.

Embarque
al exterior

En La etapa final, Lo ogencia de aduanas
solicita a la ogencla de carga la
numeracion del documento de
embarque para el troslado de tu
producto a la nave.

Luego, la agencia de aduanas te entrega
los documentos de embarque pora que
Los remitas a tu banco y a bu
importador, uia courer.

Finalmente, 51 cuentas con una carta de
crédito en Lo que se establecen los
condiciones de entrega del producto
(lugar, precio, forma de pago, entre
obros), tu banco envia los documentos
al banco emisor y, sl este Los encuentra
conformes, procede a hacer la
transferencia del pago a tu cuenta.

iMUY IMPORTANTE!

Siempre coordina con el comprador las condiciones de acceso
en su pais, de tal manera que tus productos lleguen facilmente
a su destino. Como en cualquier importacion, los compradores
deberan cumplir con las exigencias arancelarias, las normas y
las reglamentaciones de comercio de su pais.
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¢ Cual es la terminologia basica del comercio
internacional?

e Partida Arancelaria

e Arancel

e Preferencia Arancelaria
INCOTERMS
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cQué es la partida arancelaria?

Es el cédigo que define en el arancel de aduanas una
mercancia determinada o bajo el que se agrupa una
categoria de mercancias afines entre si.

Lo apropiado y legal es decir “subpartida nacional”.

DIGITOS DENOMINACION
1°2° | 3°4° |5° 6° | 7°8° [9°10°
1°2° Capitulo
1°2° | 324° Partida del Sistema Armonizado
1°2° | 324° |5° 6° Subpartida del Sistema Armonizado
1°2° [324° |5° 6° | 7°8° Subpartida NANDINA
1°2° | 324° |5° 6° | 7°8° [9°10° |Subpartida nacional

Descargue el arancel de aduanas

http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/normasadua/gja-04normasoc.htm @?’OM
‘r'.

peru



http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/normasadua/gja-04normasoc.htm

SERVICIOS AL

SECCION: XI MATERIAS TEXTILES Y SUS MANUFACTURAS
CAPITULO: 61 Prendas y complementos (accesorios), de vestir, de punto
Partida del sistema armonizado me—— 61.09 T-shirts y camisetas interiores, de punto.
6109.10.00.31 - - - De tejido tefiido de un solo color uniforme, incluidos los blanqueados
6109.10.00.32 - - De tejido con hilados de distintos colores, con motivos de rayas
6109.10.00.39 -~ - L0s demas
6109.10.00.41 - - De tejido tefiido de un solo color uniforme, incluidos los blanqueados
6109.10.00.42 --- De tejido con hilados de distintos colores, con motivos de rayas
6109.10.0049 - -L0s demas
6109.10.00.50 - - Camisetas interiores
Subpartida del sistema armonizgclo = 6109.90 De las demds materias texes:
Subpartida nacional =»60990.1000 - Defibras acrlicas o modacriicas > Partido especifica
6109909000 --Las demés > Partida genérica o bolsa
‘ prom.
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ﬁ'Qué es el arancel?

Es el impuesto que paga el importador al introducir productos en un
mercado. Estos impuestos se encuentran establecidos en el Arancel de

Aduanas.

Pueden ser de tres tipos:

» Ad-Valorem (siendo éste el mas utilizado)

* Especifico

* Mixto

Base imponible: valor CIF aduanero determinado segun el Acuerdo del
Valor de la O.M.C.

Tasa impositiva para importaciones en Peru: tres (03) niveles: 0%, 6% y

11%.
N\




Pueden ser de tres tipos:

Para revisar las preferencias arancelarias visite el siguiente link

SERVICIOS AL

EXPORTADOR

ﬂzué son las preferencias arancelarias?
Son beneficios arancelarios que aplican los paises en funcion a
los Convenios Internacionales firmados entre los mismos.

Unilateral (Ej. SGP Europeo)

Bilateral (Ej. TLC Peru — EE.UU., TLC Peru — Chile, Acuerdos
de Complementacién Econdmica)

Multilateral (Ej. Comunidad Andina, MERCOSUR, Unidn
Europea)

http://www.acuerdoscomerciales.gob.pe/

((prom.
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ﬁué son los INCOTERMS?

INCOTERMS
(International Commerce Terms)

éQué
determinan?

Lugar y forma de entrega de las mercancias
Punto donde se produce la transmision de los riesgos

Reparto entre exportador e importador de los gastos
relativos a las operaciones de transporte, carga,
seguro,...

Documentos y tramites que tiene que realizar el
exportador
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Promocion de
tu producto

Paso |V: Promocion de tu producto

¢Como difundir internacionalmente la oferta de un producto?

 Participacion en ferias especializadas y misiones comerciales, asi
como ruedas de negocios.

* Promperu cuenta con el calendario de actividades en el que se
puede visualizar todas las ferias especializadas en las que participa.
http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp? page =242.00000

* Per0 Trade Now comunidades de negocios que facilitan Ilas

http://www.perutradenow.com/en/home

operaciones comerciales entre las empresas.
(\Lrom.
pera



http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=242.00000
http://www.perutradenow.com/en/home

Promocion de
 tu producto
. —
¢Donde puedo encontrar mds informacion acerca ferias internacionales?

Ferias

Sencillamente fenas

Ferias internacionales en Peru

PeruMoODA 2015
20015

expoalimentaria



http://www.nferias.com/
http://www.nferias.com/
http://www.portalferias.com/
http://www.portalferias.com/
http://www.perumoda.com/es/
http://www.perumoda.com/es/

Promocion de
tu producto

¢Cudales son los materiales promocionales basicos que deben
desarrollarse para exportar?

Social Platforms

Youm' ﬂ
Tarjetas promocionales %

Materiales impresos

. , . PromottonalApphcatnons
Fichas técnicas 4 — <

Direcciodn electronica
Pagina web

Website & Social Widgets
Muestras de los productos j

(\75ks



Promocion de
tu producto

V=

&
70, . . . .
Uo’:: Internet es una herramienta alternativa que te permite reducir costos y tener
una aproximacion virtual a tus compradores.
.

GO( )Sle Posiciona tu Empresa

e Posicionamiento web en los primeros lugares

* Presencia en redes sociales ) @) viss Trafico a tu Pagina web.

. ..
Participa en blogs . Q Mas Prospectos de Clientes.

& Mas Ventas.

J Q ¢, Pero cobmo se logra ?

* |nteractua con tus clientes
 Acércate a tus clientes

N\
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Contacto Paso V: Contacto comercial

comercial

¢cQué debo tomar en cuenta una vez establecido el contacto con el
potencial comprador?

* Lo ideal es una vez establecido el contacto, se haya enviado
informacion sobre la empresa, cotizacion, catalogos, muestras, etc., se
desarrolle un contrato de compra venta internacional.

Modelos de contratos de compra y venta

http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5SES.asp? page =82
8.82600#anclafecha

\2702


http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=828.82600#anclafecha
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Contacto
comercial

Algunas clausulas a considerar

Nombre y direccion de las partes
Producto, normas y caracteristicas
Cantidad

Embalaje, etiquetado y marcas
Valor total del contrato “ P—
Condiciones de entrega - ‘
Descuentos y comisiones
Impuestos, aranceles y tasas ==

. Lugares

10. Periodos de entrega o de envio (plazos, vigencias. prorrogas)
11. Envio parcial - transbordo — agrupacion del envio

o»
]

© 0N YA WN e

12. Condiciones especiales de transporte
‘@mm .



13.
14.
15.
16.
17.
18.

19.
20.

21.
22.
23.
24.
25.

Condiciones especiales de seguro.
Documentos.

Inspeccion.

Licencias y permisos.

Condiciones de pago.

Medios de pago.

Garantia.

Incumplimiento de contrato por causas de
(penalidades).

Retrasos de entrega o pagos.
Arbitraje y conciliacion.
Idioma.

Jurisdiccion

Firma de las partes.

o4 -

Contacto
comercial

“fuerza mayor”

\

romni.
eru
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Contacto
comercial

e También es importante conocer los Términos Comerciales
Internacionales que delimitan nuestras responsabilidades y costos a
asumir.

Determinan el lugar y forma de entrega de las mercancias

el punto donde se produce la transmision de riesgos.

Determina el reparto entre el exportador e importador de
=l OS gastos relativos a las operaciones de transporte, carga,
eguro, etc.

Determina los documentos y tramites que debe realizar el

exportador.

INCOTERMS

758



Incoterm Named place Sharing of costs and risk between buyer and seller in international traffic. &t
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Seller's cost | risk

p—

(2758



(5] i.i
Contacto
comercial

* Establecer el medio de pago

Dependera de:

1. El poder de negociacion entre ambas partes.

2. El grado y tiempo de conocimiento entre el importador y el
exportador.

3. El nivel de confianza entre las partes.

El tamafo y valor de la operacion.

5. La frecuencia de las operaciones (mensuales, bimensuales,
trimestrales, otros).

6. Exigencia de cada economia.

&£
TOMA Promperu pone a tu disposicion el Simulador Financiero para medios de pago, ]
NoTHhH financiamientos y garantias.

http://www.siicex.gob.pe/financiero/frmFinancieroSimulador.aspx p ?,-O m
-
NS¢t


http://www.siicex.gob.pe/financiero/frmFinancieroSimulador.aspx

off

Contacto

Cobranza Documentaria comercial

BANCO — BANCO
IMPORTADOR EXPORTADOR.

1.4~

1.4~ Enwvio de la mercancia

1.8B.- Erwio de los docum entos y de un efecto financiero
2.~ Pago (venta a contado) o aceptacion del efecto financiero

(venta a plazo)
p?’

E?I'U



° i
Carta de crédito o Crédito documentario \ omerciol

<€
BEN EFICIARIOﬂj

(Vendedor) .-

BANCO Foo <
AVISADOR —*,,L

.'.. <

1. Contrato de compra venta internacional 6. Entrega de los documentos de

2. Apertura de la carta de crédito a favor del exportacion
exportador 7. Pago al exportador (L/C a la vista)

3. Envio de la carta de crédito al banco del 8. Envio de los documentos al banco del
exportador importador

4. Notificacion de la carta de crédito al 9. Reembolso entre bancos
exportador 10. Entrega de documentos al importador @?‘Om P

5. Embarque de la mercancia 11.Retiro de la mercancia en la aduana p e ru
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GRACIAS!!
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WWW.promperu.gob.pe

18 de Febrero de 2015
Lima, Peru
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