
ExportaExporta al mundo por al mundo por 
SERPOST, El Correo del PerSERPOST, El Correo del Perúú, , 

de manera de manera FFáácilcil y Econy Econóómicamica



??
Cuando una persona envía un paquete 
con regalos o muestras al exterior, 
y en verdad es una Venta, 
está haciendo una exportación? …
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ES FRAUDE, CONTRABANDO, DELITO, 
CRIMEN

ES FRAUDE, CONTRABANDO, DELITO, 
CRIMEN
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La exportación es la 
SALIDA LEGAL

de una mercancía 
destinada a la 

VENTA LEGAL
en el país de destino.
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Exportar es parte del Comercio Exterior

Se denomina comercio exterior al comercio de bienes 
y servicios entre dos o más partes de distintos países 
(uno exportador y el otro importador)

Para EXPORTAR necesito un 
COMPRADOR en el exterior
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¿Por qué Exportar???
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¿Por qué buscar el 
mercado 

internacional?



“(..) tener mercados más expandidos, tener
mayor competitividad, es lo que ha permitido

crecer a EE.UU. y crecer a la Europa 
integrada.”

“(…) un comercio internacional liberado, ya
sea por acuerdos multilaterales o por los

bilaterales que son estos TLC, tiene este propósito.”

- Hernando de Soto (El Comercio, 20/08/2006).
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El contexto mundial ha cambiado…

• El Perú se inserta cada vez más en el mundo.

Nunca fue tan fácil exportar

• Las exportaciones son el motor del 
crecimiento.

• Los productores necesitan  del mercado externo.

• Más puestos de trabajo son generados por las 
exportaciones 



Situación de las exportaciones 
peruanas

Exportaciones Peruanas Totales al Mundo
(miles de millones de US$ FOB)
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¿Quiénes pueden exportar?

En el Perú la actividad exportadora 
puede ser realizada tanto por 
Personas Jurídicas como por 
Personas Naturales y no se 

requiere tener ningún registro 
especial para ejercer la actividad.
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Nunca fue tan fácil exportar

•MYPES: micro y pequeñas empresas.

•PYMES: pequeñas y medianas empresas.

•MIPYMES: micro, pequeñas y medianas empresas 

Las PYMES, MYPES o 
MIPYMES
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•Por ventas
•Micro = ventas anuales menores a US$ 80,000 
•Pequeñas = entre entre US$ 80,000 y US$ 750,000
•Medianas y grandes = mayores a US$ 750,000)

•Por número de trabajadores
•Micro = de 2 a 9 trabajadores
•Pequeñas = de 10 a 49
•Medianas y grandes = de 50 a más

Las PYMES, MYPES o 
MIPYMES
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•Según el Ministerio de Trabajo, incluyendo a trabajadores 
independientes y familiares no remunerados, las MYPES habrían 
empleado al 82% de la PEA ocupada en el 2005

•Según PROMpyme, las MYPES aportan solo el 42.1% del PBI

Las PYMES, MYPES o 
MIPYMES



• Muchas definiciones.
Indicadores 
• Según el Ministerio de Trabajo, existen más de 2.5 millones de MYPES 

(formales e informales).
• En el 2004 solo las micro empresas representaron casi el ¡98%! de las empresas 

en el Perú (formales e informales).
• Absorben alrededor del 80% del empleo.
• Pero se estima que solo aportan el 42% del PBI.
• Existen aproximadamente 600,000 MYPES formales, pero solo menos de 4,000 

exportan.

Las PYMES, MYPES o 
MIPYMES
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Las PYMES, MYPES o 
MIPYMES

• Unidades productivas que necesitan nuevos 
mercados.

• Los acuerdos comerciales: facilitan nuevos 
mercados.
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CARACTERISTICA
• Informalidad

– Solo el 18% posee RUC.
– El 78% de PYMES urbanas está organizado como persona 

natural con negocio propio.
– El 75% de PYMES urbanas no posee licencia de 

funcionamiento.
– Rol del Estado: facilitador (aún no lo es: 102 días para abrir 

una empresa).
• Múltiples funciones

– Trabajadores realizan múltiples funciones.
– La toma de decisiones está centralizada.
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La MYPE conforma el estrato empresarial 
más importante del país: 

Perú 2004- 2009: Distribución y crecimiento de las 
empresas formales según tamaño

TIPO DE EMPRESA
Número de empresas

Año 2004 Año 2009

Microempresa 467,001 622,209

Pequeña empresa 35,075 25,938

Mediana  y Gran empresa 
7,348

10,899

Total 509,424 659,046

% empresas 
2004

94.4%

3.9%

1.7%

100.0%

MYPE

98.3% 
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Análisis FODA
• Fortalezas

– Unidades productivas concentradas en conglomerados  Ejemplos:
• Textil: Gamarra (12,500 U.P.)
• Madera: Villa El Salvador (520 U.P.)
• Calzado: Trujillo (El Porvenir, 1,550 U.P.)
• Turismo: Cuzco (4,200 U.P.)  Arequipa (4,000 U.P.)
• Comercio: Mercado Central (11,350 U.P.)
• Pesca artesanal: Paita – Talara – Piura (260 U.P.)

– Unidades productivas familiares.
– Creatividad comercial (adaptabilidad). 
– Materias primas competitivas en el mercado externo.
– Alta generación de mano de obra.
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Análisis FODA
• Debilidades

– Falta de tecnología de punta.
– Informalidad.
– Gestión / cultura empresarial deficiente. 
– Falta de inversión en el sector.
– Carencia de marcas corporativas.
– Producción no estandarizada.
– Falta de acceso a la información (Internet).
– Falta de acceso al crédito.
– Desconfianza.
– Falta de respuesta rápida al mercado.
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Análisis FODA
• Oportunidades

– Acuerdos comerciales.
– Política arancelaria: reducción de aranceles.
– Globalización.
– Alta demanda de productos no tradicionales.
– Organismos de cooperación internacional.

• Amenazas
– Contrabando.
– Producción a gran escala de potencias industriales.
– Dumping.
– Monopolios y oligopolios.
– Falta de credibilidad del sector.
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El reto: competir en un mundo globalizado
• Problema de las MIPYMES:

– Oferta exportable limitada.

– Productos no cumplen con estándares 
de calidad internacionales.

– Si empresas quieren crecer: enfrentar el 
reto, pues nuestro mercado interno es 
muy reducido.

Poca 
competitividad

Nunca fue tan fácil exportar



El reto: competir en un mundo globalizado
• Las empresas deben ser cada día más competitivas.

• El reto de las MYPES: encontrar estos mercados.

Consumidor

Productos

Servicios
> Calidad < Precio

> Calidad > PrecioProductos

Servicios
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Beneficios para el Exportador
– Beneficios Tributarios. (Draw

Back, Devolución de IGV y 
Restitución de Mercancías en 
Franquicia)

– Ampliación y apertura del 
mercado de las PYMEs
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Beneficios para el Exportador

– Servicio de Indemnización 
(Reglas de Negociación Claras)

– Ingresos Legales (Sujetos 
de Crédito)

Antes           Ahora
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Beneficios para el Exportador

– Exportación con Boleta de 
Venta. (Régimen RUS)

– Reducción de tiempo y 
sobrecostos en los 
trámites de Exportación.

– Declaración de Aduanas a 
través de Internet (Despacho 
Virtual, rápido y sencillo)
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Beneficios para el Exportador
– Guía de Embalaje orientada a 

la Exportación Postal
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Agroindustria

Sectores beneficiados 
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Textil y Confecciones
Cuero y Calzado
Artesanías
Maderas
Metalmecánica
Pesca (conservas)
Joyería



Existen 2 modalidades de exportación en Perú

Mayor a US$ 5000 FOB

- Necesita contratar a una 
Agencia de Aduanas

- Declaración Única de 
Aduanas (DUA)

¡EXPORTA FÁCIL!Nunca fue tan fácil exportar

Menor a US$ 5000 FOB

- El propio exportador hace 
el trámite aduanero. No 
necesita agente de aduanas. 
- Declaración Exporta Fácil
(DEF)



Perfil de Exportaciones
PRODUCTOS MAS EXPORTADOS

Bisutería
29%

Otros
23%Suplemento 

Nutricional
2%

Piedra tallada
4%

Joyería
7%

Ropa
15%

Producto 
Natural

20%
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Perfil de Destinos
Principales Destinos Exporta Fácil

PUERTO RICO
2%

ITALIA
2%

OTROS
22%

ALEMANIA
4%

CANADA
4%

ESPAÑA
4%

FRANCIA
4%

JAPON
3%

INGLATERRA
9%AUSTRALIA

9%

ESTADOS UNIDOS
37%

Nunca fue tan fácil exportar



Algunos Productos Exportados
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Algunos Productos Exportados
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Algunos Productos Exportables
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Algunos Productos Exportables
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Algunos Productos Exportables
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Oportunidades para los Artesanos

Los Nichos de Mercado
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¿Qué es un Nicho de Mercado?
Es un grupo mas 
reducido, con 
necesidades y/o deseos 
específicos, voluntad 
para satisfacerlos y 
capacidad económica 
para realizar la compra 
o adquisición. 
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Oportunidades para los Artesanos
Carteras Eco Amigables

US$ 44.95     US$ 39.99

Los Trabajos de Siempre
Hechos como Nunca
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Oportunidades para los Artesanos
Artículos de Colección



Donde Ofrecer mis Productos
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En Marketplaces ó páginas Web

http://www.perumarketplaces.com/

O usando mi propia Página Web

http://www.desdegamarra.com/
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Tips para el Exportador…
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Existen Cinco Puntos base para Negociar 
que garantizan un Final Feliz
Descripción de la Mercadería.
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Condiciones de Envío.

Condiciones de Pago.

Condiciones de Devolución.

Documentación Requerida



Una Negociación Efectiva asegura una 
Relación Comercial duradera



Exporta Fácil es...

“Una solución integral orientada al 
exportador MYPE que ayudan a 
simplificar el proceso de 
exportación”
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Esto es un logro del Perú

• El Proyecto Exporta Fácil empezó como una 
iniciativa del IIRSA 

• Está incluido en la cartera de proyectos 
prioritarios de IIRSA

• Exporta Fácil ya existe en Brasil y será
expandido para otros países después de Perú

• Involucra varias instituciones del Estado
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Un proyecto del Gobierno que involucra 
varias instituciones

GRUPO DE TRABAJO INTERINSTITUCIONAL

MTC - VMC
(Presidencia)

PROMPERU
(Sec. Técnica)

MREMINCETUR

SUNAT 
(Aduanas)SERPOST

APCIMI EMPRESA

MEF CNC
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Beneficios del Exporta Fácil 
Simplificación de procesos logísticos de comercio 
internacional.
Ingreso de divisas por el aumento de exportaciones.
Motivación para la Formalización.
Mayor participación de las micro, pequeñas y medianas 
empresas (MIPYMES), que representan el 98% de las 
unidades económicas del país y el 75% de la PEA, en el 
mercado internacional.
Crecimiento del número de mercados de destino de las 
exportaciones de cada región
Incremento del número de productos exportados de cada 
región.
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Beneficios del Exporta Fácil 
Descentralización: posibilidad de realizar exportaciones 
desde cualquier parte del país, integrando a las MIPYMES 
locales al mercado internacional.
Generación de una cultura exportadora en el país.
Generación de una mayor cultura descentralizada en el uso 
del Internet, reduciendo las brechas digitales que pudieran 
existir.
Desarrollo de iniciativas de comercio electrónico.
Generación de empleo y alivio a la pobreza.
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¿Quiénes podrán usar el servicio 
Exporta Fácil …

Todas las personas 
constituidas formalmente
que tengan clave en la 
SUNAT – sistema de 
Operaciones en Línea 
(SOL), que emitan como 
comprobante de pago, 
factura o boleta. 
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¿Como actúan las instituciones en el 
Exporta Fácil?

MERCADO

EXPORTADOR
PROMPERU

MI EMPRESA

IMPORTADOR

PROMPERU

TRANSPORTE
SERPOST

ADUANAJE
SUNAT
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¿Cómo funciona SUNAT?

Por medio de una herramienta 
de facilitación,  la 
Declaración Exporta Fácil (DEF) 
la misma que podrán realizar 
por Internet  ingresando a la 
pág.. Web de la SUNAT 
www.sunat.gob.pe
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El exportador debe llenar la DEF directamente en la 
página Web de SUNAT: www.sunat.gob.pe

1

SUNAT 
OPERACIONES 
EN LINEA - SOL

La DEF es un 
formato unificado, 

es decir, es al 
mismo tiempo el 

formato aduanero 
de SUNAT 

(formato “A”) y la 
guía postal de 

SERPOST (CP72)
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El exportador debe llenar la DEF directamente en la 
página Web de SUNAT: www.sunat.gob.pe

2 El exportador  
ingresa su RUC y 
Clave SOL en la 

pagina de la Sunat
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¿Cómo registrar su Declaración Exporta Fácil?

3

El exportador  
debe 

registrar sus 
datos de 
contacto.

1. Persona de 
Contacto (exportador) 

2. Teléfono Persona de 
Contacto (exportador) 

3. Email Persona de 
Contacto (exportador) 

1 2 3
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¿Cómo registrar su Declaración Exporta Fácil?

4

También los 
datos de 

contacto del 
importador o 
cliente en el 
exterior.

1
2

43 5

876

1. Importador Destinatario 
2. Dirección del Destinatario 
3. País 
4. Ciudad
5. Código Postal 

6. Persona de Contacto (importador) 
7. Teléfono Persona de Contacto 
(importador) 
8. Email Persona de Contacto 
(importador) 

Nunca fue tan fácil exportar



¿Cómo registrar su Declaración Exporta Fácil?

5

El exportador 
debe indicar 
la cantidad 

de bultos y el 
tipo de 

moneda que 
usará en la 
transacción.

21 3

1. Cantidad de bultos
(no mayor a 30 kg.)

2. Código de moneda 
de venta

3. Ingresar detalle de 
la mercadería
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¿Cómo registrar su Declaración Exporta Fácil?

6

El detalle o 
descripción de 
la mercadería 

debe ser 
entendible y 
los códigos de 

partidas 
arancelarias 
los correctos 
para evitar 

devoluciones.



1 2

3 4
5 6

¿Cómo registrar su Declaración Exporta Fácil?

1. Número de certificado de 
origen
2. Otros documentos adjuntos
3. Instrucciones en caso no 
efectuarse la entrega

4. Controles sanitarios, 
fitosanitarios u otras 
instrucciones
5. Grabar
6. Limpiar

Por último el 
exportador 
registrará
datos de 

documentos 
anexos a la 

factura 
comercial e 
instrucciones 

de no 
realizarse la 

entrega

7
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FORMULARIO 
UNICO DEL 

EXPORTA FACIL

(Versión impresa)

D E C L A R A C IÓ N  E X P O R T A  F Á C IL
G u ía  P o sta l; C P -72 , E M -1 , C N -22, C N -23

(A )
D S E  N °
A fo ro :   F echa  :

C ó d igo  d e  B a rra s
N ú m ero  d e  G u ía  P o sta l

1

2

3 D E S C R IP C IÓ N  D E  M E R C AN C ÍA
SE R IE S ubpartida  N ac iona l D esc ripc ión  de la  M ercanc ía R eg im en

P res . y/o  A p li.
N ° y F ec . C .

de  pagoC an t./TU FV a lo r venta  /
N ° de bu lto

N ° C ertificado  de  O rigen

O tros  D oc . A d j.

Ins trucc iones  de l E xpo rtado r en  caso de  no e fec tua rse  la  en trega C on tro les  san ita rios , fitosan ita rios  u  o tras  res tricc iones
D evo lve r A bandonar S i N o

4

8 9

10

6 7

5

1

2

3

4

5

E xportador (rem iten te ) R .U .C . de l E xpo rtado r

D irecc ión

C ód igo P os ta lC iudadP aís

P ersona de  C on tacto Te l/ F ax E -M a il

Im portado r (des tina tario )

D irecc ión

C ód igo  P os ta lC iudadP aís

P ersona de  C on tac to T e l/F ax E -M ail

D
E

P
A
R
A

O fic ina  de  O rigen  de  S E R P O S T

F echa:
H ora :
N om bre :
C ód igo  de l E xpendedor:

F irm a

E n trega  en  D es tino

F echa :
H ora
N om bre:
D ocum ento  de Iden tidad :

F irm a

P ersona que E n trega  e l E nv io  a  S E R P O S T

N om bre :
N ° D N I F irm a

P eso B ru to  (ta rifado )

V a lo r T ota l F le te

F echa :

F irm a  de l E xpo rtado r

To ta l V . V en ta .

M oneda  de  V .

D iligenc ia  de  A duanas

F irm a  y  S e llo
F echa H ora To ta l S erie

C erti fico  que  la  in fo rm a ció n  con te n ida  en  la  p re se n te  d ec la rac ion  es  exac ta , es dec ir , q ue  las  m e rcan cías  de cla ra das  n o  con stituyen  ob je to  pe lig ro so  y/ o  p roh ib ido  po r las  no rm as de  la  U n ió n  P os ta l
U n ive rsa l n i  po r la  leg is la c ión  in te rn a ; so m e tié nd om e  en  todo  ca so , a  la  respo nsa b ilidad  ad m in is tra tiva , c iv il, tr ibu ta ria  y /o  pe na l q ue  ub ie re  lug a r, e xim ien do  d e  d ich as  re sp onsab ilid ade s a  SE R PO S T  S .A .
A s im ism o, acep to  pag ar los  ga stos  re su ltan tes  d e  la  e jecuc ión  de  las ins trucc ione s im p artid as  a qu í pa ra  e l ca so  en  que  e l en vío  no  pu ed a  se r en tre ga do . D e  o tro  la do , com o du eñ o  o  rem iten te  de  la
m erca nc ía  d escr ita  e n  es ta  d ec la rac ión , au to rizo  a  SE R P O S T  S .A . p a ra  q ue  en  m i rep re se n tac ión , pa rtic ipe  en  e l recon ocim ie n to  fís ico  d e  las  m erca nc ía s, tod a  ve z qu e  co m o A dm in is trac ió n   P os ta l d e l
E s ta do  P eruan o  es tá  facu lta da  a  som e te r lo s env íos  p os ta les  a  con tro l  ad uan ero .

4

T ipo  de  C am bio

T o ta l. B u lto
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Es un conjunto de letras y números agrupados que conforman una 
identificación secreta que permite ser reconocido por los sistemas 
informáticos, aprobando mediante ella el ingreso a ellos, en este 
caso por el sistema: "SUNAT Operaciones en Línea - SOL".
La Clave SOL es tan importante como su firma por ello no debe 
entregarla a nadie, está conformada por un 
- Código de Usuario y una 
-Clave de Acceso.
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¿QUÉ ES LA CLAVE SOL?

"La Clave SOL es tan importante como su firma,
no se la entregue a nadie."



Partidas Arancelarias
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Usadas para estandarizar la comunicación 
eliminando las barreras del Idioma

Grape

Traube

葡萄
Uva

виноград
0806.10.00.00

Raisin

العنب 
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Cual es mi partida Arancelaria

Debo siempre conocer los 4 
primeros dígitos de mi partida

61.09

Código 
Armonizado

“T-SHIRT” y CAMISETAS 
INTERIORES DE PUNTO
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¿Como actúa SERPOST S.A.?

Disponiendo de los servicios e infraestructura postal 
con la que cuenta SERPOST S.A. a nivel Nacional 
para el envío legal de mercancías al exterior con 
pesos menores a 30 Kg. por bulto; y valores 
máximos de hasta US$ 5,000 dólares por 
declaración; a través de un proceso simplificado de 
exportación.
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SERPOST
EXPORTADOR IMPORTADOR 

ADUANA
(origen) ADUANA 

(destino)
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TRANSPORTE=



50 OFICINAS 
AUTORIZADAS

CUZCO

IQUITOS

TRUJILLO

AREQUIPA

PUNO

PIURA

•LOS OLIVOS
•MIRAFLORES
•LIMA
•LA VICTORIA
•-GAMARRA
•VILLA MARIA DEL T.
•COMAS
•INGENIERIA
•JESUS MARIA
•CHOSICA
•CALLAO
•BRENA
•LINCE
•CHORRILLOS
•LA COLMENA

HUANUCO

CAJAMARCA

AYACUCHO

HUANCAYO
LIMA Y CALLAO

CHICLAYO

TACNA

HUARAZ
CHIMBOTE

TARAPOTO

ICA
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DESTINO

Las cuales pueden llegar a 
192 países a través de la Red 
Unión Postal Universal a la 
cual pertenece SERPOST.

Nunca fue tan fácil exportar



Modalidades de Exporta Fácil
El Exporta Fácil Perú tiene 3 velocidades y precios de 
acuerdo con los actuales servicios internacionales
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Pequeño Paquete

Encomienda

TIEMPO

PRECIOS

_
Económico

Prioritario

Expreso



•

CARACTERISTICAS
Expreso: EMS  (Express Mail Service)

- Sale en el primer avión disponible dentro de las 24 horas
- Tiempo  de  entrega hasta 7 días
- Control  de  su  encomienda  en  forma  permanente

Prioritario: Primera Clase
- Sale en el primer avión disponible dentro de las 24  horas
- Tiempo de entrega hasta 15 días 

Económico: Segunda Clase
- Sale en el primer avión disponible dentro de la semana
- Tiempo de entrega de hasta 30 días
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VALORES AGREGADOS
Tarifas competitivas
Empaques gratuitos
Seguro 
Recojo a domicilio (Contrato)
Crédito (Contrato) 
Descuentos corporativos (Contrato)
Seguimiento en línea de los envíos
El paquete se recibe cerrado
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Tarifas competitivas
Ofrecemos las tarifas más competitivas del mercado y nos 
ajustamos a las necesidades de nuestros clientes:
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Expreso: Dirigido a exportadores con urgencia en la entrega 
de su mercadería y por lo tanto pagarán más por su envío.
Prioritario: Dirigido a exportadores que buscan un equilibrio 
entre el precio y el plazo de entrega de su mercadería.
Económico: Dirigido a exportadores que buscan el menor 
precio en la entrega de su mercadería.



Dsctos. corporativos (Servicio Expreso - EMS)

SERPOST S.A. ha establecido varias clasificaciones de clientes en 
virtud a la frecuencia de uso del servicio por periodos de un mes.

SERPOST premiará la frecuencia de uso de servicio con descuentos 
de hasta 30% en comparación a la tarifa de ventanilla.

El cliente llenará un formato de “Solicitud de Tarifa Corporativa 
y/o Crédito” desde la web de www.exportafacil.com.pe y SERPOST 
lo clasificará y asignará el descuento correspondiente.
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Seguro Opcional
SERPOST se une a una de las empresas 
aseguradoras más reconocidas del 
mercado:

El pago del seguro opcional de Pacífico 
estará en función al valor declarado de su 
envío y su cobertura será del 100% del 
mismo valor y para todo tipo de mercadería.
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Empaques gratuitos
Ponemos a disposición de nuestros clientes 3 tamaños de 
cajas para cualquiera de las modalidades.

Tamaños:
30 cm x 20 cm x 15 cm
40 cm x 30 cm x 20 cm
50 cm x 35 cm x 35 cm
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• La suma de las 3 dimensiones 
debe ser igual o menor que 3 m.  
La dimensión máxima de 
cualquiera de los lados no debe 
exceder 1.5 m.  Consulte en casos 
específicos.

• Averiguar en el país de destino lo 
que está prohibido importar.  
Ejemplo: En Perú está prohibido 
importar ropa usada.

Restricciones UPU respecto a 
dimensiones 
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Recojo a domicilio
Este servicio estará disponible para 
clientes con contrato y será gratuito para 
los clientes que contraten el servicio 
prioritario (EMS).

Los clientes que contraten los servicios 
con modalidad Prioritario (Primera Clase) y 
Económico (Segunda Clase) deberán pagar 
una suma de S/.10.00 por vez.
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Crédito
Los clientes que suscriban un contrato 
con SERPOST recibirán un crédito de 
hasta 30 días.

Para acceder a este beneficio, el cliente 
llenará un formato de “Solicitud de 
Tarifa Corporativa y/o Crédito” desde 
la web de www.exportafacil.com.pe y 
SERPOST lo clasificará y asignará el 
descuento correspondiente.
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UNION  POSTAL  UNIVERSAL ( UPU )

• Estupefacientes y  sustancias  psicotrópicas.
• Objetos  obscenos.
• Objetos  prohibidos  en  el  país  de  destino.
• Objetos  peligrosos para empleados  y  

público en  general.
• Material  explosivo, inflamable, radiactivo u 

otros peligrosos.
• Animales vivos.
• Monedas  o billetes.

Productos prohibidos de exportar 
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SUNAT ADUANAS

• Drogas   y   estupefacientes.
• Bienes   y   patrimonio   cultural.
• Flora  y  fauna   no  autorizadas  por  
Inrena.
• Armas, municiones, explosivos y 
artículos conexos de uso civil
• Libros,  revistas,   mapas,  cuadernos,  
diskettes,  cds,  videocasetes amorales.
• Planos o  cualquier material  en  que se 
represente o se haga referencia a los 
límites del Perú .

Productos prohibidos de exportar 
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Uso práctico “Exporta Fácil”

Una exportación (1 DEF): se pueden preparar varios 
bultos que no excedan 30 kg. cada uno.

30kg

30kg

30kg

30kg

“No se necesita 
de Agente 
Aduanero”
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Uso práctico “Exporta Fácil”
Ejemplo práctico Nº 1
A.- Mercadería con un valor de USD $5,000 y peso de 40 
kilos. 

DEF

20kg 20kg

•1 DEF y 2 envíos 
de 20 kilos

“No se necesita 
de Agente 
Aduanero”
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Uso práctico “Exporta Fácil”
Ejemplo práctico Nº 2
A.- Mercadería con un valor de USD $10,000 y un peso de 
70 Kg.

DEF

“No se 
necesita de 

Agente 
Aduanero”

• 2 DEF de USD$ 5,000 c/u
• Cada exportación puede 
incluir varios bultos 
(c/bulto no puede 
exceder los 30 Kg.

15kg

15kg

15kg

DEFDEF

15kg

15kg
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¿Quiere ser un cliente 
de Exporta Fácil?

• Ingrese a 
www.exportafacil.com.pe o 
www.serpost.com.pe/exportafacil

• De un click a “Tarifas 
Corporativas”.

• Llene su formulario de 
“Formulario de Solicitud de 
Clientes Corporativos” y obtenga 
atractivos descuentos, créditos y 
promociones.
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www.exportafacil.com.pe

Nunca fue tán fácil exportar ...

Muchas Gracias !!



Pag. De ayuda
Mercados
Producto
Empresa
Siicex
Alibaba
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