\ Pront.

peru
Aprendiendo a Exportar

Paso a Paso

Seminario Miércoles del Exportador -
PromPeru

Milagros Aranguri Cossio

27 de junio de 2018
Lima, Peru



mailto:sae1@promperu.gob.pe

A
PRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

Sol cién enla
Informacion

documentacion y los

\ pesconocimiento de la
tiempo de los tramites

Eleccion de los proveedores Estudio de mercado 'y perfil
del producto

logisticos.

promocion del producto y

Contacto comercial

Tramite en aduanasy
Embarque al exterior

acion

Fracaso



APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

(QUE ENTENDEMOS POR EXPORTAR?

Regulada por. Ley General de Aduanas. Decreto Legislativo
1053 y su reglamento.

Articulo 60°.- Exportacion definitiva

‘Régimen aduanero que permite la salida del territorio aduanero
de las mercancias nacionales o nacionalizadas para su uso o
consumo definitivo en el exterior.

La exportacion definitiva no esta afecta a ningun tributo “)

rom.
pera




@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO
/ ¢Quiénes pueden exportar?

* En el Peru, las personas naturales y juridicas pueden
realizar este tipo de negocios siempre y cuando cuenten
con el Registro Unico al Contribuyente (RUC) y emitan
facturas.

1~ Régimen EM RESAS
N4 G r’) ] Registro de Empresas
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APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

/ ¢Quiénes pueden exportar?

Serpost «»

El Correo del Peru
http://www.serpost.com.pe/Principal.jsp

UPU
Gracias a Exporta Facil, también se puede exportar bajo el
Régimen Simplificado emitiendo Boletas de Venta.
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= ST/ e T-ach,

Es recomendable que se especifique en la ficha RUC de Ia
SUNAT, en el acapite de actividad de Comercio Exterior:
“Exportador-Importador-Comercializador”.



http://www.serpost.com.pe/Principal.jsp

APRENDIENDO A EXPORTAR

PASO A PASO

¢Quiénes pueden exportar?

Serpost .«

El Correo del Peru
http://www.serpost.com.pe/Principal.jsp

1.

UPU

Para muestra sin valor comercial
colocar valor referencial $. 1.00

En Centroamérica, Colombiay
Venezuela no se envian liquidos o a
cremas ya que no las admiten.

Pisco; las botellas deberan estar bien
protegidas con planchas de Tecnopor,

desde 4 - 6 botellas por caja. a
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http://www.serpost.com.pe/Principal.jsp

@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

/ ELEMENTOS ESTRATEGICOS DE LA EXPORTACION
MERCADO

Instituciones Publicas

PROMPERU pHNAG,IFRVINEM, INDECOPI, otros
MINE

Instituciones Privadas
ADEX, SNI, Camaras de Comercio, COFIDE, otras;




| &

APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

¢, Qué factores debe evaluar la empresapara

poder exportar?
Nombre: Manual_Planex_ C Plan Estratégico de E taci
" Tamaiio: 9.120Mb ontar con un Plan Estrategico de Exportaciones.
“ormato: PDF * Contar con una infraestructura adecuada.

ttp://repositorio.oromper *  Contar con un nivel de produccidn constante y sostenido.
.g0b.pe:8080/repositorio/ Contar con personal adecuado.

y Manejar el aspecto financiero. LA EMPRESA
¢Que factores debemos tomar en ¢, Qué factores evaluar en el mercado
cuenta en nuestro prOdUCtO a exportar? al que eXpOrtaremOS?
*  Precio competitivo. «  Elvolumen de importacién creciente.
*  Calidad. *  Barreras comerciales y no comerciales.

. Diferenciacion.

. Innovacion. PRODUCTO

Estabilidad politica, econdmica y social.

MERCADO

“Lo mas recomendable es que todas y cada una de las empresas que participan en los negocios de
exportacion se capaciten en entender la estructura y el proceso global del comercio internacional,

los principios operativos internacionales, las partes de las que se compone una exportacion y los
documentos que se emplean” LA CLAVE DEL COMERCIO

N



http://repositorio.promperu.gob.pe:8080/repositorio/

APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO
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Formalizacion de tu empresa

de la Produccion

http://www.produce.qob.pe/ @ Ministerio

@ cde@produce.gob.pe

CENTRO DE
DESARROLLO
EMPRESARIAL

www.cofide.com.pe M COFIDE

& SUNAT

www.sunat.gob.pe

CREA TU PROPIA

7
E M PRESA 1—0,“:;; Es recomendable que se especifique en la ficha RUC de
%‘-‘-{ﬂl wors | 12 SUNAT, en el acapite de actividad de Comercio
-\ Exterior. “Exportador-Importador-Comercializador” ‘ rom >

=S peru



http://www.cofide.com.pe/
http://www.produce.gob.pe/
http://www.sunat.gob.pe/

Empresa individual de Resp. Ltda.

Sociedad comercial de Resp. Ltda.

Formalizacion de tu empresa

Ventajas

~

*No  costo
constitucion.
*Acoge al NRUS.
*Abril/cerrar/camb

~

de

iar facilmente.

ﬂResponsabiIidad \

Limitada.

*Liquidez por mas de
un inversionista.
*Menor Limitacion en
capital/financiamiento

\*Clientes confiados. j

Persona natural

Sociedad anonima 1/

Otros 2/

Asociaciones

Sociedad civil

04

*

caué tipo de Empresa>

Desventajas

Responsabilidad
ilimitada.
*Limitacion
capital/financiamie
nto.

*

Liquidez por 1

*Costo tramite
de constitucion.
*No al NRUS.

*No cambio de
actividades

6,9

15

¢Como me conviene Tributar?

Nuevo Régimen Unico »

Simplificado — NRUS

Régimen Especial de Renta -
RER

Régimen MYPE Tributario

Régimen General - RG

114

PERU: EMPRESAS,

SEGUN ORGANIZACION

JURIDICA, 2016

Fuente: INEI TOMA
NoTh

Nuevo Régimen Unico Simplificado - NRUS
En este régimen tributario @ se encuentran las personas que tienen un
pequeno negocio cuyos principales clientes son consumidores finales.

Ventajas que te ofrece este Régimen Tributarlo:

» No llevas ragistros contables.

» Solo efectias un pago unico mensual.

+ No estds obligado a presentar declaraciones mensuales ni anuales.
Para determinar tu pago tinico mensual deberas tomar en cuenta los

ingresos o compras mensuales (el que resulte mayor) y ubicar la categoria
que te corresponde, solo revisa la siguiente tabla:

Nuevo Régimen Unico Simplificado - NRUS

Ingreso o Compras en

Cuota mensual

Categoria
9 Soles hasta en Soles
iCuénto 1 5,000 20
pagar?
2 8,000 50

JCuéndo
pagar?

De acuerdo al cronograma de obligaciones mensuales

Si excedes el monto mensual de la Categoria 2 o si tus ingresos anuales
superan los S/ 96,000 deberds cambiar de régimen.

T

15 1/ Comprende sociedad anénima, sociedad anénima abierta y sociedad andnima cerrada.
2/ Comprende cooperativas, sociedad comandita simple, sociedad comandita por acciones, sociedad colectiva, fundaciones y no especificado
Fuente: Instituto Nacional de Estadistica e Informatica - Directorio Central de Empresas y Establecimientos.




@ Estudio del mercado

La busqueda, seleccion y
clasificacion de informacion

permitira disminuir riesgos de
exportacion.

Determinar
oportunidades
ventas al exterior.

INVESTIGACION DE

MERCADO




Estudio del mercado

Base politico- legal
e Economia

a8 .
Estructura de precios

Nivel de intervencion del

e Canales de distribucidn gobierno
« \Variaciones culturales g

e Competencia

* Puntos de entrada (puertos,
aeropuertos) * Nicho de mercado

« Necesidad de adaptacion del e Riesgo pais
producto.




APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

?En la investigacion de mercados...

JUSTDOIT.

Comunidad Musulmana Air Bakin de Nike

Las variaciones culturales imponen la necesidad de diferenciar
los productos para adecuar la singularidad de las normas

sociales y culturales que existen en los paises.
(\prom.
peru




@ Estudio del mercado

¢Como seleccionar mercados potenciales para
exportar?

« Se recomienda empezar por los paises que son socios
comerciales.

rancelaria del producto a fin de
fectuar busquedas estadistica
e paises destino de
portaciones.

Busqueda de informacion:

Estadistica.
Criterios cualitativos.

AN NEAN

Experiencias de exportaciones u organizaciones especializadas.

Nota: aprox. el 93% del intercambio comercial peruano se realiza con los paises
con los que tenemos acuerdos comerciales ‘ p rOm P



@ Estudio de mercado

¢Donde encuentro informacidn sobre estudios y |
guias de mercado?

Sistema Integrado de Informacion de Comercio Exterior — SIICEX

http://www.siicex.gob.pe/ - . .
stema Integrado de Informacion
Pro Ecuador @ SIIC___EX de Comercio Exterior

http://www.proecuadorgob.ec/ ?i_fi PRO ECUADO
P rocolo m bla ? EXFORTACTONES € INVERSIONES
http://www.procolombia.co/ g PROCOLOMBIA %
ProChile Chi|é*?
http://wwwprochile.gob.cl/ -O|CHILE
ICEX Espafia y
http://wwwicex.es/icex/es/ |C :X gilgig%ggs

N


http://www.siicex.gob.pe/
http://www.proecuador.gob.ec/
http://www.procolombia.co/
http://www.prochile.gob.cl/
http://www.icex.es/icex/es/

Estudio de mercado

DOnde encuentro informacion sobre mercados?

SIICEX

Sistema Integrado de Informacion de Comencio Exterior

en Rutas Maritimasahora en tu celular.

Plataformas para MiPymes -
Ruta exportadora -
Test Exportador K
Sectores Productivos "
Bisqueda de producto
Regulaciones para exportar 2 Lista Comples
5 Biisqueda por mercado
Acuerdos Comerciales =

da Avanzada

Inteligencia de Mercados

[Afganistan v] [
Estadisticas E

Siguenos en: n u ‘ﬂ

© Herramientas Financieras
© simuiador Financiero
© Rutas Adreas

© Rutas Maritmas
© Parfiles Logisticas
© Herramienta de Cubicaje jNuevo!

v’ Estadistica.

£Qué es el SIICEX? | Preguntas Frecuentes | Glosario | Herramientas de Andlisis| Buscar Partida

Informes de las export
peruanas por sectores

SECTORES PRODUCTIVOS

enta y decoracin
© Manufacturas Diversa
@ Productos Pesqueros

®

de productos priorizados

CAPACITACIONES

@ Capacitaciones Organizadas por PROMPERU
@M

@© Programas y Talieres Espe

les del Exportador

zados ADOC-PERU

© Programs Exsorts Peri - PLANEX
@ Aprendiendo a Exportar

®© Guis Interact

@ Informacién de Mercados
@ PRO E EXPORTADOR 2012
© PROMO 2011 | 2010 | 2009 | 2008 | 2007

www.siicex.gob.pe

HOQVIHOAX3
IV SOIIAE3S

e, irimostrales y anusles. Visiorss da importacian
crecimianto, cuotas da mercado, stc.

2% 11 IHADE MAFP
9‘ [ 1 b Esaastioss oo Para b1 desarrolo Infomacional da le amprsan
safon comorciates ;
Vet

Trada Map proporsions - &n forma de tablas, graficos y mapas - indieadores de desempefio sxportador, de demanda
nternacional, de mercados altermativos y de mercados compefiiivas, asi cama un directoria de empresas importadoras y exportadoras.

Trage Map cubre 220 paises y feritorios y 5200 productos del Sistema Armanizado. Los flujos comerciales Tanausies, mestralen y Smuales
estén disponibles desds &l nivel mas agregaco hasta el nvel de linea arancelaris.

® Pais O Region [ |- I

B x i Bisoueds ava

[\rdt‘aﬂae] [Esnasa\nuale;] [Se'ssTrimes'laE;] [Ee'sshfa'lsuaia;] [E’npra;as]

Canenlraalen y dictzacla media an 2017 Warsador Importaderes an 3217

Evalusion 2e lor paiess imparisdanss
Froduata Imporiado : Total Frodust ; Tatal "

. i
®

J
Q @ o i

I
Ealados Ursckos de Amirica Pyl
o Hang Kong, China 104 @ tlemania .
R Unide: Francia o
‘, 5 Bene 5 Eslados Uredos de furderca
Hemania 1 Herg Koy, Chuna
o Peina Urido
'R 4 2 0

5 Map el 25 08 Mayo g8 2018 =

Adriana Carrille
'3 UIUMRE CEIOE MENEUEEE ¥ ImEsTRIEE —

Enzarirars sul 3 UEE
sctzEaans 2 TrE0E

Contictenos
Cormeo electrinico: marketanalysis@intracen_org

Teléfono: +41 730 05 40

https://www.trademap.org/Index.aspx

N



https://www.trademap.org/Index.aspx

Estudio de mercado

cDonde

TELEDESPACHO WEB

» Teledespacho Web - = Ht
Instructivo Te

* Web Services Aduaneros = In:
* Manual Web Services el
« Descarga de Catalogos . A
» Manual del Usuario pc
Al

s Anexos DMA m
. i » N
El

encuentro informacidén sobre mercados?

$SUNAT

Retroceder

| Inicie

del ex ador.,

Se considera las decla
embarque del mes ant
La informacion esta co

' IMPORTACION

FORMATO A :
subpartida nacio
fecha. Se incluye

Se considera las
La informacion e

FORMATO B : Er
se incluyen datos
Informacion a niy

DETALLADO POR SUBPARTIDA NACIONAL

| VARIABLES ESPECIFICAS DE EXPORTACION

PARTIDA: 2208202100 === Pisco

FECHAS DE VIGENCIA DE PARTIDA: 04/02/2002 - 31/12/90999

perzopo: 01/01/2014 9 31/12/2014

ADUANA ¥ TODAS LAS ADUANAS

235 - AEREA DEL CALLAO

947 - AEROPUERTO TACNA

875 - ALMACEN DEL DABEC- SANTA ANITA
154 - AREQUIPA
PAIS ¥ TODOS LOS PAISES

AF - AFGHANISTAN

1D - AGUAS INTERNACIONALES

AL - ALBANIA
1M - ALEMANIA
FORMATO

DBF v

Consultar |

de Requerimientos

CALCULO LIQUIDACION

» Monto pagar por tributo
* Deintereses de multas

(CAT. DE CODIGOS

Agentes de Aduanas

Agentes de Carga

Agentes Maritimos

Agentes Navieros
Almacenes Aduaneros
Certificados de Crigen
Empresas de Servicio Postal
Emp. Transporte Terreste

Flidfmensanan

REQUERIMIENTO ANTERIORMENTE ENVIADO CON EL NOMBRI

Retornar

Add Extract To  Test View

Wizard  Tnfo
[E B 00164990.71P - ZIP archive, unpacked size 527,714 bytes
Name Size Packed Type Modified
Folder
00164390.DBF 537714 2373 File DBE 14/04/2015

INICIO  INSERTAR  DISERIO DE PAGINA

o

3 Cortar Calibri -jn - A
» ER Copiar ~
egar <l .
- ¥ Copiar formato N K s = &,

Portapapeles w Fuente
a1 - ke

B c D

1 -
3
4
5
3
7
8

http://www.sunat.gob.pe/operatividadaduanera/index.html

N
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Estudio de mercado

. Donde encuentro informacion sobre mercados?

United States International
Trade Commission

AboutUSITC  Popular Topics  Press Room Importinjury Intellectual Property Industry/Economic Analysis  Tariff Affairs

ontonnial

USITC Centennial

Tariff Assistance

Search the current Harmonlzed Tarr
Schedus.

=

General Information iece Devices and Comp

P

Vote — Subsidized Poiytetrafucroethyiene (PTFE) from India

e Authorities Extension:

Trade and Investmer sharan Africa: Recen

Global Digital Trade 1: Mar} and Key Foreign Trade R
e U.S. Industry

https://www.usitc.gov/

v' Criterios cualitativos.

Centre for the Promotion of
Imports from developing countries

LR J
..

Market Info Sectors

suppliers [ Supporters Buyers Countries About us

NEWS & EVENTS

EU MARKET INFORMATION

OPEN FOR APPLICATION

+ Changes on the CBI's country
list...
The consequence of adapted Dutch
development strategies is that the
CBI's assistance is to

od contact materials: A
complex matter

By Anton de Boer, CBI external
expert.In its attempt to increase
food safety, since 1

+ Africa Report interviews the
nder of Thembi Wines in

fo

Africa Report is a project to
promote sustainable
entrepreneurship across Africa by
means

+ Planting a tree for sustainabi

By Patrick Peters, CBI external
expert“Even if | knew that the world
would end tomorrow |

% More news

CBI NEWSLETTER

Search our database to find the European
market information that will make a
difference for you

r []

[Select market sect

ct EU coun

POPULAR DOWNLOADS

Enter your email address to subscribe
to the CBI newsletter

KENYA: HOPE THROUGH
FLOWERS

9 Food ingredients: The EU market
r frozen fruit and vegetables

business: much to
orters of mobile

» Explorin
g@in for

equipment

+ Household and furnishing
arket for table

4 Get your download

EXPORT COACHING PROGRAMMES
> a a Food

< More

SUPPORTERS TRAINING
? Tra

< More

SUPPLIERS TRAINING
» Fashion C

< More

CBI'S VIRTUAL SHOWROOM

WWW.Ccbl.eu

CBlAnnual reportiy

SHOWROOM

N



http://www.cbi.eu/
https://www.usitc.gov/

Estudio de mercado

v" Criterios cualitativos.

AREASDETRABAJO % COOPERACION PUBLICACIOl ES

Secretaria Ejecutiva de la CEPAL se reuni6 con President:
Bolivariana de Venezuela Nicolas Maduro

de la Republica
L

o000
I NOTICIAS

CEPAL y Noruega buscan impulsar cooperacion en temas de
educacioén y mercado laboral

El organismo regional de las Naciones Unidas y el pais nordico organizaron un
seminario de alto nivel sobre politicas para la igualdad en Santiago, Chile.

CEPAL participé en panel sobre educacién, habilidades y mercado laboral en
segmento de alto nivel del ECOSOC

Expertos discutieron en Nueva York sobre emprendimiento, tecnologias y el rol de las mujeres en el mundo

DATOS Y ESTADISTICAS [N 7 Xels T e =)

. Donde encuentro informacion sobre mercados?

DEPRENSA  EVENTOS

Agenda para el desar

Cenirada en el desarrolio
igualdad como objetivo y

Organos subsidiarios
Organos permanentes de
adopcion de posiciones r

mandatos a la Secretaria ¢ Disponible en

cio » Datos y estadisticas

Espaiiol  English

Datos y estadi

Observatorios

1a CEPAL ha creado diver
galizar la situacion ecod  La CEPAL ha desarrollado div
sodal de la region latinoame
gobiernos e instituciones de

n Son seis pubMygiones em
anlisis y proyeccog

de la region.

los mismos

CEPALSTAT

EVENTOS

Q Estadisticas e indicadores

# AREASDETRABAJO % COOPERACION

PANORAMA REGIONAL DE AMERICA LATINA Y EL CARIBE: Indicadores seleccionados

Econdmico

PR total y per capita

otadoras de la capa de 0zona (SAO)

Milones de USS

“YTRERRERERRGARERE

- o

Acceda a la informacion estadistica de la CEPAL

| Perfiles nacionales

Infogrificos estadisticos
Acceda a més de 2000 estadisticas e indicadores

Acceda 8 los perfiles nacionsles de los Descargue infogréficen de América Latina

| es la puerta de ac

EVENTO | 15 ABR. 2! EPA el Caribe recolectada, sistem

Dialogo Publico - Privado s

Contribuciones del Sector Empresarial a la
Conferencia de las Partes (COP 21), de la
Convencién Marco de las Naciones Unidas sobre
el Cambio Climatico (UNFCCC), Paris 2015

Decimosexta Reunion Extraordinaria del Comité
Plenario

Seminario Internacional de Politicas de
Competitividad Territorial

@ Open Data / API

a Latina y el Caribe

y el Caribe en formato pdf.
América Latina el Caribe

®  Genere cuadros estadisticos por indicador

®  Combine indicadores / interfaz avanzada

®  Encuentre en nuestras bases de datos el indicador
que necesita

buscar

@ Ultimas actualizaciones

Indicadores que ha sido actualizados en
o3 dltimos dias

® vinss

Acceda a los mecanismos regionales de
menitoreo liderados por CEPAL

CIPD/15

E0EE
rasa

CAMBIO
CLIMATICO
e o it
v imbs Laima
Y Grbe

W\ PeEra




Estudio de mercado

. Donde encuentro informacion sobre mercados?

v Criterios cualitativos.

u‘z ) CEPALSTAT | Bases de Datos y Publicaciones Estadisticas

e Comision Econdmica para América Latina y el Caribe g /
c E P " l' CEPAL Divisin de Estadisticas Contacto
o

Portada  Estadisticas eIndicadores  Perfiles Nacionales  Publicaciones Estadisticas  Métodosy Clasificaciones  Open Data/API

(@ PERFILES NACIONALES

- ||
i ot | ! ,...//
e [ "’l
A B | THES ’
W |
Tl
TR |
| ¥ 3 2 i
Econémicos Sociales Ambientales
Seleccione un pais v ] Seleccione un pais v Selaccione un pais '7
: 7 A ANevop
! * Seleccione el pas en cadauno N ~~ PN
@ E de los menu emergentes SR B =~
para generar los perfiles nacionales y, o _//
i Q ‘8
& % Para imprimir los perfiles de forma optima, se recomienda utilizar Internet y
ODM Explorer o Google Chrome. Los graficos pueden no imprimirse si se utilizan Genero
otros navegadores
Seleccione un pais v Seleccione un pais

—_— CEPALSTAT ‘p1 Om ”
© Naciones Unidas, 2000-2015 | Términos y condiciones D e r l I



Estudio de mercado

. Donde encuentro informacion sobre mercados?

v" Criterios cualitativos.

C United States

TOPICS GEOGRAPHY LIBRARY DATA SURVEYS/PROGRAMS
Population, Economy Mape, Products Infographics, Publications Tools, Developers Respond, Survey Data

POPULATION CLOCK <> QUICKFACTS <>
U.SPopulation

[3]2]s]o]0]4]3]6]-]  302%

World Population of persons 25 years+ in Searcy city. Arkansas

have a bachelor's degree or higher
(7Jalsl2f2lolof8[ A5

Source: Amarizan Community Survey
Leam Mors »»

Select a state to begin

Los condados de Midwest son cada vez mas jovenes

Juma 21, 2018

E151.4% de los 531 condados que se estaban volviendo mas jovenes entre abril de 2010 y julio de 2017 se
encontraban en el medio oeste.

Midwest Home to Most of the Counties With Decreases in Median Age

Junz 21, 2018

Approximately half (51.4 percent) of the nation's 531 counties that were getting younger between April 2010
and July 2017 were in the Midwest

https://www.census.gov/

?—4;|

>
L4

Geograficas
Poblacion
Religion
Idioma
Ocupacion
Genero —Edad
Ingresos -
Gastos

(\L,rom.


https://www.census.gov/
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Estudio de mercado

English | Espafiol | Frangais

SERVICES FOR
CANADIAN BUYERS

SERVICES FOR TRADE

ABOUT
SUPPORT INSTITUTIONS ~ TFOCANADA | S=27¢h 6@

{T‘Fu Dpwtsainde  SERVICES FOR

e dsmioping
ceartnes FOREIGN SUPPLIERS

TIM HORTON'S COFFEE
PARTNERSHIP

Emj ing coffee farming communities
in Central America

23
[ 2N

Promoting J through trade with Canada
TFO Canada helps to make trade happen for over 1,100 exporters from developing countries, over 1,200 trade
support institutions and more than 1,800 Canadian importers.

Trade Matters Grow With Us

N I e
Register Now

Exporters: Increase your export knowledge and chance of success.
in the Canadian market

\TFO Canada: WelcomeggiheGan.. @ &

%

| Canadian Importers: Diversify your Canadian import activity and
discover rich new supply sources

Trade Support Institutions: Enhance your Canadian market
expertise to achieve export development goals

-

Canadian Countries IFO Success
Market Webinars Stories

_wwvv.ietro.qo.ip

ﬂg g8

EIm Japan External Trade Organization

Home

Investing in Japan Cool Japan Business Opportunities

Reports and Statistics

_“é¢Donde encuentro informacion sobre mercados?

O Sitemap  © Worldwide © Japanese

[EEEEEE o L

About Us

Quick Links

JETRO Worldwide

Online Bookshop
E-Mail Newsletter
Business Matching

Database
Library

© Overseas Offices with Websites

OO0m

Latest News  mor |

= Aug 17,2010 [Press Release] Japan-China Trade Confinues its Recovery in the
First Half of 2010
Now Inviting Exhisitors for JETRO ZONE at FOODEX JAPAN 2011

JETRO BIOLINK FORUM 2010

» Jul.09,2010
» Jun_ 14,2010

Institute of Developing

Econamigs

Topics  more |

Aug. 20, 2010
Aug. 19,2010

IT Arm of Giant Indian Conglomerate Tata Opens Office in Osaka

Success Story: Australian Executive Recruiting Company
Carmichael Fisher Opens Branch Office in Tokya

Global Company. Tap Management Seminar “Shift to Low-Carbon
Societies with Lithium-ion Batteries: The Belgium-based Umicore
Campany's Global Business Strategy” (September 6th, Kabe)

Aug. 17,2010

WWW.|etro.go.|p

(\2

Special Feature

Air Busan Co, Ltd. Fukuoka/Osaka
Branch

Air Busan, a fast
growing Korean budget

airline company that

prides itself on

providing low airfares T
and differentiated

senvices to customers,

has entered the Japanese ol

market

rom.
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http://www.jetro.go.jp/
http://www.jetro.go.jp/

Estudio del mercado
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" Segmentacién del Mercado %<&

' Y
Mercado - Segmento - Nicho gt
Buenas prdcticas: Sy

* Encontrar el balance entre competitividad y ganancia s.

* Describir al comprador con el mayor detalle posible.

* Resaltar las posibles razones por las que compraria el
producto ofrecido.

(\prom.




@ Estudio del mercado
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"Caso: Microsegmentacion

Exportacion de pisco a EEUU

(\prom.



@ Estudio del mercado

""’a ﬁp é¢Como seleccionar mercados potenciales para exportar?

T~ ELPERUEN EL MARCO INTERNACIONAL

e Bloques econdmicos: OMC, CAN, MERCOSUR, APEC, EFTA, UE,
Alianza del Pacifico.

e Bilaterales: Canada, Chile, China, Corea del Sug Costa Rica, Cuba,
Estados Unidos, Japon, México, Panama, Singapur, Tailandia y Honduras

e Guatemala.

e Programa DOHA, Acuerdo de Asociacion Transpacifico-TPP El
Salvador, Turquia y Acuerdo de Comercio de Servicios TIA. prOm .

Nota: aprox. el 93% del intercambio comercial peruano se realiza con los paises con los que tenemos acuerdos p e r Ll
comerciales




Perfil de tu producto

,
v' Responde a las necesidades, gustos y preferencias, modas y

tendencias del mercado al que apuntamos
v’ Se diferencia en algo con respecto a los productos de la competencia
v’ Se ajusta a los requerimientos de cantidad, calidad, etiquetado y
proteccion del medioambiente

¢lodos los productos peruanos ingresan a los mercados internacionales?

Regulaciones
http://www.siicex.qob.pe/siicex/portal5ES.asp? page =709.69200

N



http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=709.69200

Perfil de tu producto
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L partida arancelaria
Es el cddigo que define en el arancel de aduanas una mercancia

determinada o bajo el que se agrupa una categoria de mercancias afines
entre si.

Lo apropiado y legal es decir “subpartida naciona

III
.

DIGITOS DENOMINACION
1°2° [3°4° |5° 6° [7°8° |9°10°
1°2° Capitulo
1°2° | 392 4° Partida del Sistema Armonizado
1°2° | 324° |5° 6° Subpartida del Sistema Armonizado
1°2° | 324° |5° 6° | 7°8° Subpartida NANDINA
1°2° | 324° |5° 6° [7°8° |[9°10° |[Subpartidanacional

Descargue el arancel de aduanas

http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/normasadua/gja -04normasoc.htm \l

rom..
peru



http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/normasadua/gja-04normasoc.htm

Perfil de tu producto

SECCION: Xi
CAPITULO: b1

Partida del sistema armonizady se—p

6109.10.0031
6109.10.0032
6109.10.0039
6109.10.0041
6109.10.0042
6109.10.0049
6109.10.0050

MATERIAS TEXTILES Y SUS MANUFACTURAS
Prendas y complementos (accesorios), de vestir, de punto

61.09 T-shirts y camisetas interiores, de punto.
-~ De tejido tefido de un solo color uniforme, incluidos los blanqueados
- -~ De tejido con hilados de distintos colores, con motivos de rayas
-~ 105 demas
- -- D tejido tefido de un solo color uniforme, incluidos los blangueados
--- De tejido con hilados de distintos colores, con motivos de rayas
--- Los demds
-~ Camisetas interiores

Subpartida del sistema armonizgdy se—) 6109.90 De [2s demés materias texties:

Subpartida nacional ==p5103.%0.1000
6109.90.90.00

--De fibras acrlicas o modacrlicas ~ sem——  Partida especifica
a5 Oemds  —)  Prtid genérica 0 bolso

e




Perfil de tu producto

SIICEX

Sistema Integrado de Informacitnde Comercio Extenior

HOQYLHOLX3
IV SOIDIAHIS @

14 de abril del 2015 Inteligencia de Mercados Informes de las exportaciones
peruanas por sectores

(3 Recomender NETRRE AL R

Ruta exportadora

Test Exportador

Buscar Partida

Por Partida Realice la bisqueda ingresando los primerc s NA
e partida o la descripcién arancelaria l

Parte de la Palabra '® Palabra Complet:

escripcion

Acuerdos Comerciales
Estadisticas 2
m Sélo se mostraran las partidas que registrarén movimiento de exportacion en kos dos (Rimos afos.

orios
Enlaces de Interés -

TIPO DE CAMBIO Informacién Arancelaria

% Importacion para el = Exportacion Definitiva
Consumo

= Exportacion Simplificada = Clasificacion Arancelaria

= Importacion de Vehiculos

- - " 2 Envios Postales — # Mercancias Restringidas
Calendanio de Actividades - & Importacién Simplificada Exporta Facil y Prohibidas
=) Envios Postales - Importa %) Acuerdos Comerciales

Facil

Siguencs en: ﬂ [ ] EI

=) Pagos y Garantias




DINAMICA 1

1: Busque su pp y mercado )

2:Blsquesupp E—)

3: Busque su mercado m—)

4: Verifique la demanda del pp =~ )

(\prom.



Perfil de tu producto

Arancelarias
v’ Acuerdos comerciales.

' Acuerdos vigentes

| Acuerdos por entrar en vigencia

Acuerdos en negociacion

AN

No Arancelarias

AN NI NI N NI N N N U N N

Cuotas, antidumping

Derechos compensatorios

Inocuidad

Seguridad

Medio ambiente

Aspectos sociales

Inspeccidon en aduanas

Embalaje de madera

Limites maximos de plaguicidas (LMR)
No exceder niveles de metales pesados

Otras normativas ‘Q?)Oé”l?ﬁ




Perfil de tu producto

El arancel
Es el impuesto que paga el importador al introducir productos en un

mercado. Estos impuestos se encuentran establecidos en el Arancel de
Aduanas.

Siendo el mas conocido:
* AD-Valorem

Base imponible: valor CIF aduanero determinado segun el Acuerdo del
Valor de la O.M.C.

Tasa impositiva para importaciones en Peru: tres (04) niveles: 0%, 4%,
6%y 11%

http://wwwsunat.gob.pe/orientaciona duanera/pagosgarantias/ ‘ prOm e


http://www.sunat.gob.pe/orientacionaduanera/pagosgarantias/

Estudio de mercado

,
SIICEX

1 Peru s
PEruMODA Pt SHOW

Conoce mas aqui

¢Qué es el SIICEX? | Preguntas Frecuentes | Glosario| Herramientas de Analisis | Buscar Partida

25 26 27 Abril-2018

26 de junio del 2018 Inteligencia de Mercados Informes de las exportaciones

peruanas por sectores

Promocién Comercial
Plataformas para MiPymes

Ruta exportadora

APC Peni - EEUU | TLC Pert - Canada | TLC Peni - China | ALC Peni — Chile | TLC Pert - Singapur | TLC Peni - Corea | TLC Perti - Argentina |
TLC Peni - Bolivia | TLC Pert - Brasil | TLC Peni - Colombia | TLC Pert - Ecuador | TLC Peni - Guatemala | TLC Peni - Islandia | TLC Peri -
Japon | TLC Peni - México | TLC Perii - Noruega | TLC Perti - Panama | TLC Pert - Paraguay | TLC Pert - Suiza | TLC Peni - UE | TLC Peni -
Regiones K Uruguay | TLC Pert - Tailandia |

Test Exportador

Sectores Productivos

Acuerdo de Promociéon Comercial Pera - EEUU

Calidad Vigente desde el 01 de febrero del 2009

Regulaciones para exportar
Paso 1: Seleccione exportar.
Acuerdos Comerciales

® Exportar hacia Estados Unidos (arancel de Estados Unidos en inglés, basado en el Sistema Armonizado 2002)

Estadisticas
Paso 2: Ingrese los primeros 2, 4, 6 o 8 digitos de la subpartida o su descripcion en inglés.
Exporta Facil
Directorios
o Subpartida Descripcion Vil
Enlaces de Interés el ibpartida | View Report |

Comercio Sostenible

http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.as
p? page =571.00000&pidcronograma=10&
portletid =sNegociacionesArancelesPreferen
ciales

:Donde encuentro Aranceles y Beneficios

arancelarios?
}‘Q ITC MARKET ACCESS MAP

, ‘ Mejorando la transparencia en el comercio internacio

Bisqueda rapida « Andlisis avanzado ~ Descarga de datos Andlisis de

Bienvenido

Haga clic aqui para encontrar informacion relevante acerca de las condiciones de acceso:
Trade Helpdesk.

Market Access Map le puede ayudar si usted es:

« Una empresa involucrada en exportacion o importacion
« Un analista o investigador comercial
« Un negociador comercial

Market Access Map tiene 6 modulos gue le permiten obtener, analizar y descargar informacion

Usted puade seleccionar cualquiera de las actividades ofrecidas por cada médulo en las pest

nanina n hian noada iniciar oo hiicanada an al cohmadola Encantrar arancalac neandn al anlaca

http://www.macmap.org/Main.aspx

N



http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=571.00000&pidcronograma=10&_portletid_=sNegociacionesArancelesPreferenciales
http://www.macmap.org/Main.aspx

Estudio de mercado

3 a | ¢Donde encuentro informacion sobre regulaciones:

e £ TRADE HELPDESK Sear B

Asociacién Latinoamericana de Integracion

Bisqueda personalizada de Goog ‘:l ropean Commission / Trade / EU Trade Helpdesk / Home page

Comercial | Ofros Temas

1e European Market ~  Requirements v Import Duties ~  Internaltaxes v Rules of Origin v Statistics  Help ~

Actividades | Acuerdos y Documentos | Paises

e | want to export to the EU

Fagitacion del Comercio

1l Reunién de Expertos en Firma Digital de 3 ALADI [-33]

S : To an EU Member State: Product code: @

ta la sede de 3 ALADI (53]

ALADI promueve
Comercio y Desarrol

Viceministro de Ecuador

Se lanza la EXPOALADI - Perl 2013, Macromueda de
Negocios Mutisectorial [-

Presentacién de la publicacién “Convergencia en la earn more about our partner countries
Diversidad: Didlogo entre MERCOSUR y 2 Allanza del
acifico” [53]

ALADI promusve omada de refiexién scbre “Génaro, Comerdio y Desarrollc

ents en 3 fera.Junta Ampisda CEAL
nseio Empresarial i Amérca Latna [ g
lels 52 Q View rates and requirements
23 capacitaciin especiaiizads 3 funcionarios en

tario >3]

eogee Portales Conexos
Tweets sobre ) et
Atencién @aladi_sg

‘our guide to the EU market's import rules and taxes

al Usuario

he European Union (EU) is the world's largest single market and the EU Trade Helpdesk is your one-stop-shop to access it. The EU is committed to helping exporters like
ou in its trade partner countries with the information you need to:

Venezuela particpa enfa XiI
Reunién de Negocia
Régimen de Ongen d
que se resliza en

representante de

Siblioteca y

Publicaciones

. « Make the most of the trade agreements we have putin place;
1 « Bring your products onto the EU market
m—— lJ gyourp

O FORMAGION

mor
Shidi ead more.

Informativo

Solandao Leamn about basic rules, import Find out if your exports can benefit Check how much of your product the
procedures and documents required to from one of many trade agreements EU has imported since 2002 and from

access the European single market of the EU has signed with countries where.

de Actividades

Al . -
The European market Rules of Origin Statistics
C i R R

& Comercio Intrarregional (TENCI) ’ Eveiitos

http://www.aladi.org/sitioAladi/index.html  http://trade.ec.europa.eu/tradehelp/

N



http://www.aladi.org/sitioAladi/index.html
http://trade.ec.europa.eu/tradehelp/

Estudio de mercado

3 4 ¢Donde encuentro informacion sobre regulaciones:

Cada pais al gue se dirigen nuestras exporiaciones cuenta con una serie de regulaciones y exigencias gue deberan ser cumplidas v asi evital OR AS IN il NACIO ALES
detenciones o rechazos de las exporiaciones. Es importanie conocer a tiempo estas exigencias, ya gue en algunos casos puede tomar algur
tiempo su implementacion.

FROMPERU ha desarrollado una serie de guias de reguisitos sanitarios v fitosanitarios para los principales paises de destino. asi como circulares
informativas, un portal de bisgueda de los limites maximos permisibles de pesticidas por cultivo, entre otros. I

T

# | Acerca del Codex

\

extos del Codex | Temas Comités Reuniones Resources | Publicaciones Noticias y E:

Requisitos de Acceso a Mercados (RAM)

o eee Normas o

eru.go

Brinda informacion sobre requisitos de acceso a mercados infemacionales, regulaciones y medidas no

Las mas
arancelarias, a su vez facilita informacion sobre normaiiva nacional para llevar a cabo una exilosa exportacion.

consultadas

general
las toxinas pres

Plaguicidas LMR r

plaguicidasimr.promperu

Brinda informacion sobre los Limites Méximos de Residuos de Plaguicidas per cultivo, establecidos en los
principales paises a los que exportamos.

Norms general

slimentos pres!

Uganda shows support for World Food Safety Day at grassroots level

Estados ® Guia de Requisitos Sanitarios y Fitozanitarios para Exporiar Alimenios a los Estados Unidos S— -
- @ Guia de etiquetado para exportar alimentos a Estados Unidos Nuevo
Unidos
Proteger la salud, facilitar el comercio
i @ portaciones hacia los mercados de Alemania y Europa - Import Promotien
Euro g:‘“” ® o Sacha Inchi Nuevo & ;Qué es el Codex Alimentarius? Q@ ;Por qué son necesarias las
P ® Guia de Requisitos Sanitarios y Fitosanitarios para Exportar Alimentos a la Union Europea normas del Codex?
Las normas def Codex garantizan qus
saludables y puedan comerc
i'i México ® Guia de requisitos de acceso de alimento Muevo A rias y fue establecids y 12 Organizac Sodaxhan

todos los an

Mundial de 12 Salud (OMS) ran 12 finalidad de arareser 1a <alid da Ios

http://www.fao.org/fao-who-
codexalimentarius/es/

N

http://www.siicex.gob.pe/siicex/p
ortal5ES.asp? page =709.69200



http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=709.69200
http://www.fao.org/fao-who-codexalimentarius/es/

Perfil de tu producto

b
[ ]

¢Que debo conocer para adaptar el producto al
mercado?

e Clima competitivo
* Relacioén precio-calidad
* Marcas propias
* Segmento

: : . Sensor Q
* Conciencia consumidora
* Productos organicos £
* Caddigo de ética fresh——>7

Quunjinmg
* Medios de difusion | |

Boletines de Inteligencia Comercial — SIICEX prom
http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp? page =725.72400 ‘\ perfl



http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=725.72400

a Perfil de tu producto

ﬂxigencias de los consumidores

De facil manipulacion: cortado, tamafo, disefo,
practicidad, calidad.

Productos “convenientes”

..4‘-* = ‘
Whole Grain i}i e )
Flour ToMlas S e
- . SCILas]




La calidad que vende
el producto

Mercado de Berlin
Granadillas de Colombia,
sin manchas ni rayaduras

¢Compatibilidad de envase producto?

- Turbiedad / Transparencia
- Brillo

- Deteccion de fugas

- Toxicidad

- Permeabilidad

- Migracion

\P70k



Estudio de Mercado y Perfil del Producto

¢Como mantenerme informado?

sae@promperu.gob.pe ALO EXPORTADOR
e sael@promperu.gob.pe (01) 604—5602

N (01) 604-5601

Lima: Av Jorge Basadre 610, San Isidro

G Regiones: AMAZONAS

} ANCASH
APURIMAC
AREQUIPA . .
SLBUELS PROMPERU emite boletines semanales de
CALLAO

Csen inteligencia de mercados en los que se

HUANCAVELICA

| s encuentran los nuevos lanzamientos,

ICA

A LiBERTAD tendencias, guias de mercado, estudios

v por sectores, perfiles de productos, etc.
LORETO

MADRE DE DIOS . . ..
MOOUECUA http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp? page

NO DEFINIDO =731.72400

PASCO

http://www.siicex.gob. pe/suc
ex/portal5ES.asp? page =757 7 Om >
.20600&pregion=#anclafecha p eru



mailto:sae@promperu.gob.pe
mailto:sae1@promperu.gob.pe
http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=757.20600&pregion=#anclafecha
http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=731.72400

DINAMICA 2

1: Arancel y preferencia =

2: A&p + iCOmo accedo?  m—)
3: Regulaciones Ar&No UE =

4: Regulaciones no Ar en América )

\Z

rom.
perd




@ Promocion de tu producto

. ™
© @ ¢Como difundir internacionalmente la oferta
. deun producto? v,

4

 Participacion en ferias especializadas y misiones comerciales, asi
como ruedas de negocios.

(A

« Promperu cuenta con el calendario de actividades en el que se
puede visualizar todas las ferias especializadas en las que participa.
http://www.siicex.gob.pe/siicex/documentosportal/calendariodeactiv
idades-promocioncomercial-2018.pdf

e Peru Trade Now comunidades de negocios que facilitan las

operaciones comerciales entre las empresas.
(\prom.
pera

http://www.perutradenow.com/en/home



http://www.siicex.gob.pe/siicex/documentosportal/calendariodeactividades-promocioncomercial-2018.pdf
http://www.perutradenow.com/en/home

@ Promocion de tu producto

. ™
4 ¢Donde puedo encontrar mas informacion acerca ferias
= jinternacionales?

@Ferias  portalferiasm

Sencillamente fenas

Ferias internacionales en Peru

PeruMoODA 2015

© -

expoalimentaria




Promocion de tu producto

. ™

O A ¢Diferencia entre las Ferias Internacionales, Ruedas de
@ Negocio y Misiones Comerciales?

-

* Estudio de Mercado.

* Fuente principal de
informacion para decidir
una compra - Comprador.

Maximizar e nUmero de
- c.ontactos en el
tiempo posible.

Planificacién 5 la medida

menor

* Reuniones y visitas de
negocio, generalmente
con intencion de compra.

* Planificacidn integral a la
medida.

MiSioneS




Promocion de tu producto

c',CuéIes son los materiales promocionales
/ basicos que deben desarrollarse para exportar?

Social Platforms

You ﬂ
 Tarjetas de presentacion p W‘ Q

» Catalogos

FiChaS técnicas ‘r ’ PromoﬂonalAppllcatlons

Lista de precios . .,\

, . ' i
Pagina web =
Muestras de los productos . \ ! Website &Social Widgets ’)

| 2

~ . . ) .
m”ij Internet es una herramienta alternativa que te permlte reducir costos y
NOoTH

- tener una aproximacion virtual a tus compradores.
< “Wom

pera

i




&) PRE FERIA

2. Identificar productos de la competencia.

e

qmmm
m:
mamtee

JOUFFRUIT  JV TmUl'/IE-'&‘.AL IS

~

HOLANDA

Valor Exportado de Uva 2016 (miles de USD) Valor exportado de Arandano 2016 (miles de USD)

A
Chil il T 676,964
méxico [ 2 023,952 e Chile 676,9

fa T
o Estados Unidos de América A 516,406 Espafia 285,365
Paises Bajos 477,240 pery Y 237,120

i (T 742,519 o
Peru - 396,583 ftalia Paises Bajos Y 194,287
China Y 563,504 Estados Unidos de América il 191,835
Chile A :s: 567 Canads T 165,192
Per (T 546,318

-269,105 Argentina D 124,571

Paises Bajos NN 550,242 Marruecos T 71,764

Estados Unidos de América W 125,663 México T 65,140
0 200,000 400,000 0,000 1,000,0001,20( ),000

5 £00.000 ) Polonia # 57,063

La preparacion pre-ferial, representa el 70% de la logistica de participacion

Valor Exportado en 2016 Paltas (miles de USD)

Espaiia
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@ Contacto comercial

<

e e @
LIS
Cotizacion ‘
Oferta

Orden de Compra
—

Aceptacion

((prom.



e

f

“1

Contacto comercial

~
L

¢Qué debo tomar en cuenta una vez establecido el
! contacto con el potencial comprador?

Una vez establecido el contacto y se haya enviado informacién sobre
la empresa, cotizacidn, catalogos, muestras, etc., lo ideal es que se
desarrolle un contrato de compra venta internacional.

R— - Modelos de contratos de compra y venta
‘ http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp? page =82
8.82600#anclafecha

N



http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=828.82600#anclafecha
http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=828.82600#anclafecha

Contacto comercial

Algunas clausulas a considerar

Nombre y direccion de las partes
Producto, normas y caracteristicas

Cantidad
Embalaje, etiquetado y marcas

Valor total del contrato \ \’i
Condiciones de entrega . <

1cl A!'ff\‘ r -
Descuentos y comisiones E L, ¥ Ny
Impuestos, aranceles y tasas e
Lugares

O 00N U AEWNRE

10. Periodos de entrega o de envio (plazos, vigencias, prorrogas)

11. Envio parcial - transbordo — agrupacion del envio
( prom.
peru

12. Condiciones especiales de transporte




Contacto comercial

13.
14.
15.
16.
17.
18.

19.
20.

21.
22.
23.
24.
25.

(5
Condiciones especiales de seguro. ﬁ-ﬁ
Documentos.
Inspeccion.
Licencias y permisos.

Condiciones de pago.
Medios de pago.

Garantia.
Incumplimiento de contrato por causas de “fuerza mayor”

(penalidades).

Retrasos de entrega o pagos.

Arbitraje y conciliacion.

Idioma.

Jurisdiccion

Firma de las partes. p

\ perd




Contacto comercial

- ™
. . L4 . 74 . .
S/ &1 e También es importante conocer los Términos Comerciales
f, Internacionales que delimitan nuestras responsabilidades vy
costos a asumir.

Determinan el lugar y forma de entrega de las mercancias

el punto donde se produce la transmision de riesgos.

Determina el reparto entre el exportador e importador de
=l OS gastos relativos a las operaciones de transporte, carga
eguro, etc.

Determina los documentos y tramites que debe realizar el
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Contacto comercial

« Establecer el medio de pago ﬁ'_h 's)

Dependera de:

1. El poder de negociacion entre ambas partes.

2. El grado y tiempo de conocimiento entre el importador vy el
exportador.

3. El nivel de confianza entre las partes.

4, El tamano y valor de |la operacion.

5. La frecuencia de las operaciones (mensuales, bimensuales,
trimestrales, otros).

6. Exigencia de cada economia.

Simulador Financiero

>~

rofjﬁ Promperu pone a tu disposicion el Simulador Financiero para medios de pago,
NoTh financiamientos y garantias.
http://www.siicex.qob.pe/financiero/frmFinancieroSimulador.aspx

) RS,



http://www.siicex.gob.pe/financiero/frmFinancieroSimulador.aspx

BANCO — BANCO

IMIPORE T ALOR, E=XPOR TALOR

LA~ Envio de la mercancia
1.B.- Envio de los docum entos y de un efecto financiero

2.~ Pago {venta a contado) o aceptacidn del efecto financiero

(venta a plazo)
romi.
‘@ pera
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BENEFICIARIO/(_
(Vendedor) __

Carta de crédito o Crédito documentario

< 1

ORDENANTE
(Comprador)

BANCO
EMISOR

9 el
§— 5L

.".

1. Contrato de compra venta internacional 6. Entrega de los documentos de
2. Apertura de la carta de crédito a favor del exportacion
exportador 7. Pago al exportador (L/C a la vista)
3. Envio de la carta de crédito al banco del 8. Envio de los documentos al banco del

exportador importador

4. Notificacion de la carta de crédito al 9. Reembolso entre bancos
exportador 10.Entrega de documentos al impc‘)&p ”’Om
-~

5. Embarque de la mercancia 11. Retiro de la mercancia en la ad p e ru




En la negociacion...
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Durante las comidas tener presente que pasar la sal a
otra persona es signo de mala suerte.

La palta es consumida con azucar.

e Durante las comidas o cenas no se debe hablar de
negocios, no existe la costumbre de la sobremesa;
una vez que se han servido los postres (la fruta es lo
altimo) los comensales se levantan de la mesa.

ela cultura del regateo estd muy extendida. El
indonesio regatea por todo en su vida cotidiana.
Conviene empezar con ofertas altas y bajar
paulatinamente. Debe evitarse hacer concesiones
rapidamente, lo cual seria interpretado como una
ingenuidad. Mano impura
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@ Tramites de aduanas

4 Y
o %
&
Se considera una exportacion de Se considera una exportacion
menor cuantia. comercial.
El tramite aduanero se puede Se requiere contratar los servicios
realizar directamente con la de un agente de aduanas.
entidad aduanera.
Documento a presentar:
Documento a presentar: Declaracion Aduanera de
Declaracion Simplificada de Mercancias (DAM).
Exportacion (DSE).

RS,



Tramites de aduanas

PROCEDIMIENTO DE EXPORTACION l o 3
o a3 - W - B itz
‘
=b F =) P =4

ADUANAS ADUANAS

Transmision Elect / Numeracion DAM Transporte Interno Ingreso de Mercancia a Asignacion
de exportacién provisional pais de origen I Zona Primaria I de Canal
Con Datos Provisionales

RECONOCIMIENTO FiSICO I

REGULARIZACION (30 Dias) l i Autoriz§ion: EMBARQUE I

e Transmisién complementaria de Datos de la

DAM
® Presentacion de Documentos
- ’ r g 4:|.' 1
Salida

Cargay Estiba

al Exterior

http://wwwsunat.qob. pe/leqis lacion/procedim/despacho/index.htmi#

perua


http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/despacho/index.html
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Tramite de aduanas

N

Documentos comerciales

Factura Comercial
Lista de Empaque o “packing list”
Certificados

v' Certificado de origen (ADEX, SNI, CCL y cdmaras de comercio
regionales) o Autocertificacion

Certificado sanitario (DIGESA, DIGEMID)
Certificado Productos Hidrobioldgicos (ITP)
Certificado fitosanitario / zoosanitario (SENASA)
Certificado CITES (MINAG)

v" Otros Certificados

SN XX

Modelos de documentos

http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp? page =827.82600 ‘\p

rom..
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http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=827.82600

Tramite de aduanas

°L
=N ¢Quiénes estan obligados a emitir comprobantes de pago
electronicos? http://www2.sunat.gob.pe/cpe/padronobligados.html

Consulta de Declara y Paga Renta 2017 Clave SOL

devolucién de Oficio SSEEE—
Renta 2017 Personas Empresas Mis Declaraciones y Pagos Tramites y Consultas ’

O SUNAT

SUNAT Operaciones en Linea
Ingresa por DN Ingresa por RUC »

m RuC ;Qué necesitas hacer? "Busque una opcion del ment

clavesol

Usuario & Personas » Mis declaraciones y pagos

» Mi RUC y Otros Registros
Empresas >
Contrasefa

» Comprobantes de pago

& Aduanas _
¢ Te olvidaste tu usuano o ciave? » Comprobantes de Pago Fisicos

» SEE - SOL
Iniciar sesion

» Recibo por Honorarios Electronicos

» Factura Electrénica

e *



http://www2.sunat.gob.pe/cpe/padronobligados.html

Indique si es una Factura de Exportacion T . S No
Consigne el Nombre o Razdn Social del Receptor de la Factura ! T
Indique si |2 Factura se emite por un Pago Anticipade ! 5 - - No
Indique si |a factura la emite un Emisor Itinerante i S - No
Indigue el Establecimiento del Emisor donde entregue el bien o preste el servico (O S 57 Ne
Consigne la direccidn donde entregue el bien o preste el servicio ! S N ® No
I:di:qur si |a Factura se emite por venta de combustible y/o mantenimiento de un : s ® No
vehiculo
Indique el Tipo de Moneda ce 'a Factura i SOLES L=
Indique si |2 Factura tiene Descuentos o Deduce Anticipos ! 3 . No | SOLES
Indique si |2 Factura tiene Operaciones Gratuitas : S - No EURO
¢ Continuar | | )X Cancelar DOLAR AMERICANO

gien/ Servicio

Nuevo Item

® Sen Servicio

Cantidad

Unidad de Medida

ed Codigo

Descripcion

Valor Unitario
Descuento
1sC

IGV (18%)

Importe Total de
Item

:2.00
: UNIDAD

‘| VENTILADORES PEDESTALES DE 16"

1S/ 211.864

S o

Gravado (@, Exonerado Inafecto

s

J Aceptar X Cancelar

DOLAR CANADIENSE

LIBRA ESTERLINA
YEN

| CORONA SUECA

N



Tramite de aduanas

RAZON SOCIAL DEL EXPORTADOR FACTURA ELECTRONICA
¢ RUC: 10462925200
N DIRECCION DEL EXPORTADOR E001-2
Fecha de Vencimiento
Fecha de Emisién . 27/06/2018
Sefor(es) RAZON SOCIAL DEL EXPORTADOR
RUC
g:i‘fo‘:w""""' del DIRECCION DEL LUGAR DE ENTREGA
Tipo de Moneda DOLARES
Observacion .
Cantidad Unidad Medida Descripcion Valor Unitario
1.00 UNIDAD PANTALLA LCD - M140NWR2 R1 185.00
1.00 UNIDAD INSTALACION DE PANTALLA LCD - M140NWR2 R1 50.00
1.00 UNIDAD SERVICIO DE MANTENIMIENTO DE LAPTOP 30.00
Sub Total S/ 265.00
Ventas
Valor de Venta de Operaciones . [, o o Anticipos : 5/ 0.00
Gratuitas ’ Descuentos : S/ 0.00
Valor Venta : S/ 265.00
ISC : S/ 0.00
16V : $/0.00
' £ Otros
SON: DOSCIENTOS SESENTAY CINCO Y 00/100 ! DOLARES Cargos ° S/ 0.00
Otros |
Tributos ° %/ 0.00
““‘;‘;:; : S/ 265.00 rO
Esta es una representacion impresa de la factura electronica, generada en el Sistema de SUNAT. Puede Z 2 ] 2 e
verificaria utilizando su clave SOL. A p e ru



Tramite de aduanas

4

0‘!' Documentos comerciales ® Factura Comercial
o

r— 2 &) N° RUC

Denominacion del Comprobante
Numeracion: serie y numero

a) Razodn Social del Exportador o apellidos, nombres
b) Direccion fiscal

1.15) Fecha de emision correlativo

1.7) Razon social del adquiriente o usuario
Lugar de carga/descarga/entrega "Medio de pago” "DRAWBACK"”

1.9) Descripcion del bien o servicio prestado, indicando cantidad,
1.10 Precios unitarios de los bb/ss vendidos.

Moneda - Valor FOB
1.13 Importe total de la venta expresados numérica y literalmente:

INCOTERM PACTADO
Infecto al IGV

*Fuente: SUNAT - R.S. 007-99 contener dentro del mismo documento la traduccion a otro idioma
*Fuente: SUNAT - DS 29-94-EF . 7/‘0 m
*No exigidos por la SUNAT p e r,a



http://www.sunat.gob.pe/legislacion/comprob/index.html
http://www.sunat.gob.pe/legislacion/igv/reglamento.html

Tramite de aduanas

Documento de transporte

Constituyen documentos de contrato entre exportador vy
transportista para traslado de productos desde origen a destino.

Contrato de fletamento con el transportista, el cual tiene caracter de
titulo de propiedad de la mercaderia.

Prueban contrato de transporte suscrito con el transportista y sus
condiciones.

Demuestran recepcion de mercaderia por transportista.

Permiten retiro de mercaderia.

Son titulos valores que demuestran propiedad

RS,



Tramite de aduanas

LRI TFC20246899

[ g
:E_OFSE AIR WAYBILL - VfOO\

e Have bl A men
ABC EXPORTER SND BND
EWANG 264, PADUNGAN ROAD,
XUCHING

MALAYSIA

TI46465 Fi112346

THE DIRDCTOR

|AYZ IMPORTER GMES
RIEMER STRASSE 130, D - #indy
|MUNICH

| MY FREIGMT FORWARDING COMPANY LTD
-

T Gt S 6 A |

GRERMANY
|TI123987 Fi634122
ING OFTICER

| eSS Sy g emre——

MY FREIGNT FORNARDING COMPANY LTD
MALAYSIA

T # U (D W T o |t et Py
FKUALA LOMPUR INTERNATIONAL

{7RA |

= AT

FRANKFURT INTERNATIO

| |

Tty

|
[ -

AS AGREED | AS AGREED shipper's load. stow, aund count
rooo T

3.70

aa——12 .Jlnulry 2010 NUALA LUMPUR INTERNATIONAL o ’
ORIGINAL 1

(FOR CARRIER)

WORLDWIDE CONTAINER LINE

JBROPLOORS BPAIN 8
NONDA DS SANT ANTON NP CLARET 23 A 20 -
17001 CRRONA

EAGKA SFAN

D Fan $72000580

TR, BACHUS ¥ JOMMSTON &

AT
AV LA PAZ. NO#1) OF K
AT L ONES - LA

!

AV, MO0 AYLLON Joee
ATE - L . e
e

Prone 1200473
Fas (24w

THE GAME A% COMMOMEE

ey

AINADELLE BOWLATE

CALLAD

A PACYAGES
CONSTRUCTION MATERIAL

11 PACKAGES
CONETRUCTION MATIERIAL +
NGO CLASS 8 - UN T
ING CLASSE 9 - UN X0

FREIGHT PREPA
ON DOARD
B WIEACOWL
As Agemd, DMLY

PARTICULARS FURMNISHED BY MERCHMANT

AOKING 0RO 1
ACKING ORO N

O RN AT <

XN
L 5. N

ORIGINAL

2000013

VIHRET

SEDT

PARCELON

ey

139800 <G8

2206, 00 KON




e

o

"a, .-'l'I

Tramite

de aduanas

N

é Documentos de Seguro

Pdliza de seguro individual

» Cubre un solo envio.

»Ampara un cargamento especifico,

vuelo, embarque, exportacion,
importacion.

»Se emplea en aquellos casos en
qgue los embarques son costosos o
que el cargamento va a lugares
diferentes o comprende productos y
transportadores diversos.

Péliza de seguro global o flotante

»También conocida como Péliza
Cubierta, ampara a todos los
envios sucesivos del asegurado.

> El contrato se hace
generalmente por tiempo
indefinido hasta que una de las
partes comunique a la otra su
caducidad.

RS,




DINAMICA 3

1: Autorizaciones y Doc I

2: Medios de Pago )

3: Documentos y Medios de Pago =)

4: Contratos Internacionales =)
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Embarque al exterior

o ﬁiﬁ‘ Modalidades de transporte internacional

() e
A e

&
:;0”‘” Promperu pone a tu disposicion el Simulador de Rutas Maritimas para cdlculo de
74 . H
g fletes. http://www.siicex.qob.pe/rutas/frmRutasSimulador.aspx : Om
~

perd
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http://www.siicex.gob.pe/rutas/frmRutasSimulador.aspx

@ Embarque al exterior

o ﬁ,{i‘ ¢, Que operadores intervienen en el comercio

“Internacional?

Frontera

Operadores logisticos y responsabilidades

P A | E | i | B[ A e RO




Embarque al exterior

—
i \

pe |¢'Dénde encontrar informacion de los operadores logisticos?

FACILITACION DE
EXPORTACIONES

® Documentos para exportar

® Directorio Logistico jNuevo!

® Logistica de Exportacién

® Beneficios Aduaneros y Tributarios
® Herramientas Financieras

® Simulador Financiero

® Rutas Aéreas

® Rutas Maritimas

® Perfiles Logisticos

® Herramienta de Cubicaje jNuevo!

http://www.siicex.gob.pe/siicex/portalsSES.asp?_page :239.2800#anclafec)&?70mz

peru


http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=239.22800#anclafecha

@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

7/Durante el transporte internacional...

Lo que debemos evitar...

- Wﬁ;’%??% |
Huaura, Peru Mercado Mayorista de
Producto no uniforme y en Miami, U.S.A.
cajones reusados de madera Producto uniforme y en
y de forma inadecuada empaque adecuado

(\P702k



@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

ﬂjrante el transporte internacional...

o £ Fruil d,'v‘cgctabh‘\

"' | Envases y apilamiento
inadecuados

(\P702k



@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

ﬂjrante el transporte internacional...

VNVE
CONTENTS 18.14 kg

r (40 LBS) NET WT

Rotulado inadecuado
de cajas

(\P702k



@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO
ﬁRAWBACK

* Devolucion del 4% del valor FOB exportado, siempre vy
cuando se utilice un insumo importado para |Ia
elaboracion del producto final.

« Que este Insumo haya pagado los derechos
correspondientes al momento de su importacion
(Arancel e IGV — en caso del Peru)

« Y siempre y cuando el valor CIF de importacion no
exceda el 50% del valor FOB Exportado.

http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5SES.asp? page =7

7.59700#anclafech
07.59700#anclafecha ‘pmm,
peru



http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=707.59700
http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=707.59700

@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASOA PASO

ﬁnpuesto General a las Ventas:
. La Exportacion no esta afecta al pago de tributos.
« Sin embargo, las compras efectuadas en el mercado local para la

fabricacion del producto a exportar si estan afectas al pago del
IGV.

 La devolucion se efectia luego de realizada la operacion de
exportacion una vez que se declare ante la SUNAT el pago
correspondiente por los insumos o materiales que se utilizaron
para la elaboracion del producto final comprados en el Mercado
local, esta devolucion (Credito fiscal) podra ser entregada en
cheque.

http://wwwi.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp? e =7

23.59700#anclafecha ront .
peru



http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=723.59700
http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=723.59700

9 APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

° 2>

Exportando
paso a paso , s &1
IENE. 0

Asi, todos

podemos hacerlo

I FNE.

°8

Formalizacion
de tu empresa

Jurdic. Tu empresa tiene que estor
reconecida legalmente | conter con
o e AILIC. Asimismao, e slar
hatilbodo poro emitie boletos de vento
o foctures comendoles. Exdie
procedimiento s realips & L0 SURAT.

IHINE. f

Embarque
I al exterior
Tramites
de aduana 0 L0 abapa el 10 Ol i DS

solicitn a ko ogencio de corga ko

14

~ >
5y °M

Contacto Como epontadol Gebes waraty 00 e ok ool dodemenks e
' | emborgue paro & trasiodo de tu
i de DU o de
comercial agen: ogencia de corgs mam

los documents pomencobes o2
embargue oxigides por ol importodor En
base o elios, Lo ogencia de aduonas.

g ueg estoblecdo ¢ contocto con &

compnor potcial . lwsegn. I ogenicia de oduoras e entrega

loes documenioes de ambargue poro gue

Promocion de

informaocion sohrety empeesa y s renlign Lo tromites ante Io SUKAT,
tu PdeuCtn pmﬂ(lmliﬂtmﬂlﬂﬂmlﬂlmﬂ(m solictongs b Declonooon Adudnen de I.:- ul,: L
Porm que b mercancia puetia ser s et e e L e Fnalmente 5 cuentas conuna ot de
P-Effll. d! t“ eonocikda en dl mertod inbemnadonal e mmmrlm'm mm‘ﬁlrrxmlr*m ool e b e e el bl e
producto e sea nferior o IS5 000, b msma s
N s, o A it e flugaar, precio, forma de poge, entre

iMUY IMPORTANTE!

Estudio del
mercado

Therses qui realigar us onates del

e e s Slempre coordina con el comprador las condiciones de acceso
mmimes @1 SU pais, de tal manera que tus productos lleguen facilmente

a su destino. Como en cualquier importacion, los compradores
deberan cumplir con las exigencias arancelarias, las normas y
las reglamentaciones de comercio de su pais.

ebliagialo eperialipad, osi temo
osstir 3 acthusdodes & copactacén
Toada o5t informacon esta dsponible
parall en @ partal SICE:
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MUCHAS GRACIAS

Milagros Aranguri CossIio
Departamento de Asesoria

Empresarial y Capacitacion
T (51-1) 616-7400 A 1216



mailto:sae1@promperu.gob.pe
http://www.promperu.gob.pe/

