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Las empresas desean 
escalar sus negocios en el 
extranjero de manera clara, 
rápid a, barata y reduciendo  
la incertidumbre al mínimo.

(Gkypali,Arvanitis,& Tsekouras,2018).
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JASONJENNINGS

NOESELGRANDEQUIENSECOME ALCHICO,

ESELRAPIDOELQUE SECOME ALLENTO
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Crisis
logística

1

Infla ción

2

Sanciones

3

Restricciones

4

Grandes desafíos



Incertidumbre. El riesgo 
de exportar crece.



Las oportunidades
también.



Para quien aprenda a 
reducir el riesgo 
sistemáticamente al 
menor costo.
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Born Global

INV
International  

New 
Ventures

Lean Global 
Startup

Nuevas formas de
internacionalización
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Forma de trabajo que logra satisfacer
plenamente a los clientes a través de
incrementar la velocidad de toma de
decisiones y de aprendizaje, reduciendo
sistemáticamente la incertidumbre y el
riesgo al menor costo posible.

Agilidad
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Escena rio  
Complejo
Decisiones se toman conforme se descubre  
nueva informaci ón.



Agile
Marcos

Empatizar, experimentar, iterar

Continuo s Dev/XP 4

Lean Startup 3

Scrum 2

Kanban 1

Design Thinking5

Design Sprint6
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¿Cómodecidiríala ruta a seguir 
para cruzarun lago congelado?

¡Pasoa pasosinduda!



Lean Startup





Plan de Exportación

Pasospara desarrollar su plan de exportación:

Å Identificar el producto o servicio a exportar y 
comprobar su potencial de exportación

Å Realizarestudios de mercado sobre los paísesde
interés

Å Decidir sobre una estrategia de precios para el 
producto o servicio, y

Å Definir una estrategia para encontrar 

compradores.


