ESTRATEGIAS DE
COMUNICACION
PARA EXPORTADORES
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CONSULTORES DE MERCADOTECNIA Y COMUNICACION




l. ¢ QUE EXPORTAR ?




ANALISIS FODA .

VARIABLES INTERNAS DE LA EMPRESA EXPORTADORA:



VARIABLES INTERNAS DE LA EMPRESA EXPORTADORA .

ANALISIS FODA .



VARIABLES EXTERNAS DEL MERCADO ANALISIS FODA
(PAIS ORIGEN PAIS DESTINO):



VARIABLES EXTERNAS DEL MERCADO .

(PAIS ORIGEN PAIS DESTINO). ANALISIS FODA .



Il. ¢ A DONDE EXPORTO MI PRODUCTQO?




ll. A ¢ Qué paises compran mi producto y cuales
tienen un mejor potencial para exportarlo?




lll. ¢ COMO EXPORTAR?




IV. ¢ CUAL ES EL MODO DE TRANSPORTE MAS
APROPIADO PARA MI PRODUCTO?

El transporte aéreo no es adecuado para cargas masivas ni el maritimo para cargas urgentes.




PLAN DE MARKETING [ARA
EXPORTADORES




PLAN DE
o | 5 MARKETING .
Analisis de la Situacion.




OBJETIVOS. PLAN DE
MARKETING




POSICIONAMIENTO DE MARCA PLAN DE
MARKETING




GARANTIA ESTRATEGIA
DE MARCAS .



ESTRATEGIA DE MARCA UNICA:

ESTRATEGIA
DE MARCAS



ESTRATEGIA DE MARCAS MULTIPLES ESTRATEGIA
DE MARCAS



ESTRATEGIA DE MARCA DE FAMILIA. ESTRATEGIA
DE MARCAS



LUGAR DE FABRICACION "MADE IN" ESTRATEGIA D

=
MARKETING
INTERNACIONAL



Fabricar toda o parte de la produccion para marcas .

propiedad de otras empresas fabricantes o ESTRATEGIA DE
distribuidoras. MARKETING
INTERNACIONAL



V. Como Comunicarnos con nuestros potenciales
distribuidores y comercializadores nuestra
existencia?



ESTRATEGIA DE COMUNICACION PARA
DISTRIBUIDORES INTERNACIONALES




ESTRATEGIA DE COMUNICACION PARA
DISTRIBUIDORES INTERNACIONALES




V. Como Comunicarnos con nuestros
consumidores finales?




ESTRATEGIA DE COMUNICACION PARA
CONSUMIDOR FINAL INTERNACIONALES




¢ CAMPANAS DE MARKETING INTERNACIONAL
EN INTERNET?




°®
TECNICAS ON LINE: MARKETING
ON LINE



MARKETING
ON LINE

TECNICAS ON LINE:




MARKETING
ON LINE

TECNICAS ON LINE:




MARKETING
ON LINE

TECNICAS ON LINE:




°®
TECNICAS ON LINE: MARKETING
ON LINE



°®
TECNICAS ON LINE: MARKETING
ON LINE
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