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La creación de valor

ANIDAMIENTOS 
Y LA CADENA 

DE VALOR
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Anidamientos del Programa Magister
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Posicionamiento Cambio de paradigmas 
y marcos de referencia

Proceso de 
aprendizaje



Ferias 

Ventas personales 

Producto/ personalidad                                          
relaciones públicas

Empuje 
por la 
oferta

Comunicaciones integradas 
para implementaciones 

Estrategia comunicativa 

Proceso de desarrollo

Proceso de desarrollo de 
nuevos productos

Necesidades del cliente, proceso de compra,                     
influencias centrales sobre la compra 
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