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Riesgos

 Desde el punto de vista del
exportador: Es recibir el pago
en condiciones diferentes a
las pactadas o que
simplemente no le paguen.

 Desde el punto de vista del
importador: Es recibir las
mercancías en condiciones
diferentes a las pactadas o
simplemente no recibirlas.



Forma y medio de pago más conveniente 
para el exportador

1. Primero se debe evaluar si el exportador esta en condición de negociar
la forma y medio de pago más conveniente. Esto se realiza
considerando el tamaño comercial de las partes.

2. Si el exportador es mucho mas pequeño que el importador , se debe
conseguir por lo menos que el importador acepte pagar mediante
cobranza documentaria o cobranza de exportación.

3. El pago por adelantado representa la mejor opción para el exportador y
la cuenta abierta la más riesgosa para éste. Sin embargo es poco
probable que un importador relativamente mas grande acepte pagar
por adelantado.

4. Una segunda consideración para definir las formas y medios de pago es
evaluar los riesgos y costos asociados que se acuerden con el
importador.



Forma y medio de pago más conveniente 
para el exportador (2)

5. Si se tienen una relación positiva y de largo plazo con el importador la
opción mas adecuada es la cobranza documentaria , pues se conoce los
antecedentes de la otra parte y es mucho menos costosa que la carta
de crédito.

6. Una carta de crédito, siempre que sea posible negociarla con el
importador, será la opción más adecuada.

7. El riesgo de pago en una carta de crédito es prácticamente nula, pues
interviene el banco del importador y en el caso de una carta de crédito
confirmada, también el banco del exportador. Lo que implica mayores
costos bancarios para ambas partes.
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Información comercial

 Antes de elegir la forma y
medio de pago el exportador
debe analizar los antecedentes
comerciales del importador.

 Se evalúa la reputación
comercial de la contraparte

 Es posible que el exportador
pueda solicitar asesoría a su
banco.

 Los bancos disponen de un
sistema de inteligencia
comercial



Información financiera

 Los antecedentes financieros del
importador nos dará una señal de
su capacidad de pago y su posición
para negociar de manera más
eficiente el modo y forma de pago.

 La definición de riesgo financiero es
básico para determinar el medio de
pago, si el riesgo es muy alto la
única opción será el pago por
adelantado o una carta de crédito.

 Es posible que el exportador pueda
solicitar asesoría a su banco, ya que
ellos cuentan con un área
especializada de inteligencia
financiera.



Riesgos explícitos en función al medio y 
forma de pago

Fuente: Mincetur



Clasificación de las cobranzas de 
exportación en relación al exportador

Fuente: Mincetur


