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Seminarios Miércoles del exportador
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Ayacucho, 18 de junio de 2025
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Exportando Vg
paso a paso

EXPORTAR ES CRECER, TU TAMBIEN PUEDES , La agencia de aduanas solicta a la agencia de

carga la numeracién del documento de
embarque para ¢ traslado de tu producto a la

as te entrega lo:

cuentas con una carta d

ondiciones de

precio, forma de
ia los entos al ba
¢ 54 ra conform

para dar a conocer tu producto en el i
D E i
I trémite de exportacion ante la Sun:

una declaracién smmplificada de

Exporta Facil, cuando tu mercancia no supere el
monto de hasta USD 7500 FOB y € peso
promedio de cada bulto no exceds fos 30 kg.

b
® Usa plataformas de marketplaces

2. Haz un estu
de mercado

® Realiza un andlisis del mercado
nternacional para determinar la demanda

fa especializada. "
es, como las 5. Contacto comercial

| oficial de

xportemos.pe/ o Establece contacto con tu comprador potencial,

® Envia informacion sobre tu empresa y tus productos
n, catéogo:
a un contr;

10 de los medios de pago més utilizados
wercio internacional son:
ria internacional

Anajiza |as caracteristicas de tu producto para
determinar si es exportable, por ejemplo:
o ;Responde a las necesidades, gustc
encias, modas y tendencias de
en el exterior?
. diferencia en algo de los productos de la
1. Formaliza tu empresa, competendia?
hazlo con Sunat ® ;Se ajusta a los requenmientes de cantidad,
dad, etiquetado y proteccion del
® Constityete como persona natural con medioambiente’
negocio o juridica.
@ Ten un namero de RUC en cond: Si no cuentas aun con un producto, te
tivo y habido. recomendamos un paso previo: busca y
Deberas estar habilitado para emitir selecciona proveedores locales y adapta tu
boletas de venta o facturas producto a los requerimientos del mercado
comer internacional.




¢Que entendemos por exportar?

Regulada por: Ley General de Aduanas. Decreto Legislativo
1053 y su reglamento.

Articulo 602.- Exportacidon definitiva

“Régimen aduanero que permite la salida del territorio aduanero de las
mercancias nacionales o nacionalizadas para su uso o consumo definitivo
en el exterior.

La exportacion definitiva no esta afecta a ningun tributo”.

Fuente: http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/normasadua/gja-03.htm



http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/normasadua/gja-03.htm

Formalizacion de tu
empresa

N\



PASO I: Formalizacion de tu empresa

Antes de empezar a exportar es necesario estar formalizado como persona natural (con
negocio) o como persona juridica. La empresa debe estar reconocida legalmente ante la
SUNAT y contar con el RUC. La empresa también debe estar habilitada para emitir boletas
de venta y/o facturas comerciales.

Va

&
TOMA | Es recomendable gue se especifique en la ficha RUC de la SUNAT, en el acapite
NOTA de actividad de Comercio Exterior: “Exportador-Importador-Comercializador”.

~

& J




¢Puedo exportar como persona natural sin
negocio (solo con DNI)?

Como persona natural, de forma ocasional se puede realizar exportaciones de mercancias
siempre y cuando no estés obligado a inscribirte en el RUC y efectues:

e Maximo 03 exportaciones anuales cuyo valor por
operacion no exceda de mil ddélares americanos

(USS 1,000)

® Por unica vez en un afo calendario, cuyo valor
exceda los mil délares americanos (USS 1,000) y que
no supere los tres mil délares americanos (USS

3,000).

ANEXO 1

DECLARACION JURADA DE VALOR

Yo : de racionalicad con documenta
de dentidad N* domiciliado en . an mermo 3 13
Ley del Procedimento Administrativo General, Ley N® 27444 declaro &l valor FOB estimaco
Je la mes asi como los datos sguientes

MNomore gel proveedor
Pais oe origen e la mercancia

Descripeiony N° de| Comgo | Marca | Modelo |Uni. | Valor Unit. | Valor Total
! Tec. |Serie

Declare bajo juramente que los pr datos obed: 2 13 verdad,
a las s ativas, c¢iviles y penales que

correspondan en caso de falsedad de los mismos.

Lugar, diz, mes. afo

Firma



éDonde encuentro informacion sobre empresay 7
formalizacion?

SUNAT

SUPERINTENDENCIA NACIONAL DE ADUANAS Y DE ADMINISTRACION TRIBUTARIA

S
-

M COFIDE

EL BANCO DE DESARROLLO DEL PERU

https://emprender.sunat.qgob.pe/emprendiendo/d

https://www.cofide.com.pe/apoyo _mipym ecido-emprender/obtener-ruc
e.php
y.' Formaliza Tres canales de atencién
Per0 a tu disposicion.
| I mpu Isa tu Recibirés asesoria con nuestros gestores de

formalizacién para potenciar tu negocio y
formalizar a tus trabajadores.
iTe ayudamos a crecer!

emprendimiento
k) 0 negocio!

R80|be o"entacn)n Para una videoconferencia personalizada
y HSIstenma I ::z::anos como sede virtual Formaliza Perd

técnit.:a senviciosvirtuales.trabajo.gob.pe/extranet /web/ citas
C e n t ro gratu 'ta @ Consultas al WhatsApp
Empl'esa Formaliza =) b e

PLATAFORMA DE APOYO AL EMPRENDEDOR Peru

https://www.tuempresa.gob.pe/
tuempresa@produce.gob.pe
914 104 392

https://portal.trabajo.gob.pe/formalizaperu/



https://emprender.sunat.gob.pe/emprendiendo/decido-emprender/obtener-ruc
https://emprender.sunat.gob.pe/emprendiendo/decido-emprender/obtener-ruc
https://www.cofide.com.pe/apoyo_mipyme.php
https://www.cofide.com.pe/apoyo_mipyme.php
https://portal.trabajo.gob.pe/formalizaperu/
mailto:tuempresa@produce.gob.pe
mailto:tuempresa@produce.gob.pe
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PASO IlI: Estudio de Mercado 9

El empresario debe realizar un analisis del mercado internacional para
determinar la demanda potencial y oportunidades de negocio. ¢Qué
informacion basica debe tener un estudio y/o perfil de mercado?

Analisis del mercado

Seleccion de mercados
potenciales

Analisis del comportamiento Aspectos
del consumidor politicos

Factores
socioculturales
y climaticos

Informacion
cuantitativa

Preferencias del § ' Factores
consumidor econ6émicos

Habitos de
consumo



10

Costumbresy
tradiciones

Organicos

Conveniencia

[l sano g

Bio
Getreide—Zucteen

Teirdorruger getroctnmies
Clcosesinug sws fim Mas
s R

MU L e, | W

Fuente: https://procolombia.co/sites/default/files/2024-
05/Brochure%20Tendencias%20de%20alimentos%20procesados%20en%20Europa.pdf
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o =
AL UNA NUEVA FORMA
. DEENTENDER NUESTRA
- ALIMENTACION
- o

0N
a

] «

’ n :_ 12 2 . -

N < . . - ;

- . i 2

. " < ,‘_” , _ ’ - '  BODY 54070
Tor £ G G ! RECYCLED ECO FRIENDLY 'ﬁ
Peri: SEIS RAZONES : /
QUE LO CONVIERTEN ' i\ m2OUSHLO)
EN EL TERRITORIO ey By: W\

DE LOS SUPERFOODS 3 .«

=
=

Sostenibilidad

FAIRTRADE

ISO 22000 2005 TN o
FOOD SAFETY |\ S | Super Foods Organicos Comercio justo

Fuente: https://alwaystheadventure.com/sustainability/eco-friendly-outdoor-shoes



Tendencias del Manta de apaca
mercado

* (obijas

* NMantas : : : : _—
s Tartanes "100% ipaca baby

e Almohadas o

. T-EIPEtEE ’Manta de alpaca

« Alfombras '

¢ Edredones

« Heposeras

¢ Termos de agua caliente

s Peluches/juguetes

Form & Refine
100 % alpaca baby
298 euros

Fuente:https://recursos.exportemos.pe/estudio-de-mercado-para-la-linea-home-deco-y-de-textiles-para-el-hogar-de-alpaca-en-
alemania-y-dinamarca.pdf.pdf

Cojin de alpaca

Silkeborg Uldspinderi
100 % alpaca baby
100 euros

Cojin de alpaca

Natures Collection
100 % lana de alpaca
245 euros

11

Chal de alpaca

Elvang
100 % alpaca baby
299 euros

Manta de alpaca

1 (R

Paustian
100 % lana de alpaca baby
338 euros



PASO Il: Estudio de Mercado “

POLOS DE ALGODON

61.09 «T-shirts» y camisetas, de punto. _
6109.10.00 - De algodon:

- - «T-shirts» para hombres o mujeres:
6109.10.00.31 |- - - De tejido tefiido de un solo color uniforme, incluidos los blanqueados
6109.10.00.32 |- - - De tejido con hilados de distintos colores, con motivos de rayas
6109.10.00.39 [- - - Losdemas

- - «T-shirts» para nifios o nifas:
6109.10.00.41 |- - - De tejido tefiido de un solo color uniforme, incluidos los blanqueados
6109.10.0042 |- - - De tejido con hilados de distintos colores, con motivos de rayas
6109.10.0049 |- - - Losdemas
6109.10.00.50 |- - Camisetas
6109.90 - De las demas materias textiles:
6109.90.10.00 |- - De fibras acrilicas o modacrilicas

B 6109.90.9000 |- - Lasdemas

SUNAT: Area de Division de Clasificacion Arancelaria
Muestra para andlisis fisico-quimico, debes pagar una

& SUNAT

ARANCEL DE

ADUANAS
tasa de S/ 163.00 , de acuerdo con el TUPA de la Sunat 2022 Fuente:
(Mesa de Partes Virtual) s S e https://cdn.www.gob.pe/uploads/documen

Fuente: https://wwl.sunat.gob.pe/ol-at-ittramitedoc/registro/iniciar

t/file/2676619/DS404 _2021EF.pdf.pdf

NORMAS LEGALES

| SCPARTACIPCOAL


https://cdn.www.gob.pe/uploads/document/file/2676619/DS404_2021EF.pdf.pdf
https://cdn.www.gob.pe/uploads/document/file/2676619/DS404_2021EF.pdf.pdf
https://ww1.sunat.gob.pe/ol-at-ittramitedoc/registro/iniciar

PASO Ill: Estudio de Mercado 15

¢Donde encuentro informacion sobre estudios y guias de mercado?

Inteligencia para exportar
Estudios de mercado

Comoce La informecida de nuestros estudios de mercado

Perfil Producto Mercade: Software en Brasil

| INFORME PRODUCTD

Calgodo en LATAM
1INFORME PRODUCTO - MERCADX

Estado Situacional

Nuevo Langamiento: Crema corporal de Mahi Mahi

hidrotacion profunda o base de mango en
Reino

Nuevo Longamiento: Gel de baro a base de:
marocuyd y manganilla en italia
1REPORTE OE INNOVACION

Estudios de mercado e informacion destacada

+ Presentacion Exportaciones Perti 2019:nueve Version PDF web | Version PDF impresion | Version PPT original
+ Presentacion Exportaciones Pert 2018: Version en espariol | English edition | Chinese edition

Informacion y tendencias post-covid

Guia de Mercado Multisectorial Ilanda.
Guia de Mercado Multisectorial Costa Rica.

Nuevo Lanzamiento - Bebida organica de quinua y arroz en Hong Kong
Nuevo Lanzamiento - Esparragos congelados en Corea del Sur
Nuevo Lanzamiento - Jengibre en polvo en Japdn

Perfil Producto Mercado - Mangos frescos o secos en Corea del Sur
Perfil Producto Mercado - Filete de Perico Congelado en Estados Unidos

Estudios Especializados - Oportunidades de Langostinos en Taiwan.

Workshop - Nuevas tendencias del consumidor asociados con el Big Data y Analytics en el marco del COVID19.
Webinar - Tendencias de la industria textil post-covid.
Webinar - Tendencias para las manufacturas Post-Covid en China

Si deseas revisar mas webinars de exportaciones, haz clic aqui.

Infografia - Tendencias del consumidor de ingredientes naturales para cosmética.
Infografia - EI consumidor hiperveloz.

Si deseas revisar mas infografias de exportaciones, haz clic aqui.

https://exportemos.pe/descubre-oportunidades-de-exportacion/publicaciones-de-inteligencia



https://exportemos.pe/descubre-oportunidades-de-exportacion/publicaciones-de-inteligencia

PASO IlI: Estudio de Mercado “

Niveles Socioeconémicos A Gasto de consumo por tipa de bien y/o servicio

= S Perfil del consumidor de
—a &= Aimentocién 35%

‘ VIETNAM
g y = ! A =5 Tronsporte 13%

penatken@ PP “ Ficha tcnico parD A o : = &
s

. )0; 0 .\ Conu 0 = q A B oo yretaones 12%
AN oy T te Ifl o e Setcpaoatoge %

Distribucién de La poblocion por grupos etarios ﬁ;’ﬂ Visenda %

[ 6%

- 2 o » = D e Oportunidades
* == 8 e b ®
= ".. v - 24 ) l & : 5 . ‘ 2 Demat Internaciona! § -

Do
=
E

A . Manufacturas US$ 15403 6%
i ~ve o
e ¢ Rl parael o ful @
3 s uss1n 3 O oot 4%

w19 = Q@
o 54? 9 o0

I 3 o= e A 2 S e Cﬂl‘ddo en I Chileus$ 1,212 millones (-3,7%)
e . RS . b 2 e o5
g ‘EEEmEEEESTTTT r‘ T Latinoamerica a México US$ 1,157 millones (+4,7%)

Saludy meficina

~ #
o ——— Argenting USS$ 586 millones (-9,0%) o
T e e R e [ Jieleciad Tham Sz ese s
R 0 3 & . incipales regiones por habitantes Foene A Word Fothaek.
5 = v st — de calgado crecieron en 5,5%

‘ B 13 e s en el periodo 2017/2018. Por % PO SOVI RO LI 0 @ oportunidaces

© % ~—— 0tro Lado, Las importaciones de e

g i | T _~— :‘;CW?"‘"““M"""‘“ Perd US$ 45T millones (+9,5%)

, R et & : recieron en -10.7%. —

rincip

Qs

Millones de US$

Chile 1,212

3

s

| Mérico1,157
Mundo

Argentin 586
[l Aehn

2014 2015 2016 2017 2018
Panama 503

Fichas técnicas de negociacion

Peru 457
om—

S M Y Colombia 396
2014 2015 2016 2007

Fichas de perfil del consumidor

N cndorsér Libro :Cémo negociar con éxito en 50 paises — autor: Llamazarez
cotaRka iz Garcia, Olegario
Repiblica http://centroinformacion.promperu.gob.pe/cgi-bin/koha/opac-detail.pl?biblionumber=89

Boletin de inteligencia de mercados: 7y

Infografias

https://exportemos.pe/servicios-digitales/boletin-exportaciones
Infografias https://infografias.exportemos.pe/

INFOCENTER - PROMPERU



https://exportemos.pe/servicios-digitales/boletin-exportaciones
https://infografias.exportemos.pe/
http://centroinformacion.promperu.gob.pe/cgi-bin/koha/opac-detail.pl?biblionumber=89
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PASO Il: Estudio de Mercado

¢Donde encuentro informacion sobre estudios y guias de mercado?

NACIONALES:
SENASA

PERU

RAM, LMR

Registro obligatorio en la FDA
para cosmeticos a EE.UU.
CONSULTA DE REQUISITOS A S ———

Oimportacion @ Exportacion O Transito Internacional

PRODUCTO:

Pais de Destino Pais de Origen

R_egulaciones para exportar

b b Y U eXportamos e be le 2 e i s
Mostrar Requisito oo el
i . . P_lnlofnrmos
https://exportemos.pe/herramientas-digitales/ram .
Fuente' . . . . Plaguicidas LMR Requisitos de Accesos a Mercados (RAM)
s https://servicios.senasa.gob.pe/consultaRequisitos/consultarRequisitos.action
plagvicidasimr.promperu.gob.pe ram.promperu.gob .pe

SUNAT

DETALLADO POR SUBPARTIDA NACIONAL

Guias Internacionales

Manual para descarga

» EXPORTACION : Permite hacer consultas detalladas con variables Especificas por subpartida nacional,
del regimen de Exportacion definitiva desde el afio 1993 a la fecha. Se incluye el nombre del i
exportador.
Se considera las declaraciones embarcadas y regularizadas hasta el dia de ayer, y las ordenes de
embarque del mes anterior que han sido regularizadas dentro del plazo de 15 dias.
La informacion ests consolidada en un 98% a nivel nacional. https://exportemos.pe/descubre-oportunidades-de-exportacion/re

gulaciones-para-exportar

" IMPORTACION

FORMATO A : Permite hacer consultas detalladas con variables Especificas por subpartida
nacional, del regimen de Importacion definitiva desde el afio 1993 a la fecha. Se incluye
¢l nombre del importador.

Fuente: http://www.aduanet.gob.pe/aduanas/informae/aepartmen.htm



https://servicios.senasa.gob.pe/consultaRequisitos/consultarRequisitos.action
http://www.aduanet.gob.pe/aduanas/informae/aepartmen.htm
https://exportemos.pe/herramientas-digitales/ram

PASO Ill: Estudio de Mercado

Otras herramientas de inteligencia comercial:

INTERNACIONAL:

comercio para el desarollo intemacional de las empresas
les mensuales, trimestrales y anuales. Valores de importacion y exportacion, volumenes, tasas
de crecimiento, cuotas de mercado, etc.

o T

Trade Map proporciona - en forma de tablas, graficos y mapas - indicadores de desempedio exportador, de demanda interacional, de mercados

altemativos y de mercados competitivos, mo un directonio de empresas importadoras y exportadoras
Trade Map cubre 220 paises y territorios y 5300 productos del Sistema Amonizado. Los flujos comerciales mensuales, fimestrales y anuales estan

disponibles desde el nivel mas agregado hasta el nivel de finea arancelaria

®Single O Grupo [

Senvicio

ORegion l

(ot | sees s (ers Tinesas | et Mersats |

Concentracion y tistanciamediaen 203 | [ Mercados importadores en 2023 Evolucin e los paises importadores
Producto o: T Producto: Total Prodecto: Tota
s 0
Renlido
e 2
P 4 O
Hemanz.
5| G "
e
3 5
Estados Unidos de Aménica ./

Bezsil

PAIS DE DESTING PAIS EXPOR

« Seleccione unpais v (2 Todos

Market Access Map N FRES aQ,

Derechos de aduana

Identifique los aranceles generales, NMF y preferenciales aplicados por un pais

importador a sus socios, por producto y afio.

Afio PRODUCTO 546 OB
BAR0 v @ Buscar producto por c6digo 0 nombre SA6 v BUSCAR

Ingrese la palabra clave para su producto

https://www.macmap.org/es/query/customs-duties

>4 ITC Export Potential Map

IDENTIFICANDO OPORTUNIDADES DE EXPORTACION PARA EL DESARROLLO COMERCIAL

PRODL MERCADO!

EXPORTADORE

Identificando oportunidades de exportacion

para el desarrollo comercial

Export Potential Map (EPM) es una herramienta
gratuita que presenta de manera practica el
analisis econémico del comercio internacional

utilizando la rr del potencial de

www.trademap.org/

exportacién de ITC

Através de visualizaciones personalizables y

Contactenos si le gustaria desarrollar un andlisis
personalizado o una version de Export Potential
Map para un pais especifico, estos podrian
explorar:

Impactos que el potencial de exportacion
pueda tener sobre el empleo

faciles de compartir, EPM hace posible

1. Productos, mercados y palses exportadores
con potencial para incrementar sus
exportaciones

2. Oportunidades de diversificacion de las
exportaciones

o F para establecer y c a
cadenas (regionales) de valor
Potencial de exportacién en servicios

Seleccion de productos y socios
estratégicos para negociaciones de politica
comercial

https://exportpotential.intracen.org/es/

20

) SR Engh Fant oot Exafl

CODEX ALIMENTARIUS D

NORMAS INTERNACIONALES DE LOS ALIMENTOS

@ Oganizacin de ks Nacres
Unidaspra la lmenacn
0000 oy

Muncial de a Sahud

support
World Food Safety Day

https://www.fao.org/fao-who-codexalimentarius/home/es/



https://exportpotential.intracen.org/es/
http://www.trademap.org/
https://www.macmap.org/es/query/customs-duties
https://www.fao.org/fao-who-codexalimentarius/home/es/

PASO Ill: Estudio de Mercado

POR DESTINO:

DIAN

Direccién de Impuestos y Aduanas Nacionales

SIECA

SECRETARIA DE INTEGRACION
ECONOMICA CENTROAMERICANA

= PROECUADOR

INSTITUTO DE PROMOCION DE
EXPORTACIONES E INVERSIONES

UNITED STATES

TFO

CANADA

& ‘ ‘ 7&3 Bxl“;‘é'g SIAVI 5'0 # SIAVI5.0

ProChil

MINISTERIO DE RELACIONES EXTERIORES

A
) PROCOMER
) $

COSTA [EXPORTACIONES
RICA |INVERSION

inchsyendo 0SA Rules of Origin Seif-Assessment

GOBIERNO MINISTERIO
DE ESPANA DE INDUSTRIA, COMERCIO
Y TURISMO

Nombre del producto o codigo del SA  Pais de origen *

ECONOMIA QJAVI 5.0

Este sistema no se seguird actualizando a partir de febrero de 2022 (datos disponibles hasta noviembr.
de la “Ley del Sistema Nacional de Informacion Estadistica y Geografica”.

Por lo anterior, sugerimos amablemente a los usuarios buscar la informacién comercial en la pdgina v
en el Diario Oficial de la Federacién.

Nota: Lo historia ™ lam| ™ ooz | [orom

03 0103 010119
o
04 0104 - ||010120

™

arancelaria esté

actualizada dando
cumplimiento a la

: O ([os . [o105 | = ||ot0121 _g

sexh.:enrmer‘dcl, = |[os =5 |[0108 @ |lo10129 s @)
en vigor desdie el Sz | © o010 =] o‘
28 de diciembre T log © — |lot0190 i =
de 2020. La parte Ollal | 2 & L =

[ E— Espana
' Exportacion
== e Inversiones

Comisién | ® ES Q. B
| o o s 2 b

Access2Markets =

~ — Restricciones Im-
?@K Productos + ROSA {C mx}g; v @ Adaquisicion > @’S puestas por Rusia ~

© Como utizar esie fommuiane Clausula de exencion de
responsabilidad &

Pais de destino *

18

INTERNATIONAL TRADE COMMISSION PROCOLOMBIA

EXPORTACIONES TURISMO INVERSION MARCA PAIS

.I

“camps casgatario




PASO Il: Estudio de Mercado 16

. CoOmo mantenerme informado?

v Atencion por correo:
exportaciones@promperu.gob.pe

v Atencion telefénica:
(511) 604 5601
v Atencion por Exportemos:

Servicios de mensajeria instantanea por WhatsApp:
(51) 990 060 194
v Atencion por Telexportemos:
Solicita una cita virtual con una asesora: https://bit.ly/3rtjSQh
v Atencion Presencial:

De lunes aviernes: 8:15am - 12:45m y 2:15pm - 5pm,
en la sede Basadre.

v Atencion por correo Biblioteca Virtual:
infocenter@promperu.gob.pe



mailto:exportaciones@promperu.gob.pe
https://bit.ly/3rtjSQh
mailto:infocenter@promperu.gob.pe

@ Perfil de tu
@ producto

(\prom

peru



PASO lllI: Perfil de tu producto

Adaptacion a las

tendencias

e Cuidado de la salud

* Consumo de productos artesanales
* Falta de tiempo

* Apoyo a la produccion local

* Cuidado del medio ambiente

Adaptacion al
cumplimiento de
las regulaciones.

18
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PASO lllI: Perfil de tu producto

Regulaciones para exportar:

nicio Condiciones de uso Material complementario Boletines Calendario de actividades Contacto Si ipcio

>

¢

! 4 Requisitos de
éRguisitos de acceso a mercados
. | (RAM)

acce®o *

= i I
[¢] ores mbre del producto depa... v eleccione el Pais de v

dos los Sect v | No

ram.promperu.qgob.pe



http://ram.promperu.gob.pe/

PASO llI: Perfil de tu producto ”

« Barreras no arancelarias

Inocuidad

Rotulado

Inspeccién en aduanas (Registro Aduanero previo)
Embalaje y empaque de madera (NIF-15)

Derechos antidumping.

Limites maximos de residuos plaguicidas (LMR).
Certificado Fitosanitario , autorizaciones y/o permiso
Cuotas

FRESCOS
CALALAS

D)
<
a
o
w
o
>—
0
O
'_
z
]
=
]
<

SKSLKLKKLKKLL

Cédigo ISO Cédigo . Codigo
del pais provincia empresa

ES -48 - XXXX
HT DB

Tratamiento, Descortezado
HT: Calor de madera

Regulaciones Promperu: https://exportemos.pe/asesoria-especializada/requlaciones-para-exportar

Mercancias Restringidas

= . Obtén tus autorizaciones de

{ IS ingreso y salida de
mercancias en el pais

Etiquetado

Inspeccién en aduanas (Registro Aduanero previo)

Embalaje de madera (NIF-15)

Denominacion de Origen.

Registro de TTB para bebidas alcohdlicas y cigarros

Certificado Sanitario , autorizaciones y/o permiso

2

Coated Textile
leather Textil
Cuero recubierto

AR

Synthetic

Leather
Sintético Cuero


https://exportemos.pe/asesoria-especializada/regulaciones-para-exportar

PASO Illl: Perfil de tu producto

« Barreras no arancelarias

Toda prenda de vestir, debe cumplir con la normativa de etiquetado, de acuerdo
al pais de destino.

Por lo general, incluye la siguiente informacion:

Nombre del importador

Nombre y porcentaje de la fibra principal del producto.
Pais de origen

Talla

Instrucciones de cuidado y conservacién de la prenda.
Entre otros aspectos de acuerdo al pais de destino.

TEXTIL

Reglamentaciones:

v' Legislacion sobre embalaje La Directiva relativa a los envases (94/62/EC)
v Sustancias quimicasrestringidas REACH
v' Reglamentacién sobre textiles

Guia de requisitos para exportacion de confecciones textiles: https://issuu.com/promperu/docs/quia-
requisitos-exportacion- confecciones-textiles-?fr=sZjY3YTEzMTY 1Njk

et ——
0 | Marca
Toila —T——-— M
—0
“_— NG ante —— EMPRESA PERU SAC
g ity Do
el 1
ntos —— 85% Algodén
l 15% Polyeste
() Otras fibras
Otras
fibras
El uso de ti o fria)
* Secar endido en una cuerda
;‘“y * Planchar & temperatura meadia
*Fa ) en Perd

3 lavar @& prenda

1-—: C formaldehido
VN - d

Requisitos de etiquetado: Polos de algodén en
Alemania


https://issuu.com/promperu/docs/guia-requisitos-exportacion-confecciones-textiles-?fr=sZjY3YTEzMTY1Njk
https://issuu.com/promperu/docs/guia-requisitos-exportacion-confecciones-textiles-?fr=sZjY3YTEzMTY1Njk

PASO lllI: Perfil de tu producto

Barreras arancelarias

Acuerdos vigentes

*Bloques economicos: OMC, CAN, MERCOSUR, APEC, EFTA, UE

*Bilaterales: Canada, Chile, China, Corea del Sur, Costa Rica, Cuba,
Estados Unidos, Honduras, Japdén, Meéxico, Panama, Singapur,
Tailandia, Australia y Reino Unido.

Acuerdos por entrar en vigencia

*Guatemala, Acuerdo de Asociacion Transpacifico, Brasil, Alianza del
Pacifico - Singapur.

Acuerdos en negociacion

+India, El Salvador, Programa DOHA, Acuerdo de Asociacion
Transpacifico-TPP, Acuerdo de Comercio de Servicios-TISA, Turquia
y Hong Kong.

Fuente: http://www.acuerdoscomerciales.qob.pe/

éQué Acuerdos Comerciales
tenemos?

En vigencia

=

—,

\

\

o oo HR o
HE =<0
|

Por entrar en vigencia

T

En negociacion

d

———

)
&

i

NV

TISA

a2

e S—
HERCOSUR

l L . -

AN


http://www.acuerdoscomerciales.gob.pe/
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PASO Illl: Perfil de tu producto

Arancel Ad Valorem:

Ca - | Ministerio )
PERU | de Comercia Exterior
¥ Turismao

PAIS DE DESTINO PAIS EXPORTADOR ANO PRODUCTO SA6 (B CODIGO DE LINEA ARANCELARIA NACIONAL
 Pert v (2 Estados Unidos de A..v/ 2021 D 080440 - Datiles, higos, pifias (ananas), ag... v SLAGAR

Ingrese la palabra clave para su producto

Certificado Origen

CODIGO DE LiNEA ARANCELARIA NACIONAL DEL PRODUCTO Certifica que tus pro ductos

€0 0804400000 - Datiles higos pifias (anands) aguacates (paltas) quayabas mangos y mangostanes frescos o secos: Aguacates .../ (e\o_/ son origina rios del pa is Yy gozZa
de beneficios comerciales

- N\
J AUTO - CERTIFICABLE:
oA

Derechos de aduana ()

Por producto 0804400000 - Datiles higos pifias (ananas) aguacates (paltas) guayabas mangos y mangostanes frescos o secos: Aguacates (paftas)

Exportado desde Estados Unidos de América a Pert

USA

Afio arancelario: 2021 (HS Rev.2017) \

Régimen arancelario Arancel aplicado © Para cualquier consulta sobre la normativa de Reglas
de Origen de los acuerdos comerciales, puedes

enviar un correo a origen@mincetur.gob.pe.

MFN duties (Applied) @ 6% 6%

Preferential tarff for United States @ 0% 0% Detalles del acuerdo comercial ¥ Fuente: https:/Aww.gob.pe/1042-ministerio-de-comercio-
exterior-y-turismo-la-auto-certificacion-para-el-certificado-
origen

Fuente: https://www.macmap.org/es/query/customs-duties



mailto:origen@mincetur.gob.pe
https://www.gob.pe/1042-ministerio-de-comercio-exterior-y-turismo-la-auto-certificacion-para-el-certificado-origen
https://www.gob.pe/1042-ministerio-de-comercio-exterior-y-turismo-la-auto-certificacion-para-el-certificado-origen
https://www.gob.pe/1042-ministerio-de-comercio-exterior-y-turismo-la-auto-certificacion-para-el-certificado-origen
https://www.macmap.org/es/query/customs-duties
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PASO IV: Promocion de tu producto

.Como difundir internacionalmente
la oferta de un producto?

 Participaciéon en ferias especializadas y misiones comerciales, asi como
ruedas de negocios.

« PROMPERU cuenta con el calendario de actividades en el que se puede
visualizar todas las ferias especializadas en las que participa.

« Pert Marketplace canal online gratuito que Mincetur y PROMPERU ponen a

disposicibn para la promocibn de la oferta exportable peruana
https://www.perumarketplace.com/

24

Descubre Oportunidades  PromocionatuOferta  Fortalece tus Copacidades  Contctonos

Calendario de
eventos de promocion comercial

Participa en ruedas virtuoles, ferias y misiones comerciales

Calendario de eventos comerciales 2024

Sector productivo Tipo de evento Mercado

ECCIONAR SECTOR v T ¥ ELECCIONAR MERCADO v Listado Calendario

»<PERU
MARKETPLACE

ENDLESS
BUSINESS
OPPORTUNITIES

e

® Agriculture & Food

Qr ain Qon(«;cuoz*uu Ev uit E\an: & Animal Oil Nuls

=



https://www.perumarketplace.com/
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PASO IV: Promocidn de tu producto

¢Donde puedo encontrar mas informacion acerca ferias internacionales?

@Feres - ortafori il

Ferias internacionales en Peru

=1 INDUSTRIA
#88 PERU ROR4

MODADLECO




PASO IV: Promocion de tu producto

-

\_

~
Internet es una herramienta alternativa que te permite
reducir costos y tener una aproximacion virtual a tus
compradores.

J

Posicionamiento web
Presencia en redes sociales
Participa en blogs
Interactla con tus clientes

a bk wbdkE

Acércate a tus clientes

26
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PASO V: Contacto comercial

¢, Quée debo tomar en cuenta unavez establecido el contacto con el potencial
comprador?

« Lo ideal es que una vez establecido el contacto, se haya
enviado informacion sobre la empresa, cotizacion, catalogos,
muestras, etc., se desarrolle un contrato de compra venta
Internacional.

Modelos de contratos de compra y venta

https://exportemos.pe/recurso/28117/contrato-de-com
pra-y-venta-internacional

29



PASO V: Contacto comercial

Algunas clausulas a considerar en el contrato de compra
venta internacional:

* Nombre y direccion de las partes.

* Producto, normas y caracteristicas.
- Cantidad.

- Embalaje, etiquetado y marcas

- Valor total del contrato \ - _ y \QQ -

- Condiciones de entrega. »
* Lugar de entrega. J/ | ‘ (\ -
« Periodos de entrega o de envio. h |

« Condiciones de pago.

* Medios de pago.

« Incumplimiento de contrato por causas de “fuerza mayor” (penalidades).
 Jurisdiccion

« Firma de las partes.
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PASO V: Contacto comercial

« También es importante conocer los Términos Comerciales Internacionales
gue delimitan nuestras responsabilidades y costos a asumir.

Determinan el lugar y forma de entrega de las

ercancias Yy el punto donde se produce la transmision
de riesgos.

NUEVOS
INCOTERMS

Determina el reparto entre el exportador e importador de
md OS gastos relativos a las operaciones de transporte,
arga, seguro, etc.

2020

W —

Determina los documentos y tramites que debe

ealizar el exportador.

INCOTERMS



PASO V: Contacto comercial
INCOTERMS 2020

Point of Delivery and Transfer of Risk

LR T
.Vel()t rade SELLER First Carner Alongside Loaqu Destination Alongside

Ship @ Port ? y Port Ship

EX WORKS £) AGREED PLACE
__— Vammssomeeesssesseonssssereeonsesssseesest
FREE CARRIER €)' AGREED PLACE
e ey pr—y im——
FREE ALONGSIDE SHIP  £)" PORT OF LOADING
—_ P ———
FREE ON BOARD £) PORT OF LOADING

COST & FREIGHT 4 PORT OF DESTINATION
COST, INSURANCE & FREIGHT b PORT OF DESTINATION

€) COSTPAIDTO PLACE OF DESTINATION

@) CARRIER & INSURANCE PAID TO PLACE OF DESTINATION

DELIVERED AT PLACE UNLOADED £) PLACE OF DESTINATION
ey

DELIVERED AT PLACE () DESTINATION
DELIVERED DUTY PAID () DESTINATION

I scLLer's 0BLIGATION (@) TRANSFEROFRISK || BUYER'S OBLIGATION



PASO V: Contacto comercial

» Establecer el medio de pago

Dependera de:

El poder de negociacion entre ambas partes.

El grado y tiempo de conocimiento entre el importador y el exportador.
El nivel de confianza entre las partes.

El tamafio y valor de la operacion.

a &M 0D kE

La frecuencia de las operaciones (mensuales, bimensuales, trimestrales,
otros).

o

Exigencia de cada economia.

& : . : : : :
ﬂ Promperu pone a tu disposicion el Simulador Financiero para medios de

NOTH pago, financiamientos y garantias.
https://simuladorfinanciero.promperu.qob.pe/

—



https://simuladorfinanciero.promperu.gob.pe/
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PASO VI: Tramite de aduanas

MODALIDADES DE EXPORTACION

Formato de Declaracion Unica de Aduanas
(DAM)

Valor FOB desde 5000.00 Dolares (>)

Si interviene Agente de Aduana

EXPORTACION SIMPLIFICADA

Formato de Declaracion Simplificada
de Exportacion (DSE)

Valor FOB hasta 5000.00 Doélares
(<)

No interviene Agente de Aduana

Formato de Declaracion Exporta
Facil (DEF)

Valor FOB hasta 7500.00 Doélares y

un limite de peso de 30Kg por bulto.

No interviene Agente de Aduana

35



PASO VI: Tramite de aduanas )

EXPORTACION SIMPLIFICADA

[ \

Azuan: cRdge | DECLARACION UNICA DE ADUANAS (A1) ] U'IBDEHM lngeg
S ATACIONINICADEADUANAS (41 GG R DECLARACON SINPLIICADADE | DS 2621 0023 . .
T 1| RECHS ADL SUNAT EXPORTACION VIA WEB Focha 2707201 DECLARACION EXPORTA FACIL
CALLAO
* Guia Postal: CP-72, EM-1, (N-22,0N-23
Niie Grden Decbensen Mzdeiad | Tipo Despacho :_1-‘.1071» e NA’ Declaraciin; 000211 C{K\d .A.
m!
. T RORUIE [ HODAIOND 0F EXPONTACION ExportaFacK pseno 244- 2007-48- 000019-6
000012 a 1 NORMAL 2024-000211 0/01/2024 12 Mercancizs con valor comercial hasta USS 5000 Fecha: 20/06/2007
1L Importsdee Exportadze T B IDENTIFICACION ‘ % | Exportador (remitente): JUAN ROJAS RUC : 10446707236
1 IDENTIFICACION ) 2.1 Exportadcr (Remitents) R2N'RUC f
GAl GATE GOURMET PERUSRL Q031648056 . DA AT FLOREG 1203
3.2 Chdgu x Uocument de anbfeacdin 1.5 Uirezcia/n s Jimpsetatdor exportader 34 Cod Utk G, (2.3 Direccion. 24 Pais Desino: ¢ | s PERU Ciudad: LIMA  Codigo Postal:
t oy E_____kamm e [Fwssns o Contct JUAN ROIAS TORRES | Tl 4113922 | E Malsmemmlutemesibon
; Ol —
il O Fokicias e L £ o T, | 1Attt B1ViadeTranspore 3.2 Empresade Transpote COD  B.3Nave VuelooPlaca  [34 Doc Transporte {z Importador (destnataric): ALBERTO PEREZ CASTILLA
I D pEEAY (B) ENOG ‘ DI AV. CONSTITUCION 354  URB LOS MOSTOLES
Ty s lon: .
i L . e B i 5 Fecha Embarque B BN de Manifiesto 7Cod AdwnaSalda 8N 3ullos B9Peso Brulo A i
% s degmbayus |77 FeduEnt. | 7.8 L-.w::x;h . |2 v,i.-\.;i.u»u-.». 7.30 Cant Yndad r'.'.ldhtful. verady REA DEL CALLAO R ‘Pais: SPAIN lcmd-m MADRID ‘Cod-go Postal : 28010
Caldge Transpuw talke Qrigen Fedha Congicy ! Cod Eroreiand™n
ETa STIVINN236S3T 0 21261 3100905“0 lempor:d COU,,_ ~ i ” D"Q“'Q‘KW W " ‘ Persona de Contacto: ALBERTO PEREZ CASTILLA ’Tcl/Fax: ‘ E-Mail: apereze@@yahoo.es
IAQP EXPRESS CARGOSAC. - 3013 0
7.12 Can 7€ 74 Fas tists |73 Fesz Sy | 7.6 Cavtdns ndad T | 7,07 Cantidd Ui 745 T 3 DESCRIPCION DE LA MERCANCIA
rtuiietll sl [~ ekuadl -l i~ il [ rartd il 4. DECLARACION DE MERCANCIAS |
s Y] 22843 18193 2801 U Serie  BubFartida Nacional jon de la Mercancia Valor FOB Cant. UF Jund MedPUA PrecReg Ap Ser Mnmd dela ::: w" d t'::}::. mo
7.36 Subpartide | 7.20 7.21 Suzpertide raaw |rzs | r2avm |72stoed | 2.6 Pade a7 ok | 7.8 Rmg. 1 409305000 para Verano 1 500,00 me ) ‘ Bulto
Nezond UV Tgo Naladinw/ Nabarding OV " Lk, Uriger Ady/Dest, | 4 ¥ ) =i
61.09.10,00.31 / 0 0 [ 0 1 1 305591000 |ALETAS DE TIBURON EN POLVO | 1000 2|1-
7.29 FO6 Mueza Trensaced®n | 7,30 FOB USs 7.31 Flete US$ | 7,32 Seguro USs | 7.33 Ajuste Vilor US$ | 7.34 Vaor Aduans US$
Cldge
0. 124004 ] 0 1724004

3. ISHIRE PARA MUIER DE TEIDO TENIDO DE UN SOLO COLOR LNIFORME M-C 2% ALGODON,

$ o= Serpost .«

84 ELASTANE
2 TSHIRT PARA MUJER DE TEJIDO TESIDO DE UN SOLO COLOR UNIFORME M € 924 ALGODON, A Mx o—- o L S0 La oL El Correo del Peru
$4% LLASTANE

725 Desanpe den |3 USHIRY PARA MUJER DE TEIDO TENIN DE UN SOLO COLOK LNIFORME M-C 924 ALGODON,

Meccarchas $4% ELASTANE & L I

4 TSIURT PARA MUJER DE TLJIDO TENIDO DE UN SOLO COLOR UNIFORME M€ $2¢ ALGODON, f Pt ome Sgietn

$4 ELASTANE S Spreh Wvw m’fﬂ ’
: ok

. *Gracias a Exporta Facil, también se
puede exportar bajo el Régimen
| Simplificado emitiendo Boletas de

’
5/{'_ﬁ,,:‘_‘m__ Safiia-aam D'Eef... \_{ Venta.
QrLep ﬂ @ metancas

o
N [Franss tgestiona  URBANO



37

PASO VI: Tramite de aduanas

Modelos de documentos : https://exportemos.pe/servicios-digitales/herramientas-digitales

FACTURA comzm‘:m e T
- La presente lista se refiere a la factura N° de fecha _
Nombre y direccign del exportador) < :
it e , Numero de documento -
FACTURAN Cantidad | Namero Contenido de cada bulto Dimensiones Peso bruto
FECHA Fecha de emision
Qeferencia al contrato u orden de pedido PR B de cada bulto
s Nombre y direccion del comprador
Pedido N°
Cantidad Descripcion Precio Valor total
Unitario
Descripcion de la Formato de
— mercancia, cantidad, Formato Lista de
precio unitario.
de Factura empaque
Condiciones de entrega :
(Incoterms) y pago ComerC|a|
Otros detalles del embarque
Enviado por:
el:
Firmado: sweseseesememememeemerune
Fecha :



PASO VI: Tramite de aduanas

Documento de transporte especifico :

 Constituyen documentos de contrato entre exportador y
transportista para traslado de productos desde origen a
destino.

« Contrato de fletamento con el transportista, el cual tiene
caracter de titulo de propiedad de la mercaderia.

* Evidencia del contrato de transporte suscrito con el
transportista y sus condiciones.

 Demuestran recepcion de mercaderia por transportista.
* Permite el retiro de mercaderia.
e Son titulos valores que demuestran propiedad

Shipped on Board

LIC Ne. 188688 0(C (6)

7)

39
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PASO VI: Tramite de aduanas

ocumentos comerciales especificos :

Certificados autorizaciones y /o Permisos

NN Y SN

Certificado fitosanitario / zoosanitario (SENASA)
Certificado sanitario (DIGESA, DIGEMID)
Certificado Productos Hidrobiolégicos (SANIPES)
Permiso de exportacion CITES (Serfor)

Certificado de origen (ADEX, SNI, CCLy cdmaras
de comercio regionales) o sistema de auto

certificacion (EEUU, Canad3, Australia y Corea del Sur) — NO
OBLIGATORIO

Otros Certificados

38
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PASO VII: Embarque al exterior

Envases y embalajes: Productos artesanales

Producto

-

-
, 4 ‘.1' / \
> y \
S N\

e

Envase primario
Envase secundario

Embalaje primario

Embalaje secundario

<«— [Esquineros

Palé

41
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Paso VII: Embarque al exterior

Modalidades de transporte
Internacional .

1 =
(| SECTOR PORTUARIO —

/S n.-—-n/ \ E = } ‘;,_!_.. s et
/ E VN, Y
. Terrestre o | ‘; B e S
omo t\ & , -~/ =
A e r eo i '\. -_;\ A . P £ \:‘\\“ \ct: ,\:“‘;‘-"(“: /“‘J” : |
@ Maritimo e > or s

L0
o

N
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Herramientas Logisticas

G

Rutas Aéreas

Conoc las principales rutas aéreas para fUs exportacionss

Rutas Maritimas Directorio Logistico

L " ; En este directorio encontraras empresas prestadoras de servicios logisticos
Conoce las principales rutas maritimas para tus exportaciones

Peso dela carga (k)

Q e Busqueda avanzada

Rutas mas buscadas:

RUTAS MARITIMAS DIRECTORIO LOGISTICO

https://rutasmaritimas.promperu.gob.pe/ https://directoriologistico.promperu.gob.pe/

RUTAS AEREAS

https://rutasaereas.promperu.gob.pe/
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Video: Proceso Exportador 360°

3 YouTube Buscar @) U a}

4 Proceso Exportador 360 - Conoce tu mercado

PROMPERU Oficial + 43 visualizaciones - hace 23 horas 360°

Proceso Exportador 360

PROMPERU Oficial
4videos 0 visualizaciones Actualizada hoy Proceso Exportador 360 - Aliados e instrumentos
estratégicos
o & 2 360°
PROMPERU Oficial » 38 visualizaciones + hace 22 horas
Reproducir to... >2 Aleatorio — .. }
2 - Proceso Exportador 360 - Atencién al semaforo
rojo y verde
3 360°
PROMPERU Oficial « 116 visualizaciones + hace 22 horas
Proceso Exportador 360 - Siempre exporta lo
fe = mejor
4 360°

PROMPERU Oficial + 15 visualizaciones - hace 22 horas

https://www.youtube.com/playlist?list=PLCPdoezfed4 7fZmJmCuBOA9E
Ba SERem



https://www.youtube.com/playlist?list=PLCPdoezfed4_7fZmJmCuBOA9EBa_SERem
https://www.youtube.com/playlist?list=PLCPdoezfed4_7fZmJmCuBOA9EBa_SERem

