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Exportando
paso a paso

EXPORTAR ES CRECER, TU TAMBIEN PUEDES

2. Haz un estudio
de mercado

® Realza un andlisis del mercado [

:/lexportemos.pe.
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vlografia especialzada.
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4. Promociona tu producto - - —— -

mao

Utilza herrameentas de promocion comescial
para dar a conocer tu producto en el mercado
internacional

o Fenas ntermacionales (puedes exhibie tu
producto, establecer contac on potenciales
compradores y evaluar la competencia)

® Ruedas de negocios y misiones empresanales

® Promocion directa

* Usa tecnologias de ka informacion para
generar contenido por redes sociales

o Desarrolia una pagina web

@ Usa plataformas de marketplacss

=
/
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7. Embarque al exterior
Has legado a ka etapa final
e La agencia de aduanas solicita a la agencia de
carga la numeracion del documento de
embarque para el trasiado de tu producto a la
e.
agencia de aduanas te entrega los
documentos de embarque para que los remitas
a tu banco y a tu importador via courer.
cuentas con una carta de crédito con las
wdiciones de entrega del producto (ugar
precio, forma de pago, entre otros), tu banco
envia los documentos al banco emisor y, si

este los encuentra conforme, procede a realzar
ka transferencia del pago a tu cuenta.
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1. Formaliza tu empresa,
hazlo con Sunat

e Const

yete como persona natural con
o juridica.
e Ten un nimero de RUC en condicién
activo y habido
o Deberas estar habilitado para emitr
boletas de venta o facturas

comerciales.

3. Define el perfil de tu producto

Analza las caracleristicas de tu producto para
determinar si es exportable, por ejemplo:
o ;Responde a las necesidades, gustos y
modas y tendencias de
”

ONSUMO

s de la

® ;Se ajusta a los requerimientos de cantidad,
calidad, etiquetado y proteccion del
medicambiente?

Sino aan con un p te

6. Tramites de aduana

sayor a USD 5000

OB, tienes que iniciar & tramite operativo con

un agente de aduanas, quien se encargara de

izar la transmision electronica de ka
Dedlaracién Aduanera de Mercancias (DAM]
documento oficial para regularizar la salida
legal de tus productos.

o En caso de que & despacho sea inferior a
USD 5000 FOB, t mismo puedes realizar e
tramite de exportacion ante ka Sunat mediante
una declaracion simplificada de exportacior

Recuerda que tambien dispones del servicio de
Exporta Faci, cuando tu mercancia no supere el
monto de hasta USD 7500 FOB y & peso
promedio de cada bulfto no exceds ios 30 kg.

® Si el monto exportado es

5. Contacto comercial

o Establece contacto con tu comprador potencial.
® Envia informacion sobre tu empresa y tus productos

= Dontro de k

do pago mds utilizados
en el cor rnacional son.

- Transferencia bancaria rnacional

- Cobranza docurnentaria
- Carta crédito

S,




¢Que entendemos por exportar?

Regulada por: Ley General de Aduanas. Decreto
Legislativo 1053 y su reglamento.

Articulo 60°.- Exportacidndefinitiva

‘Régimen aduanero que permite la salida del territorio
aduanero de las mercancias nacionales o
nacionalizadas para su uso o consumo definitivo en el
exterior.

La exportacion definitiva no esta afecta a ningun tributo”.

Fuente: http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/normasadua/gja-03.htm
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Formalizacion
de tu empresa
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PASO I: Formalizacidon de tu empresa

Antes de empezar a exportar es necesario estar
formalizado como persona natural (con negocio)
0 como persona juridica. La empresa debe estar
reconocida legalmente ante la SUNAT y contar

con el RUC.

Resultado de la Biisqueda

Numero de RUC:

Tipo Contribuyente:

Nombre Comercial:

Fecha de Inscripcion:
Estado del Contribuyente:
Condicion del Contribuyente:

Domicilio Fiscal:

La empresa también debe estar habilitada para

emitir boletas de venta y/o facturas comerciales.

Sistema Emision de
Comprobante:

Sistema Contabilidad:

Actividad(es) Econdmica(s):

ol )
TOMA | . Es recomendable que se especifique en la ficha RUC de la SUNAT, en el
NoTh acapite de actividad de Comercio Exterior: “Exportador-Importador-

Comercializador’.
g _J

20333794803 - ARGOS EXPORT S.A.
SOCIEDAD ANONIMA
ARGOS EXPORT
Fecha de Inicio de Actividades: 300911996
ACTIVO
HABIDO

CAL.JUAN DEL MAR Y BERNEDO NRO. 1359 URB. CHACRARIOS SUR (ALT. CUADRA 13 DE
TINGOMARIA) LIMA - LIMA - LIMA

Actividad Comercio Exterior: IMPORTADOR/EXPORTADOR

COMPUTARIZADO

Principal - 1030 - ELABORACION Y CONSERVACION DE FRUTAS, LEGUMBRES Y
HORTALIZAS

Secundaria 1 - 0113 - CULTIVO DE HORTALIZAS Y MELONES, RAICES Y TUBERCULOS




éDonde encuentro informacion sobre empresa :
y formalizacion?

A\SUNAT

SUPERINTENDENCIA NACIONAL DE ADUANAS Y DE ADMINISTRACION TRIBUTARIA

TM COFIDE

EL BANCO DE DESARROLLO DEL PERU

https://emprender.sunat.gob.pe/emprendiendo/d

https://www.cofide.com.pe/apoyo_mipym ecido-emprender/obtener-ruc

e.php
g/FOFmOlIZd Tres canal_es de_ a_t’enci()n
el‘U H I m u Isa tu Recibiras as:sE)L:f: (I:‘cS)E{rll‘fl::slt?ons ‘estores de
l p u = formalizacion para potenciar lugnegocio y
emprendimiento Frn T e
0 negociol iTe ayudamos a crecer!
/ ReCibe orienta‘:idn ? Para una videoconferencia personalizada
| . . 3 - y asistencia m la):‘i?anas como sede virtual Formaliza Perd
s técnica seniciosvirtuales.trabajo.gob. pe /extranet /web/citas
Ce ntro gratl"ta @ Consultas al WhatsApp
920 000 316
Integrado =
. WE Consultas al correo electrénico
F O rm a I Iza formalizaperu@trabajo.gob.pe
PLATAFORMA DE APOYO AL EMPRENDEDOR Peru

https://www.tuempresa.gob.pe/ https://portal.trabajo.gob.pe/formalizaperu/

tuempresa@produce.gob.pe
914 104 392
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PASO Il: Estudio de Mercado

¢Por qué es importante la Partida arancelaria o HS code?

ALFOMBRA DE NUDO DE
ALPACA

¢

SER7

) |

CAPITULO

PARTIDA

SUB PARTIDA DEL SISTEMA ARMONIZADO

SUB PARTIDA NANDINA

SUB PARTIDA NACIONAL

DESPA — PE.00.09 — (Version: 5) /14/04/2021

Fuente: https://www.sunat.gob.pe/leqislacion/procedim/despacho/procAsociados/despa-pe.00.09.htm

MINISTERIO DE ECONOMIA Y FINANZAS

ARANCEL DE

ADUANAS
2022

APROBADO POR
DecreTo Supremo N° 404-2021-EF

NORMAS LEGALES

Fuente:
https://cdn.www.gob.pe/uploads/docu
ment/file/2676619/DS404 2021EF.pdf.

pdf

SUNAT: Area de Division de Clasificacion Arancelaria
Muestra para analisis fisico-quimico, debes pagar una
tasa de S/ 163.00 , de acuerdo con el TUPA de la Sunat

(Mesa de Partes Virtual)
Fuente: https://ww1.sunat.gob.pe/ol-at-ittramitedoc/reqistro/iniciar
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SECCION: X MATERIAS TEXTILES Y SUS MANUFACTURAS
CAPITULO: 61 Prendas y complementos (accesorios), de vestir, de punto

Partida del sistema armonizado == 61,09  «T-shirts» y camisetas, de punto.

Subpartida del sistema armonizado =jp 6109.10 De algodon:
- "T-shirt” para hombres o mujeres:

6109.10.00.31 - - - Detejido tefido de un solo color uniforme, incluidos los blanqueados
6109.10.00.32 - - - Detejido con hilados de distintos colores, con motivos de rayas
6109.10.00.39 - - - Losdemas
- - “T-shit” para nifios o nifas:

6109.10.00.41 - - - Detejido tefido de un solo color uniforme, incluidos los blanqueados
6109.10.00.42 - - - Detejido con hilados de distintos colores, con motivos de rayas
6109.10.00.49 - - - Losdemas

6109.90 - De las demas materias textiles: _ _

Subpartida nacional = 6109.90.10.00 - -  De fibras acrilicas 0 modacrilicay ——- Partida especifica

6109.90.90.00 -

- Lasdemas a————p  Dartida genérica o bolsa

W



“T-shirt” para hombres o mujeres:

6109.10.00.31 - De tejido tefiido de un solo color uniforme, incluidos los blanqueados
I'fl'inller4|'.'.=.|||:h::--_=.
FOB USD, participacion % y variacion %
MMercado 2026 acum. Fart.% 2026 War.2a 26,25
- BCUM. acun.
Estados Unidos a2 50,5% -25,2 %%
Canada 7 709 -31.6 %%
Brasil 7 7.5% W -38.3 9%
China 5 5,9% o 17,1 %4
Chile 2 2,6% A 2,0 %
Alemania 2 2,2% A 81,2 %5
Hong Kong 1 1,7% & -24,8 %
Colombia 1 1,298 F -41,5 %
Australia 1 1,1% A 11,2 24
MAERICO 1 1,1% -45,0 %o
Reino Unido 1 1,1% A Q7 %5
Paises Bajos 1 1,0% = -32,2 %
Singapur 1 0,9% o 4794 %5
Argentina 1 0,8% = R=R-
|‘.'.‘-_'I'-ll:ln'l:.'=|I a7 100,09 -23,6 %%
Webinar ‘ prom.
Exportador peru

Fuentes: https://infotrade.promperu.gob.pe/reporte-exportaciones



PASO Il: Estudio de Mercado

El empresario debe realizar un analisis del mercado internacional para
determinar la demanda potencial y oportunidades de negocio. ;Qué
informacidn basica debe tener un estudio y/o perfil de mercado?

Ambiente Distribucion
fisico y fisica .
demogréfico internacional

Entorno
politico y
sociocultural

El consumidory
el segmento
objetivo

Indicadores macroecondmicos
Politica cambiaria.

Estructura y evolucion del mercado
interno, su volumen y su aumento.

Tamano, crecimiento y densidad de la
poblacion y su distribucién

Variaciones climatoldgicas
Distribucion politica
Sistemas de transporte y comunicaciones

» Definicidn del segmento objetivo,
cuantificacion y potencial de crecimiento

« Segmentacion segun poder de compra
» Habitos de consumo y sus tendencias
* Motivos de compra y usos del producto

11



25 exportemos.pe/descubre-oportunidades-de-exportacion/producto/cafe-0901119000 & QW
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PASO Il: Estudio de Mercado

¢Donde encuentro informacion sobre estudios y guias de mercado?

M' om. Exportemos.pe Inicio Descubre Oportunidades Promociona tu Oferta Fortalece tus Capacidades - Ruta Exportadora Contdctanos

peri

Estadisticas Publicaciones Eventos

Informacién de camisas de punto algodon con cuello y abertura
delantera parcial para hombre, de tejido tehido de un sélo color incluido
los blanqueados (6105100051)

E_studisticas de exportaciones

Exportaciones 2026 Exportaciones 2025
UsSD 24,35 UsD 66,18
FOB millones USD 2026 (ene-may) FOB millones USD 2025 (ene-dic)
Var. 26/25:-10,67 % Var. 25/24:20,52% |
Variacién FOB 2026/2025 (ene-may) Variacion FOB 2025/2024 (ene-dic)

Euentos de promocion comercial

(3 Ficha Producto - Mercado

Ficha de mercado para prendas de algodén en Brasil-2025
Ficha de mercado para camisas de algodon en Brasil-2025

Ficha de mercado para camisas de punto para hombres o nifos en México-2024

(2 Informe Producto - Mercado

- Informe de mercado para prendas de algodén en México-2024

[@ Presentacion

Reporte sectorial de la linea de prendas de vestir de algodon 2025-2026
Presentacion de coyuntura sectorial para linea de algodén-2025

Presentacion de coyuntura sectorial para algodén-2024

https://exportemos.pe/inteligencia-para-exportar/estudios-de-mercado#divbuscadorestudios
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PASO Il;: Estudio de Mercado

GUIA DE MERCADO
MULTISECTORIAL

hUIA DE MERCADO MULTISECTORIAL Corea del Sur

HONG KONG DEPARTAMENTODE NTELGECIA DS MERCADOS

Guias de mercado

Fichas técnicas de negociacion

Libro :Cémo negociar con éxito en 50 paises — autor: Llamazarez

Guias, estudios de mercado, infografias, ficha-producto:: Infoarafias Garcia, Olegario
https://exportemos.pe/descubre-oportunidades-de-exportacion/publicaciones- g i
de-inteligencia CENTRO DE INFORMACION -

https://centrodeinformacion.promperu.gob.pe/

Repositorio Institucional: https://repositorio.promperu.gob.pe/home
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PASO lll: Perfil de tu producto

Se recomienda analizar las caracteristicas del
producto:

¢Responde a las necesidades, gustos y preferencias, modas y
tendencias del mercado al que apuntamos?

¢Se diferencia en algo con respecto a los productos de la
competencia?

¢Se ajusta a los requerimientos de cantidad, calidad, etiquetado y
proteccion del medioambiente?

¢ Todos los productos peruanos ingresan a los mercados
internacionales?

NN

Regulaciones para exportar:
https.//exportemos.pe/asesoria-especializada/requlaciones-para-exportar



https://exportemos.pe/asesoria-especializada/regulaciones-para-exportar
https://exportemos.pe/asesoria-especializada/regulaciones-para-exportar
https://exportemos.pe/asesoria-especializada/regulaciones-para-exportar
https://exportemos.pe/asesoria-especializada/regulaciones-para-exportar
https://exportemos.pe/asesoria-especializada/regulaciones-para-exportar
https://exportemos.pe/asesoria-especializada/regulaciones-para-exportar
https://exportemos.pe/asesoria-especializada/regulaciones-para-exportar

PASO IlI: Perfil de tu producto

« Barreras no arancelarias

Toda prenda de vestir, debe cumplir con la normativa de etiquetado, de acuerdo
al pais de destino.

Por lo general, incluye la siguiente informacion:

Nombre del importador

Nombre y porcentaje de la fibra principal del producto.
Pais de origen

Talla

Instrucciones de cuidado y conservacion de la prenda.
Entre otros aspectos de acuerdo al pais de destino.

TEXTIL

Guia de requisitos para exportacion de confecciones textiles:
https://issuu.com/promperu/docs/quia-requisitos-exportacion-
confecciones-textiles-?fr=sZj{Y3YTEzMTY 1Njk

fbras

— 0
Usa
Sec
RN o Planchar a temperatura medis
]_. Fabricado en Perd

¢ 1_ ¢ Contiene formaldehido.
Se recormienda lavar @& prenda
“ (s i anles de usa

Requisitos de etiquetado: Polos de algodén en
Alemania
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Para Joyas:

®  *OPCIONAL: El sello de identidad permite analizar la pureza

del metal, para ello se realiza un ensayo para comprobar la
pureza quimica o la calidad de la plata

SGS del Peru S.A.C.
Web: http://www.sgs.pe/ / Direccidon: Avenida Elmer Faucett
3348, Callao — Lima Perd / Teléfono: + 51 1 517 1900

- Norma Técnica Peruana 399.502

Considerar también el rotulado del embalaje que debe estar en el
idioma oficial del pais destino:

Nombre y direccion del vendedor o fabricante.

Cantidad neta siguiendo las normas métricas de pesoy
medidas.

Pais de origen.

NOTA

La empresa es solo comercializadora de joyas de oro o plata (minerales) es necesario que su
proveedor cuente con la concesion de extraccion.


http://www.sgs.pe/
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PASO lll: Perfil de tu producto

° Ba rreras arancelarias éQué Acuerdos Comerciales

tenemos?

En vigencia

Acuerdos vigentes Z Ve e
- Blogues econémicos: OMC, CAN, MERCOSUR, APEC, EFTA, UE D L I*I
* Bilaterales: Canada, Chile, China, Corea del Sur, Costa Rica, Cuba, EEE

Estados Unidos, Honduras, Japon, Meéxico, Panama, Singapur, I""I -

Tailandia, Australia y Reino Unido. S ——

J9, = [ ] |

Acuerdos por entrar en vigencia - s
» Guatemala, Acuerdo de Asociacion Transpacifico, Brasil, Alianza del —— g

Pacifico - Singapur.

Por entrar en vigencia
Pl Ik B -

Acuerdos en negociacién @I—

* India, El Salvador, Programa DOHA, Acuerdo de Asociacion En negociacién
Transpacifico-TPP, Acuerdo de Comercio de Servicios-TISA, Turquia d ea| - C»
y Hong Kong. 22 —
" 3 I .
" a¥ — b

Fuente: http://www.acuerdoscomerciales.gob.pe/



http://www.acuerdoscomerciales.gob.pe/

PASO lll: Perfil de tu producto <

090121 — CAFE TOSTADO

ALEMANIA

N

Aranceles aduaneros

Derechos de importacion
7,50%
nacién mas favorecida (@
0%
Preferencia ®

NEPAL

N

Aranceles aduaneros

Derechos de importacion
40%
nacion mas favorecida ®

Fuente: https://www.macmap.org/es/query/customs-duties

Certificado Origen

Certifica que tus productos
son originarios del pais y goza
de beneficios comerciales

- )
{  AUTO - CERTIFICABLE:
oA

M = I*I ol ‘e

USA Canada Australia South Korea

-

Para cualquier consulta sobre la normativa de Reglas de
Origen de los acuerdos comerciales, puedes enviar un
correo a origen@mincetur.gob.pe.

Fuente: https://www.gob.pe/1042-ministerio-de-comercio-exterior-y-
turismo-la-auto-certificacion-para-el-certificado-origen
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mailto:origen@mincetur.gob.pe
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PASO lll: Perfil de tu producto

Regulaciones para exportar:

Condiciones de uso Material complementario Boletines Calendario de actividades Contacto Suscripcién

S ,f;;;f -
¢ W

. s Requisitos de

ERQIIiSitOS (e [ acceso a mercados
. ‘* (RAM)

ram.promperu.gob.pe

acce®o *



http://ram.promperu.gob.pe
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. Como mantenerme informado?

v Atencioén por correo:
exportaciones@promperu.qob.pe

v Atencion telefénica:
(511) 604 5601
v Atencion por Exportemos:
Servicios de mensajeria instantanea por WhatsApp:
(51) 990 060 194
v Atencién por Telexportemos:
Solicita una cita virtual con una asesora: https://bit.ly/3rtjSQh
v Atencion Presencial:
De lunes a viernes: 8:15am - 12:45m y 2:15pm - 5pm,
en la sede Basadre.

v Atencién por correo Biblioteca Virtual:
infocenter@promperu.gob.pe



mailto:exportaciones@promperu.gob.pe
mailto:exportaciones@promperu.gob.pe
mailto:exportaciones@promperu.gob.pe
mailto:exportaciones@promperu.gob.pe
mailto:exportaciones@promperu.gob.pe
https://bit.ly/3rtjSQh
https://bit.ly/3rtjSQh
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mailto:infocenter@promperu.gob.pe
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mailto:infocenter@promperu.gob.pe
mailto:infocenter@promperu.gob.pe
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PASO IV: Promocion de tu producto ’

¢ Como difundir internacionalmente -
| ™
la oferta de un producto? » g
ARN Iﬁlm.l.hw N
- Participacion en ferias especializadas y misiones WORLD OF CGFFEE - ilelbnde Ealéenel -
comerciales, asi como ruedas de negocios. COPENHAGEN 2024 o syl
e e an Il e e, b
del café, que atrae a una esencial para los profesionales
- PromPeru cuenta con el calendario de actividades en el que delcatt et
se puede visualizar todas las ferias especializadas en las
que participa. https://exportemos.pe/promocion-

comercial/calendario-de-eventos

- Peru Marketplace canal online gratuito que Mincetur y ENDLESS
PROMPERU ponen a disposicidon para la promocion de la BUSINESS
oferta exportable peruana
https://www.perumarketplace.com/

OPPORTUNITIES
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PASO V: Contacto comercial

. Qué debo tomar en cuenta una vez establecido el contacto con el potencial
comprador?

« Lo ideal es que una vez establecido el contacto, se haya
enviado informacion sobre la empresa, cotizacion, catalogos,
muestras, etc., se desarrolle un contrato de compra venta
internacional.

Modelos de contratos de compra y venta
https://exportemos.pe/recurso/28117/contrato-de-
compra-y-venta-internacional
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PASO V: Contacto comercial

Algunas clausulas a considerar en el contrato
de compra venta internacional

Nombre y direccion de las partes.
Producto, normas y caracteristicas.
Cantidad.

Embalaje, etiquetado y marcas
Valor total del contrato
Condiciones de entrega.

Lugar de entrega.

Periodos de entrega o de envio.
Condiciones de pago.

Medios de pago.

Incumplimiento de contrato por causas de “fuerza mayor” (penalidades).

Jurisdiccion
Firma de las partes.

NTRATO MPRAVENT., RNACION.

Conste por el presente documento el contrato de compraventa internacional de mercaderias

que suscriben de una parte: ...............o.ooooiiiiii... oo €MIPTEsa constituida bajo
las leyes de la Repiblica ..................., debid rep da por su
.......................... con Documento de Identidad N® ___.__.__.._.__._..___ domiciliado en
su Oficina principal ubicado en ...........ccooiinimiiiiannnians, a quien en adelante se
denominara EL VENDEDOR vy, de otraparte ................. S.A., inscrito en la Partida N°
................... Del Registro de Personas Juridicas de la Zona Registral N°
............... wwomes debidamente representado por su Gerente General don
............................. identificado con DNIN® _.................. Y sefialando domicilio el
ubicado en Calle ......... cmzmes N e Urbanizacién .............., distrito de

................ provincia y departamento de ............................, Republica del Peni, a
quien en adelante se denominara EL. COMPRADOR, que acuerdan en los siguientes
términos:

GENERALIDADES

CLAUSULA PRIMERA:

1.1. Las presentes Condiciones Generales se acuerdan en la medida de ser aplicadas
conjuntamente como parte de un Contrato de Compraventa Intemacional. entre las

dos partes aqui nominadas.

En caso de discrepancia entre las presentes Condiciones Generales y cualquier otra
condicion Especifica que se acuerde por las partes en el futuro, prevaleceran las
condiciones especificas.

1.2.  Cualquier situacién en relaciéon con este contrato que no haya sido expresa o
implicitamente acordada en su contenido, debera ser gobernada por:

a) La Convencién de las Naciones Unidas sobre la Compraventa Intemacional de

Productos (Convencién de Viena de 1980, en adelante referida como CISG, por

sus siglas en Ingles ) vy,

\
N | {\‘,‘ -

» P
=
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PASO V: Contacto comercial

« También es importante conocer los Términos Comerciales Internacionales
gue delimitan nuestras responsabilidades y costos a asumir.

Determinan el lugar y forma de entrega de las

mercancias Yy el punto donde se produce la transmisién
de riesgos.

NUEVOS
INCOTERMS

Determina el reparto entre el exportador e importador de
=l OS gastos relativos a las operaciones de transporte,
arga, seguro, etc.

2020

| —

Determina los documentos y tramites que debe

realizar el exportador.

INCOTERMS



PASO V: Contacto comercial

o= ol w2 ) o) e
=] B = om & = B =
Embalae y Carga Transporte Trédmites co Catgaa Feto Descarga Tramstes o Transpocte Deoscarga
vorificacion SADOTLACWON bordo o bucue Importacidn  hasta destinoe on dostino
PAIS. CIUDAD, LUGAR DE ORIGEN TRANSFORTE PAIS, CIUDAD. LUGAR DE DESTINO
Incoterms” 2020 ICC | Reglas para cualquier modo o modos de transporte
EXW costo I NN T N N N N N N
resco T EEEEES S [ — . [  E—
FCA coso I N N B o e A e
mesco I S S BN o e e e e e
CPT CostTO I N T D N N D o e e
mesco [N D N SN T e s e s =— ]
CosCc I NN N N DN DN . o e e
cIP Resco I NN N B O s e e =] L=
SEGURO = s FEEEEs S
DAP costo I N T N NN D N oy e oo
vesco [ NN D N N N N e e o
DPU costo I N N N N N . ey e
mesco [ D DN NN DN D N oy e —
DDP costo I NN B N N N D D .
mesco I NN DN N S N N e e
Incoterms” 2020 ICC | Reglas para transporte maritimo y vias navegables interiores
CFR costo HIIEE N N N D . T e s e
mesco I NN DN N B O e e e
FOB coso I N B N B 0 e e e
mesco I NS N N N e e e e e
EAS cosTo I I N I N D D N N —
resco I D B BN o s e e e
CIF costo I T N N O . e e e
resco I BN B N N I D e . ——
SEGURO A S s s
\ VENDEDOR == COMPRADOR 4



PASO V: Contacto comercial

 Establecer el medio de pago

Dependera de:

1.  El poder de negociacion entre ambas partes.

El grado y tiempo de conocimiento entre el importador y el exportador.
El nivel de confianza entre las partes.

El tamano y valor de la operacion.

o Bk~ WD

La frecuencia de las operaciones (mensuales, bimensuales, trimestrales,
otros).

6. Exigencia de cada economia.

1
1'014:/ Prompert pone a tu disposicion el Simulador Financiero para medios de

NOTH pago, financiamientos y garantias.
https.//simuladorfinanciero.promperu.qob.pe/



https://simuladorfinanciero.promperu.gob.pe/

PASO V: Contacto comercial

Transferencia internacional

1. Mercancia y documentos

—

2. Orden de pago

| | 1

5. Abono en cuenta 3. Cargo en cuenta
Banco 4. Swift Banco
1. Mercancia y documentos 4. Swift
2. Orden de pago 5. Abono en cuenta

3. Cargo en cuenta

30
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PASO V: Contacto comercial

Cobranza documentaria

6.1. Retiro de mercancia ]
% 1. Embarque de la mercancia

1. Embarque de mercancia

) 2. Envio documentos
N o a . 3. Remesa de documentos

m - . . F
= -1 4. Notificacion
<. o5 =
o = =
o £ 38 % 5. Aceptacion de documentos
S ‘o g-' s =
! S a < 6. Cargo en cuenta

o 3 = =

S o ° S 7. Retiro de mercancia

o = = o

0 a s o 8. Transferencia

3. Remesa de documentos 9. Pago

Banco Banco

remitente 7. Transferencia cobrador

€




PASO V: Contacto comercial

Carta de crédito

11. Pago

5. Mercancia

1. Contrato

-—>

pinjsado

uQIIDIUAWINIO0(Q 9
ap pnjnnos 'z

4. Aviso

3. Emision de C/C

—

Banco 7. Documentos

€

avisador

10. Cobertura

v

c
=t
o
S
ke
c
o
=
=1
o
<
(]
)

oBod ‘6

Contrato de compra venta
internacional

Apertura de la carta de
crédito a favor del
exportador

Envié de la carta de
crédito al banco del
exportador

Notificacion de la carta de
crédito al exportador
Embarque de la mercancia
Entrega de los
documentos de
exportacion

Pago al exportador (L/C a
la vista)

Envio de los documentos
al banco del importador
Reembolso entre bancos
Entrega de documentos al
importador

Retiro de la mercancia en
la aduana

32
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PASO VI: Tramite de aduanas

MODALIDADES DE EXPORTACION

Formato de Declaracion Unica de Aduanas
(DAM)

Valor FOB desde 5000.00 Délares (>)

Si interviene Agente de Aduana

EXPORTACION SIMPLIFICADA

Formato de Declaracién Simplificada
de Exportacion (DSE)

Valor FOB hasta 5000.00 Délares
(<)

No interviene Agente de Aduana

Formato de Declaracion Exporta
Facil (DEF)

Valor FOB hasta 7500.00 Délares y

un limite de peso de 30Kg por bulto.

No interviene Agente de Aduana

34



Documentos comerciales

* Factura Comercial : exenta IGV
e Lista de Empaque o “packing list”
 Documento de transporte

e Certificado de origen
*Estados Unidos, Canada, Corea: Auto-certificacion
https://www.mincetur.gob.pe/comercio-exterior/certificacion-de-origen/

*Para los demas paises este documento debe ser emitido por ADEX, Camara de
Comercio de Lima o Sociedad Nacional de Industrias.

e Certificados segun producto

((prom.

pera



https://www.mincetur.gob.pe/comercio-exterior/certificacion-de-origen/
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PASO VII: Embarque al exterior

Modalidades de transporte
internacional

(@5 Teweste
R Rereo

Acuatico (maritimo, lacustre y fluvial)

7 . L g 3

4 eV N ‘-_‘1

— 2 b " e -
B SR AN

~ et
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PASO VII: Embarque al exterior

;Donde encontrar informacion de los operadores logisticos?

Herramientas Rutas _ Rutas
Logisticas para la Maritimas — Aéreas
Exportacion

O]

Accede a nuestros aplicativos y consigue toda la
informacién necesaria sobre logistica, reduccion de

costos y la gestion operativa del comercio exterior. : * = S : HeI’ramientaS
p— - Log ) de Costos de

f ¥ in Exportacion

Fuente: https://herramientaslogisticas.promperu.qgob.pe/



https://herramientaslogisticas.promperu.gob.pe/

@ 0%
o
Embarque

al exterior
¢ | VER MAPA PARA ESTA RUTA

5% Tarifa promedio de flete por contenedor {*)

ontenedores

Callzo Manzanillo (Méxica) 1,400 1,700 4,500 60 7 SEMANAL Ver lineas
Callag |2 Diego (Fstados 1,500 2,200 4,300 80 20 SEMANAL Ver lineas
Unidos)
Long Beach -
Callao 1,700 2,100 4,500 80 » SEMANAL Ver lineas
(Estados Unidos)
Callao Los Angeles 1,560 2,440 4,540 80 19 SEMANAL Ver lineas
(Estados Unidos)
Callag | O2Kand (Estados 1,500 2,500 4,700 110 28 SEMANAL Ver lineas
Unidos)
Callao | >Ate (Estados 1,800 2,800 4,800 131 26 SEMANAL Ver lineas
Unidos)
Callao EICEIEY 2,046 2,802 5,665 129 27 SEMANAL Ver lineas
(Canada)

N\5eéra
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