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Índice de grado de atractivo para exportar alimentos 
y bebidas

Vademecum on Food and Beverage 
Markets 2016
IESE - Deloitte

Indicadores:
1. Volúmenes de 

importaciones
2. Población
3. Marco legal
4. Hogares clase media
5. Gasto per capita alimentos
6. Ingreso per capita
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