











ECUADOR (29%)

FILIPINAS (14%)

|l |METAL MECANICA|




Montana North Dakota  prinnesota
$ 5,129.4 Mil. $ 5129.4Mill.¢ 1 g35 7 Wil

Arizona
$ 6,972.5 Mill.

|l Fuente:-:Federal-Procurement Data Center

-Elaboracion:: Area de Compras Estatales ::



















Desarrollo del Plan de Exportacion
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COMPETITIVA

ACEFTABLE

NO
COMPETITIVA

MO CONTROLABLE

AMENAZA

& Diversificar productos
& Diversificar mercados

e Ahlanza de mercados

& Drversificar la mversion

e

=- >0

ESTABLE OPORTUNIDAD

p Mejorar tecnologia / costos
p Panetrar el mercado actual

p Dezarrollar mevos productos
o Desarrollar nuevos mercados
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o Dmersificar la myversion
g Salo del negocio

e

o Mejorar competitividad critica
o Miejorar tecnelogia / costos

o Allanza de productos

o Allanza de mercados
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I:l AFEA DE INCERTIOUMERE

OPORTUNIDAD

COMPETITIVIDAD




Version

ELEMENTO |

MODULO DE CPORTUNIDAD

Entomo No controlable
Areas Mo Controlables
Fuerzas Mo Controlables
Total Entorno Socioeconomico

MODULD DE COMPETITIVIDAD

Unidad de Negocio - UNE
Unidades Operativas
Fuerzas Froductivas
Areas de Gestion
Factores de Competencia

Total Entorno Operativo
TOTAL

Version
N




Los exportadores deberan identificar v seleccionar los productos gue
brinden estas posibilidades de éxito, consicerando por lo menos los
siguientes factores:

Internos Externos

, : Tendencias de |la demanda
7 : - :
Ventajas comparativas undial

Produccion disponible exiole - Mercados en crecimiento

- i - Limitadas restricciones
Provision continua : S et
_ arancelarias
2 : - Tendencias del comercio
Di=eno apropiado del producto e ) 2 :
] f CreClentes

Mormas vy especiiicaciones ce acuerdo |- Canales de distribucion
al mercado Convenientes

Sistema de gestion en 'a empresa - Facilidades (o




PROMO 006

AMERICA LATIMNA

Regiones:

& Norte

& Noreste

= Centro oeste
& Sridlagts

= Sur
















