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• Bloques económicos: OMC, CAN, MERCOSUR, APEC, EFTA, UE

• Bilaterales: Canadá, Chile, China, Corea del Sur, Costa Rica, Cuba,
Estados Unidos, Japón, México, Panamá, Singapur, Tailandia

Acuerdos vigentes

• Guatemala, Alianza del Pacífico

Acuerdos por entrar en vigencia 

• Honduras, El Salvador, Turquía, Programa DOHA, Acuerdo de 
Asociación Transpacífico-TPP

Acuerdos en negociación
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Nota: aprox. el 93% del intercambio comercial peruano se realiza con los países 
con los que tenemos acuerdos comerciales 
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PRODUCTOS PERUANOS EN EL MUNDO

Ranking Producto

1° Exportador de espárragos

1° Exportador de banano orgánico

2° Exportador de cacao orgánico

2° Exportador de cacao fino del mundo

3° Exportador de alcachofas en conserva

3° Productor de cafés especiales 

3° Exportador de páprika

5° Exportador de mangos y palta Hass

7° Exportador de uvas de mesa
Fuente: TRADEMAP
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Regulada por: Ley General de Aduanas. Decreto Legislativo

1053 y su reglamento.

Artículo 60º.- Exportación definitiva

“Régimen aduanero que permite la salida del territorio aduanero

de las mercancías nacionales o nacionalizadas para su uso o

consumo definitivo en el exterior.

La exportación definitiva no está afecta a ningún tributo”.
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Menor a US$ 5,000 Mayor a US $ 5,000

Se considera una exportación
de menor cuantía.

El trámite aduanero se puede 
realizar directamente con la 
entidad aduanera.

Documento a presentar: 
Declaración Simplificada de 
Exportación (DSE). 

Se considera una exportación 
comercial.

Se requiere contratar los 
servicios de un agente de 
aduanas.

Documento a presentar: 
Declaración Aduanera de 
Mercancías (DAM).
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Instituciones Públicas
PROMPERÚ, MINAG, ITP, MINEM, INDECOPI, otros

Instituciones Privadas 
ADEX, SNI, Cámaras de Comercio, COFIDE, otras

MERCADO

LA EMPRESAPRODUCTO
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¿Quiénes pueden exportar?

• En el Perú, las personas naturales y jurídicas pueden
realizar este tipo de negocios siempre y cuando cuenten
con el Registro Único al Contribuyente (RUC) y emitan
facturas.

• Es recomendable que se especifique en la ficha RUC de
la SUNAT, en el acápite de actividad de Comercio
Exterior: “Exportador-Importador-Comercializador”.

• Gracias a Exporta Fácil, también se puede exportar bajo
el Régimen Simplificado emitiendo Boletas de Venta.
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¿Qué factores debe evaluar la empresa para poder
exportar?

• Contar con un Plan Estratégico de exportaciones
• Contar con una infraestructura adecuada
• Contar con un nivel de producción constante y sostenido
• Contar con un personal adecuado
• Manejar el aspecto financiero
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“Lo mas recomendable es que todas y cada una de las empresas que participan
en los negocios de exportación se capaciten en entender la estructura y el
proceso global del comercio internacional, los principios operativos
internacionales, las partes de las que se compone una exportación y los
documentos que se emplean”

LA CLAVE DEL COMERCIO



¿Dónde encuentro información sobre  empresa y formalización?

www.crecemype.pe

www.sunat.gob.pe

www.cofide.com.pe
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http://www.crecemype.pe/
http://www.sunat.gob.pe/
http://www.cofide.com.pe/
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• Base legal

• Competencia 

• Canales de distribución

• Puntos de entrada (puertos, 
aeropuertos) 

• Necesidad de adaptación del 
producto

• Estructura de precios

• Nivel de intervención del 
gobierno

• Variaciones culturales 

• Nicho de mercado

• Riesgo país 
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Segmentación del Mercado

Mercado → Segmento → Nicho

Buenas prácticas:
• Encontrar el balance entre competitividad y ganancias
• Describir al comprador con el mayor detalle posible
• Resaltar las posibles razones por las que compraría el

producto ofrecido
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¿Cómo seleccionar mercados potenciales para
exportar?

• Se recomienda empezar por los países que son
socios comerciales

• Búsqueda de información:

Estadística

Criterios cualitativos

Experiencias de exportaciones u organizaciones
especializadas
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¿Dónde encuentro información sobre mercados?
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Colocar el 
nombre de la 
mercancía a 
exportar

Información de estudios  y guías de 
mercado 

http://www.siicex.gob.pe/
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http://www.siicex.gob.pe/


¿Dónde encuentro información sobre mercados?

www.cia.gov www.tfocanada.ca
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http://www.cia.gov/
http://www.tfocanada.ca/
http://www.cia.gov/
http://www.cia.gov/


¿Dónde encuentro información sobre mercados?

www.cbi.eu www.jetro.go.jp
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http://www.cbi.eu/
http://www.cbi.eu/
http://www.cbi.eu/
http://www.jetro.go.jp/
http://www.jetro.go.jp/
http://www.jetro.go.jp/
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Herramientas de Inteligencia de Mercados



¿Cómo mantenerme informado?
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PROMPERU emite boletines
semanales de inteligencia
de mercados en los que se
encuentran los nuevos
lanzamientos, tendencias,
guías de mercado, estudios
por sectores, perfiles de
productos, etc.
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¿ES “IMPORTABLE”?

 Barreras
 Arancelarias
 No Arancelarias
 Cuotas, Antidumping,
 Derechos Compensatorios
 Inocuidad
 Seguridad
Medio Ambiente
 Aspectos Sociales
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• Clima competitivo
• Relación precio-calidad 
• Marcas propias 
• Segmento
• Conciencia consumidora
• Productos orgánicos 
• Código de ética
• Medios de difusión

¿Qué debo conocer para adaptar el producto al 
mercado?
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• Producto exportable (restricciones fitosanitarias)

• Inspección en aduana.

• Cumplir regulaciones de acceso:

– Etiquetado

– Embalaje de madera

– Límites Máximos de Residuos de 

Plaguicidas (LMR)

– No exceder niveles de metales pesados.

– Otras normativas

• Normas de origen
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Principales requisitos internacionales
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¿Dónde encuentro información sobre productos de exportación?
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SIICEX 
http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=160.00000
Biocomercio
http://biocomercioperu.pe/
Mincetur
http://www.mincetur.gob.pe/newweb/
Minag
http://www.minag.gob.pe/portal/
Produce 
http://www.produce.gob.pe/
Boletines de Inteligencia Comercial – SIICEX
http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=725.72400
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http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=160.00000
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MUCHAS GRACIAS 

Daniel Anteparra Villanueva
Departamento de Asesoría

Empresarial y Capacitación

T (51-1) 616-7400 A 1210

apoyosae@promperu.gob.pe

www.promperu.gob.pe

mailto:apoyosae@promperu.gob.pe
http://www.promperu.gob.pe/

