APRENDIENDO a EXPORTAR
PASO a PASO (lera Parte)
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Servicio al Exportador
Direccion: Av. Jorge Basadre 610 — San Isidro
Teléfono: 511 616-7300 / 616-7400

E-mail: sae@promperu.gob.pe / sael@promperu.gob.pe




Mision de PROMPERU

Liderar la promocion de la oferta exportable vy

del destino turistico peruano; contribuyendo a
la internacionalizacion competitiva de las

empresas , asi como al posicionamiento de la

imagen del pais en el exterior y promoviendo
el turismo interno con la participacion

concertada de todos los agentes involucrados,

utilizando los recursos de manera eficaz y
eficiente.



¢, Por qué es importante la informacion?

La informacion en el comercio exterior es basica para:

* Prever y adelantarse a los cambios en el mercado.

* Distinguirse de los competidores.

 Satisfacer nuevas necesidades de los consumidores.
* Aprender de éxitos y fracasos, propios y ajenos.

» Percibir cambios en las politicas publicas o
normativas que pudieran afectar a nuestras decisiones
y actividades.

e Desarrollar nuevos negocios.

* Analizar de manera objetiva la propia empresa.

* Penetrar en los mercados seleccionados.

(Kahaner, 1997).



¢, Por qué es importante la informacion?

Una verdad...

El manejo eficiente y eficaz de la
Informacion le permitird a su
empresa ser mas competitiva en el
mercado nacional e Internacional



Globalizacion

Nuevo papel del gobierno y las empresas

El Gobierno

Disefar politicas de
comercio exterior
fundamentalmente
orientadas al
desarrollo de las
exportaciones, como
Impulsor del

desarrollo econdmico.




No te aferres a tu forma
de ver las cosas

v"No todo lo que dio resultado en el
pasado dara resultado hoy

v"No todo lo que percibes es realmente
COmo tu crees.



Velocidad de la Informacion

 En 1900 la cantidad de
Informacion a disposicion
de los seres humanos se /gy
duplicaba cada 1500
md anos.

{ « En 1949 cada 50 afios.
1 « En 1997 cada 3 anos.
@t * Enelano 2008 la
S8 cantidad de informacion a
% disposicion de los seres
. humanos se duplicaba
' cada 39 dias.




Elementos Estratégicos de la Exportacion

@ Antes de pensar en exportar
ed debemos conocer sus elementos
W estratégicos: la empresa, el
e producto y el mercado de

destino . Por tanto,
comenzaremos a estudiarlos para
una correcta toma de decisiones.




Elementos Estratégicos de la Exportacion

' PRODUCTO
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La EMPRESA

¢ Quiénes pueden exportar?

En el Perd, las personas naturales y juridicas pueden
realizar este tipo de negocios siempre y cuando
@l cuenten con el Registro Unico al Contribuyente (RUC) y
@lf emitan facturas.

i Es recomendable que se especifigue en la ficha RUC
! de la SUNAT, en el acapite de actividad de Comercio
| Exterior: “Exportador-Importador”.

Gracias a Exporta Facil, también se puede exportar
. bajo el Régimen Simplificado emitiendo Boletas de
Venta.



La EMPRESA

¢, Donde encuentro informacion sobre Formalizacion?
R |

centro COFIDE

apiryger - bor, getihr eempresaricd

WWW.crecemype.pe

- 4 ﬁ' HOME

INICIO » QUIENES SOMOS » MAPA » CONTACTANOS » LINKS DE INTERES

buscar... Buscar

OROMUMITAN B8 GIIDZET RAUNAINENLE LN EXpenos en
temas de gestion empresarial o especialistas en los
procesos técnicos de una empresa, Orientacion para
el desarmollo y fordalecimiento de la  aclividad
empresarial.

Crecemype

Adetante & Is competencia! La Web del Empresario MYPE
ala col a

Servicio de Bisqueda

Reciba el ] T
Necesitas informacién para iniciar tu negocio... no  Programa INFORMATE Y CRECE  WIESTROS SERVICIOS  CREA TU EMPRESA
CHARLAS DE EORMAGION sabes quienes te pueden proveer de materia prima, de Charlas

EMPRESARIAL necesitas posibles clientes en el exterior....

PRESIDENTE GARCIA PROMUI
& amplia nin

Para obtener informacion sobre a guién comprarie

EXTIENDE SERVICIOS FINANCIEROS PARA LA MYPE X
y a quién venderie,

estionar fideicomisos ONaMV ;‘I
0800-77-877

ﬁl i
CONSTITUCION ¥ FORMALIZACION
DE EMPRESAS EN 3 DIAS Utiliza nuestro servicio gratuito de bosqueds de
informacion.  Encontraremos para ti daios de clientes, ICrea tu £ |
proveedores, senvicios, estadislicas, enire olros. el'npresa!
Siglie estos 5 pasos
@ BUSOUEDA DE INFORMACION v para crecer: ~w
EMPRESARIAL
@

MARTES DE CONSULTA

Direccién:
Augusto Tamaye 160 San Isidre, Lima 27 - Pert Banco de
= Inversidn y
Teléfonos:
PRODUCTOS COFIDE 515 4000 | Anexo 2144 E;s;:;l\o

Las smpresas o instituciones supersadas por la SBS cuyo objetiv es garantizar, spoyar, promaver y asesorar diects o
Contartenns indirectamente a la micro y pequefia empresa (MYPE), esién ahora aulonzadas a desempefiarse como fiduciarias, a partir
v . COFIDE de 18 modificacion de la Ley General del Sistema Financiern y del Sistema de Seguros. asi come |a Ley Orgénica de la
envienos sus sugerencias o consultas a: Click Supenntendencia de Banca y Seguras (SHS)

rontacrtennameantrnenfide com

[EL0

daré 200 millones 3 en mprendedores CONSTITUYE
tu
. TACNA . El director de Compstitiidad del Ministerio ds la Produccion, Luis Rosa
Pérez Tuesta, anuncid ayer en Tacna que el programa Innovate Peni- Fidecom, a empresa
través de un concurso de proyeclos de innovacion empresanal, olorgara 3 nivel enm o
nacional a l0s ganadores de 13 compelencia un total de 200 millones de nuevos soles /72
L L] L ra s da s tns =

L & @ intermet | Modo protegidor activade G~ mi0% -



La EMPRESA

Condiciones basicas para exportar

d Empezar a exportar significa iniciar una

nueva etapa de negocios.
d Estar comprometido con la calidad,

creatividad y profesionalismo.

Traz}abilidad




La Empresa

¢, Qué factores debe evaluar para poder exportar?

d Contar con un Plan Estratégico de exportaciones.

.y 1 Contar con una infraestructura adecuada.

@) J Contar con un nivel de produccion constante y
f sostenido.
§ O Contar con un personal adecuado.
i 1 Manejar el aspecto financiero.

Misicn,
vision y
valores

Ejes
estratégicos

Objetivos
estrategicos

Lineas
esiratégicas

Planes
de accion







EI PRODUCTO

¢, QUE ES?

 Para la Empresa:
Su principal activo (orgullo y riqueza).

Wl O Para el Comprador:
| “Algo” que cubre sus necesidades y deseos.

v Primera compra: Publicidad y Promocion
v’ Satisfaccion
v’ Re-compra




EI PRODUCTO

’ Consideraciones acerca del producto

¢ d ELEMENTOS:

Ly v' Segmentaciéon: Mercado (segmento) objetivo?
v El Producto de Exportacion: Hacer coincidir las
caracteristicas y propiedades del producto con las
necesidades del mercado.

v Empaque.

v" |dentidad Corporativa: Posicionamiento del
Producto.

v Costos y precios de exportacion: Cotizaciones.
v Canales de distribucion.

v Promocion: Informando al cliente.




Productos de Consumo

— Mejor sabor, disefo,
color, forma

— Mejor funcionamiento
— Menor precio

— Mayor durabilidad,
menor costo de
mantenimiento

— Mayor practicidad, mas

rapido
— Mejor empaque, mas
atractivo
— Mayor disponibilidad
— Mejor servicio

EI PRODUCTO

e Productos Industriales

Mejor performance

Mayor durabilidad, cero
defectos

Facil manejo, instalacion,
mantenimiento

Tolerancias minimas
Innovacion permanente

Amplio rango de
productos

Entregas siempre
oportunas

Reparacion gratuita y
pronta
Comunicacion 24/7



EI PRODUCTO

¢ES “IMPORTABLE"™?

 Barreras

v Arancelarias

v No Arancelarias
¢ Cuotas, Antidumping,
Derechos Compensatorios
* Inocuidad
* Seqguridad
** Medio Ambiente
¢ Aspectos Sociales




EI PRODUCTO

Tendencias

 Clima competitivo

* Relacion precio-calidad
» Marcas propias

* Segmento

» Conciencia consumidora
e Productos organicos

» Codigo de ética

» Medios de difusion



El PRODUCTO




El PRODUCTO

¢, Donde encuentro informacion sobre productos de
exportacion?

Sisterna Integrado de Informacion

de Comercio Exterior

Guia Referencial

AXIMO

LIMITE M
s DE RESIDUOS PLAGUICIDAS
- quimicos de uso agricola (P.0.U.A.)
s e y para los principales
0s hortofruticolas de exportaci
‘ [ ) seglin mercado de destino

Di
Ei

« Agropecuario

& Acete de Oliva

e
ir
I
Calendario de Actividades
poi

C: a Achiote
@ Alcachofa
o Café
o Camote

o Chancapizdra

o Chiimoya
N~ o Chuchufuasi
o it

o Fricks
o Guanabana

USUARID o Hielbhs.
o Hercampuri

cLave o Higos
ingresar &

res Productivos :
rta Fac .
itacion

(GRESO

Olvidésuclave | Registrese

a Mandarina
o Wange
o Usiz Marada

Exportaciones Peruanas Cifras
Oficisles - Diciembra 2009

Lista de Productos Priorizados

K
&
&
@

« Mineria no metilica

@ Cemento
o Cristal templado

< inodoro

o Marmol y Traverting

o Pisos
o Vidrio de Seguridad
* Pesquerc

o Abalones congelados

o Abalones en conserva

o Algas

o Almejas congeladss

o Almejas en conserva

o Anchoss en salazon

o Anchoss envasadas (semi
conservas)

o Anchovets congelads

o Anchovetss

o Anguila congelada

o Atln fresco- refrigerado

o Afin alela amarils fresco-
refrigerado

o Atln congelado

o Afln en conserva

o Barriete congelado

o Cabala congelada

o Cabsla en conserva

o Calamar congelado

Informes de |as exportaciones
peruanas por sectores

« Sidero-metalirgica

= Textil

Alambrs Ccado
Alambre Recocido
Alambre de puas
Alcantarila

Angulo

Barra Hierro | Acer
Chatarra de Alumini
Clavos

Gavion

Hueles

Perfil de Aluminio
Pemo

Platina
Telas metdlicas

Abrigo de Alpaca
Blusas de algodon
Camisas de algodén
Chaleco de Alpaca
Chaqueta de Alpaca
Chompa

Chompa de Alpaca
Confecciones para bebe
Fibra de Alpaca

Hiado de Alpaca
Pantalon de Alpacs
Pantalones muier plano

WWWw.Slicex.gob.pe

« Biocomereio

« Proyectos

« Perimoduerse

* Informacion comereis!

* Estadisticas.

* Directorios

« Catendario de sctividades
* Noticias

« Publicaciones.

* Enlaces de interes

- Fora

* Preguntas Frecuentes

PERLU
ORGANI

negocios y Blocomercio, una stemativa de
aprovechamiento sostenible”

1 Jomads de investigaciin e innovacion en
Biocamercio

Suiza destinars USS 10 miliones para
desamolio e comertio extenor oe Pen

Mercado nutrtivo

Exportacionss de maiz gigants gel Cusca
crecen B0.1% en primer semestra del afle

www.biocomercioperu.org



El PRODUCTO

¢, Donde encuentro informacion sobre productos de
exportacion?

Ro . | Ministerio J
8l PERU | de Comercio ExterioF
y Turismo

Centro de Nof

Liegada de turistas internacionales suments 5,4% durante  Se realiza minirronda de negociacién del Acuerdo de
Ios primeros cincos meses del afia Asaciacibn Transpacifico [TPP) en Lima

San Isidro, 20 de agosto del 2010.- Ls Sficins
o Ministario de

L

reprsentantes

San Isidro, 18 de agosta del 2010.-
e lox gupes n

participen en s
= Transpacii
en Lims, 20 Is s

ls llsgeda de 898320 b

lo que represents Un

nacionsl,

. Oportunidad Laboral
Convoeatoria CAS - MINCETUR / COPESCO
Convocatorias MINCETUR (liusvo)
Resultados CAS-MINCETUR {Nusveo)
Convecatorias CAS-COPESCO {Huswvo)
Resultados AECID - MINCETUR [Huevo)

TALLER WMACRO REGIONAL — HUARAZ “IDENTIFICACION, FORMULACION ¥ EVALUACION DE
PROYECTOS DE DE INVERSION EN COMERCIO EXTERIOR”

COMERCIO

Links de
Interés

TURISMO.
Links de
Interés

N INSTITUCIONAL

Links de
Interés

Ingrese su
DENUNCIA

www.mincetur.gob.pe

Condeenos  Sector Agrari

Herramientas de Informacion
&% orientacian al produetor

™ Calendario de Eventos

Sisternas de Precios

Series Histéricas

| Proyectos de Inver:
i Comereio exterior
& Boletines

ills Estadisticas

> ) e g

d 3 s - o V.
NG, incluidos los Organfsmos PUBlicos Descentralizados atenderan todos los sébades, domingos y feriados para cuslqui
Precios Clima Bioseguridad Indice Bursatl Bloomberg

Redes de Contacto ~ Marcolegal  Especiales  Medios de Comunicacidn

a2 noticia 3 noticia §

noticia 1 e

MINAG PROMOVERA EN 2010 INSTALACION DE 10 MIL NUEVAS HECTAREAS DE
CULTIOS DE PALMA ACEITERA

(Tocache, 4 de noviembre de 2009) - En el marca
del apoyn of sector de los productares agrarios del
pais, elministro de Agricubura, Ing, Sdolfn De Cérdowa,
intormd eue para el afio 2010 se promoverd ja
instalacién de 10,000 nusvas hectéreas de cutiuns de
paima acetera para pequefins productares de la selva
perusna, para o cual se estd coordinands el
financiamierto con AGROBANCO v los Gobisrnos
Regionales de Hugnuca, San Martin, Loreto y Ucayal
Ver més [+]

Novedades Interés
= Comerci Exerior

G = Cémo Exportar
BiosequridadSleyes | ° Ttz de Live tanercio

Hotas de Prensa

or

Encuestas RS

ramas def

ceiones y Pr

D
D.G. de Infraestructura Hidraulica

de Competitividad Agraria

D.G. Forestal y de Fauna Silvestre
D.G. de Asuntos Ambientales
Procuraduria Piblica

Secretaria General

Organos de Apoyo

Organos de Asesoramiento
Enlace Regional

=]

AGRORURAL

ENTIDADES DEL SECTOR

www.minag.gob.pe




El PRODUCTO

¢, Donde encuentro informacion sobre productos de
exportacion?

— oo A0
Servicios a civdadanos y empresas | #in

teamniine dol Per ] o

Extranet Servicios en Linea Blog del Ministerio Transparencia in esanias dae _1_3_1‘11 pssane g

ma de Informacin para la Promosien y Desaolia del Artesanc. PERU Fourtos %

INSTIT

Usted ests en: Portal Web Artesanias del Peni > Pagina de inicio

¢ I

LeyN® 29051 ’  Hocispalis Pl PROMO I _ru:’lm
e Rl e ARTESANIA 010
eleccitn de los representantes de las Anchoveta CHI - 1ra temporada 2010: San Martin : (09,10 y 11 de Junio 2010)
Mype ante las diversas entidades M

ENCUENTRO NACIONAL DE PROMOTORES DE LA ARTESANIA PERUANA Junin , 24 y 25 de Junio 2010)
PR If
piblicas

Ingrese aqui

COMPETITIVIDAD: Desafio para la Artesania”

=) | e O ) )

P Lo mas consultado

Senicios @ Noticias del Sector

Méscaras: misterios del B==— Premio Nacional Amauta Recuperacién de Técnicas

Froney E Peri de la Artesania Peruana Ancestrales de la
5 Industria crecié Nuevaley - - Directorio MINCETUR PRESENTA CON [P 4 LaDireccion Nacional de Cultura...
+ 21.6% enel Mype Contactate con nuestro persenal — EXITO LA EXPOSICION Assre’ Artesania en cumplimiento de EI GOBERNQ REGIONAL DE
Publicaciones mes de junio . . MASCARAS: MISTERIOS DEL su pian de frabajo instiucional LIMA, 3 cargo del Dr Luis
PROBUCE - L Asesoria Chat en Linea i A S .
E : ERU'. Como un a... ¥ Custodio Calderon, a través
420812010 L Te asesoramos donde estés
Bl ndice  de cooper, de Ia Direce.
Crecimiento Industrisl (ICI) en junio de este Internac. | g"!‘:’"‘a“ S"E‘e’e"c'“ O 5] VER CALENDARIO
_— afio registré un significativo crecimiento del Yianns aseorriemelor
Organismos Pibiic: 216% G ra\:al:m'n al ion s netwtznts, i Atencion al Gudadano
gracias al séldo ncremento del Sector Ho Sepyis
del Ministerio Primario, que sicanzo una tasa ascendente Pacific e et HORMATIVA DESTACADOS NOTICIAS
a24,4% Economic 5 . - .
_ - Bors [ewite ‘ Ley N?29073 * Mercado de Artesanias en Guayaquil ,  MINCETUR presenté
Preguntas frecuentes % E k iscer Ley dal Atesano y del Desarrollo de la 2 +  Artesania Peruana
N Actividad Artesanal : AIM4‘[_“_ZEE;|?: de Artesanias v reqalos en MAKIYKUMANTA.
Reqlamento de Ley N° 29073 e ) | Forionticon del .
Reglamenta de la Ley N* 29072 « Trabaios en fibras vegetales. Embajada del Peru en Washington DC, se
@ Ventanilla de informes Trabai . llevd 2 cabo en el Museo Nacional del
Encuesta Ect LAl SIS Indigena Americano del..
Anual COma.. | Seizcsions Iz Opisn n Donde...  Seizcaions Iz Opritn ﬂ QUE... | Selescion= (2 Opisn + Nuestra tewtileria

+ Promo Artesania

+ Fdirinnas Antarinras Pramin Artecania

www.produce.gob.pe www.artesaniasdelperu.gob.pe



EI PRODUCTO

¢, Donde encuentro informacion sobre productos de
exportacion?

Otras fuentes:

[ Banco Central de Reserva del Peru:
www.bcrp.gob.pe

O Ministerio de Economia y Finanzas: www.mef.gob.pe
A Instituto Nacional de Estadistica e Informatica:
www.lnei.gob.pe

O Prolnversion: www.proinversion.gob.pe
 Superintendencia Nacional de Administracion
Tributaria: www.sunat.gob.pe







El MERCADO

Debemos considerar:

Las variaciones culturales imponen la
necesidad de diferenciar los productos para
adecuar la singularidad de las normas sociales
y culturales que existen en los paises.



El MERCADO

Flores blancas en
Japon = Muerte Bélgica = funerales




El MERCADO

Nimero impar de flores
en Europa = mala
suerte

Meéxico y Brasil =
Muerte




El MERCADO

¢Conocemos nuestro
mercado de destino?

e A ddnde exporto mis productos?

e ¢ Qué paises compran mi producto y cuales
tienen un mejor potencial para lograrlo?

» ;,Conoce su legislacion?

« . Conoce las principales ciudades, puntos de
entrada (puertos, aeropuertos, etc.)?
 ;,Conoce su nicho de mercado?




El MERCADO

¢, Como seleccionar el mercado?

Investigar las oportunidades y amenazas en
los mercados de exportacion:
4 ¢ Donde puede tener una demanda
Interesante nuestro producto?
4 ¢ Cual mercado no representa grandes
obstaculos?

v’ Asistencia a ferias

v'Consulta con expertos

v'Preguntas a otros exportadores



El MERCADO

¢, Qué tengo que conocer del mercado?

J Base legal

d Competencia

 Canales de distribucion

 Puntos de entrada (puertos, aeropuertos)
1 Necesidad de adaptacion del producto
 Estructura de precios

 Nivel de intervencion del gobierno
 Nicho de mercado




El MERCADO

Segmentacion del mercado

Mercado — Segmento — nicho

Buenas practicas:

 Encontrar el balance entre competitividad y

. ganancias

1 Describir al comprador con el mayor detalle

nosible

- U Resaltar las posibles razones por las que
compraria el producto ofrecido




El MERCADO

¢, Donde encuentro informacion sobre mercados?

PR&MO

ront .
@ Sisterna Integrado de Informacion 2010 ‘-\ Peru i

de Comercio Exterior N Guia Referencial

LIMITE MAXIMO | soBREPROMO |  MERGADOS | INSCRIPCIONES |  PROGRAMA | CONTACTENOS |  ORGANIZAGION |

DE RESIDUOS PLAGUICIDAS

quimicos de uso agricola (PQ.UA)
para los principales

productes hortofruticolas de exportacion
segun mercado de destino

Lima
6-7 julio
npu:ﬁﬂnmuu-mnnm

Exportociones Peruanzs Cifras Infarmes de las exportaciones
21 ddagitmiier 2000 Oficiales - Diciembra 2003 peruanas por sectores

3 regiones

8-9 julio
‘Arequipa Cusce Junin
Lambayeque San Martin

PRODUCTO/ MERCADO ESTADISTICAS

Calendario de Actividades

Bisqueda de producto @ Nedonales
@ PromperuStat

Comuniquese ® Intemacionales

TLCs del Peril 2

Inteligencia Ingresar

de Mercados en Linea
Es un Instrumento da Caonozca alos Inscribase y programe su
Inteligencia da Mercados qus conssjerns que agenda de reuniones.

usuARIG CAPACITACIONES ESTUDIOS Y PERFILES DE MERCADO S sl oo do crcary particparan

difundir informacion de valar a en & PROMO.

CLAVE la madida del empresaric
ngrasar T ® ;?JQZT{L”“ Organizadas por Ingress el nombre del Estudio 3 buscar: riador o pomndial
s e
Oividésuclave | Reglsiese 2 isiootes el Exporiacios L - més... Presentaciones. .. més...
© Tslleres Especislizados ADOC- Blsgueds Avanzada
PER

® Progmma Exporta Peri - PLANEX
@ Aprendiendo s Exportar
Aprendiendo a
@A

Exportar Fatrocinador exclusivo Organizan
® Guis para Exportar

n S W @cc. @ < B

www.siicex.gob.pe WWW.promo.com.pe




El MERCADO

¢, Donde encuentro informacion sobre mercados?

icae
Andlisis de
Productos
| » Estudios
| Seminario "NEW
| L0 | Decent:
colar

: Articulos

WISION
Peri, pais exportador de una oferta de bienes
W zervicios competitiva, diversificada

v con walor agregads

Conociendo el
mercado
Japanés

de
financiarmisnto

PEMX: Impulso a
los mecanismos |

Planes Operativos
de Mercado

ESTUDIODS POMs
== POM México

== POM ASEAN1
= POM Brasil
= POM Japén
POM UEL
= POM Estados Unidos

== POM China

Presentaciones POMs

CLOSE ¥

@ Prolnversion

i|  Ministrio de Economia

ADEX

o))

Consejo Nacion
e Dessentralizac

| e
e Consgo

Macional de la

al
ion

Compatitividae

-e'uu hk~'°

v Finanzas

POM BRASIL

www.mincetur.gob.pe/comercio/OTROS/penx/index.htm




El MERCADO

¢, Donde encuentro informacion sobre mercados?

ECI—

THE WORK OF A NATION. THE CENTER OF INTELLIGENCE.

Publications
CiAHome THE WORLD FACTBOOK
yout CIA = =
| —— select 5 Country or Location — [=]
Al R NDICES 0
WELCOME TO THE WORLD FACTBOOK

The World Factbook provides
information on the Hisiory, people,

govarnment, sconamy, geography
communications, transportation,

military, and transnational issues for W

Our Reference y

tab includes: maps of the major

= world regions, as well a5 Flags of

Centsr for the Study of i
nteligance the World, a Physical Map of the A
"~ Fresdom ol hformalion Al “Vorid, a Paitical Map af the Worl

ime Zones of the

orid ent

Freedom of Information Act
Electronic Reading Room and a Standard
Kent Center Occasional
Papers

Intefigence Literature

Reports WHAT'S NEW :: Tedsy is: Sundsy, August 22

REGIONAL MAPS

Related Links | August 06, 2010 - In the Transportation tategory, the -
"Airports", "Airports - with i rinna st TGS With
5 | unpavad run ld= have all been
a FLAGS OF THE WORLD updated vith the
=2 July 20, 2010 - The “Intarnational Court of Justice (1C1)" =

entry listed under International Organizatio
Appendix B has been expanded considerably
countries adherent ta jurisdiction. Several fields in

conamy category covering trade as well as oil and
natural gas have been updated with the |atest available
annual data.

SUIDE TO COUNTRY
COMPARISONS

e

DID YOU KNOW?
July 23, 2010 - Under the Refere tab, in the Definitions
=nd Notas, the entry for "Lagal system® has been
y expanded; it now includes descriptions, origins
f the mest commen legal systams.

responsivle for
providing national
securty intelligence to o 5 moew o w
senior US policymakers,

To learn more, vi

WWW.Cla.goV

‘ Expertos en comefcio
al servicio de los
paises en desarrollo

CANADA

R [ eogich]

TFO Canada ha asistido a los exportadores de paises
con economias en desarrollo y en transicién durante
més de 25 afios. Nuestrs enfoque estd dirigido a la
creacion  de  oportunidades  para  clientes
exportadores  proporcionandoles  asesoramiento
préctico de exportacién, informacién del mercado y
orentacién en el mercado canadiense a través de
nuestro programa promocional.

Todos los exportadores (de Paises y territorios
elegibles para la ayuda canadiense del desarrollo, a
excepcion de Miembros de UE) pusden beneficiarse
de la informacién proporcionada en esta pgina Web.
Por favor registrese con nosotros para tener acceso a
informacién mds detallada como también a la
posibilidad de promocionar su oferta de exportacién
a importadores canadienses (7). Al proceder de esta
manera, usted puede obtener nuestra Guia para la
Exportacién a Canadd y Estudios sobre el Mercado
Canadiense relacionados a su sector de interés
(informes provistos en esta pagina).

*Para ser seleccionado para nuestros servicios
promocidnales (publicacién de la oferta de la
exportacion a importadores canadienses via el
boletin-electronico de TFO Canada “Importinfo” e
inclusion en nuestra base de datos investigable),
los Exportadores deben tener por lo menos un aiio
de experiencia en exportacion y deben de
completar los pasos: "step 1"y "step 2" del proceso

Boletin de Noticias -
Exportando a Canada
(Abril - Jurio 2010}

TFO Canada y ADEX

firman una Carta de
Cooperacién

Mmis |>]

www.tfocana

£ Prepirese para

Exportar

£ El Mercada
Canadiense

" Enlaces con el
Mercado

€ Noticias

£ Eventos

2 Imprimir

INGRESAR
o REGISTRAR

Nombre de usuario:
Contrasefa:

Olvidé su contrasefia 7
€ Registrar
Al registrar su compafifa
con TFO Canada, usted
tendr acceso a nusstros
servicios completos en
linea incluyends nusstro
servicio de promocisn.

a.ca




El MERCADO

¢, Donde encuentro informacion sobre mercados?

Centre for the Promotion of
Imports from developing countries.

LR
. o

Market Info

NEWS & EVENTS

Sectors

suppliers [ Supporters

EU MARKET INFORMATION

Buyers

Countries About us

OPEN FOR APPLICATION

JEI m Japan External Trade Organization

© Sitemap  © Worldwide © Japanese
| EEENe

About Us

Home Investing in Japan Cool Japan Business Opportunities Reports and Statistics

+ Changes on the CBI's country
list..
The consequence of adapted Dutch
development strategies is that the
CBI's assistance is to

$ Food contact materials: A

complex matter

By Anton de Boer, CBI external
expert.in its attempt to increase
food safety, since 1

 Africa Report interviews the
founder of Thembi Wines in

Africs Report is a project to
promate sustainable
entreprencurship across Africa by
means.

+ Planting a tree for sustainability
By Patrick Peters, CBI extsrnal

expert*Even if | knew that the world
would end tomorrow |

+More news

CBI NEWSLETTER

Search our database to find the European
market information that will make a
difference for you

[ Select market sector

POPULAR DOWNLOADS

Enter your email address {o subscribe
to the CBI newsletter

KENYA: HOPE THROUGH
FLOWERS

+ Food ingredients: The EU market
for frozen fruit and vegetables

+ Exploring E-business: much to
g@in for exporters of mobile
equipment

+ Household and furnishing
textiles: The EU market for
linen

+Get your download

EXPORT COACHING PROGRAMMES
LN

 More

SUPPORTERS TRAINING

Pa

2 Mare

SUPPLIERS TRAINING
37 c

03

CBlAnnual repor"

SHOWROOM

WWW.cbl.eu

Quick Links

JETRO Worldwide

Oo0m

© Overseas Offices with Websites

Latest News EZA  Special Feature

Online Bookshop
E-Hlail Newsletter
Business Matching

+ Aug 17,2010 [Press Release] Japan-China Trade Continues its Recovery in the Alr Busan Co, Ltd. Fukuokal/Osaka

First Half of 2010 Branch

* Jul. 09,2010 Now Inviting Exhibitors for JETRO ZONE at FOODEX JAPAN 2011
Database Air Busan, a fast-
Library + Jun 14,2010 JETRO BIOLINK FORUM 2010 growing Korean budget
Institute of Developing airline company that
Economies ) prides itsefl on
Topics BB poviding lowaitares

and differentiated

senvices fo customers .
IT Arm of Giant Indian Conglomerate Tata Opens Office in Osaka g IR .. |
Success Story Australian Executive Recruiting Company Friaket
Carmichael Fisher Opens Branch Office in Tokyo

» Aug 20,2010
+ Aug 19,2010

~ Aug. 17,2010 Global Company: Top Management Seminar "Shift to Low-Cartion
Sociefies with Lithium-ion Balteries: The Belgium-based Umicore

Companys Global Business Strategy” (September 6th, Kobe)

WWWw.|etro.go.|p



El MERCADO

¢, Donde encuentro informacion sobre mercados?

g Otras fuentes de perfiles:
o d UP Business: www.upbusiness.net
[ Centrum Catolica: http://centrum.pucp.edu.pe
4 Inform@ccion: www.informaccion.com
d Euromonitor International: www.euromonitor.com
4 International Trade Center: www.intracen.org
d UNCTAD: www.unctad.org
d Banco Mundial: www.bancomundial.org
d Fondo Monetario Internacional: www.imf.org
d Organizacion Mundial de Comercio: www.wto.org
d TradePort: www.tradeport.org




El MERCADO

¢, Donde encuentro informacion sobre mercados?

Estadisticas internacionales:
d Latinoamericana:
v Procomer: www.procomer.com
v" ProChile: www.prochile.cl
v' Banco Central del Ecuador: www.bce.fin.ec
v Inst. de Estadistica de México: www.ineqi.gob.mx
v" DIAN: www.dian.gov.co
v  ALADI: www.aladi.org
v Comunidad Andina; www.comunidadandina.org
v SIECA: www.sieca.int
v’ Inst. de Estadistica de Bolivia: www.ine.gov.bo
v ProExport: www.proexport.com.co
v CEPAL: www.eclac.cl




El MERCADO

¢, Donde encuentro informacion sobre mercados?

Estadisticas internacionales:

d Estados Unidos:
v FAS: www.fas.usda.gov/qgats/default.aspx
v’ Census Bureau: www.census.gov
v USITC: http://dataweb.usitc.qov

d Comunidad Europea:
v Export HelpDesk:
http://exporthelp.europa.eu/index es.html
v' Euro Stat: http://ec.europa.eu/eurostat




El MERCADO

¢, Donde encuentro informacion sobre mercados?

Estadisticas internacionales:

4 China:
v MOFCOM:
http://english.mofcom.qgov.cn/statistic/statistic.html

0 Japon:
v JETRO: www.jetro.qo.jp/en/stats/

1 Corea del Sur:
v Ministerio de Conocimientos Econdmicos:
www.mke.go.kr/lanqguage/eng/index.|sp




cQué entendemos por

EXPORTAR’




¢, Quée entendemos por EXPORTAR?

 Régimen aduanero que permite la salida legal de
mercancias del territorio nacional para su uso o
consumo en el mercado exterior.

* NO se encuentra afecta al pago de tributos y para
efectos de control debera ser puesta a disposicion
de la Superintendencia Nacional de Aduanas.

Regulada por:
Ley General de Aduanas. Decreto Legislativo
1053 y su reglamento.



Modalidades de Exportacion

Menor a US$ 2,000 Mayor a US $ 2,000
Se considera una Se requiere contratar los
exportacion de menor servicios de un agente de
cuantia. aduanas.

Documento a presentar: Documento a presentar:
Declaracion Simplificada  Declaracion Unica de
de Exportacion DSE Aduanas

Proximamente el monto de Menor Cuantia correspondera
a USs$ 5,000



¢, Por qué es importante la exportacion?

e Las exportaciones son el motor de crecimiento
de un estado.
* Nuestro pais se inserta con mayor fuerza en el
mundo.
 Mas puestos de trabajo son generados por las
exportaciones y por las MYPE.
 Debilitamiento de mercado local.
 Reduccion de demanda en mercado local:
dificultades economicas y/o participacion de
competencia internacional.
* Dependencia de pocos clientes.
* Diversificacion de riesgos.



¢, Qué entendemos por EXPORTAR?

¢, Qué es exportar?

Es la salida LEGAL de
mercaderias de un pais,
destinada a la venta en otro
estado.




¢, Quée entendemos por EXPORTAR?

=
e Una salvedad:

e Sobre la Encomienda postal y
-l T

Cuando enviamos un paguete con
“regalos” o “muestras” al exterior y en
realidad se comercializan , se esta
realizando una exportacion?




Aprendiendo a Exportar

| Sistema Integrado de Informacion
N, de Comercio Exterior

Regiones

Sectores Productivos :
Regulaciones =

Directorios

Enlaces de Interés -
Calendario de Actividades -
Exporta Facil 2

Aranceles Preferenciales o
Facilitacio = |

USUARID

CLAVE

Ingresar L

Cilvids su clave | Registress

@ "SIICEX
S=siama Integrado de Informacitn

de Comercio Extarior

PRODUCTO/MERCADO

Biisqueda de producto

Lista Complsta | Blisqueda Avanzada

Busgueda por mercado

|All}ﬂnla EI

CAPACITACIONES

@ Cepacitaciones Organizadss por
PROMFERU

® Misrcoles del Exportador

(®) Talleres Especializados Al

(®) Aprendiendo 8 Exportar
(%) Guia para Exportar

Ints g = Hcados

Exportaciones Peruanas Cifras
Oficiales - Diciembre 2009

Preguntas Frecuentes

Glosario | Herramientas de Analisis Buscar Partida

Guia Referencial

LIMITE MAXIMO

DE RESIDUOS PLAGUICIDAS

Informes de las exportacionss
pErUaNas par Sectores

r

quimicos de uso agricoia (P.Q.U.A.)
para los principales

productos hortofruticolas de exportacion
segln mercado de destino

Modulo
Aprendiendo a
Exportar

ESTUDIOS Y PERFILES DE MERCADO

Ingrese £l nombre del Estudic a buscar:

Bisqueda Avanzada



Aprendiendo a Exportar

1
Calidad Aprendiendo a Exportar

Producto

Directorios -

Enlaces de Interés -

Calendario de Actividades <

En este modulo encontraras una guia de capacitacion, estructurada en
temas concernientes al producto de exporiacion, el cual tiene comoe finalidad
presentar los principales factores a considerar para que el producto pueda
cumplir con las exigencias de los mercados internacionales, afianzar tus
conocimientos y fortalecer tus capacidades para generar una mayor
competitividad a la empresa.

Exporta Facil L

Aranceles Preferenciales

Has click agui para ver capitulo: Producto

Mercado

En este madulo encontraras una guia de capacitacion, estructurada en

USUARIO : i . :
temas concerientes al mercado de exportacion. el cual tiene como finalidad
presentar los principales factores a considerar en |la bisqueda de mercados

CLAVE ¢ : i ;
internacionales con el fin de afianzar los conocimientos y fortalecer tus

. capacidades para generar una mayor competitividad a la empresa
Olvide su clave | Registress

Has click agui para ver capitulo. Mercado

"SIICEX

Sstema Integrado da Informacion
de Comercio Exterior Empresa

En este moddulo encontraras una guia de capacitacidn, estructurada en
temas concemientes a la empresa exportadora, el cual tiene como finalidad
presentar los principales factores a considerar por la empresa para realizar
una exitosa gestidn de comercializacion intermmacional, afianzar tus
conocimientos vy fortalecer tus capacidades para generar una mayor
competitividad a la empresa.

Has click agui para ver capitulo: Empresa

@ Internet | Modo protegido: activadeo



Enlaces de Interés

Calendario de Actividades

Exporta Facil

Aranceles Preferenciales

LG L5

.

USUARIC

CLAVE

Cilvide su clave

Ingresar L

| Registese

" SIICEX

@ Smtama Integrado da Informadcicn
de Comercio Exterior

El exportador tene un
producto vy mercado
definida,

&"_.' = &

H exportador, parsona
naturad o juridica con
empresa constituida y
mimang de RLIC.

El expartador prepara
los documentos de
expariacion dependiendo
del producto para ser
entregadas a la agencia
de aduanas:

Factura Comencial
- Conocimientn de embargue
o Bill of Lading {via
maritima), Guia Adrea o
Alrwilll [wia adrea).
- Certificado de Origen
- Certificado Fitosanitario
- Certificada Zoasanitario
- Certificaciaon Organica
Certificado de Calidad

El banco recibe los
documentos y de estar
confarme se procece al
desembolsa en a cuenta
de la empresas
expiriaoond,

Aprendien

= 4 - 5

El exportadar requiere
saber £Qué hacer para
poder exportar?

Acercarse & los modubos de
atendcon al exportador de

\prom.
'[']L‘rll

O acuerdo a lo informado

en la asesorla

exporiador Yerifica sl el

procducto cuenta con as

caracters as gue requle

el mercado internacional:
Capacidad de prodisccion
Calidad

= Cartificadiones

La Agencea de Aduanas
recibe los documentas de
exportacion |, realiza los
tramites anbe

S SUNAT

solicitando o I'I|_I-_|'Il_-'."|:|'r.|OI|‘-
de la Declaracion Unica
de Aduanas - DUA

do a Exportar

6 —

El expartadar ha
establecido contacto
previo con su comprador
enviandole cotizacones,
catalogos, ficha técnica
v ha firmado un contrabo
de compra venta
internacionak

Si el monto es superior a USs
2,000 tendra que contactarse
oan una agencia de Aduana
para realizar los tramites de
exportacian.

La Agencia de Aduanas
cobra Una comision par
gjercer este servicio

La Agencia de aduana
&) coicitaaila Agencia de
Carga el visto bueno de
la orden de embarque y
numeracian del Bill of
Lading, luego se
coordinara para el
traslado del producto
a la nave.

La Agencia de aduanas
entredga al exportador  los
documentos de embargue
para que & sU Ver se envie a
s banco sl se Cuenta con
Carta de Crédito v wvia
caurrler &l importadar




Aprendiendo a Exportar

Fuentes de informacion sobre exportacion

 Marco normativo SUNAT:
http://www.sunat.gob.pe/leqislacion/procedim/despach
o/exportacion/exportac/procGeneral/inta-pg.02.htm

O Como Exportar (MINAG):
http://www.minag.gob.pe/exportaciones/como-
exportar.html

O Guia del Exportador (MINCETUR):
http://www.mincetur.gob.pe/comercio/OTROS/penx/est
udios.htm

1 Aprendiendo a Exportar (PYMEX):

| http://pymex.pe/emprendedores/aprenda-a-
exportar.html




¢, conoce usted la
terminologia del
comercio
Internacional?



Conceptos basicos en el Comercio Internacional

s+ Partida Arancelaria

s Arancel

< INCOTERMS




Partida Arancelaria

i ¢, Qué es?

\  Cddigo numerico que clasifica las mercancias.
gl 1 La mala clasificacion de una partida

e arancelaria implica una penalidad (multa o

gies recargo) por SUNAT.

“““‘W . U Internacionalmente, las partidas estan

Y@w:r,. N - o
| ‘1’ tH "]\

LR armonizadas a 6 digitos, “Sistema Armonizado
—w - de Designacion y Clasificacion de mercancias”

. En el caso peruano, el codigo se compone por
10 digitos.



¢, Queé es una Partida

Arancelaria?

910159 OlE| =3 artisjokk

apTULLIOK

.4 S Artichoke
71YJ'ONX 65“')3
| Avrtischocles

AVKIVAPO
ALCAUCIL Y P

artisjok
alcachofra

7—T4F3—7 FIROROAR
bhliosan gréine atiso

EH Yo AV —F,Hﬁ carciofo

articsoka

—

A

- —



¢, Queé es una Partida

Arancelaria?

0709.90.30.00: Alcachofas frescas o refrigeradas

0709903000 :
0709903000 :

0709903000

0709903000 :

0709903000

Capitulo Arancelario 07

Partida del Sistema Armonizado 0709

. Sub-partida del Sistema Armonizado 070990

Partida Nandina (Sistema Regional)

. Sub partida nacional (Depende del pais).



iQué es el SIICEX? | Preguntas Frecuentes | Glosario | Hemamientas de Andlicis | Buscar Partida | ’

(5 | Sistema Integrado de Informacién _ _

}» de Comercio Exterior R N Guia B sferencial
LIMITE M/AXIMO
DE RESIDUOS PLAGUICIDAS

9 quimicos de uso agricia (P.Q.UA.)

para lcs principales

WWW. SIICeX CIOb pe productos hortofruticolas rie exportacion
i~ , - segln merc ado de destino

B | *;'F _...t"iﬁ
Zdemendzon  GEUETSISIUECT s perenm
Sectores Productivos
M
PRODUCTO /MERCADO

Enlaces de Interés

ESTADISTICAS

Bizqueda de producto Macicnales

®
) . @ FromperuStat
Calendario de Actividades - { @ Intemacionales

Exporta Facil = Lista Complets | Blsqueds Avanzads

Biusqueda por mercado

Aranceles Preferenciales - C I |C k
e B

Facilitacin

...-CH'HLIF'IIquI.-.'EP

CAPACITACIONES ESTUDIOS Y PERFILES DE MERCADO

USUARIC i
® Capecitaciones Organizadas por Ingrese el nombre del Estudio a buscar:
Ci PROMPERU 2
e |
| (#) Miercoles del Exportador
ngresar L i 3
(#) Tallerss Especializados ADCC-PERU Busquads Avanzads

MilisirdA = mlaoe | Dmmishrase (%) Proorams Exports Perll - PLANEX



i0ue es el SIICEX? | Preguntas Frecuentes | Glosario | Hemamientas de Analisis | Buscar Partida
Y ‘

=4

| Sistea Integrado de Informacién -
- ' de Comercio Exterior

N

\ brom.
&) peru

Exportaciones Peruanas Cifras Informes de las exportaciones

21 deenaro del 2011 Oficiales - Diciembre 2003 pEruanas por sectores

Sectores Productivos

Calidad B Buscar Partida

Reslice la bisqueda ingresando los primeros nimeros de ia

Por Partida A FLiay :
partida 0 la descripcion-arancelaria.

Directorios

Por
Descripion

Calendario de Actividades :

Exporta Facil

aregano

Enlaces de Interés i Parte de la Palabra @ Palabra Completa

Se mostraran todas las partidas gue registraron o no movimiento de exportacidn en los dos Gltimos afios.

1

1211902000 COregano (origanum vulgare)

Aranceles Preferenciales

Facilitac

Comuniguese -

USUARID:

CLAVE

Ingresar L

MilaridA =i mlaie | Bemistra=e



SUPERINTENDENCIA RACIONAL DE ADMINISTRACHIN TRIBUTARIA

ﬁ Repiiblica del Perts | ;

Institucional | SUNAT Rinde Cuentas | Legislacion | Estadisticas y Estudios | Indices y Tasas | Padrones y Notificaciones | Contictenos

_ ; : 1 Do : y Portal de
Feirrars e Tasks o Servicios Virtuales >>> il Q) RS [ mevil 4}.- TR

Preguntas Frecuentes \qﬁ? . .
Tributarios Aduaneros

W ' Orientacion Tributaria < Inscripcion /' Declaracién /= Manifiesto 7 Consuita
oo e aE Pl k al RUC v Simplificada {;‘}E de Carga E

v Imprentas SOL
v Charlas SUMNAT

v Tutores, Demos v Videos 7
Pago Electronico aaE__ Declaracion

I_';E;-__ ¢ Factura . ‘ Libros
: ’ = [ F A v
Origntaci duanera i ——. Electronica Electranicos Aduanas Exporta Facil

e
boAranceles = ey : e

- las servicios en: Mas servicios en;
FtEeRaERtTT de mercancias

Remates

POT Aduanas

C I I C k Presentacion ‘g Teledespacho
0 =

B 3 .
v Incentivos Migratorios ‘ e Stg—'_nﬂdme:::: Opciones sin Clave SOL ‘ SIGAD i’éﬁé’:ma Oiledﬁdsﬁéfgd
v Momenclatura Arancelaria
+ English Version + Otros Temas

Comunitanis Virmad t b ____________________________________________
A Lo Mis Usado . www.sunat.gon.pe
v Consulta RUC L) Trabajador 17 Micro y Pequefios '1 Inversionista
\ Consulta RUC Milipte m independiente empresarios ﬂﬂ extranjero
v Formularios v Solicitudes Varias Personas que desarrollan Informacidn Especializada para los Informacidn Especializada para
' Suspensién de Retenciones - 4ta individualmente, cualquier profesian, Micro y Pequefios Empresarios. inversionistas extranjeros.
oficio o are.

Categoria



i) |-
b | |

Entérate por qué es importante exigir tu comprobante en: @

www.micomprobante.pe '

SUNAT

SUPERINTENTIENCIA NACIONAL DE ADMINISTRACION TRIBUTARIA

§F Republica del Perd ,

stitucional | SUNAT Rinde Cuentas | Legislacién | Estadisticas y Estudios | indices y Tasas | Padrones y Notificaciones | Contédctenos

icio| Orentacion Aduanera | Aranceles & Atrds n: 3 gy RS5 . lEJ Movil

» Consideraciones

Orientacion Aduanera Generales

Aranceles

« Estructura del Arancel de
Aduanas en el Perd

« Reglas Generales parala

Nuevo
arancel de [ " " [emeecmes
Ad uanas » Reglas para la aplicacidn

del Arancel de Aduanas

nsideraciones Generales

MANMDIMA constituye |la Momenclatura Arancelaria Comun de la Comunidad A 2007 maonizado
ignacian v Codificacidn de Mercancias. Comprende las partidas, subpartidas cd ﬂ Capitulo y de

Ciescargue el Arancel
2007 (Woard)

partidas, Motas Complementarias, asi como las Reglas Generales para su interpretacion. Correlacion Tedrica 2002 -

2007

«adigo numeérico de la MANDIMNA esta compuesto de ocho (8) digitos:
« Descargue la Tabla del

dos primeros identifican el Capitulo; al tener cuatro digitos se denomina Partida; con seis digitos subpartida del Sistema Armonizado B
Arancel-Descripcion (Excel)

;ach

- Nttp://www.sunat.gob.pe/arancelSivep/Arancel-2010-02-24.zip

partida del Sistema Armonizado no se ha subdividido por necesidades comunitarias, los digitos septimo (7) vy octavo (8) seran ceros

Aduanas
I.
« Preferencia arancelarias

Jasificacion de las mercancias en una subpartida, se ajustard en un todo al ordenamiento previsto en la NANDINA. ; ;
« Derechos antidumping



Partida Arancelaria
AN

Mate burilado con diversos
disenos y aplicaciones

Descripcion: Artesania realizada en mate,
trabajado en la superficie (Tallado-Burilado-
§l Pintado) representado un buho, lleva
M aplicaciones de plata de 925 en el ojo y pico,
(4grms de plata)

Descripcion: Artesania realizada en mate,
trabajado en la superficie (Tallado-Burilado-
Pintado), representando diversas imagenes
costumbristas



Partida Arancelaria

MATE BURILADO

NOMBRE COMERCIAL SUBPARTIDA NACIONAL

ot
&~

Mate burilado con
diversos disenos

9602.00.90.00

Buho de mate 7114.11.10.00
burilado con plata

« Con base en la PARTIDA NACIONAL, el exportador

podra saber los requisitos, restricciones o prohibiciones
para la exportacion de esta mercancia




Arancel

¢, Qué es?

Impuesto que paga el importador al introducir
productos en un mercado. EsStos impuestos se
encuentran establecidos en el Arancel de Aduanas.

Tipo de derecho Ejemplo

Ad valorem 6%

Especifico S7 por Kg.

Compuesto 8% + S4 por Kg

Mixto 15% o $10 por Kg, el que sea mas alto
Variable S5 por unidad si el contenido de plomo

de la pintura > 20 ppm




Preferencias Arancelarias

¢, Qué es?

Son beneficios arancelarios que aplican los paises en
funcion a los Convenios Internacionales firmados
entre los mismos. Pueden ser de tres tipos:

4 Unilateral (Ej. SGP Europeo, ATPDEA)

Q Bilateral (Ej. TLC Peru — EE.UU., TLC Peru — Chile,
Acuerdos de Complementacion Economica)

 Multilateral (Ej. Comunidad Andina, MERCOSUR,
Union Europea)



Preferencias Arancelarias

¢, Como se gquée acuerdos y preferencias tiene Peru?

Ministerio :
de Comercio Exterior
y Turismo

Mincetur » T Turismo Arfesania C: agamoned: Centro de Mot

Comarcio Exterior

Funciones ¥ Mormatividad
Plan Exportador *
Acuerdos Comerciales v Muttilsterales ssmasa Debido a la creciente globalizacien economica, la
= participacion de las exportaciones con respecto al PBI
o mundial ha crecido significativaments. El crecimiento del
Proyectos RBilaterales sector exportador mejora la balanzs de pagos ¥ los
indicadores de vulnerabiidad externa, lo cual tiene un
impacto significativo en la disminucion del riesgo-paiz v la

) Comercio Exterior

tratado de
libra
comearcio
PERL - EEUU

Estadisticas y Publicaciones + _ Regionales

Certificados de Crigen Megociaciones en Curso
Enlaces de Interés i 5 . N at ion de inversion
Preferencias Arancelarias» atraccion A
- : \prom.

G En consecuencia, siendo mas competitives en mercados I:)(:l’[_l

cada vez mas globalizados se logrard generar empleo a e s e i o i
niveles de calidad y cantidad necesarios para elevar de manera permanente el bienestar de la
poblacian

Azimismo, 8 través de fa introduccion & un mayor desarrollo tecnolooico se lbgra un impacto
positivo sobre €| empleo, tanto en su cantidad como en su caldad, como consecuencia de la
acumulacion de conocimiento y capital humano.

Por otro lado, permite a los consumidores iener acceso a una mavor variedad y calidad de
productos, a mas bajo precio. El incremento del intercambio comercial con el exterior genera una
mejora de la calidad de vida de la poblacion,

www.mincetur.gob.pe



INCOTERMS

¢De cuantas formas se puede entregar
una mercaderia en comercio exterior y a
través de qué medios?




INCOTERMS

¢De cuantas formas se puede entregar
una mercaderia en comercio exterior y a
través de qué medios?

Almacen Importador



INCOTERMS

¢, Queé son?

Son reglas internacionales que tienen por objetivo
ofrecer una interpretacion uniforme sobre los términos
de entrega, asi como las obligaciones y derechos del
comprador y vendedor que les corresponde en los
contratos de compra - venta internacional.

d Publicacion de Ila Camara de Comercio
Internacional. Se revisan cada 10 anos.

4 Idioma comun, fruto de las practicas comerciales.

1 Establecen un conjunto de reglas internacionales
para la Interpretacion de las practicas comerciales.

1 Define las responsabilidades del Vendedor vy
Comprador.



INCOTERMS

INCOTERMS (International
” Commerce Terms)

Lugar y forma de entrega de las mercancias
Punto donde se produce la transmision de los riesgos

Reparto entre exportador e importador de los gastos
relativos a las operaciones de transporte, carga, seguro,...

Documentos y tramites que tiene que realizar el
exportador



Principales INCOTERMS

Seguro es tomado Transporte:
por:
EXW Importador Aéreo / Maritimo / Terrestre
FOB Importador Maritimo
CIF Exportador Maritimo

DDP Exportador Aéreo / Maritimo / Terrestre




MUCHAS GRACIAS

{8l Servicio al Exportador

4 Direccion: Av. Jorge Basadre 610 — San Isidro
Teléfono: 511 616-7300/ 616-7400
Web: www.promperu.gob.pe / www.siicex.qob.pe

I CENDOC:

‘ cendoc@promperu.gob.pe (anexo 1309)
| Modulos de Atencion:
sae@promperu.gob.pe (anexo 1216)
sael@promperu.gob.pe (anexo 1205)

| Talleres ADOC:

forodigital@promperu.gob.pe (anexo 1304)




