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Productos y Servicios que ofrecen los bancos:

Cobranzas

» Documentarias

» Simples (Cheques)
» Avaladas

* Factoring

* Forfaiting

réditos
ocumentanos

Carta de Crédito

* Avisada o Confirmada
» Domeéstica

* Leasing

* Warrant

* Compra Doc. Export

* Reissuance - Relay

Transferencias Swift

Asesoria Comercio
Exterior

 Importaciones
» Exportaciones
 Financiamiento




Créditos
Stand By

Carta de
Crédito

- Cobranza
_Documentaria |

‘Transferencias |
.__al Exterior

Soluciones para los Pagos
Internacionales

Pago a
Plazo

Pago Contra
Entrega

Pago
Adelantado

" Financiamiento |
_ Exportaciones |

A

' Financiamiento |
_ Importaciones |




Medios de Pago Internacional

“Mundialmente aceptados, favorecen el intercambio comercial entre compradores
y vendedores de diferente nacionalidad, idioma, ley, uso y costumbre”

Crédito
Documentario

Cobranza
Documentaria

Transferencia

Cheque de Plaza
Extrajera

Seguridad
(-)
Exportacion Contrato / Orden de Compra Importacion
Incoterms




¢, Como elegir el medio de pago a utilizar?

=Conocimiento, confianza entre las partes
=»Tamano de la operacion

=*Mercaderia — precio

»Frecuencia de la operacion
=Factores de entorno / riesgo, normas legales

mCostos bancarios — Palanca Financiera




E™Incoterms® 2010

27~ 1IF] | by the International Chamber of Commerce (ICC)

ICC rules for the use of domestic and

international trade terms
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cel Uniformes relativas a las

Cobranzas

ICC Uniform Rules for

Collections
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ICC Uniform Rules for

Demand
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Inchucing Modet Forms
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International
Standby
Practices

ISP98

ﬁedltm REVISION 2007
ocumentarios
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GUIA ICC DEL

COMERCIO INTERNACIONAL

Practicas globales para exportar e importar

*

I?C Cuarta edicion ;KBOEC;:;
T ot nes
—

International
Standard Banking
Practice

for the Examination of Documents
under Documentary Credits

2007 Revision for UCP 600

Reglamentaciones Internacionales de la ICC
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Alternativas para financiamiento de
exportaciones segun medio de pago

* Cartas de crédito: Compra de documentos
- Cobranza documentaria: Forfaiting

* Cuenta abierta: Factoring Internacional
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Medios de pago de exportaciones 2012

M Cartas de Crédito

B Cobranza Documentaria

B Cuenta Abierta




§

Cuenta Abierta

» Debe haber confianza entre el exportador y el importador, ya
gue los documentos de exportaciéon son enviados directamente
por el exportador al importador.

» El exportador asume el riesgo comercial de la operacion y el
riesgo financiero del importador.
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Factoring Internacional
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Factors Chain Internacional (FCI)

= El BCP es miembro de esta cadena de Factoring Internacional desde el
2006.

= A la fecha cuenta con 270 miembros en 74 paises

= El reglamento de FCI, el GRIF, detalla las reglas bajo las cuales se
trabaja el Factoring Internacional dentro de la cadena.

= La cadena esta presente en todos los continentes y participan Bancos
de prestigio, como:

* HSBC

* BNP Paribas

* Wells Fargo

* The Bank of Tokyo

- Ty
* Bank of China l \
- Santander .
QFCly
* Bancolombia —— _—
k * BCl, etc.



Factoring Internacional de Exportacion

El Factoring Internacional de Exportacion es el adelanto sin
recurso de facturas de exportacion, a plazos diferidos, con un
aval por riesgo financiero del importador que aprueba un factor
en el extranjero por el 100% del valor de las facturas.



Factoring Internacional

Exportador Importador
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Factor Exportador Factor Importador
* Financiamiento (80% — 90% del » Cobertura del riesgo
valor facturado). deudor (al 100% del

limite aprobado)

* Regqistra la cobranza de « Servicio de Cobranza

exportacion.



Requisitos

= Tener experiencia en exportacion.

= Contar con historia crediticia en el BCP u otros bancos importantes
del mercado.

= Recibir los pagos por cuenta abierta.




Beneficios para el exportador

= Liquidez
= Cobertura del riesgo financiero del importador.
= Mitigacion del riesgo comercial.

= Acceso a financiamiento post embarque sin ocupar sus lineas de
credito. Podran darle mas rotacion a su linea de pre embarque.

= Mejora volumenes de venta, al poder ofrecer mejores condiciones
de pago.

= Menor carga operativa, ya que el corresponsal se encarga del
servicio de cobranza.

= Mejora los Ratios, al aumentar su caja y reducir sus cuentas por
cobrar.



Como mitigamos el riesgo comercial

La experiencia exportando disminuye la posibilidad de que se
presenten disputas comerciales, ya que el exportador cuenta
con los conocimientos necesarios para entregar el producto tal
como fue requerido por el importador.

La Unidad de Analisis Documentario hace una revision de los
documentos de exportacion antes de proceder con la operacion.

La intervencion de bancos o empresas de factoraje en la
operacion de cuenta abierta, hace mas dificil que el comprador
genere una disputa comercial sin la debida justificacion.

FCI tiene un tribunal de arbitraje para los casos en los que no
se pueda llegar a un acuerdo entre las partes.



Flujo: Etapa de negociacion




Flujo: Etapa operativa




Proceso de venta en cuenta abierta

Dia 1 =>  Embarque / Facturacién
Dia 31 =  Fecha de entrega
Dia 60 =)  Vencimiento de la factura

Dia60 + ?? ™  Fecha de pago

Si el comprador no cumple con el pago:

Dia60 + ™ Plazo maximo para que el Factor
90 & “w Importador pague al Factor Exportador
| NECW  hor deudas aprobadas e indiscutibles.



Variedades de Factoring de Exportacion

= Factoring de Exportacion con desembolso
= Factoring de Exportacion sin desembolso (cubre riesgo)

= Collection Only (s6lo servicio de cobranza)
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Costos

= Tasade interés: Tasa similar a la de post embarque

= Comision de Negociacion: La pizarra (maxima) es 0.35% flat
sobre el importe de la factura (Minimo USD 120)

= Comision del exterior: En promedio es 0.45% flat. Esta comision
se cobra por gestionar la cobranza y por avalar al importador.
Depende de:

. Riesgo de la transaccion

. Volumen total de ventas

. Monto promedio de las facturas

. Numero de importadores presentados

. Tipo de industria y actividad economica




Contactos Factoring Internacional

Diego Razzeto
drazzeto@bcp.com.pe
Anexo: 35735

Joel Villanueva
joelvillanuevat@bcp.com.pe
Anexo: 35732
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Recuerda mas vale prevenir que lamentar.... Utiliza
medio pago seguro, no dejes de asegurar la carga
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i Asesoriade Comercio Exterior |
i comercioexterior@bcp.com.pe i
612-3456
i Anexo 31050 5

S~ -
________________________________________



mailto:comercioexterior@bcp.com.pe

