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Herramientas y
programas que te
preparan para exportar

Huaraz, 22 de octubre de 2025

Claudia Cervantes

Departamento de Asesoria Empresarial
y Capacitacion



mailto:exportaciones@promperu.gob.pe

PILARES DEL SERVICIO

— OBJETIVOS
'2 9 '2 2 < O < *Fortalecer la competitividad
7] Q 1) 4 00
- > - 2 O o & de las empresas exportadoras
= = = |"'_‘ E s W y potenciales exportadoras.
2z o o oa O § ,
w (o) < n - E o *Proporcionarles las
o E A g capacidades y herramientas
oz =2 g > necesarias para acceder con

éxito al mercado
internacional, destacando sus
elementos diferenciadores.

Servicio al exportador

Dirigido a:

INTERESADOS EXPORTADORES EXPORTADORES

USUARIOS p
EN EXPORTAR REGULARES ESPORADICOS



La Ruta Exportadora es un sistema
de gestion que ofrece servicios
empresariales orientados al
mejoramiento de la competitividad de
las empresas que buscan su
internacionalizacion.

Servicios de ruta en modalidad,
* Empresarial

* Especializada

* Producto Mercado

www.rutex.promperu.gob.pe

INFORMACION Y
ORIENTACION

Asesoria especializada en el
proceso exportador. Informacion
estratégica sobre oportunidades
comerciales en mercados
internacionales.

CAPACIDADES PARA
LA EXPORTACION

Capacitacion y asistencia
técnica. Acceso a recursos
clave para fortalecer la
competitividad exportadora.

Servicios y
herramientas
para potenciar
tu oferta

exportable )
ADECUACION Y

DESARROLLO DE LA
OFERTA EXPORTABLE
Optimizacion de productos
y servicios para cumplir con
la demanda internacional.

PROMOCION
COMERCIAL

Participacion en ferias, ruedas
de negocios y misiones
comerciales para ingresar a los
mercados mas exigentes.

FORTALECIMIENTO DE


http://www.rutex.promperu.gob.pe/

Requisitos generales de participacion

SR

S

S

4 )

Ser una empresa formalmente establecida en el mercado, con un RUC activo.

\ J
4 )

Tiempo de permanencia de la empresa en el mercado, desde su fundacién, minima de un afio

L J

4 N\
No presentar deudas con PROMPERU

L J

4 )

Llenar el formulario del test del Exportador. https://rutex.promperu.gob.pe/

\. J

" Que la empresa haya exportado o cuente con oferta exportable potencial, aprobada por el )
especialista del sector de PROMPERU, previa presentacion de la ultima DUA. Si no exporta,
debe demostrar ventas en el mercado local, por un valor no menor a S/. 150,000 al afio, con
\_presentacion de la Declaracién Jurada y



https://rutex.promperu.gob.pe/
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BIENVENIDOS

Biepvenido a Rutex, la plataforma dirigida a los emprendedores y las empresas
exportadoras que deseen participar de los servicios que ofrece la Ruta
Exportadora: talleres, capacitaciones, asistencia técnica, entre otros. Con el fin
de mejorar su competitividad y lograr una exitosa internacionalizacion.

ijParticipa Empresa! jParticipa Emprendedor!

g ’ . ‘} ‘ '\;w .
o formar parte de La base de proveedores que ayutlen a a8 empresas en su camino a Ialimel;r‘l_aciqplgacidn iParticipg

Entérate e inscribete a cada
una de las capacitaciones que
ofrece la Ruta exportadoras a
través de RUTEX.

https://rutex.promperu.qgob.pe/



https://rutex.promperu.gob.pe/

Orientacion e
informacion




ORIENTACION E INFORMACION

Centro de Informacion Comercial

Canales de atencioén: 5

v/ Atencion: Modulos del Servicio de Atencion al Exportador.
Av. Jorge Basadre 610, San Isidro.
Horario de atencion: L-V de a 8:15-13h y 14:15 a 17h.

¢/ Atencidn por correo electrénico
exportaciones@promperu.gob.pe



mailto:exportaciones@promperu.gob.pe

¢ Atencion via telefonica

* Respuesta a preguntas frecuentes.

* Orientacion basica en el proceso exportador.
* Direccionamiento al centro de
* informacién de PROMPERU y otras entidades de

comercio.

Alo Exportador

(51) 604 5601




¢/ WhatsApp Exportemos

SERVICIOS AL
EXPORTADOR

&« Servicio Al Exportador

June 4, 2021&\

2 ;
Hola buen dia 1155 am &
=
Bienvenid@ al servicio de atencion
al exportador de PROMPERU,
que lo orientara sobre el proceso
exportador y las oportunidades
comerciales en los mercados
internacionales.
Muchas gracias por escribirnos. Su
comunicacion es muy importante
para nosotros.

Sigamos trabajando

juntos

Whatsapp Exportemos.pe
Orientacion e impulso para
la labor de exportadores
Con mucho gusto atenderemos su
consulta de Exportacion, para una
mejor atencion ¢;podria indicarnos
su nombre y apellido?, Ruc si es
empresa o en todo caso Dniy por
altimo su correo electrénico por
favor

%990 060 194

11:58 AM




v/ Asesoria mediante
videoconferencia

1. Reserva de citas. Para la reserva de una cita via videoconferencia,
el usuario debera ingresar al siguiente enlace https://bit.ly/3rtjSQh vy
completar sus datos en el formulario

2. Uso del Calendly . Una vez que el usuario complete el formulario, se le
direccionara al enlace de Calendly donde podra seleccionar la hora y fecha de su
asesoria. Posteriormente, el usuario recibira el enlace por Google Meet para
acceder a la plataforma.

3. Asesoria. Segun la fecha y hora acordada, el usuario y la asesora se
conectaran por Google Meet, teniendo una duracion aproximada de 45 min.

10


https://bit.ly/3rtjSQh

Plataformas digitales:

Conoce las ultimas
publicaciones,
registrandote en
nuestra base de datos.

Biblioteca Virtual

Catélogo de biblioteca v i

Todas las bibliotecas

https://centrodeinformacion.promperu.gob.pe/

Articulos académicos Acceso a mercados

Sectores

Estudios y perfiles de mercado

Tesis e investigacion nacional

Repositorio institucional

Comparte nuestras
publicaciones en
tus redes sociales.

l +
Colecciones Autores

Comunidades en DSpace
Seleccione una comunidad para explorar sus colecciones

ando 1-3de3 .

uuuuu

ES ~

1l

https://repositorio.promperu.gob.pe/home

Todo el material bibliografico
digital generado por
PROMPERU y MINCETUR

11



Te Ayudamos

p ! ‘O’,n’ Inicio  Informacion Especializada  Material Complementario  Preguntas Frecuentes
\ peru ‘ ’

Te ajudamos

Es la plataforma de PROMPERU dirigido a la comunidad
exportadora e interesada en exportar, que te permite
encontrar de manera rapida, informacién especializada y
actualigada sobre diversos temas relacionados con el
comercio exterior.

https://teayudamos.exportemos.pe/Home/Index

Iniciar sesion

12


https://teayudamos.exportemos.pe/Home/Index

Portal Institucional: Exportemos.pe

‘ P ’].g)c,’)l‘lfl Exportemos.pe Inicio

Inteligencia para Exportar Servicios Promocién Comercial Asesoria Especializada Oficinas Contdctanos

Conoce las necesidades
del mercado internacional

@

Quiero descubrir nuevas
oportunidades

Encuentra informacion y data
estratégica para diversificar tu
exportacion a los mejores mercados
internacionales.

Hag clic aqui para Leer los estudios de mercado desarrollados por PROMPERU
y Mincetur

Quiero fortalecer mis Quiero aprender a exportar
capacidades Compartiremos conacimientos técnicos
Fortaleceras tus habilidades y te ayudaremos a desarrollar
exportadoras para mejorar tus procesos habilidades para realizar tu primera
y.aprovechar |as oportunidades de exportacion exitosa.

negocio.

https://exportemos.pe/

13


https://exportemos.pe/

Libros y folleteria

SERVICIOS AL

EXPORTADOR

O0®000
. "(a-l - Yo .‘ T e

peru
paso a paso

Guia practica para la intemacional izacion

GUIA FINANCIERA PARA
EMPRESAS EXPORTADORAS

T L G i po et ks prodacion: de cormeeco exdericr bancoros:

Comercio
Sostenible

® (Ve

https://exportemos.pel/inteligencia-para-exportar/publicaciones-y-multimedia

14


https://exportemos.pe/inteligencia-para-exportar/publicaciones-y-multimedia

Infografias

A L

Ficha técnica para negociar con

ey Francia

Les Socioecondmicos.

Nivel
- e Perfil del consumidor de

T TE [Er—r— 35%
- VIETNAM
o £ Tanpote 13%
=

o
Rp—— 2%

P
o ™

R T

Aparsios & Servicion parad Hoger

Perd det consumuser Frances

Ibucién de Lo poblocion por grupes ctarios EE Viviendo ™
=
1

0151y 9229 02 9@ » w
ot e s
Ecusadidn 6%
Compesicion del sclario por tipo de tradajo
wenuccturas Uss 1540 - - @ ( Feim = 6%
Garenia Uss 14 830 Q b, s
ventas Uss 12 Ofres gesies W%
Alimetoodn y sertiion cterng ussier - S -
- uss e
Saiudy macicna 55 9600
0-Wcios 15-2400s 15-S ol 55-6hokes Somis
Principoles regiones pcr hobitantes ¥ CIA Ao Fastback

 Elingreso per — chpita enViddncen se Famubziplesde

G s, Lo poblackn mence

PRSI setolica e Opertunidades

08 Gesprer Gcon  Ozometen Goutos
ot

uomer) 32 g, d product

seira eferercin por

© Bnlos prrmaros cote meses ce.

lovesde aristos. cas el cabie e ba canidad ce
cisitantes que st

e

@ Besorotle de peocuss

s et 010 pasexta e cuct e
® Ho Chi Mink Clty (Saigba) = 3%

0 oo

eersocicnoles puesten por
ara et segrrenta

® Can Tho ~ 1%
Otras cludodes: 84% Vit SICEX Estntis evpecissodo - Opeciuenciades
Ustrategos de Negocioosa feve praductes pescy i peman e Vietr

® OfcinaComescat Corcurrerbe: OCEX fokarta

Fichas de perfil del consumidor

Portal de infografias
https://infografias.exportemos.pe/

Fichas técnicas de
negociacion


https://infografias.exportemos.pe/

16

Boletines virtuales

Lo que mas nos importa, X
es tu desarrollo

Recibe nuestras publicaciones que te ayudaran a
tomar decisiones para una exportacion exitosa! . . e
Se pone a dlSpOSICIOﬂ el

boletin #Exportemos

Nombres y apellidos * Escribe aqui....
Correo electronico * Escribe aqui....
Recibe nuestra publicacion mensual
Celular * Escribe aqui....
SUSCRIBETE

O @ Aeronegocios

] Exportacion de Servicios

s 1 e |13 Vestime =
Escoge tus sectores 0] 9 Industria de la Vestimenta
de interés * y Decoracion

0] @ Productos Pesqueros

O @ manufacturas Diversas


https://www.facebook.com/hashtag/exportemos?__eep__=6&source=feed_text&epa=HASHTAG&__xts__%5b0%5d=68.ARBbBSOh9GdE3vtg35gfMrUfOjrTD1toQR9KNSku-WoOg0eMpFsXbxkqkaFqMUjoNYkT4IACo3H3ktGwP3XmiyS9qxa74nYW55GQ4E2huvV0Lrp8XJe85pT4ta0qBvyTp2LrXwVREPOlIEUfYBh7vCQ1OXH_S9kX5WsVDOCpmy3X6XA51rh1OUoE2VpjeJUDCnCMn0WakiS25ghjTzd2v77Pk56kk9Ps5WRoJMN384a243OM22am4SNFDGeYE8JSlxo4a6A5APg2SjwlP22Dujcd2guv2fqiZKHfvfRk-1NsNW9JQi0o_A7U5y5J9sGA7yvcEJEhYniEE62y5QCLo21fgA&__tn__=*NK-R

Rutas Maritimas

Permite conocer las opciones de
Rutas Maritimas en el proceso de
exportacion, tarifas de fletes
internacionales, opciones  de
lineas navieras y mucho mas.

Rutas Maritimas

Conoce las principales rutas maritimas para tus exportaciones

Pueto da orgen Puerto go destno

Herramientas logisticas

Rutas Aéreas

Permite conocer las principales
rutas aéreas para los mercados de
exportacion, mapas y fletes
aéreos.

Rutas Aéreas

Conoce las principales rutas aéreas para tus exportaciones

Peso dela carga (o)

Directorio Logistico

Permite conocer a las empresas
prestadoras de servicios
logisticos que intervienen en la
cadena de distribucidon fisica
internacional.

Wt [ a

Directorio Logistico

este directorio encontraras empresas prestadoras de servicios logisticd

£0us estas buscando?

17

Costos de Exportacion

Permite entender el impacto y la
relevancia de controlar los costos
en la cadena de suministro de la
empresa.

Simulador de
Costos de
Exportacién

Calcula tus costos de exportacion e impulsa tu capacidad exportadora

https://exportemos.pe/fortalece-tus-capacidades-exportadoras/logistica-para-exportar


https://exportemos.pe/fortalece-tus-capacidades-exportadoras/logistica-para-exportar

Rutas Terrestres

Permite conocer las opciones de
Rutas Terrestres en el proceso de
exportacion, tarifas de fletes
nacionales e internacionales y
opciones de operadores logisticos.

Rutas Terrestres
restres para tus exj

Conoce las principales rutas terre portaciones

https://exportemos.

Herramientas logisticas

Calculador de Cubicaje

Permite calcular el espacio de carga
en un contenedor para optimizar las
exportaciones

Simulador de Cubicaje

Optimiza el espacio de la carga para tus exportaciones

18

Simulador de Drawback

Permite conocer el procedimiento
y requisitos para  solicitar
adecuadamente este beneficio
tributario

e/fortalece-tus-capacidades-exportadoras/loqistica-para-exportar



https://exportemos.pe/fortalece-tus-capacidades-exportadoras/logistica-para-exportar
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Video: Proceso Exportador 360°

3 YouTube ™ Buscar Q ) a}

Proceso Exportador 360 - Conoce tu mercado

PROMPERU Oficial + 43 visualizaciones - hace 23 horas 360°

Proceso Exportador 360

PROMPERU Oficial
4videos 0 visualizaciones Actualizada hoy Proceso Exportador 360 - Aliados e instrumentos
estratégicos
A 2 360°
PROMPERU Oficial « 38 visualizaciones + hace 22 horas
Reproducir to... >2 Aleatorio = .. .
o2 : Proceso Exportador 360 - Atencién al semaforo
rojo y verde
3 360°
PROMPERU Oficial - 116 visualizaciones - hace 22 horas
— Proceso Exportador 360 - Siempre exporta lo
B mejor
4 360°

PROMPERU Oficial - 15 visualizaciones - hace 22 horas

https://Iwww.youtube.com/playlist?list=PLCPdoezfed4 7fZmJmCuBOA9E
Ba SERem



https://www.youtube.com/playlist?list=PLCPdoezfed4_7fZmJmCuBOA9EBa_SERem
https://www.youtube.com/playlist?list=PLCPdoezfed4_7fZmJmCuBOA9EBa_SERem

- B =

*

CAPITULO | =35 | -
g’::] Lsiempre&portalomejor]

Atencion al semaforo
Ee rojo y verde

instrumentos

Cuenta con aliados e
icos




Capacitacion




(\prom. ’ (—EoRuta

pC ru xportadora 7

Seminario
Miércoles del Exportador

% 4 de setiembre

@ Modalidad virtual

Seminarios del
Miércoles del s
exportador

Exportacion de bienes no pertenecientes
al patrimonio cultural

Adridn Girén, Ministerio de Cultura

Requisitos de acceso para la exportacion
de prendas de vestir a Suiza

Milagros Aranguri, PROMPERU

5 istero Porke S,
I
- pem ¥ ,ﬁu ’{//}m\"\\\' 2024
¥ “nWN

Registro previo: hitps://exportemos.pe/miercoles-del-exportador



https://exportemos.pe/miercoles-del-exportador

Aula Virtual Exportaciones

Qo

Modulos destacados

Potencia tus conocimientos sobre exportacion desde donde quieras, todos los dias del ano, y
conviértete en un experto en lo que mas te apasiona

¢Qué es? Modulos Preguntas Frect

Presentaciones multimedia

Ponencias de expertos.

Herramientas de sostenibilidad

Identificacion del operador logistico
idoneo

SO

Exporta facil Empresas familiares de éxito

www.aulavirtual.promperu.qgob.pe

Moddulos de capacitacion

Videoteca virtual

Programa y herramientas de calidad y
regulaciones

Comercio electronico

23


http://www.late.gob.pe/
http://www.infocenter.gob.pe/

Valoraci6én: 340 f

Informacién

Herramientas de Inteligencia Comercial

Valoracién: 137 ¢

Técnicas para negociar

Cursos destacados

Mds valorados  Mds recientes  Eventos Webinar

Valoraci6n: 192

Valoracién: 146 W

consorcios de exportacién

Medios de pago internacionales

Valoraci6n: 133 W

PRIMER ELE] Volorocion: 114 %
Acuerdo escrito

8.0

ﬁ“ﬂ

Contrato de compraventa internacional

Transformacién digital de La pyme exportadora

jAprendamos a exportar juntos!

Medios De Pago Internacionales

Categoria - Exportacién

Descripcién: Este médulo te permitira conocer Los principales medios de pagos que son utiliados en entornos internacionales.

NomBRE opciones
v Temo1:Mediosde it Quer
@ Temo2: Medios de pagos internacionales - Parte 1 Quer
& Tema3: Medios de pagos internacionales - Parte 2 Quer
04:48

Veren €3 YodTube



(D)

@ Capacitaciony
asistencia técnica




LABORATORIO EXPORTADOR: Programas y talleres

Innovacion Transformacion
exportadora digital

Comercio Capacidad
electronico exportadora

https://exportemos.pe/laboratorio-exportador
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https://exportemos.pe/laboratorio-exportador

Programa de Comercio Electrénico

Instrumento para incrementar
las exportaciones a travées de
los canales digitales.

Dirigido a pymes exportadoras
y con potencial exportador de
los sectores: alimentos,
industria de la vestimenta,
joyeria, articulos de regalo y
decoracion para el hogar.

Comprende capacitacion,
asistencia y promocion.

https://ecommerce.promperu.gob.pe

27



https://ecommerce.promperu.gob.pe/
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Programa de Transformacion digital de la pyme exportadora (TDEX)

* Instrumento que promueve la
. . . Modelo de Transformacion Digital del Programa
transformacion digital de las

————————————————————————

Penetracién /
Diversién de
mercados

PROCESOS

empl’esaS para el aumento de Su Pymes exportadoras : : Pymes exportadoras
capacidad exportadora. giicinnli S g
Evaludelén de : Innovacion : E::c,::c:ci?: :: l':
« Dirigido a pymes de los sectores lacapacidad : Exportadora : i A
. . . exporradora el Exportador,
de industria de la vestimenta, estael | | el
’ .y Exportador) ’| P ! . Evaluacicn de la
articulos de decoracion y regalo, cvatvacicnge | T i f sty 2
1 H madurez digital I | de Madurez Digital)
alimentos, manufacturas diversas (Test de ! |
. . Madurez modelos de negocio
y Servicios bigia) : B iy
I
| |
I I
I

e Comprende capacitaciony |
as iSte nc | a té chn | ca. ARIICURGON CONE[ECOSTSTEMA DE TRANSFORMACION OIGITAL/ NEWORKING
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Programa de Gestion de la Innovacidon Exportadora

* Instrumento que promueve la innovacién
y su gestion sistematica en las
empresas para el aumento de su
capacidad exportadora.

« Dirigido a pymes de los sectores de
industria de la vestimenta, articulos de
decoracion y regalo, alimentos,
manufacturas diversas y servicios

e Comprende capacitacion y asistencia
técnica.



Talleres virtuales o presenciales sobre capacidad exportadora,
ecommerce, innovacion y transformacion digital

« Dirigido a publico en general.

Webinar
Exportador

Taller de
marketing
digital

-~/
'~/

!

Webinar
Exportador

Ponente:

Christian Saldafa
Consultor en marketing digital

Taller de e —
Transformacion Digital

Hamilton Martinez Florez
=

[ 24y 25 de octubre
©® 9:30a.m.a12:30 p. m.

(W @ ™ 05y 12 de julio

@® 10:00a. m. - 1:00 p. m.

Wptts (@

o
g PER

m
X1

} | Siempre
M)rrg)()r]u W ._..,,..l’ua

Weblnar
Exportador

Taller virtual:
Uso de canales
digitales - Ecommerce

m 05 de julio @ 03:00 p.m. — 05:30 p.m.

La Comision de Promocion del Pert para la Exportacién y el
Turismo — PROMPERU, lo invita a participar del taller "Uso de
canales digitales - Ecommerce", el cual busca que los
empresarios obtengan el conocimiento basico en el uso de
herramientas de marketing y desarrollo de canales de venta

online.
Agenda:
* Marketing y conceptos comerciales
. ias agiles y her ientas de andlisis

* Fundamentos para la venta online
* Analitica digital

Vacantes limitadas : 30 participantes (1 por empresa)
Plataforma virtual: Zoom

Mayor informacion

Informes:
laboratorioexportador@promperu.gob.pe

Siempre

wnelpueblo 0000

| Siempre
s JHliE=

- Webinar
Exportador

Taller :

BRANDING
CORPORATIVO

m 12 de setiembre | @ 10:00 a.m. — 12:00 p.m.

La Comision de Promocion del Per(i para la
Exportacién y el Turismo — PROMPERU, lo invita
a participar del taller “Branding corporativo”, el

cual busca que los empresarios obtengan el

conocimiento basico para la construccion,
creacion de identidad, gestion y
posicionamiento de su marca.

Vacantes limitadas : 30 participantes (01 por
empresa)
Plataforma virtual: Zoom

Mayor informacion

Informes:

tador gob.pe

0000
I



Otros Programas de Capacitacion y/o Asistencia técnica

v Programas de Comercio sostenible

Programa de
Buenas Practicas

de Comercio
Justo

Programa de
Gestion de la
Certificacion

organica

Programa de

Biocomercio

Programas
de
Comercio
sostenible

Programa de
Trazabilidad de

alimentos
organicos

Programa
Mujeres
empresarias

Lideres “Ella
Exporta”

Programa de
Medicion de

Huella de
carbono

31



v Programa de Gestion Logistica

Perfiles Logisticos de exportacion

Ver més

1 GUIA LOGISTICA PARA EXPORTACION
| 20042023 =

%)
Perfil Logistico Francia = g@g
1GUIA LOGISTICA PARA EXPORTACION [ﬂqé? 1T
12 202

”

]
PerfilLogistico Espatia ., Perfil Logistico
1 GUIA LOGISTICA PARA EXPORTACION § -
Ui fetly E:
Perfil Logistico Alemania
1GUIA LOGISTICA PARA EXPORTACION 2 ==Y
19584%83 &) =
Perfil Logistico de Estados Unidos

1 GUIA LOGISTICA PARA EXPORTACION
ey

Otros recursos

Ei’ografias

(k=) Seguridad (=) Gestién de riesgo
en lagadena de suministro en la cadena de sumini?tro

Guias informativas

- Guia de Contratos Internacionales: Conceptos importantes, caracteristicas, tips y. de contratos

« Doc necesarios para la exportacién

- Guia de Exportacién de Productos Perecibles

>

Logistica para

comercio exterior

Gestion de riesgos y
Planificacion
estratégica

Logistica para
exportadores

Logistica para
exportacion

Introducciony
Costos logisticos de

Gestion Aduanera Exportacion

Digital
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v Programa de Gestidn Financiera

Seminarios Ports ¢ Trade EEZE vermss> Asistencia tributaria
S==% Seminario LATAM - Colombla para exportacion de
'\ g - Ecuador: Gestién de o 0
& @ § Cobranzas Internacionales Servicios
Seminario Expo Cruz 2024:
Consideraciones para el

Gestion de cobranzas
internacionales er »

desarrollo de una
exportacién exitosa a
Bolivia

Estrategias de
Internacionalizacion en la

Mercado europeo

Unién Europea

ocet et =0 Gestion legal para Diagnostico
Paises Bajos - Octubre 2023 mercado europeo comercio eXterl or ﬁ nanciero
Gestion
financiera
Documentos financieros complementarios para
Guias Financieras para el Comercio Exterior expo rta Cio n

Revisa esta guia practica para entender los productos bancarios para el comercio del exterior hﬂﬁt.’ili—ﬂ_‘

O_ferta Financiera de Comercio Exterior

Obtén informacién sobre fondos concursables no reembolsables, fondos de inversidn, bancos, cajas y otros servicios financieros. tvwf&!é[éﬂu_[
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v Programas d

Curso Oficial
PSA: Inocuidad
para productos

agricolas
frescos

Actualizacién en
Certificaciones
Internacionales

de Inocuidad
para alimentos

Capacitacion y
asistencia
técnica en

elaboracion de

fichas técnicas
para el sector
alimentos

mercados y
regulaciones

e Gestion de Calidad

Curso oficial
FSPCA:
Controles
Preventivos
para alimentos
de consumo
humano

Plan de Defensa
Alimentaria,
cumpliendo la
Ley FSMA de los
Estados Unidos

Requisitos
de acceso a

Entrenamiento
en inspecciones
de la FDA de
acuerdo a la Ley
FSMA de EE.UU.

PlaguicidasLMR ..

Brindainformacion sobrelos Limites Mdiros e Residuos de Ploguicidas etablecidos por cultvo enlos rincipales pases
alos que exportamos. 4

Requisitos de
rotulado y
etiquetado para
la exportacion
de alimentos
por pais

https://plaguicidalmr.promperu.
gob.pe/

(V&7

Regulaciones de la FDA para
dispositivos médicos en EE. UU.
Registro, evaluacioén y conformidad obligatoria

28 de abril 10:00 a. m. Virtual

PROMPERU te invita a este seminario virtual, donde
aprenderds los requisitos clave para registrar tus productos
ante la FDA, garantizar su calidad y cumplir con los
esténdares del mercado estadounidense.

Dirigido a:
empresas de dispositivos médicos

Gompliance 4 Devices

REGISTRATE AQUI

wEEE e P

Jornada

Cosméticos e
Ingredientes Naturales

Ciclo de capacitaciones para la

elaboracion técnica de
documentos para la UE

10, 11y 12 de junio 3:00 p. m. Virtual

A cargo de:
Juan Salgado, quimico farmacéutico
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Capacitacién

Algodén pima peruano:

origen, procesos y %1 28 de octubre
estandares de calidad para 3:00 p. m.

la exportacion de prendas @ modalidad virtual

emEm e P

s | G

Trazabilidad y
autenticacion de

[ 22 de agosto
© 4:00 p. m.

marcas peruanas ® Modalidad virtual

Descubre como asegurar la calidad y el origen de tus
productos, proteger su autenticidad y fortalecer la
confianza de tus clientes en el mercado.

A cargo de:
Roberto Medina
Ingeniero de T&T Solutions.

nsaismns Aqui

porle )
o




v Programas de Gestion Exportadora

Programa de Clinicas
Empresariales

Programa de Planes de Negocios
de Exportacion

Programa de Gestion Comercial ° @
/
N\

Programa de Disefo y Desarrollo
de Colecciones

(oY

Programas de
Gestion
Exportadora

Mapa de Competitividad

Programa de Consorcios de
Exportacion

Programa de identidad visual y
Desarollo de empaques

35
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IV. PROMOCION COMERCIAL

| FERIA INTERNACION | FERIA INTERNACION | RUEDA DE NEGOCIOS

FOODEX 2024 05 Seafood Expo North 10 Peru Service Summit en
FOODEX es Ia Feria de Alimentos vy MAR America 2024 MAR Mexico 2024

Bebidas numero 1 de Asia, en la 08 Seafood Expo North America es |3 12 En esta oportunidad PROMPERU,
edicion anterior asistieron mas de MAR ventanilla Unica para todo lo MAR cumpliendo con la mision de
2.500 empresas | ... relacionado con los productos promover al sector de servicios

https://exportemos.pe/promocion-comercial/calendario-de-eventos

11
MAR

15
MAR
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https://exportemos.pe/promocion-comercial/calendario-de-eventos

)‘ PERU Browse by Category Products re you looking for? Search 38
MARKETPLACE

v New Products | v Advanced Search

ENDLESS

BUSINESS

OPPORTUNITIES ,
Peru

e B MarketPlace

CANADA , AUSTRALIA , GERMANY , FRANCE 4
Location : LAMBAYEQUE

https://www.perumarketplace.com/

Response Rate : 0%

| Wl 72 3 9 o
Green Coffee 152.12 Ibs/ Green Coffee 152.12 Ibs/ Green Coffee 152.12 Ibs.

Cafe Femenino Café Penachi. Café Kafiaris.

27 YRS AGROINDUSTRIAL Y COMERCIAL ARRIOL...

Main Products : Green Coffee Beans, Roasted Coffee,
Cacao Beans, Cacao Paste

Main Markets : UNITED STATES, SPAIN , BELGIUM ,
CANADA , GERMANY , CHILE

Location : CUSCO

Response Rate : 0%



https://www.perumarketplace.com/

