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(@gggﬁ Financiamiento y medios de pago internacional

Presentacion del tema

Amigo exportador:

Queremos que este curso sea didactico y de gran utilidad, para ello necesitamos

tu colaboracion. Aqui te explicamos el marco general de este tema.

Objetivo general
A través de este mddulo podras conocer todo lo concerniente sobre los diferentes tipos de
financiamiento que cuentan las empresas exportadoras y los medios de pago internacionales.

Objetivos especificos de aprendizaje

Através del desarrollo del subtema “Alternativas de financiamiento” podras: Conocer los a profundidad
los conceptos relacionados al financiamiento con los que cuentan las empresas exportadoras,
financiamiento a corto y largo plazo.

A través del subtema “Medios de pago internacionales” el usuario conocera todo lo concerniente a las
transferencias interbancarias, cobranza documentaria y las cartas de crédito.

Pagina 1



(@’g)e”’l?ﬁ Financiamiento y medios de pago internacional

Introduccion

Durante los Ultimos afos el Perd manejo su politica econdmica de forma responsable, sustentada en un
manejo fiscal prudente y nivel de deuda publica inferior al 30% hasta el afio 2019. La inflacion se
encontraba dentro del rango meta establecido y preservando una estabilidad de su sistema financiero.
Estas actividades permitieron un crecimiento de su PBl a promedio del 5% anual durante los Ultimos 15

anos.

Sin embargo, debido a las duras medidas restrictivas sobre la actividad econdmica con la finalidad de
contener la propagacion de la pandemia COVID-19, se afectdo de manera bastante negativa el PBI
durante el afio 2020. Mediante las diferentes medidas en los ambitos monetarios, fiscales y financieros
se logrd reducir la caida del PBl a un aproximado del 11%.

En el 2021 especialmente se aprecio la necesidad de financiamiento tanto por parte de empresas como
del ciudadano de pie, esto con la finalidad de poder cubrir sus diferentes necesidades.

Durante el afio 2020 se pudo apreciar un incremento en los créditos otorgados especialmente a las
empresas, esto sustentado en los diferentes programas con garantia gubernamental, sin embargo,
cabe precisar que ante la incertidumbre econdmica diferentes entidades financieras ajustaron sus
politicas de evaluacion crediticia, haciéndolas mas estrictas para el otorgamiento de los créditos
convencionales que otorgan.

Sin embargo, existen alternativas a los cuales acceder durante estos tiempos dificiles para poder
obtener financiamiento, cabe precisar que, si bien no se evalta de la forma tradicional el otorgamiento
del crédito, se debe mantener los principios de una evaluacion financiera.
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Financiamiento y medios de pago internacional

1. Financiamiento de las empresas exportadoras

El financiamiento es el proceso de obtencion de fondos para solventar la adquisicion de bienes y
servicios, o para desarrollar diferentes tipos de inversiones.

Se puede diferenciar dos tipos de financiamiento:

Para cubrir aquellos
costos y gastos de las -
operaciones diarias

Para inversiones de

Corto Plazo
mayor envergadura,

Largo Plazo

propias del negocio

relacionada a activos
fijos o bienes de capital

Corto
Plazo
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Financiamiento de capital
de trabajo.

Financiamiento pre y post
embarque.

Tarjetas de crédito de
capital de trabajo.

Descuento de factiras y
letras factoring local e
internacional

operaciones de Forfaiting.

Largo préstamos comerciales a

Plazo

largo plazo.

Leasing en sus diferentes
modalidades.

Financiamiento de
proyectos.

Financiamiento de locales
comerciales o indistriales.
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1.1.

Alternativas de financiamiento

El financiamiento tradicional es aquel que es brindado por bancos, financieras, empresas

financieras, cajas municipales, etc.

Las tasas y plazo de financiamientos estan sujetos a la evaluacion crediticia y al producto requerido.

Uno

de los principales inconvenientes es que las tasas ofrecidas suelen representar un alto costo

financiero para las pymes, por otro lado, las empresas deben contar con dos afios de operaciones

como minimo para acceder a financiamiento.

Se debe presentar informacion financiera para poder ser evaluado crediticiamente.

Exist

1.2.
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e también, alternativas de financiamiento que pasamos a detallar:

Alternativas a corto plazo

Capital de trabajo: Es un financiamiento para personas naturales con negocio propio o
personas juridicas que tienen necesidades de comprar mercaderia, pagar proveedores, cubrir
gastos de negocio y/o financiar sus ventas al crédito.

Un crédito de linea revolvente es la linea de Crédito Capital de Trabajo que, a medida que
cancelas las cuotas, genera un saldo disponible para su uso inmediato.

Es posible realizar pagos anticipados (una vez realizado el pago del mes) bajo las siguientes
modalidades:

Pago anticipado: monto destinado al pago del Capital del crédito, que reduce intereses,
comisiones y gastos al dia del pago. Podra escoger entre: (i) reduccion del monto de la cuota
con el plazo original del crédito o (ii) reduccion del numero de cuotas con la consecuente
reduccion del plazo de crédito.

Adelanto de cuotas: Monto destinado al pago de las cuotas inmediatamente posteriores a las

exigibles en el periodo, sin la reduccion de intereses, comisiones y gastos. Cuando se realice un
pago menor o igual a dos cuotas (se incluye aquella exigible en el periodo) y el cliente no haya
manifestado su eleccion, se considerard como adelanto de cuotas, salvo que se solicite
expresamente que aplique como pago anticipado.

Financiamiento en el Pre y Post embarque:
El financiamiento Pre Embarque es el que otorga un banco u otra institucion financiera a su
cliente para la compra o produccién de mercaderia que va a ser exportada. Financia el lapso de
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tiempo que existe entre, la recepcion por parte del exportador de: orden de compra, contrato,
carta de crédito; hasta el embarque de la mercaderia a ser exportada.

Las principales caracteristicas son:

1. Los plazos usuales de financiamiento van de 30 a 120 dias, pudiendo ser hasta 180 dias.

2. Es sumamente importante estructurar bien las lineas de financiamiento, para que los
plazos sean congruentes con los ciclos de negocios.

3. Se realizan depdsitos contra: contratos, érdenes de compra y/o cartas de crédito de
exportacion.

4. Elporcentaje de financiamiento oscila entre 80% y 90% de la orden de compra o carta
de crédito, dependiendo del cliente y tipo de negocio (no se financia el 100% ya que se
estaria financiando la utilidad).

5. Esusual que los financiamientos Pre Embarque se convierta en Post Embarque.

El financiamiento Post Embarque, es el financiamiento que el banco otorga a su cliente
exportador una vez realizado el embarque, para que obtenga liquidez. El periodo de
financiamiento comprende desde una vez realizado el embarque hasta la recepcion de los
fondos por parte del exportador.
Las principales caracteristicas son:

1. Sefinancia entre el 80% vy el go%.

2. Los plazos de operacion van desde 30 dias hasta 180 dias.

3. Se realiza el financiamiento contra cobranzas de exportacién, cartas de crédito de

exportacion o copias simples de documentos de embarque.

e Letras y facturas: el descuento de letras y facturas, es asi como el banco adelanta los fondos
de letras o facturas vigentes otorgadas al crédito, teniendo un costo financiero mediante la
aplicacion de una tasa, es decir convierte en dinero al contado las ventas hechas a crédito
(incluso el mismo dia en que se solicite).

Modalidad de descuento de letras y facturas (fisicas y electronicas): Letras y facturas fisicas y

electronicas.

El estudio de riesgo se realiza sobre el emisor de la letra o factura (sujeto de crédito).

El girador de la factura es quien a su vez asume el riesgo crediticio de los deudores.
Modalidad de descuento de facturas electrdnicas: Facturas electronicas en formato XML.

Es un documento electrénico que emite el proveedor en una transaccion comercial (reemplaza
la factura fisica).

Interaccion con CAVALI, Unica entidad autorizada legalmente para convertir las facturas
electronicas en titulos valores.
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e Factoring: Es un servicio financiero de adelanto o descuento de facturas por ventas realizadas
al exterior bajo la modalidad de exportacidn, que es ofrecido por entidades financieras o
empresas financieras especializadas en factoring internacional. La empresa exportadora
obtiene el adelanto o descuento de la factura al ceder el cobro de la misma o pasar una
evaluacion crediticia ante la entidad financiero o empresa de factoring.

Existen dos tipos de factoring:
Factoring sin recursos: en este tipo de operacion, en caso de impago es la entidad financiera o

de factoring quien asume el riesgo. La empresa exportadora (cedente de la cobranza de la
factura) no asume responsabilidad si el comprador del exterior (deudor de la factura) no puede
pagar la factura.

Factoring con recursos: Es aquel servicio de factoring en el que la entidad financiera o de

factoring que realiza la operacion de este servicio, no asume en ningun caso el riesgo de impago
por parte del comprador del exterior (deudor de la factura), es decir, Unicamente se encarga de
tramitar y gestionar el cobro de las facturas de la empresa exportadora.

e Forfaiting: el forfaiting es una modalidad de financiacidon de exportaciones que consiste en el
descuento sin recurso, por parte de una entidad financiera, de los derechos de cobro de una
serie de efectos mercantiles que el exportador recibe para instrumentar el pago diferido de
operaciones comerciales de compra/venta. El forfaiting es una operativa por la que la empresa
exportadora vende a una entidad financiera un documento de pago internacionalmente
aceptado, letra o pagaré, que reconoce un derecho de cobro originado en una operacion de
compra-venta internacional, transfiriendo todos los riesgos y responsabilidades de cobro y
recibiendo el pago al contado con las deducciones propias del descuento.

Los documentos susceptibles de ser financiados son las letras y pagarés y los plazos admitidos
suelen estar entre 6 meses y 5 afos.

Es una modalidad de financiacion flexible y rapida que posibilita el descuento sin recurso de los
créditos documentarios de exportacion o de documentos financieros (letras o pagarés).
Cuando decimos sin recursos, nos referimos al hecho de que es el banco (forfaiter) quien asume
el riesgo de impago por parte del deudor. El banco compra todos los derechos de cobro
aplazados, quedando la empresa liberada de todos los riesgos de la operacion.

e Tarjetade crédito: lastarjetas de crédito empresarial estan disefiadas paraimpulsara empresas
y negocios, con cargo a los propios ingresos que generen en el futuro. Las compaiias de
financiamiento comercial son intermediarios orientados a financiar operaciones de corto y
mediano plazo, mediante créditos que no exceden en mas de tres afos el tiempo de duracion
del contrato. Estas entidades poseen lineas de crédito dirigidas a financiar el consumo, con
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herramientas como las tarjetas de crédito y las lineas especiales para compra de vehiculos y
bienes durables. Su costo es mayor que el del crédito bancario.

Amigo exportador:

Un préstamo comercial a corto plazo tiene una ventana de pago mas pequeia que
su préstamo promedio, lo que hace que el pago mas rapido sea una de sus
caracteristicas integrales. Un préstamo a mas largo plazo de un banco, por

ejemplo, puede hacer que tenga un periodo de pago que se extienda por muchos

anos o décadas.

1.3. Alternativas a largo plazo

e Préstamo comercial: Un préstamo comercial es u producto de financiamiento cuyo objetivo es

cubrir las necesidades financieras de las empresas. Los empresarios podran adquirir capital de
trabajo, maquinas, equipos, locales comerciales, etc. La ventaja destacable de este tipo de
crédito frente a los préstamos convencionales, radica en la flexibilidad de la forma de pago, ya
que estos se adecuan a los variados flujos econdmicos de las empresas.
Un préstamo a largo plazo es usualmente un acuerdo formal para proveer fondos por mas de
un ano y la mayoria son para alguna mejora que beneficiara a la compafia y aumentara las
ganancias. Un ejemplo es la compra de un nuevo edificio que aumentara la capacidad o de una
maquinaria que hara el proceso de manufactura mas eficiente y menos costoso. Los préstamos
a largo plazo usualmente son pagados de las ganancias.

e Leasing: También conocido como arrendamiento financiero. Es una modalidad de
financiamiento a mediano y largo plazo que permite la adquisicion de activos fijos, pudiendo
ser estos bienes del tipo mueble o inmueble, este se da mediante un contrato de arriendo a un
plazo determinado con posibilidad de ampliacion si ambas partes se ponen de acuerdo o la
opcidn de comprar el bien. Los bienes a financiar mediante el leasing son maquinarias y equipos
(maquinaria industrial), inmuebles (plantas, oficinas, locales comerciales, terrenos) y Vehiculos.
Existen dos tipos de leasing:

Leasing Financiero: arrendamiento del bien con opcion de compra a un plazo determinado.
Leasing Operativo: arrendamiento sin opcion a compra.

Al final del contrato de arrendamiento, el arrendatario debe pagar a la compania de leasing, en
caso de que su decision sea la de adquirir el activo; es decisidon opcional y el arrendatario pueden
ejercer libremente. El costo se liquida con intereses superiores al del crédito bancario; sin
embargo, sus ventajas tributarias pueden conducir a un costo efectivo inferior al de un activo
por la via tradicional, debido a los ajustes por inflacidn a los que son sujetos y los gastos de
depreciacion.
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e Desarrollo de proyectos: En la actualidad existen diferentes opciones para encontrar fondos y
poner en marcha una empresa. El financiamiento de proyectos forma parte de una de estas
opciones:

Fondos de Capital de riesgo: Los fondos de capital riesgo son una formula de financiacion muy
utilizada por ‘startups’ y empresas innovadoras que estan experimentando un proceso de
expansion que requiere de inversidn. Estos fondos son gestionados por sociedades andnimas
especializadas que invierten sus recursos financieros en las empresas, con el objetivo de vender
su participacion en un futuro y obtener, asi, beneficios.

Incubadoras de startups: Este tipo de instituciones se encargan de acoger a una serie de
‘startups’ y acelerar su crecimiento, ayudandoles en su etapa inicial a configurar su modelo de
negocio, su estrategia de captacion de clientes y a captar financiacion. Las aceleradoras
surgieron a raiz del gran interés del mundo empresarial publico y privado en el mundo
tecnoldgico. Funcionan como puente entre emprendedores e inversores, que estén
interesados en financiar a las empresas participantes, para que éstas aumenten su impacto
positivo y puedan beneficiar a un mayor nUmero de personas-

Campaniias de crowfunding: El ‘crowdfunding’ consiste, asi, en poner en contacto a los
emprendedores que necesitan financiacion con diferentes inversores que quieran apostar por
la empresa. Normalmente, este tipo de procesos se llevan a cabo de forma ‘online’ a través de
diferentes plataformas en las que se describe el proyecto, la cantidad necesaria, el beneficio
que saca el inversor si lo hubiera, etc.

Presentar el proyecto a un concurso: Existen cada vez mas citas, concursos o eventos en los que
a las empresas pueden presentarse en busca de financiacion. Por ejemplo, el Programa de
Apoyo a la Internacionalizacion (PAI) o los fondos INNOVATE del Ministerio de la Produccion
(PRODUCE).

e Hipotecas: es un traslado condicionado de propiedad que es otorgado por el prestatario
(deudor) al prestamista (acreedor) a fin de garantiza el pago del préstamo. Vale destacar que la
finalidad de las hipotecas por parte del prestamista es obtener algun activo fijo, mientras que
para el prestatario es el tener seguridad de pago por medio de dicha hipoteca, asi como el
obtener ganancia de la misma por medio de los interese generados.

Las ventajas de la hipoteca: da seguridad al prestatario de no obtener perdida al otorgar el
préstamo y al prestamista tiene la posibilidad de adquirir un bien

Las desventajas de la hipoteca: Al prestamista le genera una obligacidn ante terceros y existe
riesgo de surgir cierta intervencion legal debido a falta de pago.

La hipoteca confiere al acreedor una participacion en el bien. El acreedor tendrd acudir al
tribunal y lograr que la mercancia se venda por orden de éste para, es decir, que el bien no pasa
a ser del prestamista hasta que no haya sido cancelado el préstamo. Este tipo de financiamiento
por lo general es realizado por medio de los bancos.
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Amigo exportador:
Recuerda que el capital de trabajo inicial debe ser aportado por los propietarios.
Al desarrollarse la empresa, el capital de trabajo adicional debe ser aportado por
los propietarios o bien, ser financiado por medio de préstamos a largo plazo.

2. Medios de pago internacionales

Un medio de pago es un bien o instrumento que puede ser utilizado para adquirir bienes, servicios o
cancelar todo tipo de obligaciones.

Las condiciones de pago indican el tiempo en cual se honrara la adquisicion de bienes o servicios,
previamente acordados entre el vendedor y el comprador.

Tipos de condiciones de pago

Pago por adelantado Pago a la vista

( Condiciones W
k de pago
_

Pago a plazo Cuenta abierta

J

Fuente: Formas y medios de pago internacionales. Elaboracién propia

Los medios de pago internacionales son mecanismos exclusivamente bancarios mediante las cuales,
sea de forma directa o indirecta, cancelamos nuestras operaciones comerciales con el exterior.
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Estos mecanismos pueden ser tanto productos como servicios ofrecidos por las entidades bancarias,
los cuales son revisados por los mismos Unicamente a nivel documentario, tanto el importador como el
exportador deberan mantener contacto directo con sus correspondientes bancos.

El pago adelantado: se refiere a todo pago que recibe el exportador antes de ser embarcado.

El pago a la vista: es pago que recibe el exportador una vez efectuado el embarque, y contra la
presentacion al importador de los documentos representativos de la mercaderia.

El pago a plazos: todo pago que recibe el exportador después de haber entregado los documentos de
embarque al importador. Este plazo sera convenido entre importador y exportador y normalmente
estara en funcion a la fecha de embarque, fecha de factura, fecha de presentacion de documentos.

Carta de ‘ Confianza

Cuenta abierta: modalidad donde el importador compra ahora y paga después.

Crédito

Transferencia Cobranza
internacional documentaria

- Costos + Costo

Fuente: Formas y medios de pago internacionales. Elaboracion propia

2.1. Transferencia interbancaria

Es un medio de pago directo realizado entre bancos de diferentes paises a solicitud y con cargo a sus
clientes. Permite liquidar las operaciones de Comercio Internacional entre exportador e importador.

Realizable cuando los niveles de confianza entre ambas partes son altos, sin embargo, también
implica un mayor riesgo de pago por parte del importador(comprador).
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Exportador EpEEEBen o el Importador
servicio
3 Abono de Solicitud de 1
fondos transferencia
$ Transferencia mediante 1 /(sj\
mensaje SWIFT
Banco del u u 1 u Uuu Banco del
Exportador — Importador

Ofinfi0 ? Ofinll0

Fuente: Formas y medios de pago internacionales. Elaboracion propia

Problemas comunes en una transferencia internacional:

1. Laaplicacion de comisiones al momento del abono de la transferencia: se recomienda acordar
previamente con el importador el pago de las comisiones, sean estas asumidas por el
Importador (Our), Exportador (Benf) o compartidas entre ambos (Share).

2. Demoras o rechazos en los abonos de las transacciones: es recomendable confirmar los datos
brindados para la transferencia, evita los sobrecostos.

3. No establecer controles de comunicacion con el comprador: se debe establecer medidas de
control y comunicacion directa con el importador.

2.2. Cobranza documentaria

Es un medio de pago por el cual un exportador contrata el servicio de una entidad financiera para
que en su representacion realice el envio de los documentos comerciales relacionados a la
exportacion y también el cobro de los mismos mediante el banco del importador.

Tanto el exportador como el importador tienen un nivel medio de confianza, siendo nivel de riesgo
también medio para ambas partes.
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Registro de
cobranza Exp.

Envio de
documentos

Registro de
cobranza Imp.

Fuente: Formas y medios de pago internacionales. Elaboracion propia

Amigo empresario, tenga presente que:
Una cobranza de exportacion, es la orden efectuada por un exportador a un banco,
para que éste se encargue de realizar el cobro al importador, de acuerdo a ciertas
instrucciones contenidas en la orden.

1
Exportador Exporta el bien o el Importador
servicio

Presentamon
de los
documentos
de cobranza

Banco del
Exportador

Con los documentos
de retira la mercancia

Notificacion

de cobranza
Pago de [a cobranza
mediante mensaje /G}
6 SWIFT

y entrega de
Pago de la Pago de 5 4 los
cobranza cobranza documentos

n uu u Banco del

—
— AN Importador

I:I

|D| I:I e | Ollinlia

cobranza
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Problemas comunes en la cobranza documentaria:

1. No informar variaciones en las instrucciones de cobranza. Lo acordado entre exportador e
importador debe ser comunicado a sus correspondientes bancos.

2. Pagosrealizados fuera de la cobranza. Se debe velar que se haga el pago mediante la cobranza.

3. Consignar datos errados en la carta de instruccion/formatos de los bancos para la cobranza.
Revisar la consignacion de los correspondientes datos a fin de evitar demoras o errores que
conlleven a sobrecostos.

2.3. Cartas de crédito

Es un medio de pago a través del cual tanto exportador como importador plasman los acuerdos
comerciales alcanzados en la negociacion de la Compra/Venta (Exportacion).

Debido a la falta de confianza entre ambas partes, el riesgo de crédito es asumido por el Banco del
importador siempre que se cumpla por parte del exportador los términos indicados en la carta de
crédito ante su banco local.

et ,
) s
o ® . .o ., Revision de , eI el Pago
Emisién del® Recepcion los Envio de los los i
0. CDE de la CDE documentos documentos documentos CTDI?
® .... ® en el Ext.

Fuente: Formas y medios de pago internacionales. Elaboracion propia
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crédito

Banco del Exportador

tos de
carta de
crédito

Presenta
Pago de la cién de
carta de los
documen

Frportader ﬂ

Notificacion de
4| carta de crédito

3
—

1

Contrato de compra/venta
internacional

|

)

D

1]
O

Exporta el bien o el servicio

W

Envio de carta de crédito
mediante mensaje SWIFT

Solicitud de
emisién de carta
de crédito

I

Envio de los documentos carta W

de crédito

7

Con los documentos de
retira la mercancia

5 Importador

Notificacién y
entrega de los
documentos
de carta de
crédito

ThnI

¢
10 Pago de carta de crédito
mediante mensaje SWIFT

O

N

0

Banco del Importador

Fuente: Formas y medios de pago internacionales. Elaboracion propia

Problemas comunes en la Carta de Crédito de Exportacion:

1. Términos establecidos en la carta de crédito incumplibles por parte del exportador. Revisar y
negociar entre exportador e importador los términos de la carta de crédito, procurando poder

ser cumplidos tanto de forma documentaria como de tiempo.

2. Documentos presentados para revision errados. La documentacion a presentar debe revisarse

contra lo indicado en la Carta de Crédito, a fin de evitar demoras y sobre costos.
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Sobre PROMPERU

La Comision de Promocién del Pery para la Exportacion y el Turismo-PROMPERU tiene como objetivo posicionar
al Pert en el mundo a través de la promocion de su imagen, sus destinos turisticos y sus productos de exportacion
con valor agregado, contribuyendo al desarrollo sostenible y descentralizado del pas.

En el campo de las exportaciones PROMPERU ofrece una amplia gama de servicios que promueven la
internacionalizacion de las empresas peruanas:

Orientacion e informacion: servicios de orientacion personalizada e informacidon especializada sobre
exportaciones e internacionalizacion empresarial.

Capacitacion: la mas variada oferta de talleres y seminarios sobre comercio internacional que le permitiran
fortalecer y ampliar sus conocimientos para exportar.

Asistencia empresarial: asistencia técnica especializada y herramientas de adaptacion del producto, gestion
empresarial, facilitacion y calidad que le permitiran dar el gran salto hacia la exportacion de sus productos y
servicios.

Promocion: herramientas de promocion y contacto con compradores internacionales que permitiran ampliar
su cartera de clientes con una mayor exposicion de sus productos.

Contactanos

©

Plataforma de atencion al exportador
Av. Jorge Basadre 610 - San Isidro - Lima — Pery

WhatsApp: (+51) 990 060 194
Al6 Exportador: (+51) 604-5601 | 604-5602
Correo electrdnico: exportaciones@promperu.qob.pe

TelExportemos: solicita una cita virtual en https://bit.ly/3rtjSQh

https://www.facebook.com/promperu

https://www.youtube.com/@promperu

oOBo  CEHew

https://twitter.com/Promperu

752k
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