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Matias Grunwald: Mi historia

Gerente General Crece Capital, empresa dedicada a dar financiamiento via factoring a pequenas
y medianas empresas.
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6 anos de experiencia en trabajando en banca de inversion en LarrainVial Chile. Aperturas en
bolsa, emision de bonos, aumentos de capital, compras y ventas de empresas por mas de USD
2.000 millones.

MBA en el Massachusetts Institute of Technology (MIT) en EEUU.

Ingeniero Civil Eléctrico: Pontificia Universidad Catodlica de Chile

Magister en Ingenieria: Pontificia Universidad Catodlica de Chile
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Capitulo 1: Introduccion al factoring
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Que es el factoring?
(Gestion facturas de cobro)
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Tipos de factoring

= Factoring con recurso (“descuento” de acuerdo a la legislacidon peruana)
= La empresa es responsable de pagar al factor en caso que el cliente no lo haga
= Menos riesgoso para el factor, por lo tanto, mas barato.

= Factoring sin recurso (“factoring” de acuerdo a la legislacidon peruana)
= La empresa no es responsable de pagar al factor en caso que el cliente no lo haga
= Mas riesgoso para el factor, por lo tanto, mas caro y menos utilizado.
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Cuales son las ventajas del factoring?

= Permite recibir el pago adelantado de las facturas de venta
= Utilizar ese capital de trabajo para financiar un crecimiento en las ventas o nuevos proyectos
= Llenar “hoyos” en el flujo de caja
= Vender al crédito

= Permite olvidarse de la gestidon de cobro de las facturas
= Disminuye el costo operativo del negocio (personal y llamadas)
= Permite enfocarse en crecer

= Permite a la MIPYME obtener mejores condiciones, basandose en la calidad crediticia de sus
pagadores.

= Empresas que no acceden al crédito pueden acceder al factoring
= Pueden obtener financiamiento por montos mayores o mejores tasas
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Que es el confirming?
(Gestion facturas de pago)
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Cuales son las ventajas del confirming?

= Beneficios para la empresa pagadora

= Simplifica la gestién de pagos, ya que lo realiza a través de una institucion. Util para empresas con
muchos proveedores

= Permite alargar el pago a proveedores (mas plazo)

= En algunos casos es una fuente extra de generacion de ingresos

= Beneficios para los proveedores

= Aligual que en el caso del factoring, permite obtener el pago por adelantado de las facturas.

= Desventajas para los proveedores
= Sélo disponible en caso que la empresa tenga un contrato de confirming con un proveedor

= Condiciones fijadas por la empresa y el proveedor de confirming
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Capitulo 2: Marco legal de la Factura Negociable
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Que es un titulo de valor?

“Un Titulo Valor es un documento mercantil en el que esta incorporado un derecho privado
patrimonial, por lo que el ejercicio del derecho esta vinculado juridicamente a la posesion del
documento.”

En otras palabras, es un compromiso de pago normado por ley.

Ventajas de un titulo de valor:
= Son endosables: Se pueden vender y transar
= Se pueden protestar: Se puede publicar su no pago
= Estan sujetos a un juicio ejecutivo: Son de facil cobranza

Titulos de valor:
= Cheque
= Pagaré
= Letra
= Factura Negociable
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La Factura Negociable

= Esla tercera copia del talonario de facturas

= Funciona de manera similar a una letra:
= Tiene un emisor
= Tiene un aceptante
= Tiene un monto adeudado y una fecha de vencimiento
= Se puede endosar
= Se puede protestar
= Se puede cobrar judicialmente
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Entonces cual es la gracia de la Factura Negociable?

= La letra tiene que ser aceptada por la empresa pagadora (representante lagal con poderes para lo

anterior).

= Las grandes empresas, que normalmente pagan a plazo, no aceptaban documentar el pago a plazo a sus
proveedores.

= En el caso de la Factura Negociable, todos los proveedores tienen derecho a que su factura sea
aceptada, en caso de estar bien llenada:
= Por ley el pagador no se puede negar (aunque en la practica algunos si lo hagan)

= El pagador sélo puede no aceptar la factura si esta la informacidn en esta no es la pactada (monto o
vencimiento incorrectos)

= Toda venta bien ejecutada puede ser factorizada y cobrada judicialmente
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Capitulo 3: Como utilizar la Factura Negociable

(C ) crececapiiaL



FACTURA NEGOCIABLE RUC s

Apellidos y nombres, o denominacién o razén social FACTURA

del proveedor

Direccidn del domicilio fiscal Ne=DE SERIE- N°CORRELATTVO

Direccidn del punto de emisidn (puede consignarse la totalidad de

establecimientos de la empresa)

(Apellidos y nombres, o denominacidn o razdn

Sefior (es): social del adquirente o usuario)* Fecha de emisién; _(@amesafof
RUC N%.  _{°de RUC defadquirente o ustanio)” Guia de Remisién del Remitente:
(Ndmero de ka guiade remisidn relacionada con la openscidn)*
Direccién: . (Domicifio del adquirente o usirariol® __ Mimerodeotro documenta relacionado a la aperacidn®
UNESDRE | canmipap DESCRIPCION PRECIO UNITARIO IMPORTE
VALOR DE VENTA
GV 8%
S0n: AMPORTE TOTAL BN LETRAS )* IMPORTE TOTAL

Diatos deimprenta o empresa greifios gue efectud la impresidn:
a) Nidmera de RUC

b) Fecha de impresidn

) Nidmero de autonizo oidn de impresisn otorgado poris SUNAT

Copia Transferible - No Viilida para Efectos Tributarios

* Informacidn no necesariamente impresa
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Informacion Adicional de la Factura Negociable

a’ Fecha de wencimiento conforme al aricuo 4% de la Ley N 20623 y

maodificatarias. A falta de indcacién de la facha da vencimiento an la Factura

Fecha de vencimiento: __ /[ & Megociable, ss entiande que vence a los treinta (30) diss calendaria siguisntes
ala fecha da emisidn.

. b/ El monto neto pandents da o ea al

Monto adelantado: Meonto neto pendients de pago b el mcpada eta ’fj‘fgo o
Ize adelantos efectuados por el
Adquirents, asi como las retancionea,
Modo de Pago: defraccicnes, y ofras deduccicnes o
adelantca a los que pueda estar aujsto sl

*Pago Unico () Fecha de Pago: i of o pratir-

p ¥ . o/ La fecha del pago del monto reto
Pago en Cuotas ( ) Numero de Cuotas: Gndianta de pago, en caso sea en forma
al

. df Las fechas reapectives v al monto de
{Firma del provesdor) paga de cads cunts, v

(Mombres y apellidos del proveedaor)

Fechas de Pago de Cuotas: or

Fecha de Entrega de la Factura Negooiable Aceptacion:
Ciudad), d de 2,0
(Ciudad), de de2,0 (Ciulac) ¢ y
Expresa: SI[ Jer NO([ J#

Constancia: V.B. o Sello
&' Dicha informacidn ae conaignard en caso la ace itn saa
expreaa y =5 emita en |a formay dentro del plazo lecido an
&l articulo 7 da |& Ley N* 28623 y modificatorias.

i Dicha informacian =8 consignard cuendo of la presuncian
de conformidad establecida en &l articulo 7 da la Ley N° 28623
y medificatoriaa,

Cliusulas Especiales: g/
Firma del Adquirente Firma del Proveador

Endoso:
A la orden de:

Documento:
g La Factura Negociable podra incorporar todas laz clauaulas
ordineriae y especides previstes y permitidss en la Ley de Fecha:
Thuos y Valores, taniende en cusnta dempre las limitacionas 8
@i&ta& en la Ley N 20823 y modificatorias y em su

{firma del endosants)
{nombre y apfilidol.';]
(documanto de idanticad) C CRECECAPITAL

SERVICIOS FINANCIEROS




Como se llena la factura negociable?

= La factura negociable debe tener la siguiente informacion:
= Informacion requerida por SUNAT
= Denominacién “Factura Negociable” (imprenta)
= Domicilio del Proveedor (imprenta)
= Domicilio del Adquiriente del bien o servicio (anverso)
= Monto pendiente de pago después de detraccion, retenciones y notas de crédito (reverso)
= Fecha de pago (reverso)
= Constancia de recepcion factura
= Leyenda “COPIA NO TRANSFERIBLE PARA EFECTOS TRIBUTARIOS” (imprenta)
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FACTURA NEGOCIABLE RUC i

Apellidos y nombres, o denominaddn o razén social
lel I FACTURA

Direccidn del domnicilio fiscal e DE SERIE - N= CORRELATTVO

Direccidn del punto de emisidn {puede consignarse la totalidad de
establecimientos de la empresa)

Domicilio del Proveedor

. . 7 {Apelidos y nombres, o denominacidn o madn
Denominacion “Factura  sefior (es): sl mtmbmtcoisuems’ Facha de emisién: _4amsa”
Negociable” (imprenta) Rucne: _oedncddogieseouuaior Guia de Remision del Remitente:

(Ntimero de ka guia deremisidén reladionada con la aperocidn]®

DIrECCIDI'I:_ {Demicilio del adguirente o usario) __ Ndmero de otro documento refacionado a la aperaciin®

"',‘,'E’,{‘gf‘ CANTIDAD DESCRIPCION PRECIO UNITARIO IMPORTE
Domicilio del Adquiriente
del bien o servicio
VALOR DE VENTA
GV 18%
Son: [MPORTE TOTAL BN LETRAS )* IMPORTE TOTAL

Denominacion “Factura
Negociable” (imprenta)

Diatos de imprenta o empresa grdfioaa gue efectud la impresidn:
) Nekmero de RUC

b Fecha de impresidn

] Ndimero de autonzo cidn de impresidn otorgado por ko SUNAT

* Informacidn no necesariamente impresa Gopla Transferible - No Véllda para Efectos Tributarios ‘ C ’ CRECECA p | T/—\\ |_
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Fecha de pago

Fecha de vencimiento: 7 af

Monto adelantado: Meonto neto pendiente de pagclhf

Modo de Pago:

Informacion Adicional de la Factura Negociable

a’ Fecha de wencimiento conforme al aricuo 4% de la Ley N 20623 y
maodficatoriss. A falta de indicacién de la facha de wancimiento an la Factura
Megociable, sa entiende que vence a los treinta (30 disa calendario siguientas
& la fecha da emisidn.

b/ El monto neto pandients de page ea al
saldo del precio de wente lusgo da

- = o= o] B e

Adquirents, asi como ncaon.
defracciones, y oirae deducciores o

adslantos & loa que pueda estar sujsto al

*Pago Unico [ Fecha de Pagg: ! o/ ;““p“?bm\r::f;“m’ on virud &l marco
*Pago en Cuotas ( ) Nimero de Cuotas: %ﬁﬁmﬁpﬁo,?ﬁlgﬂ?frﬂm
{Firma del p dor) mmmmﬁmyﬂlmmw
(Mombres y apellidos del proveedaor)
Fechas de Pago de Cuotas: or
Fecha de Entrega de la Factura Negooiable Aceptacion:
Ciudad), de de 2,0
{Ciudad), de de2,0 (Cludnch '
Expresa: SI{ Je NO([ J#

Constancia: VB. o Sello

Cliusulas Especiales: g/

g La Factura Negociable podra incorporar todas laz clauaulas
ordineriae y especides previstes y permitidss en la Ley de
Thuos y Valores, taniende en cusnta dempre las limitacionas
@i&ta& en la Ley N 20823 y modificatorias y em su

&' Dicha informacidn ae conaignard en caso la ace itn saa
expreaa y =5 emita en |a formay dentro del plazo lecido an
&l articulo 7 da |& Ley N* 28623 y modificatorias.

i Dicha informacian =8 consignard cuendo of la presuncian
de conformidad establecida en &l articulo 7 da la Ley N° 28623
y medificatoriaa,

Firma del Adquirente Firma del Proveador
Endoso:
A la orden de:
Documento:
Fecha:
{firma del endosants)
{nombre y apellidos)

[documento de identidad)

pago después de

detraccion, retenciones

y notas de crédito
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Y el pagador cuando acepta o rechaza la factura?

Una vez llena la factura negociable, esta debe ser presentada al pagador, junto a las copias
tributarias.

El pagador esta obligado por ley a ponerle el sello de recepcion. A partir de la fecha de recepcién
tiene 8 dias habiles para enviar una carta notarial al proveedor con cualquier reparo que tenga
respecto al monto a pagar o fecha de vencimiento.

En caso que el proveedor no envie la carta notarial con reparo, la ley asume que la acepto.

Una vez pasados los 8 dias habiles sin haber recibido reparos del pagador, la Factura Negociable
pasa a ser un titulo de valor.

El pagador también puede aceptar explicitamente la factura. En ese caso, la Factura Negociable
pasa automaticamente a ser un Titulo de Valor.
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Donde se pone el sello o la aceptacion?

= La Factura Negociable tiene una parte especial para poner el sello de recepcion, sin embargo, en
la practica se puede poner en cualquier parte:

Fecha de Entrega de la Factura Negociable Acdptacion:
Cigdad), ds de 2,0
{Ciudad), de de 2,0 : ad)
Exgresa: SI{ Jer NO( )
Constancia: V.B. o Sello
= informacicn ae consignard en caso |a scaptacicn =as
22 amita en |a forma y dentro del plazo lecida an
ol alficulo 7% de la Ley N° 20623 y modificatorias,
fr informacién as consignard cuanda ocgara la presuncién
da donformidad esteblecida en &l articulo ™ da la Ley N° 29623
y mipdificatorias,
Clausulas Especiales: g/
Firma del Adquirente Firma del Proveedor

= La Factura Negociable se acepta con la firma de la persona responsable:

Fecha de Entrega de la Factura Negociable Aceptacion:
Ciudad),  d de 2,0
(Giudad), de de 2,0 (Cludach ¢ °
Expresa: SI[ Jer NO{ Jw

Constancia: V.B. o Sello

&' Dicha informacicn 38 consignard en caso |8 acej iGn =88
=2 amita en la forma y dentre del plazo lecido an

expreaa y
&l articule 7° da [8 Ley N° 28623 y modificatorias.

/ Dicha informacidn e consignard cuendo o‘_;ere. la presunciin
da conformidad establecida en &l articulo 7 da la Ley N° 28623

y modificatorias.
Clausulas Especiales: gr - - CRECECAP | T/—\\L
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Y si el pagador no quiere poner el sello de recepcion?

= Se le puede enviar una carta notarial con una fotocopia de la Factura Negociable.

= En este caso, se toma como fecha de recepcion de la factura, la fecha de recepcion de la carta
notarial.

= A partir de esa fecha, el pagador tiene 8 dias para dar su conformidad o disconformidad.
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Y si la factura es electronica?

= En el caso de las facturas electrdnicas, estas se deben subir al portal www.factrack. Ahi se agrega
el monto pendiente de pago y la fecha de pago.

= Una vez que se haya subido la factura al portal, este envia un aviso al pagador. Este aviso es
equivalente a la recepcion de la factura fisica.

= En caso que el pagador no esté inscrito en el portal, se le debe enviar una carta notarial
avisandole que la factura fue subida al portal. Este tiene 8 dias para impugnar la factura, a partir
de la fecha que recibid la factura negociable.

= El pagador también puede aceptar explicitamente la factura a través del portal.
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http://www.factrack/

Capitulo 4: Entidades financieras que financian facturas
negociables y sus diferencias
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Factoring de Factura Negociable

= Existe una gama de empresas que ofrecen este servicio:
= Bancos
= Cajas
= Empresas de factoring
= Fondos

= La gran mayoria de las entidades financieras realiza factoring con recurso (o descuento de factura
negociable).

= Lo anterior debido a que esta figura significa menos riesgo para las entidades financieras
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Bancos

Algunos bancos ofrecen el descuento de factura negociable.
Foco en la Mediana y Gran Empresa.
Funciona de manera similar al descuento de letras.

Evaluacion de riesgo basada en el cliente, por lo tanto, para poder acceder a los bancos a realizar este
tipo de operaciones:

= Se debe tener al menos dos anos de historial financiero

= Contar con buena informacion financiera de la empresa
Los montos que se van a poder descontar van a depender de la evaluacién crediticia del cliente.

Los bancos dan un monto total de crédito al cliente y este lo puede utilizar en distintos productos, por
lo tanto, al realizar descuentos, disminuye su capacidad de endeudamiento en otros productos
bancarios.

Tasas mds atractivas que en otras entidades.
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Empresas de factoring y fondos

Empresas especializadas en este producto.
Su foco es la PYME.

Basan su evaluacion crediticia mayoritariamente en el pagador:
= Pueden utilizarlo empresas con poco o nulo historial crediticio, si el pagador es una empresa grande.

= Los montos que puede obtener una empresa pequena son mayores si el pagador es una empresa
grande

Como este tipo de empresas no informa a los bancos, realizar descuentos con estas empresas no
disminuye la capacidad de endeudamiento en los bancos.

En general este tipo de empresas contacta al pagador para confirmar que los productos/servicios
hayan sido recibidos conforme y que la empresa pagadora este ok su pago.

Tasas mas altas que los bancos.
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