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G’ Registro historico de exportaciones (2000 — 2018)

US$ miles de millones

443/'47 4 Exportaciones
2018
S 47,709
millones
12.5
% variacion de
1.0

2004 2008 2012 2016 2017
N5



Principales mercados de destino de las exportaciones

US$ millones
/@ A
O £ ® © . -
China EstadosUnidos  ynién Europea  Coreadel Sur  Alianga del Pacifico  CAN Japon
13,221 7,920 7,238 2,452 2,417 2276 2,183
TS ¥ * A=
.EFTAn ' -
EFTA Mercosur Chile Canada México Panamad Tailandia
2,099 1,942 1,223 923 439 242 125
— L PO
b s o=
J— A 4 w
Costa Rica Honduras Veneguela Cuba Singapour
67 43 27 10
El 89% de nuestras exportaciones se dirigen a mercados con acuerdos -
comerciales vigentes. (pperu




:e') Lideres mundiales en productos tradicionales.

-Zinc

- Plata
-Harina de
pescado

- Aceite de
pescado
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Lideres mundiales en productos no tradicionales.

0 o

Espdrragos

Arandanos

Quinua
Lacas colorantes

Paltas

Pota precocida

o 5O

Aceitunas
Uuas
conservadas i
Conchas de
: y Baldosas
abanico

Mandarinas

O

Fosfato de calcio Palmitos en
Conseruas de conserva
anchoas

Paprika

Pota congelada Cebollas
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Dirigido a:

USUARIOS

G Pilares del servicio

pd

INFORMACION

P

ORIENTACION

pe

CAPACITACION

ASISTENCIA TECNICA

Servicio al exportador

INTERESADOS
EN EXPORTAR

EXPORTADORES
EN PROCESO

OBJETIVOS

* Mejorar la competitividad de las
empresas potenciales
exportadoras y empresas
Exportadoras

» Dotarlas de las capacidades
necesarias y elementos
diferenciadores

EXPORTADORES
ACTUALES

(\Lrom

peru



N\

. ORIENTACION



G Plataforma de Atencidn al Exportador

v" Atencion: Mddulos del Servicio de Atencién al Exportador.
Av. Jorge Basadre 610, San Isidro.
Horario de atencién: L-Vde 9a 13hy 14 a 18h.

v Atencion en 6 oficinas Macroregionales.

Atencion por correo electrdénico:
sae@promperu.qob.pe
sael@promperu.qob.pe

(\Lrom
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mailto:sae@promperu.gob.pe
mailto:sae1@promperu.gob.pe

e' Mesa de Ayuda Telefonica

v' Respuesta a preguntas frecuentes. 4

v" Orientacidn bdasica en el proceso
exportador.

v Direccionamiento al centro de
informacién de PROMPERU y otras
entidades de comercio.

Alo Exportador

(51) 604 5601 / 6045602

Promocién

Capacitacion

Informacion Linea gratuita de orientacion
Orientacion Atencién a nivel nacional de lunes a viernes de 09:00 a 18:00 horas

(\Lrom
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e' iMUY PRONTO! WhatsApp Exportador

ool = | O Qu E11:20am.

é@ Servicio Al Expor... m L

alt. vez 4 set. 5:06 p. m.

Hola 9.29 2. m. I

Servicio al
exportador

Bienvenid@ al servicio de atencion

al exportador de PROMPERU, que lo
orientara sobre el proceso exportador
y las oportunidades comerciales en
los mercados internacionales.
Muchas gracias por escribirnos. Su
comunicacién es muy importante
para nosotros. 9:29 a. m.

%eo

\\\\\\\
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¢Qué es el SIICEX? | Preguntas Frecuentes | Glosario | Herramientas de Analisis| Buscar Partida

S I l C E X m PromPeru te recuerda

- Sistema Integrado de Informacion de Comencio Extenior

HOAQV1HOdX3
TV SOIDIAEES

Ahora puedes consultar a SUNAT por tus envios postales
(511) 634 3600 ext. 20519, 20523 y 20528

exportafacil@sunat.gob.pe | importafacil@sunat.gob.pe

No oluides lLamar a Lla mesa de ayuda al exportador
WON. == para consultas de comercio exterior
W\ peru @SUNAT ExportaFacil (511) 604-5601 / (511) 604-5602 / (511) 604-5603 / (511) 719-2999

12345
[
Test Exportador =
PRODUCTO / MERCADO SECTORES PRODUCTIVOS
Bisqueda de producto @ Agronegocios

06 de febrero del 2019 Inteligencia de Mercados Informes e las exportaciones
peruanas por sectores

1 Recomendar 1100

® ndustria de |3 vestimenta y decoracidn
Regulaciones para exportar Lista Completa | Bisqueds Avanzada @© Manufacturas Diversas
Biisqueda por mercado ® Productos Pesqueros
Acuerdos Comerciales
5 IAfga"iStén Y ] Buscar » @© Lista de productos priorizados
Estadisticas
@® LaTE - Simulador d2 exportacidn iNuevo!
Exporta F
SIICEX
Enlaces de Interés = A
_ FACILITACION DE CAPACITACIONES
el L BN  EXPORTACIONES www.siicex.gob.pe

A - @® Capacitaciones Organizadas por PROMPERU
. : k A figrcoles del rtador
Siguenos en n u & @© Herramientas Logisticas jNuevo! © Midreoles del Exportade

® Requisitos de acceso 3 mercados jNusvo! ® Programas y Talleres Especializados ADOC-PERU
@ Limites maximos de residuos de plaguicidas jNuevo! @® Programa Exporta Parii - PLANEX

® Documentos para exportar @ Aprandiendo 3 Exportar

(O] Logistica de Exportacion ® Guia Interactiva

@® Beneficios Aduanaros y Tributarios @® Flujo Exportador

@© Herramientas Financieras

5 Guia para Exportar
@Ferﬁ es Logisticos ® Guiap P

® Informacion de Mercados
® PROMO EJE EXPORTADOR 2012
® PROMO 2011 | 2010 | 2009 | 2008 | 2007



http://www.siicex.gob.pe/

o Hola, O
SIICEX QA G cmregmiteon

* ¢ Que es SHCEX?

Inteligencia Comercial

(QUE NECESITAS?

Soy exportadar uiero exportar
¢ Herramientas de ansli

= Glosario

8:00 PM 100% (wm—m]s

Q o

* Preguntas frecuentes

= Contacto

* ESTUDIOS DE MERCADO

Balanza comercial def Peni Balanza comercial del Perd

infografia o :
w Alcachofas cansorvadas en Ins Estades Unidos acumulé superdy acumulé superdvit..
o g
D Webinar
= Alcachofas consorvadas en 1

111272078

| 8 El nuevo SIICEX

acumuld supecavit

Balanza comercial ded Perd

Nuevo lanzamienta
nidg i acumul superavit,,

Aleachafas cansorvadas on Ios Fatados |
El BCH indics que las
totalizaren

Gula de mercado e
10 das on Ins Fstados Unidos

Aleachinfas canseres

T * ESTUDIOS DE MERCADO  VER TODOS +
1141242018

Infografia
Alcachofas conservadas
Bl

+ MANTENTE INFORMADO

o1 & Descarga

CONOCE NUEVAS
HERRAMIENTAS LOGISTICAS

P pradutividad

- C a
Webinar ompartir
Alcachofas Guardar
enlo

REGISTRATE AQUI

» SIGUENOS

Twoats Linkedin

B
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Gestion del conocimiento

INFOCENTER

REPOSITORIO INSTITUCIONAL

e

Repositorio Institucional

A Repositorio Institucional

s
e

infoc

ﬁter

Repositorio Institucional

Comunidades & Colecciones

Repositorio
Institucional

Por fecha de publicacion
Autores
Titulos

Materias

B Y e S5
Repositorios i CUENTA

Acceder

Elija una comunidad para listar sus colecciones )
Registro

Imagen Pais [0]

Promocién de las Exportaciones [3384]

Promocién del Turismo [102]

PromPeru (774)

PROMPERU (209)

Anadido Recientemente MINCETUR (122)

. " Mendez Cabezas, Luis Enrique (55)
Acuerdos comerciales con mayor impacto en las exportaciones [18 de setiembre

de 201
ei2019] Sanguineti Ascencios, Israel (40)
Alzamora Girn, Milagros (PROMPERU, 2019-09-12;
Ponencia del Seminario Miércoles del Exportador. Contiene: Antecedentes, Beneficios de los Paredes Bullén, David (33)
acuerdos comerciales, Red de acuerdos i incipales acuerdos i
Requisitos sanitarios para la exportacion de alimentos [18 de setiembre de 2019] Castro Macedo, Renatto (31)
R - : Arones Quiroz, Erick (PROMPERU, 2019-08-18 )

http://www.infocenter.gob.pe/ Ponendia del Seminario Mircoles del E Contens: Compstencias de Ias Huamancayo Piertend, Juan Manuel

sanitarias, Prelacion de normas, Certif y i Certif para el comercio (30)

nacional e internacional
Lujan, Edal (30)

. B - MiPYME al mundo Estrategia 2019 -2021
pome
BIbIIOteca ACCESO a ® MINCETUR (MINCETUR, 2( Quispe Farfan, Percy Hugo (30)
1 ias para la i ionalizacion de las exp: i en las pequefias empresas del Peri
virtual mercados ° P
T

Aprendiendo a Exportar Paso a Paso [11 de setiembre de 2019]

Estudios y perfiles de mercado http://repositorio.promperu.qob.pe/repositorio/

Datos L i inli Afi rom.
oS Publicaciones To_(jo el material b|b||ograf|co, &7 perud
digital generado por PromPeru



http://www.infocenter.gob.pe/
http://www.infocenter.gob.pe/

Aula Virtual

(\prom.

peru ;Qué es? Modulos Preguntas Frec

Presentaciones multimedia Modulos de capacitacion

Ponencias de expertos. Videoteca virtual

Herramientas de sostenibilidad Identificacion del operador logistico Programa y herramientas de calidad y

idoneo regulaciones

Modulos destacados

Potencia tus conocimientos sobre exportacion desde donde quieras, todos los dias del afio, y
conviértete en un experto en lo que mas te apasiona.

Exporta facil Empresas familiares de éxito

=Zn

www.aulavirtual.promperu.qob.pe



http://www.late.gob.pe/
http://www.infocenter.gob.pe/

G) Simulador de Exportaciones

I.ATE"'E%.:?,::“.C.

MMMMMMMMMMM

Simulacion de exportacion
Exporta en 5 pasos

LATE

S VR www.late.gob.pe
X
' ] . Inteligencia Comercial

1 Inteligencia de mercados

s


http://www.late.gob.pe/

Publicaciones

* Libros y folleteria

EXPORTADOR

cavcK ——
EXPORTADOR fPORTADCR

Ruta Orientacion e Asistencia
exportadora informacion empresarial
[ Vg El camino haciala CO0@000
internacionalizacion W

de las empresas

AL, = T A2 o
—, :?é#?‘ l‘-“ N UNA NUEVA FORMA

EENTENDER NUESTRA
4 ALIMENTACION

@ @ @~ l =

GUIA FINANCIERA PARA
EMPRESAS EXPORTADORAS

"R L Guio pebctico poro entender los producios de conerco exdesior bancorios

EXPORTADOR EXPORTADOR
Peric SEIS RAZONES
QUE LO CONVIERTEN

EN ELTERRITORIO
DE LOS SUPERFOODS

(1B

Exportando Comercio
paso a paso Capacitacién sostenible

‘ prom
. PETU

@~ @~ -

(\Lrom

peru




100%
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20%
Ficha técnica para negociar con o LIS
Francia
7 ‘

0y

0 parg, i Manufacturas

Perfil del consumidor Francés
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gl Ex de sumd imporonda eedar cuclque tea de -
e Lenar um dsmindo del ema o ok aNang

e

© Los empresarios frnceses susten no estor chmodos hoblends e dieess, por Hochi &
oyt 65 sestanciol 1Lepar o este bes n»ll\ ol de b negeciaciin; dé la ’ "
e tion i gl ® ConTha

o ot trur ficulades .
oeund o, D-lln QUi S Ol g H :m i francés da 'u:nnﬂ Otras ciudd

£2la

erezado

suelbss. ol acntn, bengo por sagurs ue ns
guciaciin, se debe estar @ Lo copacidod de Eomar |as prapias deckiones

Ectrotegios de Negeciaciin Vet o
o ‘”/n—/& nk,'l g,
. Mg
S un, S eng
o

s i
e ggSen,
s g Tomg

~«m, u,n.,‘, g,
i n e
o 5ty ey

~— o

e
 bin, 0 5 forma de comuricarsa o d

extectagin

FRCEF 8 MR &5 UN momentn
percaptiues 2ol dngl
segueidod,y de I gestos e nen
D extior cancentrodo n bas ergumentos
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Fichas técnicas de
negociacion

Informacidn — Infografias

Gasto de consumo por tipo de bien y/o servicio

b s Perfil del consumidor de
= VIETNAM —
C--a Transporte
I I I I mh A A . W
Niveles socioeconémico
Clases Sociales Glase sacial E por edades. Perfil del consumidor de
y N e .
AR s -
AR b

Pablaciéa (Millanes]
-

10afies & 3532 shes
#20-21ahcs » 40-44 afas
# 25 - 20 afice sto
30~ 34 afics

* 43 milones
» 105 millones
& 284 millones
* 427 millones

Foer—

Ratios de desigualdad segin decenios y
deciles extremos (D/D1)

Mercado 2000- 2002 2006- 2008 2010- 2012

35%

13%

Fortalezas

@ Sustancial mexors en la categoria de
acceso a sleciricaad en & ranking dong
business_

@ LUno de los mis bajos eostos laborales de
Ia regin.

Oportunidades

&l goteemo planea aliviar las
FESICCONSS & 1 MWVErSON EKtranjErs.

@ I impuesto sobe bisnes y senvicos
(GST por sus sglas &0 inglés) reducicd ia
carga trttaria

Debilidades

Una de los lugarss més oificies para
hacer negecios en & region.
Mercado labosar rigido.

Distribucién de la ién por grupos etarios (millones de hab
Brasil 129 100 a4 Amenazas
Argentina 0.5 e es 300 @ @ Aumento de los salarios minimos podrian
e o1 s e el osiosdeoa nagocio s
. & Fuga de cerstros y escase:
Fari o.e e B 250 habidades podria m::marymsm:m-m
G P D e @ competitvdad dé1s India.
Ungey 71 52 55 I S
200 @ —
Méxice EE] a5 21 Y
Habitantes por principales ciudades (Millones)
Chile 103 as 10.4
150
Vietnam 51 55 62 a ] ] Poblacian Total:
0]
e e ms ms | I H] 1 281 millones
o
indoacaln 81 L ne 0- 14 afios 15 - 24 aios 25 -54 afios 55 - 64 aios E5amas 0]
Inda. 78 102 122 Fuants: Wend MeTback v
[ ) . . ¢ (]
Gasto per cépita de consumo en alimentos y bebidas no alcohélicas: 2016 o
Mumbs 2 15
o Ene\ 2016, I mitad de hogares de ks India, tenfa un . ® Bageoe W 1
50 por debago de LSS 5 648, mientras que el " Leche, queso y husvos 625 ' Frutas 69 oF . oo Ton
mgremnmnea.omal disponible por hogar en v .
z0na wrbana supert los USS 10 333 Hydermbad 8 11
® domedsbod & 0
© Seestima que hacia el 2030, & ingreso bruto per i Pany cerealss 60.9 187 ® Suat 5 8
Caita lisgars a LSS 3000 (3 précios constantes dei 2015 2025 @ Cheorsi 5 e
2016, Poblacién
X e | 421 53 @ Cocum P
© Oficna comereisl concumente: OGEX en Nueva Delt Vagetales 847 «~*—} Poscadosysimentosdelmar 156 Pobiscion & Joipsr » 4
Fural s e Pue P
[L—

Fusri Eusomontae | ety

EisnoraciSn: Departamanta d intelgencia de Marcados @2017)

[\ prom.

peri

Fichas de perfil del consumidor

Boletin de inteligencia de mercados:

http://www.siicex.gob.pe/inteligenciademercados

st


http://www.siicex.gob.pe/inteligenciademercados

Oportunidades Comerciales

%1 connect

te,.’ americas |

Connect Americas

Es una iniciativa sin fines de lucro impulsada por el BID,
para apoyar a las PYMEs de América Latina y el Caribe
gue buscan oportunidades de negocios en la region.
Encontrar empresas para hacer negocios, Oportunidades
de financiamiento, aprender de negocios internacionales.

https://connectamericas.com/es

About this site| Legal notice| Cockies| Contact

ENTERPRISE EUROPE NETWORK

enterprise

europe

network

= MEMBER'S CORNER Search Q
mE ABOUT ET.E\CT E SECTOR E\ITS ECESS
POINTS SERVICES GROUPS STORIES

Find your _ Partnering a
local contact point VORE T opportunities

Enterprise Europe Network - EEN

Es un programa creado por la Comisién Europea hace 5 afios
con el objetivo de ayudar a las pymes a mejorar sus
oportunidades de negocios en mercados de la Union Europea,
ayudando a encontrar socios de negocios, nuevas fuentes de
tecnologia y asesoria en la obtencién de fondos y
financiamiento en los programas de la UE, propiedad
intelectual, leyes y regulacién en la UE.

https://een.ec.europa.eu

st


https://connectamericas.com/es
https://connectamericas.com/es

Identificacion y difusion de oportunidades comerciales

Inteligencia de Mercados

ESPANOL Register I Login

PERUtradeNOW Why Peru? | Directory | Product catalog | Industries~ Sl

Find the Best Business Partner offices

TR (| ey
pera P e Exporsacin y o T
n de Inteligencia de Mercados
ol

Baleti cia de Merca
T

Desarr

THEREIS A PERU FOR EACHONER &
Pertis agreatbrand and we are all invitedito ygifqmp

2
“9p 1128 °

EEEEEEE

andanos
@m

Search product name

GUIA DE MERCADO MULTISECTORIAL

EMIRATOS
ARABES
UNIDOS

2018

+30

Pe rl’] Trad e NOW Perfiles e

producto- boletines
mercado

Versidn para dispositivos méviles.
Aplicacion para plataforma Android.

Redisefio Integral de la Plataforma.

+45
www.perutradenow.com/

Guias de

mercados Boletin de inteligencia de mercados: &)mm,

http://www.siicex.gob.pe/inteligenciademercados

pera



http://www.perutradenow.com/
http://www.siicex.gob.pe/inteligenciademercados

Servicios en temas logisticos de exportacion

SIICEX | Simnusis iomse

Herramientas Rutas - Rutas
Logisticas para la Maritimas ——  Aeéreas

Exportacion
) @

Accede a nuestros aplicativos y consigue toda la
informacién necesaria sobre logistica, reduccién de

costos y La gestién operativa del comercio exterior. | B Vit in i 3 - H erra 11) ien tas

de Cubicaje

Compartir:

f ¥ in
@

Herramientas de
Costos de Exportacion

@

(\Lrom

peru




APP de Rutas maritimas de PROMPERU

SIICEX - Rutas Maritimas

“ PromPeru Empresa LE 8 8 & i)
€ Paratodos

Rutas
Maritimas

; >
Rutas Maritimas

Elige el pais de destino

Rutas
Maritimas

https://play.google.com/store/apps/details?id
=siicex.rutasmaritimas

El App rutas maritimas de PROMPERU ofrece
un servicio movil para su Smartphone que se
presenta de una manera agil y confiable de los
servicios regulares de transporte maritimo de
contenedores y consolidado de carga del Peru
con el mundo.

Esta herramienta brinda informacion del costo
de fletes maritimos de contenedores de carga
seca y refrigerados, en tres simples pasos, de
datos relevantes de mas de 82 puertos en el
mundo y 42 paises registrados en 24 rutas
maritimas propuestas del Peru al exterior.

1.  Elige un puerto de origen.
2.  Elige pais de destino.
3.  Selecciona una ruta.
1. Flete promedio por contenedor 20 pies,
40 pies.
Dias de transito
Frecuencias
Mapa para la Ruta
Lineas navieras

g R

st
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Dias del exportador — Modalidad Presencial

Miercoles del

Exportador 3\\_

Seminario presencial
25 de setiembre

09:00 - 10:45 s

Herramientas y plataformas digitales de PROMPERU para mejorar tu
exportacion ,
Alejandro Vega Rosales - PROMPERU

11:00 - 12:30
Requisitos fitosanitarios para la agroexportacién
Juliana Garcia Carrion - SENASA

15:00 - 16:30 Auditorio: Av. Jorge Basadre 610 — San Isidro

Gestion de licencias y permisos para exportar usando la plataforma

Ricardo Motta Ruiz - MINCETUR

16:40 - 18:00
Certificacion de Comercio Justo
Stephanie Tovalino - PROMPERU

http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp? page =388.38700 (p%Oé%



http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=388.38700

Dias del exportador — Modalidad Digital

Ve

@promperu
Inicio
Publicaciones
Videos
Fotos
Informacién
Comunidad
Twitter
LinkedIn
Flickr
Bienvenidos
Welcome
Notas

Eventos

Crear una pagina

il Me gusta 4 Compartir
e

1sem

PromPeru Oficial transmitio en vivo

ot
By 12 de junio a las 09:00 - @ - Q

#EnVivo | Participa de nuestro #MiercolesDelExportador con tus preguntas.
Tema de hoy: Tacticas exitosas en la gestion de negociaciones

, : internacionales. © %
PromPeru Oficial @ ; d

(i

[ﬂ) Me gusta D Comentar /> Compartir

A Elizabeth Chinguel, Gladis Beatriz Arroyo Vargas, Diego Fidel y Mas relevantes +
115 personas mas les gusta esto

29 veces compartido
Ver comentarios anteriores

@ Grethel Celis - 12:38 Hola, gracias por tu exposicion, una pregunta,
€ cual es la mejor tactica comercial para entrar al mercado de

FACEBOOK LIVE

Herramientas y plataformas
digitales de PROMPERU para
mejorar tu exportacion

ALEJANDRO VEGA - PROMPERU /*

N 25 de Setiembre
e \
» INGRESAR <

™ ) 9:00 - 10: . ”
.00 05 o Miercoles

Requisitos fitosanitarios para

La agroexportacion

JULIANA GARCIA
CARRION - SENASA

11:00 - 12:30

STREAMING

26



e' Programas y Talleres de Comercio Electronico

¢, Qué es el Programa de Comercio Electronico?

* Instrumento para incrementar
las exportaciones a través de
los canales digitales.

« Dirigido a empresas Pyme de
los sectores alimentos,
industria de la vestimenta,
joyeria, articulos y regalos y
decoracion para el hogar,
manufacturas diversas vy
servicios.

« Comprende actividades de
capacitacion, asistencia y

promocion. https://ecommerce.promperu.gob.pe/

(\Lrom

peru



https://ecommerce.promperu.gob.pe/
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Ruta exportadora

plones deaportocidn.

Progmma de buenas pricticas de
Merooden i Manufockusas, HACCF,
50, A, Comescia sl el ‘
. . : . . e Desarmollo de
Camino a su internacionaligacion. I |||

‘Creocion decolecciones

sagin fendencios Internacionales.
Diognashico de

-~ compebbuidod.

Radisefio de enwozes

Y embalojes
onisa (€) SEGUNDAFASE
 sibiowek, Capacitacion
Dirkgida a Los Interesadas en
Formackin de comsnroios
| grupos deexporiocian ExpOrtar | exportadanes &n process.
o PRIMERA FASE e Lo
Orientacion e informacion . grifcn empemarial. FOMA DEL SERVICHD
Dirigida o Los wswaras en general.
Maam de b gestidn Persmelinen
aporodom, -, . viameh
h witral feim
€) TERCERAFASE —
Asistencia empresarial Expariaons que
Dirigida a los exportodarnes.en opliquen ol progroma.

Proceso |  los expartodores.

Difenbociée baskea en Copacitocidn Seminarios a Diognisbico 5
Mgjora ko geshion de ventas y teemecs reloncionodas o wirtuol wia SICEX. nikzel nodanal arenbockn de Lo
negocacianes inbernacionales. oxporinciones. o expartodern.
nnouacion e Implementoddn de
mejoens Eenologions.
Pucbasde | Ferias Pt isiones Tiendas
FROMIL. venta | inbmacienales Muorhetplaces comercigles multimarcas Promocion
Estudics mm”ﬁ V4 @ | @ @ @ G Dirigica o Las empresos
. d ortadons.
Genernoion de "'/ l =P
marcos colechuas. rd
E— Fuedas de negocios, ExpoPert. Cemus.

i siicey anh nedfrutnsxnortndorn

Estrategia Focalizar servicios acorde a las necesidades de los clientes
;:lh- O EXternior &)?’Om,
v Turism peru

Ministerio




e.’ Ruta exportadora.

v Programas de Gestion de la Calidad y sostenibilidad

Certified

)

Gluten-Free

CAMINO A LA EXCELENCIA

Mas de 1 000 empresas capacitadas
hasta la fecha ... &)mm,

pera



http://www.google.com.pe/imgres?q=HACCP&hl=es&gbv=2&biw=1024&bih=596&tbm=isch&tbnid=AkrtieZWmO-QeM:&imgrefurl=http://es.dreamstime.com/fotos-de-archivo-libres-de-regal-iacuteas-haccp-image15672148&docid=k7FIcwGEqLdz8M&imgurl=http://es.dreamstime.com/haccp-thumb15672148.jpg&w=400&h=378&ei=6_dQT5zuOonvggfWpO31DQ&zoom=1
http://www.google.com.pe/imgres?q=HACCP&hl=es&gbv=2&biw=1024&bih=596&tbm=isch&tbnid=AkrtieZWmO-QeM:&imgrefurl=http://es.dreamstime.com/fotos-de-archivo-libres-de-regal-iacuteas-haccp-image15672148&docid=k7FIcwGEqLdz8M&imgurl=http://es.dreamstime.com/haccp-thumb15672148.jpg&w=400&h=378&ei=6_dQT5zuOonvggfWpO31DQ&zoom=1

e Ruta exportadora.

v Programa de Logistica Exportadora -PROMPERU

faume )
PERFIL LOGISTICO DEL SECTOR
VESTIMENTA PARA EL MERCADO DE RUSIA

PLRY  RUSIA

L e ]

Rutas —
Maritimas

Rutas Aéreas

Modulo de Perfiles

Cubicaje y
Paletizacion

Logisticos e
Infografia

Programa de
Logistica
Exportadora

Modulo de
Costos de

Capacitacién
y Asistencia
Técnica

Exportacion

Directorio
Logistico



http://www.siicex.gob.pe/siicex/documentosportal/763395665rad79171.pdf
http://www.siicex.gob.pe/siicex/documentosportal/763395665rad79171.pdf

Ruta exportadora.

v" Programa de Acceso al Financiamiento -PROMPERU

Simulador

Financiero

Simulador Financiero

Costos financieros de las principales operaciones de comercio exterior

Cartillas de Diagndstico

Informacioén Financiero

Programa de
acceso al
Financiamiento

Seleccione un producto

Medios de pago

Financiamiento

Rueda Capacitacion
Financiera y Asistencia

Tarifario actualizado a mayo de 2019

Seguimiento Técnica

st




e) Marcas sectoriales ..pesde2017

especialidades
unicas
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Actividades de Promocion Comercial.

PerdMODA
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BELIEVE
TO BE
SUSTAINABLE
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SERVICIOS AL EXPORTADOR &)peru

sae@promperu.gob.pe
sael@promperu.gob.pe
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