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Comision parala Promocion de
Exportaciones - PROMPEX

MISION

Actuar como organismo ejecutor de las politicas de promocion
de exportaciones en concordancia con el Plan Estratégico
Nacional Exportador - PENX, promoviendo las exportaciones a
través herramientas de desarrollo de oferta exportable,
apertura de mercados internacionales y acciones de apoyo a la
gestion empresarial; articulando las iniciativas del sector
publico asi como el privado para lograr un pais exportador
competitivo, contribuyendo asi a la generacion de empleo.
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EMPRESAS -

* Investigacion de
Mercados

zMisiones de Compradores

Misiones de Vendedores

#sFerias y Exposiciones

#Centros de Ventas

zCampaifas de Promocién
y Pruebas de Ventas.

NN

AGENTES EC ONOMICOS
:—:—

PROGRAMAS DE PROMOCION DE EXPORTACIONES - PROPEX

- .

SR s I

Nuevos Productos de
Exportacion

Asistencia Técnica en
Produccidn.

Transferencia Tecnoldgica
Calidad y Normalizacion.

eFormaciéon de Nuevos
Exportadores

*Alianzas para Exportar

eFacilitaciéon a la
Exportacion
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QUE ES LA EXPORTACION

Es sacar la mercancia del pais?

Es vender al exterior?

Lo hace una agencia de aduanas?

Es un negocio que me vuelve millonario?
Es un tramite de aduanas?

Es la solucion del desempleo?

Es el camino al desarrollo?
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QUE ES LA EXPORTACION

Es un régimen aduanero aplicable a las
mercancias en libre comercializacion que
salen del territorio aduanero, para uso O
consumo definitivo en el exterior las cuales
no estan afectas a ningun tributo en el
mercado local.

Regulada por:
Ley General de Aduanas. Decreto Legislativo 951 y

su reglamento N‘*O”*’E"
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MODALIDADES DE EXPORTACION

Existen dos modalidades de exportacion:

Mayor a US$ 2000 FOB

Menor a US$ 2000 FOB

Contratar a una agencia de
Aduanas.

Declaraciéon Unica de
Aduanas (DUA)

Exportacion de menor
cuantia.

Declaracion simplificada de
exportacion (DSE).

Los obsequios cuyo valor
FOB no excedan los US$
1,000.00 se encuentran
Incluidas en este despacho
(muestras comerciales).
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¢, Esta usted
lIsto para
exportar?




PROMPEX'Y SUS ELEMENTOS
ESTRATEGICOS

CADO
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GRAMA DE EXPORTACION DE

BIENES

Pais del Exportador

Transito
Internacional

Pais del Comprador

it

Exportador

Agente de Aduana

i

Agente de Aduana

-

Almacen

Comprador
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¢ Esta usted listo para exportar?

MERCADO
¢, conoce su mercado de destino?

1. ¢A donde exporto mis
productos?

2. ¢Qué paises compran mi
producto y cuales tienen un
mejor potencial para
lograrlo?

3. ¢Conoce su legislacion?

4. ¢Conoce las principales
ciudades, puntos de entrada
(puertos, aeropuertos, etc.)?

5. ¢Conoce su nicho de
mercado? \\
PRDHF‘EEERU




¢, Esta usted listo para exportar?

PRODUCTO W

¢, cuento con oferta exportable?
¢ Mi producto es competitivo?

. ¢Cuento con Sistemas de calidad vy
tecnologias adecuadas?

. ¢ M precio es competitivo?

3. ¢Mi producto es diferenciado?

. ¢Cual es la capacidad de adaptabilidad de
mi producto en el exterior?

. ¢ Cuento con capacidad de produccion?
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¢, Esta usted listo para exportar?
EMPRESA

¢Quienes pueden exportar?: En el Peru, las personas
personas naturales y juridicas, pueden realizar este tipo de
negocios siempre y cuando cuenten con el Registro Unico al
Contribuyente (RUC) y emitan facturas.

Para lo cual las personas juridicas deben especificar dentro
de su Minuta de Constitucion; en el objeto social, la
actividad empresarial que van a desarrollar (comercio
nacional e internacional, produccion, comercializacion).

Se debe especificar, igualmente en la ficha RUC de la
SUNAT, en el acapite de actividad de Comercio Exterior:
“EXPORTADCR — IMPORTADOR’

Q SUNAT
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¢ Esta usted listo para exportar?

EMPRESA
¢ Que factores debe evaluar para poder exportar?

1. Contar con un Plan Estratégico de
exportaciones.

2.  Contar con una infraestructura adecuada

3. Contar con un nivel de produccion constante y
sostenida

4. Contar con un personal adecuado
5. Manejar el aspecto financiero
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comerclo
Internacional?

¢c,conoce usted la
terminologia del

Nno MPEX




CONCEPTOS DE COMERCIO
INTERNACIONAL

= PARTIDA ARANCELARIA %

= ARANCEL

= PREFERENCIA ARANCELARIA

= INCOTERMS 2

|
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L CONCEPTOS DE COMERCIO

INTERNACIONAL
PARTIDA ARANCELARIA

=Codigo numérico que clasifica las mercancias.

=La mala clasificacion de una partida arancelaria
iImplica una penalidad (multa o recargo) por

SUNAT.

=Internacionalmente las partidas estan armonizadas
a 6 digitos, “Sistema Armonizado de Designaciony
Clasificacion de mercancias” En el caso peruano,

el codigo se compone por 10 digitos.
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¢, Qué es una Partida Arancelaria?
1801001000: Cacao en grano sin tostar
1801001000: Capitulo Arancelario 18

1801001000 : Partida del Sistema Armonizado 1801

1801001000 : Sub-partida del Sistema Armonizado 180100

1801001000 : Partida Nandina (Sistema Regional)

1801001000: Sub partida nacional (Depende del pais).
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L CONCEPTOS DE COMERCIO

INTERNACIONAL
ARANCEL

=zlmpuesto que paga el Importador al introducir
productos en un mercado. Estos impuestos se
encuentran establecidos en el Arancel de Aduanas.

=Pueden ser de 3 tipos:
= Ad-Valorem (siendo éste el mas utilizado)
= Especifico
= Sobretasa arancelaria
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L CONCEPTOS DE COMERCIO
INTERNACIONAL
PREFERENCIAS ARANCELARIAS

Pueden ser de tres tipos:
= Unilateral.
Ejemplo: SGP Europeo, ATPDEA, etc.

= Bilateral.

Brasil, México, etc.
Tratados de Libre Comercio Peru — Estados Unidos

= Multilateral

= Son beneficios arancelarios que aplican los paises en funcién
a los Convenios Internacionales firmados entre los mismos.

Ejemplo: Acuerdos de Complementacion Economica Chile,

Ejemplo: Comunidad Andina, MERCOSUR, Union Europea, etc.
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L CONCEPTOS DE COMERCIO

INTERNACIONAL
INCOTERMS

= Publicacion de la Camara de Comercio Internacional.
Se revisan cada 10 anos.

= ldioma comun, fruto de las practicas Comerciales.

= Establecen un conjunto de reglas internacionales
para la Interpretacidon de los terminos comerciales.

= Define las responsabilidades del Vendedor vy
Comprador
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L CONCEPTOS DE COMERCIO

INTERNACIONAL
INCOTERMS

OBLIGACIONES

VENDEDOR

COMPRADOR

Suministro de Mercancia

Pago del precio

Licencias, autorizaciones y formalidades

Licencias, autorizaciones y formalidades

Contratos de transporte y seguro

Contratos de transporte y seguro

Entrega

Recepcion de la entrega

Transmision de riesgo

Transmision de riesgo

Reparto de gastos

Reparto de gastos

Aviso al Comprador

Aviso al Vendedor

Prueba de la entrega, documento de transporte
0 mensaje electronico equivalente

Prueba de la entrega, documento de transporte
0 mensaje electronico equivalente

Comprobacion, embalaje, marcado

Otras obligaciones
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L CONCEPTOS DE COMERCIO

INTERNACIONAL

INCOTERMS
Se agrupan sus términos en 4 grupos:

= Termino "E" (EXW o En Fabrica): El vendedor realiza la entrega de la
mercancia cuando la pone a disposicion del comprador en el establecimiento
del vendedor o en otro lugar convenido. Es el Unico término de esta

categoria

= Termino "F" (FCA, FAS y FOB) exige al vendedor entregar la mercancia a
un transportista nombrado por el comprador.

= Termino "C" (CFR, CIF, CPT y CIP) el vendedor tiene un contrato de
transporte, sin asumir el riesgo de pérdida o dafnos de los bienes o costos
adicionales después del embarque.

= Término "D" (DAF, DES, DEQ, DDU y DDP) exige al vendedor asumir
todos los costos y riesgos necesarios para entregar la mercancia en el lugar

de destino.
NRO HPEg(ERU




L CONCEPTOS DE COMERCIO

INTERNACIONAL
INCOTERMS

EXF FaAs OB CFRICIF 55 /pDP

)

TR

Pais exportador Pais de destino

NROMFEX
FERU




b_

1.COTIZACION

INTERNACIONAL

DOCUMENTOS BASICOS PARA EXPORTAR

2. CONTRATO DE COMPRA — VENTA

NROMPE:(
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l COTIZACION

= Debe ser clara y completa, para evitar discrepancias
futuras.

= El precio es uno de los principales factores que se debe de
tomar en cuenta; sin embargo, existen otras variables que
lo condicionan; por ello es relevante tomar en cuenta los
costos fijos, los costos variables y el punto de equilibrio;
gue representan la operacion.

= ES recomendable brindar varias alternativas de precios:
EXW, FOB, CIF y otros.

=~ Tomar en cuenta, que existe una relacion directa entre la
naturaleza del producto y el plazo de vigencia.
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l COTIZACION

CONTENIDO

1. Datos de laempresa:
a) Informacidn general de la empresa.
Razon social
Direccion
Teléfono
Fax
Correo electronico
Pagina Web
Persona de contacto

NOoOO~LNOE

-
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l COTIZACION

2. Informacion del producto:

arancelaria.
b) Especificaciones tecnicas  del

naturaleza del producto)

c) Cumplimiento de requisitos
(sanitarios, permisos, y otros)

pesos, Vvolumenes, instrucciones
preparacion, identificacion del
destino, etc.

a) Nombre técnico, nombre comercial, partida

producto,

composicion quimica, disefio, caracteristicas
Internas o0 externas, etc. (dependen de la

nacionales

d) Empaque y embalaje, indicando contenidos,

de uso,
comprador,

NROMPEK
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3.

e.

f.
g.

COTIZACION

Datos completos del fabricante, distribuidor o
comercializador.

Cantidades de producto que ampara la oferta.
Catalogos o fotos del producto.

Informacion del precio:

a)

b)
C)
d)
e)
f)
g)

Moneda de negociacion y precios en
Incoterms.

Validez de la Oferta.
Descuentos por volumenes.
Formas de pago.

Modelos

Referencias.

Otros.
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COTIZACION

4. Informacion adicional:

a)
b)
C)
d)
€)

f)

Tiempo minimo requerido para el despacho.
Fechas de entrega.

Medios de transporte a utilizar.
ldentificacion de la compaiiia de transportes.

Condicion y términos de seguro de
transporte.

Otros

NROMPE}(
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CONTRATO DE COMPRA — VENTA
INTERNACIONAL

El Contrato de Compra — Venta Internacional se crea
debido a las diferencias entre los distintos sistemas
juridicos de caracter internacional.

La Convencion de Viena es la Ley Internacional de
derecho privado que se aplica solo a los Contratos
de Compra — Venta Internacional, que si bien no se
crea para transgredir la Legislacion Nacional; ofrece
leyes mas adecuadas a las necesidades de los
Negocios Internacionales.
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CONTRATO DE COMPRA — VENTA
INTERNACIONAL

ALGUNAS CLAUSULAS

Nombre y direccion de
las partes.

Producto, normas y
caracteristicas.

Cantidad

Embalaje, etiquetado y
marcas

Valor total del contrato

Condiciones de
entrega

Descuentos y
comisiones

10.

11.

12.

Impuestos, aranceles
y tasas.

Lugares.

Periodos de entrega o
de envio (plazos,
vigencias. prorrogas)
Envio parcial -
transbordo —
agrupacion del envio.

Condiciones
especiales de
transporte.
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13.

14.
15.
16.
17.
18.
19.

CONTRATO DE COMPRA — VENTA
INTERNACIONAL

Condiciones

especiales de seguro.

Documentos.
Inspeccion.

Licencias y permisos.
Condiciones de pago.

Medios de pago.
Garantia.

20.

21.

22.
23.
24.
25.

Incumplimiento de
contrato por causas de
“fuerza mayor”
(penalidades).

Retrasos de entrega o
pagos.

Arbitraje y conciliacion.
ldioma.

Jurisdiccion

Firma de las partes.

NROMPE}(
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MEDIOS DE PAGO INTERNACIONALES

EL MEDIO DE PAGO DEPENDERA DE:

1. El grado y tiempo de conocimiento entre el
iImportador y el exportador.

2. EL tamafo y valor de la operacion.

3. La frecuencia de las operaciones (mensuales,
bimensuales, trimestrales, otros)

LA ELECCION DEL MEDIO DE PAGO SE ESTABLECE EN EL
CONTRATO DE COMPRA — VENTA INTERNACIONAL

NROMPE}(
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MEDIOS DE PAGO INTERNACIONALES

« CREDITOS DOCUMENTARIOS

« MODALIDADES

o CREDITO REVOCABLE
o0 CREDITO IRREVOCABLE
o CREDITO CONFIRMADO

. CHEQUES
. ORDENES DE PAGO
. 50% ADELANTADO

NROMPEJ(
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MEDIOS DE PAGO INTERNACIONALES
CARTA DE CREDITO

+s L Banco del

0
'll_l I Exportador




Comision para la Promocion
de las Exportaciones
PROMPEX

EXPORTANDO PASO A PASO
2DA PARTE

WwWw.prompex.gob.pe
www.perumarketplaces.com

c@prompex.gob.pe
l@prompex.gob.pe

ama 3647 San Isidro. Lima- Peru
222-1222 /511 221-0880 &ROMPEX
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DOCUMENTOS PARA EXPORTACION

- Factura comercial

- Listade Empaque o "packing list”

- Conocimiento de embarque
Certificado de origen

. Certificado sanitario
Certificado fitosanitario
Certificado zoosanitario

« Certificado CITES

NROMPE:{
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Regimenes Aduaneros de Promocion de
Exportaciones

a) Restitucion Simplificada de Derechos

Arancelarios - Drawback
b) Importacidon Temporal
c) Admision Temporal

d) Reposicion en Franquicia Arancelaria

NROMPEJ(
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REGIMENES DE APOYO A LAS EXPORTACIONES
DRAWBACK

Permite, como consecuencia de la exportacion de mercancias,
obtener la restitucion total o parcial de los derechos arancelarios
(hasta el 5% del valor FOB exportado), que hayan gravado la
Importacion de las mercancias contenidas en los bienes
exportados o consumidos durante su produccion. El plazo es de
36 meses contados a partir de la nacionalizacion de mercaderia y
tiene un plazo para acogerse al régimen de 180 dias desde la
exportacion del producto final.

Ejemplo: Importo hilo de algodon, pago los derechos arancelarios por la
importacion, transformo el insumo, exporto camisas.

Documentos
» DUA DE EXPORTACION « CONOCIMIENTO DE EMBARQUE
» DUA DE IMPORTACION « CUADRO INSUMO / PRODUCTO

 FACTURA COMERCIAL \\
PR

OMPEX
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DEVOLUCION DEL IGV

- Tiene como fin, incrementar la competitividad de los
precios en el exterior.

- Para acogerse a este beneficio, el IGV debe estar
consignado separadamente en los comprobantes de
pago, debidamente anotados en libros y registros
contables; adjuntando ademas la documentacion que
confirma larealizacion de la operacidn de exportacion.

SEGUN LA LEY GENERAL DE ADUANAS LAS EXPORTACIONES
ESTAN EXONERADAS DE CUALQUIER TIPO DE TRIBUTOS.

NROHPEK
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IMPORTANCIA DE LA INFORMACION

ALCANZAR NIVELES MAXIMOS DE CALIDAD
SATISFACER AL CLIENTE

LANZAR NUEVOS PRODUCTOS

POSICIONAR Y CONSOLIDAR LOS YA EXISTENTES

BUSCAR MAYOR PARTICIPACION EN EL MERCADO
OTROS

K R &R & &R &

EL MANEJO EFICIENTE Y EFICAZ DE LA INFORMACION LE
PERMITIRA A SU EMPRESA, SER MAS COMPETITIVA EN
EL MERCADO NACIONAL E INTERNACIONAL

NROMPE}(
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‘ PROMPEX

WWW.prompex. gob

Comision para la Promocion de Exportaciones

:: Aprendiendo a Exportar

INTERNATIONAL

Ezpariol
Engilizh
Deutzch
Francais
ttalianc
Portucués

= Exportador

Sectores
Productivos

| Publicaciones =

Regiones ¥
Proyectos

Y- Informaci on
Comercial »oueve

SHCEX

Consejo de Sistem#
de Informacidnjdé
Comercio Extefioras]

PERU

Marketplaces

| Programas Especializados,

Portal del &
ADO
PERUANO

:: Comprador Extranjero

| Acerca de PROMPEX

Conozca nuestra Institucion, \ @

la mizion, objetivos,
arganizacion v estatutos.

Guia Oficial de Comercio £ Rep %%
Exterior e Perll v Boletin

‘| Exportando con PROMPEX

Programas de
Capacitacion
migrcoles del Exportadar,

Programa EXPORTA PERU.

:: Foreign Buyer

Calidad y Hormalizacion
Mormas ¥ regulaciones,
Bicterrorizmo, Gestion de

| Calidad.

| Red de Facilitacion de

Comercio Exterior
Servicio de Faciltacion para

| ta gestion de exportacion.

| Transparencia

Tranzparencia v Acceso a la
Informacion Poklica.

Comisidn parala Promocidn de Exportaciones - PROMPEX
Aw, Repablica de Panaméd 3647 - San Isidro - Lima 27 Perd
Teléfonos: (S1-1) 2221222 - 22108280 E-mail: sae@prompex.qob.pe | sael@prompes.qab.pe

Regizstrese aqui

= CALEMDARIO UNMICO
INTERIMSTITUCIONAL
DE ACTIVIDADES
42006 b
4 Enara k
L M M J W 5

Gt 7]

2 2 4 5 6 7 8
a 40 11 12 13 14 15
16 47 48 19 20 24 22
23 24 25 26|27 28 28
30 21

Buscar

= Exportaciones de
madera llegarian a
USE190 millones en el

Mapa del portal

Sth International
Tradeshow
Textiles, Apparel,
Footwear & Jewelry

PROMPEX
N
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Iles de Usuarios

Aprendiendo a Exportar Exportador Comprador Extranjero
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Proceso de Exportacion

Comisién para la Promocién de Exportaciones B P

= Aprendiendo a Exportar  : Exportador  :: Comprador Extranjero == Foreign Buyer

ltirmo

Itlecanismos e Incentivos a la Exportacidn

{...Admision Temporal

.. Feposicidn de mercancias en franguicias
...Drawback > del
. Importacidn temporal para re-exportacion en el mismao estado
Documentos de Interés s la
Documentos para Expartar

Sectur&s (5losario
Productivos
@ Informacion v Lna vez que se decide ingresar al proceso de exportar, se debe cumplir con los siguientes
Mercados requisitos.
Regiones v > P ST s
[@ 1. Contar de preferencia con una empresa debidamente constituida y habilitada para

exportar para lo cual se debe inscribir en el Registro Unificado, De otro lado, debe
contar con el Registro Unico de Contribuyentes - RUC, gue es normado a traveés del
® Decreto Ley Mo, 25732 de fecha 24.09.92, que se crea el ante la necesidad de
Informacion reemplazar las deficiencias del sistema de identificacion a fraves de la Libreta

1 1 b i R e

Calidad v Mormalizacion
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Calendario de Actividades

& PROMPEX

PERU
Comision para la Promocién de Exportaciones

dades | Directorio Exportadores | Enl &
= Aprendiendo a Exportar = Exp PROHPEPXERU

Comision para la Promocidon de Exportaciones

= Aprendiendo a Exportar = Exportador : Comprador Extranjero  : Foreign Buyer ﬂ. L i(— = @ @
e TI——E’““ — INTERINSTITUCTONAL
Productivos
- DE ACTI¥IDADES
BT [ Resultado de bisqueda:
Irlfum'm_:iﬁn e 7 En total 4 eventols) encontradols) Buscar...
Comercial IE}{PORTADC @ Sectores
= Coberurs; | o= Productivos | Primero Arterior 1 /1 Siguiente Ultimo
Regiones y =
‘ Provectos % e Informacion Evento: INTER TEXTILE SHANGHAI
N Comercial 3
REra = ~ - Organizador: PROMPEX
Maci__ Sector: TEXTIL
SICEX Organizadar, Inicio: 2741072004 Fin: 2911072004
Consejo de Sistem#E) IF‘ROMF‘E}{ Lugar: CHIMA, - SHANGH2I Buscar
de Informaciondes : Contacto(s) Teresa lchikawa ttichikevwai@prompesx.gob pe
Comercio Extefior | Tipo de Event: SIICEX (s} 0 Eprompex.gob pe)
> FERIA Caonsejo de Siste| Evento: FERL2 INTERMACIONAL DE LA HABARNA 7 -
Fecha Inicial: AbHl e & Organizador: PROMPEX = El petrélen s dispara
|1 20 072004 Sector: MULTISECTORIAL :;";ﬁ';?;’;ﬁ; penurias
¥ - Inicio: 0111/2004 Fin: 071 1/2004 104
Marketplaces Lugar: cUBA - L HABANA Fuente: RPP Moticiss
Conmtacto{s); Ricardo Limao (rlimo@prampesx gob pe) .
tratado de Marketplaces = Exportaciones de
b prendas de vestir
Lin::grcin E\IEI‘I‘II:!: ¥R FERIA INTERMACIONAL DE LA HABANA podrian casr 37% a
Organizador: PROMPEX partir del 2005
FERL- EE.IU Sector: MULTISECTORIAL Fuente: El Comercio
Inicio: 01 A1/2004 Fine 074402004 |
Lugar: CUBA - L& HABANA, = Per certrara debate
Contacto(s): Patricia Jordén (piordan@prompes. gob.pe) de negociaciones por
Weh: hitp: fhaesew comunidadanding.org el TLC &n los temas
zenzibles
Evento: INTERSELECTICON Fuente: El Comercio
& Organizador: PROMPEX ) i
Sector: TEXTIL = Produccion de mayoria
Inicio: 03/11/2004 Fin: 054112004 g:i;'uetales CrECEeN. o
Lugar: FRANCIA - PARIS )
Fuente: RPP Mot
Contacto{s); Teresa Ichikawa (tichikawafprompaes gob pel uee _______________ I Clas
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IStema de Oportunidades de Negocios
PROCOM

PROCOM

Demandas

&wm

procomiEprompe:qob.pe

FROCOM

S.-'Sfema de Sisterma de actualizacidn constante de oportunidades de
negocios, realizado en coordinacidn con el Ministerio de

Oporfunfdades Relacinnels Exteriores. Permite conocer las demandas del
Comercfafes exterior para los productos peruanos a través de la web.

relacipy,
= g

PROMPEX

PERU

e BANCO DE CREDITO
g DDEL FPERLU

Usuario [10105

Contrasefia I

Ernviar

Si su empresa todavia no tiene acceso a los sisternas de PROMPEX Registrase
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Informacion Global de Exportaciones

‘ PROMPEX

PERU
Comision para la Promocién de Exportaciones

= Aprendiendo a Exportar = Exportador = Comprador Extranjero = Foreign Buyer

EBU

’?‘ Exportaciones

IInfDrmes 2005

A\ prompEX |

PRy |

EVOLUCI :
{ EVOLUCION DE LAS EXPORTACIONES PERUANAS AGOSTOZ2005
(Cifras actualizadas al 23 de setiembre de 2005)

x Exportaciones Peruanas En los ocho primero
en Cifras EN LOS OCHCO PRIMEROS MESES DEL ANO LAS EXPORTACIONES SE INCREMEMTAMN
EN 23.6%, LO QUE REPRESENTA USS 2,652 MILLONES ADICIONALES

En Agosto L'Jltirru:n,_ la
crecimiento {conside A COMPORTAMIENTO MENSUAL
millanes, lo gue signifl

En Agosto UMimo, las exportaciones fotales registraron 42 meses de continuo ¥ sosienido

; crecimients {considerando el mismo mes del afic anterior), al alcanzar los USS 14233
[ gig:rgjrmc'lj;r;?gnéigg millones, lo qE.le significd US$ 276.9 millones mas que o iugracilu:: en similar mes de 2004,
Eesheclie %ED.SE;B Tligr?;oi' eLr'?ié Este comportamisnto positive mensual se explica por los incrementos de los despachos al
[ exterior de productos fradicionales gue superaron por tercera vez la barrera de los US55 1,000
Comercial . millones. Las exportaciones de los productos no fradicionales se incrementaron en W6G.6% y
Analisis 48.5% en términos de valor y volumen, respectivaments.

@ Regiones y
Proyectos

a. Comportarmiento M Evolucion de las Exportaciones Peruanas
b. Productos Mineros {Millznes de LSS FOB)
c. Petraleo vy Derivad. _— Agosto Enero - Agosto
SHCEX d. Secgor Agropecuari BEIOT 2004 2005 Var% 2004 2005 Var %
Consejo de Sisteigs 2, Productos Pesque = 1 7
de Informacion M | PR A otal Tradiconal 8425 10631 268 SEIZI T4 IO

Total Mo Tradicional 3039  355.2 169 21796 27414 255
TOTAL Ji4c8 14333 242 7572 105378 335
Fusnte: SUNAT. Elabaracién: PROMAEX.

Dwrante los primeros 8 meses del afio, las exportaciones acumulan un alza de 33.89% respecto
al mismo pericde de 2004, superando la barrera de les USS 10,500 millones, con lo cual ya se
ha exportando el 85 2% de lo enviado el afio pasado.

Dwrante el perodo de enero-agosio, los principales mercados de destino fusron Estados
Unidos representando el 28.2%. China {12.7%), Chile {7.1%) y Canada (5.6%). Asimismo los

mercados mas dinamicos en los primeros & meses con respecto a su incrementa fusron Antillas HPEx

Holandesas (456.8%), Gambia (337.1%), Canada (307.4%), El Salvador {278.4%), Trinidad y
Tobago (225.2%) Marmyecos (200 3%, Sudafrica (203 .4%)

FERU




PROMPEX

PERU
Comision para la Promocion de Exportaciones

RIO UNICO
k PROMPEX ;
+ ITUCIOMAL
Acerca de PRO \ i SECTOR PESCA Y ACUICULTURA R
Calidad v M ok
2
T BOLETIN SECTORIAL TRIMESTRAL 2005 ero b
d v 5 D
i 1. Evaluacidn del Sector 1
5 & T &
s Red de Faciltac Evolucian de las Exporaciones del Sector Pesca y Aculcultura |2 13 14 15
Comercio Exteti US$ Millones FOB 19 20 21 2
2T 28 24
= Programas de G s SRR fnera-hno . _
Capacitacion SELTOR  J004 J005 “er® Cont%e| 2004 2005 Verd Corf %) 2008 2005  var % Conl % 2Car
inddirecio 1162 2096 820% ETT%| 2594 4130 B3O% 6RA%| 4332 GWA 6la% IR i
= Transparencia Directo M7 M W% 22| T 853 19Fm 17| 1358 1721 2E5W 197%
Demes Lsos 03 04 22a% 02%| 12 14 VA% 0% 27 25 80%  03% 5 Mercado
Tobalgenerel 1207 2304  TH2% 100006 3298 4987 S40% 1000%] SF20 6F28  526% 1000%
Sectores
Productit En &l segundo trimesire del 2005 las exportacicnes del sector pesca y acuicultura musstran un mcremento
S del 5% debido principalmente al incremento de las venfas de producios destnados al consumo humano
[ g ] indirecto (harina y aceite} con una wariacion del 84%. y a los destinados al consume humano direcio
@ I"fumg {congelades, conservas. curado y fresco) con una variacion de 20% respecto al mismo percde del afo “ales del
Comerci anterior. Dicho comportamiento positive se puede apreciar en 2l grafico, el cual muesira el desenvelimients = & USD -
mensual de las exporacionss del Sector. 3 ‘ I I Ck
i L= lores
Regione: )
P cto
e W R 200.000 ¢ cd4sogm | e
250.000 e b
] | 320000 ingresaran
Consejo de Si 200000 - | 300000 ranceles a

de Informaci
Comercio Ex

[ 250,000
[ 200,000
[ 150,000

il

150.000 -

TH neta

Miles § FOB

100.030 1
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Estudios y perfiles de mercados

1
F

o

‘ PROMPEX

PERU
Comisidén para la Promocion de Exportaciones

: Aprendiendo a Exportar :: Exportador :: Comprador Extranjero :: Foreign Buyer

CALEMDARIO UNICO

- e INTERIMSTITUCIOMAL
| Busqueda avanzada de Informacion y Mercados il el
4 2004 b
__dAgosto b
@ Sectores Texto L MMoJ WS D
Productivos I frutas

1
7 T 7 20 |t RE T BS
@ Tipo de Estudio: Sector: PRI VEAEES . EPIET
BEAvAD S [ropos) x| Jiropos] 4 16 17 12 19 20 29 22
> Blogue: Pais: 2324 25 26 27 22 24
Regiones y
IOEEZI | iro- =1 [rooos |

Buscar
Buzcar I Limpiar I
®
Informacion I _
Comercial ‘-I-tﬂ = Expottaciones Mo
\'. nl Tradicionales Crecen

32% En Primer

F 3
Semestre
Fuente: Diario Correo

Marketplaces [— N I SRR
= Joyeria
Fuente: Gestidn

= Exportaciones
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Comisidon para la Promocion de Exportaciones

[[mBS E|=[®R T <> e »|DOME S BOR

EU MARKET SURVEY 2003

FRESH FRUIT AND
VEGETABLES

| 137% WA 1 ae1ar o |n|] 2105298 7 mm
l&jListu |_|_|_|ﬂ Internet
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Calidad y Normalizacion

& PROMPEX

FERU
Comisidén para la Promocién de Exportaciones

CEHDOC | Directorio Exportadores | Enlaces | Catilogo | ECommerce | PROCOM | PrompexStat | Fuentes de Informacion | Partidas |

:: Aprendiendo a Exportar  :: Exportador :: Comprador Extranjero  :: Foreign Buyer

iz BUSCADOR

Calidad y Normalizacion

ISeIecciDne una opcian LI
i Acerca de PROMPEX
1 Calidad y Mormalizacidn Regulaciones, Mormas y Reguerimientos Internacionales
...Bigterrarizma .
S eone I\S.IE;:ZH:%SI g?_; Gestidn de la Calidad ¥ la Inocuidad n el Sector de Ingredientes y Productos

La Comisidn para la Promocidn de Exportaciones - PROMPER, el Programa BIQCOMERCIO -
PERL vy gl Instituto Peruano de Productos Maturales - IPPM, con apoyo de la UNCTAD, ponen
a disposicidn de las empresas agroexportadoras el PROGRAMA SAFE QUALITY FOOD -

= Red de Faciltacion de
Comercio Exterior

==Wﬂm SQF ENM EL SECTOR DE INGREDIEMTES ¥ PRODUCTOS WNATURALES, con ohbjeto de
Capacitacion pramover la diferenciacidn de los ingredientes v productos naturales a traveés del uso de un
: sello de calidad mundialmente reconocido, que integra los reguerimientos de inocuidad vy
i Transparencis calidad, permitiendo a las empresas del sector fortalecer su presencia en los mercados
internacionales e incrementar su competitividad,
_@ ol ver cartilla completa
Productivos
. B Medidas Fitosanitarias para el Embalaje de Madera (actualizado al 25,/9/2005)

@ Informacion ——=-_  El Comité Publico Privado para la aplicacion de las Medidas Fitosanitarias para &l
PN e seioeees Embalaje de Madera, conformado por SEMASA, MINCETUR, PROMPEX, MIMAG,
o RREE, PRODUCE, AGAP, ADExX, SMI, COMEX v Camara de Comercio de Lima, pone

‘ Regiones ¥ o ooemee=o a3 disposicion del sector exportador la siguiente cartilla informativa, a fin de
| W¥F Proyectos == facilitar el cumplimiento de las medidas sanitarias dispuestas para los embalajes

de madera.

SIICEX ————— er cartilla completa

Consejo de Sistem@s!

de Informaciénide Enlaces relacionados:
Comercio Extefior

N

F + Directiva 2004/102/CE sobre medidas fitosanitarias para embalajes de madera
P E n “ e Directiva de Canada sobre embalajes de madera: Requirements for Wood Packaging
Materials Produced in &ll Areas Other Than the Continental United States
Marketplaces e Directiva de Estados Unidos sobre embalaje de madera: Importation of Wood

Packaging Material
+ Lista de empresas aprobadas vy certificadas para tratamiento térmico de maderas para

\PR

OMPEX
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Riicniia ci11 Partida Ar:_:
PROMPEX

PERU
Comisidon para la Promocion de Exportaciones

CEHDOC | Directorio Exportadores | Enlaces | Catalogo | ECommerce | PROCOM | PrompexStat | Fuentes de In
Aprendiendo a Exportar :: Exportador : Comprador Extranjero : Foreign Buyer

INTERNATIOMNAL

Ezpariol
Englizh
Deutzch

Frangais
ltaliano

et (\ romeex

Comisidn para la Promocion de Exportaciones

\ INTEGRANDO SUS NEGOCIOS AL MUNDO

| Renizttase anil

@Sec
| & Pro

Bisgueda de partidas arancelarias

& Infe  BUSCAR g ::'
LSZE por partiva | W e b o
Por Descripcion |p|ata % Palabra en cualguier posicion " Palabra completa 1 22

Ordenar resultados " por Partida ™ por Descripcidn F

Buscar

]

7113110000 ART, DE JOYVERIA DE PLATA, INCLUSO REVESTIDA O CHAPADA DE OTRO METAL PRECIOSO [(PLAQUE)
Filizz0io000 ART. DE JOYERIA Y SUS PARTES, CHAPADOD DE PLATA SCOBRE METALES COMUNES

! F1ii4190000 ART. DE ORFERBRERIA DE METALES PRECICOSOS, EXC, PLATA, INCLUSO REVESTIDOS O CHAPADOS

' 7114117000 ART. DE ORFEBRERIA DE PLATA , LEY <= 0,923 1el
7114111000 ART. DE ORFERRERIA DE PLATA DE LEY 0,925
002002000 BAMNANAS O PLATAMOS SECOS
0202001200 BAMAMAS O PLATAMOS TIPC CAVEMDISH WALERY FRESCOS
002001100 BAMAMNAS O PLATAMOS TIPO PLANTAIN (PLATAMD PARA COCCION] FRESCOS
oz0z000000 BAMAMAS O PLATAMOS, FRESCOS O SECOS,
&402200000 CALZADD COM PALMILLA O PLATAFCORMA DE MADERA, SIM PLAMTILLAS MI PUMTERA METALICA DE PR
F109000000 CHAPADD (PLAQUE) DE ORC SOBRE METAL COMUM O SOBRE PLATA, EM BRUTO O SEMILABRADO,

=B [
L

L ERSSTT RN - ROMPEX




Peruano PROMPEXSTAT

NROHPE}; »

Comisidn para la Promocién de Exportaciones

NRGHPEI
PERL

Comisidn para la Fromocidn de Ex

Herrarmis

Home = consultas = ranking x partidas

arequipa [

| Ranking de Paises | Ranking de Partidas | Exploracidn por Paises | Exploracidn por Partidas |

Ranking de: PARTIDAS
(Filtrado por Pais).

|2EIEI4 'I De: |Enero 'I |T|:|dos||:|s paises j
'|ﬁ

Hasta: | Agosto 'I Filtra por: [Blogue econdmico] [Continents]
- Sector: | Agropecuario j
FOB Minimo:
%, denad
or E;zr? “alor FOB vl consultar |
RAMNKING POR PARTIDAS
' Ranking de partidas filtrados por pais, este ranking, muestra las partidas involucradas en las exportaciones que se han hecho
para el periodo indicado El dnico pardretro obligatorio para ver el ranking por partidas, es el periodo {indicar afio v seleccionar

)

uno de los meses o todos los meses, para ver el ranking por empresas para el afio completa).
L Pais Con este control ud., podra ver elegir un pais y ver el ranking de partidas para el pais elegido.
Seleccionar sector Con esta opcidn Ud., podrd seleccionar un sector de su interés, para ponerlo como condicion o
filtra para la consulta,
FOB Minimo Con esta opeoidn Ud,, puede indicar que sdlo quiere ver el ranking de las empresas que han
exportado mas de 50000 USD en el periodo indicado,
Total de partidas: 453
# Partida Descripcidn Peso Neto Kg. rl‘ajl[';r FOB
1 0709200000 ESPARRAGOS, FRESCOS O REFRIGERADOCS 30,847,7595.34 | 63,685,444.72
& PHGHFEH 2 2005800000 EESPARRAGOS PREPARADCS O COMSERVADOS, SIM COMGELAR 25,846,582 15| 49,341,992.59
PERL FRUTSS DE LOS GEMEROS CAPSICUM O PIMEMTA, SECOS,
3 0904200000 TRITURADOS O PULVERIZADOS 19,075,543.17 | 33,980422.99
4 0g04502000 MANGOS v MANGOSTAMES, FRESCOE O SECOS 40,907,647,12| 29,766,872.55
5 0402911000 LECHE EWVAPORADA SIM AZUCAR MI EDULCORAMTE 22,848,993.30| 21,141,929.35
5 2005909000 I(_:%SNEET:RS HORTALIZAS PREPARADAS O COMSERVADAS SIN 14,137,399.82| 20,858,520.35
7 0g04400000 AGUACATES (PALTAS) , FRESCAS O SECAS 13,726,631.85| 18,162,711.77
DEMAS PREPARACIONES UTILIZADAS PARA LA ALIMENTACION DE
g 23093909000 LOS ANIMALES 25,000,620.00| 13,04Z2,450.01
MANTECA DE CACAS C/INDICE DE ACIDEZ EXPRESADC EN ACIDC
9 1504000012 OLEICO®1% PERO<=1,65% 3,620,711.32( 11,108,608.00
MANDARIMAS [IMNCLUIDAS LAS TANGERINAS ¥ SATSUMAS)
10 0805201000 FRESCAS O SECAS 13,596,410.,05( 10,005,798.32
12 1905310000 GALLETAS DULCES (COM ADICICON DE EDULCORAMTE) 7,995,049.350 9,672,702.38
Corann BLSTL P al b IE EoTER ICc Ch ey

Sistema de Estadisticas del Comercio Exterior

NROMPE:(
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NRGHPEI
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k PROMPEX

Comisidn para la Fromocidn de Exportaciones

W resnaiag ranking ’ paises

Peruano PROMPEXSTAT

NROHPE;E .

Comision para la Promocidn de Exportaciones.

Sistema de Estadisticas del Comercio Exterior

| Ranking de Paises | Ranking de Partidas | Exploracidén por Paises | Exploracidn por Partidas |

Ranking de: PAISES
{Agrupado por Continente).

Agrupado por: [Blogue econdrnico]

IEDDS 'I De: |Enero 'I
Hasta: | Agosto "I

Sector: |Agropecuatio

[

Partida: ITDdElS las partidas

Partida |

Todas las partidas

FOB Minimo: I

Ordenadof\sglor FOB 7]
par:

consultar |

RAMNMKING POR PAISES

Esta consulta rnuestra el Ranking de paises, agrupados por continente. El (nico parametro obligatorio para hacer la consulta es
el periodo (indicar afio v seleccionar uno de los meses o todos los meses, para ver |os resultados para el afio completo),

Seleccionar sector

filtro para la consulta,

Seleccionar partida
FOB Minimo

Con esta opoion Ud., podrd seleccionar un sector de su interés, para ponerlo como condicion o

Este botdn e servira para seleccionar una partida, v ver el ranking de paises para esa partida,

Por ejemplo: Siosolo le interesa ver a los paises que se exporta mas de 500,000 USD, en este

campo escribe la cantidad 500000, asi en el ranking de paises solo apareceran los paises a los
cuales el peru les exparta mas de S00000.

Total de paises: 113

# Cadigo |Continente Pais Peso Neto Kg. |Yalor FOB USD
PERU 1 us AMERICA DEL NORTE ESTADOS UNIDOS 76,259,865.83 93,721,351.72
2 ES EUROPA ESPARA 44,265 755.52| 71,393,657.71
3 ML EUROPA PAISES BAJOS 22,205,312.01 25,832,580.16
4 FR EUROPA FRAMCILA 14,818,047.55| 24,730,304 .65
5 EC AMERICA DEL SUR ECUADCOR 21,230,182 .61 15,197,629.61
& GE EUROPA REIMNO UNIDO 10,964,726 .56 13,645,871.51
7 o AMERICHA DEL SUR COLOMBIA 25,141,073.28 11,796,783.96
& DE EUROPA ALEMANIA 6,310,930.40| 11,271,930.71
9 CL AMERICA DEL SUR CHILE 17,579,400.63 9,431,124.89
10 BO AMERICA DEL SUR BOLIVIA 5,103,597 42 8,149,162.08 \ PROMPEX
11 HT AMERICA (EL CARIBE) HAITI 9,747,213.09 7,124,526.83 PERU
1 I AMERICA DF| WORTE MEXICO 5.547 {37 A1 119455 94




‘ PROMPEX

i Acerca de PROMPEX

= Calidkad v Mormalizacion

x Publicaciones

= Red de Faciltacion de
Camercio Exterior

1 Programas de
Capacitacion

i Transparencia
@ Sectores
Productivos
Informmaci on
Comercial nuavo
‘ Regiones y
Proyvectos

SIHCEX

Caonsejo de Sistem&s}
de Informaciénjde
Comercio Extefioras]

PERU

Marketplaces

 Aprendiendo a Exportar

acion Comercial

ARANCELES

PERU
Comisién para la Promocién de Exportaciones

: Exportador

Informacion Comercial

= Comprador Extranjero

IAranceles LI

ARANCELES
ADUAMAS
Comunidad Andina

ALADI
Base de Datos ALADI

ELl - Quotas and Ceiling

APEC Tariff Database

LS, Tariff Database Search
TARIC

SIECA

ALCh

ASEAMN Mon-Tariff Measures
Database

Agricultural Market Access

g comercio exterior peruano, estadisticas,
leqgislacidn 3

Legislacion  andina,

nogramas de  integracidn,
aranceles, acuerdos.

Aranceles

Asociacion Latinoamericana de Integracion
vigentes,

Base de Datos, Estadisticas, Aranceles

Preferencias y Mormas.

Proporciona informacidn actualizada acerca de balance de
cuotas y tarifas de la Union Europea.

Base de Datos de tasa tarifarias para los paises miembros del
APELC.

Base de Datos de tarifas de la US International Trade
Comission (USITC Trade Database)

Centro de Documentacion de  Comercio Exterior -
Informacidn de la Unidn Europea, partidas, preferencias
arancelarias, aranceles etc.

Secretaria de Integracion Econdmica Centroamericana

Acuerdo de Libre Comercio de las Americas - Texto de los
aranceles de los paises del ALCA

Lista de medidas no arancelarias de los paises del
sudeste asiatico.

Base de aranceles, cuotas arancelarias e importaciones

NROMPE:(
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‘ PROMPEX

PERU
Comisién para la Promocitén de Exportaciones

= Aprendiendo a Exportar :: Exportador

| Informacion C

:z Comprador Extranjero

:: Foreign Buyer

acion Comercial

Welcome to the
Asia Pacific

Acerca de PEOMPEX

Calidad y Mormalizacion

Publicaciones
Red de Faciltacion de
Comercio Exterior

Programas de
Capacitacion

Transparencis

_@ Sectores
Productivos

Informaci on
Comercial nuavo

_‘ Regiones y
Proyectos

SICEX

Consejo de Sistenid@s)
de Info F.!!'lEI:i-fII'I z

I Preferencias Arancelaria

PREFEREMNCIAS AR

ALADI

APEC

Chile
Cormunidad &
Europa
MERCOSUR
MINCETLUR

L SWELEGME TO THE. :

—— Economic
Cooperation
(APEC) Tariff
Database, the easy
wigy to find tariff
information for the
APEC member
ecaonomies. Tariff
schedules,
CONCEssions,
prohikitions, and
much more is just a
click awiay.

Mew User Remstration | Member Login

Sponsored by Developed with the assistance of

FedEx Express

Federal Express

Committee on Trade and Investment

>
my- RO HF"EQIERU




‘ PROMPEX

:z BUSCADOR

= Acerca de PROMPER

= Calicdad v Mormalizacion

= Publicaciones
:: Red de Faciitacion de
Comercio Exteriar

= Programas de
Capacitacion

== Transparencia

[ g Sectores
Productivos

Informacion
Comercial nuave

Regiones y
Proyectos

i Aprendiendo a Exportar

Informacion Comercial
INCOTERMS

PERU
Comision para la Promocién de Exportaciones

CEHDOC | Directorio Exportadores | Enlaces | Catalogo

| Informacion Conﬁ

Tq htepe

| archivn Eddin W

s o o e, gob. pe / Promipes / Decuments,)

Fauorbos  Hervamientss — Suuda

=10 x|

‘_ Dinecridn | |'\|‘|'n|:uh:

:: Exportador = Cg

.m] B & E [a | T

«» M|+ » DO M &| 200
o

Marcadores g !-_e R

| NCOTERMS

INCOTERMS

Son un conjunto de rec
determinan el alcance de
Son elabc
vigente son los INCOTER

internacional.

Los INCOTERMS regulan:

Las condiciones de
La distribucidn de
La distribucidn de |
La distribucidn de

_ “hietrms =
] Finalickad y Meance =
j Log INCOTERMS 2000
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ormacion Comercial
Precios y cotizaciones

& PROMPEX
PERU

on para la Promocion de Exportaciones
CENDOC | Directori

:: Aprendiendo a Exportar :: Exportador :: Comprador Extranjero :: Foreign Buyer

BL: DOR

|— Informacion Comercial

ICDtizacinnes v Precios j

= Acerca de PROMPEXR . i T :
= Frimero Anterior 17 2 Siguiente Witima

:= Calidad v Mormalizacion
COTIZACIONES ¥ PRECIOS

= Publicaciones . = -
Precios Agricolas en Linea

i Red de Facilitacion de
Comercio Exteriar

= Programas de
Capacitacion

USDa - United States Department of Agriculture
MercaMadrid - Mercados Centrales de Abastecimiento de
Cotton Council International: Market Report

J«Cotizaciones
bk y Precios

Otras fuentes de informacidn en linea

= Transparencis
Sec’tnres
Prnduc‘tluns

@ Informmacion
Comercial nuavo e Cotizaciones CIF Mensuales de los Principales Commodities
O (Fuente: Boletines Mensuales del Banco Central de Reserva del Perd)
‘ Regiones y
Proyectos

SICEX

s Boletin Mensual de Cotizacones Internacionales
Caonsejo de Sistem&e 2 P
de Informaciomjde: o Data Historica ]
Cometcio EXEUEU o Precios del Esparrago Fresco

Precios de Commodities

Ministerio de Agricultura - Direccion General de Informacion Agraria

o Precios de Colorantes Maturales
o Precios del Mango
o Precios de la Uva

Marketplaces
tratado de Frimero Anterior 1 £ 2 Siguiente Ultimo
libre

h NROMPE:(
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= Aprendiendo a Exportar = Exportador  :: Comprador Extranjero  :: Foreign Buyer 2 [ e, W= T

Sectores
Productivos

Informacion y

Mercados
@ Regiones y

Proyectos

®©

Informacidn
Comercial

Marketplaces

& PROMPEX
PERU

Camisidn para la Promocién de Exportaciones

Miércoles del Exportador

e Informacion Comercial como Herramienta

Miércoles del Exportador _
de Gestion

IMiércuIes Exportador

MIERCOLES DEL EXPORTADOR o Competitividad y Gestion Exportadora

PROMPEX, con el propdsito de fortalecer vy
conocimientos en comercio exterior argani
migércoles seminarios digiridos a las media
micro empresas.

Dliar los
los

gl o Gestion de Calidad

& Informacion Comercial como Herramienta de Gestidn
« Competitividad y Gestidn Exportadora
« Gestidn de Calidad

* Selecoone una opoion para ver el detalle v descargar las presentaciones,

Los temas gque se desarrollan en los dos primeros mddulos estan dirigidos a las empresas
gxportadoras o a las potenciales exportadores gue conocen del proceso, Asimismo, tienen
lugar en las tardes de los Miércoles del Exportador v son desarrollados por especialistas de
PROMPEX, de otras instituciones publicas v privadas relacionadas al sector.

Programacidn para el 15 de Setiembre

Tema Hora
Exportando Paso a Paso 10:00am - 1:00pm
Liderazgo de Transformacion para la Competitivdad Empresarial 2:00 pr - 4:20pm

Envases y Embalajes de Cartdn Corrugado y Microcorrugado 4:20 pr - 6:00pmM

Confirme su participacidn a: competitividad@prompex.gob.pe

& PROMPEX

FERU




& PROMPEX

PERU
Comision para la Promocion de Exportaciones

= Aprendiendo a Exportar  : Exportador : Comprador Extranjero  : Foreign Buyer

Sectores
Productivos
@ Informaci on y
Mercados
‘ Regiones y
Proyectos

Informacion
Comercial

Marketplaces

Miércoles del Exportador

|...Cumpetitividad v Gestidn Empresarial j

COMPETITIVIDAD % GESTION EMPRESARIAL

Este madulo esta dirigido a los empresarios v publico en general, gue deseen afianzarse en
el proceso de exportaciones, otorgandoseles informacidn de la operatividad misma de las
exportaciones. Tiene como objetivo mejorar la competitividad de su empresa.

Dentro de las charlas de este maddulo resaltan las de acceg
de mercado, alianzas estratégicas, denominaciones de o

promocion (ferias, ruedas de negocios v otros); logistica ing L Descal’g al'

operadores  logisticos, envases vy embalajes, diverg

internacional, entre otros); Financiamiento (requisito PresentaC|OneS

Megociaciones internacionales (tratados, convenios
etc); Biocomercio (Bionegocios en el Perd v tendenc

Presentaciones:

e Los Sistemas de Gestidn de la Calid

e Las 55 como Herramienta Basica la Empresa

e Implementacion de los BPMM: Q@ffanizacion, Control de Documentos, Personal

e Implementacidn de las BPMM, ividades de Mercadeo Internacional ¥ Finanzas

o Implementacion de las EE@M: Planeamiento v Control, Auditoria Interna, Andlisis y
Mejora.

s Exportacidn a traveés de la Red Postal Universal

¢ Exportacion de Carga Agrea

e “alores Agregados en Logistica de Exportacidn

e La Internacionalizacidn de la Empresa

e« Logistica Internacional: Implementacion de una Matriz de Costos v Tiempos

e Comercio Fronterizo - Caso Practico: Ecuador

e Operatividad Logistica

e Distribucion Fisica Internacional

e Servicios de Logistica Internacional

k PROMPEX
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‘ PROMPEX

Centro de Documentacion

PERU

Sectores

Productivos
@ Informacion ¥

Mercados

@ Regiones y
Proyecios

Comisidn para la Promocion de Exportaciones

Cenl

El Cer
v est3
investh

El Ce
impo
public

visite
en el
siguie

NROHPEEE 2

Comisidn para la Fromocion de Exportaciones

CENDOC

Infarmacion
Busgueda
Mi Biblioteca
Contacto
Ayuda

IDncumentns recientes "I

Fegistro de usuarios

E-mail:

|
Clave: |

[nigresar |

o Recordar clave

“ PROMPEX
FERU

Centro de Documentacion

Biernvenidos al Centro de Documentacion de PROMPEX, el cual estad especializado en temas de
Comercio Exterior y esta dirigido a empresaros exportadores, potenciales exportadares, centros
de investigacidn, profesionales y pdhlico interesadao en el comercio internaciaonal.

El Centro de Documentacidn propaorciona informacidn sobre directorios de exportadores e
importadores, perfiles de mercados, datos estadisticos de comercio exterior y  otras
publicaciones especializadas.

=i desea registrarse como usuario en nuestro Centro de Documentacidn y a fin de hacerle llegar
mayar informacidn, por favar llene los datos del formulanio de registro para poder acceder a
nuestro sistema.

REGISTRD DE USUARIOS

Centro de Documentacion - PROMPER
Av. Repdblica de Panama 3647 San Isidro
Teléfonn; 222-1222
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E-BUSINNES: TIENDAS VIRTUALES
INTERACTIVAS

= Una pagina de inicio con sus 6 productos principales (a
eleccion de la empresa y bajo su administracion) y el
listado de los demas productos.

= Presentacion de hasta 50 productos (una pagina por cada
producto con opcidon de incluir una fotografia).

Modulo basico de cotizaciones y un Modulo basico de
seguimiento de pedidos.

Una direccidon propia e informe mensual de paginas vistas.
Capacitacion a dos personas

Facilidad para actualizar textos en castellano y en inglés.
Marketing del portal

b\

X R &R R
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www.perumarketplaces.com

P E n " www.perumarketplaces.com

Marketplaces
B Exhibitors ﬁﬁ.trulces gﬁitﬂ map “Pum I] About Us Search: |

MARKETPLACES j Producs .. |5&ﬂﬂ:h | Login

Wood & wood
products

' Espafol

- Producers of lucuma (egg fruit) seek to enter to
Textiles & apparel European market

Seafood & fish Exportz of canned fish will continue grovwing
products

Exporters of jewelry develop new products to B
Printing services & expand markets

software Spain enforces fruit juice defintions

Other services

Metalworki b Forgot your
paseticmhitily Check out our most visited products and companies Y, Eﬂm
Agricultural 3
grcu I"-E- l:h':k mm-
Jewelry & silverware 1. Yacon leaves fiter bags 1. Cabex S.A.
Craft 2. Miel de yvacon 2 Irversiones Peruanas Gav 5 A.C. Contact Us

3. Maca 3. Alpaca Products

Chemicals

4 Maca dried powwder 4 Derinat Sac
5. Jaula de gestacion 5. Argos Export S.A Erogemm E-Lommance
6 Maderba 6. Cmniagro SA
\PROMPEX
agricutture | chemicals | coffe & tobacco | crafis | food & beverages | hardware & bulding materisls
| iron & steel metalluragy | jevwelry & silverware | metalsworking | organic products | printing £

zoftweare | zeafood | texdiles | woods | other | links
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ion
para una Eficiente Gestion Comercial

Perumarketplaces.com

Portal Vertical de Oferta Exportable: una herramienta para exportar

Marketplaces

OEspaﬁnl eExhih'lturs @53ruices eS'rt.e map

MARKETPLAGES
[New [\wo0d & Wood Products ¢

Textiles & Apparel {

SEARCH

[ Check out our most visited products |

[ ..and our most visited companies

Seafood & Fish Products 4

Productos

Iron & Steel Metallurgy 4

ardware & Building Materials 4 Gold exports could

reach & nevy g d this
Food & Beverages 4 vear
Craftd
Wil The companies that
attenced Sources 2003
2 are satizfied with the

results of their
‘Z ™~
|
ol

participation

Coffee, Cocoa & Tobaccod

Chemicals 4

Agricultural {Farming) 4

Plastics and perfumery
hoost the growth of
chemical exports in 24%

8 Peru's presence inthe
Brussels Fair was
successul

he Standardization
[ eggtice presented the
B TechniCygli
B Standard for S
l Coffees

Andean community
recognizes Peru as free
' of plagues in citruses

Las Camelias 891, Sa

E-commerce Program ﬂ\gﬁoupg:g_

r Isidro, Lima 27, Perd

Phone: (S510(1) 222-1222 Ext, 365/366

Toda la informacion
que necesita
AQui

Empresas
mas

1. MACA 1. CABEX 5.A.
, 2. LUCUMA, 2. E. MOTTA E.LR.L.
r'r] 2. MACA DRIED FOWDER 2. ARGOES EXPORT 5.4 - -
aS Other Services { 4. TARA GUM POWDER " TAGUM" 4. REATEGUI SIETE S.AC. 2(}[) _g V I S I tad aS
. . 5. CAMU CAMU BEBIDA 5 ALPACA PRODUCTS
V I S I tad O S Hatural & Organic Products 4 CONCENTRATED DRINK 5. OM&RPE TRADING S.AC.

E. AlR GUN PELLETS =5 T
RE TR KLY - FOREIGN‘AFFAIRS

- COMMERCGIAL"

Jewelry & Silverware PFF.‘CES s
e

NEWS - 4

Noticias

destacadas

por cada
sector
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Marketplaces The beat peruvian wholssale products Marketplaces Lok Mejores Froductos Peruanos de Exportacion

[} excnfiol Ounenws Gsormes Danemap || @res  ATHOMPEY B Tengisn D eenoskoees SSmapaieh | @rea  LPEROMPES
MARNETPLACES ﬂgr;{:uitul’al {Farmfng) . i MARKETPLACES J&"mentﬂs y Bebﬂjas

i Seruizing

S

T TR Agrapesuiaia i [ DA S
0 | i f
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Bresorved MARKETPLACES

Katural dyes

medles, Legumbres; 20 8 cohol

Textiles & Apparel (et iy 1F]

Dihe=r

high poi
1gﬁ£mt

s Fanw wenpetable ma;jeriah;
Dried {bebndrates .. - ”
Sugricubiursl (Farming)d Prine essed FOREMN Af;?a =, Entern , Pol
C .
prices >

Toda la méoreracion

T A -, Ewanrs =, Faruns Que necesiia
Adatil

Marketplaces
OEnnIish eExpositores
MARKETPLAGES

o8 Mejores Productos Peruanos de Exportacion

| @rers A8 PROMPEX
necanico

@Senicios @Mapa

Hibar=

— [EammeDive mesive ] R RERAT "
CCESONOS 4 [ amtas B -ﬂumwﬁ"
< e

Bisute ria 4
Cerimica 4 P e

Cuero, peleteria y talabarte ria 4
Wiz sz

Muebl
uebles 4 Buriloss| apedlinr Syt ey
Lailin

Prendas y complementos 4

Yars

Textiles para el Hogard Atiflosg] s syttt s
Codlon

Frod. Or

Pilas y Acumuladores
Comizidn para la Promecidn de Exportaciones - PROMPER Baterias
Augusta Tamayo 160, 4ta.Piso San Isidro, Lima 27, Perd
Teléfono: (510 (1) 222-1222
e-mail: webmaster@@perumarketplaces com

waw.perumarketplaces.com
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Seccion Noticias, Eventos y Servicios
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MUCHAS GRACIAS

www.prompex.gob.pe

www.perumarketplaces.com

sae@prompex.gob.pe
Av. Republica de Panama 3647 - San Isidro
Telf: 2221222. Anexo (205 — 216)
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