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Perú es uno de 
los 17 países 
megadiversos
del planeta.

Es uno de los 
12 países más 

ricos en 
diversidad 

biológica con 
84 zonas de 
vida de las 

117 del 
mundo. 

1er en peces 
(2000 sp)

2do en aves 
(1834 sp)

3ero en 
anfibios (332 

sp) y 
mamíferos 
(515 sp).

5to lugar en 
reptiles (418 

sp.)

1er país en 
variedades 

de papa, 
maíz, ajíes, 

granos 
andinos, 

tubérculos 
y raíces.  

4to país en 
superficies 

de bosques , 
con 70 

millones de 
hectáreas de 

bosques. 

Es uno de los 
principales 
países en 
cuanto al 

número de 
especies 

florísticas.  

Perú país Mega diverso



Que es el TLC
Un Tratado de Libre Comercio es un acuerdo integral
firmado por dos o más países, o entre un país y un bloque
de países con el fin de establecer reglas claras y
transparentes de intercambio comercial, fomentando el
comercio al reducir las barreras de acceso a los mercados
de cada país.

 Carácter vinculante ( cumplimiento obligatorio).

 objeto es eliminar obstáculos al intercambio comercial,
consolidar el acceso a bienes y servicios y favorecer la
captación de inversión privada.

 TLC apunta al fortalecimiento de las capacidades
institucionales de los países que lo negocian y establece
foros y mecanismos para dirimir controversias
comerciales.



La preferencia 

arancelaria es la 

reducción o eliminación 

de los aranceles de 

aduana. En algunos 

casos, esta eliminación 

es gradual, progresiva 

y con periodos de 

gracia.
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ACUERDOS 
VIGENTES/POR 

ENTRAR EN 

VIGENCIA/ EN 
NEGOCIACIÓN

95%

SIN NEGOCIAR
5%

77%

17%

1% 5%

Exportaciones de Perú según mercados con acuerdos 
comerciales

Vigentes Por entrar en vigencia En Negociación Sin Negociar

QUÉ ES UNA PREFERENCIA ARANCELARIA



V
ig

e
n

te
s Comunidad Andina

Estados 

Unidos China

Corea del Sur

México

Cuba

Japón

Canadá

Singapur Chile

Tailandia

F
ir
m

a
d
o
s

Venezuela

Guatemala

Unión Europea Costa Rica

Panamá

N
e

g
o

c
ia

c
ió

n

El Salvador

Honduras

Vietnam

México Chile

Colombia

Alianza del Pacífico

Costa Rica

Panamá

Tailandia

MERCOSUR

Estados UnidosSingapur

ChileBrunei

Nueva Zelandia

Australia

Malasia

Acuerdo de Asociación Transpacífico (TPP)

México

Canadá

6

A la fecha totalizan, 27 
TLC. Con 78 economías 
del mundo

LOS TLC Y LAS PREFERENCIAS ARANCELARIAS

Turquia
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LOS TLC Y LAS PREFERENCIAS ARANCELARIAS



POTENCIALES GANADORES CON EL TLC



Transparencia



u

Transparencia



¿Por qué negociar un TLC 
Ejemplo con China?



¿Por qué negociar un TLC con China

 China el 28 de Abril del 2009 era la 3ra 
economía más grande del mundo

Fuente: The World Factbook 2009

PBI 2009: Principales Países y Bloques 

(PPP - US$ Miles de Millones)

0

2,000

4,000

6,000

8,000

10,000

12,000

14,000

16,000

UE EE.UU. China Japón India Rusia México Canada



¿Por qué negociar un TLC con China



Principales productos peruanos importados por China

Pota y Calamares Minerales de cobre y sus concentrados

Harina de Pescado Uvas Frescas

Polos de Algodón Pelo fino de Alpaca o Llama

Mangos Arandanos

Algas secas/congeladas

Madera Aserrada

Aleaciones de Cinc

Preparaciones de Belleza

Galletas Dulces

Mandarinas / Tangelos

Medicamentos

Pescado congelado

Plátanos Frescos

Curtientes Inorgánicos

Comercio con China
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"¿Si el vodka originalmente estaba hecho 

de papa y el Perú es un país papero por 

naturaleza, por qué a nadie se le ocurrió 

hacer un vodka de papa peruana?"



GRACIAS
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