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Etapas de internacionalizacion
de la empresa

¢Cual es el camino de la empresa
global?



Etapas de internacionalizacion

de la empresa

1. Exportacion Ocasional, pedidos
esporadicos del exterior que no ha
buscado, no explora activamente Ia
factibilidad de exportar.

2.Exportacion experimental, la

empresa ha decido iniciar el proceso

de expansion internacional y explorar
la factibilidad de exportar sin
depender de pedidos ocasionales del
exterior utilizando basicamente
produccion sobrante. Normalmente

utiliza intermediarios locales

=

-l

Empresa Nacional

/ Administracic')nj { Produccion

[ Concentrado en mercado nacional]

‘ { Ventas J { Distribucion
[ Extra produccinos ]

\/\

Intermediarios

>
Cliente nacional + cliente intg A
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Etapas de internacionalizacion
de la empresa

3. Exportacion regular, la empresa

N

e

[ Empresa Nacional ]

cuenta ya con un grupo estable de

clientes en el exterior, lo que hace /

aconsejable crear un departamento

. ., Administracion Produccion
o division de exportacion

4. Establecimiento de filiales de Cliente nacional + cliente internacional

venta, En esta etapa la empresa

asume una serie de funciones

‘ { Departamento de comercio exterior J

_ Distribucion
comerciales. La empresa Ventas } {

Filial en mercado de destin

ventas } Distribucié

incorpora mas actividades a su

cadena de valor internacional.

J

A

Emprende actividades de logistica

y marketing en el extranjero Mg.Chris ficinas en el exte

—~J




Etapas de internacionalizaciéon
de la empresa

5. Establecimiento de subsidiarias de

produccion, suele considerarse la

etapa final de internacionalizacion.

La empresa  decide invertir en

instalaciones productivas cuando:

v

v

Existe un gran mercado
potencial

Existen aranceles o tipos de
cambio muy altos, control de
divisas u otras restricciones

El gobierno ofrece incentivos a
la inversion extranjera

Los costes logisticos constituyen
una porciéon importante del
precio final del producto

Existen recursos productivos en
cantidad

Mg.Christian Mazzei C.
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“PROCEDIMIENTOS Y ETAPAS COMERCIALES”
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La exportacion no es un hecho casual. Se
requiere un proceso planificado debidamente
estructurado que minimice los riesgos.

>ZpCOP
p>Z>COD
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EL PROCESO DE NEGOCIACION
COMERCIAL INTERNACIONAL

Es la operacion comercial realizada por dos agentes econdmicos
residentes en diferente territorio aduanero a través de la cual se
lleva a cabo el intercambio de una Mercancia.

Un factor fundamental para concretar y ejecutar operaciones de
compra venta es el factor confianza mutua.

Existen los siguientes riesgos en una compra

venta: Vendedor * éMe pagaran?

Comprador * ¢Me entregaran la mercancia?

Mg.Christian Mazzei C. 9



FASES DEL PROCESO DE
NEGOCIACION INTERNACIONAL

Primera Fase: DEFINIR SU OFERTA EXPORTABLE

Significa que el exportador tomara en cuenta los cuatros conceptos
fundamentales del Comercio Exterior (Las 4 C):

1.- COSTO:

Concepto que incorpora la busqueda permanente de competitividad
en precios.

_ . v
2.- CALIDAD: | @@ @@
Los productos deben ser de calidad, como para @ >&
competir con los provenientes de otros paises. Es
particularmente importante lograr el
mantenimiento de una calidad homogénea vy

uniforme en los envios a lo largo del tiempo.

10



3.- CANTIDAD:

Determinar las necesidades logisticas, es decir la cantidad de
producto necesario para una adecuado abastecimiento del o los
mercados que se pretende conquistar. Es el caso de nuestro pais, es
relevante este concepto en tanto y en cuanto en mas de una
ocasion hemos visto fracasar la continuidad de operaciones de
exportacion, porque en su momento el exportador no estaba en
condiciones de realizar una cobertura adecuada del mercado. Quiza
porque su decision fue de “exportar excedentariamente”, y no de
“internacionalizar sus negocios”.

4.- CONTINUIDAD:EI mercado internacional exige una presencia
permanente continua, dando seguridad de un abastecimiento
regular y fluido. Un pais 0 una empresa con presencia  esporadica
no es confiable, contara con demanda solamente ante la falta de
otras alternativas mas segurasy regulares.



Segunda Fase:
IDENTIFICAR EL MERCADO OBIJETIVO PARA SU

PRODUCTO

Realizando un Estudio de Mercado que le permita concluir cual de los
distintos mercados del exterior es le mas idoneo para su producto.
Tomara en cuenta las siguientes variables:

 Mecanismos reguladores del pais de destino:

 Medidas Arancelarias, no Arancelariasy para Arancelarias.

* Frecuencias en las naves hacia el pais elegido.

* Tratamiento preferencial arancelario.

e Estabilidad econdmica vy politica en dicho pais.

* (Canales de comercializacion

* Distribucion fisica internacional de mercancias Competencia
interna y externa

* QGustos, preferencias y demandas de comsumidores



Tercera Fase: INVESTIGACION COMERCIAL

Determinar quienes son los potenciales
clientes en el Mercado elegido para su

Producto.
Elabora una Base de Datos con nombres,

direcciones, faxes, e-mail.

Cuarta Fase: ENVIO DE CARTAS DE PRESENTACION

Poniendo énfasis en la capacidad productiva,
anos de experiencia, prestigio comercial,
relaciones comercialesy financieras.

Todo ello con finalidad de concitar el interés
del potencial cliente en el exterior.

Mg.Christian Mazzei C.
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Quinta Fase: LA SOLICITUD DE UN COTIZACION

*
El cliente potencial solicita la Cotizacion,
i proponiendo un término de entrega,
Incoterm.
‘\ 12 8

Sexta Fase: ENVIO DE LA COTIZACION - OFERTA

Exportador detallara las condiciones de @

venta segun Incoterm solicitado. 2 2
/{é

Mg.Christian Mazzei C. 14




Setima Fase: ENVIO DE UNA ORDEN DE COMPRA

Al llegar el pedido al exportador, éste debe cumplir las
condiciones del acuerdo al minimo detalle a fin de brindar

un servicio de calidad que satisfaga todos los requerimientos
del cliente.

Octava Fase: PERFECCIONAMIENTO DEL CONTRATO

©
Al llegar la orden de compra al oferente
,queda perfeccionado el contrato.

CONTRATO
CN

dJ

Mg.Christian Mazzei C.
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PERU ITALIA
VENDEDOR COMPRADOR

COTIZACION
OFERTA

PRODUCTO
CANTIDAD
PRECIO

ACEPTACION
ORDEN DE COMPRA

Mg.Christian Mazzei C. 16



CONTRATO DE COMPRAVENTA

INTERNACIONAL

Contrato de Contrato de Contrato Contrat Crédito
Transporte Seguro de de ontrato 1/ |Documentario
. . . Bancario
Internacional Transporte Deposito
Cobranza

El Contrato de compraventa internacional de mercancias
es el contrato celebrado entre partes cuyos centros de
operaciones o0 establecimientos comerciales se
encuentran en paises distintos. Dichas partes (vendedory
comprador) se ponen de acuerdo respecto a producto,
cantidad y precio.

Mg.Christian Mazzei C.
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¢DONDE NEGOCIAMOS LOS CONTRATOS
DE COMPRA VENTA INTERNACIONAL?

@ Ferias Internacionales.

@ Ruedas de Negocios.
@ Misiones Comerciales.

Mg.Christian Mazzei C. 18




PARTE OPERATIVA ADUANERA DEL REGIMEN
DE EXPORTACION DE MERCANCIAS

NI

INGRESO Y SALIDA DE MERCANCIAS

Mg.Christian Mazzei C. 19



Llegada y Salida de
Medios de Transporte

* Todo medio de transporte que ingresa o salga del
territorio aduanero.

- Debera hacerlo por lugar habilitado

- Dirigirse a la Aduana que ejerza competencia territorial
correspondiente.

A efecto de obtener autorizacion de descarga y carga de la
mercancia.

Mg.Christian Mazzei C. 20



Autorizacion de cargay
descarga

 Ninguna autoridad bajo responsabilidad, permitira la carga,
descarga o movilizacion de mercancias sin la autorizacion de la
autoridad aduanera, la que también sera necesaria para
permitir el ingreso y salida de todo medio de transporte.

Mg.Christian Mazzei C. 21



Descarga y Carga
* Se efectua en zona primaria.

* Excepcionalmente en zona
secundaria.

e El transportista o su
representante en el pais
debera comunicar a |Ia
autoridad aduanera la fecha
de término de descarga o
término de embarque de Ia
mercancia.

Mg.Christian Mazzei C. 22



Mercancia embarcada

 Toda mercancia que va a ser embarcada en cualquier puerto,
aeropuerto o terminal terrestre, debera ser presentada vy
puesta a disposicion de la Aduana, quedando sometida a su

potestad, hasta que la autoridad respectiva autorice la salida
del medio de transporte

Mg.Christian Mazzei C. 23
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EXPORTACION DEFINITIVA
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Régimen de Exportacion

Marco Legal :
1. Ley General de Aduanas Decreto Legislativo N° 1053

2. Reglamento de la Ley General de aduanas Decreto Supremo
010-2009-EF.

Decreto Legislativo N° 1235.

Decreto Supremo N° 163-2016.

Procedimiento General INTA-PG.021-A.

Procedimiento de Valoracion Aduanera INTA-PE.01.102..

o U AW

Mg.Christian Mazzei C. 25



Régimen de Exportacion
Definitiva INTA-PG.02

Marco Conceptual: Art 60 LGA

Exportacion Definitiva .- Régimen aduanero que permite la
salida del territorio aduanero de las mercancias nacionales o
nacionalizadas para su uso o consumo definitivo en el
exterior.

La exportacion definitiva no esta afecta a ningun tributo.

Mg.Christian Mazzei C.
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Régimen de Exportacion
Definitiva INTA-PG.02

¢Quiénes pueden exportar? (R.S N° 210-2004-SUNAT)

Cualquier persona natural o juridica puede realizar

exportaciones

Persona

natural

Cuando realicen en forma ocasional
exportaciones de mercancias, cuyo valor

1 FOB por operacion no exceda de US S

1,000.00 y siempre que registren hasta 3
exportaciones anuales como maximo

Cuando por Uunica vez en un aho

| calendario exporten mercancias cuyo
valor exceda los USS 1 000,00 siempre

que no supere los US S 3,000.00

Mg.Christian Mazzei C.
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Régimen de Exportacion
Definitiva INTA-PG.02

[ Documentacion Necesaria ]

Declaracion Aduanera de Mercancias;

Documento de transporte; conocimiento de embarque,
carta porte aérea o carta porte terrestre, segun el
medio de transporte empleado), con sello y firma del
personal autorizado de la empresa de transporte o su
representante o del agente de carga, segun
corresponda.

Factura, documento equivalente o contrato,
segun corresponda; o declaracion jurada en los
casos que determine la Administracion Aduanera;

Otros que por la naturaleza de la mercancia se
requiera para su exportacion

Mg.Christian Mazzei C. 28



Modalidades de tramite
I

Despacho General de Exportacion Despacho Simplificado de Exportacion

- DAM

e Cuando valor FOB es

e Cuando valor FOB es igual o
mayor a US S 5,000. menor a US S 5,000.

e Despacho efectuado por e Despacho efectuado por Courier
Agente de Aduanas o exportador.

VALOR FOB.- En la exportacion, el valor FOB se declara en USS. Los valores expresados en

otras monedas se convertiran a USS acorde a tipo de cambio establecido por SUNAT,
vigente a la fecha de la numeracién de |la Declaracion.

Similar procedimiento se aplicara cuando el valor del flete se exprese en otra moneda
diferente a USS.

Mg.Christian Mazzei C. 29
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Régimen de Exportacion
Definitiva INTA-PG.02

| Plazos |

= Para el embarque .- dentro del plazo de treinta (30) dias
calendario contado a partir del dia siguiente de la numeracion
de la declaracion.

= Para la regularizacion del régimen.- dentro del plazo de treinta
(30) dias calendario contado a partir del dia siguiente de la fecha
del término del embarque.

Mg.Christian Mazzei C. 30



Régimen de Exportacion
Definitiva INTA-PG.02

Mercancias :

Puede solicitarse la exportacion de cualquier mercancia,

siempre que no se encuentre prohibida. La exportacion de
mercancias restringidas esta sujeta a la presentacion de
autorizaciones, certificaciones, licencias o permisos y de
requerirlo la norma especifica, a reconocimiento fisico
obligatorio.

Mg.Christian Mazzei C. 31
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Régimen de Exportacion definitiva
con Embarques Parciales

Una exportacion definitiva puede amparar embarques parciales
siempre que éstos se efectuen de un exportador a un unico
consignatario, y que los embarques se realicen por la misma aduana
de numeracion de la DAM.

Los embarques parciales deben realizarse dentro del plazo de treinta
(30) dias calendario contado a partir del dia siguiente de numerada
la DAM.

Las declaraciones que amparan embarques parciales estan smetas a
reconocimiento fisico. 3

Mg.Christian Mazzei C.




MERCANCIA RESTRINGIDA O
PROHIBIDA

La exportacion definitiva No procedera para las mercancias que
sean patrimonio cultural y/o histérico de la nacién, mercancias de
exportacion prohibida y para las mercancias restringidas que no
cuenten con la autorizacion del sector competente a la fecha de su

embarque.

Mg.Christian Mazzei C. 33
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EXPORTACION PROHIBIDA

Convencion sobre el comercio internacional de especies
amenazadas de flora y fauna silvestres — CITES, aprobada por
Ley N2 21080, de la Autoridad Administrativa del Peru a la
Secretaria de CITES.

Mg.Christian Mazzei C. 34
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EXPORTACION PROHIBIDA

Prohiben caza, extraccion y exportacion con fines
comerciales de algunas especies de fauna silvestre no
autorizados por el INRENA, Decreto Supremo N2 013-99-AG.
- Texto Unico de Exportacion Prohibida, Decreto Supremo
N2 070-93-EF.
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EXPORTACION PROHIBIDA

Llamas y alpacas, Decreto Supremo N2 008-96-AG, Decreto
Supremo N2 022-1997-AG, y Resolucion Ministerial N2 0972-
2000-AG, publicada el 07.01.2001.
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EXPORTACION PROHIBIDA

Vicufas, guanaco y sus hibridos, Ley N2 26496, publicada el
11.07.1995 y su Reglamento, Decreto Supremo N2 007-96-
AG.

Mg.Christian Mazzei C. 37



EXPORTACION PROHIBIDA

Pijuayo, Resolucion Ministerial N2 0725-2000-AG.

Mg.Christian Mazzei C. 38



EXPORTACION PROHIBIDA

-Camu Camu, Decreto Supremo N2 046-99 —AG.publicado el
25.11.1999.

- Una de gato, Decreto Supremo N2 009-99-AG, publicado el
29.03.1999.

LN -
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EXPORTACION PROHIBIDA

Semillas botanicas, vegetativas, especimenes, productos y
subproductos de la maca al estado natural o con proceso de
transformacion primaria, Decreto Supremo N2 039-2003-AG, vy
el Decreto Supremo N2 041-2003-AG.
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EXPORTACION PROHIBIDA

Ley que declara la protecciéon de la Pava Aliblanca (Penélope
Albipennis), Ley N2 28049.
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EXPORTACION PROHIBIDA

Ley que prohibe la salida del territorio nacional de los restos
humanos y bienes culturales de los complejos arqueoldgicos
"SIPAN" y "SICAN" y del cuerpo congelado de la "DAMA DE
AMPATO", Ley N2 27173.




Despacho de Mercancias Restringidas

& SUCAMEC
Direccion de Control de Servicios de
Seguridad y Control de Armas, Municiones
y Explosivos de Uso Civil, del Ministerio D
\ del Interior

o @

B ¢

Direccion General de
Medicamentos, Insumos y
rogas, del Ministerio de Salud/

DIGEMID

PRINCIPALES ENTIDADES COMPETENTES DEL
CONTROL DE MERCANCIAS RESTRINGIDAS

/ SENASA \

Servicio Nacional
de Sanidad
Agraria, del

Ministerio de

-

\ Agricultura /

Ao

Direccion General

~

DIGESA

de Salud
Ambiental, del
Ministerio de

-

INRENA \

Instituto Nacional
de Recursos
Naturales, del
Ministerio de

Salud

5

Mg.Christian Mazzei C.
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Régimen de Exportacion
Definitiva INTA-PG.02

[ Canales de Control J

) Naranja: con este canal la mercancia queda expedita para su
embarque.

J Rojo: este canal requiere de revision documentaria vy
reconocimiento fisico.

d
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Régimen de Exportacion
Definitiva INTA-PG.02

Ingreso a un Deposito Temporal:

Toda mercancia a embarcarse con destino al exterior debe ser
puesta bajo potestad aduanera para lo cual ingresa a un
depdsito temporal.

Mg.Christian Mazzei C. 45



Régimen de Exportacion
Definitiva INTA-PG.02

Excepcion de Ingreso a un Deposito Temporal:
* Perecibles
* Peligrosas tales como:

- Explosivas

- Inflamables
- Toxicas

- Infecciosas

- Radioactivas
- Corrosivas

 Maquinarias de gran peso y volumen

* Animales vivos

 Agranel en cualquier estado

e Otras que a criterio de |la autoridad aduanera ,



=
O
S
ADUANAS ADUANAS
Transmision Elect / Numeracion DUE Transporte Interno Ingreso de Mercancia Asignacion
Con Datos Provisionales pais de origen a Zona Primaria de Canal
RECONQCIMIENTO FiSICO .

DE LA DUE

<:| Diferencias en los Datos de las
“ENMIENDA"” Mercancias Declaradas
<;:| Mercancia No Declarada

REGULARIZACION 30 dias calendarios a
30 Dias Calendarios a partir del dia Sgte T.E partir de dia sgte
e Transmision complementaria de Datos de la DUE numeracion:
ePresentacion de Documentos EM BARQUE
T

i Ilﬂ

Salida

al Exterior Carga y Estiba

A7
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Régimen de Exportacion
Definitiva INTA-PG.02

[

REGULARIZACION DE REGIMEN ]

La regularizacion del régimen se efectua mediante Ia
transmision de los documentos digitalizados que sustentan la
exportacion y de la informacion complementaria de la DAM, y
en aquellos casos que la Administracion Aduanera lo
determine, adicionalmente se debe presentar fisicamente la
DAM (40 y 41) y la documentacion que sustenta Ia
exportacion, a satisfaccion de la autoridad aduanera.

Mg.Christian Mazzei C.
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Régimen de Exportacion
Definitiva INTA-PG.02

DAM DEJADA SIN EFECTO (art 78° del Procedimiento) ]

En el caso que la mercancia no haya sido embarcada, los
despachadores de aduana dejan sin efecto la DAM asignada

a canal naranja o la asignada a canal rojo diligenciada via

transmision electronica. El SIGAD comunica por el mismo
medio la aceptacion o rechazo del envio, eliminandose como
consecuencia la recepcion de la carga por parte del deposito
temporal.

Mg.Christian Mazzei C.
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Régimen de Exportacion
Definitiva INTA-PG.02

[ DAM DEJADA SIN EFECTO (art 79° del Procedimiento) ]

* La declaracion de exportacion asignada a Canal Rojo que no
haya sido reconocida fisicamente debe ser dejada sin efecto en
el SIGAD con la presentacion de un expediente, previa
verificacion de la mercancia.

Si como resultado de la verificacion, la mercancia encontrada no
corresponde a lo declarado, el funcionario aduanero emite el
informe respectivo para la aplicacion de las acciones legales que
correspondan
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Régimen de Exportacion
Definitiva INTA-PG.02

[ DAM DEJADA SIN EFECTO (art 81° del Procedimiento ]

La Administracion Aduanera mediante el SIGAD, deja sin efecto
la DAM sin canal de control cuyo plazo para embarcar se
encuentre vencido.
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Régimen de Exportacion
Definitiva INTA-PG.02

[ARCHIVO DE LA DECLARACION ]

Transcurridos ciento ochenta (180) dias calendario contados a
partir del dia siguiente de la numeracion de la declaracion, sin
gue se haya efectuado la regularizacion del régimen, se
considerara concluido el tramite de exportacion.

Mg.Christian Mazzei C.



EXPORTACION

Documentos Comerciales

v'Factura comercial (Commercial
Invoice)

v'Lista de empaque (Packing List)

v'Documento de transporte

v'Certificaciones, autorizaciones vy
vizaciones (productos

restringidos, Tramitadas por el
exportador)
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FACTURA COMERCIAL

v' Documento expedido por el vendedor (exportador), el cual
contiene toda la informacion relativa al contrato de compra-
venta internacional de mercaderias.

v’ La factura sirve como documento base para el retiro de la
mercaderia en el pais de destino.

v’ Es tomado como base para la elaboracién de la Carta de
Crédito. En caso de tener la Factura Comercial, previamente
definida, se puede obviar la elaboracion de la factura Pro
forma.

v Describe en forma clara la transaccion: el consignatario y el
sistema de pago.
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LISTA DE EMPAQUE

v’ La lista de empaque (Packing List), es una relacion
detallada de la carga que determina cdmo van empacadas
las mercancias, el contenido de las diferentes cajas,
cartones o barriles, peso y medidas de cada paquete.

v’ Documento que complementa y acompafia a la factura
comercial.

Mg.Christian Mazzei C.
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DOCUMENTOS DE TRANSPORTE
INTERNACIONAL

v’ Conocimiento de embarque

* Via Maritima ( Bill of lading)

* Via Aérea (Guia aérea o AWB)
v’ Carta Porte

* Carretero o ferroviario

DTM. : Transporte Multimodal

Mg.Christian Mazzei C.
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B/L - BILL OF LADING

v' Es un documento emitido
por la empresa naviera o
su agente en el se hace
constar que se ha recibido
la mercancia para ser
transportada al puerto de
referencia en la nave que
se indica.

Mg.Christian Mazzei C.
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GUIA AEREA

e Guia Aérea (Airwaybill), es el
conocimiento de  embarque

aéreo.

e Este documento acredita el

contrato de transporte via aérea.

Mg.Christian Mazzei C.
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CERTIFICADO DE ORIGEN

Es el documento que tiene por finalidad acreditar vy
garantizar el origen de las mercancias exportadas, de tal
manera que permitan beneficiarse de las preferencias o
reducciones arancelarias que otorgan los Estados en el
marco de los tratados o acuerdos comerciales
internacionales o regimenes Preferenciales.

Mg.Christian Mazzei C.
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Origen y Procedencia

X

CERTIFICADO DE ORIGEN CERTIFGADO

ASOCIACION L ATINDAMERICANA DiE INTEGRACION N ING (L ENAR)
ASSOGIAGAD LATINO AMERICANA DE IWTEGRAGAQ

PAIS EXPORTADOR: PERU PAIS IMPORTADOR: (CUADRO 1}
[N* de Orden (1)|  NALADISA DENOMINACION DE LAS MERCADERIAS
(NUMERO * |(PARTIDA (NOMBRE DE LA MERCADERIA -~ DESCRIPCION)

DE ITEMS  JARANCELARIA
ISEGUN POR
FACTURA) [PRODUCTO)

DECLARACION DE ORIGEN
(Deciaracion Jurada)
DECLARAMOS que las mercaderias ndicadas en ef presente formulanc, cormapondienten s Factrura Comercial N® # FACTURA
Cumpien con Io establecido o s HOMMas e cogen del Acuerdo (2)  CAN. . de conformidad con & siguecte desgiose

N® de Orden NORMAS (3)
("RELATIVOS (INDICADOS EN EL CUADRO 1)

IAL CUADRO

SUPERIOR)

IFECHA: ( POSTERIOR O DEL DIA DE LA FACTURA)
|Razon social, sello y firma del exportador o producto: (SELLO DE LA EMPRESA Y FIRMA AUTORIZADA)

OBSERVACIONES: [ PARA ANOTACI!ONES DIVERSAS |

CERTIFICACION DE ORIGEN

Certifico la idad de la p declaracién, que sello y firmo en la cludad de :

A fos : (NO LLENAR )

Nombre, sello y firma Entidad Certificadora

Notas (1) Este columvm indics of orden o ua 50 I e pe o0 nl piseante cacSlicadn Fr casa da sl suficiane,

Se I An B lns WE 4 oy da ente wile

{7) Eupacifics = we ity de urt Acuerdo da slcasce 'egioned b de alcance parcal, mdcanda nimero de registro
3] En el cotamim s xiotiifownt b socme de ofigel 0on gue cumpse cada mercadenn indMdualirada pos s nlmam da orden

Ei formulano 10 podrd presernac raspackiras, 18chatiras o smmendas

Mg.Christian Mazzei C.
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WAREHOUSE

Documento emitido por los Terminales de Almacenamiento
Aéreo, en el cual se da cuenta de las condiciones (cantidad de
bultos, pesos bruto, precintos, etc.) en las que son ingresadas
las mercancias a sus recintos y las contrasta con lo descrito en
el manifiesto de carga.



7alma WAREHOUSE RECEIPT : INFORMACION GENERAL

CODIGO DEL ALMACEN: 3507

TALMA SERVICIOS AEROPORTUARIOS FOR'E,XP'05 Usuario Impresion: RQUIROZ
LAN CARGO FECHA DE EMISION X:RS'ON Fecha de impresion: 03/08/2013
Nro Warehouse 00015701 Guia Madre 145-42414621

Fecha de In Recep. 30/11/2013 Fecha Fin Recep. 30/11/2013

Exportador TEXTILES CHICOS Agencia de Carga PANALPINA TRANSPORTES

Ciudad de Origen LIMA -PERU Ciudad Destino MIAMI-FLORIDA

Consignatario ABERCROMBIE AND FITCH TRADING CO.

Dice Contener POLOS DE ALGODON

Transportista TRANSPORTE ROJAS Recepcionista e

Nro Guia: T/Embalaje: Condicion: BUENO  T/Almacén: GENERAL

Bultos/Rec: 72 Kilos/Rec: 650 P/Volumen: 576

Item  Bultos/Rec

Largo (Cm)

Ancho (Cm)  Altura (Cm) P/Volumen*

72 40

40 30 576

Observaciones: NO CONTIENEN DGR

Firma y Sello del Representante
Terminal Almac.

Firma y Sello Agente Exportador

Mg.Christian Mazzei C.
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GRACIAS

J

N

Expositor: Mg.Christian Mazzei Coria
Mail: cmazzeic@adexperu.edu.pe.
mazzei75@gmail.com
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