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Volumen de ventas del comercio electrónico B2C a nivel mundial desde 
2013 hasta 2018

(en miles de millones de USD)
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E-COMMERCE EN PERU

2017

21
MILLONES DE USUARIOS 

3,27
MILLONES DE 

CONSUMIDORES ONLINE  

57% 
VENTAS A TRAVÉS DE 

MOVILES 



LATAM USUARIOS
EN INTERNET

16,6 MILLONESPERÚ

13,5 MILLONESECUADOR

12,4 MILLONESCHILE

6,1 MILLONESREPÚBLICA DOMINICANA

2,2 MILLONESURUGUAY

METRICS & COMSCORE 2017



PERÚ REDES SOCIALES
MÁS USADAS

95%FACEBOOK

YOUTUBE

WHATSAPP

INSTAGRAM

LINKEDIN
IPSOS APOYO 2017

SNAPCHAT

86%

46%

40%

21%

20%



PRINCIPALES DIFICULTADES QUE PRESENTAN LAS EMPRESAS 
PARA EXPORTAR 

25%Procedimientos aduaneros

21%Retrasos en aduanas

15.5%
retrasos causados 

por el transporte internacional

12%costos logísticos

8%La identificación de mercados y 
compradores potenciales PRODUCE  - Primera Encuesta Nacional de 

Empresas (ENE) 2015
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Contratos principales en comercio internacional

CONTRATO DE 

TRANSPORTE 

INTERNACIONAL

CONTRATO DE 

SEGURO DE

TRANSPORTE

OTROS CONTRATOS 

(CONTRATO BANCARIO, 

ADUANAS, ETC.)

China  

Vendedor 1.COTIZACION / OFERTA

CONTRATO DE COMPRA

VENTA INTERNACIONAL

2.ORDEN DE COMPRA 

3.ACEPTACION 

Perú 

Comprador







Modelo de negocio



Plataformas b2b cafés



PLATAFORMAS B2B CAFÉS 

https://allycoffee.com

https://allycoffee.com/


http://www.amcafeusa.com

http://www.amcafeusa.com/


http://www.atlascoffee.com/coffees/cebicafen/

http://www.atlascoffee.com/coffees/cebicafen/


https://www.cafeimports.com/microlots

https://www.cafeimports.com/microlots


WWW. Alibaba.com



Plataformas b2b Pesca 



https://www.frozenb2b.com



https://yorso.com



WWW. Alibaba.com



Plataformas b2b Agroindustria  



www.infoagro.com



www.alibaba.com



Alimentos y bebidas



http://www.21food.com/



http://best-food-importers.com



http://miao.tmall.com



www.alibaba.com



https://detail.tmall.com



https://www.tradekey.com



Confecciones  



http://www.amazon.com/handmade

http://www.amazon.com/handmade


https://www.artesanum.com



https://www.clothing1.com



https://www.etsy.com



Maderas 



www.fordaq.com



https://www.woodbusinessportal.com



http://www.timberweb.com/







CRISIS DEL RETAIL EN USA



INEFICIENCIA 
de un retail
tradicional



Lo mismo paso 
hace 50 años con 
el mercadismo y 

los mall



Persona trabaja todo el 
día:

Ir a la tienda: 30 min
Escoger: 20 min
Regresar: 30 min

3 Hrs libres al día 

Le quitas el 40% 
del tiempo libre 





Amazon.com es un 
retail?



Amazon.com es una empresa de servicios 

con dos palancas muy fuertes : TECNOLOGÍA y 
LOGÍSTICA 







TOP RANKING MUNDIAL - CATEGORÍA 

Fuente: Similar Web



TOP RANKING MUNDIAL - USA

Fuente: Similar Web



TOP RANKING MUNDIAL - ESPAÑA

Fuente: Similar Web



TOP RANKING MUNDIAL - CANADA

Fuente: Similar Web



TOP RANKING MUNDIAL – ALEMANIA 

Fuente: Similar Web



TOP RANKING MUNDIAL – FRANCIA 

Fuente: Similar Web



Las aplicaciones de redes sociales móviles más populares en los ESTADOS 
UNIDOS

Fuente: Statista.com



Las aplicaciones de redes sociales móviles más populares en los INGLATERRA

Fuente: Statista.com



Las aplicaciones de redes sociales móviles más populares en los CHILE

Fuente: Statista.com



Las aplicaciones de redes sociales móviles más populares en los ITALIA

Fuente: Statista.com



Las aplicaciones de redes sociales móviles más populares en los PERÚ

Fuente: Statista.com



EL FUTURO ES AHORA 



NATIVOS DIGITALES



HOY TODOS SOMOS UN PERFIL



En estos momentos se busca que las empresa

Desarrollen su HUELLA DIGITAL. 



NYM´S 





Investiga-Estudiar la Competencia, qué tienen de diferente que me gusta y lo que 
no me gusta

INCALPACA 





CANALES DE VENTA 



Velocidad de 

Cambio



Para llegar a una audiencia de 50 millones se tardó

Fuente: STATISTA

Twitter

To reach an audience of 50 million it took

Facebook

Internet

iPod

Tv

Radio
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Llamadas 50s 

Eran Lujo



Llamadas 2006 se redujo en 86% 

2016 costo casi nulo



La Pyme no se adapta todavía  
Modelo DigitalAl 





















¿Por qué utilizar el E-commerce para exportar nuestros productos?

Vitrina global

24 x 7 

Acerca a la empresa a 

clientes en todo el 

mundo

Rápida difusión 

de la oferta 

exportable

Rapidez en 

cotización y venta 

de productos 

Bajos costos de 

entrada 

Mercados establecidos 

con millones de 

visitantes al día

Múltiples 

plataformas y 

opciones de pago 

on-line 











¿Por qué? 



Internet 
Cambio al mundo



Internet 
Cambio al 

consumidor



El consumidor 
internacional
Está adecuado al 
formato Online 



TIPS
Para realizar 

comercio 
electrónico



Los usuarios no leen,
ESANEAN



Los dos primeros párrafos deben de mostrar 
la información mas importante 



Tiempo de respuesta



JACKOB NIELSEN

Regla básica: Ahorra Clics



STEVE KRUG

No me hagas pensar



¿Venta Online o venta tradicional?







PROGRAMA COMERCIO 
ELECTRÓNICO 



¿Qué es el Programa de Comercio Electrónico? 

PROGRAMA COMERCIO ELECTRÓNICO - CONCEPTO

• Instrumento para incrementar las
exportaciones a través de los
canales digitales.

• Dirigido a empresas Pyme de los
sectores alimentos, industria de la
vestimenta, joyería, artículos y
regalos y decoración para el
hogar, manufacturas diversas y
servicios.

• Comprende actividades de
capacitación, asistencia y
promoción.



• Acceso a mercado global.

• Desarrollo de una estrategia digital.

• Capacitación y asesoría especializada.

• Articulación con los principales E-Marketplaces a
nivel internacional.

• Tarifa preferencial para envíos por Courier.

• Centros de distribución para ecommerce a través
de Oficinas Comerciales del Perú en el Exterior
(OCEX).

Beneficios del programa 
de Comercio Electrónico

PROGRAMA COMERCIO ELECTRÓNICO - BENEFICIOS



Asistencia

• Diagnóstico para optimización de website cross border

• Asesoría especializada

Articulación

• e-marketplaces y portales verticales: Alibaba, ebay, Amazon,
Dhgate, PcHome, Momo, etc.

• Convenios con operadores logísticos.

Capacitaciones

• Modelo de negocios ecommerce / e-logistics

• Desarrollo de estrategia digital / Plan de marketing digital

Metodología de intervención

PROGRAMA COMERCIO ELECTRÓNICO - MODELO



NO
Ingresa

SI
Ingresa

PROGRAMA
E-COMMERCE

PYME
Postula

TEST 
Exportador Digital 

SELECCIÓN 
Empresas

Fase 1

ACELERADOR

Fase 2

ECOMMERCE 
TRANSFRONTERIZO

Selección de las Pyme

PROGRAMA COMERCIO ELECTRÓNICO - POSTULACIÓN 



Características de las empresas:

 Empresas exportadoras 
 Cuentan con página web optimizada para 

comercio electrónico pero no realizan acciones de 
posicionamiento.

 Cuentan con redes sociales y evidencian acciones  
de promoción, difusión e inversión digital

 Cuentan con huella digital 
 Cuentan con plan de marketing digital
 Cuentan con capacidad financiera

Fase 1 – Acelerador

PERFIL EMPRESARIAL

Características de las empresas:

 Empresas exportadoras o potenciales exportadoras 
 Poca o nula experiencia en el formato digital: 

 No cuentan con página web  o no está 
optimizada para realizar comercio electrónico 
transfronterizo (fotografías, textos 
enriquecidos, contenidos de valor)

 No cuentan con redes sociales o no tienen 
actividad constante

 No cuentan con huella digital (SEO, SEM)
 Sin experiencia en medios de pagos digitales

 Desconocimiento de la logística ecommerce
 No cuentan con plan de marketing digital

Fase 2 - Ecommerce
transfronterizo

PROGRAMA COMERCIO ELECTRÓNICO - Concepto



Fase 1 – ACELERADOR   

¿Quiénes pueden 
Postular?

Beneficio 

Productos  

Empresas Pyme exportadoras o potenciales exportadoras 

Articulación a emarketplaces a nivel internacional y acceso a beneficios en tarifas 
logísticas

 Modelo de negocios en comercio electrónico transfronterizo 

 Plan logístico y estructura de costos para comercio electrónico transfronterizo

 Plan de marketing digital (acciones de branding, posicionamiento en redes 

sociales, campañas digitales en web)

 Diagnóstico financiero para promoción digital

 Asistencia en articulación comercial (pago a suscripción en emarketplaces)

Características de la Fase 1 – ACELERADOR 



Características de la Fase 1 – ACELERADOR 

• Programación continua durante todo el año donde las empresas podrán postular y son
desarrollados en los laboratorios ADOC a nivel nacional.

• La fase acelerador incluye 03 módulos de capacitación.
• Cada módulo de capacitación tiene una duración de aproximadamente 1 mes.
• Al término de la fase las empresas acceden al beneficio de los descuentos con DHL y otros

socios estratégicos.
• Articulación de oferta de productos en los principales emarketplaces

Fase 
Acelerador

Módulo 

e-logistics

Módulo  
Marketing digital 

para comercio 
electrónico 

transfronterizo

Módulo  
Comercio 

electrónico 
transfronterizo

Fase 1 – ACELERADOR 



RESULTADOS ESPERADOS:
• Reducir la brecha digital de las PYME exportadoras a nivel nacional 
• Fortalecer las capacidades de las PYME para realizar comercio electrónico 

transfronterizo
• Generar oportunidades comerciales. 

PROMPERU

PyMES
Exportadoras y/o 

potenciales 
exportadoras 

TIENDAS
Plataformas

COMPRADOR
Internacional

Capacitación

Asistencia Promoción
y  posicionamiento

Características de la Fase 1 – ACELERADOR 



Fase 2 – Ecommerce transfronterizo

¿Quiénes pueden 
Postular?

Beneficio 

Productos a 
entregar 

Empresa Pyme exportadoras 

• Articulación de sus productos a centros de distribución establecidos por 
PROMPERÚ a nivel internacional 

• Beneficio en tarifas preferenciales en logística
• Posicionamiento de marca en país de destino

 Ejecución del plan de marketing de la empresa en el país de destino.
 Adecuación de contenidos digitales al país de destino 
 Lanzamiento de sus productos en redes sociales, emarketplace y página web. 
 Campaña de posicionamiento en el país de destino.
 Análisis de acceso a mercados de los productos a vender (tramitología, permisos) 
 Análisis de costos en destino (envío, almacén y distribución). 
 Consolidación de productos en el  centro de distribución en destino.
 Análisis económico, financiero de la empresa exportadora   

Características de la Fase 2 – ECOMMERCE TRANSFORNTERIZO  



• El programa lanzará una  convocatoria formal para que las empresas se sumen a la 

iniciativa a nivel nacional.

• Las empresas que inicien el programa pasarán por un proceso de pre selección el 

cual incluye visita a su planta, análisis de producto, análisis financiero y económico.

• Las empresas tendrán que pasar por un proceso de adaptación de producto 

(empaque, etiquetado, etc.)  

• Las empresas desarrollarán un proceso de análisis de su producción para el envío de 

un lote de sus productos a los mercados establecidos ya que estas deberán contar 

con un stock mínimo para él envío de sus productos al centro de distribución. 

• Las empresas desarrollarán un cronograma de producción de acuerdo a los 

resultados de su primera venta en el país de destino. 

Características de la Fase 2 – ECOMMERCE TRANSFORNTERIZO  



RESULTADOS ESPERADOS:

• Incrementar exportaciones y posicionamiento de marcas
• Diversificación de mercados
• Generar oportunidades comerciales para las PYME EXPORTADORAS

PROMPERU

PyMES
exportadoras 

CENTROS DE
Distribución

COMPRADOR
Internacional

Asistencia 
Técnica

Promoción
Y Posicionamiento

Características de la Fase 2 – ECOMMERCE TRANSFORNTERIZO  



Fase de 
evaluación 

•Pre selección de las empresas

•Análisis de Huella digital de las empresas

Fase de 
planeación 

• Análisis de costos logísticos - centros de distribución

• Desarrollo de plan de marketing 360

• Desarrollo de política de precios y liquidación de productos 

Fase de 
ejecución 

• Envío de productos a países de destino

• Implementación del plan de marketing 360

• Monitoreo de la operación 

• Optimización del plan 

• Lanzamiento de los productos por los e-marketplace

Características de la Fase 2 – ECOMMERCE TRANSFORNTERIZO  



Programas E-commerce 2018 Región Empresas Sponsor

Programa E-Commerce Art. Regalos y 
decoración 

Lima 63 SECO

Programa E-Commerce Cafés Especiales Cusco/Junín 26 SIPPO

Programa E-Commerce Art. Regalos y 
decoración y Textiles 

Cusco 25 PROMPERÚ

Programa E-Commerce para prendas de 
bebés y niños en la UE

Lima 5 PUM

Programa E-Commerce de Productos 
Procesados

Lambayeque 30 SIPPO

Programa E-Commerce de Cacao 
Especiales 

Piura / Amazonas 25 SIPPO

Programa E-Commerce de Mujeres 
Empresarias 

Lima 18 PROMPERÚ

Programa E-Commerce de Productos de 
Alpaca y algodón

Arequipa 25 PROMPERÚ

Total 2018 217

PROGRAMA COMERCIO ELECTRÓNICO – PROGRAMAS  DESARROLLADOS 



ARTESANÍAS INKA MAKI S.A.C.

 Productos de regalo y decoración
 Se benefició del convenio PROMPERÚ-DHL
 300 envíos en 6 meses.
 Exporta a Estados Unidos (60%), Canadá, Reino 

Unido, Emiratos Árabes Unidos, Australia, 
España, Catar, Singapur, Holanda, Francia, entre 
otros.

 Usa plataformas Etsy, Novica, ebay.

http://www.decorcontreras.com

Video https://youtu.be/BRR0JB-En4s

PROGRAMA COMERCIO ELECTRÓNICO – CASO DE ÉXITO

http://www.decorcontreras.com/
https://youtu.be/BRR0JB-En4s


 Ser una empresa formalmente establecida en el mercado, con un RUC activo.

 Tiempo de permanencia de la empresa en el mercado, desde su fundación, un año

como mínimo.

 Sin deudas con PROMPERÚ

 Completar el test del Exportador en www.siicex.gob.pe/test .

 Completar el test del Exportador digital y entrevista con PROMPERÚ

 Que la Gerencia de la empresa establezca un compromiso formal con PROMPERÚ para

ingresar al programa comercio electrónico de la ruta exportadora.

Requisitos para formar parte del 

PROGRAMA COMERCIO ELECTRONICO DE PROMPERÚ

PROGRAMA COMERCIO ELECTRÓNICO – REQUISITOS

Para postular al programa Comercio Electrónico de PROMPERÚ las

empresas deben completar sus datos aquí

http://www.siicex.gob.pe/test
https://goo.gl/forms/oZoPjo7QKyucZ3593


Fase 1 – Acelerador

PROGRAMA COMERCIO ELECTRÓNICO – PROXIMA EDICIÓN

PROGRAMA HORAS EXPOSITOR INICIO FIN VACANTES

Marketing digital para 
comercio electrónico
transfronterizo

45 Christian 
Saldaña Paz

1/10/2018 7/11/2018 30

Comercio electrónico
transfronterizo

30 Juan Manuel 
Huamancayo
Pierrend

16/10/2018 20/11/2018 30

Para postular a los programas de la Fase 1 – Acelerador

realizarlo a través de ruedasnegocios.promperu.gob.pe



PROGRAMA COMERCIO ELECTRÓNICO – SOCIOS 



JACKOB NIELSEN

Principales plataformas de comercialización 

PROGRAMA COMERCIO ELECTRÓNICO – PLATAFORMAS  



Gracias

Teléfono: (511) 604-5601 / (511) 604-5602  /  (511) 604-5603


