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Exportación  

• De acuerdo la legislación nacional, es un
régimen aduanero aplicable a las mercancías
en libre comercialización que salen del
territorio aduanero, para uso o consumo
definitivo en el exterior las cuales no están
afectadas a ningún tributo en
el mercado local.

• La exportación de bienes 

• NO ESTÁ AFECTA A TRIBUTO

• El servicio que presta la SUNAT en cuanto a la
exportación, es el de facilitar la salida al
exterior de las mercancías, para mejorar
nuestra competitividad y oferta exportable
frente a otros países de la región



¿Quien puede exportar?  

• TODOS PODEMOS EXPORTAR, solo
necesitamos contar con un registro único de
contribuyente RUC.

• * Solo en caso que no cuente con RUC para
el caso de personas naturales que realicen:

– Exportaciones en forma
ocasional que no exceda los
1000 US$

– Máximo de 3 exportaciones
anuales

– O una exportación única de
máximo 3000 US$



¿Por qué decidimos exportar?  

Buscar nuevos mercados

Obtener mayores ingresos

Colocar mayores volúmenes

Ganar competitividad a través de la experiencia de 
mercados extranjeros.



La preparación es clave para exportar con 

éxito



TIPOS DE TRANSACCIONES DE 

EXPORTACION

Transacción comercial 

Existe una compra venta

Factura Sunat

Existe una transacción financiera

Ampara todo tipo de mercancías

Transacción no comercial

No existe una transacción financiera 
por una venta comercial. 

Declaración Jurada de Valor

Formato de Factura (adicional)

Amparan muestras sin valor comercial, 
regalos y encomiendas.



MODALIDADES  DE EXPORTACION



ENVIOS CONSOLIDADOS O 

INDIVIDUALES



BENEFICIOS  DE EXPORTACION

SALDO A FAVOR  DEL 
EXPORTADOR

Devolución del IGV a los exportadores

Los tributos no compensados, genera un saldo a 
favor

Se puede acumular para ser solicitado.

DRAWBACK

Restitución de derechos Arancelarios

El estado promueve la exportación con 
el 4% del valor FOB total exportado

Necesita insumo extranjero en la 
producción

Cuadro insumo / producto



INDICADORES DE 

COMPETITIVIDAD LOGSITICA DE  

EEUU



INDICADORES LOGISTICOS DE  EEUU 

Según el logistics Performance Index (LPI) publicado por el BM en 
el 2016, EEUU ocupa el puesto 10 entre 160 países en el mundo 

en cuanto al desempeño logístico



INDICADORES DE NEGOCIOS EEUU 



INDICADORES DE NEGOCIOS EEUU 
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INDICADORES DE NEGOCIOS EEUU 



TIPS PARA EXPORTAR A EEUU



Contrato Orden compra Producción Embarque Transporte Manifiesto Arribo de la 
mercancía

Selección 
aleatoria

Inspección
Física

Detección

Incautación

Liberación 
mercancía
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ANTES DEL DESPACHO ADUANERO DE IMPORTACION A EEUU

POSTERIOR DESPACHO ADUANERO IMPORTACION

Revisión de 
tributos por 
especialista de 
importación

Dudas 
razonables

Protesto reliquidación
Notifican al cliente de 
la nueva liquidación de 
tributos



Documentación de Exportación 

Los siguientes requerimientos son efectivos para todo tipo de 

productos:

 Factura comercial (Commercial invoice).

 Documento de transporte (Freight documents).

 Lista de carga (Packing list).

 Declaración de valor en aduana (Customs value

declaration).

 Seguro de transporte (Freight insurance).

 Certificado de Origen.



REGULACION EN CUANTO A LA 

FACTURA COMERCIAL

Norma EEUU : 19 CFR 141.86

Debe indicar :

1. Puerto de entrada

2. Nombre del importador.

3. Nombre del exportador.

4. Descripción detallada de la mercancía.

5. Numero de piezas

6. Precio de compra en dólares americanos.

7. País de origen.

8. Motivo de la exportación (Ej. Reventa o transferencia

entre compañías)



Responsabilidades del importador en 

registros de información ante la aduana.

Los conceptos legales de EEUU de cumplimiento informado y

responsabilidad compartida convierten al importador de

registros en responsable de:

1.Ejercer un cuidado razonable para ingresar, clasificar, marcar

adecuadamente con el país de origen y valuar la mercancía

importada.

2.Proporcionar cualquier otra información necesaria para

permitir al CBP evaluar correctamente los impuestos, recoger

estadísticas precisas y determinar si se cumple algún otro

requisito legal aplicable.



Verificaciones de información por la aduana 

EEUU 

Transacción basada por línea especifica de envió

especifico.

Variables que se toman en cuenta:

• Clasificación arancelaria.

• Valoración aduanera.

• La evaluación precisa de los impuestos

• Validez de un acuerdo comercial (TLC EEUU- PERU)

Generalmente de 6 meses a 1 año después del ingreso

de la mercancía.

Requisitos de mantenimiento de registros de los 5 años.
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Bayport Container Terminal



Unparalleled Market Reach

Source: Greater Houston Partnership

8.4% of U.S. Population or 25.8 Million U.S. Consumers within 300 mile radius

12.9% of U.S. Population or 39.8 Million U.S. Consumers within 500 mile radius

45.9% of U.S. Population or 141.8 Million U.S. Consumers within 1,000 mile radius

INTERMODAL ACCESS

 Three Class I Railways (BNSF, UP, KCS) 
with direct access to key intermodal 
hubs

 1,400 major truck firms

 16 intrastate & interstate highways 
network from Houston

 575.4 miles of highways  & 
expressways
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Frecuencia y tiempo de transito de los 

puertos EEUU



Frecuencia y tiempo de transito de los 

puertos EEUU



LINEAS NAVIERAS QUE BRINDA 
SERVICIOS A EEUU



AEROPUERTOS DE  EEUU 



Frecuencia y tiempo de transito de los 

aeropuertos EEUU



Tasa promedio de costos de exportación 

aéreo a  EEUU



LINEAS AEREAS QUE BRINDA 
SERVICIOS A EEUU


