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¿Cuál es el nicho de Ecoinca?

Personas que requieren consumir productos autóctonos peruanos y 
orgánicos, cuidan su salud, y respectan el medio ambiente.



Personas que tienen interés 
en que la producción de sus 
alimentos sea cuidadosa con 
la tierra, y que está en busca 
de alimentos más seguros, 
más puros, más naturales. 

¿Cuál es el nicho
de Ecoinca?



¿Qué ofrece Ecoinca?



¿Qué ofrece Ecoinca?

Los productos Ecoinca contienen
100% ingredientes orgánicos. La
calidad de nuestras hierbas son
cultivadas en los Andes Peruanos
siguiendo stándares internacionales
de producción.



¿Qué ofrece Ecoinca?



¿Cómo se concretó la idea de Ecoinca?

El objetivo principal era que todo fuera orgánico y apoyar a los agricultores.
En el país no había mucha cultura orgánica, así que se enfrentó dificultades
durante casi tres años para sacar los diferentes certificados.

Durante ese tiempo se siguieron los pasos necesarios para que sea posible
obtener las certificaciones orgánicas ya que no puede haber contaminación
con productos químicos.



¿Cuál es la diferencia de trabajar con 
productos orgánicos?

El producto orgánico no usa químicos, 
fertilizantes o fitohormonas porque 
son dañinas para la salud del 
productor y del consumidor final. 



Dar capacitaciones periódicas.

Trabajar con una certificadora    
internacional que brinda auditorías y 
estudios para que los productores 
entiendan el manejo de lo orgánico. 

Diferentes cursos a fin de que se 
capaciten durante el proceso del cultivo.

¿Cómo trabaja Ecoinca con los productores?



Regiones en las que se centra Ecoinca

• Priorizamos en la sierra altoandina. A nivel nacional, trabajamos 
con más o menos 150 productores de forma directa, y de forma 
indirecta con 400. 

• Provienen de Cusco, Arequipa, Ayacucho y Junín.



Cómo va la aceptación del marcado hacia 
Ecoinca?

• Estamos exportando a Estados Unidos, Europa y Centroamérica.
Además, asistimos a ferias internacionales, donde promovemos no
solamente el producto, si no nuestra cultura que es muy valorada.

• Ofrecemos productos que van más allá del gusto, que brindan
experiencias. Por eso, trabajamos con expertos en producción
orgánica y en cosmovisión.



¿Quién, Cómo y Dónde se consumen los 
productos de Ecoinca en los EE.UU?

Nichos de mercado









¿A quiénes vende Nuts.com? 

•Grocery Stores
•Supermarkets
•Specialty Stores
•Produce Stores
•Farmer's Markets
•Restaurants

•Caterers
•Bakeries
•Other Distributors
•Gourmet Pet Stores
•Bars



• Abbott Blackstone is a family-owned and 
operated business with Kurt at the helm, his 
son Benny and daughter Kathy also work with 
him in the business.



Retail: Wholefood



Retail: Walmart



Peruvian Brothers Food Truck



Peruvian Brothers Food Truck
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