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Programa RUTA EXPORTADORA

Ruta Exportadora tiene por objetivo fortalecer la capacidad
exportadora de las empresas potenciales exportadoras y
empresas Exportadoras, dotandolas de capacidades de gestién
empresarial, herramientas y elementos de diferenciacién; para
su incursién, desarrollo y consolidacion en su proceso de
internacionalizacion.

Los servicios brindados en cada uno de los niveles de la Ruta
Exportadora, se clasifican:

Modalidad Ruta Exportadora Empresarial compuesta por
Etapa de induccién exportadora, Ruta Bdsica, Ruta Intermedio,
y Ruta Avanzada.

Modalidad Ruta Exportadora Especializada, compuesta por
servicios exclusivos en cada una de ellas por tipo de productos
y de acuerdo al sector exportador priorizado, Modalidad Ruta
Exportadora Producto Mercado, compuesta por servicios
exclusivos en cada una de ellas por tipo de productos
orientado a un mercado internacional especifico

Clinicas empresariales. Compuestas por 6 programas
especializados que atienden las necesidades actuales y
problematicas de las empresas como lo es marketing digital,
marketing estratégico, logistica aduanera, gestion estratégica
exportadora, gestion de oportunidades comerciales vy
herramientas de gestion.

Webinar
Exportador

La Ruta Exportadora

Una herramienta que fortalece tu empresa
y la hace competitiva para el mercado internacional




Ruta Exportadora

Desempeiio de la Ruta Exportadora 2012 - 2019

Comparativo
2017
2019/2012

700 1313 2006 3131 3565 4074 5145 6584 841%
Empresas
104 227 323 552 690 795 1052 1211 1064%
Exportadoras
Mercados 60 86 104 102 101 126 145 153 155%
Exportaciones
. 185 607 1024 2041 2143 2965 4695 5875 3076%
(millones)
Productos (P.A) & 748 893 1056 1392 1476 1748 2116 411%
Webinar ‘ prom.
Exportador peru
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ROMPERU: Desarrollo al Exportador

- Por medio de la Ruta
Exportadora desde el
2012 al 2019 se
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DIRECCION DE COORDINACION Webinar
DE LAS OFICINAS MACRO Exportador

REGIONALES SUB DIRECCION DE
INTELIGENCIA Y PROSPECTIVA
COMERCIAL

5 Departamento de Programas y Proyectos Multisectoriales
DIRECCION DE PROMOCION DE Departamento de Gestién de la Calidad

LAS EXPORTACIONES SUB DIRECCION DE

DESARROLLO EXPORTADOR Departamento de Comercio Sostenible

Departamento de Facilitacion de exportaciones
Departamento de asesoria empresarial y capacitacion

SUB DIRECCION DE
DIRECCION DE OCEX PROMOCION COMERCIAL

DIRECCION DE PROMOCION DE
LAS INVERSIONES
EMPRESARIALES

DIRECCION DE PROMOCION
DEL TURISMO ‘@%éflflﬁ




PROMPERU: Desarrollo al Exportador e rtador

Macro Region Norte

Piura: 73 Macro Regién Oriente
Tumbes: - Amazonas: 41
Total: 73 Loreto: 49
San Martin: 12
Ucayali: 50
Macro Regién Nor Oeste Total: 152

Lambayeque: 12
La Libertad: 11

Cajamarca: 18 Macro Region Sureste

Total: 41 Puno: 9
Cusco: 47
LIMA Madre de Dios: 12
Lima Metropolitana: 840 Apurimac: 3
Ancash: 13 — Total: 71
Ica: 28
Total: 881
a 1,439 Empresas
DL atendidas en la Ruta
Pasco: 1 Exportadora 2019.
Huanuco:8
Huancavelica: 3
Ayacucho: 15 Macro Region Suroeste
Total: 64 Arequipa: 103

Moquegua: 11

Tacna: 43
N\l



Webinar

Requisitos Generales del Programa: Exportador
~ ™
t,/x Ser una empresa formalmente establecida en el mercado, con un RUC activo.
- J
~ j j ™
M Tiempo de permanencia de la empresa en el mercado, desde su constitucion, minima de
un ano
- J
~ N
M No presentar deudas con PROMPERU
- J
4 )
t\/x Llenar el formulario del test del Exportador. https://rutex.promperu.gob.pe/
N\ J
M (Que la empresa haya exportado o cuente con oferta exportable potencial, aprobada por\
el especialista del sector de PROMPERU, previa presentacion de la ultima DUA. Si no
exporta, debe demostrar ventas en el mercado local, por un valor no menor a S/.
\150,000 al afo, con presentacidn de la Declaracion Jurada )

(\”
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https://rutex.promperu.gob.pe/
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@e,\(‘ Iniciar Sesién
A

v "w F >
o R 4 .

N
"« wRuta Exporta&ra -

-

BIENVENIDOS

Bienvenido a Rutex, la plataforma dirigida a los emprendedores y las eémpresas
exportadoras que deseen participar de los servicios que ofrece la Ruta
Exportadora: talleres, capdcitaciones, asistencia técnica, entre otros. Con el fin
de mejorar su competitividad y lograr una exitosa internacionalizacion:

jParticipa Empresa! jParticipa Emprendedor!

\,‘ 8 - \\ T
Quiero formur pnrte de labase de proueedores que ayuden alds empresas en su camino a Ia.irﬁemacionaliza(ién

Zi

https://rutex.promperu.gob.pe/ &)mm,

peru




Test del potencial exportador

Test Exportador

Grafico Nivel de Servicio de Ruta Exportadora

Resultado del test 2.03

Interesado en exportar

Exportador en proceso

Exportador I 3.0

1.0 1.5 2.0 2.5 3.0 3.5

* Producto
* Gestion Empresarial

* Gestidon Productiva, de los Mercados y Logistica Internacional
* Gestidn Econémica y Financiera

Webinar

Exportador
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Ficha Company Profile

7 COMPANY PROFILE

Razon social: | RUC N2

Representante Legal: | argo: | &énero Repressntante: M| | Fi |

El [La) representante es propietario de par lo menas =l 5% de las ecciones: ) =T Indicar %=

El [La) Reprasentants tiene participacion en la toma de decisionss de la empresa; s ] Mo )
Tamafio de la Empresa

Microempresa: | hwentas anuales = 150 WM Pequefia Empresa: | ) ventas anuales » & 150 UMy 5 1 700 UIT
Mediana Emgresa; | | Ventssanusles =3 1 700 UITy =2 300UIT Gram Empresa: | Jwventas anuales = 2 300 UIT
cantidad de Empleados:

Cargos arendial Administrativo Froduccidn y Proceso Comertializacion Totl
MN® Mujeres
N Varones
Regi
RUS( | Regimen Espacial RER [ | Régimen General RG | |
Clasificacion Empresariak
Sector
Agronegocios | ) Industria de |z Vestimenta | | MEnfacturas Diversas Servicdios | | Pescay Acuicultura [ )

Lineas de Producto: Linea 1- Linea 2: Linea 3:
Froductos: Frod. 1 Frod. 2 Frod. 3
Producto Exportado: Frod. 12 Frod. 2: Prod. 3:

Participaciin en Eventos de Promoddn Comendal (Ferias, Ruedas, Misiones):

CAPACIDAD DE PRODUCCION / CAPACIDAD COMERCIAL

Proceso Productivo / Procesamiento: Propici | Taercerizado | )
Certificaciones de Planta Propia o Tencerizado:
Sistemna de Trazabilidad Sicuentaf | Moouental |
Etapas en |z Cadena de Suministro en donde tiene Implementado el Sistema de Trazabilidad
Acopic| ) Produccién{ Procesamienta | | comerdalizacién | |

Tamana de Planta {m2) / Area Techada (m2}:

Cap. Max. De Produccion, Comercializacion / Procesamisnto
{Mensual o Campana);

Superficie de terreno (ha):

Ejem. 1000 a 2000 m2 Fropia{ | Alquilada | )

Ejem. 150,000 k / 20,000 jfz. / 30,000 cajas de 17 kg

superficie en Froduccion (ha):

Estacionalidad de Produccicn: Ejem. Froducto A: Marzo a Octubre / Producto B: todo el afo / Producto C: Moviembre a Marzo
Precio Venta ($ FOB o 5/ Mercado Local)

Producto 12 204 20s:

Froducto 2: 2014: 2015:

2013 USD A 004D LED 5. 2015: UED 5.

Comercio v Principales mencados 5% Faises Bajos, 5% otros

Tipo de clientes

Ejem: Distribuidor, Intermediario, Cadena de tiendas, Exportadores, Importadores, otros

Total Activos [Valor Estimada en
soles y de Propiedad de I3
Emprasa o Asociacion):

Nivel Acumulado de — T
Endeudsmiznte [Nivel Estimada :
ensoles) o

Monto de Lnea de Credite
Emprezarizl vigente
|Expresado en Soles)

Punto de equilibro: =

‘Observaciones:

O

FOTO PLANTA DE FOTO PLANTA DE
PRODUCEION PROCESAMIENTO/ALMACEMAMIENTO/ACOPIO/CAM  PRODUCEION PROCESAMIENTO/ ALMACEMAMIENTO/ACOPIO/CAM
PO DE CULTIVO * PO DE CULTIVO®

*Las fotos que musstren una imagen amglia del ambiente fotografiade

D= conformidad con Iz Ley M° 28733, Ley de Proteccion de Datos Personales y su norma reglamentaria D.5. y N° 003-2003-J0S en los términas
vigentes de ambas, el participante dedara la aceptacion expresa del tratamiento de sus datos personales 2 PROMPERL.

Los datos e mantendrin archivados misntras se consideran Utiles, con 2l fin que PROMPERU puada enviarle por cuabguier medic o soports,
informacién y publicidad sobre las actividades de promocion internzcionzl de I3 ofertz esportable y recomendsciones, entre otras
comunicaciones que considers partinente, 25i come para realizar encuestas, astadisticas y andlisiz de tendancias de marcado.

El participante autoriza a PROMPERU 3 conservar sus datos una vez finglizada ka relacion contractual, para el cumgdimiznto de las obfigaciones
legales pertinentes, y para que pueds recibir informacidn publicitariz dentro de los limites establecidos legzlmente.

En ouanto entre en vigenda las disposicionss pertinentes de 3 Ley W°29733, al partidpants e asiste de sjercer los derechos de acceso,
rectificacion, oposicion y cancelacion de los datos personzles. Bl participante responde de |z veracidad de los datos facilitados por el.

DECLARO BAJD JURAMENTO: Que, tods |a informacicn proporcionada en el presente documento 25 veraz y cumple con los requisitos exgidos
por ley; asimizma, declars conocer que de comprobarss que lo expresado en 2l presente documnento nio se zjustz 3 3 verded, PROMPERU padra
iniciar las acciones legeles correspondientes, pudiendo constituir un ilicito penal conforme a los dispositivos legales vigentes.

Firma y sella del representante l=gal
Fecha: _ /  J

Webinar
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. Webinar

Ficha Company Profile Exportador

COMPANY PROFILE SIMPLIFICADO

I.  DATOS DE LA EMPRESA FOTO PRODUCTOS FOTO PRODUCTOS
s_la;::rzzilé:s;cia:icn Castaneros de |3 Reserva Tembopats — Los RUC ME 20450635791 &=

Tamafio de a3 Empresa
Microempresa: | }wentas anuzales £ 150 UIT Pequefia Emprasa: | x ) Wentas anuales > 2 150 UMy 51700 UIT
Mediana Empresa: | | Ventas anuales= a1 700 UITy =2 300 T ‘Gran Emprasa: | )wentas anuales = 2 300 UIT
Cantidad Empleados Fijos: 08 Empleados Fijos Cant'uiad obreros en Campana: 62 Entre Obreros v Pelzdoras de

Castafiz
REgimen Tributario:
RUS| ) Régimen Especizl RER | =} Regimen Generzl R | )
Clasificacion Empresarial:
Productar | x | Comercializador{ =) Sarvicios | x )
Sector
Agronegocios (1) Industriz dz lavestimenta | | Manufacturas Diversas| ) Servidas | | Pesca y Acuicultura | |

Liness de Producto: Linea 1: Fresco Linea 2- Procesado Linga 3: Servicio oTO PANTADE OO FLANTADE
Productos / Servicios Reprasentativos: Prod. 1: Castana Prod. 2: Aceite de Castana Frod. 3: Servicio 2 Froge. PRODUCCION/PROC / /AcOPIO/CAMPO | PRODUCCION/PROC 3 JALMAC 0PIO/CAMPO
Product Exportadio: Prod. 10 Prod. 22 Prod. 32 DE CULTIVO * DE CULTIVO*

Farticipacion en Eventos de Promocion Comerdal

[Ferias, Ruedas, Misiones): Expo alimentaria y Expo amazonica.

Certificaciones Vigentes: Certificado de Procedendia como Recurso Forestal Mo Maderable de un Area Natural Protegida | Otorgado por
SERMANP]

| Il CAPACIDAD DE PRODUCCION / CAPACIDAD COMERCLAL

Tamafio de Flants (m2) / Ares Techada (m2): Ejem. 5,000 m2 /1,500 m2

cap. Max..De Produccion/ Comercializacidn / Procesamisnto (Mensual o Ejem. 2403 50 Toneladas de Castafiz seca / Anusl

campzfia):
Superficie de terreno (ha): 27,205.83 | superficie en Produccion (ha): 27,203.83
Estacionzlidad de Produccicn: Diciembre 3 Abril

Precio Venta (FOB o Mercado Local)
Products 1: castafia [ 2022 52200 [ zo13: 5/ 1400 [ 2014:5/ 1650 [ 20155/ 205
Products 2: [ 2022: | zon=: | 2014 [ 2os:

Ventas Totales {anual)

2012: 5. | 2015: 5/. 72,000.00 | 2014: 5/.363 000 .00 | 2015: 5. 1,107 000.00

Vientas por Exportacionss (anual)
M2 5. | 201525/, | 2014:5/. | 2015:5/.

‘Comerdio y Principales mercados 100 % Mercado Macional

Tipo de clientes Intermedizrio Exportadores | Exportadora el SOLSAC, AGRICOLAS FORESTALES SAC, CANDOR LATTAM SAC)

I, INFORMACION ECONOMICA/FINANCIERA |

Total Activos {valor Estimado en 5/. 100,000.00
Soles y de Propiedad de la
Emprg'.a o Asociacidn): 5/. 1,000 000.00
Nivel Acumulado de &/ 350,000.00
Endeudamisnto (Nivel Estimada
en solas) © 5.

TWonto de Unea de Credito
Punto de equilibro: 23, 500 kg de Castafia Mensual Empresarizl vigente [Expresado

2n 5oles)

Credita con AGROEANCD
‘Observaciones:

*L3s fotos que muestren una imagen amplia ol ambiente fotografiado [m] p 7/'0 m
7
PROTECCION DE DATOS PERSONALES p e I' l I




COMPANY PROFILE

Razon social: ©OSS| PERU EIAL | RUC N=:20545086455

Rer Legal: ERICK COSSI0 PAREDES [ carzo: GERENTE [ GEneroRepressntanta: MK ) F( |

El {L3) representante s propietario de por lo menos 2l 5% de l3s acciones: s} MO ) Indicar %: 100%

El [La) Representants tiene participacion en |a toma de decisiones de I3 empresa: IR NO( )
Tamadio de |a Empresa

Microempresa: | X ) ventas anuales < 150 UIT Paquefiz Empresa: | ) Vientas anuales = 3 150 UIT y =1 700 UIT
Mediana Empresa: | ) Ventas anuzles > 31 700 UIT y 5 2 300 UIT Gran Empresa: { )ventas amsales = 2 300 UIT

Cantidad de Empleados

Cargos Garendal Administrativo Produccién y Praceso comerdializacion Total
MN® Mujeres 1 1
N Varones 1 H 1 4
Regimen Tributario:
Regimen Especial RER| | Regimen General RG{ X |
clasificadidn Empresarial:
Productor| X | Comerciglizador | | Sendcios[ )
Sector
sgronegacios (X ) Industria de ls Vestiments | ) M"“‘"““["'a]‘ Diverszs Senicios | | Pesca y Acuiculturs { )
Froducto
Lineas de Producta: Lines 1: concentrada Linea 2: Linea 3:
N Prod. 1: chicha morada Prod. 2: maracuya Prod. 3: manzana
Sl Frod. 4: caramicla Frod. 5: i
Producto Exportado: Prod. 1: chicha morada Frod. 2: maracuya Prod. 3:

Participacion en Eventos de Promocion Comerdial (Ferias, Ruedas, Misiones):

REGISTRO SANITARIC

SDA USA
L CAPACIDAD DE PRODUCCION [ CAPACIDAD COMERCIAL
Proceso Productive / Procesamiento: Fropio| X | Tercerizado |

Certificaciones de Planta Propia o Tererizada:

Sistema de Trazabilidad Sicuenta| | Mo cuenta (X |

Etapas en |z Cadena de en donde tiene do al Sistema de Trazabilidad

Acopic| ) Produccién| | Frocesamienta | | comerdializacidn | )

Tamafio de Plantz (m2) / Area Techada (m2): Ejem. 72m2 | Propic| | Alguilado{x)
Cap. Méx. De Produccion/ Comercializacidn / Frocesamisnto
{Mensual o Campafia):

Ejem: 7200 BOLSAS DE 2 LITROS , EM UN MES

Superficie de tarreno (ha): superficie en Produccion (ha):

Estacionalidaed de Produccicn:

Ejem. Froducto todo &l afio
Precio Venta (5 FOB o 5/ Mercado Local)
Froducto 1: CONCENTRADO DE CHICHA MORADA 2014: 5 /12.00 20150 5/12.00

Producto 2: CONCENTRAD DE MARACUYA 2014: 5/17.00 2015: 5/17.00
Wentas Totales: [Anual)

‘Vientas FOE por Exportadiones [Anual)
2013: USD 3. 20.000.00 2014:USD 5. 2015 USD 5.

Comerdio y Principales mercados  Ejem.: MLAR
Tipo de clientes

Ej=m: Restaurantes, catering, concesiones de alimentes, piblico en general

Webinar

Total Activos {Valor Estimado en Caja E 5/.10,000.00
Soles y de Propiedad de la
Empresa o Asociacion): 5/.175,000.00
PRI 5 rto piazo / Prove 5 5/.5,000.00
Endeudamiento Nivel Estimado
ensolss) - eudas 2 largo plazo / Proveedores/Cu 5/.20.000.00
e = Monto de Linea de Cradito
Punto de equilibro: ——— Empresarial Vigente Ejem. 0.00
A (Expresado en Soles)

Observaciones:

FOTO PLANTA DE FOTO PLANTA DE
PRODUCCION/PROCESAMIENTO/ALMACENAMIENTO/ACOPIO/CAM  PRODUCCION/PROCESAMIENTO/ALMACENAMIENTO/ACOPIO/CAM

*L3s fotos que muestren una imagen ampiia del ambiente fotografiado

IV. PROTECCION DE DATOS PERSONALES

D= conformidad con la Ley N* 29733, Ley de Pr: ion dz Datos Per: ¥ 5U norma ia D.S. y N° 003-2013-JUS en los términos
vigentas de ambas, el participants declara Ia aceptacion expresa del tratamiento de sus datos personales 2 PROMPERU.
Los datos se mantendran archivados mientras se consideren Utiles, con &l fin que PROMPERU pueda enviarle por cuzlquier medic o soporte,

sobre las activi de p W de I3 ofertz exp y o ! entre otras
comunicacionas que considere pertinente, asi como para realizar encuestas, estadisticas y andlisis dz tendencias de mercado.
El participante autoriza 3 PROMPERU 3 consarvar sus datos una vez i I3 relacion para el W delas

legales partinentes, y para que pueda recibir informacian publicitaria dzntro de los limitzs establecidos legalmente.

En cuanto entre en vigencia las disposicionss pertinentes de I3 Ley N°29733, al participants e asiste de ejercer los derechos de acceso,
rectificacion, opasicion y cancelacion de los datos personales. E participante responde de |z veracidad de los datos facilitados por el.

Exportador

2792



RUTA EXPORTADORA: Nivel de empresa

Interesados en Exportar

Ruta Basica

Curso de Induccion de
Comercio Exterior

Primeros Pasos de Calidad - 5s
Imagen Corporativa

Crea tu Web

Taller de Herramientas de
Facilitacion

Introduccion al Plan de
Negocios Exportador

Exporta facil Asistido

Programa de formacidn
exportadora

Programa Acelerador de
Negocios - PYMES peruanas al
mundo

Exportadores en Proceso

Ruta Intermedia

Mapa de Competitividad
Programas de Calidad

Programa de Acceso a
Mercados

Programa Avanzado de
Logistica y Precios
Internacionales
Comunicacion Eficaz
Taller de Negociacién

Programa de Licitaciones
Internacionales

Programa de Diagnostico
Financiero

Ruedas Logisticas

Programa de Comercio
Sostenible

Exportadores

Ruta Avanzada
e Programa de Envasesy
Embalajes

e Programa de Disefio Industrial
Exportador

® Programa Coaching
Exportador

* Programa de Asociatividad

e Marketing Internacional y
Negociaciones

e Misiones Tecnoldgicas
e Desarrollo de Marcas
e Rueda Financiera

Webinar

(\»
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RUTA EXPORTADORA: Especializada Webinar

Exportador
POR SECTOR Y LINEAS PRIORIZADAS
Pesca Industria de la ..
Agroindustrial . . cultzr 3 Moda Manufacturas Servicios
o , | i | » | prom.
* Café calificado con mds de 80 puntos por la Specialty Coffee Association of America (SCAA), de acuerdo a caracteristicas de aroma, color, sabor, acidez entre otros. p eru

21




Lineas Priorizadas

I. Frutas & hortalizas frescas

lll. Procesados, funcionales, granos,
marcas blancas y bebidas

lll. Café, cacao y derivados

Webinar

Priorizacion: Producto - Mercado Exportador

_\Q Producto

Convencionales: Banano organico, berries,
espdarragos, mandarinas, mangos, paltas, uvas,
alcachofa granadas, pimientos, jengibre.
Frutas Organicas: Palta, mango, banano.

Conservas: alcachofa, pimientos, palmitos
Congelados: palta, mango, banano, arandano, esparrago
Deshidratados: paprika, ajies, frutas, pulpas
Gourmet: tapenades, salsas y aceites extrafinos
Bebidas: pisco, vinos, jugos, concentrados de frutas

Granos: maiz morado, quinua, sacha inchi, kiwicha
Frutas Nativas: aguaymanto, camu camu, licuma, chirimoya
Biodiversidad: castafia, algarrobo, maca

café (convencional y certificado), cacaos finos y
sus derivados

'|."."| Mercados priorizados

China, Corea del Sur, Taiwan, Rusia, Unidn
Europea, Norteamérica, Costa Rica, Panamj,
México

Estados Unidos de América, Alemania, Paises
Bajos, Francia, Espafia, México, Chile.
Japon, Corea del Sur, Taiwan.
Emiratos Arabes Unidos, Alemania, Inglaterra.

Estados Unidos de América, Emiratos Arabes
Unidos, Inglaterra, Rusia, Paises Bajos, Corea del
Sur, Italia, Francia, Espaiia, Chile.

288 yrom.
_pera



Lineas Priorizadas

l. Alpaca

. Algoddn

[l. Articulos de decoracion y regalo y
utilitarios para el hogar

Priorizacion: Producto - Mercado

_\Q Producto

Prendas de tejido puntoy plano: abrigos, sacos,
chompas, capas, ponchos, chalecos, chals,
accesorios, textiles del hogar Home deco

Prendas de vestir tejido punto y plano: tshirt,

polos box,, pijamas, vestidos, camisas, ropa de
bebé, batas, muiequeria

Articulos de decoracidn, textiles del hogar, vidrio
pintado, ceramica, madera, peleteria, entre otros.

Webinar
Exportador

'|."."| Mercados priorizados

Alemania, Holanda, Estados Unidos de
América (Nueva York, Los Angeles), Corea,

Japoén y China

Alemania, México, Holanda, Colombia,
Estados Unidos de América (Nueva York, Los

Angeles)

Alemania y Asia,

288 yrom.
_pera



Servicios programados Agronegocios 2020 - DPPM

01

Programa de Marketing Estratégico Exportador

30

USA, EUROPA|

mbre de la Actividad Empresas| Mercado Linea de
Producto

Ruta Procesados

Lima

Descripcion de la Actividad

El programa consiste, a través una metodologia ordenada, la co
creacién de nuevos productos y/o disefio de nuevos productos
desarrollados a partir de las necesidades de los clientes y el andlisis de|
tendencias en la industria de alimentos. El programa esta basado en
la ejecucidn de técnicas actuales para la construccién desde la
factibilidad y la inteligencia de mercado

02

Programa Gestion de Negociaciones
Internacionales Fase 3 - Seguimiento Ruedas
Ferias Internacionales

30

USA, EUROPA|

Ruta Alimentos
(Café, Cacao,
granos andinos, ,
funcionales,
Frescos)

Lima, Junin, Cusco,
Cajamarca, San
Martin, Ayacucho,
Piura

El programa de Gestion de Negociaciones Internacionales consiste en
brindar herramientas y elementos presentes en las negociaciones asi
como una adecuada gestion de contactos comerciales previas a la
participacién en eventos de promocién comercial.

03

Ruta Café Especial - Branding Corporativo

10

USA, EUROPA|

Café especial

Cusco

El programa de Branding corporativo consiste en el desarrollo
adecuado de los elementos de comunicacién de la empresa
(Conceptualizacion grafica de Marca y Empaque Marca, Empaques)
que permitird mejorar la presentacidn de su oferta exportable en los
eventos de promocion comercial.

04

Ruta Café Especial - Negociacién en bolsay
contratos comerciales

10

USA, EUROPA|

Café especial

San Martin, Cusco

El programa de Negociaciones en bolsa y contratos comerciales
consiste en brindar herramientas para un adecuado manejo de
riesgos comerciales y el establecimiento de contratos a través a través
de informacién del mercado (oferta, demanda) y especulaciones para
establecer estrategias de manejo de riesgos .

Webinar

Exportador

\
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Servicios programados Vestimenta 2020 - DPPM

01

bre de la Actividad M

Negociacién Internacional

30

Multimercad
o

o Linea de
Producto

Alpaca, algodén,
accesorios,
utilitarios para el
hogar

Lima

Descripcion de la Actividad

El Taller de Negociaciones Internacionales consiste en brinda
herramientas y técnicas como elementos presentes en las
negociaciones asi como una adecuada gestion de contactos|
comerciales previas a la participacion en eventos de promocion
comercial.

02

Ruta Especializada Algoddn — Gestidn y desarrollo
de marcas propias

10

Madrid
Espafia

Ruta Algoddn

Lima

Este programa permite que las empresas potencien sus estrategias|
en la gestién de sus marcas, tengan en cuenta el valor de la marca
como producto diferenciado — Rol e importancia del branding en el
planeamiento estratégico y de marketing de la empresa.

03

Ruta Especializada Algoddn y Alpaca - Gestién en
moda y producto exportable

20

Multimercad
o

Ruta Algodén y
alpaca

Lima

Fortalecer a las empresas por medio de una vision global del mundo|
de la moda y a cargo de reconocidos especialistas en los temas de
marketing emocional, tendencias e interpretacidn, gestion de la|
calidad, branding y concepto de marca, visual merchandising V|
sostenibilidad e impacto ambiental.

04

Ruta Especializada Sector Vestimenta-
Comunicacion en el Marketing Estratégico para
internacionalizarse

30

Multimercad
o

Multilinea

Lima

Taller de Capacitacién Tedrico-Practico, para lograr un mejor]
desempefio en el marketing estratégico, mediante la formulacién de
estrategias que les permita tacticamente adecuar sus modelos de
negocio de acuerdo a las exigencias del mercado internacional.

05

Seguimiento y asistencia técnica prototipo final de
colecciones

06

Alemania

Home deco y
utilitarios para el
hogar

Lima

seguimiento y asistencia técnica para la presentacion del prototipol
final del desarrollo de Colecciones de home deco y utilitarios para el
hogar para su participacion en la Feria Ambiente Alemania

06

Ruta Especializada LATAM

20

México,
Colombiay
Chile

Alpaca y algodén

Lima

Capacitaciones y talleres de gestién y comunicacion estratégica que
les permita acceder tacticamente a dichos mercados basados en
productos priorizados, de tal forma que encuentren sus socios

comerciales.

Webinar

Exportador
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millions of bags 60 kg

Ruta Exportadora

Café Especial

Existencias Paises Consumidores

31 290
Jan17 27622
Feb-17 28112

29 {Mar-17 28659
Apr-17 28907
May-17 20358

27 1 Jun17 20808
Juk17 3035
Aug-17 30086

25 1Sep17 20258
Oct17 28517

21242

8 [ 240

2

21
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\twin) 2.a. Fundamentos del Mercad A

Webinar
Exportador

Actividades:
* Fortalecimiento de capacidades de gestion empresarial.: Ruta
Exportadora. (PROMPERU)

Evaluacion de Atributos.

Manejo de riesgos.

Negociacidn internacional de Café

Acceso al Financiamiento y seguros

Catacion de Cafés Especiales — Formacién de Catadores Q
grader

Asistencia Técnica en Costos Logisticos

Asistencia Técnica Pre Ferial

* Certificaciones Organicas y de Comercio Justo

* Programa Acelerador de Negocios E-Commerce

* Huellas Ambiental de Café

* Planes de Mitigacién en Cooperativas

* Buenas Practicas en el manejo de las certificaciones organicas

* Implementacién de Sistemas de Trazabilidad

* Fortalecimiento de Modelos Asociativos

* Participacion en eventos nacionales e internacionales.
(PROMPERU)

((prom.

peru



Adecuacion de oferta Webinar

exportable : Exportador
P E-commerce & Tiendas P
- BPA post cosecha (lavado, .
fermento, almacenaje, Multlmarcas
humidimetro) - Programa e-commerce
- Blends de exportacion basico
- Perfil de Torrefaccion (para - Programa e-commerce
muestras internacionales) avanzado

- Venta en destino (alianza
con ocex)

Mejora en capacidades
empresariales

- Programa Qgrader Basico

- Programa Qgrader Avanzado

- Programa Mercados futuros

- Programa Manejo en bolsa

- Programa responsabilidad compartida
(plagas, manejo orgénico entre
cooperativas, etc)

- GIA: HACCP

- Software de sistematizacion

- Difusidon de NTP Cafés Especiales

Herramientas & Eventos
de promocion comercial

- Misiones inversas

- Misiones tecnoldgicas

- Branding (Etiquetado y
rotulado, diagnostico de
identidad visual, concepto
grafico de marca, desarrollo de

Acceso a Mercados Financiamiento & empaque)
. . . . - Negociaciones internacionales
Internacionales Transito internacional - 0 perd / Expo amazénica
) , - Programa costosy - Ruedas comerciales
ﬁ]lizqr::(c:ii?)::lgercados logistica asistida - !:erias misiones
- Programa de acceso al internacionales

- Requisitos de acceso (Aranceles,
marco regulatorio, etc)

- Certificaciones internacionales,
(que repercutan en mejor precio)

- Huella de carbono (calculadora)

financiamiento

((prom.

peru




Ruta Exportadora e bortador
Cacao

Actividades:
* Fortalecimiento de capacidades de gestién empresarial.: Ruta
Exportadora. (PROMPERU)
* Certificaciones organicas y de comercio justo
* Evaluacion de Atributos.
* Manejo de riesgos.
* Acceso al Financiamiento y seguros
* Estrategia de comercializacidon y mercadeo.
* Negociaciones internacionales.
* Catacion de Cacao
* Talleres de formacidn de catadores
* Huella de Carbono.
* Planes de Mitigacion en Cooperativas
* Buenas practicas en el manejo de certificaciones organicas
* Fortalecimiento de Modelos Asociativos
* Participacion en eventos nacionales e internacionales. (PROMPERU)

2792




Webinar

Ruta Exportadora Trucha Exportador

Adecuacion de oferta exportable

- Programa certificacion ASC o GLOBAL GAP Negocios Digita|es - E-commerce
- Programa habilitaciones de planta y certificaciones

- Transformacién Digital
- Programa e-commerce

e

N4

Mejora en capacidades empresariales ey of

- Curso de Comercio Exterior — Rutex

- Sensibilizacién de Manejo de Residuos

- Programa Manejo de Residuos Solidos.

- Programa Trazabilidad para alimentos
organicos.

- Consorcio de Exportacion

Herramientas & Eventos de
promocion comercial

- Misiones tecnolégicas
- Branding (Etiquetado y rotulado, diagnostico de
identidad visual, concepto grafico de marca, desarrollo

- Programa PLANEX 2 de empaque)
- Coaching Exportacion - Negociaciones internacionales

- Misiones inversiones
- Prospeccion de Mercado

Acceso a Mercados Internacionales - Ruedas comerciales

- Ferias misiones internacionales

- Busqueda de mercados internacionales

- Seminarios tendencias y oportunidades comerciales

- Requisitos de acceso (Aranceles, marco regulatorio, etc)

- Certificaciones internacionales, (que repercutan en mejor precio)

Financiamiento & Transito internacional

- Programa costos y logistica asistida
‘ prom.

peru

- Perfil Logistico
- Programa de acceso al financiamiento

- Misién Operadores Logisticos y Puertos




Webinar
Servicios Desarrollados Exportador

IMAGEN CORPORATIVA

Esta disefado para que la marca de la empresa sea atractiva visualmente con la finalidad de generar
atencion, percepcion positiva y formal sobre los importadores. Desarrolla tarjetas personales, pagina web,
disefo de sus catalogos y stand en las ferias internacionales las que deben estar acorde a las exigencias de
los mercados internacionales.

acusown

Acuicultura
Innovacion

Produccion y venta de truchas

Fuimos la primera
empresa en iniciar a
poner jaulas metalicas
cuadradas de

11m x 11m metélicas
galvanizadas

y con pasarela

Mision

Vision

N

}ndg unos antioxidantes naturales
S~
SOMOS ARAPA g 3 YouTube

an
ACUINOVA CORAQUA &?gggﬁ




Webinar

Servicios Desarrollados Exportador

IMAGEN CORPORATIVA

Esta disefiado para que la marca de la empresa sea atractiva visualmente con la finalidad de
generar atencion, percepcidén positiva y formal sobre los importadores. Desarrolla tarjetas
personales, pagina web, disefio de sus catalogos y stand en las ferias internacionales las que
deben estar acorde a las exigencias de los mercados internacionales.

%) bioquipa
Virginia Malaga V.
Gerente
Arica 601, Yanahuara, Arequipa - Perti

Telf: (+51 - 54) 252 605
info@uknitco.com

Figura
dée mujer

2792




Webinar
Servicios Desarrollados Exportador

PROGRAMA DE LASS5'S

El objetivo es fortalecer la capacidad exportadora de las empresas manufactureras, a través de la
implementacion de las Buenas Practicas de Mercadeo y Manufacturas basado en la norma ISO
9001. El taller desarrolla la metodologia japonesa de las 5S como plataforma basica para generar

una cultura de calidad y productividad en la empresa

(& DIAGNOSTICO VISUAL v |
= - PROGRAMA EXPORTA PERU _BPMM FASE | YERBONG {
G 1061

Documentacién
Personaly

Mercadeo

NoE
M‘(‘,":/, 4 DIAGNOSTICO VISUAL
3 PROGRAMA EXPORTA PERU _BPMM FASE |

Instalaciones, Auditorias
Seguridad e Internas Analisis

Higiene

Inspecciony
Mantenimiento

COMENTARIOS

2792




Webinar
Servicios Desarrollados Exportador

PLANES DE NEGOCIO DE EXPORTACION — PLANEX

Contiene las acciones necesarias para lograr un mejor desempeifio en los mercados
internacionales mediante herramientas de planificacién. El plan exportador permite definir los
mercados objetivos, determinar las estrategias, actividades y metas de exportacion

CAPACITADORES

Ofrece toda la
informacion Para el
desarrollo del Plan

Exportador
¢§° CLASES CONTROL "’c':‘,
& )
& %
& Disponibilidad Seguimiento y
informacion y reforzamiento
compromiso  UISITAS Para la

para el Plan elaboraciéon del
Exportador Plan Exportador

((prom

peru




Webinar
Servicios Desarrollados Exportador

PROGRAMA DE ACCESO A MERCADOS PAM

Brinda informacion especializada a las empresas sobre las exigencias establecidas por las
autoridades regulatorias de los paises de destino para evitar detenciones o rechazos de
sus embarques, el programa de acceso a mercados brinda informacion de los
requerimientos de las autoridades sanitarias nacionales y de los principales mercados.

SDA APHIS United States Department of Agriculture
o— 7 Animal and Plant Health Inspection Service
| Fruits and Vegetables Import Requirements (FAVIR)

-

2792




Webinar
Servicios Desarrollados Exportador

PROGRAMA BUENAS PRACTICAS DE COMERCIO JUSTO

¢t AILR

r---------------------------I
- i
- i
- i
I [ AU I'. [ ]
& Ak i y
I I C/O s\
— | ~ : I Ju
Convocatoria I « eAuditoria
yevaluaciénl

de empresas |

Capacitaciones y Visitas en los Criterios de las BPCJ
y en los componentes de Trazabilidad y Gestién

Dichas practicas a implementar incluyen actividades de transparencia de informacién, fortalecimiento
de capacidades en trabajadores y/o proveedores, pago de un precio justo, igualdad de trato,
condiciones laborales adecuadas y/o saludables y practicas sociales y ambientalmente responsables.

752




Webinar

Servicios Desarrollados Exportador

TALLER DE NEGOCIACIONES COMERCIALES

El programa tiene como objetivo que las
empresas puedan conocer los principios de
persuasion mas reconocidos y aprender a
usarlos de manera estratégica para potenciar
su capacidad de influencia, aprendiendo a
prepararse  para cualquier tipo de
negociacion y diagnosticar lo que sucede en
el proceso de negociacion e influir en el
resultado del mismo para lograr sus
objetivos.

((prom

peru




. . Webinar
Servicios Desarrollados Exportador

Asistencia Tecnica Negociacion en Bolsa y Contratos Comerciales

2792




. . Webinar
Servicios Desarrollados Exportador

Antes Después

Desarrollo de empaques

((prom

peru




. . Webinar
Servicios Desarrollados Exportador

Desarrollo de marca para segmentos especificos

2792




Webinar
Servicios Desarrollados 2019 - DPPM Exportador

Asistencia tecnica en gestion comercial

2792




SIICEX |

PlaguicidasLMR , Webinar
Herramientas Rutas Rutas ; ; EXpO rtad Or
Logisticas para la Maritimas Aéreas
Exportacién

Herramientas
de Costos de
Exportaci*=

Condiconesdewso  Moteriol complementario  Bolebnes  Colendorio deockudodes  Conlacko  Suscripein

Rutas Aéreas ...

Descubre Las principales rutas ai

m Rutas Maritimas et 74 s 20

Coamos con més 02 97 PUer1os ; 44 paises regutiacss en 28 rutas maritimas o= Peri o exers, TARIFAS DE
FLETES INTERNACIONALES opciones de lineas navieras y mucho mas.

£n 3 pasas Infirmese sotve a3 opcanes de Rutas Maritimas & ol rocess d eertacsn

Paso 2 Seleccionar p

LATI %

jingresa a LATE
° LATE: plataforma de asesoria gratuita al exportador (] ~» iing

T ra—— Yy exporta a nuevos
mercados!

| F11 | para sali de fa pantail
Tuharromientn especi gada en o]

Rutas Maritimas

Ahora en tu cetular

Simulador Financiero

nes de comercio exterior

Seleccione un producto

= & VYoulube 1

Maios ae pogo

Financiomisnto

Garantias

Envio e ainero

NIBID L2 WIBID e

http://www.siicex.gob.pe/ 702




Webinar
Exportador

Seminarios Virtuales
Especializados

Roberto Munarriz Garcia

rmunarriz@promperu.gob.pe P reg u nta S
Departamento de programas y proyectos y res p u e Sta S

multisectoriales

Especialista en Asistencia
Empresarial



