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TEMARIO

• Programa Ruta exportadora

• Test exportador

• Rutas especializadas



Ruta 
Exportadora



Programa RUTA EXPORTADORA

Ruta Exportadora tiene por objetivo fortalecer la capacidad
exportadora de las empresas potenciales exportadoras y
empresas Exportadoras, dotándolas de capacidades de gestión
empresarial, herramientas y elementos de diferenciación; para
su incursión, desarrollo y consolidación en su proceso de
internacionalización.

Los servicios brindados en cada uno de los niveles de la Ruta
Exportadora, se clasifican:
Modalidad Ruta Exportadora Empresarial compuesta por
Etapa de inducción exportadora, Ruta Básica, Ruta Intermedio,
y Ruta Avanzada.
Modalidad Ruta Exportadora Especializada, compuesta por
servicios exclusivos en cada una de ellas por tipo de productos
y de acuerdo al sector exportador priorizado, Modalidad Ruta
Exportadora Producto Mercado, compuesta por servicios
exclusivos en cada una de ellas por tipo de productos
orientado a un mercado internacional especifico
Clínicas empresariales. Compuestas por 6 programas
especializados que atienden las necesidades actuales y
problemáticas de las empresas como lo es marketing digital,
marketing estratégico, logística aduanera, gestión estratégica
exportadora, gestión de oportunidades comerciales y
herramientas de gestión.



Ruta Exportadora

Desempeño de la Ruta Exportadora 2012 - 2019

2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019
Comparativo 

2019/2012

Empresas 700 1313 2006 3131 3565 4074 5145 6584 841%

Empresas 

Exportadoras
104 227 323 552 690 795 1052 1211 1064%

Mercados 60 86 104 102 101 126 145 153 155%

Exportaciones 

(millones)
185 607 1024 2041 2143 2965 4695 5875 3076%

Productos (P.A) 414 748 893 1056 1392 1476 1748 2116 411%



PROMPERU: Desarrollo al Exportador

- Por medio de la Ruta 
Exportadora desde el 
2012 al 2019 se 
incremento en 841% el 
numero de empresas

- Se incremento en un 1064
% la participación de 
empresas exportadoras

- Se incremento en un 155 
% el destino a nuevos 
mercados

- Se incremento en un 3076 
% las exportaciones

- Se promociono más de 
2,116 productos 
incrementando en un 
411%



DIRECCIÓN DE PROMOCION DE 
LAS EXPORTACIONES

DIRECCIÓN DE OCEX

DIRECCION DE COORDINACION 
DE LAS OFICINAS MACRO 

REGIONALES

DIRECCIÓN DE PROMOCION DE 
LAS INVERSIONES 
EMPRESARIALES

DIRECCIÓN DE PROMOCIÓN 
DEL TURISMO

SUB DIRECCION DE 
INTELIGENCIA Y PROSPECTIVA 

COMERCIAL

SUB DIRECCION DE 
DESARROLLO EXPORTADOR

SUB DIRECCION DE 
PROMOCION COMERCIAL

• Departamento de Programas y Proyectos Multisectoriales
• Departamento de Gestión de la Calidad
• Departamento de Comercio Sostenible
• Departamento de Facilitación de exportaciones
• Departamento de asesoría empresarial y capacitación



PROMPERU: Desarrollo al Exportador

Macro Región Nor Oeste

Lambayeque: 12

La Libertad: 11

Cajamarca: 18

Total: 41

Macro Región Norte

Piura: 73

Tumbes: -

Total: 73

LIMA

Lima Metropolitana: 840

Ancash: 13

Ica: 28

Total: 881

Macro Región Sureste

Puno: 9

Cusco: 47

Madre de Dios: 12

Apurímac: 3

Total: 71

Macro Región Suroeste

Arequipa: 103

Moquegua: 11

Tacna: 43

Total: 157

1,439 Empresas 

atendidas en la Ruta 

Exportadora 2019.

Macro Región Oriente

Amazonas: 41

Loreto: 49

San Martín: 12

Ucayali: 50

Total: 152

Macro Región Centro

Junín: 37

Pasco: 1

Huánuco:8

Huancavelica: 3

Ayacucho: 15

Total: 64



Requisitos Generales del Programa:

Ser una empresa formalmente establecida en el mercado, con un RUC activo.

Tiempo de permanencia de la empresa en el mercado, desde su constitución, mínima de
un año

No presentar deudas con PROMPERU

Llenar el formulario del test del Exportador. https://rutex.promperu.gob.pe/

Que la empresa haya exportado o cuente con oferta exportable potencial, aprobada por
el especialista del sector de PROMPERU, previa presentación de la última DUA. Si no
exporta, debe demostrar ventas en el mercado local, por un valor no menor a S/.
150,000 al año, con presentación de la Declaración Jurada

https://rutex.promperu.gob.pe/


https://rutex.promperu.gob.pe/



Test del potencial exportador

• Producto
• Gestión Empresarial

• Gestión Productiva, de los Mercados y Logística Internacional
• Gestión Económica y Financiera



Ficha Company Profile



Ficha Company Profile





RUTA EXPORTADORA: Nivel de empresa

Interesados en Exportar

Ruta Básica

• Curso de Inducción de 
Comercio Exterior

• Primeros Pasos de Calidad - 5s

• Imagen Corporativa

• Crea tu Web

• Taller de Herramientas de 
Facilitación

• Introducción al Plan de 
Negocios Exportador

• Exporta fácil Asistido

• Programa de formación 
exportadora

• Programa Acelerador de 
Negocios - PYMES peruanas al 
mundo

Exportadores en Proceso

Ruta Intermedia

• Mapa de Competitividad

• Programas de Calidad

• Programa de Acceso a 
Mercados

• Programa Avanzado de 
Logística y Precios 
Internacionales

• Comunicación Eficaz

• Taller de Negociación

• Programa de Licitaciones 
Internacionales

• Programa de Diagnostico 
Financiero

• Ruedas Logisticas

• Programa de Comercio 
Sostenible

Exportadores

Ruta Avanzada

• Programa de Envases y 
Embalajes

• Programa de Diseño Industrial 
Exportador

• Programa Coaching 
Exportador

• Programa de Asociatividad

• Marketing Internacional y 
Negociaciones

• Misiones Tecnológicas

• Desarrollo de Marcas

• Rueda Financiera



Agroindustrial

Cafés  
Especiales*

Procesados

Funcionales

Frescos

Pesca y 
Acuicultura

Trucha

Industria de la 
Moda

Alpaca

Algodón

Artículos de 
Regalos y 

Decoración

Manufacturas

Equipamiento 
de Alimentos

Metal 
Mecánico

Plásticos

Acabados de 
Construcción

Servicios

Software

Franquicia

POR SECTOR Y LÍNEAS PRIORIZADAS

* Café calificado con más de 80 puntos por la Specialty Coffee Association of America (SCAA), de acuerdo a características de aroma, color, sabor, acidez entre otros.

21

Cacao y 
derivados

Maderas y sus 
Manufacturas

Cosméticos

Editorial

RUTA EXPORTADORA: Especializada



I. Frutas & hortalizas frescas

Convencionales: Banano orgánico, berries, 

espárragos, mandarinas, mangos, paltas, uvas, 

alcachofa granadas, pimientos, jengibre.

Frutas Orgánicas: Palta, mango, banano.

Mercados priorizadosProducto

China, Corea del Sur, Taiwán, Rusia, Unión 

Europea,  Norteamérica, Costa Rica, Panamá, 

México

III. Procesados, funcionales, granos, 

marcas blancas y bebidas

Conservas: alcachofa, pimientos, palmitos

Congelados: palta, mango, banano, arándano, espárrago

Deshidratados: páprika, ajíes, frutas, pulpas

Gourmet: tapenades, salsas y aceites extrafinos

Bebidas: pisco, vinos, jugos, concentrados de frutas 

Granos: maíz morado, quinua, sacha inchi, kiwicha

Frutas Nativas: aguaymanto, camu camu, lúcuma, chirimoya

Biodiversidad: castaña, algarrobo, maca

Estados Unidos de América, Alemania, Países  

Bajos, Francia, España, México, Chile.

Japón, Corea del Sur, Taiwán.

Emiratos Árabes Unidos, Alemania, Inglaterra.

III. Café, cacao y derivados
café (convencional y certificado), cacaos finos y 

sus derivados

Estados Unidos de América, Emiratos Árabes 

Unidos, Inglaterra, Rusia, Países Bajos, Corea del 

Sur, Italia, Francia, España, Chile.

Priorización: Producto - Mercado

Líneas Priorizadas



I. Alpaca

Prendas de tejido  punto y plano: abrigos, sacos, 

chompas, capas, ponchos, chalecos, chals, 

accesorios,  textiles del hogar Home deco

Mercados priorizadosProducto

Alemania, Holanda,  Estados Unidos de 

América (Nueva York, Los Angeles),  Corea, 

Japón y China

III. Algodón
Prendas de vestir tejido punto y plano: tshirt, 

polos box,, pijamas, vestidos, camisas, ropa de 

bebé, batas, muñequeria

Alemania, México, Holanda, Colombia, 

Estados Unidos de América (Nueva York, Los 

Angeles)

III. Artículos de decoración y regalo y

utilitarios para el hogar

Artículos de decoración, textiles del hogar, vidrio 

pintado, cerámica, madera, peletería, entre otros. 
Alemania y Asia, 

Priorización: Producto - Mercado

Líneas Priorizadas



Servicios programados Agronegocios 2020 - DPPM

N° Nombre de la Actividad Empresas Mercado 
Línea de 
Producto

Región Descripción de la Actividad

01 Programa de Marketing Estratégico Exportador 30 USA, EUROPA Ruta Procesados Lima

El programa consiste, a través una metodología ordenada, la co
creación de nuevos productos y/o diseño de nuevos productos 

desarrollados a partir de las necesidades de los clientes y el análisis de 
tendencias en la industria de alimentos. El programa esta basado en 

la ejecución de técnicas actuales para la construcción desde la 
factibilidad y la inteligencia de mercado

02

Programa Gestión de Negociaciones 
Internacionales Fase 3  - Seguimiento Ruedas 
Ferias Internacionales

30 USA, EUROPA

Ruta Alimentos 
(Café, Cacao, 

granos andinos, , 
funcionales, 

Frescos)

Lima, Junín, Cusco, 
Cajamarca, San 

Martin, Ayacucho,
Piura

El programa de Gestión de Negociaciones Internacionales consiste en 
brindar herramientas y elementos presentes en las negociaciones así 

como una adecuada gestión de contactos comerciales previas a la 
participación en eventos de promoción comercial.

03 Ruta Café Especial - Branding Corporativo 10 USA, EUROPA Café especial Cusco

El programa de Branding corporativo consiste en el desarrollo 
adecuado de los elementos de comunicación de la empresa 

(Conceptualización grafica de Marca y Empaque Marca, Empaques) 
que permitirá mejorar la presentación de su oferta exportable en los 

eventos de promoción comercial.

04
Ruta Café Especial - Negociación en bolsa y 
contratos comerciales

10 USA, EUROPA Café especial San Martín, Cusco

El programa de Negociaciones en bolsa y contratos comerciales 
consiste en brindar herramientas para un adecuado manejo de 

riesgos comerciales y el establecimiento de contratos a través a través 
de información del mercado (oferta, demanda) y especulaciones para 

establecer estrategias de manejo de riesgos .



Servicios programados Vestimenta 2020 - DPPM

N° Nombre de la Actividad Empresas Mercado 
Línea de 
Producto

Región Descripción de la Actividad

01 Negociación Internacional 30
Multimercad

o

Alpaca, algodón, 
accesorios, 

utilitarios para el 
hogar

Lima

El Taller de Negociaciones Internacionales consiste en brindar
herramientas y técnicas como elementos presentes en las
negociaciones así como una adecuada gestión de contactos
comerciales previas a la participación en eventos de promoción
comercial.

02
Ruta Especializada Algodón – Gestión y desarrollo 
de marcas propias

10
Madrid
España

Ruta Algodón Lima

Este programa permite que las empresas potencien sus estrategias
en la gestión de sus marcas, tengan en cuenta el valor de la marca
como producto diferenciado – Rol e importancia del branding en el
planeamiento estratégico y de marketing de la empresa.

03
Ruta Especializada Algodón y Alpaca - Gestión en 
moda y producto exportable

20
Multimercad

o
Ruta Algodón y 

alpaca
Lima

Fortalecer a las empresas por medio de una visión global del mundo
de la moda y a cargo de reconocidos especialistas en los temas de
marketing emocional, tendencias e interpretación, gestión de la
calidad, branding y concepto de marca, visual merchandising y
sostenibilidad e impacto ambiental.

04

Ruta Especializada Sector Vestimenta-
Comunicación en el Marketing Estratégico para 
internacionalizarse

30
Multimercad

o
Multilinea Lima

Taller de Capacitación Teórico-Práctico, para lograr un mejor
desempeño en el marketing estratégico, mediante la formulación de
estrategias que les permita tácticamente adecuar sus modelos de
negocio de acuerdo a las exigencias del mercado internacional.

05
Seguimiento y asistencia técnica prototipo final de 
colecciones 

06 Alemania
Home deco y 

utilitarios para el 
hogar

Lima
seguimiento y asistencia técnica para la presentación del prototipo
final del desarrollo de Colecciones de home deco y utilitarios para el
hogar para su participación en la Feria Ambiente Alemania

06 Ruta Especializada LATAM 20
México,

Colombia y 
Chile

Alpaca y algodón Lima

Capacitaciones y talleres  de gestión y comunicación estratégica que 
les permita acceder tácticamente a dichos  mercados basados en 
productos priorizados, de tal forma que encuentren sus socios 
comerciales.



Actividades:
• Fortalecimiento de capacidades de gestión empresarial.: Ruta 

Exportadora. (PROMPERU)
• Evaluación de Atributos. 
• Manejo de riesgos.
• Negociación internacional de Café
• Acceso al Financiamiento y seguros
• Cataciòn de Cafés Especiales – Formación de Catadores Q 

grader
• Asistencia Técnica en Costos Logísticos
• Asistencia Técnica Pre Ferial

• Certificaciones Orgánicas y de Comercio Justo
• Programa Acelerador de Negocios E-Commerce
• Huellas Ambiental de Café
• Planes de Mitigación en Cooperativas
• Buenas Prácticas en el manejo de las certificaciones orgánicas
• Implementación de Sistemas de Trazabilidad
• Fortalecimiento de Modelos Asociativos
• Participación en eventos nacionales e internacionales. 

(PROMPERU)

Ruta Exportadora 

Café Especial



Adecuación de oferta 
exportable

Mejora en capacidades 
empresariales

Acceso a Mercados 
Internacionales

Herramientas & Eventos 
de promoción comercial 

Financiamiento & 
Transito internacional 

E-commerce & Tiendas 
Multimarcas- BPA  post cosecha (lavado, 

fermento, almacenaje, 
humidimetro)

- Blends de exportación
- Perfil de Torrefacción (para 

muestras internacionales)

- Programa Qgrader Básico
- Programa Qgrader Avanzado
- Programa Mercados futuros
- Programa Manejo en bolsa
- Programa responsabilidad compartida 

(plagas, manejo orgánico entre 
cooperativas, etc)

- GIA: HACCP
- Software de sistematización
- Difusión de NTP Cafés Especiales

- Búsqueda de mercados 
internacionales

- Requisitos de acceso (Aranceles, 
marco regulatorio, etc)

- Certificaciones internacionales, 
(que repercutan en mejor precio)

- Huella de carbono (calculadora)

- Programa e-commerce
básico

- Programa e-commerce
avanzado

- Venta en destino (alianza 
con ocex)

- Programa costos y 
logística asistida

- Programa de acceso al 
financiamiento

- Misiones inversas
- Misiones tecnológicas
- Branding (Etiquetado y 

rotulado, diagnostico de 
identidad visual, concepto 
grafico de marca, desarrollo de 
empaque)

- Negociaciones internacionales
- Expo Perú / Expo amazónica
- Ruedas comerciales
- Ferias  misiones 

internacionales



Actividades:
• Fortalecimiento de capacidades de gestión empresarial.: Ruta 

Exportadora. (PROMPERU)
• Certificaciones orgánicas y de comercio justo
• Evaluación de Atributos. 
• Manejo de riesgos.
• Acceso al Financiamiento y seguros
• Estrategia de comercialización y mercadeo.
• Negociaciones internacionales.
• Cataciòn de Cacao

• Talleres de formación de catadores 
• Huella de Carbono. 
• Planes de Mitigación en Cooperativas
• Buenas prácticas en el manejo de certificaciones orgánicas
• Fortalecimiento de Modelos Asociativos
• Participación en eventos nacionales e internacionales. (PROMPERU)

Ruta Exportadora 
Cacao



Adecuación de oferta exportable

Mejora en capacidades empresariales

Acceso a Mercados Internacionales

Herramientas & Eventos de 
promoción comercial 

Financiamiento & Transito internacional 

Negocios Digitales - E-commerce- Programa certificación ASC o GLOBAL GAP
- Programa habilitaciones de planta y certificaciones

- Curso de Comercio Exterior – Rutex
- Sensibilización de Manejo de Residuos
- Programa Manejo de Residuos Solidos.
- Programa Trazabilidad para alimentos 

orgánicos.
- Consorcio de Exportación
- Programa PLANEX
- Coaching Exportación

- Búsqueda de mercados internacionales
- Seminarios tendencias y oportunidades comerciales
- Requisitos de acceso (Aranceles, marco regulatorio, etc)
- Certificaciones internacionales, (que repercutan en mejor precio)

- Transformación Digital
- Programa e-commerce

- Programa costos y logística asistida
- Perfil Logistico
- Programa de acceso al financiamiento
- Misión Operadores Logísticos y Puertos

- Misiones tecnológicas
- Branding (Etiquetado y rotulado, diagnostico de 

identidad visual, concepto grafico de marca, desarrollo 
de empaque)

- Negociaciones internacionales

- Misiones inversiones
- Prospección de Mercado
- Ruedas comerciales
- Ferias  misiones internacionales

Ruta Exportadora Trucha



Servicios Desarrollados 

Esta diseñado para que la marca de la empresa sea atractiva visualmente con la finalidad de generar
atención, percepción positiva y formal sobre los importadores. Desarrolla tarjetas personales, página web,
diseño de sus catálogos y stand en las ferias internacionales las que deben estar acorde a las exigencias de
los mercados internacionales.



Servicios Desarrollados

Esta diseñado para que la marca de la empresa sea atractiva visualmente con la finalidad de
generar atención, percepción positiva y formal sobre los importadores. Desarrolla tarjetas
personales, página web, diseño de sus catálogos y stand en las ferias internacionales las que
deben estar acorde a las exigencias de los mercados internacionales.



El objetivo es fortalecer la capacidad exportadora de las empresas manufactureras, a través de la
implementación de las Buenas Prácticas de Mercadeo y Manufacturas basado en la norma ISO
9001. El taller desarrolla la metodología japonesa de las 5S como plataforma básica para generar
una cultura de calidad y productividad en la empresa

Servicios Desarrollados



Contiene las acciones necesarias para lograr un mejor desempeño en los mercados
internacionales mediante herramientas de planificación. El plan exportador permite definir los
mercados objetivos, determinar las estrategias, actividades y metas de exportación

Servicios Desarrollados



Servicios Desarrollados

Brinda información especializada a las empresas sobre las exigencias establecidas por las
autoridades regulatorias de los países de destino para evitar detenciones o rechazos de
sus embarques, el programa de acceso a mercados brinda información de los
requerimientos de las autoridades sanitarias nacionales y de los principales mercados.



1

•Convocatoria 
y evaluación 
de empresas

2 •Capacitación 3
.

•Visitas de 
implementación

4
.

•Evaluaciones 
periódicas

5
.

•Auditoría

Capacitaciones y Visitas en los Criterios de las BPCJ  

y en los componentes de Trazabilidad y Gestión

Dichas practicas a implementar incluyen actividades de transparencia de información, fortalecimiento
de capacidades en trabajadores y/o proveedores, pago de un precio justo, igualdad de trato,
condiciones laborales adecuadas y/o saludables y prácticas sociales y ambientalmente responsables.

Servicios Desarrollados



Servicios Desarrollados 

El programa tiene como objetivo que las
empresas puedan conocer los principios de
persuasión más reconocidos y aprender a
usarlos de manera estratégica para potenciar
su capacidad de influencia, aprendiendo a
prepararse para cualquier tipo de
negociación y diagnosticar lo que sucede en
el proceso de negociación e influir en el
resultado del mismo para lograr sus
objetivos.



Servicios Desarrollados



Servicios Desarrollados



Servicios Desarrollados



Servicios Desarrollados 2019 - DPPM



http://www.siicex.gob.pe/



Seminarios Virtuales 
Especializados

Preguntas

y respuestas
Especialista en Asistencia 
Empresarial

Roberto Munarriz García

rmunarriz@promperu.gob.pe

Departamento de programas y proyectos 

multisectoriales


