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El Emprendedor

Capacidad de asociacion
Capacidad de mando
Vision
Generacion de Ideas
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e medir el riesgo
e autocritica

Independencia
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El Emprendedor

e Capacidad de entender los procedimientos
legales, crediticios y financieros que se
presenten.

e Capacidad de innovar y responder ante la Y
adversidad.

* Lo importante, es hacer valorar tu trabajo, y
hacer valerte como persona como ser 7
Intelectual y humano.

 Muy importante: Inteligencia y capacidad de

analisis....
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¢ Que es un emprendedor?

Es un individuo que es capaz de acometer un
proyecto que es rechazado por la mayoria.

Interpretar las caracteristicas reales del entorno
a pesar de que no son aparentes a su
competencia.

Es capaz de luchar ante cualquier
Inconveniente que se le atraviesa a su
estrategia y no le teme al fracaso.

Ademas, es capaz de crear un grupo con
motivacion que le da la estructura requerida.
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ANALISIS DE MERCADO Y ATENCION
AL CLIENTE
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CLIENTE T0%

’
—

PROCESOS
PRODUCTIVOS

INGRESOS
GASTOS
FLUJO DE CAJA
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Necesidad

Mejorar los
productos ya
existentes

Calidad y precio
adecuados

IDEA DE
NEGOCIO

Combinar
Industrias

Innovacion

Producto
Sustituto







En que sector me desenvuelvo?

Competidores
/ Indirectos \

K Competidores /
Directos
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ANALISIS DE LA DEMANDA
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MERCADOS DEL PROYECTO

Mercado
Potencial
Criterios de

Segmentacion \ Mercado
| Disponible
Mercado '
Efectivo A |
} Mercado
Objetivo
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ANALISIS DE LA OFERTA
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ANALISIS DE LA COMERCIALIZACION

ESTRATEGIA COMERCIAL e

e Son una serie de
Instrumentos tacticos
y controlables que el
proyecto utiliza para
obtener la respuesta
del mercado hacia el Plaza
cual se dirige. Promocion
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Objeto
Servicio
Lugar
Persona
ldea

Producto




Clasificacion de los productos
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Decisiones en relacidon al producto
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PRECIO

Objetivos del Precio
Costos

Otros componentes
del mkt mix

Demanda
Competencia

Factores
Ambientales
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Estrategias de descuento
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Tipos de intermediarios
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Seleccion del tipo de canal
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MEZCLA PROMOCIONAL
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EL CLIENTE

ciclus
group





http://www.photos.com/en/search/close-up?eqvc=108736&oid=3665535&a=&pt=&k_mode=all&k_exc=&cid=811K&date=&ct_search=&k_var=WORLD&bl=%2Fen%2Fsearch%2Findex%3Ff_h%3D1%26f_i%3D1%26f_o%3D1%26f_v%3D1%26f_b%3D1%26f_c%3D1%26k_var%3DWORLD%26k_mode%3Dall%26big%3D1%26cid%3D811K%26srch%3DSearching...%26&ofirst=&srch=Y&hoid=8cefb3baeede0bcb4a0638ddae8361f1
http://www.photos.com/en/search/close-up?eqvc=119245&oid=4938139&a=&pt=&k_mode=all&k_exc=&cid=8114&date=&ct_search=&k_var=SERVICE&bl=%2Fen%2Fsearch%2Findex%3Ff_h%3D1%26f_i%3D1%26f_o%3D1%26f_v%3D1%26f_b%3D1%26f_c%3D1%26k_var%3DSERVICE%26k_mode%3Dall%26big%3D1%26cid%3D8114%26ppage%3D2%26srch%3DSearching...%26first%3D26%26&ofirst=&srch=Y&hoid=2a92ffe93ec40924f7f71ccf5583bdea
http://www.photos.com/en/search/close-up?oid=4134823&a=&pt=&k_mode=&k_exc=&cid=8114&date=&ct_search=&k_var=&bl=%2Fen%2Fsearch%2Findex%3Ff_h%3D1%26f_i%3D1%26f_o%3D1%26f_v%3D1%26f_b%3D1%26f_c%3D1%26big%3D1%26cid%3D8114%26ppage%3D192%26srch%3DSearching...%26first%3D6686%26&ofirst=&srch=Y&hoid=7a4f78c1fd04293cc758106d8f61b503
http://www.photos.com/en/search/close-up?oid=3663523&a=&pt=&k_mode=all&k_exc=&cid=&date=&ct_search=&k_var=technology people&bl=%2Fen%2Fsearch%2Findex%3Ff_h%3D1%26f_i%3D1%26f_o%3D1%26f_v%3D1%26f_b%3D1%26f_c%3D1%26k_var%3Dtechnology%20people%26k_mode%3Dall%26big%3D1%26ppage%3D6%26srch%3DSearching...%26first%3D106%26&ofirst=&srch=Y&hoid=9c484bbd375150370f234d60f576c52f






http://www.photos.com/en/search/close-up?oid=3663523&a=&pt=&k_mode=all&k_exc=&cid=&date=&ct_search=&k_var=technology people&bl=%2Fen%2Fsearch%2Findex%3Ff_h%3D1%26f_i%3D1%26f_o%3D1%26f_v%3D1%26f_b%3D1%26f_c%3D1%26k_var%3Dtechnology%20people%26k_mode%3Dall%26big%3D1%26ppage%3D6%26srch%3DSearching...%26first%3D106%26&ofirst=&srch=Y&hoid=9c484bbd375150370f234d60f576c52f

B.DATOS
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