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¢Qué es la Ruta Exportadora?

Es una herramienta innovadora en promocion de
exportaciones, que busca mejorar la competitividad
de las empresas, dotandolas de capacidades de
gestion empresarial, asi como de herramientas vy
elementos de diferenciacion para su incursion,
desarrollo y proceso de internacionalizacion.
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La Ruta Exportadora

Piensa en grande,
Empieza a exportar




REQUISITOS DE LA RUTA
EXPORTADORA

REQUISITOS PARA POSTULAR:

Ser una empresa formalmente establecida en el mercado, con un RUC activo.

Tiempo de permanencia de la empresa en el mercado, desde su fundacidon, minima de un afo.
No presentar deudas con PROMPERU.

Que la empresa haya exportado o cuente con oferta exportable potencial, aprobada por el
especialista del sector de PROMPERU, previa presentacion de la ultima DUA. Si no exporta,
debe demostrar ventas en el mercado local, por un valor no menor a S/. 150,000 al afio, con
presentacion de la Declaracién Jurada.

Llenar el formulario del test del Exportador. (Se adjunta Instructivo)

Que la Gerencia de la empresa establezca un compromiso formal con PROMPERU para
ingresar a la ruta exportadora.

Contar con un equipo técnico, administrativo y comercial que permita a la empresa participa;/

en los diferentes programas de la ruta.
(\Lrom.
peru



Ruta Exportadora 2015

Test Exportador

www.siicex.gob.pe/test

Ruta exportadora

Test Exportador

Sectores Productivos
Calidad

Regulaciones
Acuerdos Comerciales
Estadisticas

Exporta Facil
Directorios

Enlaces de Interés
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¢ Qué es el SICEX? | Preguntas Frecuentes | Glosario| Hemramientas de Analisis | Buscar Partida
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DIVERSIFICACION Y CREATIVIDAD
PARA SEGUIR CONQUISTANDO EL MERCADQTEXTIL

19 de julio del 2015 Inteligencia de Mercados Informes de las exportaciones
peruanas por sectores
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Test del potencial exportador

Estimado empresario, gracias por responder el Test Exportador. Con los resultades usted tendra un anglisis de sus habiidades y potencislidades,
asl como de sus puntos débiles, que pusden ser mejorados. Una vez respondido €l Test usted obtendra el resultado general de su evaluacion.
Ademas, podra consultar el resuliado detallade contactando a uno de los funcionarios de Promperd gue le detallara los resuliados completos
obtenidos v le crientard en la mejora de sus habilidades,

Paso 1 - Registro: Registre los datos de su empresa en el formulario de "Registre”, donde se solicita la infermac ion de |z empresa, sus actividades,
producto y ventas e informacion de los servicios requeridos de PROMPERLU.

Ir &l registro.

Completads Iz informacion, usted recibird en el correo electronico que registré en el formulario, las claves de acceso gue utilizars para llenar el test
exportador.

Paso 2 - Test: Ingrese a la opcion “Test” con las claves de acceso recibidas. Lusgo complete el test exportador.

Ir &l test exportador.

Calendario de Actividades -

Comuniquese

M


http://www.siicex.gob.pe/test

Ruta Exportadora 2015

Test Exportador

Mi Panel de Control
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Evaluar por
gestion
exportadora

Clasificar:
- Interesado en
Exportar
- Exportador en
Proceso
- Exportador
sostenible

4. 200K

FOB (US§)

2.800K

Evaluar por

mercados
internacionales

Federacion Rusia, $248.045

Mi Reporte

numero oe pocuvento
Aplicar Restablecer «

novere/azon socia. NN  oc-:ravENTO Limo

Il FOB (USS) - [NDICE POTENCIAL EXPORTADOR

2.390.173,23

afto [2014 v]

DESTINO EXPORTACIONES

Singapur, $16.840 Alemania, $125.400
Panama, $98.500 1 Australia, $13.580

Paises Bajos, $5.000 Brasil, $1.108.805

Malasia, $45.425

Japon, $97.125
po Chile, $19.000

China, $118.030
Costa Rica, $62.205

Estados Unidos, $3.506.127

FOB (USS)

Emiratos Arabes Unidos, $21.2...
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Evaluar por
Exportaciones
CEIPELEN

Evaluar por
partida
arancelarias




Ruta Exportadora 2015

Test Exportador

Orientacion e
informacion

Empiega a
EXPORTAR

Asistencia

: Promocion
empresarial

Capacitacion



RUTA EXPORTADORA

Por Nivel de Empresa

Interesados en Exportar

Exportadores en Proceso
Ruta Basica
e Curso de Induccidn Ruta Intermedia Exportadores
e 5’s e Comunicacion Eficaz.
* Imagen Corporativa « Negociacién Internacional. Ruta Avanzada
e Crea tu Web e Programa Acceso a * Coaching Exportador
e [PLAN Mercado. e Mision Tecnoldgica
* Logistica y Finanzas e Planex Sectorial
Asistida e Prueba de Ventas
* Envases y Embalajes e Tiendas Multimarcas
e Calidad y Sostenibilidad




RUTA EXPORTADORA ESPECIALIZADA

Por Sector y lineas priorizadas

Pescay Industria de la

Acuicultura Moda Manufactura Servicios

Agroindustrial

Ruta Café Ruta

. Equipamiento
Especial Ruta Alpaca de Alimentos

Ruta Software

Ruta Metal
Mecanico

Ruta Trucha Ruta Algodon

Ruta
Proveedores de
clase mundial
Ruta
Ruta Articulos Franquicia

Ruta de Regalos y Ruta Acabados

Decoracion de
Gourmet Construccién




RUTA EXPORTADORA ESPECIALIZADA

Por Sector Proveedores de Clase Mundial

Actividades:
* Fortalecimiento de capacidades de gestién empresarial.:
Ruta Exportadora. (PROMPERU)
* Programa de BPMM.
* Certificaciones de Calidad
e Costos de exportacion

Ruta Proveedores de * PLANEX
. * Herramientas de Inteligencia comercial
Clase mundlal * Imagen corporativa

* Programa Avanzado de Logistica Internacional
Acceso al Financiamiento
Estrategia de comercializacion y mercadeo.
* Negociaciones internacionales.
* Servicios Exportador
* Participacidon en eventos nacionales e internacionales.
* Macro Rueda de la Alianza del Pacifico 2016 - Chile
* Macro Rueda Andina 2016 - Ecuador
e EXPOCOMER — Panama 2016
* Industrias Peru — Lima 2016




RUTA EXPORTADORA ESPECIALIZADA

Por Producto - Mercado

RUTA GLOBUS
MERCADO EUROPEO
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RUTA CONTINENTAL

O g MERCADO ALIANZA
; > PACIFICO

Nuevos mercados

Existencia a largo plago MERCADO TPP



La Ruta Exportadora @

INDICADORES




RUTA EXPORTADORA ESPECIALIZADA
Desempeno

Comparativo

2012 2013 2014 2015 (2012)
Empresas 700 1,313 2,006 2,725 289%
Empresas Exportadoras 104 227 323 533 413%
Mercados 60 86 104 102 70%
Exportaciones
(millones) 185 607 1,334 1,386 649%
Productos (P.A) 414 748 893 1,056 155%

- Por medio de la Ruta Exportadora desde el 2012 al 2015 se incremento en 289% el numero de empresas (3.8
veces)

- Seincremento en un 413% la participacion de empresas exportadoras (5.1 veces)

- Se incremento en un 70% el destino a nuevos mercados (1.7 veces)

- Seincremento en un 649% las exportaciones (7.5 veces)

- Se promociono mds de 1,056 productos incrementando en un 155% (2.6 veces)



RUTA EXPORTADORA ESPECIALIZADA

Productos mas exportados

2015

Café, Esparragos, Palta, Mango, Alcachofa, Uvas, Mandarinas,
Arandanos, Cacao, Pimiento Piquillo, Quinua, Maracuya,
Aceituna, Prendas de Vestir, T-shirt Algoddn

2014

Café, Aceite de Palma, Quinua, Cacao, Palta, Uvas, Camisas de
punto de algodon, nueces de Brasil

2013

Alimentos para animales, FLEJE de polipropileno, Café, Cacao,
Quinua (presentacion fideo), Aceite de Palma, Mango,
Maracuya

2012

Prendas de Alpaca, Prendas de Vestir, Chompas, Café, Cacao,
Maracuya, Orégano, Ampollas de Vidrio, Aceitunas.




Principales Mercados

Millones FOB

Estados Unidos| 401 millones
Paises Bajos 155 millones
Alemania 96 millones
Espafa 77 millones
Reino Unido 63 millones
Estados Unidos 300
Chile 137
Alemania 121
Espaina 114
Paises Bajos 110
Canada 101

* Las principales exportaciones se destinan a Estados Unidos con 401 millones de ddlares, seguidos por
Paises Bajos con 155 millones.

* 300 empresas han exportado a Estados Unidos, seguidos por 137 empresas que lo han hecho a Chile.



RUTA EXPORTADORA

Empresas en la Ruta exportadora,

Macro Region Norte

Piura: 96 Macro Region Oriente
Tumbes: 4 Amazonas: 69
Total: 100 Loreto: 72
San Martin: 73
Ucayali: 85
Macro Region Nor Oeste Total: 299
Lambayeque: 76
La Libertad: 143
Cajamarca: 65 Macro Region Sureste
Total: 284 Puno: 61
Cusco: 55
LIMA Madre de Dios: 11
Lima Metropolitana: 835 Apurimac: 33
Callao: 23 Total: 160
Ancash: 97
Ica: 62
Total: 1017

2,693 Empresas en la
Macro Region Centro

T 199 Ruta Exportadora.
Pasco: 14
Huénuco:34
Huancavelica: 10
Ayacucho: 93 Macro Region Suroeste
Total: 350 Arequipa: 290
Moquegua: 2 ‘ prom.
Tacna: 191 pPEru

Total: 483



La Ruta Exportadora

SERVICIOS AL EXPORTADOR - 2016




CURSO DE INDUCCION DE

COMERCIO EXTERIOR - (GREMIOS)

Obijetivo:
Generar competencias y conocimientos en temas de comercio exterior a las empresas
interesadas en exportar, exportadores en proceso y potenciales exportadores.

HORAS

Operatividad del comercio

Gestion aduaneray internacional 2
Sabado 1 6 del comercio Nomenclatura arancelaria 1
internacional Preferencias Arancelarias 1
Costos y presupuestos 2
; Mercados

Lk e 6 Internacionales Plan de Marketing Internacional 6
Distribucin Fisica Logistica Internaci_onal 3
. Envases y Embalajes 2
Sabado 3 6 L e 2z Exporta Facil 1

Web 2.0 y las nuevas
herramientas de interaccion y 3

Comercio colaboracién en internet
lSébado 4 6 electronico y

Marketing Digital Medios de pago electrénico 2
Posicionamiento web vy 1

publicidad on line

. Prueba Ruta
Sabado 5 2 5 s e s Prueba 2




PROGRAMA DE BUENAS PRACTICAS

DE MERCADEO Y MANUFACTURA - BPMM

Las BPMM es un Sistema de Gestion de Calidad dirigido a pequefas y medianas
empresas manufactureras que ya cuentan con una experiencia exportadora o tienen
un potencial.

Documentacién
Personal y
Mercadeo

Instalaciones, Auditorias

Seguridad e Internas Andlisis
Higiene y Mejoras

Ventas,
Compras,
Produccidn.
Inspeccion y
Mantenimiento




PROGRAMA PLANES DE NEGOCIO

DE EXPORTACION — PLANEX

PLANEX, realizacion de estrategias de negocio a través del desarrollo del plan de
negocio exportador

CAPACITADORES
Ofrece toda la

informacion Para el
desarrollo del Plan

Exportador
& %
Q:g? CLASES CONTROL %
» %
‘$ Disponibilidad Seguimiento y 4
informacion y reforzamiento
compromiso  VJ|SITAS Para la
para el Plan elaboracion del

Exportador Plan Exportador



PROGRAMA DE ACCESO A MERCAD
PAM

Modelo de Programa Acceso al Mercado
Simulacion USA

Etiquetado
Fresco Empaque
Fresco
Exportador . Ventas
Requisitos .
peruano Internacionales
Etiquetado
Procesado Empaque
Procesado

Asesoria Técnica ASEIEE
Tendencias y Requisitos Exigidos ! Técnica VUCE
Registro .
Etiquetado
Modulo | Modulo Il Modulo Il Modulo IV

Asesoria Especializada a las empresas: 50 hrs.




IMAGEN CORPORATIVA

.Desarrollo de un Logo Corporativo / marca
.Desarrollo de Banner cﬁ!ﬁff}}f‘?‘

.Desarrollo de Brochure Corporativo

W DN

.Desarrollo de Catalogo de Oferta
Exportable

5. Desarrollo de papeleria: papel
membretado, tarjetas personales, entre
otros.

@)

B ey

6. Desarrollo de propuesta de Diseio de
Portal Web

7. Ambientacion de Stands para las Ferias
prototipo Disefio

)
il

[
b
E.



PROGRAMA DE EMPAQUES Y EMBALAJES




TEMAS GENERALES
DENTRO DEL
CONTENIDO
CURRICULAR

1.1. MARKETING
INTERNACIONAL

MARKETING INTERNACIONAL
Y NEGOCIACIONES

TEMAS ESPECIFICOS
(Capitulos)

Los mercados Internacionales.

Horas

Estrategias de marketing.

Plan de marketing

1.2. PARTICIPACION EN
UNA FERIA
INTERNACIONAL

Casos practicos.

Tipos de ferias internacionales.

RSN E =

Etapas de una feria internacional.

1.3. NEGOCIACIONES
INTERNACIONALES

Marketing en una feria internacional.
G E]
La sociedad Global.

Los patrones internacionales de
negociaciones.

Las técnicas de negociaciones.

Protocolos internacionales de
negociaciones.

Estudios de casos

S N R L C0 [TSARVA AN N

Sesiones

ALIANZA DEL
PACIFICO




PROGRAMA DE GESTION DE LA INOCUIDAD ALIMENTARIA- (GIA)

Gestion

BPM

BUEMNAS PRACTICAS
DE MANUFACTURA

Sistema de Gestion de la Inocuidad Alimentaria

El Programa GIA, tiene como objetivo garantizar la inocuidad de los alimentos a
través de la implementacion del Sistema de Analisis de Peligros y Puntos Criticos de
Control - HACCP, en cumplimiento de las normativas nacionales e internacionales,
para asi evitar el rechazo de embarques”


http://www.google.com.pe/imgres?q=BPM&hl=es&gbv=2&biw=1024&bih=596&tbm=isch&tbnid=FdqWibpMRnN-bM:&imgrefurl=http://talentohumanoenelsectorpublico.blogspot.com/2011/06/ohsas-hacpp-y-bpm.html&docid=lewwlcYCO5RZ7M&imgurl=http://4.bp.blogspot.com/-dLe1xiKTjfA/Te5gc6vAM4I/AAAAAAAAAGI/mqoaKV2dxrI/s1600/BPM.jpg&w=550&h=540&ei=DPNQT9Q0iOKCB9ej6NIN&zoom=1
http://www.google.com.pe/imgres?q=BPM&hl=es&gbv=2&biw=1024&bih=596&tbm=isch&tbnid=FdqWibpMRnN-bM:&imgrefurl=http://talentohumanoenelsectorpublico.blogspot.com/2011/06/ohsas-hacpp-y-bpm.html&docid=lewwlcYCO5RZ7M&imgurl=http://4.bp.blogspot.com/-dLe1xiKTjfA/Te5gc6vAM4I/AAAAAAAAAGI/mqoaKV2dxrI/s1600/BPM.jpg&w=550&h=540&ei=DPNQT9Q0iOKCB9ej6NIN&zoom=1
http://www.google.com.pe/imgres?q=HACCP&hl=es&gbv=2&biw=1024&bih=596&tbm=isch&tbnid=AkrtieZWmO-QeM:&imgrefurl=http://es.dreamstime.com/fotos-de-archivo-libres-de-regal-iacuteas-haccp-image15672148&docid=k7FIcwGEqLdz8M&imgurl=http://es.dreamstime.com/haccp-thumb15672148.jpg&w=400&h=378&ei=6_dQT5zuOonvggfWpO31DQ&zoom=1
http://www.google.com.pe/imgres?q=HACCP&hl=es&gbv=2&biw=1024&bih=596&tbm=isch&tbnid=AkrtieZWmO-QeM:&imgrefurl=http://es.dreamstime.com/fotos-de-archivo-libres-de-regal-iacuteas-haccp-image15672148&docid=k7FIcwGEqLdz8M&imgurl=http://es.dreamstime.com/haccp-thumb15672148.jpg&w=400&h=378&ei=6_dQT5zuOonvggfWpO31DQ&zoom=1

PROGRAMA BUENAS PRACTICAS DE COMERCIO JUSTO
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Capacitaciones y Visitas en los Criterios de las BPCJ
y en los componentes de Trazabilidad y Gestion



PROGRAMA BUENAS PRACTICAS DE GESTION SOSTENIBLE (BPGS)

BPGS

implemen
-tado




PROGRAMA DE MEDICION DE LA HUELLA DE CARBONO

ciclo de vida de
producto (mapa

Definicion del
alcance y limites

Recopilacion de
datos

Calculo de la huella
de carbono

Analisis de la
incertidumbre

Apoyo: CEPAL

10000

CO2

EMPRESAS PROYECTO PILOTO 2014:
1.PROCESOS AGROINDUSTRIALES S.A. (PROAGRO)
2.DANPER TRUJILLO S.A.C.

3.AGRICOLA CHAPI S.A.

4.TALSA

5.AGRICOLA LA VENTA S.A.

6.GRUPO HUAMANI

7.FRUCHINCHA S.A.C.

8.CONSORCIO DE PRODUCTORES DE FRUTA S.A.
9.HOJA REDONDA'Y DUNA CORP.

10.COEXA S.A.

Meta 2015: +30 empresas: Citricos, esparragos y café
especiales.




PROGRAMAS CONSOLIDA BRASIL Y EXPORTA FACIL

~—

Yy rre  ExportaFacil

SExportar, nunca fue tan fécil ExportaFacil

EXPORTADCR



COACHING EXPORTADOR

Exportadoras / Potenciales Exportadoras

Plan de Costos y Gastos

Operacion Exportacion Logistica Asistida

Orden de

Programa de Acceso a Mercado (PAM) o Compra

Financiero

Acceso a
Mercados

Plan de Actividad de
Marketing Promocion

Logistica de Promocidn

Gerente General
y Gerente
Comercial

Gerente General
y Gerente
Comercial

Plan
Estratégico

Coach Exportador

Ruta Exportadora Especializada

Asesoria Especializada a las empresas: 4 meses.



Programa TV: Exportando Peru

e Vitrina de Exposicion de los
Servicios al Exportador de
PROMPERU

e 13 Programas de Television

e Transmision semanal en horario
dominical

39 Casos de Exito de empresas
de la Ruta Exportadora

e Promocion directa y a través de
Redes Sociales.

https://www.youtube.com/watch?v=JwGiXmahJ5M

PromPeru Oficial
V=

ralas 923 - editado - %
En este capitulo del programa #ExportandoPerd congceremos los
proyvectos de Cesel Ingenieros, que después de cuatro afios
supervisando la central hidroeléctrica 'El Topo® nos presentan su etapa de
culminacion. También nos enteraremos de los proyectos futuros de la
empresa fuera del pais y sus reconocimientos internacionales. Miralo
aqui. #Peru

, Exportando Peri 20/09/15 -
§ Desarrollo de mercados: Cesel
Ingenieros

o En este capitule del programa #ExportandoPand
= pudimos conocer las experiencias de la empresa...


https://www.youtube.com/watch?v=JwGiXmahJ5M

La Ruta Exportadora @

CASOS DE EXITO




Casos de éxito

FINCA TASTA

Representante: Edith Meza

Sector: Agroexportacion, Cafes especiales.
Lugar: VRAEM Llaylla Satipo — Junin

Esta empresa cultiva y procesa cafés especiales, de
la variedad caturra roja y amarilla, a una altitud de
1,300 m.s.n.m.. Particip6 activamente en los
Miércoles de Exportacion y en la Ruta Exportadora
Especializada de Cafés especiales, organizados por
PROMPERU. Tuvo sus primeros contactos
Internacionales, en las Macro Ruedas Regionales del
Centro Exporta y Sur Exporta. En el ano 2014, logro
Sus primeras ventas, hoy exporta a Estados Unidos y
Canada.

\//%_




Casos de éxito

TUMI MANO ARTE
Representante: Marcia Alanoca

« Sector: Industria de la Vestimenta, Confecciones
f  de alpaca.

Lugar: Puno

Esta empresa artesanal comunitaria procesa
confecciones de tejido en fibra de alpaca.
Participa activamente en el Programa de la Ruta
Exportadora: Programa basico, Programas de
calidad y Comercio Justo.

L Tuvo sus primeros contactos internacionales, en el
Pert Moda y en la Macro Rueda Regional - Sur
Exporta. Actualmente exporta sus productos a
Francia, Holanda Suiza y Estados Unidos.



Casos de éxito

INNOMEC

Representante: Edwin Maguiia

Sector: Manufacturas Diversas, Maquinarias y
equipos industriales.

Lugar: Villa El Salvador - Lima

Empresa fabricante de maquinas a partir del
ordenamiento de piezas por sistemas de vibracion
electromagnética, permite orientar y alinear con una
velocidad adecuada las piezas hacia otros procesos.
Lider empresarial, fundo el Consorcio de Fabricantes
de Maquinarias Industriales.

Participan activamente en el Programa de la Ruta
» ’M‘,MEC Exportadora: Constitucion del Consorcio y Test del
Exportador. Participa con PROMPERU en Ferias
Internacionales en la region latinoamericana y en la

ot ~Ruedade Negocios Industra p%




Casos de éxito

CONSORCIO PERUTECH
Representante: Edwin Maguifa
B Sector: Servicios, Software.
' Lugar: Instal6 oficinas en Panama

| El consorcio esta conformado por 9 empresas,

" ofrecen 20 soluciones informaticas y méviles, entre
las cuales destacan la optimizacion de procesos de
b gestion, plataforma transaccional financiera 'y
comercial, ERP (Enterprise Resource Planning) o
software de gestion integrada para pymes,
Participaron en la Ruta Exportadora Especializada
para el sector de servicios.

iniciaron su posicionamiento en el mercado
centroamericano, con la instalacion del consorcio en
la Ciudad del Saber en Panama.




GRACIAS
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