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Inteligencia Comercial

Inteligencia comercial publica local y extranjera : gratuita 
y comercial.

Accediendo a estadísticas nacionales: Aduanet.

Accediendo  a estadísticas internacionales por producto y 
de mercado: USITC,TradeMap, ProductMap.

A Través de ferias y misiones comerciales
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1. Producto

2. El mercado
• Mercado total, mercado objetivo, y realizar un

análisis cuantitativo.

3. Estrategia de mercadotecnia

4. Aspectos operativos (logísticos)

5. Aspectos financieros

UN PLAN DE NEGOCIOS
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EN LA PARTE DE ANALISIS DE MERCADO: podemos  
responder algunas  preguntas:

¿Cuál es el tamaño de mercado para el producto que deseo
exportar?

¿ Hay demanda de mi producto en EE.UU?

¿ Cuáles son las características y expectativas de mi mercado
objetivo?

¿ Quienes son mis competidores y cuales son sus características?

¿ Cuál ha sido el desarrollo y las tendencias de mercado para mi
producto?
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CODIGOS  ARANCELARIOS

Conocer la partida arancelaria del producto es la  clave para 
utilizar correctamente esta herramienta. Se puede obtener 
información a nivel de 2, 4, 6, 8 y 10 dígitos del Sistema 
Armonizado.

•Los dos primeros números del código arancelario: 
CAPITULO.

•Los cuatro dígitos el código: PARTIDA ARANCELARIA
•Cuando el código arancelario tiene 6 dígitos: SUBPARTIDA 
ARANCELARIA
•A nivel de 8 y 10 dígitos los códigos varían entre países o 
regiones. 

Ejem: Comunidad Andina de Naciones (CAN), códigos arancelarios armonizados hasta los 8 

dígitos.
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Flujo de Información del Arancel de los Estados 
Unidos

 
 

 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Rates of Duty 
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Article 
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Special 
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0712 
 
 
 
0712.20 
 
0712.12.20.20 
 
0712.12.20.40 

 
 
 
 
 
 

 
 

00 
 

00 

 
 
Dried vegetables, whole, cut, 
sliced, broken, or un powder 
but not further prepared. 
 
Onions 
 
Powder or flour 
 
 
Other 

 
 
 
 
 
 
 
 
Kg. 
 
Kg. 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
29.8% 
 
 
21.3% 

 
 
 
 
 
 
 
Free (CA,D,E, IL, J) 
(MX) 23.8 (JO) 
 
Free ( CA, DE, E, IL, J) 
10 (MX) 17 (JO) 

 
 
 
 
 
 
 
35% 
 
 
35% 

Tasa (ad valorem   especifico, compuesto) 
cuando la partida no tiene preferencia  

Tasa (ad valorem   especifico, compuesto) para 
países que tiene acuerdos con los  Estados Unidos  

Capítulo 

Partida 

Sub partida 

Partida 
Arancelaria 

Tasa (ad valorem   especifico, compuesto) 
asignada a países que no tienen buenas  
relaciones comerciales con Estados 
Unidos (Cuba, Laos y Corea del Norte)  

……..

PE
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PE: APC PERU –
EE.UU
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Como ubicar un código arancelario en arancel nacional?



Trade Training 9



Trade Training

10



Trade Training

Arancel de Estados Unidos

Hacer clip en Tariff Schecule

http://www.usitc.gov/
Como ubicar un código arancelario en arancel americano?
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Elección por capítulo

Elegir el capítulo
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Resultado de la búsqueda
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Es necesario hacer la correlación entre el arancel nacional y 
el arancel de los EE.UU. 

Por ejemplo al realizar una correlación de 8 dígitos se pueden 
identificar los sgtes casos: 

1) Existe un único código arancelario a 8 dígitos en la 
nomenclatura arancelaria de EE.UU. que corresponde 
exactamente a la partida peruana.

Para analizar estadísticas a nivel de 8 ó 10 dígitos
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2) Existen dos o más códigos arancelarios a 8 dígitos en la 
nomenclatura de los EE.UU. que corresponden a un código 
arancelario peruano. En ese caso se puede afirmar que EE.UU. 
tiene una mayor apertura que Perú en su nomenclatura 
arancelaria.
Ejemplo:



Trade Training

16

3) Existe un único código arancelario en EE.UU. (a 8 dígitos) 
que equivale a dos o más códigos en la nomenclatura 
arancelaria del Perú en cuyo caso se dirá que le Perú tiene 
una mayor apertura que EE.UU. en su clasificación 
arancelaria.

Ejemplo:
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¿Qué productos importa y exporta  EE.UU principalmente?

¿Por qué puertos ingresan los productos a EE.UU. Cuales son los 
principales puertos que tienen mayor intercambio comercial?

¿Por que puertos ingresan los productos peruanos a EE.UU.?

¿De donde y cuánto está comprando EE.UU. Del producto que deseo 
exportar?

¿Qué países son nuestra competencia para entrar al mercado 
americano?

¿Por qué puertos ingresa mayormente el producto que voy a exportar?

¿Qué volúmenes y a que precios promedio compra usualmente EE.UU 
del producto que deseo exportar?

¿ A que precios están vendiendo mis competidores?

www.usitc.gov

PARA QUE SIRVE LA HERRAMIENTA?
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Las claves:
Distrito Aduanero: 
Puerto de Ingreso

Las estadísticas de importación y exportación americana se 
obtienen a nivel Distrito Aduanero, que comprenden un 
número determinados de Puertos del un Estado. En total son 
55 Distritos Aduaneros.

EE.UU. esta formado por 50 Estados, cada Estado equivale a 
un Distrito Aduanero, a excepción de los Estados como 
California, Texas, New York están formados por más de un 
Distrito Aduanero.
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Tener en cuenta que por área geográfica, número de habitantes, nivel de consumo y PBI, un Estado del mercado 
americano es como un país para el Perú, por ejemplo según informe de la Universidad de Brigham y el Mincetur
comparando en términos de PBI, el PBI del Estado de California equivale al PBI de Francia.
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Ingresar a la sección ITC Trade DataWeb 
(Direct access to trade data) 
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Ingresar 
username y 
password

Si el ingreso es por 
primera vez se 
deberá llenar el 

formato
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EL USITC TIENE 4 PROCESOS

1 Proceso

1.1 1.2
1.3



Trade Training 28

2 Proceso

2.3

2.1 2.2

2.4
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2.5 2.6

2.7 2.8
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2.9
2.10

2.11 2.12
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3 Proceso
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3 Proceso
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ACCESOS CLAVE

Como obtener el usuario y el password:

• United Status International Trade Commission – USITC
http://www.usitc.gov/
Paso 1: Portal principal del USITC; Paso 2: U.S. Imports/Exports Data (DataWeb) Paso 
3: Trade DataWeb Login, Paso 4: Create new account

Como ubicar una partida en el arancel nacional:
• Superintendencia Nacional de Administración Tributaria - SUNAT
http://www.aduanet.gob.pe/
Paso 1: Portal principal de Aduanet; Paso 2: Operatividad aduanera; Paso 3: Una 
partida (Arancel);
Paso 4: Hacer la búsqueda por código o por descripción; Paso 5: Seleccionar partida

Como ubicar una partida en el arancel americano:
• United Status International Trade Commission – USITC
http://www.usitc.gov/
Paso 1: Portal principal del USITC; Paso 2: HTS Online reference tool Paso3: Buscar 
por capitulo de acuerdo a la partida arancelaria. Paso 4: Seleccionar partida
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Acceso rápido de la herramienta:

ARANCEL Y ESTADISTICAS:

http://dataweb.usitc.gov/scripts/tariff.asp
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¿Quiénes son los principales socios comerciales de EE.UU?

¿Qué numero de socio comercial es Perú para EE.UU?

¿Qué porcentaje de participación de mercado tiene Perú y 
Chile en el mercado americano?

¿En qué porcentaje incremento Perú su comercio con EE.UU. 
En el último año?

PREGUNTAS GENERALES DE MERCADO QUE 
PODEMOS RESOLVER CON LA HERRAMIENTA  

USITC

CASOS PRACTICOS
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1. Identificar el código arancelario en Perú y en EE.UU.

2. De donde compra EE.UU. Sandias?

3. Qué porcentaje de participación tiene cada país en el mercado del 
consumo de sandías en EE.UU?

4. Qué volúmenes esta comprando?

5. Que precio FOB promedio por kg vendió Perú a EE.UU. la sandia? 

6. De donde y cuanto compra EE.UU. Sandias en valores CIF + Duty: 
DDP?.

7. Cuanto compra y de donde en valores CIF?

8. Que valores en $ pago cada país exportador de sandías a EE.UU. por 
conceptos de FLETE, SEGURO, Y OTROS CARGOS, 
EXCLUYENDO A LOS DUTIES.

9. Por qué puertos ingresa la sandía ?

10. Que países exportadores de sandía lo hacen por el puerto de Nogales 
AZ?

11. Cuanto compra desde latino América?

CASO PRACTICO: SANDIAS
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GRACIAS

Melina Dominguez

TRADETRAINING

Email: mdominguez@tradetrainingperu.com

Teléfonos: 715 2618


