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SERVICIOS AL
EXPORTADOR

T
o

(QUE ENTENDEMOS POR EXPORTAR?

Regulada por. Ley General de Aduanas. Decreto Legislativo
1053 y su reglamento.

Articulo 60°.- Exportacion definitiva

“‘Régimen aduanero que permite la salida del territorio aduanero
de las mercancias nacionales o nacionalizadas para su uso o
consumo definitivo en el exterior.

La exportacion definitiva no esta afecta a ningun tributo”.
Fuente: http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/normasadua/gja-03.htm ‘ prOm -

perua
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SERVICIOS AL

EXPORTADOR

Tabla de contenido

Exportando

paso a paso

Asi, todos

podemos hacerlo

°g8

Formalizacion
de tu empresa

Ankes que nada, debes estar
formaligado como persona natural o
Juridica. Tu empresa Hene que estar
reconoclda Legalmente y contar con
niimero de RUC. Asimisma, debes estar
habilitode para emibir boletas de venta
o fockuras comerdiales. Este
pprocedimiento se realiza en la SUNAT.

12/

Estudio del
mercado

Tienes que realigor un andlisis del
mercado Internacional para determinar
la demanda potencial y las
oportunidades de negocios. Para ells,
debes consultar con fuentes de
Informacion, tales como estadisticas y
bibliografia especializada, asi coma
asishir o actiidades de capacitacon.
Todo esto Informocién esta disponible
para b en el portal SHCEX:
wwuslicex gob.pe.

o Ji\-

Perfil de tu
producto

Debes efectuar un andlisis sobre las
caractersticos de bu producto para
determinar sl es exportable:

« iResponde o los necesidades, gustos y
preferencios, modas y kendenclas de
consuma en el exterior?

- iSediferencia en algo con respecto a
Los productos de Lo competencia?

= iSe ajusta a los requerimientos de
cantidod, calidad, ebiquetado
protecodn del medioambiente?

EN coso de no contar adn con un
producto, te sugerimos considerar la
etapa de bisqueda y seleccion de
proveedores Locales y Lo odaptacién del
producta a Los requerimientos del
mercodo Internacional.

Promocion de
tu producto

Para que bu mercancia pueda ser
conocida en el mercado Interacional es
necesarlo utlligar herramientas de
promockon comercial, como las ferlas
Internacionales, que ne solo permiten
exhibir bu producto sino tamixén
estoblecer contacte con potenciales
compradores, asi como evaluor a Lo

competencia.

También existen otras formas de
contoctor clientes, por glemplo, o trovés
de la participacion en nuedas de
negocios, misiones empresariales o
Incluso con una promocion directa,
hoclendo uso de los tecnologios de lo
Informocion. Asi, Inkernet se conulerte en
una hermomienta alternativa que te
permikte reduclr costos y tener una
apraxmacion virtual o bus
comprodores,

©

Contacto
comercial

una veg estoblecdo el contacto con el
comprador potencial y enuiada Lo
Informacion sobre tu empresa y tus
|productos (cotigoaon, catdlogos, ficha
Itécnica, mueskras), debes desarrollarun
contrato de compra-vento
Inkernacional.

Sl el monto exportado es mayor a

US$ 5 000, tienes que Iniclar el tramite
operatiuo con un agente de aduanas.
Para montos menares, cuentos con el
Serukcko Exporta Facil, que te
explicaremos mas adelante.

°&

Tramites
de aduana

Como exportodor, debes envlar a bu
ogencla de aduanas o agencla de carga
Los documentos comerclales de
embarque exigidos por el iImportador. En
base a ellos, la agencia de aduanas
realiza Los tramites ante Lo SUNAT,
solicibando Lo Declaracion Aduanera de
Mercancias (DAM), documento oficial
para regularizar la salida legal de bus
productos. En caso de gue el despacho
seaInferior a US$ 5 000, bl misma
puedes realizar el tramite de
exportocion ante Lo SUNAT.

Embarque
al exterior

En La etapa final, Lo ogencia de aduanas
solicita a la ogencla de carga la
numeracion del documento de
embarque para el troslado de tu
producto a la nave.

Luego, la agencia de aduanas te entrega
los documentos de embarque pora que
Los remitas a tu banco y a bu
importador, uia courer.

Finalmente, 51 cuentas con una carta de
crédito en Lo que se establecen los
condiciones de entrega del producto
(lugar, precio, forma de pago, entre
obros), tu banco envia los documentos
al banco emisor y, sl este Los encuentra
conformes, procede a hacer la
transferencia del pago a tu cuenta.

iMUY IMPORTANTE!

Siempre coordina con el comprador las condiciones de acceso
en su pais, de tal manera que tus productos lleguen facilmente
a su destino. Como en cualquier importacion, los compradores
deberan cumplir con las exigencias arancelarias, las normas y
las reglamentaciones de comercio de su pais.



Formalizacion

detwempresa  Pgso | Formalizacion de tu empresa

Antes de empezar a exportar es necesario estar formalizado como
persona natural (con negocio) o como persona juridica. La empresa
debe estar reconocida legalmente ante la SUNAT y contar con el RUC. La
empresa también debe estar habilitada para emitir boletas de venta
y/o facturas comerciales.

4 *Es recomendable que se especifique en la ficha RUC de la SUNAT, en el acdpite

70 . . . . -
e de actividad de Comercio Exterior: “Exportador-Importador-Comercializador”.

NoT?
A *Gracias a Exporta Fdcil, también se puede exportar bajo el Régimen Simp/ificado

¢ emitiendo Boletas de Venta.
‘ mm
peru




Formalizacion
de tu empresa

¢Donde encuentro informacion sobre empresa y formalizacion?

ATu

Empresa

http://www.tuempresa.gob.pe/ "

SUPERINTENDENCIA NACICNAL DE ADMINISTRACION TRIBUTAREAI

www.sunat.gob.pe

M COFIDE

www.cofide.com.pe ‘QVOM -

peru
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Paso Il: Estudio de mercado

Je

¢Como seleccionar mercados potenciales para
exportar?

« Se recomienda empezar por los paises que son socios
comerciales.

of : AN Identificar la partida arancelaria

« Busqueda de informacion: dol producto o fin do hacer

(cti Usquedas estadisticas de paises
Estadistica. busqued di de pai

destino de las exportaciones.
Criterios cualitativos.

AN NN

Experiencias de exportaciones u organizaciones especializadas.

Nota: aprox. el 93% del intercambio comercial
peruano se realiza con los paises

con los que tenemos acuerdos comerciales.




° r‘ Paso II: Estudio de mercado

P
* Analisis de la economia. .
* Base politico-legal. .
e Andlisis de la industria o el

sector.

Costumbres y tradiciones.
Tendencias del mercado
Estructura de precios.
Canales de distribucion.

, w'-'" —_—
Tendencias que &

estan impactando
en el mercado

Crecimiento
de la demanda
de productos
probidticos y
funcionales

Fuente: Infografias- Alimentos saludables.

Mayor
demanda por
4 productos
herbales y
naturales

Empaques
innovadores
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Estudio del

mercado

Paso Il: Estudio de mercado

¢Donde encuentro informacion sobre estudios y guias de
mercado ?

@ No es seguro | www.siicex.gob.pe/siic
S % .1 ' g 'k\
)
“ il ¢

Sistema Integrado de Informacién de Comercio Exterior ,T' ii EXpOrtBClones PerU 2018
W U 3 T & ¥{ \ .
5 @ ?‘ﬂ ) 6’.\7 y “ﬁSegmmosCremendo
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Mura la presentacion aqui

—— —/) .-')

26 de abril del 2019 Inteligencia de Mercados
Plataformas para MiPymes 3
Ruta exportadora S
Test Exportador .
PRODUCTO / MERCADO SECTORES PRODUCTIVOS
Sectores Productivos "
Busqueda de producto ® Agronegotios
Calidad @® Exportacion de Servicios
@® Industria de la vestimenta y decoracién
Regulaciones para exportar Lista Completa | Bisqueda Avanzada @ Manufacturas Diversas
Y @® Productos Pesqueros
B d. d | q
Acuerdos Comerciales & HEHHEER POIREESe0 !
Estadicticas s IAfgamsta’n ¥ I ® Lista de productos priorizados
Exporta Facil . @® LATE - Simulador de exportacion jNuevo!
|
Enlaces de Interés Z
FACILITACION DE - CAPACITACIONES

Comercio Sostenible EXPORTACIONES

[A2345

Informes de las exportaciones
peruanas por sectores

http://www.siicex.qob.pe/



http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=160.00000

Paso Il: Estudio de mercado

. Donde encuentro informacion sobre mercados? 12

CHANGE CUSTOMIZATION

English | Espafiol | Frangais

T o SERVICES FOR SERVICES FOR SERVICES FORTRADE ;| ABOUT Search

FOREIGN SUPPLIERS CANADIANS BUYERS SUPPORT INSTITUTIONS : TFO CANADA Goe

Trade Map provides - in the form of tables. graphs and maps - indicators on export performance. intemational demand, altemative markets a

competitive markets, as well as a directory of importing and exporting companies Home Not a member? Register here  [INETTEYITY
Trade Map covers 220 countries and territories and 5300 products of h- Harmonized System. The monthly. quarterly and yearly trade fiows are
available from the most ag ed to the tariff line

Did you know...

== . 1,524
- WELCOME TO THE M oo
TFO Canada senvice. TFO

wswcw CANADIAN MARKETPLACE =~
o offers to these buyers every

month.

TFQ Canada is the primary Canadian provider of information, advice and contact for exporters in developing and

emerging countries. TFO Canada provides free web-based products and services to registered exporters including our 22

ting to Canada Handboof i ctor specific and w ¥ "
flagship Exporting to Canada Handbook and multiple sector specific documents, and we publish supply offers to The number of Canadian

Canadian buyers. € market publications available

Trade Indicat Yearly Ti uarterly Time Ser Monthly Time Senies Companie: :
e ety T S Sy e S sl flic = Tell us what your area of interest is so we can customize the content of our website to better Register Now

L <

= r = , \ Choose a sector: MNone ~  Chooseacountry: Peru -
Concentration and average distance in 2017 Importing markets in 201 Growth of countries” imports
imported product: Total Product: Total Product: Total
Get access to our free
Chrz 1t Youarea: @ Foreign Supplier ) Canadian Buyer () Trade Support Institution online services including:
J
Qo - 7 i 0
Yy 7 A 4 Ifl Please reqister with us free of charge to gain access to detailed trade information, to subscribe to our regular trade
Uniiez Sistes of Amenica ” publications and far customized buyer-seller matching.
Hong Kong, Chira ¥ @®

‘ United Kingdom

Germany France

France Q @
i )
United States of America

Caribbean Giftware Project Foreign Supplier Database Current Trade News

llluminates Luna Design Exporting

to Canada
General Industry Search Product-Specific Search Canada Reaches free Trade A Handbook

Deal with Honduras s
(CBC News) Canada has DOWNLOAD @) -

https://www.trademap.org/ www.tfocanada.ca

(N5



https://www.trademap.org/
http://www.tfocanada.ca/

Paso Il: Estudio de mercado

News Projects Events About CBI Contact us

Home  Exporttofuope  Importfrom a developi vy Collab

Al

(Bl is the Centre for the Promotion of
Imports from developing countries

Annually, (Bl supports more than 800 entrepreneurs to become
successful exporters on the European market through our export
coaching projects. Moreover, (BI publishes around 450 market
studies every year. Learn more about (BI

Find outwhat (Bl can do for you

SISTEHA F IFORMACION DE COUERCIO EXTERIOR

Intgmational lnernaoonaI
e Benes e Servicos

-

WWW Cbl eu http://consultawebv?2.aladi.org/sicoexV2/jsf/home.seam



http://www.cbi.eu/
http://consultawebv2.aladi.org/sicoexV2/jsf/home.seam
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Estudio del

/ Otras herramientas de Inteligencia de Mercados ™%

quunl
TRADE — |[@§m HES, IC:XI

Export Helpdesk

T Japan External Trade
Organization

UNITED STATES
INTERNATIONAL TRADE COMMISSION

SeafoodSource

rom.
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http://www.usitc.gov/
http://www.usitc.gov/
http://exporthelp.europa.eu/thdapp/index.htm?newLanguageId=ES
http://exporthelp.europa.eu/thdapp/index.htm?newLanguageId=ES
http://www.sieca.int/
http://www.sieca.int/
http://www.icex.es/
http://www.icex.es/
http://www.prochile.gob.cl/
http://www.prochile.gob.cl/
http://www.procomer.com/
http://www.procomer.com/
http://www.proecuador.gob.ec/
http://www.proecuador.gob.ec/
https://www.cia.gov/es
https://www.cia.gov/es
http://www.sunat.gob.pe/
http://www.sunat.gob.pe/
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Estudio del
mercado

¢ Como mantenerme informado?

Atencion:

Modulos del Servicio de Atencion al
Exportador

Av. Jorge Basadre 610, San Isidro.
Horario de atencion es de lunes a viernes
de 9al3 horasy 14 a 18 horas.

Al6 Exportador:
6045601 — 6045602 - 604503

Correo electrdénico:
sae@promperu.gob.pe
sael@promperu.gob.pe

http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp? page =731.72400

Recibe informacion de Inteligencia de Mercados ?‘O
‘j §


mailto:sae@promperu.gob.pe
mailto:sae1@promperu.gob.pe
http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=731.72400
http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=731.72400
http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=731.72400

° §

Ldet .
o g Paso llI: Perfil de tu producto

v' ¢éResponde a las necesidades, gustos y preferencias, modas y
tendencias del mercado al que apuntamos?

v’ ¢éSe diferencia en algo con respecto a los productos de la
competencia?

v’ ¢éSe ajusta a los requerimientos de cantidad, calidad, etiquetado y
proteccion del medioambiente?

v ¢éTodos los productos peruanos ingresan a los mercados
internacionales?

Regulaciones para exportar:
http://www.siicex.qob.pe/siicex/portal5ES.asp? page =709.69200

\2702



http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=709.69200

°§

Perfil de tu
producto

¢ Qué debo conocer para adaptar el producto al mercado?

Relacion precio-calidad.
Clima competitivo.
Marcas propias .
Conciencia consumidora.
Alimentos saludables.




Arandanos —Supermercado en China ‘Q?‘Om P
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Y T
AVOCADO HasS
ORIGINE ; PERY)" TARA: 15
PESO NETTO: 300 '
DATA Conr, 24/11/16
LOTTO: 4704 . 77F - 16053471

4abliments o Dovzago 1

ILHA X SPREAFICO,
AVOCADO HASS
ORIGINE : PERU' TARA: 15¢
PESO NETTO! 300 ¢
BATA CONF.: 24/11/16

ORIGINE : PERL)' TARA: 15g
LOTTO: 4704 - 77F - 16053471

PESO NETTO! 300 g
24/11/16
77F 16053471

stabilimento ¢ Dolzags {1 ¢

Disiribuito do: T ——
IL PIACERE "sanAFlco,
DE UTTA - SRS Lombroso 54 20137 Miono.
BNDO.0. 0003987

AVOCADO HAss
ORIGINE : PERU" TARA: 15g
PESO NETTo: 309 ¢

DATA CONF . 24/11/18

LOTTO: 4704 . 77F - 16053471

e

|

Ztlwfaﬁ’ ££8821

L

COnfexonats neiig g4y, Mo G Dalsag,

Palta Hass —Supermercado en Italia
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e Barreras arancelarias iy

Acuerdos vigentes

* Bloques econémicos: OMC, CAN, MERCOSUR, APEC, EFTA, UE

e Bilaterales: Canada, Chile, China, Corea del Sur, Costa Rica, Cuba,
Estados Unidos, Honduras, Japdn, México, Panam3, Singapur, Tailandia.

Acuerdos por entrar en vigencia

e Guatemala; Australia y Alianza del Pacifico.

Acuerdos en negociacion

e India, El Salvador, Programa DOHA, Acuerdo de Asociacion Transpacifico-

TPP, Acuerdo de Comercio de Servicios-TISA y Turquia

\2702
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* Barreras no arancelarias

/
0’0

S
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Inocuidad

Seguridad

Medio Ambiente
Aspectos Sociales.
Inspeccion en aduanas
Embalaje de madera
Cuotas.

Derechos antidumping.

Perfil de tu
producto

% Limites maximos de
residuos plaguicidas
(LMR)

** No exceder niveles de
metales pesados.

s Otras normativas

SELLO DE TRATAMIENTO TERMICCO EN

--------------

e
H

N

dwm WO

N\ 5et
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Promocion de
tu producto

Paso |V: Promocion de tu producto

¢Como difundir internacionalmente la oferta de un producto?

 Participacion en ferias especializadas y misiones comerciales, asi
como ruedas de negocios.

* PromPeru cuenta con el calendario de actividades en el que se
puede visualizar todas las ferias especializadas en las que participa.
http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp? page =242.00000

* Perd Trade Now comunidades de negocios que facilitan las

http://www.perutradenow.com/en/home

operaciones comerciales entre las empresas.
(\Lrom.
pera



http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=242.00000
http://www.perutradenow.com/en/home

Promocion de
tu producto

¢Donde puedo encontrar mas informacion acerca ferias internacionales?

BiFerias  nortalferjash

Ferias internacionales en Peru

PertMODA
.."_',.:-_: i '.U.\..-, A ﬂ
SN S »
BT BELIEVE
N e e e, TOBE _
BE B \ ‘ : SUSTAINABLE anos
i expoalimentaria
-~ oo Fed:
b

http://www.siicex.gob.pe/siicex/documentosportal/calendario-actividades-promocion-

comercial-2019.pdf
rom.
‘% peru


http://www.nferias.com/
http://www.nferias.com/
http://www.portalferias.com/
http://www.portalferias.com/
http://www.siicex.gob.pe/siicex/documentosportal/calendario-actividades-promocion-comercial-2019.pdf

—

& C @ https;//match.promperu.gob.pe/es/sector/industria-de-la-vestimenta Q % 6

Place of

\ p,g)enr?fl MatCh ( Iniciar Sesion \>

I Home | Industria de la vestimenta y decoracion

PerdMODA |M

INTERMOOA

| s .
> PeraMODA Em

13-16 junio, 2019 16-19 julio, 2019

Expo Center Norte. Expo Guadalajara, México

Sado Paulo, Brasil 1
Feria FIT 2019 Feria Intermoda 2019 Peri Moda en Europa 2019
Fecha de Evento: 13/06/2019 Fecha de Evento: 16/07/2019 Fecha de Evento: 04/07/2019 (6\.
Cierre de Inscripciones: 30/04/2019 Cierre de Inscripciones: 30/04/2019 Cierre de Inscripciones: 08/05/2019 (
Lugar: Expo Center Norte, Sao Paulo-Brasil Lugar: EXPO GUADALAJARA, México Lugar: Palais Kulturbrauerei, Berlin

Q

ﬁ

B

. cotommia

Centro Exporta 2019

Ayacucho, 23 de mayo COLOMBIA
MODA @
k()/}'{/_;t[.l 2019
Centro Exporta 2019 Colombiamoda 2019
Fecha de Evento: 20/06/2019 Fecha de Evento: 23/07/2019

rom..
peru
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Promocion de
tu producto

¢Cudles son los materiales promocionales bdsicos que deben
desarrollarse para exportar?

Social Platforms

Youm' ﬂ
Tarjetas promocionales }

Materiales impresos T :
romotlonalApphcatlons

Fichas técnicas 4 _— .

Direccion electrdnica g

Pagina web

Website & Social Widgets
Muestras de los productos j

(\75ks
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Promocion de
tu producto

Va

&
70, . . . .
u;:: Internet es una herramienta alternativa que te permite reducir costos y tener
una aproximacion virtual a tus compradores.
u

e Posicionamiento web

* Presencia en redes sociales GO O [e
* Participa en blogs 8

* Interactua con tus clientes AdWords

 Acércate a tus clientes

\2752s



Paso V: Contacto comercial

endedor

Cotizacion

Oferta

Orden de Compra
s

Aceptacion

((prom.




e ® O
Paso V: Contacto comercial M

Algunas clausulas a considerar en el contrato de compra venta

internacional:

*  Nombre y direccion de las partes.

* Producto, normas y caracteristicas. “
e Cantidad.

* Embalaje, etiquetado y marcas
* Valor total del contrato

e Condiciones de entrega.

* Lugar de entrega.

* Periodos de entrega o de envio.

P
& 2

* Condiciones de pago.

* Medios de pago.

* Incumplimiento de contrato por causas de “fuerza mayor” (penalidades).
e Jurisdiccion

* Firma de las partes.

Modelos de contratos de compra y venta
http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp? page =828.82600#an

clafecha

Contacto
comercial

\2702


http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=828.82600#anclafecha

e &_

Contacto
comercial

| —
También es importante conocer los Términos Comerciales
Internacionales que delimitan nuestras responsabilidades y costos a
asumir.

Determinan el lugar y forma de entrega de las mercancias

el punto donde se produce la transmision de riesgos.

Determina el reparto entre el exportador e importador de
=l OS gastos relativos a las operaciones de transporte, carga,
eguro, etc.

Determina los documentos y tramites que debe realizar el

exportador.

INCOTERMS

N\t
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FACTORY FIRST ALONGSIDE ON BOARD ON ARRIVAL ALONGSIDE DESTINATION BUYER acto
CARRIER SHIP SHIP PLACE WAREHOUSE ercial

" SELLER'S OBLIGATION

| BUYER'S OBLIGATION @ TransFeR oF Risk
..M
W\ peru




(5] i.i
Contacto
comercial

e Establecer el medio de pago

Dependera de:

1. El poder de negociacion entre ambas partes.

2. El grado y tiempo de conocimiento entre el importador y el
exportador.

3. El nivel de confianza entre las partes.

El tamafo y valor de la operacidn.

5. La frecuencia de las operaciones (mensuales, bimensuales,
trimestrales, otros).

6. Exigencia de cada economia.

£
TOMA Promperu pone a tu disposicion el Simulador Financiero para medios de pago, ]
NoTh financiamientos y garantias.

http://www.siicex.qob.pe/financiero/frmFinancieroSimulador.aspx ‘Q ?,-O m
-


http://www.siicex.gob.pe/financiero/frmFinancieroSimulador.aspx

Transferencia internacional

1. Mercancia y documentos

—>

2. Orden de pago

[ I

5. Abono en cuenta 3. Cargo en cuenta

Banco 4, Swift Banco

1. Mercancia y documentos 4. Swift

2. Orden de pago 5. Abono en cuenta

s Cargo en cuen ‘Q?gggﬁ




Cobranza documentaria

6.1. Retiro de mercancia

1. Embarque de mercancia

— e,
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3. Remesa de documentos

Banco Banco

remitente 7. Transferencia cobrador

—

1. Embarque de la mercancia 5. Aceptacion de documentos

2. Envio documentos 6. Cargo en cuenta

3. Remesa de documentos 7. Retiro de mercancia p?‘(}m
4, Notificacion 8. Transferencia ‘\ p e rﬁ

9. Pago




Carta de crédito

5. Mercancia

—

1. Contrato

—
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3. Emision de C/C

—_—

Banco 7. Documentos Banco
avisador 10. Cobertura emisor
. Contrato de compra venta internacional 6. Entrega de los documentos de exportacion
. Apertura de la carta de crédito a favor del 7. Pago al exportador (L/C a la vista)
exportador 8. Envio de los documentos al banco del
. Envio de la carta de crédito al banco del importador

exportador 9. Reembolso entre bancos
. Notificacion de la carta de crédito al 10.Entrega de documentos al importador p ?‘Om [
exportador 11.Retiro de la mercancia en la aduana m

. Embarque de la mercancia
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ot Paso VI: Tramite de aduanas

MODALIDADES DE EXPORTACION

EXPORTACION DEFINITVA EXPORTACION SIMPLIFICADA

Formato de Declaracion Unica de Formato de Declaracion
Aduanas (DAM) Simplificada de Exportacion

Valor FOB desde 5000.00 Délares Valor FOB hasta 5000.00 Ddlares

Si interviene Agente de Aduana No interviene Agente de Aduana

N\
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Tramites

PROCEDIMIENTO DE EXPORTACION de aduana
‘:7“.,—
=
£
ADUANAS ADUANAS
Transmisidn Elect / Numeracién DUA Transporte Interno Ingreso de Mercancia a Asignacion
de exportacién provisional pais de origen Zona Primaria de Canal
Con Datos Provisionales ‘
RECONOCIMIENTO FiSICO
REGULARIZACION (30 Dias) 4 Autorizacion: EMBARQUE

eTransmisién complementaria de Datos de la

DAM
ePresentacion de Documentos
- ' . ._- .: o ‘
- : Salida

al Exterior Cargay Estiba

l
http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/despacho/index.html# ‘Q?‘Om P
peru
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http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/despacho/index.html

)

Tramites

¢Qué debo conocer para el tramite operativo? de aduana

El arancel

Es el impuesto que paga el importador al introducir productos en un
mercado. Estos impuestos se encuentran establecidos en el Arancel de
Aduanas.

Pueden ser de tres tipos:

e Ad-Valorem (siendo éste el mas utilizado)
* Especifico

* Mixto

Base imponible: valor CIF aduanero determinado segun el Acuerdo del
Valor de la O.M.C.

Tasa impositiva para importaciones en Peru: tres (03) niveles: 0%, 6% y

11%.
roni.
‘Q pera
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Tramites

La partida arancelaria de aduana

Es el codigo que define en el arancel de aduanas una mercancia

determinada o bajo el que se agrupa una categoria de mercancias afines

entre si.

Lo apropiado y legal es decir “subpartida naciona

|II

DIGITOS DENOMINACION
1°2° | 3°4° 5° 6° | 7°8° |9°10°
1°2° Capitulo
1°2° | 324° Partida del Sistema Armonizado
1°2° | 324° |5° 6° Subpartida del Sistema Armonizado
1°2° | 324° 5° 6° | 7° 8° Subpartida NANDINA
1°2° | 324° |5° 6° [7°8° [9°10° |Subpartida nacional

Descargue el arancel de aduanas ‘Q ryont.

http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/normasadua/gja-04normasoc.htm perll



http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/normasadua/gja-04normasoc.htm

oy

Tramites
de aduana

SECCION: XI MATERIAS TEXTILES Y SUS MANUFACTURAS

CAPITULO: 61 Prendas y complementos (accesorios), de vestir, de punto

Partida del sistema armonizady =) 61.09 T-shirts y camisetas interiores, de punto.

6109.10.00.31 - - - De tejido tefiido de un solo color uniforme, incluidos los blanqueados

6109.10.00.32 - - De tejido con hilados de distintos colores, con motivos de rayas

6109.10.00.39 -~ L0s demds

6109.10.00.41 - -- De tejido tefiido de un solo color uniforme, incluidos los blanqueados

6109.10.00.42 --- De tejido con hilados de distintos colores, con motivos de rayas

6109.10.0049 -~ L0s demds

6109.10.00.50 - - Camisetas interiores

Subpartida del sistema armonizgclo = 6109.30 De las dems materias textles:
Subpartida nacional =610990.1000 -~ Defibras acriicas o modacilcas > Partida especifica
6109909000 --Las demds > Partida genérica o bolsa

758k
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Tramites
de aduana

Documentos comerciales

* Factura Comercial
* Lista de Empaque o “packing list”
* Certificados

v’ Certificado fitosanitario / zoosanitario (SENASA)
Certificado sanitario (DIGESA, DIGEMID)
Certificado Productos Hidrobioldgicos (SANIPES)
Permiso de exportacion CITES (Serfor)

DN N NN

Certificado de origen (ADEX, SNI, CCL y cdmaras de comercio

regionales) o sistema de autocertificacidn (Eeuu, canada y Corea del Sur).
v Otros Certificados

Modelos de documentos

http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp? page =827.826 ‘@?S}é};f
u



http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=827.82600

FACTURA COMERCIAL

“eferencia al contrato u orden de pedido

(Nombre y direccion completos del exportador) —

FACTURA N°

FECHA

Pedido N°

Cantidad

Descripcion

Precio
Unitario

Valor total

Descripcion de la
- mercancia, cantidad,

precio unitario.

Condiciones de entrega
(Incoterms) y pago

Otros detalles del embarque

Enviado por:
el:
Firmado:

Fecha :

Fuente: Manual de documentos de exportacion. Pg. 63

Numero de documento
Fecha de emisidn

FaChur 3 _ Nombre y direccioéon del Comprador

Formato
de Factura
Comercial

http://www.siicex.gob.pe/siicex/documentosportal/770566482rad79695.pdf

VAT



http://www.siicex.gob.pe/siicex/documentosportal/770566482rad79695.pdf

LISTA DE EMPAQUE

La presente lista se refiere a la factura N°

de fecha

Cantidad

Numero

Contenido de cada bulto

Dimensiones

de cada bulto

Peso bruto

de cada bulto

Fuente: Manual de documentos de exportacion. Pg. 70

http://www.siicex.gob.pe/siicex/documentosportal/770566482rad79695.pdf

< -

Formato de
Lista de
empaqgue

VA



http://www.siicex.gob.pe/siicex/documentosportal/770566482rad79695.pdf

°&

Tramites
de aduana

Documento de transporte

e Constituyen documentos de contrato entre exportador vy
transportista para traslado de productos desde origen a destino.

 Contrato de fletamento con el transportista, el cual tiene caracter de
titulo de propiedad de la mercaderia.

* Prueban contrato de transporte suscrito con el transportista y sus
condiciones.

* Demuestran recepcion de mercaderia por transportista.
* Permiten retiro de mercaderia.
* Son titulos valores que demuestran propiedad

\2702



Tramites
de aduana

POL (Puerto de carga)

N° Bultos

>

Términos de pago :{>

N° contenedor

Customs Seal : 100127 j
o particu s s declared by Shiper, but without responsibiity of or representation by Carrer (see dause 14
° i Frelnt & Charges Rate Unit Curtency Preparl Callect
N preClnto' \’:> Basic Ocean Freight 1500.00 Per Container usb 1500.00
Bunker Adjustment Factor 0.00 | Per Container usD 0.00
Chassis Usage 0.00 | Per Container usb 0.00
Government Agency, Certifical 0.00 | Per Container usD 0.00
l nal 0.00 | Per Bill of Lading usb 0.00
Flete Wtim 0.00 | Per Container usb 0.00
Emergency Bunker $drcharge 0.00 Per Container usb 0.00

Fecha embarque

BILL OF LADING FOR OCEAN TRANSPORT scc MAEU
OR MULTIMODAL TRANSPORT

MAERSK LINE

sLno. 855291456

Booking No.

855291456

NO

< de B/L

]

1

|

EXpon references Ve Cortrod

182020

Cnward irland routing (Not part of Carriage 25 defined in clause 1, For account and risk of Merchant)

Consignes (negotiable only F consigned "tn order, *to order of* a named Person or 'to order of bearer') Nty Party (see clause 22)

Shlpper (exportador de la mercancia)

|

|

TEL.212 344 6771
FAX.:212 344 8723

Vessel (see clause 1 4 19)

Voyage Mo Place of Receipt. Applicable caly when document used as Mukimedal Transpert B/L. (see clause 1)

Consignee

—  Notify

MAERSK RIO GRANDE 0766
Part of Loading Port of Discherge PP ST DTy eS0T BTy et SOrer e e TP B e T T
Callao Newark

rga)

|
| POD (Puerto de desca

PARTICULARS FURNISHED BY SHIPPER

[[ind o Packages; Description of goods; Marks and Numbers; Cortainer No./Seal o, Wagt

1 Container Said to Contain 250 BAGS 17370.000 KGS 20,000 CBM
250 BAGS OF 69 KILOGRAMS NE T EACH OF WASHED GREEN COFFEE PERUVIAN
ALTURA EURO PREPARATION (E.P.) OCIA CERTIFIED CROP 2007.

NET WEIGHT: 17,250.00 KGS

REGISTER FDA N 19679922310

DRY

PASAJE EL SOL 297 CALLAO-PERU

FAX: 511-1-451-4635 REGISTER N 11586364390

Vo)
@Sob
Yy

VO’Umen

FREIGHT COLLECT
CONTRACT SERVICE EXCELCO 182020

LOGO COOPERATIVE COFFEES
LOGO PANGOA
LOGO OCIA

Descrif

i
7

)cion de la mercancia

30/519/0001
PERU ORGANIC FT
CONTRACT PEP72
LOTE 5

FLO ID: 920

CLHU3173510 ML-SA2903065 20 DRY 8'6 250 BAGS 17370.000 KGS 20.000 CBM
Shipper Seal : [-00127

|Carrier’s Receipt (see dause 1 and 14). Total number | Place of Jssue of B/L
jof containers or packages received by Carrier. H
packages Lima, Peru

1 container(s)
Nurnber & Sequence of Original B(s)L

THREE/3

SHIDFED, 2 fr 3 sscertained by 1

recking, In apssrant good ercr 2 convtn uriess cxhar

Date of Issue of B/L

ortgn i of idng,
Shipped on Board Dite o 5

0 the contrary

i, e, sarged

2007-10-11

hran whter

Declared Value (see diause 7.3) >

Signed for the Carrier AP, Molier - Maersk A/ trading as Maersk Line

As Agent(s) for the Carrier

Modelo de
conocimiento
de embarque

This transport document has one or more numbered attachments Maersk Peru S.A,
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/ e o Paso VII: Embarque al exterior

Modalidades de transporte internacional

@ Terrestre
q, Aéreo
Acuatico (maritimo, lacustre y fluvial)
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Embarque
al exterior

¢Donde encontrar informacion de los operadores logisticos?

& C | ® directoriologistico.promperu.gob.pe Q |

Home E Consulta

Directonioliogistico

Brinda informacién y contacto con prestadoras de servicios logisticos
que intervienen en la cadena de distribucién fisica internacional.
Se encuentra 144 empresas registradas.

| L

e o R

= MR
o id L

http://directoriologistico.promperu.gob.pe/ ‘p?‘(}m,



http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=239.22800

Exportando
Paso a paso

Asi, todos

podemos hacerlo

DONE

Formaligacion
de tu empresa

Ankes que noda, debes estar
formalgado como persona natural o
Juridica. Tu empresa Hene que estar
reconocida legalmente y contar con
namero de RUC. Asimisma, debes estar
habilitada para emikir boletos de venta
o focturas comerdiales. Este
[procedimiento se realiza en Lo SUNAT.

DONE

.
(2

Estudio del
mercado

Tienes que realizar un andlisis del
mercado Internacional para determinar
Lo demanda petencial i los
oportunidades de negocios. Para ello,
debes consultor con fuentes de
Informacion, tales como estodisticos y
bibliografia especialigada, asi como
asistir o actividodes de copacitadian.
Toda esta informacién esta disponible
para H en el portal SICEX:

www slicex gob.pe.

e 4i\
Perfilde tu

carocteristicos de b producto para

DONE

DOXNE

)

tu producto

Para que bu mercancia pueda ser
conocida en el mercado Intenacional es

mecesarlo ubiligar herramientas de
produ(to promockon comerclal, comao Los ferlas.
Debes efectuar un analisis sobre Las LTI W D L

exhibir bu producto sino tambilén

iMUY IMPORTANTE!

Promocion de

D F e S

DONE

o

L7 o

Contacto
comercial

Una weg establecido el contacto con el
«comprador potencial y enulada la
Informacién sobre tu empresa y tus
productos {cotigacién, catdlogos, ficha
técnica, mueskras), debes desarrollar un
contrate de compro-venta
internacional.

5l el monto exportodo es mayor a
US$ 5000, tienes que Iniclar el tramite
‘operativo con un agente de oduanas.

DOXNE

“
°d

Tramites
de aduana

como exportador, debes enuiar a tu
agencia de aduanas o agencia de carga
los documentos comerciales de
embarque exigidos por el Importador. En
base o ellos, Lo agencia de aduanos
realign Los tramites ante la SUNAT,
solicitando Lo Declaracion Aduanera de
Mercancios (DAM), documento oficial
para regularizar La salida Legal de tus
productos. En caso de que el despacho
sen Inferlor a US$ 5 000, b mismo
puedes realigar el tramite de
exportacion ante Lo SUNAT.

DOXNE

{

Embarque
al exterior

En Lo etopa final, la agencla de adudnas
solicika @ la agencla de corga la
numerackon del documento de
embarque para el traslado de tu
producto a Lo nave.

Luego, Lo agencia de oduanas te entrega
los documentos de embarque para que
los remikas a bu bonco y a tu
Importador, uia courler.

Finalmente, sl cuentas con una carta de
crédito en Lo que se establecen los
condiciones de entrega del producto
(lugar, precis, forma de pago, entre
otros), bu banco envia los documentos

al banco emisor y, sl este Los encuenkra
nFarmne e s e L

Siempre coordina con el comprador Las condiciones de acceso
en su pais, de tal manera que tus productos lleguen facilmente
a su destino. Como en cualquier importacion, los compradores
deberan cumplir con las exigencias arancelarias, las normas y
las reglamentaciones de comercio de su pais.




SERVICIOS AL

EXPORTADOR

Claudia Cervantes B.

Departamento de Asesoria Empresarial y Capacitacion
sael@promperu.gob.pe

Www.promperu.gob.pe

08 de mayo de 2019
Lima, Peru ‘@V(}m 3

peru
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