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AGENDA PARA EL DÍA DE HOY

1. ¿Cuál es el Momento ZMOT ?
2. Cuál es tu objetivo, estrategia, 

publico  en las redes sociales?
3. Qué Redes sociales debo usar?
4. Integración de Redes Sociales
5. Demo



Las Redes Sociales no sirven para vender 
pero si para convencer.



¿CÓMO ESTAMOS ?Consumidor 
Inteligente o 
Prosumer



¿Cuál es el Momento ZMOT ?



Paso 1
Definir Cuál es tu 
objetivo



Paso 2
Definir Cuál  es tu 
público objetivo
«Súper Importante»



Paso 3
Definir Cuál  es tu 
estrategia.



¿Alguien sabe cuantas redes sociales 
existen?



Redes Sociales



¿Y entonces en que red social debo estar?



El 93% de peruanos 
usan las redes sociales 
para buscar noticias o 
información de interés



16 Millones



Puedes segmentar 
y/o subir tu propia 
BD para conseguir 
mas conversiones



FACEBOOK



Puedes encontrar
Audiencia Similar a 
tus seguidores



FACEBOOK



FACEBOOK







FACEBOOK Ads

https://www.facebook.com/business/



Promociona tus 
productos a tus 
seguidores



Publicidad en Twitter



Publicidad en Twitter



El Poder de la Imagen : 
El Nivel de engagement de 
Instagram supera ya al de 
FaceBook



INSTAGRAM



INSTAGRAM



Las estadísticas señalan que 
el 70% de los usuarios que 
publican un Pin de un producto 
comercial, lo compran



PINTEREST



Foursquare es un servicio 
basado en localización web 
aplicada a las redes sociales. 
La geo localización permite 
localizar un dispositivo fijo o 
móvil en una ubicación 
geográfica.



FOURSQUARE



Whatsapp
Marketing



WHATSAPP



Demo



WHATSAPP

https://www.socialtools.me/



WHATSAPP

http://whatsappmarketing.es/



Finalmente debemos 
tener mucha 
paciencia.
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