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Hall Overview

Search: |Name / Town / Country F| |Hall / Stand P | |Merchandise 2 (world e
I Company = Stand Merchandise
SpECialiZed Magazing In e UsA! HOCKS & FInerals , minerar..
[] ' Rocks & Minerals Collection A5.488 minerals, rough stones,

Special: rough stones (all rawe material). Mineral Specimens C..

OPALE.de

Rojas Minerals v Artesanias B5.628 minerals, art work, precious stonas. www.opale.de  infollopale.de
Peruvian minerals, pyrit, quartz, mangana, collection of stane

[] ' rodriguez-Melchert GbR B&.MDF2 unigue jewellery, silver jewellery, pearls, design jewellery.

[] ' Roland Stones B&.590 precious stones, semi precious stones, Jewellery and stones.




Ferias Internacionales
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Ruedas de negocios




¢ Cuando debemos
participar en una Feria

Internacional o una

Rueda de negocios?
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 Podemos participar en una Feria o Rueda de
Negocios:

* Cuando tomamos la decision de
internacionalizarnos, exportar o importary
decidimos ver qué vende y compra el mundo;
ademas podemos analizar a la competencia.
Realizar un estudio de mercado.

* Cuando ya preparamos nuestro producto y
nos sentimos listos para que nos vea el
mundo.




Ventajas de |la Participacion en Ferias

El cliente viene a ver |la empresa.
El cliente viene a escuchar.

Podemos encontrarnos con importantes directivos
de empresas.

Se puede reducir la exposicion a nuestras colecciones
elegidas para ofrecer.

Es una primera presentacion directa en tres
dimensiones.

Se puede conocer un maximo de clientes en un
minimo de tiempo.



'eentajas de la Participaciéon en Ruedas

« No es necesario montar un stand.

 Agendas preparadas con potenciales
compradores.

 También presentamos productos en tres
dimensiones.

* La empresa organizadora se preocupa de
combinar muy precisamente oferta con
demanda.
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'Tener correctos objetivos de
participacion

* Introducir productos innovadores.

* Reforzar la imagen internacional de la
empresa.

* Construir o ampliar la lista de clientes
potenciales.

e Reafirmar las relaciones con los clientes
actuales.

e Estudiar el mercado y el proceso de decision
de compra de los visitantes.

* Posibilidad de visitar a los posibles clientes eg
sus locales. ADEX
ESCUELA



Participar en una Feria
Internacional significa:

Invertir recursos en: Ubicar la feria correcta un
ano antes...

deutsch

[#_AUMA Su 2o esta en la feria. e

Asodacion alemana del Sector de Ferias y Exposiciones

Contacto
Datos de ferias Inicio > Datos de ferias > Mundo entero Erster Messe-Auftritt? Film ab!
Ferias en el mundo entero recomendacion para la bisqueda
| ] L\,
Bisqueda de texto completo /c) BAMP  Programa de Participaciones de Alemania en las ferias extranjeras 9 0

GTQ Feria realizada por organizador aleman en el exterior

— titulg - Cuantificar los beneficios

-— Organizador -— %
- afie T mes v M | N | c

— v

continent Medidor de Rentabilidad Ferial
--- pais --- b
Mercados del mundo

- ciudad - v

- sectores industriales — v

Si Usted no sabe a qué rama corresponde el producto o el servicio buscado, los recomendamos la

busgueda a travez de 'palabras de busqueda del sector’. La seleccidn aparecera automaticamente en la
ventana de selecddn. MMadEnsG?rEag

http://www.auma.de/es/Messedatenbank/Weltweit/Seiten/Default
.aspx




Participar en una Feria
Internacional significa:

. CONCEPTO COSTOS USS
Invertir Stand
Stand 12m?2 3000
. Construccion 2300
recursos en. o 1900
Varios (Luz, internet.) 200

Realizar un
Viaje y logistica
corre Cto Billete avién / tren 300

Alquiler auto 300

visado/pasaporte 24
p re S U p U eStO Flete, muestras 1000

Seguro viaje 240

Gastos en Pais Ferial

Alojamiento 1400
Manutencién 800
Servicios de traduccién 300
Desplazamiento interno 300
Gastos de representacion 200
Imprevistos 500

TOTAL PRESUPUESTO




' Participar en una Feria
Internacional significa:
Invertir recursos en: Stand, su construccion y
decoracion.




Seleccidon del Stand

Debera analizarse el plano general de la feria y
luego la del sector en que se localizara el
Stand y escoger los lugares de mayor
circulacion de publico asi como debera
tenerse en cuenta el nivel de las empresas de
los stands vecinos ya que cuando este es alto
se asegura un buen numero de visitantes.







' ESPECIFICACIONES DEL

STAND




' Participar en una Feria
Internacional significa:
Invertir recursos en: Dipticos, catalogosy
merchandising.




' Participar en una Feria
Internacional significa:
Invertir recursos en: Logistica y aduanas para
envios de muestras.




Participar en una Feria
Internacional significa:

Invertir recursos en: Logistica y desaduanaje en
el pais de destino.

Austria



' Participar en una Feria
Internacional significa:

Invertir recursos en: Preparar el viaje.




' Participar en una Feria
Internacional significa:
Invertir recursos en: Prepararse para las
negociaciones, mucha informacién sobre

nuestro producto, logistica y cultura del pais que
estamos visitando.




Participar en una Feria
Internacional significa:

Invertir recursos en: Cerrar negocios y conseguir
contactos.
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' Participar en una Feria
Internacional significa:

Invertir recursos en: Mirar a la competencia.




' Participar en una Feria

Internacional significa:

Invertir recursos en: Desmontar el stand
rapidamente.




' Participar en una Feria
Internacional significa:

Invertir recursos en: Hacer seguimiento de
contactos y seguir cerrando negocios.







¢Qué aprovechar en las Ferias
Internacionales?

* Participar en actividades paralelas
como talleres técnicos, seminarios,
rondas de negocios, degustaciones,
etc., que en ocasiones se
complementan con visitas a
importadores, representantes y
agentes locales.
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Wué aprovechar en las ruedas de
negocios Internacionales?

* El menor estrés que existe, se puede
negociar con mayor tranquilidad y
prepararse exactamente para la
empresa agendada. Podemos

analizarla ex ante y llevarle una
propuesta a la medida.

* | 0s menores costos en relacion a una
Feria internacional.
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Otras herramientas de
promocion comercial

* Correo Convencional
» Correo Electronico

* Misiones comerciales
* Venta personal
* [Internet
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