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/ELPERU EN EL MARCO INTERNACIONAL

e Bloques econdmicos: OMC, CAN, MERCOSUR, APEC, EFTA, UE

e Bilaterales: Canada, Chile, China, Corea del Sur, Costa Rica, Cuba,
Estados Unidos, Japon, México, Panama, Singapur, Tailandia

e \Venezuela, Guatemala

e Honduras, El Salvador, Programa DOHA, Acuerdo de Asociacion
Transpacifico-TPP, Alianza del Pacifico

Nota: aprox. el 93% del intercambio comercial peruano se realiza con los paises ‘\prO m
~

con los que tenemos acuerdos comerciales p e ru
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PRODUCTOS PERUANOS EN EL MUNDO
Ranking Producto
1° Exportadorde esparragos
1° Exportador de banano organico
2° Exportador de cacao organico
2° Exportador de cacao finodel mundo
3° Exportador de alcachofas en conserva
3° Productor de cafés especiales
3° Exportador de paprika
5° Exportador de mangosy palta Hass
7° Exportador de uvas de mesa
Fuente: TRADEMAP
(\FrB
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¢QUE ENTENDEMOS POR EXPORTAR?
Regulada por: Ley General de Aduanas. Decreto Legislativo
1053 y su reglamento.

Articulo 60°.- Exportacion definitiva

‘Régimen aduanero que permite la salida del territorio aduanero
de las mercancias nacionales o nacionalizadas para su uso o
consumo definitivo en el exterior.

ront.

La exportacion definitiva no esta afecta a ningun tributo, p
‘\ peru



EXPORTANDO PASO A PASO

/ MODALIDADES DE EXPORTACION

Se considera una exportacion Se considera una exportacion
de menor cuantia. comercial.

El tramite aduanero se puede Se requiere contratar los
realizar directamente conla  servicios de un agente de

entidad aduanera. aduanas.

Documento a presentar: Documento a presentar:
Declaracion Simplificada de  Declaracion Aduanera de
Exportacion (DSE). Mercancias (DAM).
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ﬁLEMENL-S ESTRATEGICOS DE LA EXPORTACION
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PRODUCTO LA EMPRESA

Instituciones Publicas e |
PROMPERU, MINAG, ITP, MINEM, INDECQPI, otros »‘;%?

Instituciones Privadas
ADEX, SNI, Cadmaras de Comercio, COFIDE, otras
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/ LA EMPRESA

cQuiénes pueden exportar?

« En el Peru, las personas naturales y juridicas pueden
realizar este tipo de negocios siempre y cuando cuenten
con el Registro Unico al Contribuyente (RUC) y emitan
facturas.

 Es recomendable que se especifique en la ficha RUC de
la SUNAT, en el acapite de actividad de Comercio
Exterior: “Exportador-Importador-Comercializador”.

* Gracias a Exporta Facil, también se puede exportar bajo
el Régimen Simplificado emitiendo Boletas de Venta.
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cQué factores debe evaluar la empresa para poder
exportar?

e Contar con un Plan Estratégico de exportaciones
 Contar con una infraestructura adecuada

* Contar con un nivel de produccion constante y sostenido
* Contar con un personal adecuado
* Manejar el aspecto financiero

“Lo mas recomendable es que todas y cada una de las empresas que participan
en los negocios de exportacion se capaciten en entender la estructura y el
proceso global del comercio internacional, los principios operativos
internacionales, las partes de las que se compone una exportacion y los

documentos que se emplean”
LA CLAVE DEL COMERCIO ‘\p 7/. O m
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é¢Donde encuentro informacion sobre empresa y formalizacion?

Crecemype '
La Web del Empresario MYPE

WWW.crecemype.pe

= SUPERINTENDENCIA NACIONAL DE ADMINESTRACION TRBUIARB\'

www.sunat.gob.pe

www.cofide.com.pe ‘ prom P



http://www.crecemype.pe/
http://www.sunat.gob.pe/
http://www.cofide.com.pe/
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Base legal
Competencia
Canales de distribucion

Puntos de entrada (puertos,
aeropuertos)

Necesidad de adaptacion del
producto

E

RCADO

Estructura de precios

Nivel de intervencion del
gobierno

Variaciones culturales
Nicho de mercado
Riesgo pais
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.

egmentacion del Mercado

Mercado - Segmento - Nicho

Buenas practicas:

* Encontrar el balance entre competitividad y ganancias

e Describir al comprador con el mayor detalle posible

e Resaltar las posibles razones por las que compraria el
producto ofrecido

(\prom.
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G‘émo seleccionar mercados potenciales para
exportar?

* Se recomienda empezar por los paises que son
socios comerciales

* Busqueda de informacion: WANTBB‘ J
Estadistica ) - _': 3

Criterios cualitativos

Experiencias de exportaciones u organizaciones
especializadas

(\prom.
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G’Dnde encuentro informacion sobre mercados?

http://www.siicex.gob.pe/



http://www.siicex.gob.pe/
http://www.siicex.gob.pe/
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. Donde encuentro informacion sobre mercados?

AGENCY © DWALE CUTIOMIZTION
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http://www.cia.gov/
http://www.tfocanada.ca/
http://www.cia.gov/
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ﬂ)énde encuentro informacion sobre mercados?

!!!!!!!!!!!

S— . _ i
www.cbi.eu WWW.]etro.go.|p
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http://www.cbi.eu/
http://www.cbi.eu/
http://www.jetro.go.jp/
http://www.jetro.go.jp/
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/ Herramientas de Inteligencia de Mercados

l}&% i&?fimy of Foreign Affairs of the Netherlands lE/
ALAD'I Tm
- w W ' EXPORT
Sistema Integrado de Informacion , ™\ . .
de Comercio Exterior HELPDESK

" International
\ I'rade : - . - ‘
/,\ Centré Estadisticas de comercio para el desarrollo internacional de las empresas

\
T - —

Produ(olslmrp Market

BUSINESS MONITOR

All Services ‘kp 71,.30 e},}gﬁ
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¢Como mantenerme informado?

Comisién de Promocion del Peri
para la Exportacion y el Turismo

‘ prom. |

pera

Boletin de Inteligencia de Mercados

Sectores productivos

» Ver noticia completa

México: Se realiz con éxito Plastimagen 2013

¥ Ver noticia completa

Rusia: Mercado con muchas oportunidades en el sector pesquero

Informes Especializados

Desarrollo de mercados
$udéfrica: un mercado emergente para el comercio justo

» Ver noticia completa

Nuevo lanzamiento en retail: Sazonador de sal y paprika en
polvo en Colpmbia

» Ver noticia completa

Facilitacion y Distribucion

e

Boletin No. 107 - Lima, 17 de Junio del 2013

Alo Exportador

Informes especializados

@ El mercado de las aplicaciones moviles
en Hong Kong

@ El sector hospitalario en Marruecos

Perfil producto - mercado

Perfil de Producto-Mercado

@Timber Peruvian Bedroom Furniture in
italy

» ¥ Ver mas documentos

Eventos

» Miércoles del Exportador

» Programa para exportadores: Gestion

PROMPERU emite boletines
semanales de inteligencia
de mercados en los que se
encuentran los nuevos
lanzamientos, tendencias,
guias de mercado, estudios
por sectores, perfiles de
productos, etc.
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SIICEX

Sisteme Integrado de Info nde Comercs Extenor

inscripciones:
www.mincelurgobpe/concursonacional

Glosario | Herramientas de AnaEsis

:Qué es ol SHCEX?

Preguntas Frecuentes

Busacar Partida

I0€3S uei0e:
para el mqndo

-

== Premio
"= Mincetur

- 7me Cancurio Necional

de Comercin Extervar ¥ Turisme

Gana especlaculares premios
fecha limite: 30 seliembre 2013

Ruta exportadora 23 ge Jurvio o= 2013
Test Exportador
Regiones

3ectores Productivos
Cabdad

Regulaciones

USUARIC

ClAVE

Intaigencia de Mercados

07 Drinda NHMMackn ¥ 3sesorla sobre procedimientos. regulsMos Y tramhes o2

e 1205, 1210. 1216 0 t3mdDken 13 1hez 0300-00221 O via correo

®
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/ EL PRODUCTO
¢ES “IMPORTABLE”?

J Barreras

v’ Arancelarias

v No Arancelarias
+** Cuotas, Antidumping,
+** Derechos Compensatorios
+** Inocuidad
+** Seguridad
** Medio Ambiente
¢ Aspectos Sociales
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ﬁ'Qué debo conocer para adaptar el producto al
mercado? T

* Clima competitivo

e Relacion precio-calidad
* Marcas propias

* Segmento

* Conciencia consumidora
* Productos organicos

e (Cddigo de ética

* Medios de difusion




@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

/Principales requisitos internacionales

* Producto exportable (restricciones fitosanitarias)
* Inspeccion en aduana. =

ee————
-

 Cumplir regulaciones de acceso:

OQUENDO
O

Infusién Naran

— Etiquetado

— Embalaje de madera

— Limites Maximos de Residuos de
Plaguicidas (LMR)

— No exceder niveles de metales pesados.

— Otras normativas

* Normas de origen
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¢Donde encuentro informacion sobre productos de exportacion?

SIICEX
http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp? page =160.00000

Biocomercio
http://www.biocomercioperu.org/

Mincetur
http://www.mincetur.gob.pe/newweb/

Minag
http://www.minag.gob.pe/portal/

Produce
http://www.produce.gob.pe/

Boletines de Inteligencia Comercial — SIICEX
http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp? page =725.72400

(\TBs



http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=160.00000
http://www.biocomercioperu.org/
http://www.mincetur.gob.pe/newweb/
http://www.minag.gob.pe/portal/
http://www.produce.gob.pe/
http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=725.72400
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/ TABLA DE CONTENIDO

PARTE I
* Terminologia basica del comercio internacional
* Modalidades de exportacion

 Documentos requeridos en la exportacion

* Ejercicio practico de llenado de documentos
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MUCHAS GRACIAS

Geraldine Bahamonde Llanos
Departamento de Asesoria
Empresarial y Capacitacion

T (51-1) 616-7400 A 1205
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