.| Ministerio s
st_ergr(i)smmeorcio Exterior ‘@7{)0%41?6 @Q\M

Seminarios Miércoles del exportador

Claudia

Aprendiendo a Corvantes
ex po rta r pa SO a pa SO Departamento de Asesoria Empresarial

y Capacitacion

exportaciones@promperu.gob.pe

Trujillo, 25 de setiembre de 2024
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TABLA
DE
CONTENIDO

Exportando
paso a paso

EXPORTAR ES ChECER, TU TAMBIEN PUEDES

4. Promociona tu producto - - - -

Utiliza herramientas de promocion comercial
para dar a conocer tu producto en el mercad

ibir tu

informacion para
¢ contenido por redes sociale:
« Desarolla una pagina web
® Usa plataformas de marketplaces

de mercado

® Realiza un andlisis del mercado
onal para determinar la demanda
oportunidades de

N
s y bibliografia esp
articipa en capacitaciones, como las
| oficial
xportemos.pe/

Formaliza tu empresa,
hazlo con Sunat

® Constitiyete como persona natural con
negocio o juridica.

® Ten un nimero de RUC en condicion
activo y habido.

e Deberas estar habilitado para emitir
boletas de venta o facturas
comerciale

\prom.

peru

Embarque al exterior
Has llegado a la etapa final
La agencia de aduanas solicita a la agencia de
carga la numeracion del documento de
embarque para ¢ traslado de tu producto a la
ave.
a agencia de aduanas te entrega los
ermbarque para que lc

uentra conforme, procede a re
transferencia del pago a tu cuenta.

sxportado es mayor a USD 5000
que iniciar & tramite operativo
agente de aduanas, quien se encargara de
6n electronica de la

Exporta |, cuando tu mercancia no supere el
monto de hasta USD 7500 FOB y &l peso
promedio de cada bulto no exceda los 30 kg.

cto con tu comprador potencial.
cidn sobre tu empresa y tus productos

ja bancania internacional
Cobranza documentaria
Analza |as caracteristicas de tu producto para \, - Carta de crédito
determinar si es exportable, por ;
* ;Responde a las necesidades, g
preferencias, modas ¥ tender
| exterior?
Se diferencia en algo de ks productos de la
competencia?
® ;Se ajusta a los requerimientos de cantidad,
dad, etiguetado y proteccién del
medioambiente?

Si no cuentas aun con un producto, te
recomendamos un paso previo: busca y
selecciona proveedores locales y adapta tu
producto a los requerimientos del mercado
Internacional.




¢Queé entendemos por exportar?

Regulada por: Ley General de Aduanas. Decreto Legislativo
1053 y su reglamento.

Articulo 602.- Exportacion definitiva

“Régimen aduanero que permite la salida del territorio aduanero de las
mercancias nacionales o nacionalizadas para su uso o consumo definitivo
en el exterior.

La exportacion definitiva no esta afecta a ningun tributo”.

Fuente: http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/normasadua/gja-03.htm



http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/normasadua/gja-03.htm

Formalizacion de tu
empresa

N\



PASO I: Formalizacion de tu empresa

Antes de empezar a exportar es necesario estar formalizado como persona natural (con
negocio) o como persona juridica. La empresa debe estar reconocida legalmente ante la
SUNAT y contar con el RUC. La empresa también debe estar habilitada para emitir boletas
de venta y/o facturas comerciales.

& A
TOMA | \Es recomendable que se especifique en la ficha RUC de la SUNAT, en el acapite
NoTH de actividad de Comercio Exterior: “Exportador-Importador-Comercializador’.

G _J




¢Puedo exportar como persona natural sin
negocio (solo con DNI)?

Como persona natural, de forma ocasional se puede realizar exportaciones de mercancias :m_m:mm
siempre y cuando no estés obligado a inscribirte en el RUC y efectues: | =R
ANEXO 1 X
e Maximo 03 exportaciones anuales cuyo valor por °‘°‘“““°‘°"J.”Rf°-‘°EVAL°R -
operacion no exceda de mil dolares americanos B SETT L SmEn
(USS 1,000) .

Pais de origen oe la mercancia

Descripciony N* de| Coango | Marca | Modelo [Uni. | Valor Unit. | Valor Total
Car Tec. |Serie

e Por Unica vez en un afo calendario, cuyo valor
exceda los mil délares americanos (USS 1,000) y que
no supere los tres mil ddlares americanos (USS

3 OOO) Declare bajo juramento que los pr datos 2 la verdad,
’ * e a las s administrativas, civiles y penales que
correspondan en caso de falsedad de los mismos.

Lugar, dia, mes. aho
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¢Donde encuentro informacion sobre empresay /
formalizacion?

SUNAT

SUPERINTENDENCIA NACIONAL DE ADUANAS Y DE ADMINISTRACION TRIBUTARIA

M COFIDE

EL BANCO DE DESARROLLO DEL PERU

https://emprender.sunat.gob.pe/emprendiendo/d

https://www.cofide.com.pe/apoyo_mipym ecido-emprender/obtener-ruc
e.php
39 Formaliza Tres canales de atencion
y' Per0 a tu disposicion.
l I mpu Isa tu Recibirés asesoria con nuestros gestores de

formalizacién para potenciar tu negocio y
formalizar a tus trabajadores.
iTe ayudamos a crecer!

emprendimiento
k) 0 negocio!

ReC|be 0"entac"’n Para una videoconferencia personalizada
H H bd de virtual Formaliza Perd
y’aSI'sten(:Ia a:z;:anos como sede virtual Formaliza Perd
técnica seniiciosvirtuales.trabajo.gob.pe /extranet /web/ citas
C t gratuita
e n ro Consultas al WhatsApp
|ntegl’ad0 920 000 316
L m[ Consultas al correo electrénico
F O rm a I Iza formalizaperu@trabajo.gob.pe

PLATAFORMA DE APOYO AL EMPRENDEDOR Peru

https://www.tuempresa.gob.pe/
tuempresa@produce.gob.pe
914 104 392

https://portal.trabajo.gob.pe/formalizaperu/



https://emprender.sunat.gob.pe/emprendiendo/decido-emprender/obtener-ruc
https://emprender.sunat.gob.pe/emprendiendo/decido-emprender/obtener-ruc
https://www.cofide.com.pe/apoyo_mipyme.php
https://www.cofide.com.pe/apoyo_mipyme.php
https://portal.trabajo.gob.pe/formalizaperu/
mailto:tuempresa@produce.gob.pe
mailto:tuempresa@produce.gob.pe
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PASO Il: Estudio de Mercado

El empresario debe realizar un analisis del mercado internacional para
determinar la demanda potencial y oportunidades de negocio. ;Qué
informacion basica debe tener un estudio y/o perfil de mercado?

Analisis del mercado

Seleccidon de mercados
potenciales

Analisis del comportamiento Factores
del consumidor politicos

Factores
socioculturales
y climaticos

Informacioén
cuantitativa

Preferencias del
consumidor

Factores
economicos

Habitos de
consumo




?E__fﬁé\éfff

REMBUEAN

sEOENE §

H&Dﬁul'

=
gEonEmAkxs FRENHIE

Costumbres y
tradiciones

\HZICOR

SALTED

CARAMEL QULA MELAKA — PREMIUM \
ICE CREAM ICE CREAM \&

\uu(nl‘

MATCH‘

PREMIUM
ICE CREAM

Avd"é"“ i |

Fuente: https://fecommercechinaagency.com/ice-cream-sales-season-china/

BANANA \ R . R . :
ICE CREAM é i /
'( Fuente: https://www.bonappetit.com/recipes/slideshow/mango-recipes

10


https://www.bonappetit.com/recipes/slideshow/mango-recipes

11

DEENTENDER NUE
#” ALIMENTACION

o

El cacao o5 bna especie
natlvade América
probablemente oniginaria
de b Amazonia occidental

/4“ -.!ﬂ‘ V..-MUNANUEVAF gia
- A

2% ,
o K

RECYCLED ECO FRIENDLY

Perd: SEIS RAZONES
QUE LO CONVIERTEN
EN ELTERRITORIO
DE LOS SUPERFOODS

,3\.3“

K OUsA0)

for they are rich in Lipids and vitamins
in, which cat has m:
from weather agents,

Fuente: https://alwaystheadventure.com/sustainability/eco-friendly-outdoor-shoes
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PASO Il: Estudio de Mercado

¢Donde encuentro informacion sobre estudios y guias de mercado?

( )2 ”13):"71‘10 Exportemos.pe Inicio Descubre Oportunidades Promociona tu Oferta Fortalece tus Capacidades Contéctanos

Estudios de mercado e informacion destacada

Conoce las necesidades

del mercado int rnacional » Presentacion Exportaciones Perti 2019:Nueve Version PDF web | Version PDF impresion | Version PPT original
\— » Presentacion Exportaciones Perti 2018: Version en espariol | English edition | Chinese edition
Hag clic aqui para Leer Los estudlos de mercado desarroliados por PROMPERU y Mincetur >

Informacion y tendencias post-covid

« Guia de Mercado Multisectorial Ilanda.
« Guia de Mercado Multisectorial Costa Rica.

» Nuevo Lanzamiento - Bebida organica de quinua y arroz en Hong Kong.
+» Nuevo Lanzamiento - Esparragos congelados en Corea del Sur.

= . s : » Nuevo Lanzamiento - Jengibre en polvo en Japén.
Ultimas publicaciones de los estudios de mercado 5 3 !

«  Perfil Producto Mercado - Mangos frescos o secos en Corea del Sur
»  Perfil Producto Mercado - Filete de Perico Congelado en Estados Unidos

B 1ESTUON0 .DE MFRCADO I.ZC :.E SRRTEMARG R0 'E' @ IEitst::iT:eD;:s:s:z:r; ;;::;::::i;::en Ecuador, ‘E’ . . ' ' vy

Informe Situacional Mahi Mahi 2024 Colombia y Bolivia » Estudios Especializados - Oportunidades de Langostinos en Taiwan.

| ESTUDIO DE MERCADO 1 01 DE FEERERD, 2024 | ESTUDIO DE MERCADO | 01 DE FEBRERD, 2024 »  Workshop - Nuevas tendencias del consumidor asociados con el Big Data y Analytics en el marco del COVID19.
B Oportunidades comerciales para productos ferreteros en & @ Estudio de mercado de Ingredientes Naturales para Cosmética & . \Nebina[ - Tendencias de |a industria texm pOSt'COVid.

Bolivia, Colombia y Ecuador 2023 en Alemania y Francia Nahi . . N

« Webinar - Tendencias para las manufacturas Post-Covid en China.

| ESTUDIO DE MERCADO | 31 DE DICIEMBRE, 2023 | ESTUDIO DE MERCADO | 31 DE DICIEMBRE, 2023 ' ' . . ' h l. ’
B Estudio de mercado de Envases y Embalajes para alimentos en 'E @ Estudio de Mercado para productos pesqueros procesados en ‘E SI deseas revisar mas Webmars de eXponaCIoneS, Ma_qi

El Salvador y Guatemala Centroamérica y EL Caribe

+ Infografia - Tendencias del consumidor de ingredientes naturales para cosmética.
» Infografia - El consumidor hiperveloz.

Si deseas revisar mas infografias de exportaciones, haz clic aqui.

https://exportemos.pe/
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PASO Il: Estudio de Mercado

T T
Perfil del consumidor de

= Alimentacién 35%

n
cior €O
£ Tonporte 13%

0 ped

° Japo® ‘ lq.\ Canada

jor con,

§§5 5

ﬁ Hotrlesy Retoonaries 2%

[ [

#

o510 022 83079 0404 8505 ese | Distribucion dela poblacién por grupos eharios B s %
Oportunidades et [
Educacién 6%
; ®9
comerciales "
o uss 15403 @ oo 0 s =
pura el Demanda Internacional s W : . =~ Py
A Chile US$ 1,212 millones (-3,7%) Ventas uss B2 H Q Q G ovosgosios 14%
calzadoen ey, B | [ B

lutinmméricu México US$ 1,157 millones (+4,7%) s wsum = ’Q ’9
;Sabias que?...

Saludy mesicina Uss 8609

. Argentina US$ 586 millones (-9,0%)
AESTEETSSCEDEET aa-

0-Thahos 15-240h0s 25 Shofos 55-6honos esamés

Principales regiones por habitantes Fuente: I Word Fctbook

e Oportunidades
°

Las importaciones mundiales
de calgado crecieron en 5,5%

en el periodo 2017/2018. Por % Panamé US$ 503 millones (46,8%) F 0 &
otro lado, Las importaciones de
:ﬂksud_ﬂeﬂ lﬂ“";:mmfrkﬂ Peril US$ 457 millones (+9,5%)
lecrecieron en -10.7%. Y — Norte: M
® Handi (Copital) - 4% :
® Hoiphong - 1%
Centro:
Importaciones mundiales de calzado Principales mercados DaNang - 1% >
sur
i Millones de US$ Millones de US$ o Ho ChiMinh Ciy (Saigén) - 8%
® ConTho-1%
Otras ciudodes:84%
S 1 3 : Chile 1,212
3 -

México1,157

desarrollode productos pora ete segmento.

‘» Viitr SceX:Estudio especilgado -Oportunidodes
9ora productos pesqueros eruanos en Vietnom

@ Ofina Comerciol Concurrente: OCEX Yokarta

| Mundo Eloborocion: Deportaments de Intellgencia de Mercodos

— 127,028
— 135,701
— 143,175

Argentina 586
e

2
3
=
<4
=

Panamd 503

Fichas técnicas de negociacion b

Fichas de perfil del consumidor

 Latinay
el Caribe

Colombia 396
2016 2017 s
Brasil395

Ecadorer Libro :Cémo negociar con éxito en 50 paises — autor: Llamazarez
CotaRica 153 Garcia, Olegario
Repiblica http://centroinformacion.promperu.gob.pe/cgi-bin/koha/opac-detail.pl ?biblionumber=89

Boletin de inteligencia de mercados: e
https://exportemos.pe/servicios-digitales/boletin-exportaciones

Infografias https://infografias.exportemos.pe/ INFOCENTER - PROMPERU

Infografias



https://exportemos.pe/servicios-digitales/boletin-exportaciones
https://infografias.exportemos.pe/
http://centroinformacion.promperu.gob.pe/cgi-bin/koha/opac-detail.pl?biblionumber=89

PASO II: Estudio de Mercado ”

¢Donde encuentro informacion sobre estudios y guias de mercado?
NACIONALES:

SENASA

PERU

RAM, LMR

Registro obligatorio en la FDA

4

para cosmeticos a EE.UU.

CONSULTA DE REQUISITOS

‘ Desde el 01/07/2024 la nueva Ley MoCRA Insta el reglstro obligatorio, descarga el manual de reglstro.

Oimportacion @ Exportacion O Transito Internacional
PRODUCTO:

Pais de Destino Pais de Origen

v

Regulaciones para exportar Certiicacién de origen Regulaciones por mercado

Reglamentos técnicos peruanos

Eegulaciones para exportar

v

v

s en ser cumplidas para
a d os pa
Mostrar Requisit % i e los lim

por cultivo, er

https://exportemos.pe/herramientas-digitales/ram

Plataformas
Fuente:
o

Plaguicidas LMR los de Accesos a Mercados (RAM)
https://servicios.senasa.gob.pe/consultaRequisitos/consultarRequisitos.action

plaguicidasimr.promperu.gob.pe ram.promperu.gob .pe

s Limites Maximos de Resi
s por culivo en los princip: 5 3105 para los principales pr

exportamos.
DETALLADO POR SUBPARTIDA NACIONAL

Retroceder | Inicio

Encuentra informacion rey

Manual para descarga

Guias Internacionales
* EXPORTACION : Permite hacer consultas detalladas con variables Especificas por subpartida nacional,

A continuacion, te presentam guias de requisitos sanitarios y fitosanitarios de los principales paises de destino, con Ias cuales tendras mayor
nformacion al momento de ¢ tus exportaciones.
del regimen de Exportacion definitiva desde el afio 1993 a la fecha. Se incluye el nombre del ol
exportador.
Se considera las declaraciones embarcadas y regularizadas hasta el dia de ayer, y las ordenes de
embarque del mes anterior que han sido regularizadas dentro del plazo de 15 dias.
La informacion esta consolidada en un 98% a nivel nacional. https://exportemos.pe/descubre-oportunidades-de-exportacion/re
" IMPORTACION

gulaciones-para-exportar
FORMATO A : Permite hacer consultas detalladas con variables Especificas por subpartida

nacional, del regimen de Importacion definitiva desde el afio 1993 a la fecha. Se incluye
el nombre del importador.

Fuente: http://www.aduanet.gob.pe/aduanas/informae/aepartmen.htm



https://servicios.senasa.gob.pe/consultaRequisitos/consultarRequisitos.action
http://www.aduanet.gob.pe/aduanas/informae/aepartmen.htm
https://exportemos.pe/herramientas-digitales/ram

PASO Il: Estudio de Mercado

POR DESTINO:

GOB [ERNO DE

xico SIAVI4.0

:D I N N a Elemprendimiento  Binhacienda
R Eat U L e

DIAN - MUISCA - ARANCEL c
Perfil de la mercancia

Consultas Arancel

Nota: La historia:
arancelaria esté Z 07 Animales Vivos
A cctvoizada - 5 PR p—
dondo 010
0101.
General

o e s
DATOS GENERALES
Nivel Codig Codigo  Codigo

Nomeaiatral NG Shebtre) [Coaa [Stmient Desde R e

ARIAN 0804.40.00.10 08-ago-2020

B e
EXPORTACIONES TURISMO INVERSION MARCA PAIS e
28 de diciembre
de 2020. La parte
Bt
s,

PROCOMER

PROMOTORA DEL COMERCIO EXTERIOR DE COSTA RICA

Por medidas

Por codigo de nomenciatura

@ Fraccion

SIECA

SECRETARIA DE INTEGRACION
ECONOMICA CENTROAMERICANA

STITUTO OB Png of_
PORTACIONES ¢ cEns

— PRO ECUADOR

1on t
1oN

\

n Comisién | B espafiol Buscar
Europea

Access2Markets
UNITED STATES an:'—--" SRR R POH Inicio ~ Mercancias v Servicios v Inversion v Mercados v Caja de herramientas v Contact Asistente ial
INTERNATIONAL TRADE COMMISSION i e

15


http://www.usitc.gov/
http://www.sieca.int/
http://www.icex.es/
http://www.prochile.gob.cl/
http://www.procomer.com/
http://www.proecuador.gob.ec/
https://www.cia.gov/es

PASO II: Estudio de Mercado 16

. Como mantenerme informado?

v Atencioén por correo:
exportaciones@promperu.gob.pe

v Atencion telefénica:
(511) 604 5601
v Atencion por Exportemos:
Servicios de mensajeria instantanea por WhatsApp:
(51) 990 060 194
v/ Atencién por Telexportemos:
Solicita una cita virtual con una asesora: https:/bit.ly/3rjiSQh
v/ Atencién Presencial:
De lunes a viernes: 8:15am - 12:45m y 2:15pm - 5Spm,
en la sede Basadre.

¢/ Atencién por correo Biblioteca Virtual:
infocenter@promperu.gob.pe



mailto:exportaciones@promperu.gob.pe
https://bit.ly/3rtjSQh
mailto:infocenter@promperu.gob.pe
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PASO lll: Perfil de tu producto

Adaptacion al

Adaptacion a las .
cumplimiento de

tendencias

las regulaciones.

18
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PASO lllI: Perfil de tu producto

Presentaciones:

Fuente: Mintel.
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PASO lll: Perfil de tu producto

Regulaciones para exportar:

Inicio ndicion Materi mplementario
a LAY
P .
ik

» -

&
* Requisitos de
ﬁRgI.IISII'.OS de acceso a mercados
(RAM)

acceso ;

ram.promperu.gob.pe
a mgrcaagg



http://ram.promperu.gob.pe
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PASO lll: Perfil de tu producto

« Barreras no arancelarias

Mercancias Restringidas

< . Obtén tus autorizaciones de
ingreso y salida de
Inocuidad mercancias en el pais
Rotulado

Inspeccidn en aduanas (Registro Aduanero previo)
Embalaje y empaque de madera (NIF-15)

Derechos antidumping.

Limites maximos de residuos plaguicidas (LMR).
Certificado Fitosanitario , autorizaciones y/o permiso

Cuotas

Etiqguetado

Inspeccién en aduanas (Registro Aduanero previo)
Embalaje de madera (NIF-15)

Denominacidon de Origen.

Registro de TTB para bebidas alcohélicas y cigarros
Certificado Sanitario , autorizaciones y/o permiso

PROCESADOS
S~

FRESCOS
LN N N N N N N N

Regulaciones Promperu: https://exportemos.pe/asesoria-especializada/requlaciones-para-exportar

Cédigo ISO Cédigo .- Codigo e g
del pais provincia empresa R g ISisisis
_——r I=- -

- =1 1
i Ly

Coated Textile
leather Textil
Cuero recubierto
Tratamiento. Descortezado
Synthetic
Y Leather
Sintético Cuero


https://exportemos.pe/asesoria-especializada/regulaciones-para-exportar

PASO llI: Perfil de tu producto

Barreras arancelarias

Acuerdos vigentes

*Bloques econdmicos: OMC, CAN, MERCOSUR, APEC, EFTA, UE

*Bilaterales: Canada, Chile, China, Corea del Sur, Costa Rica, Cuba,
Estados Unidos, Honduras, Japon, Meéxico, Panama, Singapur,
Tailandia, Australia y Reino Unido.

Acuerdos por entrar en vigencia

* Guatemala, Acuerdo de Asociacion Transpacifico, Brasil, Alianza del
Pacifico - Singapur.

Acuerdos en negociacion

*India, El Salvador, Programa DOHA, Acuerdo de Asociacién
Transpacifico-TPP, Acuerdo de Comercio de Servicios-TISA, Turquia
y Hong Kong.

Fuente: http://www.acuerdoscomerciales.qgob.pe/

éQué Acuerdos Comerciales
tenemos?

En vigencia

0
g lillll §FD

il e B
mll e

Por entrar en vigencia

r

En negociacion

TISA

d
®

e

HERCOSUR

il

*

22
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PASO IV: Promocion de tu producto

M’ ’ﬁ’é’}u Exportemos.pe Inido  Descubre Oportunidades  Promociona tu Oferta  Fortalece tus Capacidades  Contctanos.

;. Como difundir internacionalmente - Y
la oferta de un producto? Sheit il promag R ome

 Participacion en ferias especializadas y misiones comerciales, asi como
ruedas de negocios.

’ . .. Calendario de eventos comerciales 2024
* PROMPERU cuenta con el calendario de actividades en el que se puede L

visualizar todas las ferias especializadas en las que participa. oo e v e e

@Pﬁﬂlll(mms Browse by Category v roducts gf Search

 Perd Marketplace canal online gratuito que Mincetur y PROMPERU ponen a .
disposicion para la promocion de la oferta exportable peruana
https://www.perumarketplace.com/

ENDLESS
BUSINESS
OPPORTUNITIES

\orss

o Agriculture & Food

Confectionery Fruit Plant & Animal 0il Nuts

<



https://www.perumarketplace.com/
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PASO IV: Promocion de tu producto

Doénde puedo encontrar mas informacion acerca ferias internacionales?

Sobre la Industria v Sobre el Evento v Expositores Compradores

Peru
MODADECO
ALPACA #—"~

BACK
1O THE

ORIGIN

Thinking about the future

23-24 de octubre 2024




PASO IV: Promocion de tu producto

-

\_

\

Internet es una herramienta alternativa que te permite
reducir costos y tener una aproximacion virtual a tus
compradores.

J

Posicionamiento web
Presencia en redes sociales
Participa en blogs

Interactua con tus clientes

a s> wbh -~

Acércate a tus clientes

26



Fuente: https://apiat.pe/
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PASO V: Contacto comercial

. Qué debo tomar en cuenta una vez establecido el contacto con el potencial
comprador?

« Lo ideal es que una vez establecido el contacto, se haya
enviado informacion sobre la empresa, cotizacion, catalogos,
muestras, etc., se desarrolle un contrato de compra venta
internacional.

Modelos de contratos de compra y venta
https://exportemos.pe/recurso/28117/contrato-de-com

pra-v-venta-internacional

29



PASO V: Contacto comercial

Algunas clausulas a considerar en el contrato de compra
venta internacional:

Nombre y direccion de las partes.
* Producto, normas y caracteristicas.
« Cantidad.
- Embalaje, etiquetado y marcas

 Valor total del contrato “ ‘-\% g J \W/
—

« Condiciones de entrega. | -
Lugar de entrega. J/A‘\ ' (\‘ ™
Periodos de entrega o de envio. e &
Condiciones de pago. -—
Medios de pago.

Incumplimiento de contrato por causas de “fuerza mayor” (penalidades).
 Jurisdiccion

* Firma de las partes.



PASO V: Contacto comercial

« También es importante conocer los Términos Comerciales Internacionales
que delimitan nuestras responsabilidades y costos a asumir.

Determinan el lugar y forma de entrega de las

ercancias Yy el punto donde se produce la transmision
de riesgos.

NUEVOS
INCOTERMS

Determina el reparto entre el exportador e importador de
s OS gastos relativos a las operaciones de transporte,
arga, seguro, etc.

2020

W —

Determina los documentos y tramites que debe

ealizar el exportador.

INCOTERMS



PASO V: Contacto comercial
INCOTERMS 2020

Point of Delivery and Transfer of Risk

@S it ¢ Q@ LE
.Velctrade SELLER First Camef Alongside Loadlng Desun.ation Alongside

Ship @ Port ? y Port Ship

EX WORKS £) AGREED PLACE

M me— I
FREE CARRIER {)) AGREED PLACE

B e e —— e
FREE ALONGSIDE SHIP  §)" PORT OF LOADING

e T —T I
FREE ON BOARD £) PORT OF LOADING

COST & FREIGHT 'y PORT OF DESTINATION

COST, INSURANCE & FREIGHT EL) PORT OF DESTINATION

é) COSTPAIDTO PLACE OF DESTINATION

€) CARRIER & INSURANCE PAID TO PLACE OF DESTINATION

DELIVERED AT PLACE UNLOADED £) PLACE OF DESTINATION
spo— by
DELIVERED AT PLACE () DESTINATION

DDP . DELIVERED DUTY PAID () DESTINATION

I sciLer's0BLIGATION (@) TRANSFEROFRISK || BUYER'S OBLIGATION



PASO V: Contacto comercial

 Establecer el medio de pago

Dependera de:

El poder de negociacion entre ambas partes.

El grado y tiempo de conocimiento entre el importador y el exportador.
El nivel de confianza entre las partes.

El tamano y valor de la operacion.

La frecuencia de las operaciones (mensuales, bimensuales, trimestrales,
otros).

a & b=

6. Exigencia de cada economia.

&
mjﬂ Promperu pone a tu disposicion el Simulador Financiero para medios de

NOTH pago, financiamientos y garantias.
https:/simuladorfinanciero.promperu.gob.pe/

—



https://simuladorfinanciero.promperu.gob.pe/

@ Tramite de aduanas

(\Lrom

peru



PASO VI: Tramite de aduanas

MODALIDADES DE EXPORTACION

Formato de Declaracion Unica de Aduanas
(DAM)

Valor FOB desde 5000.00 Ddlares (>)

Si interviene Agente de Aduana

EXPORTACION SIMPLIFICADA

Formato de Declaracion Simplificada
de Exportacion (DSE)

Valor FOB hasta 5000.00 Délares
(<)

No interviene Agente de Aduana

Formato de Declaraciéon Exporta
Facil (DEF)

Valor FOB hasta 7500.00 Délares y

un limite de peso de 30Kg por bulto.

No interviene Agente de Aduana
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PASO VI: Tramite de aduanas

PROCEDIMIENTO DE EXPORTACION

i I ‘i—"--i
-2

= ADUANAS ADUANAS
Transmision Elect / Numeracion Transporte Interno Ingreso de Mercancia Asignacion
DUA de exportacién provisional pais de origen a Zona Primaria de Canal
Con Datos Provisionales ‘
RECONOCIMIENTO FisIiCO
REGULARIZACION (30 Dias) ‘ Autorizacion: EMBARQUE

.;7".,—
R

*Transmision complementaria de Datos de |
la DAM
*Presentacion de Documentos

Salida
al Exterior

Carga y Estiba

Fuente: http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/despacho/index.html#
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http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/despacho/index.html
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PASO VI: Tramite de aduanas

LISTA DE EMPAQUE

FACTURA COMERCIAL
- La presente lista se refiere a la factura N° de fecha _

(Nombre y direccién completos del exportador) _ A
. Namero de documento
FACTURAN Cantidad | Nimero Contenido de cada bulto Dimensiones Peso bruto
FECHA Fecha de emision
Qeferencia al contrato u orden de pedido Sl de cada bulto
el Nombre y direccion del comprador
Pedido N°
Cantidad Descripcion Precio Valor total
Unitario

| Formato de |

Descripcion de |
=4 mZ?gng:g;g.nca?\t:iad, Formato Lista de

m——

precio unitario.

Condiciones de entrega
(Incoterms) y pago

Otros detalles del embarque

Enviado por:

Firmado: =wewseemseemsemmseeseerene

Fecha:

Modelos de documentos : https://exportemos.pe/servicios-digitales/herramientas-digitales

de Factura
Comercial

empaque
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PASO VI: Tramite de aduanas

000082508
MINISTERIO DE SALUD Ne
PERU
DIGESA
AL D A TAL SERTENOADO S/SNTD
. e et & 108 Esp0 g on Covesmve desradse & B Utee &Lrume .
] e Gepagions srm i
Documentos comerciales especificos : s SR e SENASA
— — — % PERU
1 et CERTIFICADO FITOSANITARIO )
e MANENTRMIO D Acn LT TV TOSANTTARY CERTIEATE N2 00343444 l
K,mm.un_;:{m&ux Cssutasoa oEt A SRGANZACIN oE meoTECCom SRR
Seior) TALLANDIA
Emcsiare e CioN DEL G0 - DESCRIFTIoN 0¥ CONSICameaT
w—te Nomsten y Sreccitn dut seperiater - N an sadess ofeeporse  AGRA COLA RiA CcHVELD SAcC

e L (AREETERA A LOSs molinds LA T\MG\UNA- Tea

. e . . . R Fhorirw y G Secacn S S T wd iy oF o A CHA wow Toeb LTE
° ertiticados autorizaciones O Fermisos e e e
[ —— — = —_—
7‘!»( 3As pe §-2 vy v Riachruele JAMANDE LLA
Cmatire de loe Productos s i e M'Tm"'“:"" J Z‘:‘::"""m

Certificado fitosanitario / zoosanitario (SENASA)  —— B il
Certificado sanitario (DIGESA, DIGEMID) “ '

19..58 oo Fa. D VVA

VARIEDADT RED GlogE

o e \iper e (dwwtn

[ e e A e ey sy e o e S— " —— Ty P T—— C—— S o

Certificado Productos Hidrobiolégicos (SANIPES =

Permiso de exportacion CITES (Serfor)

Certificado de origen (ADEX, SNI, CCL y camaras
de comercio regionales) o sistema de auto

certificacion (EEUU, Canada, Australia y Corea del Sur) — NO = ” | e =
OBLIGATORIO emctnses s e e SR R A%':G-E; e s e ear

Otros Certificados

ADESC CERTIFICADO DE ORIGEN cermmcaco  BEEG—T—S
ASOCIACION LATINOAMERICANA DE INTEGRACION N° 010408
nsse GRACAG

SXNSXKKX

<




PASO VI: Tramite de aduanas

Documento de transporte especifico :

 Constituyen documentos de contrato entre exportador y
transportista para traslado de productos desde origen a
destino.

e Contrato de fletamento con el transportista, el cual tiene
caracter de titulo de propiedad de la mercaderia.

e Evidencia del contrato de transporte suscrito con el
transportista y sus condiciones.

 Demuestran recepcion de mercaderia por transportista.
* Permite el retiro de mercaderia.
* Son titulos valores que demuestran propiedad
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7/ Embarque al exterior
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PASO VII: Embarque al exterior

Producto

Envases y embalajes: Productos artesanales

Envase primario
Envase secundario

Embalaje primario

Embalaje secundario

<«— [Esquineros

Palé

41



Paso VIl: Embarque al exterior

Modalidades de transporte
internacional

W)  Terrestre
A)  Aéreo

i
| SECTOR PORTUARIO

e—-
1




PASO VII: Embarque al exterior

.Donde encontrar informacion de los operadores logisticos?

Herramientas Rutas _ Rutas
Logisticas para la Maritimas — Aéreas
Exportacion

O] O]

Accede a nuestros aplicativos y consigue toda la
informacion necesaria sobre logistica, reduccion de

costos y la gestion operativa del comercio exterior. )1 10 — ’ o Herramientas
&, | Logistico Fo=lo: de Costos de
X X Exportacion

Fuente: https://herramientaslogisticas.promperu.gob.pe/



https://herramientaslogisticas.promperu.gob.pe/
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Video: Proceso Exportador 360°

3 YouTube ™ Buscar Q $ al

Proceso Exportador 360 - Conoce tu mercado

PROMPERU Oficial + 43 visualizaciones - hace 23 horas 360°

Proceso Exportador 360

PROMPERU Oficial
4videos 0 visualizaciones Actualizada hoy Proceso Exportador 360 - Aliados e instrumentos
estratégicos
o & 2 360°
PROMPERU Oficial + 38 visualizaciones + hace 22 horas
Reproducir to... >2 Aleatorio — .. ,
ke ‘ Proceso Exportador 360 - Atencién al semaforo
rojo y verde
3 360°
PROMPERU Oficial + 116 visualizaciones + hace 22 horas
Proceso Exportador 360 - Siempre exporta lo
4= mejor
4 o 360°

PROMPERU Oficial + 15 visualizaciones - hace 22 horas

https://www.youtube.com/playlist?list=PLCPdoezfed4 7fZmJmCuBOA9E
Ba SERem



https://www.youtube.com/playlist?list=PLCPdoezfed4_7fZmJmCuBOA9EBa_SERem
https://www.youtube.com/playlist?list=PLCPdoezfed4_7fZmJmCuBOA9EBa_SERem

