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Mas del 80%
de las transacciones comerciales diarias

entre companias

se hacen a crédito




El Seguro
de Crédito

Protege las cuentas por cobrar frente a
las pérdidas inesperadas a consecuencia
de la insolvencia de algunos clientes.

La herramienta mas completa para la
gestion integral de las cuentas por
cobrar.




EL SEGURO DE CREDITO A
LA EXPORTACION

QUEOFRECE

» Lainformacién es el mas valioso
instrumento

Informacion > Decisiones de riesgos tomadas por
equipos locales

» Equipo de informacién propia de mas de
900 personas especializadas

» Gestion de reclamacién y recuperacion de
créditos impagados

» Servicio de recobro extensible a la deuda no
cubierta por la pdliza

Recobro

Indemnizacion » Indemnizamos las pérdidas como
consecuencia de la insolvencia de sus
clientes




PORQUE
ELSEGURO
DECREDITO?

Incrementaras tus
ventas de forma
sostenible y segura

Podras aprobar los limites
de crédito mas rapidos

acceso a la financiacion

Fomentaras la apertura de
nuevos mercados nacionales e
internacionales

Optimizaras tus procesos de
crédito y cobranza

Permite mejorar la relacion
6 con los bancos y un mejor




Como Funciona

Indemnlzacu.).[\,.-'... - EMPRESA
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........ """ (COMPRADORES)

Recobro



Coberturas

* Liquidacion Forzosa o Quiebra.

* Mora prolongada.

e De comun acuerdo entre el Asegurado vy la Cia.
* Ausencia del deudor.

|

Pagos incobrables



ELRIESGO
DE CREDITO COMERCAL

i98% de las empresas
reconocen haber sufrido
algdn problema de
impago por parte de
alguno de sus clientes!
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C_QU E * Ventas o prestacion de servicios a entidades

Publicas.
RI ESG OS N O * Las ventas a organismos filiales o Accionistas del
Asegurado
CU B RE ? . Sréciljitos cuya legitimidad sea discutida por el
eudor.

* Los créditos cuya duracion superior a la establecida

U por la compaiiia.
O

* Los créditos derivados de operaciones ajenas a la
( actividad asegurada.
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LOQUESE
REQUIERE

e Ventas estimadas a crédito 1 millén USD
e Distribucion de créditos y plazos

» Siniestralidad o castigos ultimo afio
 Muestra de principales clientes

CALCULO

PRIMA ANUAL : VENTAS A CREDITO X TASA
PRIMA MINIMA : PRIMA ANUAL X 80%
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Identificando Riesgos

Analisis Clientes

RiengS V' Sectores o EXCEPCIONAL Riesgoextremadamentebajo

La escala de calificacion de Mapfre ofrece una prediccidon creible

de la probabilidad de solvencia de una empresa.

Tﬁmblen permite tener una vision prospectiva de la cartera de
clientes.

Fi B O

Analisis Sectorial: De acuerdo con éste se
fijan los criterios y parametros para la

_ Fundamentos solidos, outlook positivo. © VuvoesiL Riesgo elevado

Riesgo amarillo / medio|Algunos signos de debilidad, posible ralentizacion.

Riesgo naranja [ sensiblq Debilidades estructurales, perspectiva desfavorable © enorcuo L
Crisis inminente o reconocida. Sector con alta siniestralidad. _




Exportaciones Peruanas por Pafs de Destino - Julio 2025
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II Exportacién real,
segun pais de
destino: Julio 2025
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dolares

Fuente: Reporte Exportaciones — Julio 2025 — CIEN ADEX

Monto Exportado (US$ millones)




Distribucion de Exportaciones por Sector - Julio 2025

II Exportacion real,
segun pais de
destino: Julio 2025

(Millones de US
dolares)

Fuente: Informe “Evolucion de las Exportaciones e Importaciones
Julio 2025 - INEI




