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Se debe realizar una
correcta segmentacion
del mercado para
lograr efectividad
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Consumidores empresariales
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CADENA DE VALOR PARA
EXPORTACION DEL PISCO A USA.

Exportacion de Pisco

Mayorista

Pequeio Mayorista Grandes Minoristas
(Asociacion de Bodegueros) Negocios Especializados
Supermercados
Internet




Estructura de la distribucion de calzado en Alemania segun la facturacion.

Cuota de mercado (%) atendiendo al canal de distribucion. Periodo 1999-2003.

1999 2000 2001 2002 2003 Evolucion

Minoristas especializados 72.9. 72.8 72.6 72.3 71.8 N7
Cooperativas 43,3 43,1 427 42.4 41,9 N2
Filialistas 7,8 28,0 28,2 28,3 28,4 N
Pequenos minoristas 1,8 1.7 1,7 1.6 1,5 N2

Minoristas de otros sectores 9.4 9.5 9.6 9.6 9,7 ™

Almacenes 5.4 5.4 5.3 5.1 5.1 =

Autoservicios Y 3.7 3,6 3,6 3.7 3,7 =

supermercados | |

Venta electronica y 4.9 5.0 5.0 5.1 5.2 N

por correspondencia | |

Otros 3.6 3.7 3.9 4,2 4.5 4\

Totales 100,0 100.0 100.0 100.0 100.,0

FUENTE: BBE Mafo-Pool. BBE Jahrgang 2004.




“TOP 20" de las cadenas filialistas de calzado (segun ventas 2002)

Filialesen Ventas 02

Nombhbre Poblacion Grupo Alemania (Mill.Eur.)
Deichmann Ezzen 1000 1.150
Reno Thaleizchweiler Divaco/Hamm 650 320
Gortzl Hamburg =240 297
Bahner Gruppe 188 240

- Leiger Berlin (99)

- Schuhhof Augsburg (89
Kienast Hannover ANWE 250 150
Biohmer Ezzen ca 50 ca.140
Slemes Monchengladbach ANWER g0 ca.140
Salamander Kornwestheim GARANT AG S0 ca.110
Fink Wieshaden ANWEME ca 65 £0-100
Klauszer Wuppertal ANWER ca 60 20
Tack Offenbach Suez Ind., Paris 45 70
Prange Driazzeldorf GEB 33 =G0
Tretter, Bartu Miinchen GEEB 23 =60
Zumnorde Miinster GEB 18 =50
Shoedvouw/ Leder & Schuh AG 95
;f:ﬂflhpark e 15; >0
Humanie




Marketing mix

*PRODUCTO

*PRECIO
*PLAZA

4 P's

*PROMOCION




Marketing mix: Producto

Ficha Técnica




Marketing mix: Promocion

Catalogos
Impresos, digitales




Marketing mix: Promocion

Paginas Web Site




Beneficios de utilizar sistemas empresariales
basados en Internet

* Interfaz estandar

« Acceso desde cualquier plataforma
« Ubicuidad

* Infraestructura de red barata

e Facil mantenimiento

 Mayor oferta de desarrolladores

e Seguridad




Paginas web site
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Fuente: Oficing Econamica y Comercial de la Embajads de Espafia en Shanghai




NICHOS DE OPORTUNIDAD EN ASIA
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Tendencias de canales de distribucion en Taiwan

e Taiwan tiene una estructura muy desarrollada de los
canales de distribucidn.

 Existen mas de 700 empresas que integran las
cadenas.

 Los fabricantes realizan importaciones, pero
pravalece el importador especializado.

 El mercado al detalle es muy competido
— Supermercados1,146
— Tiendas de conveniencia (TC) 7,380
— Farmacias 7,799




Paginas web site
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Celebraciones Diarias

» Regalos Empresza.

» Cumpleafios " [nauguracion

= A hiersario * Muevo Trabajo
= Casamienta * Toda Qcasion
= flacimienta

Sentimientos

v A mistad
= lejorate » Par gue i
» Felicitaciones » DizculpasiGracias
= Amor & Romance
Por articulo
= Peluches
= Para Hombres MEW! = Hombones
= Diezgyuno & Brindiz MNEW! = Juddaice MEW!

" Para Mifios  NEW)
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Dracena Rubra Planta Mixta Dieffembachia

$98.99 $125.99 $119.99

Planta Mixta Desayuno Clasico Planta Mixta

$173.99 $63.99 $374.99
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Marketing mix: Promocion

Rueda de Negocios

En este tipo de actividades, las empresas
Interesadas se Inscriben previamente
Indicando los productos o0 servicios due
ofrecen y los requerimientos o demandas que
poseen, estas lisas se intercambian entre los
Inscritos y con ayuda del organizador se
preparan agendas de entrevistas que son
comunicadas Yy confirmadas entre los
asistentes.




Marketing mix: Promocion
Misiones Comerciales

Mision de Comercial esta integrada por una
delegacion de empresas de un determinado
pais, normalmente pais exportador, que se
organiza para viajar a un mercado externo,
cuyo especifico interés es dar a conocer a
sus contrapartes (importadores) su oferta
exportable con miras a concretar
posteriormente una venta o exportacion.




Marketing mix: Promocion

- Remision de muestras y prototipos.

- Correo directo: postal, fax.

- A traves de directorios y listados -
Especializados




Marketing mix: Promocion

Ferias y Exposiciones







.Como obtener informacion de
ferlas y sus antecedentes?

También existe internet:

Expo Guide Index que facilita la localizacionde
ferias y exhibiciones en todo el mundo.

hitp://www.expoguide.com/shows/location.htm




Otras direcciones importantes por visitar en
Internet son:

& Www.phone-fax.com
& WWW.expobase.com
& http://leventsource.com

& http://www.tradeshowweek.com




