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Programa RUTA EXPORTADORA

Ruta Exportadora tiene por objetivo fortalecer la
capacidad exportadora de las empresas potenciales
exportadoras y empresas Exportadoras, dotándolas de
capacidades de gestión empresarial, herramientas y
elementos de diferenciación; para su incursión,
desarrollo y consolidación en su proceso de
internacionalización.

Los servicios brindados en cada uno de los niveles de la
Ruta Exportadora, se clasifican:
Modalidad Ruta Exportadora Empresarial compuesta
por Etapa de inducción exportadora, Ruta Básica, Ruta
Intermedio, y Ruta Avanzada.
Modalidad Ruta Exportadora Especializada, compuesta
por servicios exclusivos en cada una de ellas por tipo de
productos y de acuerdo al sector exportador priorizado,
Modalidad Ruta Exportadora Producto Mercado,
compuesta por servicios exclusivos en cada una de ellas
por tipo de productos orientado a un mercado
internacional especifico



Ruta Exportadora

Desempeño de la Ruta Exportadora 2012 - 2018

2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018
Comparativo 

2018/2012

Empresas 700 1 313 2 006 3 131 3 565 4 074 4 772 582%

Empresas 

Exportadoras
104 227 323 552 690 795 903* 768%

Mercados 60 86 104 102 101 126 131* 118%

Exportaciones 

(millones)
185 607 1 024 2 041 2 143 2 965 3 630* 1 862%

Productos (P.A) 414 748 893 1 056 1 392 1 476 1550* 274%



PROMPERU: Desarrollo al Exportador

Macro Región Nor Oeste

Lambayeque: 110

La Libertad: 178

Cajamarca: 88

Total: 376

Macro Región Norte

Piura: 142

Tumbes: 0

Total: 142

LIMA

Lima Metropolitana: 1188

Callao: 32

Ancash: 102

Ica: 87

Total: 1409

Macro Región Sureste

Puno: 76

Cusco: 404

Madre de Dios: 19

Apurímac: 34

Total: 533

Macro Región Suroeste

Arequipa: 382

Moquegua: 0

Tacna: 320

Total: 702

4,772 Empresas en la 

Ruta Exportadora.

Macro Región Oriente

Amazonas: 112

Loreto: 105

San Martín: 98

Ucayali: 141

Total: 456

Macro Región Centro

Junín: 282

Pasco: 21

Huánuco:36

Huancavelica: 13

Ayacucho: 104

Total: 456



Modalidad Ruta Exportadora 
Empresarial

Interesados en Exportar

Ruta Básica

• Curso de Inducción de 
Comercio Exterior

• Primeros Pasos de Calidad - 5s

• Imagen Corporativa

• Crea tu Web

• Taller de Herramientas de 
Facilitación

• Introducción al Plan 
Exportador

• Exporta fácil Asistido

• Programa de formación 
exportadora

• Programa Acelerador de 
Negocios - PYMES peruanas al 
mundo

Exportadores en Proceso

Ruta Intermedia

• Mapa de Competitividad

• Programas de Calidad

• Programa de Acceso a 
Mercados

• Programa Avanzado de 
Logística y Precios 
Internacionales

• Comunicación Eficaz

• Taller de Negociación

• Programa de Licitaciones 
Internacionales

• Programa de Diagnostico 
Financiero

• Ruedas Logisticas

• Programa de Comercio 
Sostenible

Exportadores

Ruta Avanzada

• Programa de Envases y 
Embalajes

• Programa de Diseño Industrial 
Exportador

• Programa Coaching 
Exportador

• Programa de Asociatividad

• Marketing Internacional y 
Negociaciones

• Misiones Tecnológicas

• Desarrollo de Marcas

• Rueda Financiera



Agroindustrial

Cafés  
Especiales*

Chocolate

Olivo

Fine Food

Pesca y 
Acuicultura

Trucha

Industria de la 
Moda

Alpaca

Algodón

Artículos de 
Regalos y 

Decoración

Manufacturas

Equipamiento 
de Alimentos

Metal 
Mecánico

Plásticos

Acabados de 
Construcción

Servicios

Software

Franquicia

POR SECTOR Y LÍNEAS PRIORIZADAS

* Café calificado con más de 80 puntos por la Specialty Coffee Association of America (SCAA), de acuerdo a características de aroma, color, sabor, acidez entre otros.

Ruta Exportadora Especializada

21

Cacao Fino 
de Aroma

Pisco

Denim

Maderas y sus 
Manufacturas

Cosméticos

Frescos



Modalidad Ruta Exportadora Producto 
Mercado

Ruta Exportadora Producto - Mercado

Ruta Europa

Mercado Alemán 

Ruta EEUU

Sector Olivícola EE.UU

Ruta Continental

Mercado Alianza del 
Pacífico

Ruta LATAM

Mercado 
Latinoamericano

POR PRODUCTO - MERCADO

Ruta Alimentos

Mercado Canadiense 



Requisitos Generales del Programa:

Ser una empresa formalmente establecida en el mercado, con un RUC activo.

Tiempo de permanencia de la empresa en el mercado, desde su fundación, mínima de un
año

No presentar deudas con PROMPERU

Llenar el formulario del test del Exportador. https://rutex.promperu.gob.pe/

Que la empresa haya exportado o cuente con oferta exportable potencial, aprobada por
el especialista del sector de PROMPERU, previa presentación de la última DUA. Si no
exporta, debe demostrar ventas en el mercado local, por un valor no menor a S/.
150,000 al año, con presentación de la Declaración Jurada

https://rutex.promperu.gob.pe/




Test del potencial exportador

• Producto
• Gestión Empresarial

• Gestión Productiva, de los Mercados y Logística Internacional
• Gestión Económica y Financiera



Test del potencial exportador

1

2

Registro

Test



Ficha Company Profile



Ficha Company Profile



Ficha Company Profile



Información oficinas PROMPERU –
Ruta Exportadora

Oficina Macroregional de 
Exportación Norte

Piura y Tumbes

Mz Z Lote 11, Urb. Miraflores 
II Etapa, Castilla – Piura ((073) 

698383; 341-279)

Mauricio Zuñiga: Especialista de Región
Josué Valdiviezo: Pesca y Acuicultura
Billy Maco: Agronegocios / Exportación de Servicios
Esperanza Zárate: Industria de la Vestimenta y 
Decoración / Manufacturas Diversas

Oficina Macroregional de 
Exportación Noroeste

Lambayeque, La Libertad y 
Cajamarca

Las Acacias N° 136, Santa 
Victoria – Chiclayo (074) 274-

330; 228-881

Alberto Sánchez: Especialista de Región
Guillermo Serrano: Servicios y Manufacturas Diversas
Javier Macassi: Industria de la Vestimenta y Artículos 
de decoración 
Alberto Sánchez: Agronegocios

Oficina Promperu
Exportación Lima

Ancash, Lima e Ica

Calle 21 Nº 713, Lima 
6167400

David Paredes: Coordinador
Ricardo Dueñas: Servicios y Manufacturas Diversas
Fani Mariñas: Industria de la Vestimenta y Artículos de 
decoración 
Roberto Munarriz: Agronegocios / Pesca y Acuicultura

Oficina Macroregional de 
Exportación Oriente

Loreto, San Martin, Ucayali y 
Amazonas

Calle Echenique N° 243 –
Iquitos (065) 221-703; 232-

833

Martin Pinedo: Especialista de Región
Jóse Orbe: Agronegocios
Carmen Vela: Artículos de decoración, 
Manufacturas Diversas
Rodrigo Rubio: Pesca y Biocomercio

Oficina Macroregional de 
Exportación Centro

Junín, Ayacucho, Huanuco, 
Huancavelica y Pasco

Pasaje Mariscal Castilla N°
131, San Carlos - Huancayo

Aldo Palomino: Especialista de Región
Jóse Flores: Agronegocios
Sintya Campos: Industria de la Vestimenta y 
Artículos de decoración
Junior Garcia: Servicios y Manufacturas Diversas

Oficina Macroregional de 
Exportación Sureste

Cusco, Puno, Madre de Dios y 
Apurimac

Av. Pardo N° 675 - Cusco

Raffo Meza: Especialista de Región
Mayra Hilasaca: Agronegocios
Maritza Bejarano: Industria de la Vestimenta y 
Artículos de decoración
Ligia Yañez: Pesca y Acuicultura, Servicios y 
Manufacturas Diversas

Oficina Macroregional de 
Exportación Suroeste

Arequipa, Moquegua y Tacna
Urb. León XIII E 15, Cayma -

Arequipa

Andrea Parreño: Especialista de Región
Andrea Parreño: Agronegocios / Pesca y Acuicultura
Daniela Huillca: Industria de la Vestimenta y 
Artículos de decoración
Katherine Delgado: Servicios y Manufacturas 
Diversas



I. Frutas & hortalizas frescas

Convencionales: Banano orgánico, berries, espárragos, 

mandarinas, mangos, paltas, uvas, alcachofa 

granadas, pimientos, jengibre.

Frutas Orgánicas: Palta, mango, banano.

Mercados priorizadosProducto

China, Corea del Sur, Taiwán, Rusia, Unión 

Europea,  Norteamérica, Costa Rica, Panamá, 

México

III. Procesados, funcionales, granos, 

marcas blancas y bebidas

Conservas: alcachofa, pimientos, palmitos

Congelados: palta, mango, banano, arándano, espárrago

Deshidratados: páprika, ajíes, frutas, pulpas

Gourmet: tapenades, salsas y aceites extrafinos

Bebidas: pisco, vinos, jugos, concentrados de frutas 

Granos: maíz morado, quinua, sacha inchi, kiwicha

Frutas Nativas: aguaymanto, camu camu, lúcuma, chirimoya

Biodiversidad: castaña, algarrobo, maca

Estados Unidos de América, Alemania, Países  

Bajos, Francia, España, México, Chile.

Japón, Corea del Sur, Taiwán.

Emiratos Árabes Unidos, Alemania, Inglaterra.

III. Café, cacao y derivados
café (convencional y certificado), cacaos finos y 

sus derivados

Estados Unidos de América, Emiratos Árabes 

Unidos, Inglaterra, Rusia, Países Bajos, Corea del 

Sur, Italia, Francia, España, Chile.

Priorización: Producto - Mercado

Líneas Priorizadas



Actividades 2019

Abril

Marzo Setiembre

Octubre

JulioEnero

Febrero

Winter Fancy 
Food Show

Global Specialty Coffee 
Expo

Encuentro Empresarial 
Andino

Junio

Summer Fancy 
Food Show

World of Coffee 

Noviembre

Misión Comercial 
SFP - Centroamerica

Salón de Cacao y 
Chocolate - Lima

Misión Comercial 
SFP – Rusia: WFM

Asia Fruit Logistica

PERUNATURA / 
EXPOALIMENTARIA

Misión Comercial en 
el marco de la Asia 
Fruit Logistica

Seoul Food & 
Hotel

Misión 
Comercial en el 
marco de la 
Seoul Food & 
Hotel

Mayo

Fruit Logistica

Biofach

PLMA

Seoul Coffee 
Show

Misión 
Comercial  Cafés 
del Perú - Asia

Misión Comercial
local de Pisco / Peru 
Fruit Congress

Foodex

Natural Products 
Expo West

Misión Comercial en 
el marco de Natural 
Products Expo West

Misión Comercial en 
el marco de Foodex

Misión comercial en 
el marco de la 
Summer Fancy Food 
show ANUGA

PMA Fresh Summit

ALADI

Expocafé

Misión comercial en el 
marco del Salón du Chocolat 
- París

Alianza del Pacífico/
Expoamazonica

Agosto

http://ruedasnegocios.promperu.gob.pe/

http://ruedasnegocios.promperu.gob.pe/


Servicios programados 2019 - PPM

N° Nombre de la Actividad Empresas Mercado 
Línea de 
Producto

Región Descripción de la Actividad

01 Programa de Marketing Estratégico Exportador 40
USA, 

EUROPA
Ruta Procesados Lima

El programa consiste, a través una metodología ordenada, la co
creación de nuevos productos y/o diseño de nuevos productos 

desarrollados a partir de las necesidades de los clientes y el análisis 
de tendencias en la industria de alimentos. El programa esta basado 

en la ejecución de técnicas actuales para la construcción desde la 
factibilidad y la inteligencia de mercado

02
Programa Gestión de Negociaciones Internacionales 
Fase 3  - Seguimiento Ruedas Ferias Internacionales

20
USA, 

EUROPA

Ruta Alimentos 
(Café, Cacao, 

Frescos)

Lima, Junìn, Cusco, 
Cajamarca, San 

Martin

El programa de Gestión de Negociaciones Internacionales consiste 
en brindar herramientas y elementos presentes en las 

negociaciones así como una adecuada gestión de contactos 
comerciales previas a la participación en eventos de promoción 

comercial.

03
Ruta Procesados - Programa Gestión de 
Negociaciones Internacionales - Seguimiento

15
USA, 

EUROPA, 
ASIA

Ruta Procesados Lima, Junìn, Cusco

El programa de Gestión de Negociaciones Internacionales consiste 
en brindar herramientas y elementos presentes en las 

negociaciones así como una adecuada gestión de contactos 
comerciales previas a la participación en eventos de promoción 

comercial.

04 Ruta Cacao y Chocolate - Branding Corporativo 15
Multimercad

o
Cacao Cusco, San Martin

El programa de Branding corporativo consiste en el desarrollo 
adecuado de los elementos de comunicación de la empresa 

(Conceptualización grafica de Marca y Empaque Marca, Empaques) 
que permitirá mejorar la presentación de su oferta exportable en 

los eventos de promoción comercial.

05 Ruta Café Epecial - Branding Corporativo 15
USA, 

EUROPA
Café especial Junín, San Martín

El programa de Branding corporativo consiste en el desarrollo 
adecuado de los elementos de comunicación de la empresa 

(Conceptualización grafica de Marca y Empaque Marca, Empaques) 
que permitirá mejorar la presentación de su oferta exportable en 

los eventos de promoción comercial.

06
Ruta Café Especial - Negociación en bolsa y contratos 
comerciales

20
USA, 

EUROPA
Café especial Junin, Cajamarca

El programa de Negociaciones en bolsa y contratos comerciales 
consiste en brindar herramientas para un adecuado manejo de 
riesgos comerciales y el establecimiento de contratos a través a 

través de información del mercado (oferta, demanda) y 
especulaciones para establecer estrategias de manejo de riesgos .



Servicios Desarrollados 2018

Esta diseñado para que la marca de la empresa sea atractiva visualmente con la finalidad de
generar atención, percepción positiva y formal sobre los importadores. Desarrolla tarjetas
personales, página web, diseño de sus catálogos y stand en las ferias internacionales las que
deben estar acorde a las exigencias de los mercados internacionales.



El objetivo es fortalecer la capacidad exportadora de las empresas manufactureras, a través de la
implementación de las Buenas Prácticas de Mercadeo y Manufacturas basado en la norma ISO
9001. El taller desarrolla la metodología japonesa de las 5S como plataforma básica para generar
una cultura de calidad y productividad en la empresa

Servicios Desarrollados 2018



Contiene las acciones necesarias para lograr un mejor desempeño en los mercados
internacionales mediante herramientas de planificación. El plan exportador permite definir los
mercados objetivos, determinar las estrategias, actividades y metas de exportación

Servicios Desarrollados 2018



Servicios Desarrollados 2018

Brinda información especializada a las empresas sobre las exigencias establecidas por las
autoridades regulatorias de los países de destino para evitar detenciones o rechazos de
sus embarques, el programa de acceso a mercados brinda información de los
requerimientos de las autoridades sanitarias nacionales y de los principales mercados.



1

•Convocatoria y 
evaluación de 
empresas

2 •Capacitación 3
.

•Visitas de 
implementación

4
.

•Evaluaciones 
periódicas

5
.

•Auditoría

Capacitaciones y Visitas en los Criterios de las BPCJ  

y en los componentes de Trazabilidad y Gestión

Dichas practicas a implementar incluyen actividades de transparencia de información, fortalecimiento
de capacidades en trabajadores y/o proveedores, pago de un precio justo, igualdad de trato,
condiciones laborales adecuadas y/o saludables y prácticas sociales y ambientalmente responsables.

Servicios Desarrollados 2018



Servicios Desarrollados 2018

El programa tiene como objetivo que las
empresas puedan conocer los principios de
persuasión más reconocidos y aprender a
usarlos de manera estratégica para potenciar
su capacidad de influencia, aprendiendo a
prepararse para cualquier tipo de
negociación y diagnosticar lo que sucede en
el proceso de negociación e influir en el
resultado del mismo para lograr sus
objetivos.



Servicios Desarrollados 2018

Tiene como objetivo mejorar las habilidades gerenciales de los empresarios en sus
negocios internacionales. Con este programa se busca mejorar la posición exportadora
de las empresas en su etapa de internacionalización, al incluir elementos de venta DDP
en vez de FOB.



Ruta
Exportadora


