Aprendiendo a Exportar
Paso a Paso

Paola Roldan G.

Departamento de Asesoria
Empresarial y Capacitacion

i


http://www.youtube.com/watch?v=AjHmWI-PjeU&feature=plcp

@ Crecimiento de las Exportaciones Peruanas

Crecimiento 2009 — 2010 (var%)
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14.6% 11.3% Asia: Paises en
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PERU

Promedio en el Mundo

Fuente: FMI, Sunat, PROMPERU. Elaboracién propia.



@ Crecimiento de las Exportaciones Peruanas

Exportaciones: Principales destinos

Estados Unidos
16%

2000

Reino Unido 2010
Estados 8%
Unidos

28%

Resto
38%

162
destinos

Suiza

1%

Resto

Alemania
41% 4% Japon Canadi

5% 10% En 2011, China es
nuestro principal

destino de
exportacion (16%
total)

180 destinos

Fuente: SUNAT



Acceso preferencial a mercados

Una economia que trabaja en el proceso de globalizacién y con acceso a los mas grandes
mercados y a bloques comerciales regionales
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Acuerdos en proceso de negociacion

; Acuerdos de Asociacion Transpacifico (Vietnam, Brunei, Darussalam, Australia
Acuerdos vigentes i i ) . : N ’ ' '
O g B Acuerdos por entrar en vigencia [ Malasia, Nueva Zelandia, Chile, EEUU, Perd)
TLC CENTRO AMERICA

Fuente: PROINVERSION 2012, “Oportunidades de Inversién en el Perd” (pag 32)



ACUERDOS POR
ENTRAR EN VIGENCIA

Fuente: http://www.acuerdoscomerciales.gob.pe/



http://www.acuerdoscomerciales.gob.pe/index.php?option=com_content&view=category&layout=blog&id=125&Itemid=148
http://www.acuerdoscomerciales.gob.pe/
http://www.acuerdoscomerciales.gob.pe/index.php?option=com_content&view=category&layout=blog&id=171&Itemid=190

Acceso preferencial a mercados

Composicion de las exportaciones al aiio 2010
(en % del total)

+—— Resto, sin Acuerdos

- Mexico, Tailandia, Singapur

a+— 0 Corea del Sur
+—— Chile
. 5,1% - Japon
Aproximadamente Canads
el 93% del MERCOSUR
mterc:ar_nbl-: 11,0% CETA
comercial _ _
. 7.1% Comunidad Andina
pEFLIElI'IU S'E' I'E'}al IEa {incluye Venezuela)
con mercados con China
los que tenemos
acuerdos
preferenciales de 17,9% = Union Europea
comercio
\ 16,4% <«— Estados Unidos
Fuente: SUNAT, MINCETUR 32

Fuente: ROSAS, Javier 2011 “Acuerdos Comerciales del Perd” (pag 32)
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Proceso de Exportacion:
¢Qué necesito?
¢Qué es exportar?




Elementos Estratégicos de la Exportacion

MERCADO

Instituciones
Publicas: PROMPERU, MINAG,
ITP, MINEM, Indecopi, otros FORMALIZACION
Privadas: ADEX, SNI, Camaras de
Comercio, COFIDE, otras

PRODUCTO




&
=
-4
B
=
=
<t
—



http://www.youtube.com/watch?v=1l-oAmrHD18&feature=plcp

@ La Empresa

¢Quiénes pueden exportar?

En el Pery, las personas naturales y juridicas pueden
realizar este tipo de negocios siempre y cuando
cuenten con el Registro Unico al Contribuyente
(RUC) y emitan facturas.

Es recomendable que se especifique en la ficha RUC de
la SUNAT, en el acapite de actividad de Comercio
Exterior: “Exportador-Importador”.

Gracias a Exporta Facil, también se puede exportar bajo
el Régimen Simplificado emitiendo Boletas de Venta.



@ La Empresa

¢Que factores debe evaluar para poder exportar?

J Contar con un Plan Estratégico de exportaciones.

1 Contar con una infraestructura adecuada.

1 Contar con un nivel de produccién constante y sostenido.
(J Contar con un personal adecuado.

J Manejar el aspecto contable/financiero.

Misidon,
vision y
valores

Ejes
estratégicos

Objetivos
estratégicos

Lineas
esirategicas

Planes
de accidn




La Empresa

¢, Donde encuentro informacion sobre Formalizacion?
) Erae e CBoe

Tare,

£Quiénes somos? | Preguntas frecuentes | Ayuda | Contéctanos

LU (Productos / Servicios]  BliDepartemento / Provincia / Distito] |ioY

T WwWw.crecemype.pe
EMPRESAS QUE INVIERTAN EN TECNOLOGIA TENDRAN BENEFICIO TRIBUTARIO @ Bienvenido al Centro de Desarrollo @ .
z
de la Produccior

Inicio Servicios en linea Capacitacion Entidades asociadas Catélogo empresarial

B Empresarial de COFIDE

Las empresas podran deducir

como gasto hasta el 10%
N eres usuario?

por innovacién y tecnologia.
M Registrate 5>
Un servicio de:

"[ACOFIDE

INICIO » QUIENES SOMOS  MAPA « CONTACTANOS o LINKS DE INTERES

Buscar

buscar...

& SUNAT

Crecemype

La Web del Empresario MYPE

7,486 Usuarios registrados

Directorio empresarial »

Servicios CDE » Ofertas »

Diccionaric

MACMILLAN

INFORMATE Y CRECE  NUESTROS SERVICIOS ~ CREA TU EMPRESA  VENDELE AL ESTADO  FINANCIAMIENTO MYPE
CASTILLO
R
* Diccionario Macmillan Castillo

+ CAVERO CAVERO SANDRA|
MARIANA'

v ===
Busca los productos y empresas que
necesitas para tu negocio

Conecta nuevas empresas a tu red de

Encuentra la asesoria e informacién que

tu negocio necesita

www.cde-cofide.com.pe

Conoce las ofertas de nuestros usuarios 0800-77-877
negocios registrados
ingresa Ingresa >

iDescubre hasta donde
puede llegar tu negocio!

Unete a nosotros, participa de la Convocatoria:

Gestores de Servicic’
§F Republica del Perd

Institucional | SUNAT Rinde Cuentas | Legislacion | Estadisticas y Estudios | Indicesy Tasas | Padrones y Notificaciones | Contactenos

¢§UNAT I |

NACONAL DE ADLAUS Y D

TRBUTARIA

fi ici i i = ot 4 ) Portal de Libro de
Tamafio de Texto A A Servicios Virtuales >>> B (@ rss | YoulllD | ® movt & Transparencia Reclamaciones
Preguntas Frecuentes L7 . 5
Tributarios Aduaneros
Wl Orientacién Tributaria #  Inscripcién / Declaracion y 4TS Manifiesto £ Consulta
al RUC A Pago < de Carga Dua
+ Cronogramas de Pago &J
WWww.sunat.gob.pe
» Charlas SUNAT Actualizacion Presentacion Teledespacho Remates " . .
del RUC PDT g Aduanas
» Tutores, Demos y Videos = -
+ Otros Temas
1) Factura Libros Pago Electrénico Declaracion
@ Orientacion Aduanera Electronica a Electronicos @ Aduanas ?ﬁg Exporta Facil
» Aranceles 7 .
Mas servicios en: Mas servicios en:
+ Importacion de mercancias 7 e
&= SUNAT Operaciones en Linea Sistema Integrado Operatividad
+ Incentivos Migratorios ‘ Y " O vt Opclones sin Clave SOL ‘ SIGAD Seniiain. | Aduanera
» Clasificacion Arancelaria :



http://www.crecemype.pe/
http://www.cde-cofide.com.pe/
http://www.cde-cofide.com.pe/
http://www.cde-cofide.com.pe/
http://www.crecemype.pe/

@ Globalizacion: se acortan las distancias...

Nuevos retos :
* Mayor competencia

* Productos de calidad

Diferentes preferencias de los
consumidores

* Nuevos mercados, nuevos retos

* Nuevas regulaciones para ingresar a
mercados exigentes

Requisitos de calidad
comercial exigentes

Debemos ser mas competitivos




EL PRODUCTO
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http://www.youtube.com/watch?v=OlLUv-FGOss&feature=plcp

@ El Producto

. QUE ES?

« Parala Empresa:
Su principal activo (orgullo y riqueza).

« Para el Comprador:
“Algo” que cubre sus necesidades y deseos.

v Primera compra: Publicidad y Promocion
v’ Satisfaccion & A
v Re-compra




El Producto y las preguntas que deberiamos

@ considerar

¢ES “IMPORTABLE”?

. Barreras

v’ Arancelarias

v No Arancelarias
+* Cuotas, Antidumping,
Derechos Compensatorios
+** Inocuidad
+* Seguridad
** Medio Ambiente
% Aspectos Sociales



El Producto

Tendencias

* Clima competitivo

* Relacion precio-calidad
» Marcas propias

* Segmento

« Conciencia consumidora
* Productos organicos
» Codigo de etica

* Medios de difusion



El Producto



http://conceptanddesign.files.wordpress.com/2008/04/sandias-cuadradas-3.jpg
http://conceptanddesign.files.wordpress.com/2008/04/sandias-cuadradas-4.jpg

El Producto




El Producto

¢, Donde encuentro informacion sobre productos de
exportacion?

Queé es el SIICEX? | Preguntas Frecuentes | Glosario | Hemamientas de Analisis | Buscar Partida

al

Exporta a Europa
‘Camara de Comercio - Lima

Sistema Integrado de Informacion
\ de Comercio Exterior

técnica a pequeiias y medianas empresas
peruanas que deseen exportar al mercado
europeo

Organizan: Con el apoyo de:

‘@ccn_laww | e

Informes e Inscripciones:2181775.- 2191773
E-mail: ccex@camaralima.org.pe

Cifras Oficiales Informes de |25 expertacionss

Regiones 21 de agosto del 2011

peruanzs per sectorss

e Lista de Productos Priorizados
alidad

@ Agropecuario

Calendario de Actividades © camu camu
® cebola

N
(_\_ INGRESO

@® Chancapiedra
@® Chirimoya
@ chuchuhuasi
® Espérrage

Facilitacion @ Acsite de Oliva
@ Aceituna
Acuerdos Comerciales @ Achiote
N @ ajo
Aranceles Preferenciales ® aji
@ Alcachofa
Exporta Facil @® Antocianina
- @ a
Inteligencia de Mercados (0] B:r(?::w
@ cacao
o
5 @ caigua
Enlaces de Interés ® Camote

@ Mineria no metilica

® cemento

@ Cristal templado

® inodoro

@ Marmol y Travertino
Fisos

@ Vidrio de Seguridad

® pesquero

@ Abalones congelados

@ Abalones en conserva

@ agas

© Almejas congeladas

@ Almejas en conserva

@ Anchoas en salazén

@ Anchoas envasadas  (semi
conservas)

@ Anchoveta congelada

© Anchovetas

@ Anguila congelada

@ sidero-metalirgico

© Alambre Cincado
© Alambre Recocido
@ Alambre de puas
®© Alcantarila

Angule
© Barra Hierro / Acero
© chatarra de Aluminio
© Clavos
@® Gavion
@ Muelles
@ Perfil de Aluminio
@ Perno
@ piatina
@ Telas metalicas

@ Abrigo de Alpaca
@® Blusas de algodon
® camisas de algodon

@ Frioks @ atiin fresco- refrigerado @ Chaqueta de Alpaca
@ Granada © atin aleta amarila fresco- ® chompa
USUARIO ® Guanabana refrigerade @ Confecciones para bebe
@ Habas ® Atiin congelado @ Fibra de Alpaca
® Hercampuri @ Atin en conserva @® Hilado de Alpaca
cLAVE @ Higos @ Barriete congelado @ Pantalon de Alpaca
Ingresar & @ Hojas de Guanabana Caballa congelada @© Pantalones mujer plano
® Jalapeiio @ Caballa en conserva @© Pantalones mujer punto
Olvidésudave | Registese @ Jugo de maracuya @ Calamar congelado @ Pantalén Denim
© | imin Suti ® Cararol Conneladn @) pas,

Www.slicex.gob.pe

Biocomercio

Proyectos

* Periibiodiverso
Informacién comercial

Estadisticas

Directorios

Calendario de actividades

Noticias.
Publicaciones

Enlaces de interés

154~ (
ANNIVERSARY

SupplySide!

International Trade Show and Conference

Foro

Preguntas Frecuentes

El Peri ofrece un interesante potencial derivado de su
inmensa diversidad biol6gica nativa para ingresar a nuevas
lineas productivas.

Productos @ Turismo ©)

Seminario Interacional “Biodiversidad,
comercio y cambio climético™

FONDO CONCURSABLE BioCAN - INVITACION
APRESENTAR PROPUESTAS

Aprueban Norma Para Facilitar
Comercializacién de la Licuma

Talleres especializados para el sector
Agro/Agroindustria

Plan de Introduccién al Mercado Internacional

WwWw.biocomercioperu.org



http://www.siicex.gob.pe/
http://www.biocomercioperu.org/

El Producto

¢, Donde encuentro informacion sobre productos de
exportacion?

4 Inicio @ correo & Intranet [ Contactenos

L:l Ministerio
de Agricultura

| Sector Agrario | Normas y Marco Legal | Herramientas de Informacion | Especiales MINAG | Notas de Prensa

Publican proyecto de Reglamento de Organizaciones de Usuarios de Agua para consulta piiblica t.co/9X2RMoL
g ) ) PORTAL DE
Mincet c Ext T At c T d. Centro de Noti Transy \RTA /
incetur  Comercio Exterior  Turismo esania  Casinos y Tragamonedas ~ Centro de Noticias ~ Transparencia PORTADA TRANS A
3 % 2 GALERIA
& Centro de Noticias Ministro de Agricultura, Miguel Caillaux MULTIMEDIA

anuncia Censo Nacional Agropecuario en el
2012

DIRECTORIO
MINISTERIAL

m"‘“ Ministro José Luis Silva lanza campafia "Centro Lima, 20 de sgsto) o
Ay o El ministro de Agricultura, Ing. Miguel Caillaux,

s n e o A
s ' Pone anuncié hoy que el proximo afio se llevard a cabo

. el IV Censo Agropecuario, tras la aprobacién en el -
L & X Y Consejo de Ministros de la norma que permite la
& «@ 8 San Isidro, 19 de agosto 2011.- El ministro de Comercio Exterior y Turismo, José Luis Silva Martinot, lanzé hoy la realizacién de censo en el campo, que no efectia
| campafia el "Centro Pone” que ofrece paquetes turisticos al alcance de todos los bolsilles. "Una vez mas, PromPeru nos desde el afio 1994. L)
brinda la oportunidad de conocer nuevos lugares y disfrutarlos en compafiia de los amigos, en pareja o con la familia”,
dijo Silva. Nuevos funcionarios princ
Nuevamente el sector estatal suma esfuerzos con el sector privado, los gremios nacionales y ... M ) NOVEDADES del Ministerio de Agricultura s
ANA dispone publicacion del
=Tl s e
Organizaciones de Usuarios de OMPE
¥ Comunicados Agua” para consulta publica camBIo OPDS

A NVOCATO!

>, Seminario para Exportadores: Verificacion de origen para textiles y confecciones exigida por la Aduana de los Estados Unidos «Anterior  Siguiente »  Autoridad Nacional d AJACONNOSO
&4 % i INIA S
E| 8 s e DIA DEL CAFE PERUANO .- EL Dia del Instituto Nacional de
: B Fechs: Miércoles, 24 de agosto 2011 1 café alcanzard las 367 mil Café Peruano se celebra 6l cuarto

*' Hora: 11:00am - 01:00pm. R viermes del mes de agosto de todos los
s, segin la Resolucion Ministerial
07322008 del ministerio de

Agricultura,

hectareas de produccion y
registrara US$1,200 millones
en exportacion para el 2011

Funanst
‘ /CONSULTE BLESTADO.

DE SUTRAMTE

| Documentos Importantes
« Anterior  Siguiente »
Acuerdo de Libre Comercio entre la Republica del Peri y la Repiblica de Corea QUEJAO

Fecha de entrada en vigencia: 01 de agosto de 2011 DENUNCIA
a los textos en:

D.S. Nro. 015-2011-MINCETUR ~ ~ DoIH
R e RS ADGRA L, T - ==
Sl A T -

contra la

Convenio

www.mincetur.gob.pe www.minag.gob.pe



http://www.mincetur.gob.pe/
http://www.minag.gob.pe/

El Producto

¢, Donde encuentro informacion sobre productos de
exportacion?

Servicios a ciudadanos y empresas | # inicio

Extranet Servicios en Linea Blog del Ministerio

sterio de la Producci

Senicios

Prensa I GUE S IUEYD MISENS UE UESaH U
& Inclusion Social (MIDIS) seré la entidad y
nuevo sistema de gobierno que buscara
levar adelante una nueva forma

gestionar programas sociales.

Publicaciones

Transparencia

Ministro Kurt
Burneo se
reunié con
integrantes de
la Comisién de
Produccion del Congreso de la
Repiiblica

Cadigo de Etica
Control Interno
Acerca del Ministerio

Direcciones
Regionales

Ventanilla de Informes

Organismos Publict

C6mo... selecsione 1a Opeisn |1

Recomendar pagina

Galeria fotos y videos

Transparencia

MYPE e Industria Pesqueria

Noticias del Sector rss®» | [ Actividades del Sector 4

Plan Nacional para la -
Productividad y Competitividad
de las MYPE

B oirectorio ©
@ cratentinea &

@ Consultas é
B oo

Libro de

Convocatoria

@ Acuicola 2011 |=
lim i
o
Crece tu Crecemype —
empresa

Crecemypel

Reclamaciones &

Dénde.

Seleccione la Opcién

@ Qué

Selecsions 1a Opaisn |

| Dispositivos Legales |

www.produce.gob.pe

Artesanias del Pert

tema de Informacion para la Promocion y Desarrollo del Artesano

W10 4 D
ly [
Arteseno dib

PERUG __Forotes Y

INIGID, | INSTITUCIONAL | EVENTOS | REGISTRO RNA | DIR

Usted esta en: Portal Web Arizsanias del Perd > Pagina de inice

Artesania Peruana
Tradicion e Innovacion

Seleccionados del |
Concurso Nacional de
Excelenc...

El jurado después de
someter a svaluacion las
piezas postulantes los dias

ILTIMEDIA | CONTENIDOS |

Curso ‘Plan de Negocios
en Artesania®

Artesanos y Empresarios
CCAE PERU, estd
organizando el Curso ‘Pl

OPORTUNIDADES | CONSULTAS | NOTICIAS |

Bienvenido hoy es demingo, 21 de agosto de 2011

Del 22 al 31 dejulio
Parque Kennedy - Miraflores

@ -

La Cémara de Comercio de

14y 15 de abril
] [7Z] VER CALENDARIO
ENLACES DE INTERES DESTACADOS NOTICIAS
Ley N° 26073 * Los pueblos artesanales Ceramica de

Ley del Artesano y del Desarrolio de la
Actividad Artesanal

Reglamento de Ley N° 29073

Reglamento de 1a Ley N 29073,
QBEC E
Oficina de Becas y Crédito Educativo

Mercados de Artesanias y reqalos en
Alemania

Trabajos en fibras vegetales.
Trabajos en mates

Nuesira texileria

Promo Artesania

Ediciones Anteriores Promo Artesania

Chulucanas logra
registro en Chile

El Instituto Nacional de
Propiedad Industrial (INAPI) otorgd el primer
registro para una Denominacién de Origen

t at Redw
Directorio %% Registro 2 Galkria Mapa .
Nacionalse % Nacional iz if! Artesanal CITEs ..

www.artesaniasdelperu.gob.pe



http://www.produce.gob.pe/
http://www.artesaniasdelperu.gob.pe/

ELL MERCADO



http://www.youtube.com/watch?v=SlfasgxTRBY&feature=plcp

El Mercado

Debemos considerar

Las variaciones culturales imponen la necesidad
de diferenciar los productos para adecuar la
singularidad de las normas sociales y
culturales que existen en los paises.



El Mercado

S

Color blanco en
Occidente

Color blanco en
Oriente



El Mercado

Numero impar de flores en
Rusia = buena suerte

Flores moradas en
Meéxico y Brasil =
Muerte




@ El Mercado

¢Qué tengo que conocer del mercado?

 Base legal

* Competencia

* (Canales de distribucion

* Puntos de entrada (puertos, aeropuertos)
 Necesidad de adaptacion del producto

* Estructura de precios

* Nivel de intervencion del gobierno

* Nicho de mercado



@ El Mercado

Segmentacion del mercado

Mercado » Segmento - Nicho

Buenas practicas:
1 Encontrar el balance entre competitividad y

ganancias
1 Describir al comprador con el mayor detalle posible

] Resaltar las posibles razones por las que compraria
el producto ofrecido



El Mercado

¢,Donde encuentro informacion sobre mercados?

Sistema Integrado de Informacién
de Comercio Exterior

21 de agosto del 2010

PRODUCTO / MERCADO

Bisqueda de producto

TLCs del Perit
F

w

Guia Referencial

LIMITE MAXIMO
)] 3 RESIDUOS PLAGUICIDAS

PR&Y/MO 2011

| sosRe pROMO |

@

PROGRAMA | CONTACTENOS | ORGANIZACION |

quimicos de uso agricola (PQ.U.A.
para los prlncnpales
productos hortofruticolas de exportacion

2 ; MERCADOS
seglin mercado de destino

| nscripciones |

Informes de las exportaciones
peruanas por sectores

JAcuerdos comerciales:
oportunidades para todos

ESTADISTICAS seminarios LIMA: 3 y 4 de octubre
; (Camara de Comercio de Lima)
talleres de tr(]b(]_jO Regiones: 6 y 7 de octubre

reuniones personalizadas  (arequipa, Cusco, Junin, Loreto, Piura)

® Nacionales
® Frompensstat
@ Internacionales

USUARID CAPACITACIONES

cLave
Ingresar & ®

Olidésucave | Registese

@

Wwww.slicex.gob.pe

Capacitaciones Organizadas por
PROMPERU

® Midrooles del Exportador

@ Tollees Especislizados ADOC-

PERU

® Programa Exporta Perli - PLANEX

Aprendiendo s Exportar
Aprendiendo a

© Soponar
® Guia para Exportar

Informacién de Mercados

Inteligencia Registro Ingresar
de Mercados en Linea D
Esun Instrumento da Conazcaalos Inscribase y programe su Contrasefia
Imsligencia de Marcacos qus. Cconsejeros que nda de reuniones. _
ESTUDIOS Y PERFILES DE MERCADO tiana ol objstivo de ofrecery participarin e
difundir informacién de valor a en el PROMO.
Ingrese el nombre del Estudio a buscar: 3 mecica cel ampresaio
exportador o patancial
Mas... Presentaciones... mas...
Blsqueds Avanzsda
o
®
pospiiadr Ongarizadores
ron.. v
@l comns A &p peru m© . @ @ @CCL @e‘u

WWW.Promo.com.pe


http://www.siicex.gob.pe/
http://www.siicex.gob.pe/
http://www.promo.com.pe/

El Mercado

VISION Enlaces de Interés

Perd, pais exportador de una oferta de bienes | :
y servicios competitiva, diversificada : \
: PROMPEX
v con valor agregado 2 PERY

Planes Operativos

: de Mercado
: ESTUDIOS POMs
Conociendo el
mercado POM México Mi
Mites Japonés QEE;!}
cetur POM ASEANL
PENX: Impulso a [
los mecanismos | POM Brasil
de :
financiamiento POM Japdn

. POM UEL

cetur POM Estados Unidos

R, POM China
POM ASEAN 1 : | ®Prolnversion
m“c : Presentaciones POMs 2

: S
I : £0N

CLOSE 3¢ :
:| Ministerio de Economia

E— — ___ Z Zz | yFinanzas |

www.mincetur.gob.pe/comercio/OTROS/penx/index.htm



http://www.mincetur.gob.pe/comercio/OTROS/penx/index.htm
http://www.mincetur.gob.pe/comercio/OTROS/penx/index.htm

El Mercado

¢, Donde encuentro informacion sobre mercados?

ClA Home
About CIA

~ Publications.

+ The Workd Factbook
World Leaders
CIA Maps & Publications
Addtional Publications
Center for the Study of
Intelligence
Freedom of Information Act
Electronic Reading Room
Kent Center Occasional
Papers
Inteligance Lteraturs

Reports
Related Links

Contact CIA

The Central Intligence
Agency (CIA) is an
independent US
sernment agency
responsible for
providing national
securty inteligence to
senior US policymakers

To learn more, vis

ClA

Publications

e WORLD FACTBOOK

——- Select a Country or Location -~ [=]

& ABOUT RI

EMDI

B rss

SELECT A RESION OF CONTINENT

WELCOME TO THE WORLD FACTBOOK

The World Factbook provides
information on the history, pople
government, economy, geography,
communications, transportation
miltary, and transnational issues for

world entiies. Our Reference
tab includes: maps of the major
world regions, as well as Flags of
the World, a Physical Map of the
World, a Poltical Wap of the World,

and a Standard Time Zones of the

World map.

WHAT'S NEW ::

s: Sunday, August 22

REGIONAL MAPS

n the Transportatio
- vith paved runva
unpav wmys", and "Heliports" fiel
updated with the latest available data.

[ " |
= a FLAGS OF THE WORLD

GUIDE TO COUNTRY
=44 COMPARISONS
J

erably and now
eral fields in
oil and

ve been updated wvith the latest available

natural gas h.

TR annual data.

o
I
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signifi
and features of the mo:

des descriptions, origins,
common legal

WWWw.clia.gov

° CHANGE CUSTOMIZATION

English | Espafiol | Frangais
f? B e SERVICES FOR SERVICES FOR SERVICES FOR TRADE ABOUT Search 60 ®
Countries FOREIGN SUPPLIERS | CANADIANS BUYERS = SUPPORTINSTITUTIONS . TFO CANADA

CANADA

Not a member?

WELCOME TO THE
CANADIAN MARKETPLACE

TFO Canada is the primary Canadian provider of information, advice and contact for exporters in developing and

emerging countries. TFO Canada provides free web-based products and services to registered exporters including our

flagship Exporting fo Canada Handbook and multiple sector specific documents, and we publish supply offers to
Canadian buyers. &

so we can customize the content of our website to better

Tell us what your area of

Choose a sector: None ¥ Choose acountry: Peru -

Youarea: @ Foreign Supplier () Canadian Buyer () Trade Support Institution

[ Please resister uith us free of charge to gain access to detailed trade information, to subscribe to our regular trads
publications and for customized buyer-seller matching.

Begister here  [EESTSTRL

Did you know...

1,524

The number of Canadian
importers registered on the
TFO Canada senvice. TFO
Canada publishes export
offers to these buyers every
manth.

22

The number of Canadian
market publications available

Register Now

<1

Getaccess to our free
online services including:

gister Now! =

Caribbean Giftware Project
llluminates Luna Design

B =t =

Foreign Supplier Database Current Trade News
Canada Reaches Free Trade
Deal with Honduras

(CBC News) Canada has

General Industry Search Product-Specific Search

Exporting

to Canada

A Handbook
DOWNLOAD @ \ b

www.tfocanada.ca



http://www.cia.gov/
http://www.tfocanada.ca/
http://www.cia.gov/

El Mercado

¢,Donde encuentro informacion sobre mercados?

Market Info

Sectors

Suppliers Supporters

Buyers

Countries About us

NEWS & EVENTS

EU MARKET INFORMATION

OPEN FOR APPLICATION

+ Changes on the CBI's country
list
The consequence of adapted Dutch
development strategies is that the
CBI's assistance is to

+ Food contact materials: A
complex

matter
By Anton de Boer, CBI external
expert.n its attempt to increase
food safety, since 1

3 Africa Report interviews the
founder of Thembi Wines in

Africa Report is a project to
promote sustainable
entrepreneurship across Africa by
means.

 Planting a tree for sustainabi

By Patrick Peters, CBI external
expert“Even if | knew that the world
would end tomorrow |

% More news

CBI NEWSLETTER

Search our database to find the European
market information that will make a
difference for you

[Select market sector [+]

POPULAR DOWNLOADS

Enter your email address to subscribe
to the CBI newsletter

KENYA: HOPE THROUGH
FLOWERS

>

di
for fro

ients: The EU market
it and vegetables

+ Exploring E-business: much to
orters of mob

+ Household and furnishing
textiles: The EU market for table
linen

+ Get your download

EXPORT COACHING PROGRAMMES

v

G

2 More

CBI'S VIRTUAL SHOWROOM

CBlAnnual reportiy

09

SHOWROOM

www.cbi.eu

J:EII@ Japan External Trade Organiz

Home Investing in Japan

Cool Japan Business Opportunities

Reports and Statistics

© Sitemap  © Worldwide O Japanese

[ENERTERN - L

About Us

Quick Links

JETRO Worldwide

© Overseas Offices with Websites

Online Bookshop
E-Mail Newsletter
Business Matching
Database

Library

Institute of Develaping
Economies

+ Aug. 17,2010

» Jul.0g, 2010
+ Jun 14,2010

Topics

- AuQ. 20,2010
+ Aug. 19,2010

= Aug. 17,2010

WWW.]etro.go.|p

Latest News

OOo0m

[Press Release] Japan-China Trade Continues its Recovery in the
FirstHalf of 2010

Now Inviting Exhibitors for JETRO ZONE at FOODEX JAPAN 2011
JETRO BIOLINK FORUM 2010

IT Arm of Giant Indian Conglomerate Tata Opens Office in Osaka
Success Story. Australian Executive Recruiting Company
Carmichael Fisher Opens Branch Office in Tokyo

Global Company: Top Management Seminar “Shiftto Low-Carbon
Societies with Lithium-ion Batteries: The Belgium-based Umicore
Company's Global Business Strategy” (September 6th, Kobe)

Special Feature

AirBusan Co., Ltd. Fukuoka/Osaka
Branch

Air Busan, a fast-

growing Korean budget

aifline company that

prides itself on

providing low aifares i
and differentiated

senvices to customers.

has entered the Japanese Il
market


http://www.cbi.eu/
http://www.cbi.eu/
http://www.jetro.go.jp/
http://www.jetro.go.jp/

¢, Quée es Inteligencia de Mercados?

Es un proceso de exploracion de las variables
Indicativas del comportamiento actual y tendencial
de la oferta, demanda, precios de un producto a
nivel global o en nichos especificos de mercado.

Realizar un estudio de Inteligencia de Mercados es
un paso necesario para todos los empresarios que
deseen incursionar o0 mejorar su participacion en el
comercio internacional.



El proceso de Inteligencia de Mercados

e Cuales productos

e Cuales serian los costos
e Cuales compradores

e Como llegar a ellos

Analizar y Determinar Definir

Mercados potenciales estrategia
ercializacion

* Inocuidad
* Confiabilidad de
Negociar entrega
..Siendo este un esquema LILL GG e Estabilidad de precios
continuo de comercializacién CULIELEREE  eServicio al cliente

Servicios post

venta ..
* Apoyo en promocién de productos

e Frecuencia de entregas
e Asesoria relacionada con los productos
e Descuentos por compra, etc.



@ Herramientas de Inteligencia de Mercados

P CBI
1?’_-% Ministry of Foreign Affairs of the Netherlands

@ ‘ Sistema Integrado de Informacion | /< EXPORT

de Comercio Exterior 8 HELPDESK

el desarrollo internacional de las empresas

[ r [ [ Emerging Markets Information Service
A Product of IS| Emerging Markets

BUSINESS

MONITOR




Errores en Inteligencia de Mercados

* No validar la informacion

* No usar lainformacion

* Atender rumores u opiniones

* Subestimar o sobre estimar en el analisis y conclusiones.
* No valorar adecuadamente al competidor

* No preparar planes de contingencia
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@ ¢ Qué entendemos por EXPORTAR?

« Regimen aduanero que permite la salida legal de
mercancias del territorio nacional para su uso o
consumo en el mercado exterior.

* No se encuentra afecta al pago de tributos y para
efectos de control debera ser puesta a disposicion de
la Superintendencia Nacional de Aduanas.

 Regulada por: Ley General de Aduanas. Decreto
Legislativo 1053 y su reglamento.

http://www.sunat.gob.pe/leqgislacion/aduanera/index.html



http://www.sunat.gob.pe/legislacion/aduanera/index.html

e

Modalidades de Exportacion

Menor a USS 5,000 Mayor a US S 5,000

Se considera una exportacion Se considera una exportacion
de menor cuantia. comercial.

El tramite aduanero se puede Se requiere contratar los
realizar directamente conla  servicios de un agente de
entidad aduanera. aduanas.

Documento a presentar: Documento a presentar:
Declaracion Simplificada de  Declaracion Aduanera de
Exportacion (DSE). Mercancias (DAM).




de Comercio Exterior Guia Referencial

LIMITE MAXIMO
DE RESIDUOS PLAGUICIDAS

quimicos de uso agricola (PQ.UA.) Promocion
para los principales Cﬂpﬂtitm_:[on
productos hortofruticolas de exportacion Informacion
: 2 2 j segun mercado de destino Orientacion
— 1 2 3 4 5

a e e aparseenes
- www.slicex.gob.pe

Regulaciones

PRODUCTO /| MERCADO ESTADISTICAS
Facilitacion

Test Exportador = Bisqueda de producto . ® Macionsles
| (® PromperuStat

Acuerdos Comerciales - @ Internacionales

Lista Completa | Busgueda Avanzads

Aranceles Preferenciales 2 B § p .
usqueda por mercado
Exporta Fcil . Click

Inteligencia de Mercados

Directorios

Enlaces de Interés

PACITACIONES ESTUDIOS Y PERFILES DE MERCADO

Calendario de Actividades

Comuniquese

-
/' INGRESO

(#) Capacitaciones Organizadas por PROMPERU
(® Miérzoles del Exportador
(#) Talleres Especizlizados ADOC-PERU
(® Programa Exporta Perl - PLANEX
Lprendiendo a Exportar

Ingrese el nombre del Estudio a buscar:

Busgueda Avanzads

UARIC


http://www.siicex.gob.pe/

;Qué es el SICEX? | Preguntas Frecuentes Glosario | Hemamientas de Analisis | Buscar Partida

Sistema Integrado de Informacion
de Comercio Exterior

O DE REVISTA

Ven y descubre lo que
PERUMODA tiene |

31 fe mmero ded 2012 Cifras Oficial=s Infarmes d= l2= exportacion=s @ % =

e

Sectores Productives
Calidad B Aprendiendo a Exportar

Regulaciones

. Producto
Facilitacion
En este madulo enconfraras una guia de capacitacion, estructurada en
temas concemisntes al producto de exportacion, el cual tiene como
finalidad presentar los principales factores a considerar para que el
producto pueda cumplir con laz exigenciaz de oz mercados
internacionales, afianzar tus conocimientos y forialecer tus capacidades
para generar una mayor competitividad a la empresa.

Test Exporiador
Acuerdos Comerciales

Aranceles Preferenciales
Exporta Facil

) ) Has click aqui para ver capitulo: Producto
Inteligencia de Mercados

Directorios

Enlaces de Interés Mercado

Calendario de Actividades
En este madulo encontraras una guia de capacitacion, estructurada en
temas concernientes al mercado de exportacien, el cual tiene como
finalidad presentar los principales factores a considerar en la blsquada de

Comuniquese

L™
{ INGRESO memados internacionales con el fin de afianzar los conocimientos vy
N fortalecer tus capacidades para generar una mayor competitividad a la
empresa.
LEUARID Has click agui para ver capitulo: Mercado
CLAVE
Ingragar L
Olvido su clave | Reaglstrese Em presa

- R En este modulo enconfraras una guia de capacitacion, estructurada en




'PERUMODA tiene para ti... XV EDICION

21 de enere del 2012 Cifras Oficiales

Informes de las exportaciones
peruanas por sectores

Calidad Guia para Exportar

Requlaciones -
1] o (2] 2 (3] 2 (4] 5 [5] 5 [6] 5
Facilitacion 2
Test Exportador - - El exportador thene un El exportadar requiere El exportadar ha
. producto v mercado 2 | saber £Qué hacer para 2 | establecido contacto
Acuerdos Comerciales T definido, poder exportar? previo con su comprador
efviandale cotizaciones,
Aranceles Preferenciales : | o . catalogos, ficha técnica
-‘Lm'r_rzlrs:. a los modulos de v ha firmada un contrato
. . ‘ atencion al exportador de i .
Elpﬂl'tﬂ Facil De acuerdo a lo informado de compra venta
> en la asesoria, el Internacional.
Inteligencia de Mercados " - exportador verifica si el -
producto cuenta con las Si el monto es superior a
a - caractensticas que requiers IS4 5,000 tendra que
v GE'e el mercado internacianal: contactarse con una agendia
. Capacidad de produccion de Aduana para realizar los
Enlaces de Interes - Calidad tramites de exportacian,
El exportador, persona Certificaciones
Calendario de Actividades 0 natural & f.1r|'|:'_r<'5 can f}””” La Agencia de ,.-."::m.-m:Li
empresa constituida v k "[']"L'TLPI cobra una comision par
. mimerg de RUC, gjercer este servico.
Comunijuese !
El exportador prepara —  La Agenca de Aduana El Almacén Aduanera o
- las documentos de 2 | recibe los documentos de . Exportador transmite la
exportacion dependiendo exportacion, realiza e informacian de la
del producto para ser process documentario recepcidn de bultos
USUARID entregados a la agencia ante asociada a la DAM v
de aduanas: luego SLUNAT asigna
CLAWVE canal de contral.
Ingresar L ira Comarda -» _e a |dad.alla nFq-’nac an,
e Conerdll s SUNAT o 3 aministracén
- Conocimiento de emb e
. - — aduanera autariza el
Olvidd suclave |  Registrese o Bl of Lading (via _ ) “
marftimal, Gula Adrea o solicitandao la numeracion nmhar:uln de las
Alrwill [via aérea). de la Declaracion mercancias.
- Certificado de Origen Aduanera de Mercancias -
v 5 I IC Ex - Certificado Fitosanitario DAM.
- Certificado Zoosanitario La Agencia de aduanas

Sizterna Integrado de Informacion
de Comercio Exterior

entrega al exportador los
documentos de embarque
FEES e 3 S YeT of artdie 3

- Certificacion Organica
= Certificado de Calidad
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é¢Conoce la terminologia
basica del Comercio
Internacional?



@ Conceptos del Comercio Internacional

Codigo Designacién de la Mercancia

e Partida Arancelaria

09.01 Café, incluso tostado o descafeinado; cascara y cascarilla de café;
sucedaneos del café que contengan café en cualquier proporcion.

- Café sin tostar:
0901.11 - - Sindescafeinar:
0901.11.10.00 |- - - Parasiembra
0901119000 |- - - Losdemas

En vigencia

e Arancel

e Preferencia Arancelaria

Seller Carmrier Frontier Harbour Harbour Customs Buyer

EXW - Ex Works -

o

* INCOTERMS




e

¢Qué es una Partida Arancelaria?

7113.11.00.00 - - De plata, incluso revestida o

71.13

7113.11.00.00
7113.19.00.00

7113.20.00.00

chapada de otro metal precioso (plaqué)

Articulos de joyeria y sus partes, de metal precioso o de chapado de metal
precioso (plaqué).

- De metal precioso, incluso revestido o chapado de metal precioso (plaqué):

- - De plata, incluso revestida o chapada de otro metal precioso (plagué)

- - De los demas metales preciosos, incluso revestidos o chapados de metal
precioso (plagué)

- De chapado de metal precioso (plaqué) sobre metal comun




@ ¢Qué es el Arancel?

Impuesto que paga el importador al introducir
productos en un mercado. Estos impuestos se
encuentran establecidos en el Arancel de Aduanas.

Tipo de derecho Ejemplo
Ad valorem 6%
Especifico S7 por Kg.
Compuesto 8% + S4 por Kg
Mixto 15% o $10 por Kg, el que sea mas alto
Variable S5 por unidad si el contenido de plomo
de la pintura > 20 ppm




@ ¢Qué son las Preferencias Arancelarias?

Son beneficios arancelarios que aplican los paises en
funcion a los Convenios Internacionales firmados
entre los mismos.

Pueden ser de tres tipos:
* Unilateral (Ej. SGP Europeo)

 Bilateral (Ej. TLC Peru — EE.UU., TLC Peru — Chile,
Acuerdos de Complementacion Econdmica)

* Multilateral (Ej. Comunidad Andina, MERCOSUR,
Union Europea)



@ INCOTERMS

INCOTERMS (International
Commerce Terms)

¢Que
determinan?

Lugar y forma de entrega de las mercancias
Punto donde se produce la transmision de los riesgos

Reparto entre exportador e importador de los gastos
relativos a las operaciones de transporte, carga,
seguro,...

Documentos y tramites que tiene que realizar el
exportador



ADUANA DE AEROPUERTO O LUGAR DE ~ AEROPUERTO O LUGARDE ADUANA DE
EXPORTACION  EMBARQUE TERRESTRE DESTINO TERRESTRE IMPORTACION

CPT
DAP
CIP
FOB
CFR
A DAP DAT
CIF DDP

EXW

ADUANA DE : , :
VENDEDOR  EXPORTACION PUERTO DE PUERTO DE ADUANA DE COMPRADOR

EMBARQUE DESTINO IMPORTACION



Incoterms

Precio Mercancia:
No Incluye Fletes,
Seguros, Maniobras ni

EXW Despacho

Aduana

Lugar de\
Vendedor Entrega

Riesgo y Responsabilidad del Comprador

Pais de
Destino

v Recoger la mercancia en el local del vendedor.
v Contratar Transporte y Seguro de la mercancia hasta destino.
v Efectuar el despacho de Exportacion e Importacion.



@ Incoterms

Precio Mercancia:

FOB Incluye Fletes,
Seguros,
Maniobras hasta
cruzar
Costos del Vendedor Costos del Comprador la borda del buque
y Despacho de

Export.
Aduana Aduana

Export. - Import.
o kit e F= 1
Vendedor Puerto dﬂ Puerto de Comprador
Embarqu ‘ Destino

A 4

A

Riesgo del Vendedor Riesgo y Responsabilidad del Comprador
= Entregar mercancia cruzando la = Contratar Transporte y Seguro hasta destino
“borda” del buque = Efectuar el despacho de Importacion.

= Efectuar despacho de Export.



Incoterms

Precio Mercancia:
Incluye Fletes y Seguro
hasta lugar convenido pais
de destino, Despacho de

Costos del Vendedor Export y Despacho de
Import.

Aduana

Export.
- M ==
oall0;0, oJio i g K ]
Lugar de S== |Lugarde
Vendedor Entrega \ —tz r ‘ entrega Comprador

%%EE “ Pais de
Destino

A

Riesgo y Responsabilidad del Vendedor

= Contratar Transporte y Seguro hasta punto de destino
= Entregar en punto convenido en pais de destino.
= Efectuar despacho de Export. y Despacho de Import. en pais de destino.



758k

GRACIAS

Servicio al Exportador

T. (01) 616-7400 anexo
1205, 1216, 1210y 1309


http://www.youtube.com/watch?v=AjHmWI-PjeU&feature=plcp
mailto:sae@promperu.gob.pe
mailto:sae1@promperu.gob.pe
mailto:cendoc@promperu.gob.pe

