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Holger Ehrsam

Formacion profesional
> economista de banco y economista de empresa

> experiencia internacional en paises como Canada, EEUU,
Emiratos Arabes, Iraqg, Latinoamerica, Namibia, Turquia, UE

> empresario, entre otros

Conocimientos de Alemania

> desde 1990 familiaridad con
empresas pequefnas, medianas y grandes

> amplios contactos nacionales y
regionales en todas partes de Alemania
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De qué me sirve esta presentacion informativa?

g Para obtener informaciones clave

g Para adquirir un amplio conocimiento de Alemania

g Para empezar un vinculo comercial con Alemania

(' Para evitar fallos individuales
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Resumen ejecutivo de Alemania
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Resumen ejecutivo de Alemania

— Economia

PIB mil. mill.: 3.025€
Poblacion: 81 mill.
Econdmia: 1,7%
Deuda publica: 72%

Export.(mil millL.€) 1.195
Import. (mil.mill.€): 948
Inflacién: 0%
PlB/capita (€): 37.000

[ Por qué Alemania?
1) Mittelstand: La economia depende de decenas de miles
de pequenas y medianas empresas
(facturacion de 2 mill. € hasta 500 mill. € p.a.)

2) Patentes: 11% de las patentes mundiales fueron
registradas por inversores y empresas de Alemania

3) Consumidores demandan productos Premium.
El crecimiento de bienes de lujo continua.
Alemanes apuestan por productos organicos y bienestar
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Segmentos potenciales del mercado aleman

Alemania - importaciones 2015 de
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Segmentos potenciales del mercado aleman

Alemania - importaciones 2015 de
Productos electronicos 102
Automdviles 97
Productos quimicos 76
Maquinas 73
Gas y petroleo 60

Alimentos 42
Prendas de vestir 31
Productos agricolas 28
Productos metalicos 26
Muebles 12
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Segmentos potenciales del mercado aleman

Tendencias del consumidor aleman Oportunidades para empresas
> » Videojuegos 2D / 3D, posicionamiento web
- 4{ » software
X » Software de seguridad en internet, sistema de _
w \ gestion de seguridad > cyber security

» Bienes de lujo de oro > joyeria
> Muebles de madera de cedro > mueblero
» Marcos o artesanias de plata y/o madera » decoracion de interiores

» Productos de alpaca, algodon

> textil
» Perfumes, maquillaje y belleza
» Quinua, chia, maca » alimentos

Calidad Sostenibilidad Seguridad

» Platano, mango, cacao, uvas,

‘ » agropecuario
esparrago, alcachofa,
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Segmentos potenciales del mercado aleman

> |mportador de productos alimenticios, textil, recursos naturales,
maquinas, servicios ,turisticos”

(1311

> Consumidores buscan alimentos saludable - ,organico“,“vegano”

> Clientes requieren alta calidad o un precio muy competetivo y
un servicio excelente

> Principal competencia son empresas de paises de China, EEUU
y dela UE
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Canales de comercializacion en Alemania

> Ventas por menor: Pequeno comercio de barrio de alimentacion,
situado en el centro de las ciudades

OR
> Grandes superficies: dirigidos a B2B MM\\NT&E

> Cadenas no alimentarios: variedad de productos, Galeria
Kaufhof, TKmax

> Discounter: Establecimientos de grandes descuentos situados en
el centro de las ciudades o en las afueras REWE, EDEKA, ALDI

NUEVO - ,,Biosupermarkte‘: Supermercados con productos
organicos como Reformhaus, Vitalia, Bio-Company
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Canales de comercializacion en Alemania

segmento de mercado de alimentos
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Canales de comercializacion en Alemania

Para sectores industriales
como madera o metalmecanica:

Ferias, asociaciones de compradores o
b2b plataformas por ejemplo -

Www.scoutbee.com

etiquetahblanca e PURENATURE{ Introduzca e o codigo de articulo Para

. . F frr
Para una vida mdr saludable

Pern o
Alimentacién Suplementos Menaje Hogar |Electrodomésticos COS m etl COS
HOME  PRODUKTE  WIEDERVERKAUFER  ALPAKA  UBERUNS  KONTAKT  GALERE CATEGORIAS  MARCAS : AYUDA : (0] text”
— = . Aceites Corporales : Lavera *  Filtro para Alergias :
Afeitado : Logona :  Filtro Intolerancias
q\ k“ la‘ 1 Bafio y Ducha : Real Purity : :
L A - g - || Bebés y Nifios : Pure Nature : NOVEDADES P I m |
—_— i & g I’ ik ‘% ' Cabello ! Najel ! Ofertas : or eJe p O
L Y bl YR R\ Jabones . Matracare : :
e | P = R Cuidado Facial ' Primavera : : - I nte n et
T ’ h R = | o Desodorantes i Santaverde
et d ot : Higiene Bucal ¢ Urtekram
il Jobe oS ik Higiene Intima : i
Manos y Ufias : :
Termine Infos Maguillaje
Piel Mixta
"Alpaka Schau $iid" ARENA Hohenlohe, Iishofen Galerie Piel Seca
o inn Lo anar GRS P i 80 Pel Sersible

Holger Ehrsam, An den Muhlwegen 48, D-60439 Frankfurt / WWW.PERUCONSULT.DE 2016 pagina 15



EHRSAM PERU-CONSULT

Indice

1) Resumen ejecutivo de Alemania

2) Segmentos potenciales del mercado aleman

3) Canales de comercializacion en Alemania

4) Hacer negocios con alemanes

5) Los 5 pasos importantes para tener éxito en Alemania

2016 pagina 16

Holger Ehrsam, An den Muhlwegen 48, D-60439 Frankfurt / WWW.PERUCONSULT.DE




EHRSAM PERU-CONSULT

Hacer negocios con alemanes

acorda una trata a la otra
cita con persona de
anticipacion ,2usted®
responde a
llega correo
directamente electronico
al grano dentro de
las 24 h
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Hacer negocios

— i
Facilidad de hacer negocios en general

muy regular

facil
[

A

Cumplimiento de contratos

muy no tan
muy bueno
bueno

o>

A

EHRSAM PERU-CONSULT

Conocimientos interculturales de negociaciones

RS>

- puntualidad

> Llegar 15 minutos
antes

> Retraso: es
imperativo avisarlo

1) preparar muy bien

cultura

negocios

2) jerarquia no es tan imporante
3) una hora de reunién es una hora

primer contacto -
> Por teléfono
> Confirmar por
e-mail

de

negociaciones
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Hacer negocios con alemanes

el cohete del comprador

o o adjudicacion

" busqueda evaluacién negociaciones del pedido
de de las con 3 con 1

proveedores ofertas proveedores proveedor

solicitud de seleccionar configurar
ofertas a 4 contratos con
proveedores proveedores 2 proveedores

determinar
necesidad
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Haciendo negocios con alemanes

www.gtai.de

Alemaria en Breve

i:‘i‘:' $§2n mvssr TRADE INVEST EE’EE;EOSS

Breve vision de conjunto

Alemania - Su ubicacion industrial
ideal

DIEZ RAZONES PARA ELEGIR
ALEMANIA
Alemania es el mercado mas grande de Europa,

el lider mundial en innovacion - | y mucho mas !
Fijese por qué le conviene.

Testimonios de éxito

SERVICIO s
N\ RSS
? ra ny T BREVE VISION DE CONJUNTO
[} pa—
C |l-m\-\'3 - - o
Nyplgen /B Lot i o La plaza de inversion alemana se encuentra en
) mlm;wkmf!’ ) ’:M "P{ Y el corazdn de Europa. Hagase una rapida idea
L.~ | Teipugs desde su PIB hasta sus masas hidricas
(hge @B i P v )
3 T Dresden ™ - interiores

% o Frankfurt g
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. & Santander | TradePortal:

Inicio Mercados Socios Embarques Divisas Banca

tal Santander Trade > Establecerse en el extranjers > Practica de negocio

Establecerse en el

extranjero BN ALEMANIA: PRACTICA DE NEGOCIO

En esta pagina: Las relaciones de negocios | Horarios de apertura
Indique su pafs de interés OK >

e o N Las relaciones de negocios

www.siicex.gob.pe

SIICEX

- Sistema Integrado de InformaciGnde Comereio Exterior

Plataformas para

Ruta exportadora

Test Exportador

Regiones

Sectores Productivos
lidad

Regulaciones

Acuerdos Comerciales

Exporta Fécil

21 de febrero del 20156 Inteligencia de Mercados

2 tudios y Perfiles de Mercado

Tipo de Estudio: [ TODOS 3

Pais: [ Alemania

Producto:

| Buscar | | Limpiar |

Resuliades de la Bisqueda

e e

1 Perfil Producto Mercado: Café gourmet en Alemania
2 Perfil Producto Mercado: Mantas de Pelo fino en
Alemania
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5 pasos para tener éxito en Alemania

QZS argumentos: s Por qué deberian comprar su producto?

g Estar cerca del cliente via red sociales, ferias, representantes
gGestionar el modelo de cohete y cumplir con la cultura alemana

gSer un socio de confianza a largo plazo

g,,No hay nada mejor que ponerse manos a la obra”

Holger Ehrsam, An den Muhlwegen 48, D-60439 Frankfurt / WWW.PERUCONSULT.DE 2016 pagina 22



EHRSAM PERU-CONSULT

. PREGUNTAS?

correo electronico, telefono, (skype) reunion

J =

Holger Ehrsam

SKYPE : EHRSAM PERU-CONSULT
Pagina Web: www.peruconsult.de

Email : holger. ehrsam@peruconsult.de
Tel. : (0049) 1573 648 7661
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Otras informaciones se encuentran ...
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asesoriamiento
personal

coaching profesional
,hecho en Alemania“

SOLICITAR UNA CITA

workshop/
taller

negociaciones
con alemanes

PULSAR AQUI

webinar

Alemania-
los secretos del
éexito
internacional

PULSAR AQUI

Holger Ehrsam, An den Muhlwegen 48, D-60439 Frankfurt / WWW.PERUCONSULT.DE

2016 pagina 24


mailto:holger.ehrsam@peruconsult.de%20?subject=taller%20-%20negociaciones%20con%20alemanes
mailto:holger.ehrsam@peruconsult.de?subject=webinar%20-%205%20pasos%20hasta%20su%20%C3%A9xito
mailto:holger.ehrsam@peruconsult.de?subject=Asesoriamiento%20personal

EHRSAM PERU-CONSULT

Impressum

Holger Ehrsam
Gerente

An den Muhlwegen 48
D-60439 Frankfurt

homepage : www.peruconsult.de

email : holger.ehrsam@peruconsult.de

SKYPE : ehrsamperuconsult

LinkedIn : Holger Ehrsam

LinkedIn-grupo: ALEMANIA — comercio internacional
Telefon : 0049 1573 6487 661 0 0051 99 33 0 77 60

Whats App : 0049 1573 6487 661 0 0051 9933 0 77 60

Los derechos de propiedad intelectual de los contenidos, textos, guias, distintivos corporativos, imagenes, et altera
de esta presentacion son propiedad de EHRSAM PERU-CONSULT, Holger Ehrsam estando protegidos por el
ordenamiento juridico aleman y por las normas comunitarias e internacionales que resulten de aplicacion.

La reproduccion, distribucidon, comercializacion o transformacion no autorizadas de estos contenidos -salvo en los
supuestos permitidos legalmente para uso personal y privado-, constituyen una infraccion de los derechos de
propiedad intelectual.

Queda prohibida la reproduccién, total o parcial, distribucion, comercializacion o transformacion de cualquiera de los
contenidos de la presentacion sin la previa autorizacion escrita de EHRSAM PERU-CONSULT, Holger Ehrsam.
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