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Título de 
separador

Análisis 
situacional

• ¿Qué es la 

Logística 

Internacional?

• ¿Cuál es la 

importancia en el 

contexto de 

exportaciones?



¿QUIENES PUEDEN EXPORTAR?

✓ Pueden exportar de forma ocasional (regalos,
muestras) siempre que el valor FOB no supere
los $1,000 USD por envío y no más de 3 veces al año.

✓ O una vez al año, en un año calendario, siempre y
cuando el valor FOB NO supere los $3,000 USD.

No tienen ningún límite de monto ni de frecuencia. Solo deben
tener el RUC ACTIVO, la condición de “HABIDO" y estar
autorizados para emitir boletas de venta y/o facturas
comerciales. Recomendable tener “Actividad comercial”
“importador/exportador”.

Personas con RUC (Naturales o Jurídicas) Personas naturales con (DNI) si es PERUANO 

Si es extranjero con carné de extranjería, pasaporte o carné de
permiso temporal de permanencia cuando no está obligado a
inscribirse en el RUC.

Si NO emito ningún 
comprobante 

(factura/boleta), ¿Cómo 
sustento el valor de 

venta ?



PRINCIPALES FORMAS DE DECLARAR

DECLARACIÓN SIMPLIFICADA DE EXPORTACIÓN DECLARACIÓN ADUANERA DE MERCANCIAS (DAM)  

•Puede presentarse en 2 modalidades:
• DSE (Declaración Simplificada de Exportación): Formato electrónico estándar, mediante sistemas de operadores logísticos.

Utilizado por operadores logísticos, agentes de carga, exportadores que utilizan sistemas aduaneros. Por Courier.

• DSW (Declaración Simplificada Web): Se genera directamente en el portal de la SUNAT, ideal para emprendedores. Usado en
exportaciones vía correo postal.

Exportación pequeñas



IMPORTANCIA Impacto en la Competitividad 
Global

El alcance de la logística es universal. Afecta a 

prácticamente todos los sectores económicos.

Facilitación del Flujo Eficiente de 
Bienes y Servicios

• La eficiencia logística es un factor clave para la

competitividad de las empresas en el mercado global.

Mejora en la satisfacción del 
cliente

• Brindar un servicio logístico eficaz puede ser un

diferenciador clave a los ojos de los clientes.



Proceso de Exportación

Descripción General del 
Proceso de Exportación

• Fases:

✓Acuerdo Comercial

✓Instrucciones documentarias

✓Fabricación y Embalaje

✓Selección del transportista

✓Transporte Nacional e Internacional

✓Descarga y trámites de exportación

✓Entrega del Pedido



DOCUMENTOS 
FUNDAMENTALES

COMMERCIAL INVOICE

PACKING LIST

DOC. DE TRANSPORTE

DOC. ADUANEROS
DAM/DSE/DSW

CERTIFICADO DE 
ORIGEN 

POLIZA DE SEGURO 

GUIA DE REMISIÓN 
REMITENTE POR 

PARTE DEL 
EXPORTADOR

Artículo 60º.- Exportación definitiva



Proceso de Exportación

Normativas y 
Regulaciones

• Cada país cuenta con sus

propias regulaciones de acceso.

• El incumplimiento puede 

originar detenciones o rechazos 

en las aduanas.

• Importancia de utilizar las 

herramientas de inteligencia 

comercial.

Herramientas de 
Inteligencia 
Comercial

• Requisitos de Accesos a Mercados (RAM)

• Plaguicidas LMR

• Guías Internacionales

• Infografías sobre regulaciones

internacionales

• Circulares Informativas



Incoterms 2020

Términos 
Comerciales 
Internacionales

• Aplicables en los contratos de 

compraventa internacional

• Delimitar riesgos y 

responsabilidades del 

Importador/Exportador

• Más utilizados:

EXW, FOB, CIF, entre otros.



Trámites Aduaneros

Proceso Aduanero 
Exportación Definitiva

1. Numerar la Declaración de Exportación

2. Presentar la Mercadería para la Asignación

del Canal de Control

3. Reconocimiento Físico

4. Embarque de las Mercancías

5. Regularización del Régimen



NUMERACIÓN DE LA DAM EN EXPORTACIÓN

La DAM (Declaración Aduanera de Mercancías) es el documento aduanero mediante el cual se
declara ante la SUNAT la exportación de mercancías.

• Se numera antes del embarque de la mercancía.

El embarque de la mercancía debe
efectuarse dentro de 30 días calendario
contados desde el día siguiente de la
numeración de la declaración.

PLAZO ENTRE NUMERACIÓN DE LA 
DAM Y EMBARQUE

La DAM puede quedar sin efecto si
vence el plazo de 30 días desde su
numeración sin embarque.

La regularización del régimen de exportación
se debe efectuar dentro de los 30 días
calendario contados desde el día siguiente del
término del embarque.

PLAZO PARA REGULARIZAR EL RÉGIMEN

¿QUÉ PASA SI NO SE REGULARIZA EN EL PLAZO?

Art. 192 inciso c numeral 5 de la Ley General de Aduanas del Perú

NO REGULARIZAR = INFRACCIÓN ADMINISTRATIVA  



Trámites Aduaneros

Importancia

✓Agilizar los Procesos

✓Reducir los Costos

✓Cumplir con la Normativa

✓Mejorar la Experiencia del Cliente

✓Tener una mayor Visibilidad y Control.



Estrategias de Logística Internacional

Oferta Exportable

✓Disponibilidad de producto

✓Capacidad económica y 

financiera de la empresa

✓Capacidad de gestión



Estrategias de Logística Internacional

Inteligencia de 
Mercado

✓Análisis de Producto

✓Análisis de Mercado

✓Análisis de Competencia



Estrategias de Logística Internacional

https://www.macmap.org/es//query/results?reporter=276&partner=604&pro

duct=081040&level=6

https://www.macmap.org/es//query/results?reporter=276&partner=604&product=081040&level=6
https://www.macmap.org/es//query/results?reporter=276&partner=604&product=081040&level=6
https://www.macmap.org/es//query/results?reporter=276&partner=604&product=081040&level=6




Estrategias de Logística Internacional

https://www.trademap.org/

https://www.trademap.org/
https://www.trademap.org/


Estrategias de Logística Internacional

https://www.trademap.org/

https://www.trademap.org/
https://www.trademap.org/


Estrategias de Logística Internacional

Tratados Comerciales 
Perú - Mundo

✓ 21 Acuerdos Comerciales
vigentes con 54 países.

✓ TLC India, Hong Kong, 

Tailandia en negociación.

✓ TLC China en proceso de 

optimización



Hong Kong

Datos

• En los últimos 15 años las exportaciones peruanas

crecieron un 12% en promedio anual.

• Incremento de US$ 54 millones a US$ 263 

millones.

• 74% de las exportaciones corresponde a 

productos de agroexportación como uvas, 

arándanos y paltas.



Tailandia

Datos

• Entre 2008 y 2022, las exportaciones peruanas 

crecieron un 8% en promedio anual.

• Incremento de US$ 45 millones a US$ 133 

millones.

• 44% de las exportaciones corresponde a productos

pesqueros.



India

Datos

• En los últimos 15 años las exportaciones peruanas 

crecieron un 11.4% en promedio anual.

• Intercambio comercial con dicho país de US$ 3,492 

millones.

• 98% de las exportaciones corresponde a productos

mineros.



Conclusiones

✓ Importancia de la Logística Internacional en la

Exportación.

✓ Gestión Aduanera como Componente Crítico.

✓ Estrategias Clave para el Éxito Internacional.

✓ Importancia de la Logística Eficiente

✓ Cumplimiento Normativo para Mejorar la 

Experiencia del Cliente.



Preguntas y 
respuestas

Seminarios Miércoles del exportador

Sebastian.salazar@cltsac.com.pe

JOSE SEBASTIAN 
SALAZAR RODRIGUEZ
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