{Como elaborar un Plan de Negocio
Exportador?

PLAN DE OPERACIONES Y GESTION EXPORTADORA

PROGRAMA PLANEX

David Paredes Bullén

Departamento de Programas y Proyecto Multisectoriales —
PROMPERI
Lima, Abril 2012

@b"é”f‘u



C

/

Perspectiva Financiera

Perspectiva de los
Clientes

Perspectiva de los
Procesos Internos

Perspectiva de
Innovacion y
Aprendizaje

Incrementar y Consolidar el
Rendimiento de los Socios

Optimizar para nuestros
clientes, la relacién calidad-
precio de los productos o
servicios.

Lograr flexibilidad,
eficiencia y alta capacidad
de respuesta operativa

Acelerar el desarrollo de
competencias
empresariales, técnicas, de
liderazgo y la motivacién
del personal

Optimizar la rentabilidad
Optimizar Gastos
Consolidar Reestructuracion

Mejorar la atencion al cliente
Mejorar la prestacion del
servicio

Garantizar la lealtad y
satisfaccion del cliente

Optimizar el proceso de gestion
Reducir Pérdidas en los
Procesos

Optimizar Mantenimiento
Optimizar la ejecucion del plan
de negocio

Crear un buen clima
organizacional

Adecuar plataforma de
tecnologia de informacion.
Optimizar los procesos
inherentes en los recursos
humanos

ROCE
% Avance

Satisfaccion de Clientes
% de Ingresos
Imagen Corporativa

Ventas y Calidad

% de desperdicios

Tasa de Agotamiento y
Produccidén

% de Actividades realizados

Productividad del Personal
Dominio de Competencias
% Interaccion en los
sistemas de informacion
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V.1 Ficha Imsumo Producto.
a. lnsuonnos.

b. Personal.

c. Gastos de Fabricacidn.

V.2 Cadena de Produccién

au]Flhuq] o de Proceso Productivo.

V.5 Costos de Produccién.

V.4 Estandares de Calidad del Producto / Servicio.
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“Para esto necesitamos...”

“Se espera que en este médulo se comprenda y explique la forma en que la
empresa llegara a elaborar sus productos, describiendo el paso a paso,
identificando los insumos utilizados en la fabricacion de este, y de esta manera
tener conocimientos sobre el gasto que implica este proceso, log'rando mantener
no solo un control mas eficiente de tales actividades, sino también un orden de

nuestro recursos financieros utilizados en estas”.
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Ficha Insumo del Producto

A 4

>

Materia prima y otros materiales que
se utilizaran por producto, en cada
etapa del proceso productivo,
sefialando: caracteristicas, calidad,
durabilidad, etc.

ooooo

e —

Es el esfuerzo del personal en la
fabricacién de un producto;
representa ademas, un importante
costo en la elaboraciéon de este.
Puede dividirse en:

- Mano de obra directa: Es un
elemento directamente involucrado
en la fabricacién de un producto
terminado.

- Mano de obra indirecta: Es aquella
involucrada en la fabricacién de un
producto que no se considera mano
de obra directa. La mano de obra

indirecta se incluye como partg
pstas indirectos de fabrica

(l
e 7
0

ISon todos los desembolsos necesarios|
para llevar a cabo la produccién, por
su naturaleza no son aplicables
directamente al costo de un
producto. Ejemplo: material
indirecto, mano de obra indirectay
gastos indirectos (energia,
combustibles, seguro, renta, etc.).
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Cadena de Produccién

Entre las principales definiciones tenemos:

"La cadena es un conjunto articulado de actividades econémicas integradas; integracién consecuencia
de articulaciones en términos de mercado, tecnologia y capital". (Chevalier y Toledano. 1938)

"Entendemos por cadena el conjunto de actividades estrechamente interrelacionadas, verticalmente
vinculadas por su pertenencia a un mismo producto y cuya finalidad es satisfacer al consumidor".
(Montiguad. 1992)
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Cadena de Producciéon

Son la representacién gréfica de los pasos de un proceso, que se realiza para entender mejor
al mismo.

®
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Mate Burilado
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Accesorios de Vestir en Alpaca

INICIO (Almacén)

f ENTREGA
Almaceén de
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Artesania Textil
v INICIO (Almacén)

Seleccion
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: INICIO (Almacén)

Adquisicidn de Arcilla ' ENTREGA
Cernido de
la arcilla
Almacén de
Producto
Terminado
Elaboracidn

de la masa

*

Control de
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Tallado en Piedra

v INICIO (Almacén)
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N
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Joyeria Decorativa

v INICIO (Almacén)
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Trucha Congelada

v INICIO (Almaceén )

| Control de Peso |
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Conserva de Pescado
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Tejido Punto de Algodén
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Tej ido Plano
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i' INICIO (Almaceén)
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Frutas y Hortalizas Frescas

INICIO (Almacen )

Clasificacion

Esterilizacidn
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Control de
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Fruta izas Procesadas
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INICIO  (Almacén )
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Metal Mecanica

ESTRUJADO

| Materia Prima |

ANODIZADO
Fundido < Deserasado
Enjuague

Enfriamiento

9
il

Enjuague

Enjuague

Mesa de
almacenam.
Corte con Inspeccian
sierra ﬂ
~ Horno de
Curado
Tratamiento
anddico
P

Productos
estrujados Para el siguiente proceso puerta y ventana




Plan de (O)]pelralcft('mm

Baldosas de marmol
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Costos de Produccién

La identificacién de los costos de produccién es importante, ya que permite que la empresa realice un

pronéstico de cuanto invertira al momento de producir determinado producto, por ello la relacién de

insurmos, mano de obra y gastos de fabricacién es importante para determinar el costo de produccién,
con ello al momento de analizar la utilidad se podra establecer el precio final del producto.

Costo de Producto

Producto: Prenda para dama Jersey amarillo  Total Produccion  2,000.00
Descripcion Costo (Unid) Costo Totales
Materia Prima e Insumos 0.5 18.924
Mano Obra 0.7 1.400
(Gastos de Fabricacian 083 1.660
( Total 1099 2198382




Plan de (O)]pelralcftélm

Materia Pruma
Materia Prima e Insumos

Producto: Prenda para dama Jersey amarillo Total Produccion: 2.000.00

Insumos Unidad Medida  Total D
e Estimado Unitario
Produccion
Jersey 30/1 TP + 40 Den Importado 0.52|Kg/pda 1.040.00 17.784 .00 171
Hilo de costura spun 40/2 MNacional 160.00 m 320,000.0 10499 | 0.00033
Hilo Mylon texturizado Importado 0.00 m - - i}
Hang Tag Macional 1.03]  uni 206186 2274 001103
Etiqueta estampada Macional 103 uni 206186 247 42 012
Boton Importado 0.00f  uni - - a
Cuadraditos de metal para tirantes Importado 0.00]  uni - - 0
Blonda Macional 0.00f  uni - - a
Elastico 1 cm MNacional 237 m 4742 27 51022 | 012868
Bolsa individual Importado 1.03]  uni 2.061.86 61.86 0.03
Caja + planchas Macional 0.01 uni 2577 3866 1.4
Cinta adh.2" x 72 yds Importado 0.23 m 466 .67 14.00 0.03
Sticker p/hang tag Macional 103 uni 2.061.86 2274 | 0.01103
Sticker segurid. 3x2" Macional 208  uni 412371 16.29 | 0.00395
Balin plastico 3" Macional 1.03]  uni 2.061.86 0.91 | 000044 "
- Total MP 18,923.82 ‘c.
Importado 6 Total MP (u) 95 o’

7~
((prom.

peru
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Mano de Obra
Mano Obra

|Producto Prenda para dama Jersey amarillo Taotal Produccion: 2000

Costo
Clasificaci
Procesos Descripcion Tipo SSIESEOn Cantidad valerFor Estimado
de costo Proceso
Total
liza el cort Servici Minut 200
realiza el corte ervicio inuto por 55 004 01
Corte Externo proceso
liza | t Servici Minut 1050
Costura realiza la costura ervicio inuto por 375 005 0595
Externo proceso
Realiza el acabado |Direct Minut 150
ealiza el acabado |Directo inuto por 1 875 0.04 0,075
Acabados proceso
Total MO (Unid) 0.70
Total Mo Prod 1.400.00
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Gastos de Fabricacion

g m—— e

Gastos de Fabricacion
Froducto: Frenda para dama Jersey amarillo Total Produccion: 2.000.00

. Total
Capacidad Total Produccio Gaston

Empresa n Unitario

Mano de obra indirecta y

materiales indirectos zasto Indirecto de Fabricacion 0.6 400.00 240.00 012

Calefaccian, luz y energia de

fabrica zasto Indirecto de Fabricacion 0.70 100.00 70.00 0.035

Arrendamiento del edificio de

fabrica Gasto Indirecto de Fabricacion 0.30 500.00 150.00 0.075

Publicidad Gasto de Venta 0.20 300.00 60.00 0.03

Salarios - Personal de ventas (zasto de Venta 0.30] 1,00000 300.00 015

Viajes Gasto de Venta 040 40000 160.00 0.08

Salarios - Personal administrativos (asto Administrativo 0.50( 1,000.00 500.00 0.25

Renta de oficina Gasto Administrativo 0.40 300.00 120.00 0.06

Miscelaneos Gasto Administrativo 0.30 200.00 60.00 0.03

Total Gasto (un 0.83

I Total Gasto  1.660.00
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Estandares de Calidad del Producto / Servicio

Estandar de calidad, es el que retne los requisitos minimos en busca de la excelencia de un
producto o servicio, dentro de una organizacion.
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V1.1 Anilisis de Costos y Precios de Exportacién.

* Elementos de Precio de Export: Telte) o ™

*Costos y Gastos de ]Ex]p(onrltaucfuénnu
*Seleccidon del Precio de ]Exp(onrltauci‘uénnu
‘M[aunuej]o Tributario — Drawback / IGV.

V1.2 Modalidades De Pago.

* Forma de P 1O

*Entrega de Mercancita.
* Cobro.

° thesgﬂo&

ooooo
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V1.3 Distribucién Fisica Internacional.
‘]L(owgl'tst[i(cal Internacional — DFI.
a.l Caracteristica de Carga.

a.2 Condiciones de Venta.

a.3 Medio de Transporte.
a.4 Lugares de Paso.
VI.4 Andlisis de Riesgo de Operarios.

* Pais.

. (O>]P><elraudl<onr ]L<o>(gl'ts1t Lco.

d (C(onnnqpnraudl(onr;

V1.5 Manejo Documentario.

* Documentos Comerciales.

* Certificaciones ]Exi‘ug[hdlals@

*Documentos Funancieros y Aduaneros.

6 Modelo de Cotizacién. /,_”' i
S —— ~
&)rom,

peru
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“Manos a la obra...”

En este médulo se espera identificar las diferentes etapas a seguir al momento de exportar un
producto, cuales son los gastos que i:mplica tal accién, el Pprecio de exportacién y el modelo de
cotizacién, de modo tal que en este analisis, se reflexione y comprenda, la importancia de estos

Ppasos, para realizar un correcto y efectivo proceso de sus propios productos a comercializar

[ ]
TR

N\
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Andlisis de Costos y Precios de Exportacién
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Andlisis de Costos y Precios de Exportacién

.QJH

Hilatura Textiles y

Canforccianzz

Transporte

Prodticecion Desmotadoras Consumo

final

L
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Importadores
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Analisis de Costos y Precios de ]Ex]port:aci()lm
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Anadlisis de Costos y Precios de Exportacién

“Los costos se encuentran presentes en toda actividad empresarial que realiza
una persona natural o empresa”.

ﬁ
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Andlisis de Costos y Precios de Exportacién

Los elementos del Precio de Exportacién son el desembolso al que obliga determinado bien o servicio.

Sirve para identificar la cantidad de dinero que se debe calcular para cubrir su proceso de produccién o
de comercializacién. El costo es un elemento con alto grado de certidumbre y poco flexible, porque
generalmente no esta sujeto a negociacién. A continuacién en el siguiente cuadro se presentan en
detalles estos elementos, los cuales como empresa iremos completando, permitiéndonos tener un

conocimiento y control de los gastos que implica el proceso de exportacién.

.....
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Precio

El Precio es, por excelencia, negociable. Por ello, se
dice que tiene un érea rigida y una blanda, lo que da
lugar a un espacio de negociacion. Esto signiﬁca que,

al hacer una oferta, el vendedor pretende el Precio

mas alto, mismo que debié definir previamente con
base en las caracteristicas del mercado y de la
competencia. Sin embargo, también tiene un Precio de
& reserva, que representa el Precio minimo por el cual
estaria dispuesto a vender y abajo del cual no
aceptaria ningtm acuerdo. El drea rigida, o Precio de
reserva del vendedor, esta representada por los costos
mas la minima utilidad por la cual se esta dispuesto a
vender. La blanda, por su parte, esta representada por

el Precio maximo pero realista al que se aspira vende
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Analisis de Costos y Precios de Exportacién

.....
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Analisis de Costos y Precios de Exportacién

| Estructura de Costos de la Empresa |

-Los precios se pueden basar sobre el costo total de los productos, mas un margen de utilidad

deseado.
- Los precios se pueden basar en el balance entre las estimaciones de la demanda percibida en el
mercado y los costos de produccién y mercadotecnia.
- Los precios pueden ser fijados por las condiciones competitivas del mercado.

Existen dos técnicas para determinar Precios de exportacién:

Pricing (Determinaciones de Precio con Base en el Mercado / Competencia

Cost’mg (Determinac’tones de Precio con Base en Costos

e — :
—— ~ &)rom,

peru
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ESTRUCTURA DE COSTOS DE EXPORTACION

ARTICULO:
TALLAS:

CARACTERISTICAS: |
COLORES:

CONCEPTO FIJOS VARIABLES] TOTALES

|. COSTOS DEL PRODUCTO:

1.1. Materia Prima directa:

1.2. Mano de Obra directa:

1.3. Gasto Directo:

1.4. Costos Indirectos de Fabricacion:
1.5. Gastos Generales y Administrativos:

Il. COSTOS DE AYUDA A LA COMERCIALIZACION:

2.1. Folletos
2.2. Otros

I1l. COSTOS DE DISTRIBUCION Y VENTAS:

3.1. Embalaje

3.2. Gastos de ventas:

3.3. Marcado de bultos

3.4. Carga en transporte

3.5. Documentos de Exportacion: (Certificados)

UTILIDAD:
PRECIO EX-WORK:
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ESTRUCTURA DE GASTOS DE EXPORTACION

ARTICULO
TALLAS:
CARACTERISTICAS:
COLORES: |

CONCEPTO FIJOS VARIABLES |TOTALES
GASTOS DE EXPORTACION
Conduccidn al puerto o aeropuerto
Almacenaje
Gastos Operativos
Precinto
Comisién de Agente de Aduana
Otros gastos en puerto de origen
PRECIO FAS

Carga y Estiba
Gastos Financieros
PRECIO FCA 6 FOB

Flete
PRECIO CPT 6 CFR
Seguro
PRECIO CIP 6 CIF
Descarga
PRECIO DAT
Gastos de Importacién
Conducciodn
Otros
PRECIO DAP

Derechos e Impuestos
PRECIO DDP
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Analisis de Costos y Precios de Exportacién

Fijacién de Precios

Empresa Medio de Transporte Mercado Internacional
C.T. = $15
u = &
P = $20
“COSTING” >
$20 $10 $30
—=. “PRICING”
$17 $10 $27

C.T. = Costo Total por Producto
U = Ultilidad Esperada

P = Precios

$ = Délares Americanos (usd)

En este ejemplo se aprecia que, inicialmente, el exportador esperaba tener una utilidad de $5 usd
y determiné su Precio usando “Costing”. La realidad del mercado le indicé posteriormente que
el Precio maximo al que puede vender es de $27 usd y no de $30 usd, por lo que, haciendo

“Pricing” se da cuenta de que la utilidad que el mercado le fija es sélo de $2 usd.
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INCOTERMS

Los INCOTERMS son un conjunto de términos y reglas que establece las condiciones de compraventa
internacional. El propésito es facilitar el comercio exterior y la integracién del contrato de
compraventa internacional.

..... . N 7
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Gastos de Exportacion
Producto: Prenda para dama Jersey amarillo Total Produccion: 2.000.00

Descripcion Gasto (Unid) Gasto Totales m

Materia Prima e Insumaos 945 18,924 (1) En Funcion del Costo Total  igual %CT
Mano Obra 0.7 1.400 (2) En Funcion del Valor de Venta igual %PV
(Gastos de Fabricacidn 0.8 1.660

Embalaje

Embalaje primario 0.1 200.00

Embalaje Secundario 20 0.3 30.00

Costos de Fabricacion EXW 11.352 22,213.82

Utilidad (1) 15% 1.709 3,987 57

Utilidad (2) 18% 2501 5467133

Precio EXW (1) 13.10 26,201.38

Precio EXW (2) 13.89 27.785.15
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Costos de Fabricacion EXW 11.392 22.213.82
Utilidad (1) 15% 1.709 3,987 57
Utilidad (2) 18% 2.501 5,571.33
Precio EXW (1) 13.10 26,201.39
Precio EXW (2) 13.89 27,785.15
Gastos de Exportacion

Conduccion al puerto o aeropuerto 0.03 50.0
Almacenaje 0.05 100.0
(Gastos Operativos 0.10 200.0
FPrecinto 0.01 20.0
Comision de Agente de Aduana 0.10 200.0
Otros gastos en puerto de origen 0.0a 100.0
Precio FAS I 1423 28,4551
Carga y Estiba 0.10 2000

(sastos Financieros

Precio FCA ¢ FOB 14.33 28,6551




d

Precio FAS 14 23 28 4551

Carga y Estiba 0.10 200.0

Gastos Financieros

Precio FCA ¢ FOB 1433 28 6551

Flete 0.75 1,500.0

Precio CPT 6 CFR 15.08 3015515
Seguro 0.25 500
Precio CIP ¢ CIF 15.33 3065515
Descarga 0.13 250
Precio DAT 15.45 3090515
(Gastos de Importacion 0.08 180
Conduccion 0.03 50
Otros 0.01 10
Precio DAP 15.56 3111515
Derechos e Impuestos 3.13 65260
Precio DDP 18.69 3737515
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Analisis de Costos y Precios de Exportacién

Procedimiento de Restitucién Simplificado de Derechos Arancelarios, en adelante restitucién,
permite obtener como consecuencia de la exportacion, la devolucién de un porcentaje del valor
FOB del producto exportado.

Devolucién del IGV

El monto por I.G.V. consignado en los
comprobantes de pago por adquisiciones de
bienes, de servicios, etc., relacionados con la

exportacién, da derecho a un saldo a favor
del exportador.

ooooo
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Modalidad de Pago
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Modalidad de Pago
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Modalidad de Pago
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Modalidad de Pago

S[L(e]nnllp>lrte; que se realiza wna compra-venta de mercaderias se emite

este documento, el cual prueba que la venta se ha realizado.

La factura es emitida por el exportador y describe de manera

resumida las condicitones de la exportacion, como por ej]emnqplhom

- Mercaderia.
- Cantidad.

- Tipo de embalaje.
- Modo de transporte.
- Precio.
= IIincoterm.

- Otros.

N\
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Generalmente las mercancias viajan debidamente aseguradas, lo que
signiifica que una compafita de seguros extiende un contrato llamado
“Poliza”, por medio del cual la asegruradora se compromete a undennizar al

P g &

<e~x1p><onr1taudl(onr o) (unnl]Pxo»]rltaudhour en caso de quie la mercaderia sufra danos fisicos.
Contiene a11lg1unm<o>s datos tales comos

- Asegluuraudl(onﬂ
- Asegmumudho»
- Mercaderia.
- Valor als(eglunmudhm
- Puertos.
- Riesgos cubiertos.

= Otros.




Gestion ]Exporltadoral

Siempre que el e]nnllb)aurq[luue es recibido por el
transportista itnternacional, este emite el documento de e]nnﬂbauﬁq[lune
con la finalidad de acreditar que esta asumiendo la custodia del bien

a paurltfur de ese monmento.

]D)(e\]pelnudl[ie]nudho del modo de transporte, asunme diferentes

denominactones:

Transporte Maritimo: Conocumiento de e]nnﬂbmuﬁq[luu&
Traumslp(ouﬂte Aéreo: Guia aérea.

Traumslp(ouﬂte Terrestre: Carta de porte terrestre.
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Analisis de Costos y Precios de Exportacién

v

Forma de Pago

Una vez establecido el precio de venta de la exportacion, las partes deberan definir la manera en la
que se cancelara el importe, existiendo algunas basicas:
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Analisis de Costos y Precios de Exportacién

v

Entrega de Mercancia

Se establece en que lugares pasara la mercancia es decir ser transportada dichas
obligaciones por parte del comprador y del vendedor pueden establecerse en el
documento de cotizacién.

ooooo
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Analisis de Costos y Precios de Exportacién

v

Cobro

Existen muchas formas de entregar el dinero al exportador (efectivo, cheque, letras, tarjetas de
crédito, remesas, giros), pero es frecuente hacerlo con ayuda de los bancos.

Es viable cuando el importador se encuentra en el pais del exportador y puede
realizar el pago en persona y en efectivo. En este caso habra que tener cuidado
con la idoneidad de la moneda para evitar la falsificacion.

Dependera del banco; si es del pais del exportador sera menos riesgoso, pero se
debe tener cuidado con los bancos extranjeros desconocidos. Adicionalmente,
debe prestarse atencion a los aspectos formales del cheque, por ejemplo, que esté
bien emitido, que las firmas y fechas sean correctas, etc. Se debe tener en cuenta,
finalmente, que el cheque viene a ser una orden de pago.

Existe la posibilidad de utilizar titulos valores, siempre y cuando se cumpla con la
formalidad del pais donde se estan emitiendo. El Perti cuenta con una ley de
titulos valores para aquellos casos en que se tenga una garantia de camplimiento
de pago, ya que la letra se considera un compromiso de pago.




Pago con tarjeta de crédito

Modalidad difundida para operaciones no muy grandes (menores a US$ 2,000).
Debido a su alto costo de operacioén, el exportador debera contar con un contrato
previo con algl'nn operador de tarjetas de crédito, tales comos:

Visa. - Master Card. - American Exprcss. = Diners.

Pago Ccon remesas

Esta modalidad consiste en enviar por lo g’eneral cantidades menores a US$ 1,000,
dinero que es g’enerado por personas naturales. Una de las ventajas es que no se
requiere tener cuentas bancarias ni requisitos previos. Para hacerlo, se utiliza a
empresas de pago inmediato como:

- Western Uniomn.

- Money Gram.

Pago con transferencia de
cuenta a cuenta

En este caso, tanto el exportador como el importador deben contar
obligatoriamente con una cuenta bancaria para que el comprador ordene la
transferencia de dinero del banco de origen al banco de destino. La mayor ventaja
es que la transaccién queda adecuadamente registrada, lo que resulta muy

ventajoso para efectos contables y legales.

Pago con documentos en
cobranza

Si se elige esta modalidad el exportador debe financiar la operacién para la
adquisicién de materias primas e insumos, preparar la carga y embarcar la
mercaderia. Finalmente, debera obtener los documentos pactados con el
importador, tales como:

Factura comercial. - Péliza de seguros. Conocimiento de embarque. - Guia aérea.-

Carta porte.- Certificado de origen. - Otros.
Esta modalidad se emplea mucho en el comercio internacional y su uso esta
debidamente estandarizado por de Comercio Internacional (CCI). Los operadores

pueden encontrar la desc:1ripci6n detallada del proceso (www.iccwbo.org) en la

publicacién N° 522.



http://www.iccwbo.org/
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Analisis de Costos y Precios de Exportacién

v

Riesgos

Es recomendable que el exportador solicite una péliza de seguros del tipo Secrex (Seg'uro de Crédito
ala Exportaci()n), que cubre el riesgo de no pago por parte del importador; con lo cual el exportador
podré realizar su operacién con una mejor cobertura del riesg'o financiero.

1 gy
Cartas de Crédito

sl «f ADiﬂlA

de comercio de mercaderias en el mundo entero. . , - a

Es la modalidad mas utilizada en el mundo del
comercio exterior y abarca a la mayoria de casos “

Es similar a los documentos en cobranza, solo que
en este caso los bancos si tienen responsabilidad
por la idoneidad de los documentos, para lo cual

deben dar su visto bueno antes de proceder ala
autorizacién de pago. Banco del Exportador 9 &‘ Banco del Importador
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Cartas de Crédito
BANCO CORRESPONSAL Carta de Credito Irrevocable
QUE ES EL BANCO g BANCO EMISOR,
INFORMANTES / Documentos , BANCO QUE
) APERTURA.
CONFIRMANTE. ) Dinero
F
Aviso de Carta Aplicacién para
de Crédito Carta de
Irrevocable o Crédifo.
confirmacian Dinero o
de Carta de Dinero
Credito
Irrevocable
Documentos
Documentos
w v

Pagado.

Bienes

BENEFICIARIO

Comprador.

TRANSFORTE Importador.

VENDEDOR
EXPORTADOR
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Distribucién Fisica Internacional

TRANSPORTE GRUPO INCOTERM SIGNIFICADO
E EXW En fabrica
IF FCA Franco Tlraumsp(onrlt[Lstta
C CcPT Transporte ]P’agaudho» Hasta
C Clp Tlraunlslpnourlte N4 S@gluum ]P’algaudl(o)
MULTIMODAILL S S
Hasta
D DAT ]E]nntlr(ega en Terminal
D DAP ]E]nntlﬁega en ]LlU[gaur
D DDP ]Elnntlmegal Derechos P: 1gal<dl(o>§
F FAS Franco a Costado de Burqure
F FOB Franco a Bordo
MARITIMO
C CFR Costo y Flete
C CIF Costo, Seguro y Flete
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Distribucién Fisica Internacional

La distribucién fisica internacional es el conjlmto de operaciones necesarias para desplazar la carga
desde un punto de origen a un punto de destino.
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Distribucién Fisica Internacional

| Caracteristicas de la Carga |

- Las 3P: Proteccién, preservacion y presentacion.

- No olvidemos que es producto de la comercializacién y las condiciones de compra-venta.
- Se debe preparar la carga para su transporte, por lo que hay que tomar en consideracién una serie de
factores fisico-quimicos.

Condiciones de Venta

Medio de Transporte

Lugares de Paso
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PUERTO DE PUERTO DE

OPERADOR ORIGEN DESTINO
LOGISTICO

IMPORTADOR

TRANSPORTE

TRANSPORTE INTERNO

EXPORTADOR INTERNACIONAL

AGENTE
DE
ADUANA
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Envase y Embalaje

Materiales Tipo Embalaje Ventajas Desventajas
Metales. Laminas. Toneles, Sélidos, Estiba | Costo  elevado,
Bidones, Cajas. facil, corrosion, pesado
reutilizables.
Madera. MNatural, Caja, Facil de | Costos altos.,
Cepillada, Huacales, trabajar, se“ﬁl'b'e ﬁ' “'3’{}"
) - a a umedad,
Eml-ntrach?jpada, Jabas, Jaulas. | estiba facil. Sontaminants: e
glomerada. reciclable, pesado
v voluminoso
Carton. Plano, Cajas. Costo bajo, = Vulnerable a la
ondulado. manejo facil, | humedad y
liviano y - perforacion, poco
recicls solido, no es
) linahl
Plastico. Polietileno, Bolsas, toneles, Impermeable, o
polipropileno. bidones, cajas. reutilizable, Inflamable,  dificil
liviano. eliminacion.
Papel. Talegos. Bolsas. Bajo costo, facil | Inflamable, muy
eliminacion. fragil.
Vidrio. Natural. Botellas, frascos, Estiba facil, | Fragil, pesado y
botellones, eliminacién voluminoso.
:ﬁ:}:‘a "':"a’ sencilla.
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Envase y Embalaje

CARGA UNITARIZADA

PRODUCTO
ENVASE PRIMARIO

ENVASE SECUNDARIO

EMBALAJE PRIMARIO

Fuente: Guia de Envases y Embalajes - MINCETUR
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Diagrama de como se fabrica el cartéon
corrugado

Cara 1 Ondulado Cola Simple cara

Simple cara ‘Doble cara

Cara 2 Doble cara

+

Simple cara 1

Cara
Intermedia o
Cara Lisa

Cara 3 Doble-Doble cara
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Amnalisis de Riesgo Operarios

X
. HCemprdor s ElOperadorlogisico

Se analiza al pau'ts segrim sus

Andlisis al comprador de Evaluacién de riesgo del
undicadores . R .
indicadores sus estados funancieros, operador logistico con
NNACrOEeCONONMICOS. deudas, etc; se puede quien trabaja.

acudir a las emnﬂbnalJJaudlals de
dichos ]P)au'tses o a aﬂlgmmma

enmpresa <e§][)newciiaﬂ[ilzaudlau

.t
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Manejo Documentario

Son los documentos rec[ueridos en un contrato de compra — venta internacional

Son los documentos que se wtilizardn para la venta internacional; entre los principales documentos
tenemos: Factura pro-forma, Factura Comercial, Packing list, conocimiento de embarque, carta de

transporite aéreo, carta de transporte terrestie.

Son las certificaciones exigidas de un bien en el pats de destino; ]pnunedle ser: certificado de origen,

certificado CITES, certificados de libre venta, otro, etc.

Los documentos financieros son los documentos quie indican la forma de pago que se va a efectudl)

G (]Leltlral de cambio, Pagraré, (C]hueq[luuey Carta de crédito, le‘lt(Co));i y los documentos aduaneros son documentgst

i, exigibles por Aduanas ((]DHU[A,~ Manifiesto de carga, Declaracid,

S~
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Modelo de Cotizacién

Empresa:
Fecha de Cotizacidon:

Nombre a quien va dirig'ido:

Empresa Destino:
Direccién Empresa:
Pais Destino:
Referencia:

Partida Arancelaria:

Producto:
Descripcion de Calidad:
Tipo o Modelo:
Cantidad:
Precio FOB Unitario:
Moneda de Cotizacién:

Medio de Pago:

Fecha de Embarque:
Puerto de Embarque:
Validez de Oferta:

Alma & Arte SAC

11(9)/ fO>4L/ 2010

Ménica Allen.

Taos Diruonn

3300 = 65tht Av. Nuevo México.

Nuevo México

USA

LAS DEMAS, MATERIAS VEGETALES O MINERAILES PARA
TALLAR O MANUFACTURADAS

Mates burilados

Ecolégrico, Natural, S6lido, Hecho a mano.

(C(o>1l<ga]nut<e~s Navidenios

1000 Unidad de Medida: JCINS.
$1.36 Precio FOB total: $1,336.00

Doélar Americano $

50% hecha la orden y 50% contra documento.

24/04/2010 Medio de Transporte: Maritimo

Peri Puerto de Lleg'ada: Los A\lnlgelles Ulsa.

Si hace ordenes minimas de cada producto se hace descuento del 5%




PlanExX”

Muchas Gracias por su Atencion

d]pauredles@]p]rom]pelm.golb.]pe

Www.]plrom]pe]m.golb.]pe

WWW.siicex.goh]pe
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