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Ms. Mayra Muñoz

• Resumé

– Lic. (B.S.) Administración de Negocios Internacionales

– Lic. (B.S.) Educación de Idiomas Extranjeros 

– Asesoría empresarial

– Catedrática en universidades nacionales y privadas



Líder del Equipo Comercial

G&S LOGISTICS SAC, es un Operador Logístico Internacional.

SLI

Logística 
Internacional

DFI



Nuestros servicios…

Asesoría en Logística 
Internacional

Consolidación de carga de 
Exportación e 
Importación 

Servicio de transporte de 
carga aérea, marítima, 
terrestre y multimodal.

Servicio de Almacenaje 
bajo negociación especial

Servicio de 
Agenciamiento de 

Aduanas y Seguro de 
Carga Internacional

Servicio de transporte, 
recojo y distribución de 

carga suelta y 
contenedores a nivel Lima 

Metropolitana y Callao

Servicio internacional 
“Door to Door”



¿Qué veremos hoy?

• Detallaremos las herramientas 
para analizar la viabilidad de su 
proyecto de exportación, 
tomando en cuenta algunos 
elementos que le permitirán 
definir un costo apropiado para 
su producto de exportación.

• Del mismo modo, será de gran 
ayuda para los actuales 
exportadores que cuentan con 
experiencia y necesitan tener 
mayores detalles  en el tema. 



El Precio de Exportación

Es el valor monetario 
que se le pide al 

importador a cambio 
de un bien exportado

Determina la 
Rentabilidad y 
Sostenibilidad

Empresa Exportadora



Exigencias del mercado internacional

Lo Bueno Lo Bonito Lo Barato

Calidad

Estándares 
internacionales

Embalajes 
diferenciados

Diseño e 
innovación del 

producto

Desarrollar Marca 
Propia

Precios 
competitivos

Mejorar las 
condiciones pagos

Zonas Francas



Se puede fijar el precio de exportación 
considerando…

PV de “X”

Los Costos La demanda La competencia

Costo 
Unitario

Margen de 
utilidad

La intensidad de la 
demanda 

expresada por los 
consumidores

El comportamiento 
real de tus 

competidores



Componentes del Precio de Exportación

Materia prima 
directa

Mano de Obra 
Directa

Costos 
indirectos de 
producción

1. Determinar los elementos de costos primarios del producto

Insumos

Ensamble de 
partes

Costos de los 
servicios adquiridos

Gestión de Talento Gastos 
administrativos 

(Alquileres, salarios 
administrativos)



Directos Indirectos

2. Identificar los costos de exportación

Envases
Embalajes
Marcado 

Unitarización
Documentación

Manipuleo
Almacenaje

Transporte interno
Seguro 
Aduanas

Costos Bancarios

Componentes del Precio de Exportación



Administración Comercialización

3. Determinar los costos de gestión

4. Identificar los costos financieros

Intereses 

Componentes del Precio de Exportación



Acuerdo Bilateral
Beneficio Arancelario 

y/o Parancelario

5. Identificar beneficios en el país de destino

6. Determinar el margen de utilidad

Componentes del Precio de Exportación



Componentes 
del Precio de 
Exportación

Costos Primarios 

Costos de exportación

Costos de gestión

Costos Financieros

Beneficios en el país de 
destino

Margen de Utilidad



¿Qué cantidad de productos debemos 
vender en el exterior para cubrir todos 

nuestros costos?



Cálculo del Punto de Equilibrio

Si el producto puede ser vendido en mayores cantidades de las que arroja el 
punto de equilibrio la empresa percibirá beneficios. Por el contrario, si se 

encuentra por debajo del punto de equilibrio, tendrá pérdidas.

PE   =   Q    =         CF  
(PV – CVT)

PE Punto de Equilibrio

Q Cantidad a exportar

CF Costos Fijos

PV Precio de Venta

CVT Costos Variables Totales



¿Qué puntos debo tomar en cuenta para 
cotizarle a mi cliente?



Requerimiento del 
cliente

Proforma Invoice

Documento formal 
o Contrato de CV 

internacional

Cotización de Exportación

1. Información de contacto de ambas empresas

2. Características del Producto

3. El precio de Exportación

4. Términos de Compra Venta (Incoterms)



¿Quién se encarga de pagar el transporte de la 
mercadería?

¿Quién asume el costo del seguro de 
exportación?

¿En qué lugar el exportador debe entregar la 
mercadería a disposición del importador?

¿Quién asume los gastos adicionales?



INCOTERMS

• Cámara de Comercio Internacional 
(ICC)Establecidos

• Contratos de Compra y Venta 
InternacionalUtilizados

• Determinar las responsabilidades y 
obligaciones del exportador e 
importador

Permiten



Clasificación de los INCOTERMS



CT  =  Cualquier Transporte
M   =  Marítimo
T     =  Terrestre

Clasificación de los INCOTERMS



Formato de Costeo de Exportación



Formato de Costeo de Exportación
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