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Consorcios de Exportacion

Tipos de consorcios segun sus objetivos

Principios en la Formacion de Consorcios de exportacion
Etapas para la formacion de un consorcio

Ventajas y Desventajas en la formacion de un consorcio de
exportacion.

Financiamiento de un Consorcio
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Es un alianza voluntaria de empresas con el
objetivo de promover los bienes y servicios de
sus miembros en el extranjero, potenciando sus
fortalezas y minimizando sus debilidades para
insertarse en el comercio internacional
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* De Promociodn
* De Ventas

Segun su objetivo
Tipos de

COoNSorcios
e Mono Sectoriales

S , o e Pluri Sectoriales
egun su constitucion , Mono Productos

* Regionales, Nacionales
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Asistencia administrativa para
los consorciados.

Asistencia en aspectos
relacionados al comercio
exterior.

Coordinacion y Gestion para la
participacion en Ferias y
Misiones Tecnoldgicas y
Comerciales.

Coordinacion para la
investigacion de mercados
objetivo potenciales.

Coordinacion para la realizacién
de capacitaciones grupales e
individuales de los consorciados.

Oficinas de representacion en el
exterior

Compras conjuntas.

Busqueda de acceso a beneficios
estatales y privados

Promocion comercial

(\Lrom

peru



Creacion de un plan de ® Desarrollo de proveedores

inversion y marketing ® Realizar ventasy
Identificacion de mercado y administrarlas

contraparte ® Optimizar y especializar sus
Definicion de la politica procesos productivos
comercial ® Negociar con entidades de
Creacion de una marca en apoyo al comercio exterior

~conjunto

S ——— Qmm

peru



* Esquema Operativo

Empresa
1
Empresa
5 PROMOTOR
Empresa

Empresa

3

Empresa

2

 Esquema Legal-Tributario

SOCIEDADES COMERCIALES, CONSORCIOY
PERSONALIDAD JURIDICA

PERSONA
JURIDICA
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* Generacion de Bases de Confianza
* Trabajo en Equipo
* Objetivos Claros

S ——— jﬁ, @mm,

peru



“Crecer es una
Decision que puede
hacer realmente la
Diferencia”

John Maxwell




TRAGAJO ENEQUIPO

“Yo hago lo que usted no puede y Usted
hace lo que yo no puedo, Juntos podemos
hacer grandes cosas’

Madre Teresa de Calcuta
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Todos debemos apuntar a
mercados, locales,
regionales y con el tiempo
es claro que nuestra vision
es crecer y llegar a los
mercados internacionales,
pero la gran pregunta es
como podemos hacerlo.
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e SENSIBILIZACION
e PREPARACION

e IMPLEMENTACION
e CONSOLIDACION



e|dentificacion del Sector
(Sector Bienes o Servicios)

e|dentificacion de los candidatos

(Seleccion de Candidatos) (Metodologia de
seleccion)

eEvaluacion de los candidatos
(Encuesta de Competitividad)

SENSIBILIZACION
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e Seleccion de empresas (Grupo preliminar)
e Disefio del programa de capacitacion

e Realizacion de la capacitacion

e Definicion del grupo

e Elaboracion acta constitutiva del consorcio



e Tamano de los integrantes

e Experiencia exportadora

e Predisposicion a agruparse

e Compatibilidad de los productos
e Recursos financieros

e Oferta Exportable
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eElaboracion de un reglamento interno
eEstandarizar la capacidad competitiva
eElaboracion de un plan de negocios

e Aprobacion e implementacion del plan




* Elaboracion del Reglamento Interno del Consorcio

* Elaboracién del Estatuto del Consorcio

* Definicion de la Forma Juridica del Consorcio.

e Realizacion de actividades de promocion y asistencia.
e Desarrollo de planes piloto

* |nicio de internacionalizacion de los Consorciados
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* Reduccion del costo de inexperiencia,
* Diversificacion de mercados
* Aumentos de los margenes de utilidad

 Mayor oferta exportable
* Nuevos contactos comerciales
* Penetracion en nuevos mercados
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* Reduccion de las fluctuaciones estacionales
en las ventas

* Reduccion de costo de produccion

e Reduccion de los gastos

de exportacion

* Mayor poder negociador con entidades
gubernamentales

* Creacion de una marca fuerte

* Optimizacion de empaques y presentacion de

productos ;
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Implementacion de un plan de
comunicacion a menor costo
Desarrollo de imagen
Oportunidades de alianzas en el
extranjero
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Seguridad y secreto empresarial
Desconfianza reciproca
Financiamiento

Mentalidad empresaria

El proceso de negociacion
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RUTA EXPO RTADORA Camino a su internacionalizacion.

Programa de
Buenas Practicas
de Mercadeo y

Mejora de la Manufacturas.

presentacion final de

los producto\s. Programa de Planes de
Programa Comercio Exportacion.

de disefio Justo /
Forma consorcios
y grupos de

exportacion.
NN

Programa de
empaques

Planex

Programa de /
dsociatividad
Testde

competitividad

Desarrollo de
" imagen de ~~~
- marca.

PRIMERA FASE

Orientacion e
informacion

Dirigido a los ususarios en
general.

Imagen
corporativa

TERCERA
FASE

¢

Asistencia Mejora de ’
. la gestion, \
empresarial exportadora. ~ Prog(;jrama
e

Dirigido a los exportadores
en proceso y a los
exportadores ya
establecidos.

Test del
exportador

Dias del
exportador

coaching

Marketing
internacional y
negociaciones

Marketing Internacional,

Participacion en Ferias H H

‘ . =
1 1
1 1

Internacionales y negociaciones.
Orientacion Capacitacion Seminarios Orientacion
bésica en temas virtual via anivel de la ruta
__ relacionados a SIICEX. nacional. exportador
Misiones exportaciones. a
tecnolégicas y
pasantias
Seguimiento e -
implementacion de
mejoras. Informacién
comercial
especializada
Desarrollo
de marcas
rom - |
-~ ! |
1
! |
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p Sub Direccién de ‘ A
Inteligencia y Prospectiva 1
Comercial - IPC. E
Ruedas de

negocios.

J/ competitividad.

SEGUNDA
FASE

Capacitacion

Dirigido a los interesados en
exportar y exportadores en
proceso.

Diagnéstico de ‘

Pert
Marketplaces.
Programa Crea
tu Pagina Web.

FORMA DEL SERVICIO i

Personalizado |
Via web

Material fisico

Dirigido a sectores
exportadores que
apliquen al
programa.

Primer paso
para la
calidad.

CUARTA
FASE

Promocién

Dirigido a las empresas
exportadoras en etapa
de expansion.



Fuentes oficiales de financiacion.

Contribucion anual de los asociados.

Cuota de participacion al fondo del consorcio.
Venta de servicios

Eventuales % comisiones sobre ventas al exterior
de productos de los consorciados

Otras segun reglamento interno
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Es una pieza clave en el funcionamiento del
consorcio.

El éxito del consorcio se debe mucho a la
capacidad empresarial, conocimientos técnicos y
organizativos del coordinador.

La principal actitud o cualidad debe ser la
capacidad para lograr consensos de opiniones.
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Titulo universitario en comercio exterior

Capacitacion continua (acreditable) en CE

Dominio de un segundo idioma (ingles, portugues, etc)
Experiencia en materia de comercializacion internacional
en el sector

Capacidad de armonizar los diferentes intereses
iIndividuales de las empresas de forma que no se impongan
por sobre los intereses u objetivos del grupo

Habilidad para disenar y ejecutar estrategias y acciones de
marketing internacional
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CONSORCIOS INKA’S EXPERIENCE

Convsorcio Inka’s Experiences
CUSCO - PERU

Viebsite: www inkasexperiences com
-
B3
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CONSORCIOS DE MUEBLES CHAN CHAN
TRUIJILLO

€ C io Muebles y Mad
& D
S eir

Ver Favoritos Herramientas Ayuda

Archivo

x Gogle | consorcio de muebles Peru - B~ | Ay Corrector ortografico - &3 Traducir ~ Mas >>

¢ Favoritos | [ ] sitios sugeridos v & | Descérgate la nueva v... v

& Consorcio Muebles y Maderas Chan Chan, Empr... | E) v 1 @= v Pagina~v Seguridad v Herramientas v

iFOREX.es
Catadlogo de productos

Muebles de Cuero Limpieza
Sobre empresa Consorcio Muebles y Maderas Chan Chan, Empresa Tefiidos y Tapiceria.Muebles y Autos
Cotizacion sin Costo T/.2430759
El Consorcio de Muebles & Maderas Chan Chan es un grupo empresarial conformado por seis empresas wwwr.mueblescuerosypieles.net
fabricantes de muebles de la ciudad de Truijillo, cuyo objetivo es ofrecer a sus clientes el mejor servicio posible,
empleando para ello un proceso de produccién adecuado, garantizando los estdndares de calidad y entregando “’“‘"'“'“"G‘WSIe
en cada uno de sus productos la identidad propia de los pueblos del norte del Perd. El Consorcio Chan Chan
preocupado por el cuidado del medioambiente estd empleando maderas alternativas en sus procesos de
fabricacion asi como hace esfuerzos para traducir su éxito en una politica de responsabilidad social que la coloca
dentro del grupo de empresas preocupadas por temas sociales y ambientales.

Grupos de productos Consorcio Muebles y Maderas Chan Chan, Empresa
Armarios, Bar de casa, Mesas de revistas, Muebles de antesalas, Sillones

Armario de cumala Bar de Madera Mueble recibidor
Hall Tre

PRODUCTOS

€ Internet | Modo protegido: activado 7 #100% ~
04:26 p.m. |
15/11/2011




ASOCIACIKON DE GREMICS PRODUCTORES
AGROEXPORTADORES DEL PERU

INSTITUTO PERUANO DEL
Instituto Peruano del TRRaAYAlCIOA & 5 (0] 23 VAV R VAN
Espdrrago y Hortalizas

PROCESADORES EXPORTADORES DE ACEITE DE OLIVA
Y DERIVADOS DE
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ASOCIACION DE PRODUCTORES DE UVA DE MESA
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Lo mas importante es el inicio de un proceso y no
solamente la creacion de una entidad.

Al fomentar la cooperacion entre empresas, tambiéen
en esferas no relacionadas con las exportaciones, se
mejora el entorno comercial de las mismas y fomenta
la capacidad de las empresas de aprovechar las
oportunidades que ofrece el mercado.

En consecuencia, los consorcios de exportacion
pueden ser el primer paso de una amplia estrategia
para fortalecer la competitividad de las Pymes y su
ingreso a los mercados internacionales.
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i El Peru de hoy es un pais de
oportunidades,

No las dejemos pasar !

Ricardo Duenas Maldonado
Programas y Proyectos Multisectoriales
Sub-Direccion de Desarrollo Comercial

E-Mail:

Telf: 616-7400 Anexo 2408
Cel: 999-759-174
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mailto:rduenas@promperu.gob.pe
http://www.promperu.gob.pe/

