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Tabla de contenido

Exportando

paso a paso

Asi, todos

podemos hacerlo

° 8

Formalizacion
de tu empresa

Antes que noda, debes estor
formalzado como persona naturol o
Juridica. Tu empresa biene que estar
reconocida legalmente y contar con
numero de RUC. Asimismo, debes estar
habilitodo para emitir boletas de venta
o focturas comercales. Este
procedimiento se realiza en la SUNAT.

°f

Estudio del
mercado

Tienes que realigar un analists del
mercado internacional para determinar
Lo demanda potencial y las
oportunidades de negocios. Para ello,
debes consultar con fuentes de
Informacion, tales como estodisticas y
bibliografia especialigada, asi como
asistir a actividades de capacitacion.
Todo esta informacion esta disponible
para ti en el portol SHCEX:
www.slicex gob.pe.

9 li\

Perfil de tu
producto

Debes efectuar un andlisis sobre las
caracteristicas de tu producto para
determinar si es exportable:

« jResponde a las necesidades, gustos y
preferencias, modas y tendenclas de
consumo en el exterior?

« Se diferencia en algo con respecto a
los productos de la competencia?

« ;Se ajusta a Los requenmientos de
cantidad, calidad, etiquetado y
proteccion del medicambiente?

En caso de no contor aun con un
producto, te sugenmos considerar la
etopa de busqueda y seteccion de
proveedores locales y la adaptacion del
producto a los requerimientos del
mercado Internacional.

°&
Promocion de
tu producto

Para que tu mercancia pueda ser
conocida en el mercodo Internaclonol es
necesario utiligar herramientas de
promocion comercial, como los ferias
internacionales, que no solo permiten
exhibir tu producto sino también
establecer contocto con potenciales
compradores, asi come evaluar a la
competencia.

También existen otras formas de
contactor clientes, por ejemplo, a traves
de lo participacion en ruedas de
negocios, misiones empresariales o
Incluso con una promocion directa,
haciendo uso de las tecnologias de la
Informocion. Asi, Internet se conulerte en
una herramienta alternativa que te
permite reducir costos y tener una
aproximacion virtual a bus
compradores.

e i il
Contacto
comercial

Una veg establecido el contacto con el
comprador potencial y enutada la
Informacion sobre tu empresa y tus
productos (cotigocton, catalogos, ficha
técnico, muestras), debes desarrollar un
contrato de compra-venta
Internacional.

Si el monto exportado es mayor a
US$ 5 000, tienes que Inicior el tramite
operatiuo con un agente de aduanas.
Pora montos menores, cuentas con el
seruicio Exporta Facil, que te
explicaremos mas adelante.

°d

Tramites
de aduana

Como exportodor, debes envlar a tu
ogencia de aduanas o ogencia de carga
tos documentos comercioles de
embarque exigidos por el importador. En
base o ellos, la ogencia de aduanas
reolizo los tramites ante la SUNAT,
solicitando la Declarocion Aduanera de
Mercancias (DAM), documento oficiol
para regularizar la salida legal de tus
productos. En caso de que el despacho
sea Infertor a US$ 5 000, ki mismo
puedes realigar el tramite de
exportocion ante lo SUNAT.

iMUY IMPORTANTE!

° o

Embarque
al exterior

En la etopa final, lo ogencia de aduanas
solicita a la agencia de carga la
numerocion del documento de
embarque para el traslado de tu
producto a lo nove.

Luego, la agencia de aduanas te entrega
los documentos de embarque para que
los remitas a tubanco y a tu
importador, via courier.

Finalmente, si cuentas con una carta de
crédito en la que se establecen las
condiciones de entrega del producto
(lugar, precio, forma de pago, entre
otros), tu banco enuia los documentos
al banco emisor y, s! este Los encuentra
conformes, procede a hacer la
transferencia del pago a tu cuenta.

Siempre coordina con el comprador las condiciones de acceso
en su pais, de tal manera que tus productos Lleguen facilmente
a su destino. Como en cualquier importacién, los compradores
deberan cumplir con Las exigencias arancelarias, las normas y
Las reglamentaciones de comercio de su pais.



(',QUE ENTENDEMOS POR EXPORTAR?
P

Regulada por: Ley General de Aduanas. Decreto Legislativo |

1053 y su reglamento.

Articulo 60°.- Exportacion definitiva

“Régimen aduanero que permite la salida del territorio aduanero de las mercancias
nacionales o nacionalizadas para su uso o consumo definitivo en el exterior.

La exportacion definitiva no esta afecta a ningun tributo”.

Fuente: http://www.sunat.gob.pe/leqgislacion/procedim/normasadua/qgja-03.htm
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http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/normasadua/gja-03.htm

Paso I: Formalizacion de tu empresa

Antes de empezar a exportar es necesario estar formalizado como persona
natural (con negocio) o como persona juridica. La empresa debe estar
reconocida legalmente ante la SUNAT y contar con el RUC. La empresa
también debe estar habilitada para emitir boletas de venta y/o facturas
comerciales.

. )
TOMA | .Es recomendable gue se especifigue en la ficha RUC de la SUNAT, en el
NoTh acapite de actividad de Comercio Exterior: “Exportador-Importador-

Comercializador’.
- W,
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¢Puedo exportar como persona natural sin negocio (solo con DNI)?

Como persona natural, de forma ocasional se puede realizar exportaciones de mercancias
siempre y cuando no estes obligado a inscribirte en el RUC y efectues:

= Maximo 03 exportaciones anuales cuyo valor por PRELARCION sumaca o vason
operacion no exceda de mil dolares americanos (US$ A
1,000) R e

« Por Unica vez en un afo calendario, cuyo valor =
exceda los mil dolares americanos (US$ 1,000) y que —3“3:-‘_‘:::.:;,~:Su-~.;-..
no supere los tres mil délares americanos (US$ B e
3,000). o -




¢Donde encuentro informacion sobre empresa y formalizacion?

QSUNAT

SUPERINTENDENCIA NACIONAL DE ADMINISTRACION TRIBUIMIAI
COFIDE * Centro
P | Integrado

www.cofide.com.pe Formaliza
Peru

9.' Formaliza Tres canales de atencion
Perd a tu disposicion.
i I mpu Isa tu Recibiras asesoria con nuestros gestores de

formalizacién para potenciar tu negocio y

emprendimiento _ '
0 negOOIO! iTe ayudamos a crecer!

] " " A
Reclbe ﬂrle“tacm“ ﬂ Para una videoconferencia personalizada
A A AahH biiscanos como sede virtual Formaliza Perd
y asistencia =——N
s tecnica

gratuita @

)

b

formalizar a tus trabajadores.

serviciosvirtuales.trabajo.gob.pe /extranet /web/ citas

Consultas al WhatsApp

920 000 316

Consultas al correo electrénico
formalizaperu@trabajo.gob.pe


http://www.sunat.gob.pe/
http://www.cofide.com.pe/

Paso Il: Estudio de mercado

El empresario debe realizar un analisis del mercado internacional para
determinar la demanda potencial y oportunidades de negocio. ¢Qué
informacion basica debe tener un estudio y/o perfil de mercado?

* Indicadores macroecondmicos
o * Politica cambiaria.
Ambiente Distribucion

fisico y ~ fisica » Estructura y evolucion del mercado
demogréfico internacional interno, su volumen y su aumento.

Tamanfo, crecimiento y densidad de la
Entorno poblacién y su distribucion

politico y .. : , .
e Variaciones climatolégicas
Distribucion politica
Sistemas de transporte y comunicaciones

El consumidor y
el segmento
objetivo

 Definicion del segmento objetivo,
cuantificacion y potencial de crecimiento

* Segmentacion segun poder de compra
» Habitos de consumo y sus tendencias
» Motivos de compra y usos del producto
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Fuente: https://www.bonappetit.com/recipes/slideshow/mango-recipes



https://www.bonappetit.com/recipes/slideshow/mango-recipes

Paso Il: Estudio de mercado

¢Como seleccionar mercados potenciales para exportar?

« Se recomienda empezar por los paises que son
socios comerciales.
« Busqueda de Informacion.
- Estadisticas.
- Criterios cualitativos y cuantitativos
- Experiencia de exportaciones u organizaciones
especializadas.




Paso lI: Estudio de mercado

¢Por qué es importante la Partida arancelaria o HS code?

AGUACATES PALTAS,
FRESCOS O SECOS

MINISTERIO DE ECONOMIA Y FINANZAS

€ > ] ARANCEL DE

CAPITULO | ADUANAS
y > 2022

PART'DA Decreto Supremo N° 404-2021-EF
|

( ) NORMAS LEGALES
SUB PARTIDA DEL SISTEMA ARMONIZADO
¢ > _
SUB PART'DA NAND'NA Etlisgzt/i:dn.www.qob.pe/uploads/docu
( )‘ Ent/flle/2676619/DS404 2021EF.pdf.

SUB PARTIDA NACIONAL

SUNAT: Area de Divisidon de Clasificaciéon Arancelaria

Muestra para analisis fisico-quimico, debes pagar una
DESPA — PE.00.09 — (Version: 5) /14/04/2021 tasa de S/ 163.00 , de acuerdo con el TUPA de la Sunat ‘ pTOm -
(Mesa de Partes Virtual) pel‘U

Fuente: https://wwl.sunat.gob.pe/ol-at-ittramitedoc/registro/iniciar

Fuente: https://www.sunat.gob.pe/leqgislacion/procedim/despacho/procAsociados/despa-pe.00.09.htm



https://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/despacho/procAsociados/despa-pe.00.09.htm
https://cdn.www.gob.pe/uploads/document/file/2676619/DS404_2021EF.pdf.pdf
https://cdn.www.gob.pe/uploads/document/file/2676619/DS404_2021EF.pdf.pdf
https://cdn.www.gob.pe/uploads/document/file/2676619/DS404_2021EF.pdf.pdf
https://ww1.sunat.gob.pe/ol-at-ittramitedoc/registro/iniciar

Paso Il: Estudio de mercado

¢Donde encuentro informacion sobre estudios y guias de mercado?

M’ﬁi’,"!{l Exportemos.pe ici Inteligencia para Exportar Servicios Digitales Promocién Comercial Asesoria Especialigada Contéctanos

Estudios de mercado e informacion destacada

Empresas con proposito:

» Presentacion Exportaciones Pert 2019:Musve Version PDF web | Version PDF impresion | Version PPT original
» Presentacion Exportaciones Perd 2018: Version en espariol | English edition | Chinese edition

rumbo a una Cultura Sostenible

Se parte del cambio, ingresa aqui.

Informacion y tendencias post-covid

«  Guia de Mercado Multisectorial Ilanda.

((\ '3 0 . ]
@ ) ED’ +  (uia de Mercado Multisectorial Costa Rica.
Quiero descubrir nuevas Quiero fortalecer mis
tunidad idad ' . P .
IS GG s e, sepmape S » Nuevo Lanzamiento - Bebida organica de quinua y arroz en Hong Kong.
— T » Nuevo Lanzamiento - Esparragos congelados en Corea del Sur.
Informes de mercado + Nuevo Lanzamiento - Jengibre en polvo en Japan.
»  Perfil Producto Mercado - Mangos frescos o secos en Corea del Sur
INGRESA UN MERCADO Q INGRESA UN PRODUCTO © PARTIDA ARANCELARIA Q »  Perfil Producto Mercado - Filete de Perico Congelado en Estados Unidos
» Estudios Especializados - Oportunidades de Langostinos en Taiwan.
€7) INFORME DE PROSPECCION v » Warkshop - Nusvas tendencias del consumidor asociados con el Big Data y Analytics en el marco del COVID19.
s+ \Webinar - Tendencias de la industria textil post-covid.
€% INFORME ESPECIALIZADO v » Webinar - Tendencias para las manufacturas Post-Covid en China.
[ INFORME SECTORIAL o Si deseas revisar mas webinars de exportaciones, haz clic aqui.

s Infografia - Tendencias del consumidor de ingredientes naturales para cosmética.
» Infografia - El consumidor hiperveloz.

Fuente: https://exportemos.pelinteligencia-para-exportar/mercados Si deseas revisar mas infografias de exportaciones, haz dlic aqui
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https://exportemos.pe/inteligencia-para-exportar/mercados

Paso II: Estudio de mercado

Informacion — Infografias

Gasto de consum por tipo de bien y/oservicio

€ . ]

° Topoh “ \CG ada ‘ . r"”CG"

Perfil del consumidor de

VIETNAM

= Alimentacién 35%

£ Tomporte 13%

12%

tHogor  T%

Composicién det salario por tipo de trabajo

Fichas técnicas de negociacion

| f f' Libro :Cémo negociar con éxito en 50 paises — autor: Llamazarez
n Ogra 1as Garcia, Olegario

http://centroinformacion.promperu.gob.pe/cgi-bin/koha/opac-
Boletin de inteligencia de mercados: https://exportemos.pe/servicios-digitales/boletin- detail. pl?biblionumber=89 & 70
prom.

exportaciones INFOCENTER - PROMPERU
Infografias https://infografias.exportemos.pe/



https://exportemos.pe/servicios-digitales/boletin-exportaciones
https://exportemos.pe/servicios-digitales/boletin-exportaciones
https://infografias.exportemos.pe/
http://centroinformacion.promperu.gob.pe/cgi-bin/koha/opac-detail.pl?biblionumber=89
http://centroinformacion.promperu.gob.pe/cgi-bin/koha/opac-detail.pl?biblionumber=89

Paso ll: Estudio de mercado

¢Donde encuentro informacion sobre estudios y guias de mercado?

Nacionales

RAM, LMR

https://exportemos.pe/herramientas-digitales/ram
SUNAT

DETALLADO POR SUBPARTIDA NACIONAL

Retroceder | I

Manual para descarga

" EXPORTACION : Permite hacer consultas detalladas con variables Especificas por subpartida nacional,
del regimen de Exportacion definitiva desde el afio 1993 a la fecha. Se incluye el nombre del
exportador.

Se considera las declaraciones embarcadas y regularizadas hasta el dia de ayer, v las ordenes de
embarque del mes anterior que han sido regularizadas dentro del plaze de 15 dias.
La informacion esta consolidada en un 98% a nivel nacional.

' IMPORTACION

FORMATO A : Permite hacer consultas detalladas con variables Especificas por subpartida
nacional, del regimen de Importacion definitiva desde el afio 1993 a la fecha. Se incluye
¢l nombre del importador.

Fuente: http://www.aduanet.qob.pe/aduanas/informae/aepartmen.htm

SENASA CONSULTADE REQUISITOS

PERU

O'mportacion ® Exportacion O Trénsito Intemacional
PRODUCTO:

Pais de Destino Pais de Origen

v v v

Fuente:

https://servicios.senasa.gob.pe/consultaRequisitos/consultarRequisitos.action

WECHO EX LATINOAMERICA

P - T

Fuente: https://www.late.gob.pe/FrmLogin.aspx

Guias Internacionales

Multimercado

egulaciones para exportar

Requisitos para Iz exports ————————— Conoce las regulaciones y requisitos de cada pais ol momento de exportar

a

= Estados
Unidos

T 2oL

®6

lequisitos pars |3 expos
Guia para e desamol
sliementos conservados de baj
Guia sbre 2 ley contrs & bioter

i Union

Europea

rta
on de Paiche, subproduct

Requisitos para |a export
Europea Muevs

(L
México

Guia de requisitos de acceso de alimentos 3 M

Tailandia

Guia de requisitos de acceso de Alimentos 3 Tailandia

Guia de requisitos de acceso de Alimentos

Sudafrica
Turquia ® Guia de requisitos de acceso de Alim. Turquiz
[ 0 ® Guia de requisitos de acceso de alimentos 3 Ecuador
L Chile @ Guia de requisitos de acceso de alimentos a Chile
| e ® Guis de requistos de acceso de alimentos = Rusia
i"i Canadi ® Guia de requisitos de acceso de alimentos 3 Canads

@ Brasil

Guia de requisitos de acceso de alimentos 3 Brasi

® cores @ (Guis de requisitos de access de alimentos 3 Cores del Sur
del Sur
® Guia de requisitos de S0 de \tos
[ ] Japén Guia de requisitos de acceso de alimentos a Japén
@ (Guis de requisitos de access tos a Ghi
- - Guia de requisitos de access de alimentos 3 China

Regulaciones Promperu: https:/exportemos.pe/asesoria- prOm .
especializada/regulaciones-para-exportar

pery


https://www.late.gob.pe/FrmLogin.aspx
https://exportemos.pe/asesoria-especializada/regulaciones-para-exportar
https://exportemos.pe/asesoria-especializada/regulaciones-para-exportar
https://servicios.senasa.gob.pe/consultaRequisitos/consultarRequisitos.action
http://www.aduanet.gob.pe/aduanas/informae/aepartmen.htm
https://exportemos.pe/herramientas-digitales/ram

Paso Il: Estudio de mercado

POR DESTINO:

00' [ERNO DE

xico SIAVI4.O0
; ) I N E El emprendimiento

es de todos Minhacienda

Nivel

Cédigo Cédigo  Cédigo
Nomenclatura  Nomenclatura Complem. Suplem

ARIAN 0804.40.00.10 08-ago-2020

et et v PROCOLOMBIA
DATOS GENERALES
Desd Hasta  Leg

EXPORTACIONES TUREMO INVERSION MARCA Pals

SIECA

SECRETARIA DE INTEGRACION
ECOMOMICA CENTROAMERICANA

PROCOMER

PROMOTORA DEL COMERCIO EXTERIOR DE COSTA RICA

|CHILE

==
GOBIERND HINISTERID
xﬂ.\ OF ECOkCHL
¥ COMPETTTIVIDAL: |
g Ihslll.jl K =Rl
ORATAD Dhl:i L HVYERSID Itll:.l

- PROECUADOR ‘

UNITED STATES P
INTERNATIONAL TRADE COMMISSION TFUES | mmes

[BL " B et bl NLY



http://www.usitc.gov/
http://www.sieca.int/
http://www.icex.es/
http://www.prochile.gob.cl/
http://www.procomer.com/
http://www.proecuador.gob.ec/
https://www.cia.gov/es

Paso Il: Estudio de mercado

¢Donde encuentro informacion sobre estudios y guias de mercado?

POR BLOQUE: y

Casa | Contacto | Carreras | Extranet | EEA-lex | HerramientawebdelEEE | Publicaciones | Diario Piblico

& ASIA PACIFICO
{t
EEE / RELACIONES RELACIONES + e P = o
EFTA SOBRE EFTA COMERCIALES SALA DE PRENSA Dialogo publico-privado sobre electromovilidad
'y CON LA UE
GLOBALES @ o
* 5 30 de marzo 2022 & '\/ . =
D 9 mr:nwf 10hs. (Hora Uruguay) feerii] b=y ALAJ

https://www.efta.int/

COMUNIDAD
ANDINA

oo Quienes  Sistema Andino Normativa g - .
by P s Doonetos o Andioeia  Pubcaioes www.chi.eu M E R ¢ OSUR

http://www.comunidadandina.org/ https://www.mercosur.int/
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http://www.cbi.eu/
http://www.comunidadandina.org/
https://www.efta.int/
https://www.aladi.org/accesoamercados/
https://www.mercosur.int/

aso ll: Estudio de mercado

Otras herramientas de inteligencia comercial:

INTERNACIONAL: "
#$1TC  SUSTAINABILITY MAP

" NETWORK ~ TRENDS Wl COMMUNITY ABOUT

\J
,," I I (,: '?Eégf:EmMégﬁ ness development @

(\ ately and yearly trade data.Import & export vaius, volumes, groath rates, market

ITCTools ~ More

‘Trade Map provides - in the form of tables. graphs and maps - indicators on export performance, infemational demand, atemative markets and
compeftive markets, as well as a directory of importing and exporting companies.

Trade Map covers 220 countries and territories and 5300 products of the Harmonized System. The monthly. quarterly and yearly trade fiows are
available from the most aggregated level to the tan ine level.

Welcome to our new Standards Map!

Standards Map provides information on standards, codes of conduct and audit protocols addressing sustainability hotspots in

M pory global supply chains
IW ®Singe OGroup | ! X i Advanced search

® Country U Region ; ! Xi

https://www.macmap.orqg/

Tt nalos| | Ve TineSees| |ty TS| Mooty i ot | | canpanis

i ‘Grows of ccuntes’ mports “ .
mprd et vl Prduc Tl gt % ITC Exportar mapa de potencial o e
et 0, ,&> DETECTAR OPORTUNIDADES DE EXPORTACION PARA EL DESARROLLO COMERCIAL
0 @
. X " 2
= @ ¢~ s i = A
Unied s o nenca : 1 casA PRODUCTOS MERCADOS EXPORTADORES ACERCA DE RECURSOS ¥ HERRAMIENTAS DE ITC
@ Horg g, Chira bl 1 ¢ o= .,
‘ +Leedingiom Frace-) 9
B 4 B 5] Horgeeg O
Germany United States f America
| .nr&lﬁﬂ . . e .
A M A Detectar oportunidades de exportacion para el desarrollo comercial
= 5 5 03 4 2
El Mapa de Potencial de Exportacion es una Comuniguese con nosotros si desea desarrollar ‘m
herramienta gratuita que convierte el analisis un andlisis personalizado o una versién especifica Export Potential Map H
econémico en informacion comercial practica del pais de Export Potential Map, explorando, por
VV\NW_tradel | |aD _Orq/ utilizando la metodologia de potencial de ejemplo: N
exportacion del ITC . 4
— — * impactos en el empleo asociados con el
Con las visualizaciones personalizables y potencial de exportacién

compartibles del mapa, puede detectar:

oportunidades para construir cadenas de
valor (regionales)

potencial de exportacion de servicios

la seleccion de productos y socios
estratégicos para las negociaciones de
politica comercial

1. productos, mercados y proveedores con
potencial de exportacién (sin explotar)

2. oportunidades para la diversificacién de las
exportaciones

https://exportpotential.intracen.org/en/

GLOBAL MRL DATABASE™
'
[l PESTICIDES

View Up 1o twio weeks of recent MRL Updates made to the database.
Users may alsc sign up to be sent daily email nofifications when MRL changes are made.
Select Commodities, Pesticides, and Maets to include in your search

[Z] Commodities.
[ Pesticides

[ Markets
Report Options
Oste Range: s w0

https://bcglobal.bryantchristie.com/db#/

< <€ D __F X
Al L.AMME DN _T. AR LI1LS
International Food Standards

http://www.fao.org/fao-who-codexalimentarius/es/
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http://www.trademap.org/
https://bcglobal.bryantchristie.com/db#/
https://www.macmap.org/
http://www.fao.org/fao-who-codexalimentarius/es/

Paso Il: Estudio de mercado

. Como mantenerme informado?

v Atencion por correo:
exportaciones@promperu.gob.pe

v Atencion telefonica:
(511) 604 5601
v Atencion por Exportemos:
Servicios de mensajeria instantanea por WhatsApp:
(51) 990 060 194
v Atencion por Telexportemos:
Solicita una cita virtual con una asesora: https:/bit.ly/3rtiSOh

v Atencion por correo Biblioteca Virtual:
infocenter@promperu.gob.pe

N5
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Paso lll: Perfil de tu producto

Se recomienda analizar las caracteristicas del
producto:

¢Responde a las necesidades, gustos y preferencias, modas y
tendencias del mercado al que apuntamos?

¢Se diferencia en algo con respecto a los productos de la
competencia?

¢Se ajusta a los requerimientos de cantidad, calidad, etiquetado y
proteccion del medioambiente?

¢ Todos los productos peruanos ingresan a los mercados
internacionales?

RN

Regulaciones para exportar:
https://exportemos.pe/asesoria-especializadal/requlaciones-para-exportar

N5


https://exportemos.pe/asesoria-especializada/regulaciones-para-exportar

Paso lli: Perfil de tu producto

Regulaciones para exportar:

Inicio Condiciones de uso Material complementario Boletines Calendario de actividades Contacto Suscripcién
» f >
L q Requisitos de

é;Rguisitos de acceso a mercados
&
(RAM)

ram.promperu.qob.pe

acce®o *
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http://ram.promperu.gob.pe

Paso lll: Perfil de tu producto

Presentaciones:

P .

|
|

Fuente: Mintel.




Paso lll: Perfil de tu producto

« Barreras no arancelarias

FRESCOS

AN NE S 2 N

Regulaciones Promperu:

Inocuidad
Rotulado
Inspeccién en aduanas (Registro Aduanero previo)
Embalaje y empaque de madera (NIF-15)

Derechos antidumping.

Limites mdximos de residuos plaguicidas (LMR).
Certificado Fitosanitario , autorizaciones y/o permiso
Cuotas

PROCESADOS
YN NN

Cédigo ISO Cédigo .« Codigo
del pais provincia empresa

Tratamiento, Descortezado
HT: Calor de madera

https://exportemos.pe/asesoria-especializada/requlaciones-para-exportar

Mercancias Restringidas

= . Obtén tus autorizaciones de
_ ingreso y salida de
Etiquetado mercancias en el pais

Inspeccidn en aduanas (Registro Aduanero previo)
Embalaje de madera (NIF-15)

Denominacién de Origen.

Registro de TTB para bebidas alcohdlicas y cigarros
Certificado Sanitario , autorizaciones y/o permiso

MINISTERIO DE SALUD

CERTIFICADO SANITARIO

3 Nambrey Codigo del Fatabecimients HABIRS30

Cwntire de s Productos

\5%



https://exportemos.pe/asesoria-especializada/regulaciones-para-exportar

Paso lll: Perfil de tu producto

* Barreras arancelarias
LsOue Acuerdos Comerciales

_ tenemos?
Acuerdos vigentes En vigencia
"—"_.':-"'r . = - ‘1.-

—_—
* Bloques econdmicos: OMC, CAN, MERCOSUR, APEC, EFTA, o
UE g™
* Bilaterales: Canada, Chile, China, Corea del Sur, Costa Rica, I"’I
Cuba, Estados Unidos, Honduras, Japdn, México, Panama,
Singapur, Tailandia, Australia y Reino Unido. @,

Acuerdos por entrar en vigencia -
o

» Guatemala y Alianza del Pacifico.

N
Acuerdos en negociacion
Em megociacidn

- India, El Salvador, Programa DOHA, Acuerdo de Asociacion d | — el -
Transpacifico-TPP, Acuerdo de Comercio de Servicios-TISA 'y - —
Turquia —— e
Fuente: http://www.acuerdoscomerciales.gob.pe/ ‘prom,
pery


http://www.acuerdoscomerciales.gob.pe/

Paso lll: Perfil de tu producto

Arancel Ad valorem, Especifico, Mixtos.

PAIS EXPORTADOR PAIS DE DESTINO PRODUCTO sas Cp _cODico DF LINES ARANCELARIA NACIONAL
— — —
(7 Peri v (¢ Brasil v [ 080440 - Datiles, higos, pifias (anands), ag.. w BUSCAR

Ingrese la palabra clave para su producte

CODIGO DE LINEA ARANCELARIA NACIONAL DEL PRODUCTO

5108044000 - Tamaras figos abacaxis (ananases) abacates goiabas mangas e mangostdes frescos ou secos: Abacates v

Derechos de aduana o

Por producto 08044000 - Tamaras figos abacaxis (ananases) abacates goiabas mangas e mangostdes frescos ou secos: Abacates

Exportado desde Peri a Brasil
Afio arancelario: 2020 (HS Rev.2017)
Fuente: [TC (Market Access Map)

Régimen arancelario @ Arancel aplicado @

MFN duties (4pplied) @

Preferential tariff (AAP.CES8) for Peru @ 0% 0% Detalles del acuerdo comercial W

Detalles del acuerdo comercial W

Regional tariff preference (Aladi: ARPARY) for Peru @ 7.20% 7.20%

Fuente: https://www.mincetur.gob.pe/comercio-exterior/certificacion-de-origen/

Ministerio
PEHU de Camercio Exteriar
¥ Turismao

Certificado Origen

Certifica que tus productos
son originarios del pais y goza
de beneficios comerciales

Ve

4

oA
Norh

-

AUTO - CERTIFICABLE: \

< .. IS
I*I L ﬁ.&

Canada Australia South Korea

(@%


https://www.mincetur.gob.pe/comercio-exterior/certificacion-de-origen/

Paso IV: Promocion de tu producto

7 . . . . ‘ /)’[.S)L"’l‘lﬂl Exportemos.pe
¢.,Como difundir internacionalmente TR N s —

la oferta de un producto? T

Perti Moda

» Participacion en ferias especializadas y misiones comerciales, asi como Industria Per

ruedas de negocios. e )

Peru Service Summit

« PromPeru cuenta con el calendario de actividades en el que se puede

visualizar todas las ferias especializadas en las que participa.
https://match.promperu.gob.pe/

« Pert Marketplace canal online gratuito que Mincetur y PROMPERU ponen a
disposicion para la promocion de la oferta exportable peruana ENDLESS
https://www.perumarketplace.com/ BUSINESS

OPPORTUNITIES

o Agriculture & Food

Grain Confectionery Fruit Plant & Animal O Nuts

e
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https://match.promperu.gob.pe/
https://www.perumarketplace.com/

¢cDonde puedo encontrar mas informacion acerca ferias
Internacionales?

ERU2019 "



https://match.promperu.gob.pe/Home/Index

g )
TOMA | Internet es una herramienta alternativa que te permite reducir costos y tener una
NoTH aproximacion virtual a tus compradores.

- J

Posicionamiento web

Presencia en redes |
Google
Participa en blogs AdWords
Interactda con tus clientes

Acércate a tus clientes

(\/

rom.
pery



Paso V: Contacto comercial

¢, Qué debo tomar en cuenta una vez establecido el contacto con el
potencial comprador?

« Lo ideal es que una vez establecido el contacto, se haya
enviado informacion sobre la empresa, cotizacion, catalogos,

muestras, etc., se desarrolle un contrato de compra venta
internacionaAl

Modelos de contratos de compra y venta
https://exportemos.pe/asesoria-
especializada/logistica-para-exportar

N5


https://exportemos.pe/asesoria-especializada/logistica-para-exportar
https://exportemos.pe/asesoria-especializada/logistica-para-exportar

Paso V: Contacto comercial

Algunas clausulas a considerar en el contrato de compra
venta internacional:

«  Nombre y direccion de las partes.
« Producto, normas y caracteristicas.
« Cantidad.

« Embalaje, etiquetado y marcas \ |
« Valor total del contrato \ \vf/ \bv
« Condiciones de entrega. * ‘ -
- Lugar de entrega. A ‘1\‘ e

- Periodos de entrega o de envio. v D - -
« Condiciones de pago. —

* Medios de pago.

* Incumplimiento de contrato por causas de “fuerza mayor” (penalidades).
 Jurisdiccion
* Firma de las partes.

N5



Paso V: Contacto comercial

También es importante conocer los Términos Comerciales Internacionales
gue delimitan nuestras responsabilidades y costos a asumir.

V)
=
ad
LL
—
O
O
<

Determinan el lugar y forma de entrega de las
mercancias Yy el punto donde se produce la transmision
de riesgos.

Determina el reparto entre el exportador e importador de
los gastos relativos a las operaciones de transporte,
arga, seguro, etc.

Determina los documentos y tramites que debe
realizar el exportador.

NUEVOS
INCOTERMS
2020

| —

N5



oP )
DPU X&»

Entregado en el
lugar de descarga

Delivered at Place Unloaded

FACTORY FIRST ALONGSIDE  ON BOARD ON ARRIVAL ~ ALONGSIDE  DESTINATION BUYER
CARRIER SHIP SHIP PLACE WAREHOUSE

]
——

-
~ ‘b

[ ] [ ] ﬁ
) ]} ]|
lm ‘o='o J k ] ] HEN

- SELLER’S OBLIGATION - BUYER'S OBLIGATION 0 TRANSFER OF RISK

rom.
? peru



Paso V: Contacto comercial

Establecer el medio de pago

Dependera de:

1.

a K~ WD

o

El poder de negociacion entre ambas partes.

El grado y tiempo de conocimiento entre el importador y el exportador.
El nivel de confianza entre las partes.

El tamafo y valor de la operacion.

La frecuencia de las operaciones (mensuales, bimensuales, trimestrales,
otros).

Exigencia de cada economia.

pago, financiamientos y garantias.

&

TOMA Promperu pone a tu disposicion el Simulador Financiero para medios de

NoTh
https://simuladorfinanciero.promperu.gob.pe/

N5



Paso V: Contacto comercial

Transfterencia internaciona

1. Mercancia y documentos

—)

2. Orden de pago

| | 1

5. Abono en cuenta 3. Cargo en cuenta
Banco 4, SLUIrt Banco
receptor emisor
1. Mercancia y documentos 4. Swift
2. Orden de pago 5. Abono en cuenta
3. Cargo en cuenta ‘ p 76)61371?1}



Paso V: Contacto comercial

Cobranza documentaria

6.1. Retiro de mercancia

1. Embarque de mercancia

I ey
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3. Remesa de documentos

Banco —) Banco

I"EII'IitEI'It'E T Transrerenciu Cﬂbrﬂdﬂl'
1. Embarque de la mercancia 5. Aceptacion de documentos
2. Envio documentos 6. Cargo en cuenta
3. Remesa de documentos 7. Retiro de mercancia ‘ prom .
4. Notificacion 8. Transferencia perU

9. Pago



Paso V: Contacto comercial

Carta de crédito

5. Mercancia
1. Contrato
o N 0
w
S g S
= = O, 0 ©
3 o~ 'S
m E_ (=]
B <
=N
8. B -
O~ =
= o
(=]
a
o0

4. Aviso

o
oo
=]
o
i
L

3. Emision de C/C

—_—

Banco 7. Documentos Banco
avisador 10. Cobertura emisor
A=
1. Contrato de compra venta internacional 6. Entrega de los documentos de exportacion
2. Apertura de la carta de crédito a favor del 7. Pago al exportador (L/C a la vista)
exportador 8. Envio de los documentos al banco del
3. Envio de la carta de crédito al banco del importador
exportador 9. Reembolso entre bancos @VOm ’
4. Notificacion de la carta de crédito al 10.Entrega de documentos al importador ‘ perU
exportador 11.Retiro de la mercancia en la aduana
5. Embarque de la mercancia ‘&



Paso VI: Tramite de aduanas

Formato de Declaracion Unica de Aduanas
(DAM)

Valor FOB desde 5000.00 Dolares (>)

Si interviene Agente de Aduana

MODALIDADES DE
EXPORTACION

EXPORTACION SIMPLIFICADA

Formato de Declaracion Simplificada
de Exportacion (DSE)

Valor FOB hasta 5000.00 Délares
(<)

No interviene Agente de Aduana

Formato de Declaracion Exporta
Facil (DEF)

Valor FOB hasta 7500.00 Délares y
un limite de peso de 30Kg por bulto.

No interviene Agente de Aduana

N5



Paso VI: Tramite de aduanas

PROCEDIMIENTO DE EXPORTACION

g
508
" ADUANAS ADUANAS
Transmision Elect / Numeracion Transporte Interno Ingreso de Asignacion
DUA de exportacion provisional pais de origen Mercancia a Zona de Canal
Primaria

Con Datos Provisionales

REGULARIZACION (30 Dias) 4

RECONOCIMIENTO FiSICO

* Transmision complementaria de Datos de

la DAM

* Presentacion de Documentos

Fuente: http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/despacho/index.html#

Salida
al Exterior

Carga y Estiba

Autorizacion: EMBARQUE

e

N5


http://images.google.com.pe/imgres?imgurl=www.geocities.com/suicidal_existance/CTSA/list.jpg&imgrefurl=http://www.geocities.com/suicidal_existance/CTSA/home.htm&h=219&w=250&prev=/images?q=LIST&svnum=10&hl=es&lr=&ie=UTF-8&oe=UTF-8
http://images.google.com.pe/imgres?imgurl=www.geocities.com/suicidal_existance/CTSA/list.jpg&imgrefurl=http://www.geocities.com/suicidal_existance/CTSA/home.htm&h=219&w=250&prev=/images?q=LIST&svnum=10&hl=es&lr=&ie=UTF-8&oe=UTF-8
http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/despacho/index.html

Paso VI: Tramite de aduanas

Documentos comerciales generales :

R mMER&I . LISTA DE EMPAQUE
_ _ ‘ La presente lista se refiere a la factura N° de fecha _
(Nombre y direccién completos del exportador) : Nimero de documento - '
FACTURAN Cantidad | Namero Contenido de cada bulto Dimensiones Peso bruto
FECHA ieid
Qeferencia al contrato u orden de pedido Fecha de emision decadabulto | o bulto
Facturra _ Nombre y direccion del comprador
Pedido N°
Cantidad Descripcion Precio Valor total
Unitario
Descripcién de Ig Formato de
- mercancia, cantidad, Formato LiSta d e
precio unitario.
de Factura empaque
Condiciones de entrega :
(Incoterms) y pago ComeI‘CIa|
Otros detalles del embarque
Enviado por:
el:
L [ —
Fecha:

((Lrom-

pery

Modelos de documentos : https://exportemos.pe/asesoria-especializada/logistica-para-exportar



https://exportemos.pe/asesoria-especializada/logistica-para-exportar

Paso VI: Tramite de aduanas

MINISTERIO DE SALUD
PERU
DIGESA
. AT CERTIFICA DO SANITARIO

Documentos comerciales especificos :

» Certificados autorizaciones y /o Permisos

v

v

v

Certificado fitosanitario / zoosanitario
(SENASA)

Certificado sanitario (DIGESA, DIGEMID)

Certificado Productos Hidrobioldgicos
(SANIPES)

Permiso de exportacion CITES (Serfor)

Certificado de origen (ADEX, SNI, CCL y cdmaras
de comercio regionales) o sistema de auto

certificacion (Eeuuy, Canada y Corea del Sur) - NO
OBLIGATORIO

Otros Certificados

Modelos de documentos https://exportemos.pe/asesoria-especializada/logistica-para-

exportar

IO aNcacdn del Procucts Allnentcio

e S L.

-
Nambre y Cadigo Jel Fatariecimiento Hanieg ?

Cramtre de loe Prodictos

Cortficacs Sarvtaro



https://exportemos.pe/asesoria-especializada/logistica-para-exportar
https://exportemos.pe/asesoria-especializada/logistica-para-exportar

Paso VI: Tramite de aduanas

EXPORTACION SIMPLIFICADA

[

e B DECLARACION SIMPLIFICADA DE DSE: 2352011000326 48
sduana csémo | DECLARACION UNICA DE ADUANAS (4) QSUNA‘I’ EXPORTACION VIA WEB Fecha: 27072011
MARITIMA DEL 118 2 | REGISTRO DE ADUANA C‘lﬂ;ﬂ
i 1, MODALIDAD DE EXPORTACION
He Grden Destinacion | Modalidad | Tipo Despacho | He DUA Prov. N° Declaracién: 000001 12, Mercancies con valor comercial Fasta USS 5000
000001 10 1 NORMAL Fecha Numeracién 011012013 B IDENTIFICACION
PETT————— Sujeto a1 ROIO 2.1 Exportader (Remitents) R2N'RUC
o IGATE GOURMET PERUSRL 20341648955
1| IDENTIFICACION
SEPITIILESSAC 12.3 Direccion 24 Pais Desino:
1.2 Cadigo y Documento de Identificacidn 1.3 Direccién da Importador/Exportador 14 uM[R rAUCm MRBAUAN ‘
4-10508718781 JR. HIPOLITO UNANUE 1664 URE. SAN PABLO LA == 3 TRANSPOQTE ALMA:ENAMIENTO
- VICTORIALIVALIMA T B.1 Via de Transporte 3.2 Empresa de Transporte COD 3.3 Nave VuelooPlaca (34 Doc Transporte
3.1 Empress _ 3.2 WY Manifiesto 3.3 Via Transporte NQRMW UB) 3 DEMB555458
== — SFechaErbaque  [BON'deManfiess  B7Cod AdwanaSaida PN 3ulos B9Peso Bruto
AGENCIA MARITIMA AGUNSA . 8264 2012 . 20859 1. MARITIMO MEREA DEL CAL[AO BO
éfdzloﬂ'n- Transparts (T/R) ?TISIRL;nnl-d Transperts éfd;?‘"- Dis TO [mno 'emml COU 3 1 , Uﬂ'e(cmw (CSW F’r el Exw'm)
05112012 QP EXPRESS CARGOSAC. - 13
R TR ——— 42 Depinto Ahutorzads Codgn | 43 Plazo sclctad 4. DECLARACION DE MERCANCIAS
iSene  BubFarda Nacional Descrpcion de la Mercancia valor FOB F.m UF Jnid. MedDUA Prec/Reg Ap

4 | ALMACEN
ALCONSA - 3550 ALCONSA ]

1 PAD95000

5.1 Entidad Financiara  Cédigo |:.1 Modalidad  Cédigo

o EEATEAE BANCO INTERAMERICANO DE FINANZAS - 038 AS DE PAGO - 7
r Ingresar a ésta
6.1 FOE/Valer 6.2 Flata/Comisién | 6.3 Sagura/ . 6.5 Valor Aduana/
6| VALOR ADUANA R Exterior Gastos Ded) opeién Valor Neto Entrega
23000 6804 00 — 237004
OTROS DATOS Total Peso Neto Total Peso Bruto Total aulw:' Total U.Fisicas || Total U.Comercial
DILIGENCTA 33166 333900 560 30000 200000

N
M Wunsa tgestiond  Jkeano

NEPTUNIA

.m.Fe&x

[Camisas para Verano

150000 D000 )

. pang

 WORLD -
OCASAZ  cOURIER

! Q"L"fff,j,,, Umg,

VDEI:I.AMCION EXPORTA FACIL
Guia Postal: CP-72, EM-1, (N-22,0N-23
IAI

DSE No 244- 2007-48- 000019-6
ro: Fecha: 20/06/2007

1 | Exportador (remitente): JUAN ROJAS RUC : 10446707236

‘ Direcclon:  AV. LAS FLORES 1234
Pais: PERU Ciudad: LIMA Codigo Postal:
| Persona de Contacto; JUAN ROJAS TORRES  TelFax: 4113322 E-Mail: juanwojastomes@yahoo.es

2 | Importador (destinatario): ALBERTO PEREZ CASTILLA

Direccion: AV. CONSTITUCION 354  URB LOS MOSTOLES

P
A
R | Pais; SPAIN |Cludadi MADRID | Codigo Postal ¢ 28018
|

| Persona de Contacto: ALBERTO PEREZ CASTILLA | Tel/Fau: E-Mail: apereze@@yahoo.es
3 DESCRIPCION DE LA MERCANCIA
Ser | Subpartida dela Valor dad | Com.Pago Reg.Prec. o

nacional Venta  TUF Tipo/Fecha | Aplicacion
Bulto

1 305591000 |ALETAS DE TIBURON EN POLVO | 1000 2||1-

Serpost s

El Correo del Peru

*Gracias a Exporta F&cil, también se
" puede exportar bajo el Régimen
o Simplificado emitiendo Boletas de

< Venta.
ront.
@ peru




Paso VI: Tramite de aduanas

Documento de transporte especifico :

e Constituyen documentos de contrato entre exportador vy
transportista para traslado de productos desde origen a destino.

 Contrato de fletamento con el transportista, el cual tiene caracter de
titulo de propiedad de la mercaderia.

 Evidencia del contrato de transporte suscrito con el transportista y
sus condiciones.

L/CNo. 188688 /00 (6)
Sﬂnat-m,, 7)

* Demuestran recepcion de mercaderia por transportista.

* Permite el retiro de mercaderia.
* Son titulos valores que demuestran propiedad



Paso VII: Embarque al exterior

Modalidades de transporte
Internacional

o) teresie
R e




¢,Donde encontrar informacion de los operadores logisticos?

SIlc Sistema tegrado de Infonmacion
de Comercio Extanot

Herramientas Rutas
Logisticas para la Maritimas
Exportacion

® O

Accede 0 nuestros oplicotivos y consigue todo o
Informocién necesoria sobre logistico, reduccion de

costos y o gestién operotivn del comercio xerir. == Herramientas
Compente fo=iod |  de Cubicaje
f ¥ in

O

Fuente: http://directoriologistico.promperu.gob.pe/



http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=239.22800
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