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I. Producto 
 

La madera deck de shihuahuaco/cumarú FSC 100% (Dipteryx micrantha Harms) es un material de alta calidad utilizado 

principalmente en la construcción de terrazas, revestimientos y estructuras exteriores. Se caracteriza por su alta 

resistencia natural a la humedad, termitas y hongos, lo que la convierte en una opción ideal para aplicaciones en entornos 

con condiciones climáticas exigentes. 

Este tipo de madera presenta un acabado E4E (Edges 4 Edges), lo que significa que sus cuatro lados han sido perfilados 

y moldurados, otorgándole un acabado liso y uniforme que facilita su instalación. Además, el proceso de cepillado mejora 

su apariencia estética y asegura una superficie de tacto agradable. La certificación FSC 100% garantiza que proviene de 

bosques gestionados de manera sostenible y cumple con estándares ambientales internacionales. 

En términos de características físicas, la especie de esta madera es una de las más densas dentro de su categoría, con 

una densidad que varía entre 900 y 1100 kg/m³, lo que le confiere una alta resistencia mecánica y una durabilidad 

excepcional. Su color varía entre marrón rojizo y marrón oscuro, con matices naturales que aportan una estética 

sofisticada. La madera es sometida a un proceso de secado en horno (KD) para reducir su contenido de humedad y 

mejorar su estabilidad dimensional, evitando deformaciones con el tiempo. 

 
Fuente: Maderería: Deck de Cumarú 

Elaboración: Inteligencia de mercados 
 

Para conocer mayor información de la ropa de madera deck para exterior, visitar el siguiente link: http://bit.ly/4gk2Eeb 

El presente documento analiza la posibilidad de la madera tropical incluido las tablillas para parqués y deck para exterior 

de Perú con Italia, por lo que la elección del análisis de este país ha sido por ser el sexto principal mercado importador de 

este producto, bajo la partida arancelaria (Part.440922) en la región de Europa, presentando a su vez un crecimiento de 

+0,5% con respecto al año anterior y una tasa de crecimiento promedio anual de +40,8% en términos de valor FOB en los 

últimos 5 años. 

A continuación, se detalla el arancel aplicado por Italia al producto de madera tropical incluido las tablillas para parqués y 

deck para exterior (Part. 440922) 1. Según el portal Market Access Map (2024) se específica lo siguiente: 

Cuadro Nº 1 
Italia: Partida Arancelaria de madera tropical incluido las tablillas para parqués y deck para exterior (440922)  

Aranceles aplicados por Italia 

 
Partida  

 
HS 06 

 
Descripción 

Arancel 
NMF 

Arancel 
aplicado 

UE2 

Arancel 
aplicado 
a Perú  

Arancel  
Miembros 

AP3 

4409229090 440922 Madera tropical incl. las tablillas para parqués 0,0% 0% 0,0% 0,0% 
    Fuente: Market Access Map / Acuerdos Comerciales del Perú. Elaboración: Inteligencia de Mercados – PROMPERÚ 

 
1 Partida arancelaria nacional (HS 10), donde encontraremos el producto a analizar: Madera deck para exterior. 
13 UE: Unión Europea. 
3 Miembros AP: Alianza del Pacífico (Colombia, México y Chile). 
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II. Requisitos de ingreso 
 

1. Regulaciones y normas de ingreso 

Las principales entidades y leyes encargadas de regular el ingreso de madera deck para exterior al mercado de Italia 

son las siguientes: 

Cuadro Nº 2 
Ley y Reglamentos de Italia4  

Organismo o 
Institución que 

Normaliza 
Título de Ley, Norma, Reglamento 

Fecha de 
Publicación 

 
Link para ubicar 

publicación  
 

 

Unión Europea 
(EU) 

 

 

Reglamento (UE) N° 995/2010: Reglamento 
sobre la comercialización de madera (EUTR) 

 

 
2010 

 

 
https://bit.ly/3WISP2y 

 

Forest Stewardship 
Council (FSC) 

 

 

Estándares para Certificación FSC de Cadena 
de Custodia 

 

 
Permanente 

 

 
https://bit.ly/40EWxLv 

 

Ministerio de 
Transición Ecológica 

(MiTE) 
 

 
Normativa sobre Importación de Madera 

Tropical con Certificación de Sostenibilidad 

 
Permanente 

 

 
https://bit.ly/4hfpnJL 

 

Asociación Europea de 
Madera Tropical 

(ETTF) 
 

 

Requisitos Técnicos y de Documentación para 
Maderas Tropicales Comercializadas en 

Europa 
 

 
Permanente 

 

 
https://ettf.info/ 

Elaboración: Inteligencia de Mercados – PROMPERÚ 

 
2. Estándares y certificaciones 

A continuación, se presentan algunas certificaciones importantes que se deben cumplir para el ingreso de madera 

deck para exterior al mercado de Italia. Estas certificaciones aseguran que los productos cumplen con los estándares 

de calidad, seguridad y sostenibilidad. 

Cuadro Nº 3 

Certificaciones  

Logo 
Nombre de la 
certificación 

Descripción Web 

 

Forest Stewardship 
Council  
(FSC) 

Certificación que asegura que la madera proviene 
de bosques gestionados de manera responsable, 
promoviendo prácticas ambientales, sociales y 
económicas sostenibles. 

https://fsc.org/en 

 

Programme for the 
Endorsement of 

Forest Certification 
(PEFC) 

Certificación que garantiza que los productos 
forestales cumplen con estándares de 
sostenibilidad y trazabilidad en toda la cadena de 
suministro. 

https://www.pefc.org/ 

 

Certificación ISO 
9001:2015 

Norma internacional que garantiza la calidad en los 
procesos de producción y comercialización, 
incluyendo la trazabilidad y consistencia del 
producto final. 

https://bit.ly/4hwzEkZ 

Elaboración: Inteligencia de Mercados – PROMPERÚ 

 
 

 
4 Para mayor información, consultar: Guía de acceso para productos importados al mercado de Italia 
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III. Estadísticas de competencia del mercado 

 
      3.1. El mercado italiano 

El mercado de madera deck para exterior en Italia ha experimentado un crecimiento constante, impulsado por el auge 

de la construcción y renovación de espacios exteriores, como terrazas, jardines y piscinas. Esta tendencia está 

asociada al estilo de vida mediterráneo, donde el diseño de áreas exteriores es un elemento clave en la arquitectura 

residencial y comercial. Además, el creciente interés por materiales sostenibles y de alta calidad ha incrementado la 

demanda de productos certificados como los que cuentan con FSC (Forest Stewardship Council) y PEFC (Programme 

for the Endorsement of Forest Certification). Estas certificaciones aseguran que la madera utilizada proviene de 

bosques gestionados de manera responsable, alineándose con las prioridades ambientales de los consumidores 

italianos. 

 

La preferencia del mercado italiano se inclina hacia maderas tropicales duras, como el Cumarú (Dipteryx micrantha 

Harms), debido a su durabilidad, resistencia a la intemperie y atractivo estético. Este tipo de madera es especialmente 

valorado por arquitectos y diseñadores que buscan materiales naturales con acabados de alta gama para proyectos 

al aire libre. Según el informe de la Asociación Europea de Madera Tropical (ETTF), Italia es uno de los principales 

importadores de maderas tropicales en Europa, representando un mercado clave para los exportadores de países 

tropicales como Perú y Brasil (ETTF). 

 

La industria italiana de materiales de construcción ha adoptado un enfoque en sostenibilidad, lo que ha llevado a un 

aumento en la oferta de productos certificados y procesados de manera responsable. Esto incluye el uso de maderas 

secadas en horno (KD) para garantizar estabilidad dimensional y molduradas para facilitar la instalación. Las 

regulaciones en Italia, alineadas con el Reglamento (UE) N° 995/2010 (EUTR), exigen que toda madera importada 

cuente con documentación que acredite su legalidad y trazabilidad, lo que representa un diferenciador clave para los 

exportadores que cumplen con estos requisitos (EUTR). 

 

En términos de oferta, el mercado italiano combina importaciones de maderas tropicales y alternativas locales o 

europeas, como el roble y el castaño. Sin embargo, las maderas tropicales como el Cumarú tienen una ventaja 

competitiva debido a su resistencia superior y longevidad en aplicaciones exteriores. Países como Brasil, Indonesia y 

Perú son los principales proveedores, con acuerdos comerciales que favorecen la entrada al mercado europeo. 

Además, la posición geográfica estratégica de Italia como puerta de entrada al sur de Europa facilita la redistribución 

de productos a mercados vecinos. 

 

El segmento residencial lidera el consumo de madera deck en Italia, seguido por proyectos comerciales en hotelería 

y restauración, donde se priorizan materiales de alto desempeño para entornos exteriores. Se espera que este 

mercado crezca a una tasa anual del 4,5% en los próximos cinco años, impulsado por la preferencia por productos 

sostenibles y el aumento en la inversión en proyectos de diseño exterior (Global Construction Trends). 

 

La competencia en el mercado italiano es intensa, con la presencia de proveedores locales y extranjeros. Sin embargo, 

los exportadores que ofrecen productos certificados y adaptados a las normativas europeas tienen una ventaja 

competitiva significativa. Las marcas que destacan incluyen a fabricantes italianos con un enfoque en maderas 

europeas sostenibles y exportadores internacionales que cumplen con estándares de calidad y sostenibilidad. 

 

3.2.   Competencia Internacional 

 

De acuerdo a la base de datos del TradeMap (2024), se puede comentar que el mercado de Italia, tiene como 

principales proveedores de madera deck en exterior, (bajo la partida: Nº 440922) a mercados como Brasil, que está 

posicionado como el principal socio comercial de este producto y ha mostrado un crecimiento promedio anual +40,8% 

con respecto a los últimos cinco años, registrando en este último un valor de USD 4 936 miles y participación del 39%, 

además de ello los mercados asiáticos como Indonesia ha tenido una participación del 33% en el 2023 ubicándose 

como el segundo importante proveedor con un valor de USD 4 244 miles. Le sigue el mercado de Tailandia el cual en 

el último año logró totalizar un monto de USD 854 miles con una participación del 7%. 
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A continuación, se presenta un cuadro resumen con el ranking de los principales proveedores de la partida: 440922 - 

Madera tropical, incl. las tablillas y frisos para parqués, sin ensamblar, perfilada longitudinalmente, a Italia con los 

valores FOB (Miles de USD) y volúmenes (Toneladas) exportados: 

 

      Cuadro Nº 4.  
Principales exportadores o proveedores de Madera deck para exterior (Part. N° 440922) hacia Italia 

RK País Socio 
Valores USD (Miles) Volumen (Toneladas) 

2019 2020 2021 2022 2023 2019 2020 2021 2022 2023 

1 Brasil 535 397 3 253 6 403 4 936 256 254 2 692 4 241 4 014 

2 Indonesia 1 957 1 180 3 374 4 372 4 244 532 299 754 927 847 

3 Tailandia 0 0 25 0 854 0 0 1 0 56 

4 Bolivia 144 152 93 541 685 82 88 67 324 501 

5 Congo 0 0 97 131 229 0 0 68 98 181 

 Resto 619 636 385 1 300 1 857 224 214 164 573 964 

 Total 3 255 2 365 7 227 12 747 12 805 1 094 855 3 746 6 163 6 563 
               TradeMap (2024). Elaboración: Inteligencia de Mercados – PROMPERU 

 

IV. Transporte y logística 
 

4.1.   Medios de transporte 
Cuadro Nº 5. 

Tiempo de transporte de Perú a Italia 

Tipo de 
Ruta 

Ruta Puerto / Aeropuerto 
de origen 

Puerto de destino Tiempo de 
tránsito 

Frecuencia de 
salida 

Marítima De Perú a Italia Lima - Callao Livorno 30 días SEMANAL 

Marítima De Perú a Italia Lima - Callao Salerno 17 días SEMANAL 

Marítima De Perú a Italia Lima - Callao Vado Ligure 16 días SEMANAL 
Fuente: Rutas Marítimas, Searates www.searates.com. 

Elaboración: Inteligencia de Mercados – PROMPERÚ 

 
4.2.   Fletes 

Cuadro Nº 6 
Costo del Flete Promedio hacia Italia 

Tipo de contenedor: 
Marítimo 

Costo Aproximado        
(US$) 

Reffer de 40 pies $ 1 739 - $ 1 745 

Reffer de 20 pies  $ 1 454 - $ 2 265 
Fuente: Rutas Marítimas, Searates www.searates.com 

Elaboración: Inteligencia de Mercados – PROMPERÚ 

 
V. Canales de distribución 

 
En el mercado italiano, la distribución de madera deck para exterior está estructurada a través de diversos canales 

que permiten cubrir las necesidades tanto de profesionales del sector construcción como de consumidores finales 

interesados en proyectos residenciales. A continuación, se detallan los principales canales de distribución: 

 

Fabricantes y Proveedores Locales 

 

Italia cuenta con una industria destacada de fabricación y suministro de productos de madera, incluyendo materiales 

para decks exteriores. Empresas como ANTICO TRENTINO, Florian, y MASTER ITALY son reconocidas por ofrecer 

productos de alta calidad, alineados con las tendencias de sostenibilidad y diseño. Estos fabricantes también 

garantizan la disponibilidad de madera procesada, como la madera secada en horno (KD), perfilada y moldurada, lista 

para su instalación en proyectos exteriores. 

 

 

 

http://www.searates.com/
http://www.searates.com/
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Distribuidores y Mayoristas Especializados 

 

Los distribuidores y mayoristas desempeñan un papel crucial en la cadena de suministro, conectando a los fabricantes 

con minoristas, constructores y otros compradores. Plataformas como Fordaq reúnen una red de empresas madereras 

en Italia, facilitando el acceso a una amplia variedad de especies de madera tropical, como el Cumarú, que es ideal 

para aplicaciones en exteriores debido a su durabilidad y estética. 

 

Tiendas Minoristas y Centros de Mejoramiento del Hogar 

 

Grandes cadenas minoristas y centros de bricolaje, como Leroy Merlin e OBI, ofrecen una amplia gama de productos 

de madera para decks exteriores. Estas tiendas permiten a los consumidores finales adquirir madera de alta calidad 

para proyectos residenciales, así como a profesionales acceder a materiales específicos adaptados a las normativas 

europeas. Este canal es clave para la distribución en áreas urbanas y suburbanas. 

 

Comercio Electrónico 

 

El comercio electrónico está transformando la distribución de materiales de construcción en Italia. Plataformas como 

Amazon Italia y tiendas en línea especializadas permiten a los compradores adquirir madera para decks desde la 

comodidad de su hogar, comparando precios, proveedores y características de los productos. Este canal se ha vuelto 

especialmente relevante para arquitectos, constructores y consumidores que valoran la conveniencia y eficiencia del 

proceso de compra digital. 

 

Ferias y Exposiciones Especializadas 

 

Italia es un referente en la organización de eventos internacionales dedicados al diseño, la construcción y los 

materiales sostenibles. Ferias como el Salone del Mobile en Milán y la Fiera Legno & Edilizia en Verona ofrecen un 

espacio ideal para que los fabricantes y distribuidores presenten sus productos, interactúen con compradores 

potenciales y conozcan las últimas tendencias del sector. Estos eventos fortalecen las conexiones comerciales y son 

una plataforma clave para promocionar productos innovadores como la madera deck certificada FSC. 

 

 

Distribución de los Canales de Distribución de Madera Deck en Italia 

 

 
Fuente: Statista (2024). 

 


