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Exportando e

paso a paso

EXPORTAR ES CRECER, TU TAMBIEN PUEDES

= 7. Embarque al exterior
/ Has llegado a k etapa final
e Laagencia de aduanas solicita a la agencia de
carga la numeracion del documento de
embarque para ¢ trasiado de tu producto a la

agencia de aduanas te entrega los
¢ _~ ) documentos de embarque para que los remitas
a tu banco y a tu importador via courer.

~ L-X 1.3 @ Si cuentas con una carta de crédito con las
olpo=|o condiciones de entrega del producto (lugar

precio, forma de pago, entre otros), tu banco
E H envia los documentos al banco emisor y, si
este los encuentra conforme, procede a real
fa transferencia del pago a tu cuenta.

o

4. Promociona tu producto - - —— -

TABLA

Utilza herrameentas de promocion comescial
para dar a conocer tu producto en el mercado

DE
CONTENIDO

internacional

producto, est
compradores

® Ruedas de negocios y misione

® Promocion directa

® Ferias internacionales (puedes exhiber tu

; empresanales

* Usa tecnologias de ka informacion para

generar contenido

por redes sociales

@ Desamrolia una pagina web
® Usa plataformas de marketplaces

2. Haz un estudio .
de mercado h

® Realza un andlisis del mercado |
ara determinar la demanda
potencial y las ¢ des de
® Cor a con fuen Wori n:
estadisticas y biolografia especialzada.
en capacitaciones, como las
oficial de

i nuestro px

7| <

oo
oo

> md

1. Formaliza tu empresa,
hazlo con Sunat

yete como persona natural con

o juridica.

@ Ten un nimero de RUC en condicidn
activo y habido.

o Deberas estar habilitado para emitr
boletas de venta o facturas
comercinles.

3. Define el perfil de tu producto

Analza las caracleristicas de tu producto para
determinar si es exportable, por ejemplo
2 las necesidades, gustos y
modas y tendencias de consumo

s de la

® ;Se ajusta a los requerimientos de cantidad.
calidad, etiquetado y proteccion del
medioamb ?

Si no cuentas atn con un producto, te
recOmMandamos un paso previo: busca y

6. Tramites de aduana

el monto exportado es mayor a USD 5000
OB, tienes que iniciar & tramite operativo con
n agente de aduanas, quien se encargara de
izow la trans 5n electronica de la

Dedlaracién Aduanera de Mercancias (DAM]
documento oficial para regularizar la salida
legal de tus productos.

o En caso de que & despacho sea nferior a
USD 5000 FOB, i mismo puedes realizar e
tramite de exportacion ante ka Sunat mediante
una declaracion simplificada de exportacior

Recuverda que tambien dispones del servicio de
Exporta Facil, cuando tu mercancia no supere el
rmonto de hasta USD 7500 FOB y & peso
promedio de cada bulto no exceda ios 30 kg.

5. Contacto comercial

o Establece contacto con tu comprador potencial.

stras
ermacional.

pago mas utilizados
- Transferencia bancaria internacional

- Cobranza docurnentaria
- Carta crédito

S,




éQué entendemos por exportar?

Regulada por: Ley General de Aduanas. Decreto
Legislativo 1053y su reglamento.

Articulo 60°.- Exportaciondefinitiva

‘Régimen aduanero que permite la salida del territorio
aduanero de las mercancias nacionales o
nacionalizadas para su uso o consumo definitivo en el
exterior.

La exportacion definitiva no esta afecta a ningun tributo”.

Fuente: http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/normasadua/gja-03.htm



http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/normasadua/gja-03.htm

Formalizacion
de tu empresa
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PASO I: Formalizacion de tu empresa

Antes de empezar a exportar es necesario estar formalizado como persona
natural (con negocio) o como persona juridica. La empresa debe estar
reconocida legalmente ante la SUNAT y contar con el RUC.

La empresa también debe estar habilitada para emitir boletas de venta y/o
facturas comerciales.

Va

rogﬁ

~

*Es recomendable que se especifique en la ficha RUC de la SUNAT, en el

NoTh acapite de actividad de Comercio Exterior: “Exportador-Importador-

Comercializador”.
_

J




éDonde encuentro informacion sobre empresa

T COFIDE

EL BANCO DE DESARROLLO DEL PERU

https://www.cofide.com.pe/apoyo_mipym
e.php

LlEmpresa

PLATAFORMA DE APOYO AL EMPRENDEDOR

https://www.tuempresa.gob.pe/
tuempresa@produce.gob.pe
914 104 392

Centro

Integrado
Formaliza
Peru

y formalizacion?

SUPERINTENDENCIA NACIONAL DE ADUANAS Y DE ADMINISTRACION TRIBUTARIA

https://emprender.sunat.gob.pe/emprendiendo/d
ecido-emprender/obtener-ruc

Pero

emprendimiento
0 negocio!

()
y asistencia R =0s

agui
gratuita @
Consultas al WhatsApp

920 000 316
}xﬂ Consultas al correo electrénico

formalizaperu@trabajo_gob.pe

https://portal.trabajo.gob.pe/formalizaperu/

. a tu disposicion.
1 I mpulsa tu Recibirds asesoria con nuestros gestores de
formalizacién para potenciar tu negocio y
formalizar a tus trabajadores.
iTe ayudamos a crecer!

é‘ Formaliza Tres canales de atencion

Recibe Orientaci(in ﬂ Para una videoconferencia personalizada
nan

biiscanos como sede virtual Formaliza Perd

. .
técnica serviciosvirtuales.trabajo.gob.pe fextranet /web/ citas


https://emprender.sunat.gob.pe/emprendiendo/decido-emprender/obtener-ruc
https://www.cofide.com.pe/apoyo_mipyme.php
https://portal.trabajo.gob.pe/formalizaperu/
mailto:tuempresa@produce.gob.pe
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PASO Il: Estudio de Mercado

¢Por qué es importante la Partida arancelaria o HS code?

ALFOMBRA DE NUDO DE
ALPACA

&

SREN7

) |

CAPITULO

PARTIDA

SUB PARTIDA DEL SISTEMA ARMONIZADO

SUB PARTIDA NANDINA

SUB PARTIDA NACIONAL

DESPA — PE.00.09 — (Versién: 5) /14/04/2021

Fuente: https://www.sunat.gob.pe/leqislacion/procedim/despacho/procAsociados/despa-pe.00.09.htm

MINISTERIO DE ECONOMIA Y FINANZAS

ARANCEL DE

ADUANAS
2022

APROBADO POR
DecreTo Supremo N° 404-2021-EF

NORMAS LEGALES

Fuente:
https://cdn.www.gob.pe/uploads/docu
ment/file/2676619/DS404 2021EF.pdf.

pdf

SUNAT: Area de Division de Clasificacién Arancelaria
Muestra para analisis fisico-quimico, debes pagar una
tasa de S/ 163.00 , de acuerdo con el TUPA de la Sunat

(Mesa de Partes Virtual)
Fuente: https://wwl.sunat.gob.pe/ol-at-ittramitedoc/registro/iniciar



https://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/despacho/procAsociados/despa-pe.00.09.htm
https://cdn.www.gob.pe/uploads/document/file/2676619/DS404_2021EF.pdf.pdf
https://ww1.sunat.gob.pe/ol-at-ittramitedoc/registro/iniciar

Partida del sistema armonizadp  s———p-

Subpartida del sistema armonizadt  —p

Partida del sistema armonizady ————)

Subpartida del sistema armonizadt )

09.01

0901.11

0901.11.10.00
0901.11.90.00
0901.12.00.00

0901.21

0901.21.10.00
0901.21.20.00
0901.22.00.00
0901.90.00.00

10.08

1008.10
1008.10.10.00
1008.10.90.00

1008.21.00.00
1008.29.00.00
1008.30

1008.30.10.00
1008.30.90.00
1008.40.00.00
1008.50

1008.50.10.00
1008.50.90.00
1008.60.00.00

1008.90

1008.90.21.00
1008.90.29.00

1008.90.91.00
1008.90.99.00

Café, incluso tostado o descafeinado; cascara y cascarilla de café; sucedaneos del café que
contengan café en cualquier proporcion.

Alforfén, mijo y alpiste; los demas cereales.

Café sin tostar:

- Sin descafeinar:
- - Parasiembra
- - Los demas

- Descafeinado
Café tostado:

- Sin descafeinar:
- - Engrano

- - Molido

- Descafeinado
Los demas

Alforfén:

- Para siembra

- Los demas

Mijo:

- Para siembra

- Los demas
Alpiste:

- Para siembra

- Los demas

Fonio (Digifaria spp.)

Quinua (quinoa) (Chenopodium quinoa):

- [Para siembra <<
- Los demas <

Triticale

Los demas cereales:

Kiwicha (Amaranthus caudatus):
- - Parasiembra

- - Losdemas

- Los demas:

- - Parasiembra

- - Los demas

Partida especifica
Partida genérica o bolsa




Ano

2024 v

Tipo de sector

Todas 4

Total de paises: 54

Mes Inicio

Mes Fin

1 12

Sector

Todas 4

Consultar

Partida Arancelaria

0901119000 CAFE SIN TOSTAR Y SIN DESCAFEINAR EXCEPT

Borrar

Agrupacion

Peso Neto Kg Valor FOB US$

NAFTA

Estados Unidos

65.112.748

310.219.198

UNION EUROPEA

Alemania

44.353.033

217.115.781

UNION EUROPEA

Bélgica

26.745.142

123.108.042

NAFTA

Canada

17.846.659

89.990.151

UNION EUROPEA

Suecia

7.897.015

40.906.139

OTROS

Reino Unido

6.503.720

33.817.460

Japon

5.762.148

31.871.285

UNION EUROPEA

Paises Bajos (Holanda)

6.381.182

31.532.657

Corea del Sur (Republica de Corea)

5.590.737

28.402.315

Webinar Fuentes: https://exportemos.pe/descubre-oportunidades-de-exportacion/estadisticas-de-

Exportador

exportaciones-peruanas/ranking-por-paises

N5



PASO Il: Estudio de Mercado

El empresario debe realizar un analisis del mercado internacional para
determinar la demanda potencial y oportunidades de negocio. ¢Qué
informacion basica debe tener un estudio y/o perfil de mercado?

Ambiente Distribucion
fisicoy fisica .
demografico internacional

Entorno
politico y
sociocultural

El consumidor y
el segmento
objetivo

Indicadores macroecondmicos
Politica cambiaria.

Estructura y evolucién del mercado
interno, su volumen y su aumento.

Tamano, crecimiento y densidad de la
poblacion y su distribucién

Variaciones climatoldgicas
Distribucién politica
Sistemas de transporte y comunicaciones

 Definicion del segmento objetivo,
cuantificacion y potencial de crecimiento

* Segmentacion segun poder de compra
» Habitos de consumo y sus tendencias
» Motivos de compra y usos del producto

11
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PASO Il: Estudio de Mercado

¢Donde encuentro informacion sobre estudios y guias de mercado?

2 Ficha Producto - Mercado

25 exportemos.pe/descubre-oportunidades-de-exportacion/producto/cafe-0901119000 & Q W -

Ficha de mercado para cacao en grano en Estados Unidos-2023

‘ prom. Exportemos.pe Inicio Descubre Oportunidades Promociona tu Oferta Fortalece tus Capacidades - Ruta Exportadora Contdctanos

peri

Ficha de mercado para quinua en China-2020

Estadisticas Publicaciones Eventos

Ficha de mercado para quinua en Chile-2020

Eportuciones de café sin tostar y sin descafeinar excepto para siembra

(0901119000) Ficha de mercado para café de Polonia-2020

Estadisticas de producto

Exportaciones 2025

UsD 122,19 USD 6,13 USD/Kg [% Estudio De Mercado
FOB millones USD 2025 (ene-abr) Precio referencial USD/Kg 2025 (ene-abr)
~ Estudio de mercado para café y nueces en China-2024
Var 25/24: -28,20% 2 Var 25/24: 85,25% |
Variacion FOB 2025/2024 (ene-ab Variacion precio referencial 2025/2024 (ene-abr) .
; . Estudio de mercado para productos procesados en canal e-commerce en Corea del Sur-2023

Estudio de mercado para café en Corea del Sur-2023

https://exportemos.pe/inteligencia-para-exportar/estudios-de-mercado#divbuscadorestudios



PASO II: Estudio de Mercado B

Niveles Socioeconmicos )5 Gasto de consumo por tipo de bien y/o sruicio
T Perfil del consumidor de
VIETNAM — .
Fcha técnica para negociar %y a BB Torporte 13%
( Onado [ 2%
ool e E‘fl Apcrotos & Sencos porael Hoger 7%
o 6 EEE Vivienda %
o -

[— Uss 15403 ) sow 6%

Gerencio Us$ 14620 ]
Ventas ussnn B oo 1%

Alimentocin yservicos cotering uss 12107
8onca uss 1118

Soludy medicina uss 8609

Principales regiones por habitantes

= boe Buldy, Bowrent

N

Fichas técnicas de negociacién

| f f' Libro :Cémo negociar con éxito en 50 paises — autor: Llamazarez
n Ogra 1as Garcia, Olegario

http://centroinformacion.promperu.gob.pe/cqgi-bin/koha/opac-

Boletin de inteligencia de mercados: https://exportemos.pe/servicios-digitales/boletin- detail.pl?biblionumber=89 )
exportaciones INFOCENTER - PROMPERU

Infografias https://infografias.exportemos.pe/



https://exportemos.pe/servicios-digitales/boletin-exportaciones
https://infografias.exportemos.pe/
http://centroinformacion.promperu.gob.pe/cgi-bin/koha/opac-detail.pl?biblionumber=89

PASO Il: Estudio

POR DESTINO:

Minhacienda

) I at I\I El emprendimienlc
es de todos

NA EOLOMBIA MAS

DIAN - MUISCA - ARANCEL
Perfil de la mercancia

- - A PROCOLOMBIA

EXPORTACIONES TURESMOD INVERSION MARCA PALS

General DATOS GENERALES
Por medid. Nivel Codigo Codigo | Cadigo

e Nomenclatura Nomenclatura Compiem. Suplem EeD EISo (oo
Lo L T I L) ARIAN 0804.40.00.10 08- ago -2020

SIECA

SECRETARIA DE INTEGRACION
ECONOMICA CENTROAMERICANA

— PRO ECUADO

? IRBETITUTO OE F;ﬂnnclal

az

Ok
EEPOATAODIORES HVYEIRES HES

UNITED STATES
INTERNATIONAL TRADE COMMISSION

e Mercado

14

OOB [ERNO DE

xico SIAVI4.0

PROMOTORA DEL COMERCIO EXTERIOR DE COSTA RICA

=

- Comisién | B esparol Buscar

Europea

PROCOMER |

\CHILE|I

HINETERIG
D ECONOML
T COMPETITVIDAD

(C=X|

DG TRADE

Access2Markets

Ll WWECE N PO
[BL PR L] LY

Inicio  Mercancias v Servicios v Inversion v Mercados v  Caja de herramientas v Contacto Asistente comercial



http://www.usitc.gov/
http://www.sieca.int/
http://www.icex.es/
http://www.prochile.gob.cl/
http://www.procomer.com/
http://www.proecuador.gob.ec/
https://www.cia.gov/es
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PASO Il: Estudio de Mercado

POR BLOQUE:

Casa | Contato | Careras | Extranet | EEAlex | HerramientawebdelEEE | Publicaciones | DiarioPlblico |

OBARRVATOR O g '
! e
EEE / RELACIONES RELACIONES . P : P i
EFTA SOBRE EFTA COMERCIALES SALA DE PRENSA Dialogo publico-privado sobre electromovilidad ®
Ny CON LAUE
GLOBALES l
L " £ 30 de marzo 2022 w '\/ J ‘@‘
Informa T 9:00 2 13:00hs. (Hora Uruguay) [eirii] f=r ALADT
Home  Market tion Projects News Events SOyears AboutCBI n

https://www.efta.int/

https://www.aladi.org/accesoamercados/

Q

CO M U N | DAD CBI is the Centre for the Promotion of Imports from developing countries
€8 supports the transition towards indlusive a o economies. We help small and medium-sized enterprizes (SMEs) strengthen their ecoromic, social and enviror

v Quines  Sislema Anding Normaiva - Yot .
| Temas men M
& somos @ Infegracion tes Do Andina At B www.chi.eu E R C O S U R

http://www.comunidadandina.org/ https://www.mercosur.int/



http://www.cbi.eu/
http://www.comunidadandina.org/
https://www.efta.int/
https://www.aladi.org/accesoamercados/
https://www.mercosur.int/

PASO Il: Estudio de Mercado

Otras herramientas de inteligencia comercial:

INTERNACIONAL: "
#¢1TC  SUSTAINABILITY MAP

4% TRADE MAP
/,s Trade sttistcs forntemasonalbusiness development
(N ;&rc:r:nsry :.-mnyancyun,umammmxexpm-mlues.valumes.grmmus market o BIUWEGE NETWORK  TRENDS M COMMUNITY ABOUT LOGIN

Trade Map provides - in the form of tables, graphs and maps - indicators on export performance, infemational demand, altemative markets and
compefifive markets, as well as  directory of importing and exporting companies.

Trade Map covers 220 countries and territories and 5300 products of the Harmonized System. The monthly, quartery and yearly trade fiows are
available from the most aggregated level fo the tarif line level

Welcome to our new Standards Map!

Standards Map provides information on standards, codes of conduct and audit protocols addressing sustainability hotspots in

W@ global supply chains.
w * Single ) Group ‘ X i Advanced search

# Country ' Region ‘ ! Xi

Paftner view «

https://www.macmap.org/

[Tt | (Yoo s sty T s oty T o canpns|

‘Growthofcountres' mporss

Pt el Froset 7 }V. ITC Exportar mapa de potencial o e
7y DETECTAR OPORTUNIDADES DE EXPORTACION PARA EL DESARROLLO COMERCIAL
s Fissan Federion
% Cheg CASA PRODUCTOS MERCADOS EXPORTADORES ACERCA DE RECURSOS v HERRAMIENTAS DE ITC
¥
Bzl

Detectar oportunidades de exportacion para el desarrollo comercial

El Mapa de Potencial de Exportacion es una Comuniguese con nosotros si desea desarrollar

herramienta gratuita que convierte el analisis un andlisis per izado o una versién am Export Potential Map

econémico en informacion comercial practica del pais de Export Potential Map, explorando, por

utilizando la metodologia de potencial de ejemplo: N
exportacion del ITC. 4]
— — impactos en el empleo asociados con el

potencial de exportacion

oportunidades para construir cadenas de
valor (regionales)

potencial de exportacion de servicios

la seleccién de productos y socios
estratégicos para las negociaciones de
politica comercial

www.trademap.org/

Con las visualizaciones personalizables y
compartibles del mapa, puede detectar:

1. productos, mercados y proveedores con
potencial de exportacion (sin explotar)

2. oportunidades para la diversificacién de las
exportaciones

https://exportpotential.intracen.org/en/

) GLOBAL MRL DATABASE”

[l resticioes

PestcidoMRLs  Changa Report  Market Info

Pesticide MRL Cha

View up to two weeks of recent MRL updates made to the database,
Users may also sign up ta be sent daily email natifications when MRL changes are made
Select Commodities, Pesticides, and Markets ta include in your search

[ Commodities
[4] Pesticides
[ Markets
Report Options

Dote Range: & sma0e. vezone

https://bcglobal.bryantchristie.com/db#/

<
SUNAT

DETALLADO POR SUBPARTIDA NACIONAL

Retroceder | Inicio

Manual para descarga

" EXPORTACION : Permite hacer consultas detalladas con variables Especificas por subpartida nacional,
del regimen de Exportacion definitiva desde el afio 1993 a Ia fecha. Se incluye el nombre del
exportador.

Se considera las declaraciones embarcadas y regularizadas hasta el dia de ayer, y las ordenes de
embarque del mes anterior que han sido reqularizadas dentro del plazo de 15 dias.
La informacién esta consolidada en un 98% a nivel nacional.

' IMPORTACION

FORMATO A : Permite hacer censultas detalladas con variables Especificas por subpartida
nacional, del regimen de Importacién definitiva desde el afio 1993 a la fecha. Se incluye
el nombre del importador.

Fuente: http://www.aduanet.gob.pe/aduanas/informae/aepartmen.htm

16
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PASO IlI: Perfil de tu producto

Se recomienda analizar las caracteristicas del
producto:

« ¢Responde a las necesidades, gustos y preferencias, modas y
tendencias del mercado al que apuntamos?

« ¢Se diferencia en algo con respecto a los productos de la
competencia?

« ¢Se ajusta a los requerimientos de cantidad, calidad, etiquetado y
proteccion del medioambiente?

« ¢ Todos los productos peruanos ingresan a los mercados
internacionales?

Regulaciones para exportar:
https://exportemos.pe/asesoria-especializada/requlaciones-para-exportar



https://exportemos.pe/asesoria-especializada/regulaciones-para-exportar

Regulacion por producto

e Certificados

Productos origen vegetal: Certificado fitosanitario (SENASA)
Productos origen animal: Certificado zoosanitario (SENASA)
Alimentos procesado: Certificado sanitario (DIGESA)

Productos organicos: Certificado de productos organicos
(laboratorios privados)

Cosmeéticos, medicamentos y aparatos medicos Certificado
sanitario (DIGEMID)

Producto pesquero: Certificado Productos Hidrobiologicos
(SANIPES - ITP)

Productos de proteccién como flora Y fauna: Certificado CITES
(SERFOR)

Joyas : marcado sobre la pureza del producto.

MINISTERIO DE SALUD

2 Namnes y Codigo det Fatatiecimiants HABITa30

Cantine de tos Productos




PARA TODO ALIMENTO FRESCO: CAFE EN GRANO VERDE, QUINUA,
CHIA, AMARANTO

*Debe contar con un Certificado Fitosanitario emitido por SENASA
(Telef. 313-3300 / 313-3321)

*Este certificado se realizan de manera online por VUCE
(Ventanilla Unica de Comercio Exterior)

Para mayor informacién comunicarse con la Mesa de Ayuda de
VUCE: (01) 207-1510 / vuceayuda@mincetur.gob.pe

*Cumplir con la normativa de rotulado y etiquetado (de acuerdo al pais
del destino)

8 De ser Organico: Certificado organico emitido ante laboratorios
acreditados por INACAL Ejemplo: Control
Unién https://www.inacal.gob.pe/acreditacion/categoria/acreditad
0s

8 De ser convencional: También serad necesario tomar en cuenta los
limites maximos de residuos plaguicidas.
http://plaguicidasimr.promperu.gob.pe/

En este caso indicarle que SENASA cuenta con el
area de Inocuidad Alimentaria donde se examinan los LMRP -
Teléf.. 313-3321 con el Sr. Humberto Reyes para mayor
informacién.

‘OMERCIALIZACION v|[ALEMANIA v![PERU

REQUISITO FITOSANITARIO DE EXPORTACION

>AFE, grano verde Coffea arabica

\LEMANIA PERU (MULTIDEPARTAMENTAL)
Tipo
>OMERCIALIZACION,CONSUMO,INDUSTRIAL,MUESTRA EXPORTACION AUTORIZADO

equisito(s) fitosanitario(s)
1. REQUISITOS GENERALES:

Certificado Fitosanitario.

2. PLAGAS REGULADAS:

3. DECLARACION ADICIONAL:

Sin declaracion adicional.
4. TRATAMIENTO CUARENTENARIO:

No requiere tratamiento.

5. REQUISITOS DE ETIQUETADO:

Ninguno.

6. CONSIDERACIONES PARA LLENAREL C.F.:

| o amiciAn dal OF Adahars raalizarca dantra da lne 14 diac nravine a la ealida da |a rarna da tarritaria nariiann

Fuente:
https://servicios.senasa.gob.pe/consultaRequisitos/consultarRequis
itos.action


mailto:vuceayuda@mincetur.gob.pe
https://www.inacal.gob.pe/acreditacion/categoria/acreditados
http://plaguicidaslmr.promperu.gob.pe/

ALIMENTO PROCESADO: PARA CAFE MOLIDO

Debe contar con el Registro Sanitario (en caso compre para
vender su proveedor deberia contar con el RS) emitido por
DIGESA. (T. 631-4430)

Debe contar con un Certificado Sanitario oficial
de Exportacion emitido por DIGESA.

**Este certificado se realiza de manera online por VUCE
(Ventanilla Unica de Comercio Exterior)

Para mayor informacion comunicarse con la Mesa de Ayuda
de VUCE

- 207-1510/ 713-4646

- vuceayuda@mincetur.gob.pe

Cumplir con la normativa de etiqguetado segun el pais
destino.
Otros que sean de regulacién especifica del pais destino.
(Consultar con el importador, fuente principal que estan
cerca a las entidades competentes)

MINISTERIO DE SALUD
PERU

DIGESA

CERTIFICADO SANITARIO

IoeraBcacn el Preducts Almenteio

Namnrs y Codigo del Fatatiecimiants Hana30

SENASA



mailto:vuceayuda@mincetur.gob.pe

PASO IlI: Perfil de tu producto

Barreras arancelarias

Acuerdos vigentes

* Bloques econdémicos: OMC, CAN, MERCOSUR, APEC, EFTA, UE

* Bilaterales: Canad4, Chile, China, Corea del Sur, Costa Rica, Cuba,
Estados Unidos, Honduras, Japon, México, Panama, Singapur,
Tailandia, Australia y Reino Unido.

Acuerdos por entrar en vigencia

» Guatemala, Acuerdo de Asociacion Transpacifico, Brasil, Alianza del
Pacifico - Singapur.

Acuerdos en negociaciéon

* India, El Salvador, Programa DOHA, Acuerdo de Asociacion
Transpacifico-TPP, Acuerdo de Comercio de Servicios-TISA, Turquia
y Hong Kong.

Fuente: http://www.acuerdoscomerciales.qgob.pe/
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http://www.acuerdoscomerciales.gob.pe/

PASO Ill: Perfil de tu producto e

090121 — CAFE TOSTADO

ALEMANIA

@

Aranceles aduaneros

Certificado Origen

Certifica que tus productos
son originarios del pais y goza

de beneficios comerciales
Derechos de importacién

7,50%
nacién mas favorecida @
0%

_ 7
Preferencia ® {  AUTO - CERTIFICABLE: A
rouk

NEPAL = 7S
i I+] Bl o
8}. USA Canada Australia South Korea

Aranceles aduaneros \

Para cualquier consulta sobre la normativa de Reglas de
Origen de los acuerdos comerciales, puedes enviar un

Dersclios ce Importaciin correo a origen@mincetur.gob.pe.

40%
nacién mas favorecida ®

_ Fuente: https://www.gob.pe/1042-ministerio-de-comercio-exterior-y-
Fuente: https://www.macmap.org/es/query/customs-duties turismo-la-auto-certificacion-para-el-certificado-origen



https://www.gob.pe/1042-ministerio-de-comercio-exterior-y-turismo-la-auto-certificacion-para-el-certificado-origen
https://www.macmap.org/es/query/customs-duties
mailto:origen@mincetur.gob.pe
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PASO lll: Perfil de tu producto

Regulaciones para exportar:

Inicio Condiciones de uso Material complementario Boletines Calendario de actividades Contacto Suscripcién

PR
- S

L] .a Requisitos de
éBguisil:os o [ acceso a mercados
acceSo * - (RAM)

ram.promperu.qob.pe

- = g
Todos los Sectores v | Nombre del producto / N*depa... ~ || Seleccione el Pais de v



http://ram.promperu.gob.pe
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., Como mantenerme informado?

v Atencidn por correo:
exportaciones@promperu.gob.pe

v Atencion telefonica:
(511) 604 5601
v Atencidn por Exportemos:
Servicios de mensajeria instantanea por WhatsApp:
(51) 990 060 194
v Atencion por Telexportemos:
Solicita una cita virtual con una asesora: https://bit.ly/3rtjSQh
v Atencion Presencial:
De lunes a viernes: 8:15am - 12:45m y 2:15pm - 5pm,
en la sede Basadre.

v Atencidn por correo Biblioteca Virtual:
infocenter@promperu.gob.pe



mailto:exportaciones@promperu.gob.pe
https://bit.ly/3rtjSQh
mailto:infocenter@promperu.gob.pe

C/ Promocion de

tu producto
(\prom

peru



PASO IV: Promocion de tu producto ’

.,Como difundir internacionalmente -'
la oferta de un producto? n
P NN .-

- Participacion en ferias especializadas Yy misiones \oALD OF COLFEE - Mol s e @
comerciales, asi como ruedas de negocios. COPENHAGEN2028 v fpreodelaWorldof
Wworld of Coffee es el evento 29 Mision del café en el marco de la 30
esencial para los profesionales JUN World of Coffee, que es, el evento JUN
del café, que atrae a una esencial para los profesionales
- PromPeru cuenta con el calendario de actividades en el que sl e e s comunioad e
se puede visualizar todas las ferias especializadas en las
gue participa. https://exportemos.pe/promocion-

comercial/calendario-de-eventos

- Peru Marketplace canal online gratuito que Mincetur y ENDLESS

PROMPERU ponen a disposicion para la promocion de la BUSINESS :
P P P P OPPORTUNITIES

oferta exportable peruana
https://www.perumarketplace.com/



https://exportemos.pe/promocion-comercial/calendario-de-eventos
https://www.perumarketplace.com/

~ Contacto
Comercial

(\prom

peru



PASO V: Contacto comercial

¢, Qué debo tomar en cuenta una vez establecido el contacto con el potencial
comprador?

« Lo ideal es que una vez establecido el contacto, se haya
enviado informacion sobre la empresa, cotizacion, catalogos,
muestras, etc., se desarrolle un contrato de compra venta
internacional.

Modelos de contratos de compra y venta
https://exportemos.pe/recurso/28117/contrato-de-
compra-y-venta-internacional

29



PASO V: Contacto comercial

Algunas clausulas a considerar en el contrato
de compra venta internacional:

»  Nombre y direccion de las partes.

* Producto, normas y caracteristicas.
« Cantidad.

- Embalaje, etiquetado y marcas

« Valor total del contrato

« Condiciones de entrega.

* Lugar de entrega.

» Periodos de entrega o de envio.

« Condiciones de pago.

* Medios de pago.

* Incumplimiento de contrato por causas de “fuerza mayor” (penalidades).
 Jurisdiccion

* Firma de las partes.

13.1.
CONTRATO DE COMPRAVENTA INTERNACIONAL

Conste por el presente documento el contrato de compraventa internacional de mercaderias

que suscriben de una parte: .........ccooiciiiiiciiininnaee. empresa constituida bajo
las leyes de la Republica ..................., debidamente representada por su
.......................... con Documento de Identidad N° ___.._....._....._....., domiciliado en
su Oficina principal ubicado en ..., a quien en adelante se
denominara EL VENDEDOR y, de otraparte ................. S.A., inscrito en la Partida N°
................... Del Registro de Personas Juridicas de la Zona Registral N°
............... owomnes debidamente representado por su Gerente General don
............................. identificado con DNIN® _.._............... Y sefialando domicilio el
ubicado en Calle ......... conomners N° ceeeeeneo.., Urbanizacién ............., distrito de
................ provincia y departamento de ............................, Republica del Perj, a

quien en adelante se denominara EL COMPRADOR, que acuerdan en los siguientes
términos:

GENERALIDADES
CLAUSULA PRIMERA:

1.1.  Las presentes Condiciones Generales se acuerdan en la medida de ser aplicadas
conjuntamente como parte de un Contrato de Compraventa Internacional  entre las
dos partes aqui nominadas.

En caso de discrepancia entre las presentes Condiciones Generales y cualquier otra
condicién Especifica que se acuerde por las partes en el futuro, prevaleceran las
condiciones especificas.

1.2.  Cualquier situacién en relacién con este contrato que no haya sido expresa o
implicitamente acordada en su contenido, debera ser gobernada por:

a) La Convencion de las Naciones Unidas sobre la Compraventa Intemacional de
Productos (Convencidén de Viena de 1980, en adelante referida como CISG, por

sus siglas en Jngles ) v,

30



PASO V: Contacto comercial

« También es importante conocer los Términos Comerciales Internacionales
gue delimitan nuestras responsabilidades y costos a asumir.

Determinan el lugar y forma de entrega de las

mercancias Y el punto donde se produce la transmision
de riesgos.

NUEVOS
INCOTERMS

Determina el reparto entre el exportador e importador de
sl OS gastos relativos a las operaciones de transporte,
carga, seguro, etc.

2020

| —

Determina los documentos y tramites que debe

realizar el exportador.

INCOTERMS



PASO V: Contacto comercial

EXW

FCA

CPT

ciP

DAP

DPU

DDP

CFR
FOB
FAS

CIF

SEGURO

COSTO
RIESGO
_COSTO
RIESGO
COSTO
RESGO

ke uE e [E ¥

Transporte amites e Catgaa Fete

Embalae y

wor i i o 1o CADOTIAC WD borade

3

PAIS, CIUDAD, LUGAR DE ORIGEN TRANSFORTE

mn

Descarga
e bugue

Descarga
on gostino

PAIS, CIUDAD., LUGAR DE DESTINO

Incoterms” 2020 ICC | Reglas para cualquier modo o modos de transporte

I I I N N

Incoterms 2020 ICC | Reglas para transporte maritimo y vias navegables interiores

VENDEDOR

=

!
!

ixﬂ I' I|

COMPRADOR
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PASO V: Contacto comercial

 Establecer el medio de pago

Dependera de:

El poder de negociacion entre ambas partes.

El grado y tiempo de conocimiento entre el importador y el exportador.
El nivel de confianza entre las partes.

El tamafo y valor de la operacion.

a K~ WD

La frecuencia de las operaciones (mensuales, bimensuales, trimestrales,
otros).

oL

Exigencia de cada economia.

&
fouﬁ/j Promperud pone a tu disposicion el Simulador Financiero para medios de

NOTH pago, financiamientos y garantias.
https://simuladorfinanciero.promperu.qgob.pe/



https://simuladorfinanciero.promperu.gob.pe/

PASO V: Contacto comercial

Transferencia internacional

1. Mercancia y documentos

—_—

2. Orden de pago

| | 1

5. Abono en cuenta 3. Cargo en cuenta
Banco 4, Swift Banco
1. Mercancia y documentos 4. Swift
2. Orden de pago 5. Abono en cuenta

3. Cargo en cuenta

34
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PASO V: Contacto comercial

Cobranza documentaria

6.1. Retiro de mercancia ;
<& 1. Embarque de la mercancia

1. Embarque de mercancia

) 2. Envio documentos
N ) a un 3. Remesa de documentos
m - . .
2 -y ﬁ 4. Notificacion
= as S
(=] | === c
Y c 38 % 5. Aceptacién de documentos
8 S a @ 6. Cargo en cuenta
S, 3 = —
S ® g 'S 7. Retiro de mercancia
. S = .
o “ b et 8. Transferencia

3. Remesa de documentos 9. Pago

Banco Banco

remitente 7. Transferencia cobrador

(
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PASO V: Contacto comercial

Carta de crédito

1. Contrato de compra venta
internacional

2. Apertura delacartade
crédito a favor del

5. Mercancia ) exportador
3. Envi6é delacartade
1. Contrato crédito al banco del

4. Notificacion de la carta de
crédito al exportador

5.  Embarque de la mercancia

6. Entregadelos
documentos de
exportacion

7. Pago al exportador (L/C a
la vista)

8. Envio delos documentos
al banco del importador

9. Reembolso entre bancos

10. Entrega de documentos al
importador

11. Retiro de la mercanciaen
la aduana

pinjsado
oBod ‘6

quawndo( ‘9
ap pn3NoS '

’

uoID

8. Documentacion

4. Aviso

€

11. Pago

3. Emision de C/C

—

Banco 7. Documentos

avisador

10. Cobertura

—




Tramite de
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PASO VI: Tramite de aduanas

MODALIDADES DE EXPORTACION

Formato de Declaracion Unica de Aduanas
(DAM)

Valor FOB desde 5000.00 Dolares (>)

Si interviene Agente de Aduana

EXPORTACION SIMPLIFICADA

Formato de Declaracién Simplificada
de Exportacién (DSE)

Valor FOB hasta 5000.00 Délares
(<)

No interviene Agente de Aduana

Formato de Declaracion Exporta
Facil (DEF)

Valor FOB hasta 7500.00 Doélares y

un limite de peso de 30Kg por bulto.

No interviene Agente de Aduana

38



Documentos comerciales

 Factura Comercial : exenta IGV
* Lista de Empaque o “packing list”
* Documento de transporte

* Certificado de origen
*Estados Unidos, Canada, Corea: Auto-certificacion
https://www.mincetur.gob.pe/comercio-exterior/certificacion-de-origen/

*Para los demas paises este documento debe ser emitido por ADEX, Camara de
Comercio de Lima o Sociedad Nacional de Industrias.

e Certificados segun producto

(prom.

perua



https://www.mincetur.gob.pe/comercio-exterior/certificacion-de-origen/

7/Embarque al
exterior

(\prom

peru



PASO VII: Embarque al exterior

Modalidades de transporte
Internacional

(o) Tewesve
R e

41



PASO VII: Embarque al exterior

¢c,Donde encontrar informacion de los operadores logisticos?

Herramientas Rutas _ Rutas
Logisticas para la Maritimas — Acéreas

Exportacion

O]

Accede a nuestros aplicativos y consigue toda la
informacién necesaria sobre logistica, reduccion de

costos y la gestion operativa del comercio exterior. i 0O =" S Herramientas
., | i ; de Costos de
f W in Exportacion
) @

Fuente: https://herramientaslogisticas.promperu.gob.pe/



https://herramientaslogisticas.promperu.gob.pe/

° &>

al exterior
¥ | VER MAPA PARA ESTA RUTA

5% Tarifa promedio de flete por contenedor (*)

ontenedores

Callao Manzanillo (Méxica) 1,400 1,700 4,500 60 7 SEMAMAL Ver lineas
Callag |2 Diego (Fstados 1,500 2,200 4,300 80 20 SEMANAL Ver lineas
Unidos)
Long Beach -
Callao 1,700 2,100 4,500 80 » SEMANAL Ver lineas
(Estados Unidos)
Callao Los Angeles 1,560 2,440 4,540 80 19 SEMANAL Ver lineas
(Estados Unidos)
Callag | O2Kand (Estados 1,500 2,500 4,700 110 28 SEMANAL ver lineas
Unidos)
Callag | eAutle (Estados 1,800 2,800 4,300 131 26 SEMANAL Ver lineas
Unidos)
Callao eIy 2,046 2,802 5,665 129 27 SEMANAL Ver lineas
(Canada)

N\5éra




Ministerio . rom “ J
3(?'_5%:1”9500 Exterior &) p cru @Q\AA

Preguntasy Lizbeth
respuestas

Reyes

Departamento de Asesoria

Empresarial y Capacitacion

exortaciones romeru.ob.e

Lima. julio de 2024
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