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Acerca de mi

Conecto innovacion, trazabilidad y sostenibilidad con
decisiones que fortalecen el acceso a mercados.

Trazabilidad digital y evidencia EUDR por
productor, parcelay lote.

Innovacidn, sostenibilidad y transformacién
digital aplicada a negocios.

IA para gestion comercial, exportaciones 'y
transformacion digital.

GlZ, Agromercado—MIDAGRI y Prolnnévate.

+51 975554 910 johnny.martinez@grupoveridia.com




La IA puede ampliar el comercio mundial

+34-37%

comercio
Us$ 2,3
billones

bienes IA

+12-13%
PIB mundial

+42%
servicios

digitales

Escenarios hacia 2040 frente a una linea base. Son
potenciales, no resultados garantizados.

Fuentes: OMC, World Trade Report 2025. Comercio de bienes habilitadores de IA: OMC, 2023.




La mayoria de la humanidad nunca ha usado IA o5 | cuhuta

xportadora

2,500 puntos = 8.1 mil millones de humanos. Color = interaccidn con IA mas avanzada, feb. 2026.

" Nunca usé IA - ~6.8 mil millones (84%) [ Usuario de chatbot gratuito - ~1.3 mil millones (16%)
| Paga $20/mes por IA - ~15-25M (~0.3%) [ Usa andamiaje de cédigo - ~2-5M (~0.04%)




Peru ya compite en una nueva escala exportadora

2025 - QUINTO RECORD CONSECUTIVO 1.er SEMESTRE DE 2026

USS 90 082 millones en bienes USS 54 049 millones en bienes

+21% frente a 2024 7 798 empresas exportadoras

Exportadores MIPYME 65% Crecimiento 2025 +21%
| L

Exportaciones / PIB 2025 27,3% Crecimiento 1S 2026 +34%
| I

El dato titular no basta: hay que abrirlo por producto, mercado, volumen y precio antes de decidir.

Fuentes: MINCETUR, 3 feb, 15 jul y 6 ago de 2026. Cifras oficiales.




Ruta de la sesion

{ Nuevo escenario

exportador

Decisiones basadas
f en datos

IA aplicada al Inteligencia
proceso comercial
exportador con Data

Trade
Trazabilidad segin Ruta de
el producto implementacion

O



Agroexportaciones peruanas: cifras 2025

Valor exportado, USS$ millones FOB

913

USS 15013 M

agroexportaciones

Paltas 1,363

)
+17’3 A’ Café sin tostar

crecimiento frente a 2024

1,797

1,960

Uvas frescas

USS 8490 M

valor conjunto de los cinco productos

2,457

Arandanos frescos

500 1000 1500 2000 2500 3000

o

Fuente: MIDAGRI, cierre 2025, publicado el 9 de febrero de 2026.




La ventaja comienza antes de cotizar

Una oportunidad exportadora combina
demanda real, un comprador adecuado y
la capacidad de cumplir lo ofrecido. La
tecnologia ayuda a ordenar la evidencia
y reducir supuestos.

MERCADO

Demanda, tamafio y tendencia

COMPRADOR

Perfil, solvencia y encaje

REQUISITO

Norma, certificado o protocolo

PRODUCTO

Ficha, lote y evidencia

LOGISTICA

Tiempo, costo y condicion

PROPUESTA

Precio, respuestay
diferenciacion



=90%
reporto
beneficios
entre empresas
usuarias de IA

56% 80%
mejoro la espera ahorrar

gestion en
de riesgos cumplimiento

Los resultados mejoran cuando la empresa parte de datos confiables y valida las fuentes.

Fuente: encuesta OMC-ICC, marzo de 2025, 158 empresas. Resultados entre adoptantes de IA.




IA aplicada al proceso exportador

La IA acelera el analisis y la preparacion. La empresa conserva la decision y la responsabilidad.

INVESTIGAR PRIORIZAR PREPARAR

Consolidar senales de Comparar oportunidades con Adaptar propuestas, fichas

mercado y requisitos criterios visibles y mensajes

APRENDER

Registrar respuestas y
mejorar el proceso



De un producto a una decision: quién aporta qué

-

PRODUCTO
REAL

1. Jengibre fresco
2. 0910.11.00.00
3. 60t/mes - abr—nov

N

-—

o\

CHATGPT
EXPLORA

1. 5 mercados
candidatos
2. Demanday
estacionalidad

3. Riesgos por validar

~

*—®

4 N

DATA TRADE
CONTRASTA

1. FOB-kg- USS/kg
2. Destinosy empresas
3. Serie histoérica

)

—

\_ /

/

CODEX
PROCESA

1. Limpiezay calculos
2. Ranking reproducible
3. Gréficosy supuestos

o

La IA organiza hipétesis y analisis. La empresa valida acceso, margen, capacidad y comprador.




MERCADOS O @ PERIODO

, ., Aios y frecuencia del andlisis
Paises o region a comparar

CAPACIDAD ©

Volumen, meses y puerto

6 METRICAS

FOB, kg, USS/kg y crecimiento

PROMPT

PRODUCTO ©

(7) FUENTES
Nombre, presentacion y subpartida EXPORTADOR Oficiales, enlaces y fecha
8 piezas para evitar
respuestas genéricas
OBJETIVO @ & © LMITES

Qué decisidn necesita apoyar
Hechos, inferencias y vacios




[ I 4

Codex: convertir la descarga de Data Trade en una decision

Csv LIMPIAR CALCULAR RANKEAR ENTREGAR
ORIGINAL
Exportar desde Data Normalizar pais, fecha, USS/kg, crecimiento, Férmula visible, Excel editable,
Trade. kilogramos y ddlares participacion y supuestos y alertas. tres graficos y bitacora.
Guardar filtros y periodo. FOB. volatilidad.

USS/kg es un valor unitario estadistico: no equivale por si solo a precio de venta, margen o rentabilidad.




VIVLNIA NOD HVLH40dX3

La IA propone; la evidencia decide

01
DEMANDA COMERCIAL

Data Trade - SUNAT
FOB, kg, destinos y

tendencia

¢DATO, FUENTE Y FECHA?

1
ACCESO AL MERCADO

SIICEX - SENASA
Aranceles, protocolos y

documentos

¢REQUISITO VIGENTE?

03
REALIDAD DEL
COMPRADOR

Ferias - entrevistas

Calidad, volumen, precioy

pago
¢SENAL COMERCIAL REAL?

04
CAPACIDAD DE LA
EMPRESA

Costos - oferta - logistica
Capital, certificaciony

trazabilidad

¢MARGEN Y CAPACIDAD?

N\
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Inteligencia
comercial

con datos

ADEX Data Trade y decisiones de
mercado

a

Dashboard

Lizbeth Pumasunco Rivera
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ADEX Data Trade: de
la oportunidad

Permite analizar el comercio exterior peruano
.|

por producto, mercado, empresa, region,
aduanay via de transporte.

Integra valor FOB, peso, cantidad y precio
promedio para construir una primera lectura
de la oportunidad.

El anadlisis se completa con validacion comercial y
requisitos del mercado.

Fuente: ADEX Data Trade, sitio oficial. Fecha de consulta: 13 de octubre de 2026.

Lizbeth Pumasunco Rivera
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Actualizacion mensual y estadisticas historicas desde 2000



Demostracion en vivo: arandanos frescos

aQdt

Ranking Productos =

Verificar la subpartida dentro de ADT antes de ejecutar la busqueda.

Fuente visual: tutorial oficial Ranking Productos de ADEX Data Trade.

Busqueda propuesta

Producto: arandano fresco
Subpartida: 0810400000
Periodo: enero-diciembre de 2025

01

02

03

04

éCuales son los cinco principales mercados?

éQué valor FOB y volumen registra cada uno?

éQué precio FOB promedio aparece?

éQué regiones o empresas concentran los envios?

17
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Del ranking a una decision
CO m e rCia I Arandanos 2025

participacion del volumen

1. Tamaiho y crecimiento

Valor, volumen y tendencia del producto

2. Concentracion

Dependencia de pocos mercados o compradores

3. Precio y estacionalidad

Precio promedio como sefal para investigar

4. Viabilidad

Acceso, logistica y requisitos del comprador Estados Unidos - 50% Paises Bajos - 23%

Fuente: MIDAGRI. Participacidn en volumen de los principales destinos de ardndanos, 2025.




03 Trazabilidad que protege el acceso al mercado

Frutas frescas, café, cacao y otros sectores requieren
evidencias diferentes

La trazabilidad conecta el producto con su origen, sus controles y las condiciones de
entrega.



La trazabilidad cambia segun el producto

— @ —

— €

FRUTAS FRESCAS CAFE Y CACAO MANUFACTURAS PESCA Y ACUICULTURA
Predio, lote de cosecha, Parcela geolocalizada, Proveedor, especificacion, Origen, captura o cultivo,
empacadora, cadena de productor, lotes, mezclay controles, lotey procesamiento,

frio y certificacion diligencia EUDR conformidad del producto temperatura y despacho

fitosanitaria

La evidencia debe responder al riesgo del producto y al mercado de destino.




Lote de
cosecha o

Predio autorizado
o y productor

Frutas frescas:
trazabilidad desde
el campo

Empaquey
control

Tratamientoy
cadena de frio

|
El sistema debe conservar la identidad, ‘
condicion e historial del lote para
responder a inspecciones, reclamos o Inspeccion y
alertas. certificacion
Compradory Contenedory
o respuesta trazable embarque o
- -

Fuente: SENASA y Reglamento (CE) 178/2002 sobre trazabilidad de alimentos.




¢EUDR aplica a mi producto?

Cacaoy café Arandano, uva y palta

. ntrol fi nitari
Parcela geolocalizada Control fitosanitario

NO
DIRECTAMENTE

Origen libre de Cadena de frio y lote

deforestacion

Declaracién de diligencia Requisitos del comprador

debida

©O 0 0 ©

o
@
@
@

RETEXCYCLE, empresa europea de trazabilidad digital, organiza evidencia por productor,
parcela y lote para la diligencia EUDR.

EUDR: 30 dic 2026 para grandes y medianos; 30 jun 2027 para la mayoria de micro y pequefios operadores.




Ruta de implementacion
en 30 dias

— Trazabilidad

Selecciona una decision real del negocio y mide el
resultado. Un piloto pequefo permite ajustar
fuentes, responsabilidades y evidencias antes de
escalar.

Datos base

Validacion
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