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1 MACHU PICCH FOODS 1 1 1 4 4 4 4 1 1 5 4 4 15 5 4 1 1 1 1 1 1La convocatoria deberia ser con anticipacion

2 CANDELA PERU 1 1 1 4 3 4 3 3 1 1 4 4 4 10 1 10 2 4 2 15 10 10 3 2 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1

3 WIRACCOCHA DEL PERU 1 1 1 4 4 4 4 1 1 4 4 4 10 8 12 15 6 1 1 1 1 1 1 1

4 PERUVIAN NATURE 1 1 1 4 4 5 4 4 1 1 5 5 5 10 92 6 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 debe preparar la feria con anticipacion

5 ALGARROBOS ORGANICOS 1 1 1 5 5 4 4 1 1 5 5 5 8 60 5 1 1 1 1 1 1 1 1 Mejorar atencion en el catering

6 CAC ACOPAGRO 1 1 1 4 4 5 4 1 1 5 5 5 3 1 1 1 1 1 1

7 DE GUSTE GROUP 1 1 1 4 4 4 2 2 1 1 4 4 4 5 27 2 4 1 1 1 1 1 1 Mucha gente en poco espacio

8 RAINFOREST HERBAL PRODUCTS 1 1 4 4 4 4 1 1 5 5 4 3 9 1 9 1 1 1 1 1

9 ACPROBOQUEA 1 1 1 5 5 5 4 4 1 1 5 5 5 2 4 5 1 1 1 1 1 1

10 APROECO 1 1 1 5 5 4 4 4 1 1 4 4 4 9 5 1 1 2 4 5 4 6 1 1 1 1 1 1

11 AGROINDUSTRIAS OSHO 1 1 1 5 5 4 5 1 1 5 4 4 50 5 5 5 1 1 1 1 1 1 1 Ubicación cerca a la entrada principal.

12 CHANCHAMAYO HIGHLAND COFFEE 1 1 1 3 5 5 4 4 1 1 5 5 5 11 2 1 1 2 3 33 4 8 2 1 1 1 1 1 1 1 1Elaborar libro de los principales atractivos turisticos.

13 INKANATURA WORLD PERU 1 1 1 5 5 5 5 1 1 5 5 5 3 50 3 5 5 1 1 1 1 1 1 1

14 VILLA ANDINA 1 1 1 5 5 5 3 5 1 1 5 5 5 20 5 100 20 6 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 Ofrecer cerveza

15 SIERRA EXPORTADORA 1 1 1 4 4 4 4 4 1 1 5 5 5 12 1 10 2 15 3 8 1 1 1 1 1 1 1

10 3 0 1 1 0 10 3 2 0 1 2 2 0 2 7 43 61 68 57 56 15 0 15 0 71 69 68 87 0 7 2 1 12 0 0 0 420 22 34 4 6 29 72 38 15 83 3 6 0 2 13 2 13 6 9 10 5 4 5 2 4 3 10 5 6 2 3

RESUMEN DE ENCUESTAS DE EVALUACIÓN DE FERIAS Y MISIONES 

FechaEdiciónbiofach 2014

Países de Origen 7.1 7.2 7.3 7.4

VII. Oportunidades de MejoraVI. Resumen Negociaciones

Clientes Actuales Nuevos Contactos

III. Valoración de la Convocatoria

Total

4.1 4.2

II. Identificación del Participante

Nº Participantes

I. Identificación del Evento

Comisión de Promoción del Perú  para la Exportación y el Turismo

Evento

5.3 5.4

IV. Valoración del Evento 

(5 = Excelente; 4 = 

Bueno;  3 = Regular;  2 = 

Malo;  1 = Muy Malo)

V. Expectativas

3.1 ¿Cómo se 

enteró del 

evento?

3.2 La información 

que recibió del 

evento, fue:
5.54.4

5.1 5.2
3.3 Tuvo Ud. alguna 

dificultad para:
4.54.3

VIII. Ventas

Ventas concretadas (Miles 

USD)

Expectativas de negocio a 12 

meses (Miles USD)



La convocatoria deberia ser con anticipacion1

Figurar en el directorio, malos olores por la comida, evaluar utilidad de consultora1

1

debe preparar la feria con anticipacion1

Mejorar atencion en el catering1

1

Mucha gente en poco espacio 1

1

Mas difusion a nivel de asociaciones1

1

Ubicación cerca a la entrada principal.1

Elaborar libro de los principales atractivos turisticos.1

1

Ofrecer cerveza 1

1
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