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Exportando

Tabla de contenido

pPaso a paso

Asi, todos

podemos hacerlo

° g

Formalizacion
de tu empresa

Ankes que nada, debes estar
formalizado como persona natural o
Juridica. Tu empresa blene gue estar
reconocida Legalmente y contar con
numero de RUC. Asimismo, debes eskar
habilitode para emikir boletas de wento
0 fochuros comerdales. Este
procedimiento se realiza en Lo SUNAT.

°f

Estudio del
mercado

Tienes que realizar un analisis del
mercado Internacional para determinar
la demanda potencial y las
oportunidades de negocios. Para ello,
debes consultor con fuentes de
Informacion, tales como estodisticas y
bibliografia especializada, asi como
asistir o actividodes de copacibacion.
Toda esto Informaclon esta disponible
para b en el portal SHCEX:
www.slicex gob.pe.

9 Ji\

Perfil de tu
producto

Debes efectuar un andlisis sobre los
caractersticas de tu producto par
determinar sl es exportable:

» jResponde a los necesidodes, gustos y
preferencias, modas y tendenclas de
consumo en el exterior?

- iSe diferencia en algo con respecko a
Los productos de Lo competencia?

~ iSe ajusta a Los requerimientos de
cantidad, calidad, etiquetodo y
proteccion del medicambiente?

En caso de no contar ain con un
products, ke sugenmos considerar La
etopa de busqueda y seleccion de
proveedores locales y Lo adaptacion del
producto a Los requerimientos del
mercodo Internacional.

Promocion de
tu producto

Para que bu mercancia pueda ser
conoclda en el mercode Internacional es
necesario utiligar herromientas de
promaecion comercial, como Los ferias
Inkernacionales, que no solo permiten
exhibir tu producto sino tambxen
establecer contacks con potenciales
compradores, asi come evaluar a la

competencla.

También existen otros formas de
contockar clientes, por ejemplo, o braves
de Lo participacion en ruedas de
negaocios, mislones empresariales o
Incluso con uma promockon direcka,
haciendo uso de las tecnologias delo
Infermacion. Asi, Intemet se conulerte en
una herramienta alternativa que te
permilte reducir coskos y tener una
aproximacion virtual o bus
compradaones.

® i.i
Contacto
comercial

una weg establecido el contacto con el
comprador potencial y enulada la
Infermacion sobre tu empresa y tus
productos (cobligacion, catdlogos, ficha
técnico, muestras), debes desarrollar un
contrato de compra-wenta
Internacional.

5l el monto exportado es mayor a

US$ 5 000, tenes que Imclar el tramite
operativo con un agente de aduanas.
Para montos menores, cuentas con el
seruicio Exporta Facil, que te
explicaremos mads adelante.

°&d

Tramites
de aduana

Como exparbador, debes enular a bu
agencla de aduanas o agencia de carga
los documentos comerclales de
embarque exigidos por el iImportadar. En
base a ellos, la agencia de oduanas
realizo los tramites anke Lo SUNAT,
solicitondo Lo Declaracion Aduanera de
Mercancias (DAM), documento oficial
para regulorizar Lo salida legal de bus
productos. En caso de que el despacho
sea Infertor a US4 5 000, to mismo
puedes realizor el tramike de
exportacion ante Lo SUNAT.

iMUY IMPORTANTE!

Embarque
al exterior

En La etopa final, Lo agencia de aduonas
solicita a Lo ogencla de carga Lo
numerackon del documento de
embarque para el traslado de tu
producto a lo nave.

Luego, Lo ogencia de oduanas te entrego
los documentos de embarque para gue
Los remilkas a tu banco y a tu
Importador, via courer.

Finalmente, =1 cuentos con una carto de
crédite en Lo gue se establecen los
condiciones de entrega del producto
(lugar, precio, forma de pago, entre
otros), tu banco envia bos documentos
al banco emisor y, sl este Los encuentra
conformes, procede a hacer la
transferencia del pago a bu cuenta.

Siempre coordina con el comprador las condiciones de acceso
en su pais, de tal manera que tus productos Lleguen facilmente
a su destino. Como en cualquier importacion, los compradores
deberan cumplir con Las exigencias arancelarias, las normas y
las reglamentaciones de comercio de su pais.



<‘,QUE ENTENDEMOS POR EXPORTAR?
P

‘,_.(_ -
Regulada por. Ley General de Aduanas. Decreto Legislativo T

1053 y su reglamento.

Articulo 60°.- Exportacion definitiva

‘Reégimen aduanero que permite la salida del territorio aduanero de las mercancias
nacionales o nacionalizadas para su uso o consumo definitivo en el exterior.

La exportacion definitiva no esta afecta a ningun tributo”.

Fuente: http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/normasadua/gja-03.htm
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http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/normasadua/gja-03.htm

Paso I: Formalizacion de tu empresa

Antes de empezar a exportar es necesario estar formalizado como persona
natural (con negocio) o como persona juridica. La empresa debe estar
reconocida legalmente ante la SUNAT y contar con el RUC. La empresa
también debe estar habilitada para emitir boletas de venta y/o facturas
comerciales.

s h
TOMA | .Es recomendable gue se especifigue en la ficha RUC de la SUNAT, en el
NoTh acapite de actividad de Comercio Exterior: “Exportador-Importador-

Comercializador”.
. W,
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¢Puedo exportar como persona natural sin negocio (solo con DNI)?

Como persona natural, de forma ocasional se puede realizar exportaciones de mercancias
siempre y cuando no estées obligado a inscribirte en el RUC y efectues:

= Maximo 03 exportaciones anuales cuyo valor por HARACKN Jmana oa vason
operacion no exceda de mil dolares americanos (US$ [ - o)
1,000) | TR T e ¥ |
| ‘__.‘.-::_h :.:.~'_ — -—— —— I
= Por Unica vez en un afo calendario, cuyo valor | E =t
exceda los mil dolares americanos (US$_1,000) y que ?E: s --u-.....,._::;:;._
no supere los tres mil dolares americanos (US$ T i ——
3,000).
- fum |
‘prom,
peru



¢Donde encuentro informacion sobre empresa y formalizacion?

QSU NAT)

SUPERIVTENDENCIA NACIONAL DE ADMINISTRACION TRIBUTARIA

www.sunat.gob.pe
2 i w 9" Eormoliza Tres canales de atencion
. atu di icién.
C OF I D E Ce ntI’O @ i I mpu Isa tu Recibiras asgsotrlfa éiﬁ:ileilt{r)oll gestores de
B . formalizacién para potenciar tu negocio
I nteg I’ad 0 e mpre nd I mle nto formalizgraa n?(s) trabajadores% ’

www.cofide.com.pe Formaliza
Peru

on egoc i 0! iTe ayudamos a crecer!

] " " A
Reclbe ﬂrle“tacm“ ﬂ Para una videoconferencia personalizada
A A AahH biiscanos como sede virtual Formaliza Per
y asistencia =——N
s tecnica

gratuita @

)

b

serviciosvirtuales.trabajo.gob.pe /extranet /'web/ citas

Consultas al WhatsApp

920 000 316

Consultas al correo electrénico
formalizaperu@trahajo.gob.pe


http://www.sunat.gob.pe/
http://www.cofide.com.pe/

Paso Il: Estudio de mercado

El empresario debe realizar un analisis del mercado internacional para
determinar la demanda potencial y oportunidades de negocio. ¢Qué
informacion basica debe tener un estudio y/o perfil de mercado?

* |ndicadores macroecondmicos
o e Politica cambiaria.
Ambiente Distribucion

fisico y ~fisica » Estructura y evolucion del mercado
demografico It o] interno, su volumen y su aumento.

Tamano, crecimiento y densidad de la
Entorno poblacion y su distribuciéon

Variaciones climatoldgicas
Distribucién politica
Sistemas de transporte y comunicaciones

politico y
sociocultural

El consumidor y
el segmento
objetivo

 Definicion del segmento objetivo,
cuantificacion y potencial de crecimiento

» Segmentacion segun poder de compra
» Habitos de consumo y sus tendencias
* Motivos de compra y usos del producto
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’ protect the skin from tweather agents, pollution, and
skinaging
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Fuente: https://www.bonappetit.com/recipes/slideshow/mango-recipes



https://www.bonappetit.com/recipes/slideshow/mango-recipes

Paso II: Estudio de mercado

¢Como seleccionar mercados potenciales para exportar?

« Se recomienda empezar por los paises que son
socios comerciales.
« Busgueda de Informacion.
- Estadisticas.
- Criterios cualitativos y cuantitativos
- Experiencia de exportaciones u organizaciones
especializadas.




Paso II: Estudio de mercado

é¢Por qué es importante la Partida arancelaria o HS code?

AGUACATES PALTAS,
FRESCOS O SECOS

( > ] vy
CAPITULO |

¢ > ARANCEL DE

ADUANAS
PARTIDA 2017
€ >
( SUB PARTIDA DEL SISTEMA ARMONIZADO ) o
SUB PART'DA NAND'NA Etl':sg:tlelz\:/vww.sunat.qob.pe/orientaciona
( ). duanera/aranceles/Aranceles.html
SUB PARTIDA NACIONAL

DESPA — PE.00.09 — (Version: 5) /14/04/2021

Fuente: https://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/despacho/procAsociados/despa-pe.00.09.htm

SUNAT: Area de Divisién de Clasificacion Arancelaria

Muestra para analisis fisico-quimico, debes pagar una

tasa de S/ 163.00 , de acuerdo con el TUPA de la Sunat ‘ prom -
(Mesa de Partes Virtual) ]Z)GI‘U

Fuente: https://wwl.sunat.gob.pe/ol-at-ittramitedoc/registro/iniciar



https://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/despacho/procAsociados/despa-pe.00.09.htm
https://www.sunat.gob.pe/orientacionaduanera/aranceles/Aranceles.html
https://ww1.sunat.gob.pe/ol-at-ittramitedoc/registro/iniciar

Paso lI: Estudio de mercado

¢Donde encuentro informacion sobre estudios y guias de mercado?

M’ﬁi’*’r’fx Exportemos.pe ici Inteligencia para Exportar Servicios Digitales Promocién Comercial Asesoria Especialigada Contéctanos

Estudios de mercado e informacion destacada

Empresas con proposito:

» Presentacion Exportaciones Perd 2019:Mueve Version PDF web | Version PDF impresion | Version PPT original
» Presentacion Exportaciones Perd 2018: Version en espafiol | English edition | Chinese edition

rumbo a una Cultura Sostenible

Se parte del cambio, ingresa aqui.

Informacion y tendencias post-covid

+  (Guia de Mercado Multisectorial Ifanda.

(-('\ r 0 . 0]
@ g » Guia de Mercado Multisectorial Costa Rica.
Quiero descubrir nuevas Quiero fortalecer mis
tunidad idad . N s .
it TR PS8 NASALES » Nuevo Lanzamiento - Bebida organica de quinua y arroz en Hong Kong.
— I e » Nuevo Lanzamiento - Esparragos congelados en Corea del Sur.
Informes de mercado » Nuavo Lanzamiento - Jengibre en polvo en Japdn.
»  Perfil Producto Mercado - Mangos frescos o secos en Corea del Sur
INGRESA UN MERCADO Q INGRESA UN PRODUCTO O PARTIDA ARANCELARIA Q » Perfil Producto Mercado - Filete de Perico Congelado en Estados Unidos
+ Estudios Especializados - Oportunidades de Langostinos en Taiwan.
€5 mFoRME e PROSPECCION v » Workshop - Nuevas tendencias del consumidor asociados con el Big Data y Analytics en el marco del COVID19.
» \Webinar - Tendencias de la industria textil post-covid.
€5 INFORME ESPECIALIZADO v » Webinar - Tendencias para las manufacturas Post-Covid en China.
[} INFORME SECTORIAL - Si deseas revisar mas webinars de exportaciones, haz clic aqui.

» Infografia - Tendencias del consumidor de ingredientes naturales para cosmética.
» Infografia - El consumidor hiperveloz.

Fuente: https://exportemos.pe/inteligencia-para-exportar/mercados s deseas revisar més infografias de exportaciones, haz clic agui

\52%


https://exportemos.pe/inteligencia-para-exportar/mercados

Paso II: Estudio de mercado

Informacion — Infografias

e ?

— Gasto de consumo por tipo de bien y/o servicio
- o Perfil del consumidor de
L, & Aimentacin 35%
- i VIETNAM
o
g{\t%“ o L. 35 Tonporte 13%
enokni® P N *
’ b A ﬁ Hotsles  Restourantes 12%
- ] ‘-j Apcraose Serices par L Hogar 7%
| iienda %
[7 ccsoin )
Manufactras EETI — @ @ronees Y] sows 6%
Gerencia ussuem  F g 9 R
Vouzs w3 | oo 1%
R B RO
uss w0 [} 2
——
0-saanos 15+ eoros 1550 onos 55- suoros

9 Oportunidades
L

Riesgos

Fichas técnicas de negociacion

| f f' Libro :Cémo negociar con éxito en 50 paises — autor: Llamazarez
n Ogra 1as Garcia, Olegario

http://centroinformacion.promperu.gob.pe/cgi-bin/koha/opac-
Boletin de inteligencia de mercados: https://exportemos.pe/servicios-digitales/boletin- detail.pl?biblionumber=89

poletin de inte INFOCENTER - PROMPERU &)rom
_p—, r . -

Infografias https://infografias.exportemos.pe/ p eru



https://exportemos.pe/servicios-digitales/boletin-exportaciones
https://infografias.exportemos.pe/
http://centroinformacion.promperu.gob.pe/cgi-bin/koha/opac-detail.pl?biblionumber=89

Paso lI: Estudio de mercado

¢Donde encuentro informacion sobre estudios y guias de mercado?

Nacionales

RAM, LMR

https://exportemos.pe/herramientas-digitales/ram
SUNAT
DETALLADO POR SUBPARTIDA NACIONAL

Manual para descarga

* EXPORTACION : Permite hacer consultas detalladas con variables Especificas por subpartida nacional,
del regimen de Exportacion definitiva desde el afio 1993 3 la fecha. Se incluye el nombre del
exportador.

Se considera las declaraciones embarcadas y regularizadas hasta el dia de ayer, y las ordenes de
embarque del mes anterior que han sido reqularizadas dentro del plazo de 15 dias.
La informacion estd consolidada en un 98% a nivel nacional.

' IMPORTACION

FORMATO A : Permite hacer consultas detalladas con variables Especificas por subpartida
nacional, del regimen de Importacidn definitiva desde el afie 1993 a la fecha. Se incluye
el nombre del importador.

Fuente: http://www.aduanet.gob.pe/aduanas/informae/aepartmen.htm

SENASA CONSULTADE REQUISITOS

PERU

O /mportacién ® Exportacion O Trénsito Intemacional
PRODUCTO:

Pais e Destino Pais de Origen

v v v

Fuente:

https://servicios.senasa.gob.pe/consultaRequisitos/consultarRequisitos.action

WECHO X LATINOAMERICA

Fuente: https://www.late.gob.pe/FrmLogin.aspx

Guias Internacionales

Multimercado

= Estados
Unidos

PeeE

®&

Regulaciones para exportar

‘Conoce Las regulaciones y requisitos de cada pais ol momento de exportar

idn de 1a lista roja

nid

...

Europea

®eE

Guiz de Req ta
Requisitos para la expork
Europea Musiz

rta
on de Paiche, subprodu

(L
México

Guia de requisitos de acceso de alimentos 3

-
Tai

landia

Guia de requisitos de acceso de Alimentos a Tailandia

Guiz de requisitos de acceso de Alimentos

Sudifrica
Turquia ® Guia de requisites de scceso de Alimentos a Turquia
[0 ® Guia de requisitos de acceso de alimentos s Ecuador
L — ® Guia de requisitos de acceso de slimentos s Chile
| N ® Guia de requisitos de acceso de alimentos a Rusia
i&i J— ® Guia de requisitos de aceeso de alimentos 2 Canads

& o

Guiz de requisitos de acceso de slimentos 3 Brasi

%9 corea ® Guia de requisitos de acoeso de alimentos a Corea del Sur
del Sur
® Guia de requisitos de S0 d \tos .
[ ] Japén Guia de requisitos de acceso de alimentos 2 Japdn
® Guia de requisics de S0 de tos a Chi
[~ [— Guia de requisitcs de acceso de alimentos a China

especializada/regulaciones-para-exportar

Regulaciones Promper(: https://exportemos.pe/asesoria- '@

rom.
peru


https://www.late.gob.pe/FrmLogin.aspx
https://exportemos.pe/asesoria-especializada/regulaciones-para-exportar
https://servicios.senasa.gob.pe/consultaRequisitos/consultarRequisitos.action
http://www.aduanet.gob.pe/aduanas/informae/aepartmen.htm
https://exportemos.pe/herramientas-digitales/ram

Paso lI: Estudio de mercado

POR DESTINO:

MExico SIAVI40

a Slsedmg t;ndlmlemo Minhacienda

‘ ‘l PROCOLOMBIA |

HETCRIEEHERATEE EXPOATACHIMES TURSSMO INVERSION MARCA Pals
Cadigo Codigo  Codige Desde T
s Nomenclatura Complem. Suplem

ARIAN 0804.40.00.10 08-ago-2020

SIECA

SECRETARIA DE INTEGRACION
ECONOMICA CENTROAMERICANA

PROCOMER |

PROMOTORA DEL COMERCIO EXTERIOR DE COSTA RICA

CHILE |

INTERNATIONAL TRADE COMMISSION L oy

UN'TED STATES r‘ Access2Markets
TF“ i WL ETRECE N PO I " .



http://www.usitc.gov/
http://www.sieca.int/
http://www.icex.es/
http://www.prochile.gob.cl/
http://www.procomer.com/
http://www.proecuador.gob.ec/
https://www.cia.gov/es

Paso lI: Estudio de mercado

¢Donde encuentro informacion sobre estudios y guias de mercado?

POR BLOQUE:

Casa | Contacto \ Carreras | Extranet | EEALex | Herramientawebdel EFE | Publicaciones | Diario Plblico

&
% EEE / RELACIONES RELACIONES
SOBRE EFTA COMERCIALES SALA DE PRENSA
L EFTA CON LA UE

—_— GLOBALES

https://www.efta.int/ SSTEMAE NORMACONE CONERCI0 ETERIR

http://www?2.aladi.org/sitioAladi/index.html

o (listhe Centre forthe Promotion of

Imports from developing countries

COMUNIDAD
ANDINA

Iitio Quignes  Sislema Andino T Docuos Normativa Mok Publiaciones

MERCOSUR

somos  dniegracidn Andina

wwwchi.eu
http://www.comunidadandina.orqg/ https://www.mercosur.int/

\52%



http://www.cbi.eu/
http://www.comunidadandina.org/
https://www.efta.int/
http://www2.aladi.org/sitioAladi/index.html
https://www.mercosur.int/

Paso lI: Estudio de mercado

.,Como mantenerme informado?

R

s

o

v' Atencidn por correo:
exportaciones@promperu.qgob.pe

v' Atencidn telefdnica:

(51) 991 820 901

v' Atencion por Exportemos:

Servicios de mensajeria instantanea por WhatsApp:
(51) 990 060 194

v' Atencion por Telexportemos:

Solicita una cita virtual con una asesora:
https://aulavirtualexportaciones.promperu.qgob.pe/

&
’ 7
b iy

v' Atencidn por correo Biblioteca Virtual:
infocenter@promperu.qob.pe

\52%
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Paso lll: Perfil de tu producto

Se recomienda analizar las caracteristicas del producto:

v' ¢éResponde a las necesidades, gustos y preferencias, modas y
tendencias del mercado al que apuntamos?

v’ ¢Se diferencia en algo con respecto a los productos de la
competencia?

v’ ¢Se ajusta a los requerimientos de cantidad, calidad, etiquetado y
proteccion del medioambiente?

v’ ¢Todos los productos peruanos ingresan a los mercados
internacionales?

Regulaciones para exportar:
https://exportemos.pe/asesoria-especializada/reqgulaciones-para-exportar

\52%


https://exportemos.pe/asesoria-especializada/regulaciones-para-exportar

Paso lll: Perfil de tu producto

Regulaciones para exportar:

Inicio Condiciones de uso Material complementario Boletines Calendario de actividades Contacto Suscripcion

u|5|tos de‘
“Reg -3

Requisitos de
acceso a mercados
(RAM)
ram.promperu.gob.pe

acceso

(\Lrom-

peru


ram.promperu.gob.pe

Paso lll: Perfil de tu producto

Presentaciones:

MYDLO

ANTYBAKTERYJNE

Fuente: Mintel.




Paso lll: Perfil de tu producto

Delivery GRATIS por compras de $/.150 o m

N ) —~
()\l(l)l\l\lll’ R INICIO PRODUCTOS ~» DESTACADOS - RETAILERS PRENSA v~ REPONSABILIDAD SOCIAL v
IS

Productos destacados

Sophie Ottanér Sophie Ottanér Sophie Otftanér Sophie Ottanér
Pantufla Line Gris claro Sombrero Aspen 02 Cartera Yura 5
S/.210.00 S/.150.00 S/.295.00
Yr YT vrvr Yy No reviews yet TI YT Yr I e No reviews yet T Yr Y Yr vy No reviews yet R R KK 1 review 7Y,
Novedades

Chat en linea

\52%



Paso lll: Perfil de tu producto

« Barreras no arancelarias

o)
Etiquetado
Inspeccidn en aduanas
(Registro Aduanero previo)
Embalaje de madera (NIF-15)
Denominacion de Origen.
Registro de TTB para bebidas
alcohdlicas y cigarros
Certificado Sanitario,
autorizaciones y/o permiso

Inocuidad
Rotulado
Inspeccién en aduanas (Registro Aduanero previo)
Embalaje y empaque de madera (NIF-15)

Derechos antidumping.

Limites maximos de residuos plaguicidas (LMR).
Certificado Fitosanitario , autorizaciones y/o permiso
Cuotas

FRESCOS
PROCESADOS

AN NI NI N Y N NN

Cédigo ISO Cédigo .« Codigo
del pais provincia empresa

MINISTERIO DE SALUD

Tratamiento, Descortezado
HT: Calor de madera

Regulaciones Promperu: https://exportemos.pe/asesoria-especializadal/reqgulaciones-para-exportar

Mercancias Restringidas

0Obtén tus

autorizaciones de

ingreso y salida de
mercancias en el pais

\

rom.
peru


https://exportemos.pe/asesoria-especializada/regulaciones-para-exportar

Paso lll: Perfil de tu producto

e Barreras arancelarias

s0ueé Acuerdos Comerciales

; tenemos?
Acuerdos vigentes En vigencia

* Bloques econdmicos: OMC, CAN, MERCOSUR, APEC, EFTA, UE

* Bilaterales: Canad4, Chile, China, Corea del Sur, Costa Rica,
Cuba, Estados Unidos, Honduras, Japén, Meéxico, Panama,
Singapur, Tailandia, Australia y Reino Unido.

[ HERS SR

Acuerdos por entrar en vigencia

» Guatemala y Alianza del Pacifico.

Acuerdos en negociacion

* India, El Salvador, Programa DOHA, Acuerdo de Asociacion
Transpacifico-TPP, Acuerdo de Comercio de Servicios-TISAy
Turquia

]
|

-2

Fuente: http://www.acuerdoscomerciales.gob.pe/ ‘prom


http://www.acuerdoscomerciales.gob.pe/

Paso lll: Perfil de tu producto

Arancel Ad valorem, Especifico, Mixtos.

PAIS EXPORTADOR PAIS DE DESTINO 0DUCTO CODIGO DE LINEA ARANCELARIA NACIONAL
(@ Pert v (4 Brasil v [ 080440- Datiles, higos, pifias (anands), ag.. v BUSCAR

Ingrese la palabra clave para su producte

Ministerio
PEHU de Camercio Exteriar
¥ Turismo

Certificado Origen

CODIGO DE LINEA ARANCELARIA NACIONAL DEL PRODUCTO

{51 08044000 - Tamaras figos abacaxis (ananases) abacates goiabas mangas e mangostdes frescos ou secos: Abacates v

Certifica que tus productos
son originarios del pais y goza
de beneficios comerciales

Derechos de aduana @

Por producto 08044000 - Tamaras figos abacaxis (ananases) abacates goiabas mangas e mangostdes frescos ou secos: Abacates

Exportado desde Peri a Brasil 7 \
Afio arancelario: 2020 (HS Rev.2017) J A UTO - C E RTI F I CA B L E .

Fuente: ITC (Market Access Map) T'DM ﬁ

S’ 4
USA Canada Australia South Korea

@{%%

] L
E A . Y g
Régimen arancelario @ Arancel aplicado @ @ UOTA I * I Sas - .

MFN duties (Applied) @

Preferential tariff (AAPCESS) for Peru @ 0% 0% Detalles del acuerdo comercial W

g

Regional tariff preference (Aladi AR PAR4) for Peru @ 7.20% 7.20% Detalles del acuerdo comercial W

Fuente: https://www.mincetur.gob.pe/comercio-exterior/certificacion-de-origen/



https://www.mincetur.gob.pe/comercio-exterior/certificacion-de-origen/

Paso IV: Promocion de tu producto

7 . . . . ‘ /),[.S)L")l‘l(l Exportemos.pe
¢.,Como difundir internacionalmente TSN s —

la oferta de un producto? -

Perti Moda

» Participacion en ferias especializadas y misiones comerciales, asi como bidashic RerG

ruedas de negocios. i :

Peru Service Summit

« PromPeru cuenta con el calendario de actividades en el que se puede

visualizar todas las ferias especializadas en las que participa.
https://match.promperu.gob.pe/

« Perll Marketplace canal online gratuito que Mincetur y PROMPERU ponen a
disposicion para la promocidon de la oferta exportable peruana ENDLESS
https://www.perumarketplace.com/ BUSINESS

OPPORTUNITIES =

o Agriculture & Food

Confectioner

((Lrom

pery


https://match.promperu.gob.pe/
https://www.perumarketplace.com/

¢cDonde puedo encontrar mas informacion acerca ferias
Internacionales?

(p peru


https://match.promperu.gob.pe/Home/Index

rad A
TOMA | Internet es una herramienta alternativa que te permite reducir costos y tener una
NoTH aproximacion virtual a tus compradores.

- J

Posicionamiento web

Presencia en redes ,

coomtes Google
Participa en blogs AdWords
Interactua con tus clientes

Acércate a tus clientes

(\/

rom.
peru



Paso V: Contacto comercial

¢, Qué debo tomar en cuenta una vez establecido el contacto con el
potencial comprador?

Lo ideal es una vez establecido el contacto, se haya enviado
informacion sobre la empresa, cotizacion, catalogos, muestras,
etc., se desarrolle un contrato de compra venta internacional.

w ‘ Modelos de contratos de compra y venta
http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5SES.asp?_page

=828.82600#anclafecha

\52%


http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=828.82600#anclafecha

Paso V: Contacto comercial

Algunas clausulas a considerar en el contrato de compra
venta internacional:

«  Nombre y direccion de las partes.
* Producto, normas y caracteristicas.

« Cantidad.
« Embalaje, etiquetado y marcas |
+ Valor total del contrato \ A N 4

« Condiciones de entrega.

N
» Lugar de entrega. A‘W\ ‘I\\‘ ‘ T

« Periodos de entrega o de envio.
« Condiciones de pago.
* Medios de pago.

* Incumplimiento de contrato por causas de “fuerza mayor” (penalidades).
 Jurisdiccion
* Firma de las partes.

\52%



Paso V: Contacto comercial

También es importante conocer los Terminos Comerciales Internacionales
gue delimitan nuestras responsabilidades y costos a asumir.

”)
=
%
1]
|_
O
O
<

Determinan el lugar y forma de entrega de las
mercancias Yy el punto donde se produce la transmision
de riesgos.

Determina el reparto entre el exportador e importador de
los gastos relativos a las operaciones de transporte,
arga, seguro, etc.

Determina los documentos y tramites que debe
realizar el exportador.

NUEVOS
INCOTERMS
2020

W —

N5



FACTORY FIRST ALONGSIDE  ON BOARD ON ARRIVAL ~ ALONGSIDE  DESTINATION BUYER
CARRIER SHIP SHIP PLACE WAREHOUSE

v,
U
C
X
AL

Entregado en el
lugar de descarga

prom,
| SELLER’S OBLIGATION | BUYER'S OBLIGATION @ ransFER oF Risk L peru

Delivered at Place Unloaded



Paso V: Contacto comercial

 Establecer el medio de pago

Dependera de:

El poder de negociacion entre ambas partes.

El grado y tiempo de conocimiento entre el importador y el exportador.
El nivel de confianza entre las partes.

El tamafio y valor de la operacion.

a K~ WD

La frecuencia de las operaciones (mensuales, bimensuales, trimestrales,
otros).

ol

Exigencia de cada economia.

V.

TOMA Promperud pone a tu disposiciéon el Simulador Financiero para medios de
NoOTH pago, financiamientos y garantias.
http://www.siicex.gob.pe/financiero/frmFinancieroSimulador.aspx

\52%


http://www.siicex.gob.pe/financiero/frmFinancieroSimulador.aspx

Paso VI: Tramite de aduanas

PROCEDIMIENTO DE EXPORTACION

ADUANAS

Transmision Elect / Numeracion
DUA de exportacion provisional
Con Datos Provisionales

REGULARIZACION (30 Dias) 4

Transporte Interno Ingreso de
pais de origen Mercancia a Zona
Primaria

RECONOCIMIENTO FiSICO

 Transmision complementaria de Datos de

la DAM

* Presentacion de Documentos

Fuente: http://www.sunat.qob.pe/leqislacion/procedim/despacho/index.html#

Salida
al Exterior

Cargay Estiba

ADUANAS

Asignacion
de Canal

Autorizacion: EMBARQUE

e

N5


http://images.google.com.pe/imgres?imgurl=www.geocities.com/suicidal_existance/CTSA/list.jpg&imgrefurl=http://www.geocities.com/suicidal_existance/CTSA/home.htm&h=219&w=250&prev=/images?q=LIST&svnum=10&hl=es&lr=&ie=UTF-8&oe=UTF-8
http://images.google.com.pe/imgres?imgurl=www.geocities.com/suicidal_existance/CTSA/list.jpg&imgrefurl=http://www.geocities.com/suicidal_existance/CTSA/home.htm&h=219&w=250&prev=/images?q=LIST&svnum=10&hl=es&lr=&ie=UTF-8&oe=UTF-8
http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/despacho/index.html

Paso VI: Tramite de aduanas

Documentos comerciales generales :

FACTURACOMER&IAL HSTA DE EMPAQUE
La presente lista se refiere a la factura N® de fecha _
Nombre  direccién del exportador) < , )
Peny fleeri ppietn 6 e nie) \ Nimero de documento : i
FACTURAN Cantidad | Nimero Contenido de cada bulto Dimensiones Peso bruto
FECHA ieln
ﬁeferencia al contrato u orden de pedido Fecha de emision decadabulto | i buite
Facturar a: _ Nombre y direccién del comprador
Pedido N°
Cantidad Descripcion Precio Valor total
Unitario
Descripcion de la Formato de
- mercancia, cantidad, Formato LiSta d e
precio unitario. d F t
e Factura empaque
Condiciones de entrega :
(Incoterms) y pago ComerC|a|
Otros detalles del embarque
Enviado por:
el:
[T [ —
Fecha:

\'S&

Modelos de documentos : https://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5SES.asp? page =827.82600



https://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=827.82600

Paso VI: Tramite de aduanas

MINISTERIO DE SALUD
PERU
DIGESA
AL AT AR YA CERTIFICA DO SANITARIO

Documentos comerciales especificos :

» Certificados autorizaciones y /o Permisos

AMMadalac

v

v

AN

AN

v

Ao dactimeantanc it/ /onmanas

Certificado fitosanitario / zoosanitario
(SENASA)

Certificado sanitario (DIGESA, DIGEMID)

Certificado Productos Hidrobiologicos
(SANIPES)

Permiso de exportacién CITES (Serfor)

Certificado de origen (ADEX, SNI, CCL y cdmaras
de comercio regionales) o sistema de auto

certificacion (EEuy, Canada y Corea del Sur) — NO
OBLIGATORIO

Otros Certificados

citmAav ok maZeiirav/AAaryalICEC acrn? nmAacAa —097 99NN

|Gerancacktn del Procucts Allnentcio

. ”
Namnrs y Codipo Sel Fatatecimiento Hanim g

Cmmtire de toe Productos

Coruficacs Sarvtanc

&

i = 4o i, Ietrrcat O Pvetmin, P iara o FAD ]

\52%



http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=827.82600

Paso VI: Tramite de aduanas

EXPORTACION SIMPLIFICADA

Aouane Cédin | DECLARACION UNICA DE ADUANAS (4)
MARITIVA DEL us 2 | REGISTRO DE ADUANA
CALLAO

e Orden Destinacan Modalidad | Tipo Despacho | N° DUA Prov, e Declaracién: 000001
000001 10 1 NORMAL Fecha Numeraciéni01/0172013
1.1 Importador/ Exportadar Sujeto a: ROJO
1| DENTIFICACION
BERPAZ TEXTILES SAC.
1.2 Cédigo y Documento da Identificacién 1.3 Diraccién da Importador/Expartadar L4
Cod.Ubi Geo.
4-20508718781 JR. HIPOLITO UNANUE 1664 URB. SAN PABLO LA
VICTORIALIMALIMA
3.1 Empresa 3.2 W0 Manifiesto | 3.3 Via Transporte
Transporta cédigo Cédiga
AGENCLA MARITIMA AGUNSA - 8264 2012 - 20859 1-MARITIMO
3.5 Emprasa Transpents (T/R) 3.6 Unidad Transporte 3.7 Aduana D/S
Cadigo (T/R) Cadige
05112012
4.1 Depésito Temporal Cédigo 4.2 Depdsito A.Autorizado Cadigo 4.3 Plazo Solicitado
4| ALMACEN - -
ALCONSA - 3550 ALCONSA 0
5.1 Entidad Financiera  Cédiga |52 Modalidad  cadiga
5 NSACCION I
S| IR BANCO INTERAMERICANO DE FINANZAS - 038 AS DE PAGO - 7
: Ingresar a ésta
£.1 FOB/Valer 6.2 Flata/Comisién | 6.3 Sagura/ 6.5 Valor Aduana/
6 VALOR ADUANA | it Exterior Gastos Ded: uprmn Valor Neto Entrega
23000 6804 00 — 23700.4
e — Total Peso Neto Total Peso Bruto || Total Bultos” | Total .Fisicas | Total U.Comercal
DILIGENCTA 33166 33590 560 32000 200000

J'Lbp

Logistics

NEPTUNIA

SANGA-GATA  pret
Metalikas

.
uRANSA tgestiona

AVISION ALMACERAMGENTD 5.4.

Jkeano

[

DECLARACION SIMPLIFICADA DE DSE: 2352011 000320 48
QSUNM’ EXPORTACION VIA WEB Fecha 27077201
Canal
1, MODALIDAD DE EXPORTACION
12. Mercancies con valor comercial hasta USS 5000
2. IDENTIFICACION
2.1 Exportader (Remilents) R2N'RUC
GATE GOURMET PERUSRL R0341846955
2.3 Direccion 2.4 Pais Desino:
ELMER FAUCETT AZERBALAN
5. TRANSPORTE ALMACENAMIENTO »
3.1 Via de Transporte 2Empresa de Transporte COD F 3Nave Vueloo Placa }34 Doc Transporte
AEREA(4) B ) DEMBS5:4%
5 Fecha Embarque B AN de Manifiesto B7 Cod. Aduana Salida E&N' Bultos bi’Pew Bruto
AEREA DEL CALLAO j B0
3.10 Deposito Temporal COD P11 Drreccion{local cesignado por el exportador )
QP EXPRESS CARGOSAC. - 3913
4. DECLARACION DE MERCANCIAS
Sene  SubFartida Nacional Descnpcion de la Mercancia vakr FOB Fam UF Unid. MedDUA Prec/Reg Ap
| B409365000 [Camisas para Verano 150000 0000 |
sre. FedEx
seveer LHS

~ WORLD =
OCASAZ cOURIER

\
Otra Declaracion llwg

VDECLAMCIDN EXPORTA FACIL

= = Guia Postal: CP-72, EM-1, (N-22,EN-23
.A-
ExportaFacK  pgeno 244- 2007-48- 000019-6

ro: Fecha: 20/06/2007
1 | Exportador (remitznte): JUAN ROJAS TO RUC | 10446707236

‘ Direccion:  AV. LAS FLORES 1234

Pais: PERU Ciudad: LIMA Codigo Postal:

[
|
r
| Persona de Contacto: JUAN ROJAS TORRES  Tel.Fax: 4113322  E-Mail; juaniojastones@yahoo.es

2 | Importador (destinatario): ALBERTO PEREZ CASTILLA

| Direccion: AV. CONSTITUCION 354  URB LOS MOSTOLES

3
A
R | Pais: SPAIN Ciudad: MADRID | Codigo Postal i 28010
Al
| Persona de Contactor ALBERTO PEREZ CASTILLA | Tel/Fau: E-Mail: apereze@yahoo.es
3 DESCRIPCION DE LA MERCANCIA
Ser | Subpartida dela Valor dad | Com.Pago Reg.Prec, o
nacional Venta  TUF Tipo/Fecha | Aplicacion
Bulto
1 305591000 | ALETAS DE TIBURON EN POLVO 1000 21~

Serpost .|

El Correo del Peru

f *Gracias a Exporta Fécil, también se
| puede exportar bajo el Régimen
ik Simplificado emitiendo Boletas de

__/ Venta.
prom.
peru




Paso VI: Tramite de aduanas

Documento de transporte especifico :

 Constituyen documentos de contrato entre exportador vy
transportista para traslado de productos desde origen a destino.

........

 Contrato de fletamento con el transportista, el cual tiene caracter de
titulo de propiedad de la mercaderia.

* Prueban contrato de transporte suscrito con el transportista y sus
condiciones.

L/C No. 18868801 (6)
Shipped on Boarg )

* Demuestran recepcion de mercaderia por transportista.

*  Permiten retiro de mercaderia.

* Son titulos valores que demuestran propiedad



Paso VIi: Embarque al exterior

Modalidades de transporte internacional

(@) Teresve
X e

((Lrom

pery



¢c,Donde encontrar informacion de los operadores logisticos?

Sistersa degrado de Infonmacion
de Comercio Extenot

Herramientas Rutas
Logisticas para la Maritimas
Exportacion

® O

Accede 0 nuestros oplicotivos y consigue todo Lo
Informocién necesoria sobre logistico, reduccion de

costos y la gestién operotiva del comercio exterior ;.;:; ey ""‘. _‘} . .-.‘ \\ Herram ientas
Comports: \;_ el ___vi,‘ 5 ‘, ' T‘ de CUbicaje
f ¥ in
O)

Fuente: http://directoriologistico.promperu.gob.pe/



http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=239.22800
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Webinar
Exportador

Talleres especializados

Sergio Cotrina

Departamento de Asesoria P regu nta S
Empresarial y Capacitacion
y respuestas

scotrina romperuext.pe

Lima, 01 de diciembre de 2021



mailto:scotrina@promperuext.pe

