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AGENDA PARA EL DÍA DE HOY 

1. ¿Cómo estamos en estos momentos? 
2. ¿Cuál es la importancia de una 

FanPage para negocios?. Tip 

3. Utilizar FaceBook Ads para su 
negocios. 
a) Segmentación de tu Público. 
b) Cuánto pagamos por CPC-CPM 
c) Vivimos y morimos por las conversiones. 

4. Demo. 



¿Cómo estamos en estos momentos? 



¿CÓMO ESTAMOS ? 



¿CÓMO ESTAMOS ? 



16 Millones 



¿Cuál es la importancia de una FanPage 
para negocios?.  



FANPAGE 

1. Administración descentralizada. 
2. Cantidad ilimitada de seguidores 
3. FaceBook es una gran fuente de 

tráfico para los e-commerce y sitios 
web. 

4. Permite agregar y comprar 
aplicaciones. 

5. Puedes crear anuncios para tu 
página. 

6. Medir resultados mediantes las 
Estadísticas. 



El 93% de peruanos 
usan las redes sociales 
para buscar noticias o 
información de interés 



El 93% de peruanos 
usan las redes sociales 
para buscar noticias o 
información de interés 

Facebook: El 65% de 
las personas están 
conectadas al fan 
page de una pyme. 



FANPAGE 

Fuente de tráfico para los e-
commerce y sitios web. 



FANPAGE 

Colocar una dirección web a su 
Fanpage, no basta con el nombre. 



FANPAGE 

Utilizar el botón «Llamada a la 
Acción», para generar una 
interacción en un solo clic con sus 
seguidores. 



FANPAGE 

Debemos estar preparados 
para los nuevos botones de 
FaceBook 



Las fotografías son el 
contenido más compartido y 
recurrente en las redes 
sociales.  
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Utilizar FaceBook Ads para su negocios 



Google Adwords 

La Publicidad en  

La debemos ver con una INVERSIÓN 



FACEBOOK Ads 

1. Publicidad para potenciales 
clientes. 

2. Publicidad para público 
personalizado. (BD Clientes, 

tráfico del sitio web, actividad en 
aplicación) 

3. Publicidad para público 
similares. 



Paso 1 
Definir Cuál es tu 
objetivo al crear una 
campaña en FaceBook 
Ads 



FACEBOOK Ads 



Paso 2 
¿A quién quieres que 
lleguen tus anuncios?  



FACEBOOK Ads 



Paso 3 
¿Cuánto quieres gastar? 
- Presupuesto.  
- CPM-CPC 
- Optimización de 

Puja. 



FACEBOOK Ads 



Paso 4 
Ubicaciones y vista 
previa del anuncio 



FACEBOOK Ads 



FACEBOOK Ads 



FACEBOOK Ads 



FACEBOOK Ads 



Demo 
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FACEBOOK Ads 

https://www.facebook.com/business/ 



Finalmente debemos 
tener mucha 
paciencia. 
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